Понятие международной торговли

Международная торговля является формой связи между товаропроизводителями разных стран, возникающей на основе международного разделения труда, и выражает их взаимную экономическую зависимость. В литературе часто дается следующее определение: «Международная торговля представляет собой процесс купли и продажи, осуществляемый между покупателями, продавцами и посредниками в разных странах».  Международная торговля включает экспорт и импорт товаров, соотношение между которыми называют торговым балансом. В статистических справочниках ООН приводятся данные об объеме и динамике мировой торговли как сумм стоимости экспорта всех стран мира.

Структурные сдвиги, происходящие в экономике стран под влиянием НТР, специализация и кооперирование промышленного производства усиливают взаимодействие национальных хозяйств. Это способствует активизации международной торговли. Международная торговля, опосредующая движение всех межстрановых товарных потоков, растет быстрее производства. Согласно исследованиям внешнеторгового оборота, на каждые 10% роста мирового производства приходится 16% увеличения объема мировой торговли. Тем самым создаются более благоприятные условия для его развития. Когда же в торговле происходят сбои, замедляется и развитие производствам

Под термином «внешняя торговля» понимается торговля какой-либо страны с другими странами, состоящая из оплачиваемого ввоза (импорта) и оплачиваемого вывоза (экспорта) товаров.

Многообразная внешнеторговая деятельность подразделяется по товарной специализации на торговлю готовой продукцией, торговлю машинами и оборудованием, торговлю сырьем и торговлю услугами.

Международной торговлей называется оплачиваемый совокупный товарооборот между всеми странами мира. Однако понятие международная торговля употребляется и в более узком значении: например, совокупный товарооборот промышленно развитых стран, совокупный товарооборот развивающихся стран, совокупный товарооборот стран какого-либо континента, региона, например, стран Восточной Европы и т. п.

Мировые цены различаются в зависимости от времени года, места, условий реализации товара, особенностей контракта. На практике в качестве мировых цен принимаются цены крупных, систематических и устойчивых экспортных или импортных сделок, заключаемых в определенных центрах мировой торговли известными фирмами - экспортерами или импортерами соответствующих видов товаров. На многие сырьевые товары (зерновые, каучук, хлопок и др.) мировые цены устанавливаются в процессе операций на крупнейших мировых товарных биржах.

Перед дилеммой выбора внешнеторговой национальной политики рано или поздно стоят все государства. На протяжении двух столетий на эту тему ведутся жаркие дискуссии.

В интересах каждой страны специализироваться на производстве, в котором она имеет наибольшее преимущество или наименьшую слабость и для которого относительная выгода является наибольшей.

Национальные производственные различия определяются разной наделенностью факторами производства - трудом, землей, капиталом, а также разной внутренней потребностью в тех или иных товарах.  Эффект, оказываемый внешней торговлей (в частности, экспортом) на динамику роста национального дохода, на размер занятости, потребление и инвестиционную активность, характеризуется для каждой страны вполне определенными количественными зависимостями и может быть вычислен и выражен в виде определенного коэффициента - мультипликатора (множителя). Первоначально экспортные заказы непосредственно увеличат выпуск продукции, следовательно, и заработную плату в отраслях, выполняющих этот заказ. А затем придут в движение вторичные потребительские расходы.

Поскольку речь идёт о ситуации в наши дни, нам будет легче оценить важность международной торговли. Какие экономические силы определяют направление развития международной торговли? Всё предельно просто: торговля способствует специализации, а специализация, в свою очередь, - повышению продуктивности. В долгосрочном периоде возрастание объёмов торговли и продуктивности повышают жизненный уровень населения страны. Постепенно страны осознали, что самым коротким путём к процветанию является открытая экономическая модель (модель, в которой учитывается международная торговля).

Тенденции развития внешней торговли.

Прежде всего, рассмотрим систему международной торговли и её структуру. Рис. 1.1 имеет вид «торговой» карты, которая показывает, как выглядела бы карта мира, если бы географическая площадь каждой страны зависела от размеров её участия в международной торговле.

Как только страна начинает осуществлять международную торговлю, её экономическую модель принято называть открытой. Основной показатель открытости – отношение величины импорта и экспорта данной страны к величине её ВВП. Однако степень открытости экономики проявляется во всех областях, так, например, в США степень открытости таких областей, как тяжёлая и текстильная промышленности, бытовая химия и производство машин превышает степень открытости американской экономики в целом.

Причины возникновения международной торговли.

Какие же экономические факторы лежат в основе развития международной торговли? Страны считают достаточно выгодной и доходной деятельность в сфере международной торговли по следующим причинам: из-за различия в условиях производства; снижения издержек производства товаров; и различия вкусов в различных странах.

Наиболее важная сфера международной экономики - международная торговля товарами и услугами – регулируется несколькими международными организациями, в числе которых главной является Всемирная торговая организация.

ВТО: торговля товарами

Мировая торговля товарами была предметом регулирования со стороны мирового сообщества с первых послевоенных лет, когда в 1948 г. вступило в силу Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГААТ). Международная торговая организация (МТО) задумывалась как третья, наряду с МВФ и Мировым банком, организация, которая приняла бы на себя функции регулирования международного экономического сотрудничества. 

Всемирная торговая организация (World Trade Organization) – законодательная и институциональная основа международной торговой системы, механизм многостороннего согласования и регулирования политики стран-членов в области торговли товарами и услугами, урегулирование торговых споров и разработки стандартной внешнеторговой документации. 

ВТО была образована в 1995 г. на основе Марракешского соглашения, подписанного в апреле 1994 г. в г. Марракеш в Марокко в результате окончания Уругвайского раунда многосторонних торговых переговоров. Принципиальное различие между ВТО и ГАТТ заключается в том, что ГАТТ был простым сводом правил, многосторонним соглашением, имеющим небольшой секретариат. ВТО является  постоянной международной организацией, действующей на основе соглашения, ратифицированного странами-членами, и имеющей свой секретариат.

Наиболее важные принципы, на которых строится многосторонняя торговая система, следующие:

· торговля без дискриминации

· либерализация международной торговли

· применение мер, ограничивающих импорт, только на основе правил ВТО

· предсказуемость торговой политики

· содействие конкуренции

Приём в члены ВТО состоит из 3 этапов.

1) Страна предоставляет меморандум в ВТО о своей торговой политике; ВТО создает рабочую группу по изучению меморандума на предмет определения соответствия регулирования внешней торговли в стране, желающей стать членом ВТО, её правилам.

2) ВТО проводит двусторонние переговоры со страной по вопросам доступа на её рынок товаров и услуг других стран.

3) Если переговоры прошли успешно, то рабочая группа составляет доклад для министерской конференции ВТО, к которому прикладывается протокол о присоединении страны к ВТО.

Россия и ВТО.

Россия предоставила ВТО Меморандум о торговой политике в июне 1993 г. С тех пор проводятся переговоры об условиях её вступления в ВТО. С целью ускорения процесса стороны договорились, что заседания рабочей группы будут проходить не 2 раза в год, а 3. К середине 1997 г. состоялось 6 заседаний рабочей группы, которая изучает развитие российского внешнеторгового законодательства, существующие технические барьеры, санитарные нормы и вопросы торговли сельскохозяйственными товарами. Россия также осуществляет двусторонние контакты с основными торговыми партнерами по вопросам взаимного урегулирования торговых процедур и пошлин. Главная проблема переговоров - степень соответствия российской экономики в целом и внешнеторгового урегулирования в частности требованиям ВТО. На определенном этапе переговоров возникали технические проблемы подсчета средневзвешенного уровня таможенного обложения импортных товаров, который, по расчётам российских экспертов, составлял 14 %, тогда как по оценкам ЕС- 22, а с учётом сельскохозяйственной продукции – вообще 30 %.

Главное преимущество в присоединении к ВТО для российских экспортеров заключается в возможности защиты с помощью её механизмов интересов российских экспортеров, поскольку масштабы дискриминации российского экспорта на мировом рынке являются критическими. В основном это обвинения в демпинге, и антидемпинговые санкции применяются к российским экспортерам ЕС, США, Мексикой, Индией, Бразилией и некоторыми другими странами в форме введения антидемпинговых пошлин на российский экспорт в размере до 100 % его стоимости и ограничительных квот. Российские импортеры также могут ожидать, что рано или поздно в соответствии с правилами ВТО российский импортный тариф будет несколько снижен. Российское государство получит в своё распоряжение новый, освященный авторитетом ВТО, набор средств административного регулирования внешней торговли, позволяющий на законной основе осуществлять защиту внутреннего рынка.

Протекционизм.

Теория сравнительного преимущества показывает, как страны могут извлечь выгоды из специализации и международного разделения труда. Однако, невзирая на очевидную ценность этого экономического открытия, законодательные власти постоянно испытывают давления групп, лоббирующих протекционистские меры в форме тарифов и импортных квот (*тариф-налог, налагаемый на импорт).

В соответствии с определениями, существующими в таможенной практике, под протекционизмом понимается экономическая политика данной страны, стремящейся оградить свой внутренний рынок от проникновения импорта в интересах развития внутреннего производства и ограждения отечественных предпринимателей от иностранной конкуренции. Протекционизм осуществляется как с помощью повышения ставок ввозных таможенных пошлин, так и путем нетарифных мер внешнеэкономического регулирования.

Три аргумента в защиту протекционизма, которые действительно могут иметь экономическое значение.

· Тарифы могут изменять условия торговли в пользу собственной страны

· Временный тарифный протекционизм в отношении «зарождающихся отраслей промышленности» с ростом их потенциала может быть эффективным в долгосрочном периоде.

· При определенных обстоятельствах тарифы могут способствовать снижению уровня безработицы.

Мировая валютно-финансовая система и конвертируемость валют.

С усугублением мирохозяйственных связей процесс глобализации валютных и финансовых потоков оказывает все более существенное влияние на экономику страны. Постоянно возрастающий в условиях интернационализации хозяйственной жизни международный платежный оборот, связанный с оплатой денежных обязательств юридических и физических лиц разных стран, обслуживает процесс национального общественного производства и перелив денежного и финансового капиталов между странами.

Степень интегрированности страны, в том числе и России, в мировое хозяйство проявляется в обмене части её национальных денег на иностранные валюты и обратно. При этом в каждой стране законным платежным средством являются её деньги. А деньги, используемые в международных экономических отношениях, становятся валютой.

В процессе обмена результатами деятельности между странами возникают международные валютные отношения, которые представляют собой совокупность общественных отношений, складывающихся между странами в процессе совершения международных валютных, расчетных и кредитно-финансовых операций.

С развитием внешнеэкономических связей сформировалась мировая валютная система как форма организации валютных отношений, регулируемых национальным законодательством и межгосударственными соглашениями.

Особенности мировой валютной системы и принципы её построения находятся в тесной зависимости от структуры мирового хозяйства, соотношения сил и интересов ведущих стран.

В процессе эволюции мировой валютной системы видоизменялись и совершенствовались её основные элементы:

· функциональные формы мировых денег (золото, резервные валюты, международные счетные единицы)

· условия взаимной конвертируемости валют

· режимы валютных паритетов и валютных курсов

· степень валютного регулирования и объём валютных ограничений

· унификация правил использования международных кредитных средств обращения (векселей, чеков) и форм международных расчетов.

Существует несколько мировых валютных систем:

1. Парижская (1867 г.)

2. Генуэзская (1922 г.)

3. Бреттон-Вудсская (1944 г.)

4. Ямайкская (1976 г.)

5. Европейская (1979 г.)

Валютная система России в условиях перехода к рыночной экономике формируется с учётом структурных принципов Ямайкской валютной системы, которые она должна выполнять после вступления в июне 1992 г. в члены МВФ. Основой  национальной валютной системы Российской Федерации является российский рубль, введённый в обращение в 1993 г. взамен рубля СССР.

Важным условием интегрирования экономики страны в мировой рынок является степень обратимости национальной валюты, которая позволяет товарам и услугам преодолевать национальные границы, а также обеспечивает перелив капитала между различными сегментами мирового валютно-финансового рынка. При классификации валют в зависимости от форм и объёмов валютных ограничений выделяют неконвертируемые, частично конвертируемые и полностью конвертируемые валюты.

Конвертируемость валюты имеет значение для сохранения и поддержания конкурентной альтернативы между внутренним и внешним рынком, когда в условиях открытости экономики внутренняя экономика функционирует как часть мировой экономики, а мировая экономика оказывает непосредственное влияние на внутренний рынок.

К предпосылкам обратимости валют относится степень интегрированности народного хозяйства в мировую экономику. Поскольку конвертируемость валюты напрямую связывает внутренний рынок с мировым, то при высокой степени внешнеэкономической открытости национальная экономика может адекватно приспосабливаться к мировым условиям производства, к требованиям мирового рынка и реагировать на изменение мировой конъюнктуры.

Переход к конвертируемости валюты или восстановление её обратимости, например, в странах с развитой рыночной экономикой, как показывает мировой опыт, был связан с большим количеством национальных особенностей, но при этом все страны при выборе формы обратимости валют должны были решить следующие задачи:

· по каким операциям должна вводиться обратимость валют – по текущим операциям платежного баланса или операциям движения капитала;

· для кого должны быть сняты ограничения – для резидентов или нерезидентов;

· в какой последовательности они должны быть сняты – сначала внешняя обратимость валюты, а затем внутренняя или наоборот.

Вопрос о том, когда переходить к конвертируемости валюты странам, реформирующим централизованно-плановую экономику в рыночную, является дискуссионным для многих российских экономистов и западных экспертов.

К мотивам предпочтения перехода к конвертируемости с внешней обратимостью валюты можно отнести:

· стимулирование активности иностранных инвесторов, решение проблемы репатриации ввезённых капиталов и вывоза полученных прибылей;

· более или менее устойчивый международный спрос на данную валюту с соответствующим благоприятным воздействием на валютный курс и валютное положение стран;

· создание и укрепление престижа валюты в глазах мировой деловой общественности;

· сокращение расхода валюты, поскольку контингент нерезидентов обычно невелик по сравнению с отечественными собственниками валюты.

К этому можно добавить, что снимается такая важная проблема, возникающая, как правило, после введения внутренней конвертируемости, как долларизация экономики, т.е. широкое использование резидентами иностранной валюты во внутреннем платежном обороте наряду или вместо национальных денег.

Говоря о международной торговле, нельзя не проанализировать роль России.

Динамика и структура внешней торговли России.

Современный этап является переломным для России с точки зрения роли внешних факторов в её экономике.

Обширные и разнообразные природные ресурсы, масштабный и слабонасыщенный внутренний рынок, значительный государственный спрос на промышленную продукцию – все эти обстоятельства ещё в Российской империи обусловили сравнительно невысокую вовлеченность страны в мировые хозяйственные связи. В советский период к этим факторам добавилась длительная изоляция от мирового рынка. Лишь с переходом в 90-х г.г. к рыночной экономике началась интеграция России в мировое хозяйство.

Одним из важных показателей, характеризующих уровень участия страны в мировой экономике, является экспортная квота (отношение объёма экспорта товаров и услуг к объёму ВВП), которая составила в 1998 г. – 17 %.

Значительный рост экспортной квоты России в 90-х г.г. объясняется:

· превращением во внешнеторговые сделки прежних поставок между Россией и другими республиками СССР;

· увеличением объёма экспортных поставок вследствие резкого сжатия внутреннего спроса. В 1998 г. Россия заняла 18 место в мире по объёму внешней торговли. (В 1999-2000 г. экспорт составил 74, 3 млрд. $)

В экономической политике РФ на протяжении 90-х г.г. чередуются тенденции к автаркии и к интеграции в мировое хозяйство.  Опыт последних лет показал негативные стороны и крайней замкнутости, и чрезмерной открытости экономики в конкретных условиях России и необходимость проведения сбалансированной политики, сочетающей защиту отечественного производства с использованием преимущественно международного разделения труда (таб. 1.2.).

Табл. 1.3. Динамика внешней торговли РФ, 1992-2000 г.г. (не включая страны СНГ), млрд. $ США

	
	1992
	1993
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000

	Экспорт
	42,2
	44,3
	49,2
	63,7
	69,2
	68,4
	57,6
	62,2
	89,2

	Импорт
	37,0
	26,8
	28,3
	33,2
	31,5
	38,8
	32,3
	21,9
	22,3

	Оборот
	79,4
	71,1
	77,5
	96,9
	100,7
	107,2
	89,9
	84,1
	111,5

	Баланс
	+5,4
	+17,5
	+20,9
	+30,5
	+37,7
	+29,6
	+25,3
	+40,3
	+66,9


Географическая структура внешней торговли РФ.

В географической структуре внешней торговли РФ за последнее десятилетие произошли радикальные изменения. Если раньше партнерами СССР являлись страны СЭВ, то в 90-е г.г. произошло значительное снижение доли этой группы (50-60 % - в начале 90-х г.г., в 1998 г. – 8 % товарооборота).

Это связано с наступившим в конце 80-х г.г. охлаждением во взаимоотношениях со странами СЭВ, которое привело к распаду этой организации, к переходу в расчетах к мировым ценам и конвертируемой валюте. Раннее на рынке СЭВ существовали специальные цены, которые были ниже мировых.

После этого стал интенсивно расти удельный вес торговли с промышленно развитыми странами (2\3). В 1998 г. во внешнеторговом обороте России на страны дальнего зарубежья приходилось 79 %, на страны СНГ – 2 %. Однако до сих пор торговые отношения РФ со странами СНГ не упорядочены.

Основными партнерами России являются: Беларусь, Украина, Казахстан и другие страны СНГ, страны Балтии, Германия, США, Китай, Франция, Финляндия, Япония, Турция.

Конкурентные преимущества России: плюсы и минусы.

К наиболее значительным преимуществам можно отнести:

· крупные и в основном комплексные минерально-сырьевые ресурсы, имеющие по некоторым категориям мировое значение;

· наличие отвечающих мировому уровню, а иногда превосходящих его промышленных и научно-технических мощностей;

· многочисленные трудовые ресурсы с высоким общеобразовательным уровнем и хорошей профессиональной подготовкой;

· крупные масштабы основных производственных фондов в промышленности и транспорте, позволяющие экономить на инвестиционных затратах.

Одновременно на внешнеэкономических связях и всей экономике страны сказываются её слабые места, устранить которые в сжатые сроки без крупных финансовых и иных затрат нельзя:

· преобладание неконкурентоспособных по современным стандартам технологий и методов организации производства, его чрезвычайно высокая ресурсоемкость и высокий уровень затрат (в том числе и в технологически продвинутых секторах);

· колоссальный износ основных фондов, ограниченные возможности внутреннего накопления;

· слабая мотивация и низкая интенсивность труда, инерция бюрократизации экономики, а также значительная социально-политическая неустойчивость;

· резкая неравномерность в экономическом развитии регионов и разрывы в стандартах жизни между ними;

· ощутимая, особенно после распада единого народно-хозяйственного комплекса СССР, иррациональность размещения производства, зон потребления коммуникаций, высокая доля дальних перевозок на транспорте;

· большая зависимость стандартов жизни и производственной модернизации от импорта и привлечения зарубежных кредитов, сложное положение с платежами по достигшей крупных масштабов внешней задолженности;

· разрыв после распада СССР и СЭВ сложившихся линий хозяйственных и торговых связей, отсутствие опыта маркетинга в новых условиях, а также адекватной инфраструктуры.

В конкретных условиях начала переходного периода сравнительные преимущества российской экономики либо использовались ограниченно и малоэффективно, либо вообще не использовались. Кризис привел к тому, что имевшиеся конкурентные преимущества шаг за шагом утрачивались. Были отмечены критически низкий прирост разведанных геологических запасов, отток за рубеж научно-технических заделов и кадров НИОКР, профессионалов из сферы производства в коммерческий бизнес, завышенный уровень оплаты труда в монополизированных отраслях и соответствующее снижение международной конкурентоспособности. Ускорилось физическое старение основных фондов промышленности, сельского хозяйства, транспорта, ведущее к их аварийному состоянию или выбытию. Утеряны позиции на ряде освоенных ранее рынков зарубежья.

Главной целью развития внешнеэкономических связей РФ является равноправная интеграция России в систему международных экономических отношений, с тем чтобы использовать в интересах страны преимущества международного разделения труда.

Приложение. 
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