ЗАКЛЮЧЕНИЕ


При анализе торгового предприятия были осмотрены все стороны хозяйственной деятельности объекта, были сделаны следующие выводы:

1. Предприятие с каждым годом теряет своих потребителей. 

Причины потери потребителей могут быть разнообразны, но все же необходимо выделить две основных:

· Увеличивающая с каждым годом конкуренция среди предприятий  розничной троговли.

· Ускоряющиеся с каждым годом темпы развития розничного кредитования (по статистике в Карагандинской области каждая 4 семья уплачивает кредит за покупку бытовой техники, автомобиля, квартиры – это значительно уменьшает уровень текущих расходов населения).

2.  Происходит постепенный перевод капитала в город Караганда, где потенциальных возможностей значительно больше чем в Темиртау.

 
При разработке проектной части  был сделан упор на поиск относительно постоянного потребителя товаров. Анализ внешней среды предприятия указал на организации торгово-коммерческой сферы где отсутствует кулинарная продукция, но довольно емкий потребительский потенциал, а также на  организации бюджетной сферы, т.е. на источник постоянного и стабильного дохода.

Предложенные проектные решения – это своего рода подушки безопасности, ведь как известно предприятие на 30 % активов состоит из кредиторской задолженности.

В последующие годы после полного погашения кредиторской задолженности предпологается перевод  капитала в другую более перспективную отрасль.
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