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Введение
Финансовые результаты деятельности предприятия характеризуются приростом суммы собственного капитала (чистых активов), основным источником которого является прибыль от основной, инвестиционной, финансовой деятельности, а также в результате чрезвычайных обстоятельств.

Прибыль от основной (операционной) деятельности – это часть чистого дохода, которую непосредственно получают предприятия после продажи продукции. Только после реализации продукции чистый доход принимает форму прибыли. Количественно она представляет собой разность между выручкой (после уплаты налога на добавленную стоимость, акцизного налога и других налогов и отчислений из выручки) и полной себестоимостью реализованной продукции. Значит, чем больше предприятие реализует рентабельной продукции, тем больше получит прибыли, тем лучше его финансовое состояние. Поэтому финансовые результаты деятельности следует изучать в тесной связи с использованием и реализацией продукции.

Объем реализации и прибыли зависит от производственной, снабженческой, сбытовой и коммерческой деятельности предприятия; иначе говоря, эти показатели отражают все стороны хозяйствования.

Целью данной курсовой работы является изучение управления результатами хозяйственно-финансовой деятельности лесозаготовительного предприятия ООО «ЧухломаПромЭкспорт» Чухломского района Костромской области. 

В ходе достижения поставленной цели необходимо решить следующие задачи: во-первых, выявить сущность экономической категории «Прибыль», ее виды; во-вторых, рассмотреть организацию производства и современный уровень развития ООО «ЧухломаПромЭкспорт»: местоположение, размеры, специализацию, экономическую эффективность производства; в-третьих, изучить стратегию предприятия в области управления прибылью; в-четвертых, рассмотреть формирование финансовых результатов от реализации продукции (работ, услуг), в том числе расходов на производство и реализацию, выручки от реализации продукции, прибыли (убытка) от реализации продукции; в-пятых, изучить на данном предприятии распределение прибыли или покрытие убытка. 

Объектом курсовой работы является лесозаготовительное предприятие ООО «ЧухломаПромЭкспорт» Чухломского района Костромской области, предметом – лесная отрасль промышленности.

Источниками информации для выполнения работы являются данные аналитического бухгалтерского учета по счетам результатов; отчет о прибылях и убытках, отчет об изменении капитала, отчет о реализации продукции, баланс продукции по данному предприятию за последние три года.

Применены следующие методы: абстрактно-логический, статистический, графический.

1. Сущность экономической категории «Прибыль». Виды прибыли. 

Прибыль – это денежное выражение основной части денежных накоплений, создаваемых предприятиями любой формы собственности. 

Как экономическая категория прибыль характеризует финансовый результат предпринимательской деятельности предприятия. Она является показателем, наиболее полно отражающим эффективность производства, объем и качество производимой продукции, состояние производительности труда, уровень себестоимости. Вместе с тем прибыль оказывает стимулирующее воздействие на укрепление коммерческого расчета, интенсификацию производства при любой форме собственности. 

Прибыль – один из основных финансовых показателей плана и оценки хозяйственной деятельности предприятий. За счет прибыли осуществляются финансовые мероприятия по научно-техническому и социально-экономическому развитию предприятий, увеличение фонда оплаты труда их работников. Она является не только источником обеспечения внутрихозяйственных потребностей предприятий, но приобретает все большее значение в формировании бюджетных ресурсов, внебюджетных и благотворительных фондов. 

В экономической литературе отмечается возрастание роли и значения прибыли в современных условиях хозяйствования. Авторский коллектив под руководством Г.Б. Поляка дает наиболее полную, собирательную оценку значимости прибыли: «Прибылью (рентабельностью) оценивается эффективность хозяйствования, прибыль – главный источник финансирования экономического и социального развития; прибыльность служит основным критерием выбора инвестиционных проектов и программ оптимизации текущих затрат, расходов, финансовых вложений». Действительно, с прибылью прямо или косвенно связаны все другие экономические рычаги предпринимательской деятельности (финансы, кредиты, затраты, цены и т.п.), без которых невозможно «выжить» любому предприятию в рыночных условиях.

Прибыльность деятельности любого предприятия определяет его функционирование независимо от экономической политики государства. Прибыль как экономическая категория получила новое содержание в условиях перехода к рыночным отношениям, которые характеризуются развитием конкуренции, свободного ценообразования, частной собственности на капитал и др. Прибыль является основным побудительным мотивом осуществления любой предпринимательской деятельности, поскольку обеспечивает рост благосостояния собственников предприятия через доход на вложенный капитал. Наемные работники также заинтересованы в прибыльности предприятия, которая в определенной мере является не только гарантом их занятости (долгосрочная перспектива), но и обеспечивает дополнительное материальное вознаграждение их труда и удовлетворение социальных потребностей (краткосрочная перспектива). Кроме этого, прибыль предприятия через систему налоговых платежей позволяет формировать доходную часть государственных бюджетов всех уровней, создавая тем самым базу экономического развития государства в целом. Таким образом, обеспечивая интересы государства, собственников и персонала предприятий, прибыль является одним из важнейших показателей оценки эффективности деятельности предприятия в условиях рыночной экономики. Высокий уровень рентабельности дает преимущество любому предприятию в привлечении инвестиций, в получении кредитов, в выборе поставщиков и др., что определяет конкурентоспособность, а также степень его независимости от неожиданного изменения рыночной конъюнктуры. В связи с этим вопросы экономического анализа уровня рентабельности в торговле с целью выявления резервов для ее повышения приобретают исключительно важное значение.

Прибыль представляет собой конечный финансовый результат хозяйственной деятельности предприятия. Общая экономическая теория определяет роль прибыли так: в реальной действительности прибыль – конечная цель и движущий мотив товарного производства и рыночной экономики. Это главный стимул и основной показатель эффективности любого предприятия и фирмы. Действительно, трудно переоценить значение прибыли в общей системе стоимостных инструментов управления предприятием. Это обусловлено тем, что прибыль является основным показателем оценки хозяйственной деятельности предприятия, так как в ней аккумулируются все доходы, расходы, потери, обобщаются результаты хозяйствования. Таким образом, финансовым результатом может выступать не только прибыль, но и убыток.

Различают несколько видов прибылей: прибыль от реализации, балансовая и чистая прибыль.

Прибыль от реализации – это разность между валовым доходом и затратами на реализацию товаров (издержками обращения). Прибыль является результирующим показателем хозяйственной деятельности торговой фирмы.

Балансовая прибыль – сумма прибыли предприятия от реализации продукции и доходов от других видов деятельности. Балансовая прибыль, как конечный финансовый результат выявляется на основании бухгалтерского учета.

Чистая прибыль представляет собой разницу между балансовой прибылью и суммами отчислений и платежей в бюджеты разных уровней.

Внереализационная (дополнительная) деятельность также имеет доходы и затраты, что в конечном итоге образует результат нетто или чистую прибыль предприятия.

Размеры прибыли и возможности ее роста находятся в сложной зависимости от ряда факторов, важнейшие из которых следующие:

· объем реализации;

· структура товарооборота;

· величина других доходов и расходов, входящих в состав прибыли (проценты, полученные и уплаченные, доходы от участия в других организациях, прочие операционные и внереализационные доходы и расходы);

· уровень налогообложения прибыли.

Факторы, влияющие на прибыль можно разделить на  внешние и внутренние.

К внешним факторам относятся:

· политическая стабильность;

· состояние экономики;

· демографическая ситуация;

· конъюнктура рынка, в том числе рынка потребительских товаров;

· темпы инфляции;

· ставка процента за кредит.

К внутренним факторам относятся:

· объем валового дохода (и, соответственно, факторы, его определяющие);

· производительность труда работников;

· скорость оборачиваемости товаров;

· наличие собственных оборотных средств;

· эффективность использования основных фондов.

Это факторы, влияющие на величину прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, которую еще называют чистой прибылью.

Чистая прибыль может быть направлена на уплату местных налогов и сборов, образование резервных фондов, осуществляются отчисления на благотворительные цели, уплачиваются проценты по ссудам банков, полученных на восполнение недостатков оборотных средств, на приобретение основных средств, нематериальных активов и других активов, а также процентов по средствам, взятым взаймы у других организаций. Из чистой прибыли уплачиваются также штрафы и расходы по возмещению ущерба, подлежащим в соответствии с действующим законодательством внесению в бюджеты разных уровней.

Изначально различают бухгалтерскую и экономическую прибыль. Бухгалтерская (балансовая) прибыль определяется как разность между валовым доходом и бухгалтерскими издержками. Бухгалтерские издержки – это издержки, принимающие форму прямых платежей. Иначе их называют явными издержками.

Для оценки целесообразности осуществления той или иной предпринимательской деятельности, следует учитывать не только явные, но и неявные издержки предприятия. Иногда их определяют как скрытые или вмененные издержки. Неявные издержки представляют собой издержки, не носящие денежный характер, то есть альтернативные издержки использования любых ресурсов (материальных, трудовых, денежных), принадлежащих владельцам предприятия или предприятию как юридическому лицу. Неявные издержки возникают вследствие утраченных возможностей осуществить иное альтернативное решение.

Сумма явных и имплицитных издержек составляет содержание совокупных (или экономических) издержек, и, соответственно, экономическая прибыль определяется как валовой доход за минусом совокупных издержек. Следовательно, «экономическая прибыль характеризует предпринимательский доход, который свидетельствует об окупаемости расходов предприятия (предпринимателя) и способности его к самофинансированию (саморазвитию)». Таким образом, бухгалтерская прибыль отличается от экономической на величину неявных издержек.

Показатели прибыли отражают прибыль как экономическую категорию и имеют взаимосвязанные количественную и качественную стороны. Соответственно разнообразию видов прибыли в анализе используется большое количество показателей. Наиболее распространенная система показателей, это система показателей, определяемая бухгалтерской отчетностью.

Таким образом, прибыль является финансовым результатом деятельности предприятия, полученным в результате взаимодействия показателей: валового дохода, издержек обращения, внереализационных доходов и расходов.

Министерством финансов Российской Федерации, приказ №32н и №33н от 06.05.99г. утверждены Положения по Бухгалтерскому учету «Доходы организации» (ПБУ 9/99) и «Расходы организации» (ПБУ 10/99). 

Настоящими Положениями устанавливаются правила формирования в бухгалтерском учете информации о доходах (расходах) коммерческих организаций (кроме кредитных и страховых организаций), являющихся юридическими лицами по законодательству Российской Федерации. 

ПБУ 9/99 состоит из нескольких разделов: общие положения, доходы от обычных видов деятельности, прочие поступления, признание доходов, раскрытие информации в бухгалтерской отчетности. Так, в соответствии с Положением, «Доходами организации признается увеличение экономических выгод в результате поступления активов (денежных средств, иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, за исключением вкладов участников (собственников имущества)».

Доходы организации в зависимости от их характера, условия получения и направлений деятельности организации подразделяются на:

а) доходы от обычных видов деятельности;

б) операционные доходы;

в) внереализационные доходы.

Доходы, отличные от доходов от обычных видов деятельности, считаются прочими поступлениями. К прочим поступления относятся также чрезвычайные доходы.

В состав внереализационных и прочих операционных доходов включаются: доходы от сдачи имущества в аренду; присужденные и признанные должником штрафы, пени, неустойки и другие виды санкций за нарушение условий хозяйственных договоров, а также доходы от возмещения причиненных убытков; прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году; другие доходы от операций, непосредственно не связанных с реализацией товаров (работ, услуг); положительные курсовые разницы по валютным счетам и пр.

ПБУ 10/99 состоит из следующих разделов: общие положения, расходы по обычным видам деятельности, прочие расходы, признание расходов, раскрытие информации в бухгалтерской отчетности. Так, в соответствии с Положением, «Расходами организации признается уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов (денежных средств, иного имущества) и (или) возникновения обязательств, приводящее к уменьшению капитала этой организации, за исключение уменьшения вкладов по решению участников (собственников имущества)».

Расходы организации в зависимости от их характера, условий осуществления и направления деятельности организаций подразделяют на:

а) расходы по обычным видам деятельности;

б) операционные расходы;

в) внереализационные расходы.

Расходы, отличные от расходов по обычным видам деятельности, считаются прочими расходами. К прочим расходам относятся также чрезвычайные расходы.

В состав внереализационных и прочих операционных расходов включаются: затраты по аннулированным торгово-хозяйственным сделкам; убытки по операциям с тарой; судебные издержки и арбитражные расходы; присужденные или признанные штрафы, пени, неустойки и другие виды санкций за нарушение хозяйственных договоров, а также расходы по возмещению причиненных убытков; убытки от списания дебиторской задолженности, по которой срок исковой давности истек, и других долгов, нереальных для взыскания, и др.

Одним из самых значительных видов внереализационных расходов предприятий являются расходы по оплате некоторых налогов и сборов, уплачиваемых в соответствии с установленным законодательством порядком за счет финансовых результатов (налог на рекламу, налог на имущество предприятий, налог на содержание жилищного фонда и объектов социально-культурной сферы, сбор на нужды образовательных учреждений, сбор на содержание правоохранительных органов), а также по операциям, связанным  с получением внереализационных доходов.

Налогооблагаемая прибыль представляет собой расчетный показатель. Она определяется путем корректировки валовой прибыли предприятия, как в сторону ее увеличения, так и в сторону уменьшения в соответствии с положениями действующего законодательства.
2. Краткая характеристика лесозаготовительного предприятия ООО «ЧухломаПромЭкспорт» Чухломского района Костромской области
ООО «ЧухломаПромЭкспорт» расположено на территории Чухломского района Костромской области: здания аппарата управления, бухгалтерии, отдела планово-экономического прогнозирования, отдела сбыта и гаража расположены в центральной части города Чухломы по адресу улица им. Калинина, дом 57. Чухломский нижний склад данного предприятия расположен на окраине города, лесопункты находятся на территориях с. Судая, п. Введенское, д. Панкратово и п. Вига Чухломского района.

ООО «ЧухломаПромЭкспорт» учреждено в мае 2000 года. Производственная деятельность ООО «ЧухломаПромЭкспорт» начата с августа 2000 года на арендуемом у ООО ПЛО «Чухломалес» имуществе. Переводом из ООО ПЛО «Чухломалес» принято 477 работников. Основные виды деятельности предприятия следующие:

· Заготовка хлыстов;

· Раскряжевка хлыстов на деловые и дровяные сортименты;

· Перевозка деловых сортиментов автотранспортом на погрузочные площадки железнодорожных станций и погрузка лесопродукции в вагоны МПС;

· Выпуск необрезных и обрезных пиломатериалов хвойных и лиственных пород.

Структура предприятия:

· Слудный лесопункт – 19 человек (лесозаготовки);

· Введенский лесопункт – 17 человек (лесозаготовки, раскряжевка, перевозка сортиментов, выпуск необрезных и обрезных пиломатериалов);

· Судайский лесопункт – 101 человек (вывозка хлыстов, раскряжевка хлыстов, перевозка сортиментов, выпуск необрезных пиломатериалов);

· Вигский лесопункт – 81 человек (лесозаготовки, выпуск необрезных пиломатериалов);

· Панкратовский лесопункт – 43 человека (лесозаготовки);

· Чухломский нижний склад – 33 человека (раскряжевка хлыстов, погрузка сортиментов);

· Чухломский гараж – 49 человек (вывозка хлыстов, перевозка продукции);

· станции отгрузки Галич и Лопарево – 36 человек (погрузка продукции в вагоны МПС).

В настоящее время руководством предприятия разрабатывается комплекс мероприятий по техническому переоснащению производства и углублению переработки древесины, как одного из основных направлений организации рентабельного производства. Для ее осуществления необходимо было сохранить основной состав трудового коллектива. В этих целях работникам ООО ПЛО «Чухломалес» была выплачена заработная плата за июнь, июль месяцы. С 1 августа 2000 работникам ООО «ЧухломаПромЭкспорт» своевременно выплачивается текущая заработная плата.

В настоящий момент в ООО «ЧухломаПромЭкспорт» идет работа по формированию условий для обеспечения рентабельной работы:

1. Переход на перевозку продукции большегрузными автомашинами;

2. Углубленная переработка древесины с созданием необходимой для этого производственной базы;

3. Капитальный ремонт лесозаготовительной техники;

4. Капитальный ремонт и реконструкция разделочных эстакад.

Часть этих мер уже реализуется:

· Восстановлено лесопильное производство в тарном цехе Введенского лесопункта;

· Построено 1,5 км УЖД на Введенском лесопункте;

· Реконструирован арочный цех на нижнем складе г.Чухломы с установкой в нем станка «термит-200» для выпуска обрезных пиломатериалов из древесины мелкой и средней крупности, и четырехстороннего строгального станка для выпуска шпунтованной доски и другого строганного погонажа;

· Ведется строительство лесопильного цеха на Чухломском нижнем складе.

Это позволяет сохранить большую часть рабочих мест, остановить резкий спад производства и обеспечить высокие объемы производства.

Рассмотрим основные показатели работы ООО «ЧухломаПромЭкспорт» за последние 3 года в таблице 1.
Таблица 1

Технико-экономические показатели работы лесозаготовительного предприятия ООО «ЧухломаПромЭкспорт»

	Наименование показателей
	2003
	2004
	2005

	1. Производственная мощность, тыс.м3 

- вывозка древесины

- пиломатериалы
	63,4

0,5
	85,6

0,8
	96,1

1

	2. Объемы производства, тыс.м3:

- вывозка древесины

- производство деловой древесины

- лесоматериалы круглые, всего

в том числе:

- для выработки пиломатериалов

из них       - хвойные

                  - балансы для ЦБП

из них       - хвойные

                         -фанкряж

Технологическая щепа, тыс.м3
Дровяная древесина, тыс.м3
Пиломатериалы, всего, тыс.м3
в том числе хвойные
	4,9

10,2

17,1

7,5

6,9

10,9

3,2

8,3

-

11,3

3,2

3,0
	6,5

18,7

18,5

5

4,6

8,5

2,3

3,2

-

9,5

3,1

2,8
	30,2

24,6

24,5

4,3

3,9

11,9

2,2

4,9

-

10,2

2,2

2,0

	3. Объемы поставок круглого леса, тыс.м3
- внутри области

- другим субъектам РФ

- экспорт на Украину

- экспорт в Финляндию
	3,6

11,2

0

0
	3,0

8,6

0,2

1,8
	9,6

10,4

0

0

	4. Объемы поставок пиломатериалов, тыс.м3
- внутри области

- другим субъектам РФ

- экспорт в страны СНГ

- экспорт в дальнее зарубежье
	1,2

2,6

0

0
	0,8

1,9

0

0
	1,0

0,9

0

0

	5. Выручка от продажи товаров, продукции, работ, услуг, тыс.руб
	13339,2
	15841,1
	19566,8

	6. Себестоимость проданных товаров продукции (работ, услуг), тыс.руб
	11589,0
	12832,6
	15837,5

	      7. Себестоимость 1 м3, руб.
      - вывозки древесины

      - пиломатериалов
	414,88

785,0
	469,41

943,0
	480,0

893,0

	      8. Валовая прибыль, тыс.руб
	1750,2
	3008,6
	3729,3

	      9. Прибыль (убыток) от продаж, тыс.руб
	1750,2
	3008,6
	3729,3

	
 10. Среднегодовые оптовые цены 1 м3 внутреннего рынка, руб.:

     - круглого леса

     - пиломатериалов

экспортные цены:

     - круглого леса

     - пиломатериалов
	384,0

695,0

0

0
	379,0

738,0

351,0

0
	369,0

841,0

0

0

	11. Среднемесячная заработная плата, руб
	1084,0
	1019,0
	1267,0

	12. Среднеспис.численность работающих, чел.:

в том числе ППП:
Рабочие

из них на лесозаготовках
	477

472

405

393
	477
472

405

393
	302

302

259

247

	13. Годовой объем инвестиций, тыс.руб
- в том числе собственных средств.
	-
	370,0
	1334,0

	14. Размер участков лесного фонда, принятого в долгосрочную аренду, тыс.м3
	-
	-
	96,2

	15. Среднегодовая стоимость основных промышленно-производственных фондов, тыс.руб.
	10447,8
	10713,8
	12934,0

	16. Процент износа ОППФ, %
	76,4
	80,7
	86,7


Приведенные технико-экономические показатели работы предприятия ООО «ЧухломаПромЭкспорт» дают возможность оценить общее финансовое состояние предприятия. Можно отметить, что почти все показатели незначительно возрастают за последние три года, либо снижаются в 2004 году. Это объясняется тем, что предприятие образовано не очень давно, и изначально оно было поставлено в очень жесткие рамки условиями договора купли-продажи. На предприятие переводом было принято 477 работников из ООО ПЛО «Чухломалес» без учета реальной потребности рабочей силы. Необходимо было погасить задолженность по заработной плате. Наибольшая трудность, которая была у предприятия, – это отсутствие арендной базы по лесопользованию. Покупка леса с аукциона обременительна для предприятия, не сформировавшего необходимого запаса оборотных средств. Так за 2004 год по справкам налоговой отчетности плата за 1 м3 составила 85 рублей при среднем расстоянии вывозки 37 км (по 3-4 разряду такс), что составило 23% от средней цены реализации, также сказалось на росте себестоимости лесозаготовок за 2003, 2004 года. У предприятия было недостаточно хлыстов для разделки, поэтому они приобретались со стороны. 

Так как на предприятии идет работа по созданию условий рентабельного производства, то предприятие наращивает объемы производства, в частности, вывозка древесины за последние три года была увеличена на 25,3 тыс.м3., производство деловой древесины увеличилось на 14,4 тыс.м3., производство круглых лесоматериалов – на 7,4 тыс.м3. Валовая прибыль у предприятия растет, но увеличивается себестоимость проданных товаров и себестоимость 1м3 вывозки древесины.

Среднемесячная заработная плата увеличилась незначительно (на 183 рубля), что связано с сокращением персонала в 2005 году, ввиду отсутствия необходимого объема работы для первоначальной численности предприятия. В структуре численности работающих на предприятии наибольший удельный вес занимают промышленно-производственный персонал, который составляет в 2003-2004 годах 472 человека, в 2005 – 302. Рабочие предприятия заняты на лесозаготовках.

ООО «ЧухломаПромЭкспорт» в 2005 году прибегнуло к долгосрочной аренде участков лесного фонда в размере 96,2 тыс.м3. Это благоприятно скажется на деятельности предприятия, так как аренда лесного фонда обходится значительно дешевле покупки леса на аукционе, и у предприятия будет своя база по лесопользованию.

В целях развития производства предприятие часть собственных средств превратило в инвестиции: в 2005 и 2005 годах их размер составил соответственно 370 и 1334 тыс.руб. Это также имеет положительный эффект в деятельности ООО «ЧухломаПромЭкспорт».

Предприятие ООО «ЧухломаПромЭкспорт» имеет следующие производственные показатели работы.

Таблица 2
Производственные показатели работы ООО «ЧухломаПромЭкспорт»
	Показатели
	Годы

	
	2003
	2004
	2005

	Заготовка хлыстов, м3
	18453
	13586
	44390

	Услуги по заготовке, м3
	3456
	4345
	-

	Вывозка хлыстов, м3
	4944
	6515
	30188

	Услуги по вывозке, м3
	-
	675
	-

	Разделка хлыстов, всего, м3
	21450
	28197
	34862

	В т.ч.отгрузка с в/склада, м3
	-
	-
	3722

	Круглые лесоматериалы, м3
	39088
	18459
	24499

	в том числе
	
	
	

	Пиловочник хвойный, м3
	6859
	4600
	3858

	Пиловочник осиновый, м3
	256
	241
	429

	Фанерное сырье, м3
	8295
	3160
	4921


	Баланс еловый, м3
	1602
	1785
	1903

	Спичсырье, м3
	3046
	1574
	3192

	Баланс сосновый, м3
	314
	537
	333

	Баланс березовый, м3
	4797
	4207
	5390

	Баланс осиновый, м3
	3842
	1940
	4242

	Вагонная стойка, м3
	386
	300
	210

	Пиловочник липа, м3
	391
	53
	-

	Дрова технологические, м3
	149
	242
	126

	Пиловочник березовый, м3
	51
	62
	21

	Дрова топливные, м3
	8313
	9496
	10237

	Пиломатериалы хвойные, м3
	1028
	2828
	2197

	Пиломатериалы лиственные, м3
	198
	227
	-

	Отгрузка круглых лесоматериалов, м3
	18836
	13642
	21014

	Итого
	145754,0
	116671,0
	195734,0


По данным таблицы 2 можно сделать вывод о том, что предприятие увеличивает объемы производства  по всем их видам в 2005 году по сравнению с 2004 годом. В 2004 году предприятие имеет низкие показатели в связи с нехваткой лесного фонда, который покупался на аукционе. В 2004 году шло строительство лесопильного цеха, узкоколейной железной дороги, ремонт техники – все это сказалось на результатах производства. В целом предприятие увеличивает свои производственные показатели. 

Таблица 3

Показатели технического уровня лесозаготовительного предприятия ООО «ЧухломаПромЭкспорт»

	Показатели
	Годы

	
	2003
	2004
	2005

	1.Объем вывозки древесины, тыс.м3

в том числе:

- хлыстами

-сортиментами
	4,9
4,9
-
	6,5

6,5

-
	30,2

26,7

3,5

	2.Валка леса машинами, тыс.м3
	-
	-
	-

	3.Трелевка леса:

а) бесчокерными машинами

-объем работ, тыс.м3

-количество машин, шт

б) трелевочными тракторами

- объем работ, тыс.м3

- количество машин, шт
	-

-

9,5

-
	-

-

13,6

-
	-

-

44,4

-

	4.Раскряжевка хлыстов на нижнем складе полуавтоматическими линиями, тыс.м3
	7,2
	9,5
	15,6

	5.Комплексная выработка на одного рабочего лесозаготовок в год, м3
	10,5
	18,4
	139,0

	6.Возрастная характеристика основных лесозаготовительных машин
	
	
	

	а) трелевочные трактора, шт

- от 1 года до 2-х лет

- от 3-х до 5-ти лет

- свыше 5-ти лет
	-
-

-

-
	-
-

-

-
	10

-

-
10

	б) сучкорезные машины, шт

- от 1 года до 2-х лет

- от 3-х до 5-ти лет

- свыше 5-ти лет
	-
-

-

-
	-
-

-

-
	-
-

-

-

	в) лесовозные автомобили, шт
- от 1 года до 2-х лет

- от 3-х до 5-ти лет

- свыше 5-ти лет
	-
-

-

-
	-
-

-

-
	24

-

-

24


Рассматривая показатели технического уровня ООО «ЧухломаПромЭкспорт», необходимо отметить, что предприятие в своей деятельности использует трелевочные трактора и лесовозные автомобили, их у предприятия соответственно 10 и 24, причем возрастная характеристика этих машин – свыше 5 лет. Комплексная выработка на одного рабочего в год растет за последние три года на 128,5 м3. Раскряжевка хлыстов на нижнем складе ведется полуавтоматическими линиями. 
Тип структуры управления на рассматриваемом предприятии – линейно-функциональная. Здесь функциональные звенья теряют право принятия решений и непосредственного руководства нижестоящим подразделением. Они принимают участие в постановке заданий, подготовке решений.
3. Стратегия предприятия ООО «ЧухломаПромЭкспорт» в области управления прибылью
К задачам управления прибылью на рассматриваемом предприятии ООО «ЧухломаПромЭкспорт» можно отнести:

1. Обеспечение максимализации размера формируемой прибыли, соответствующего ресурсному потенциалу предприятия.

2. Обеспечение выплаты необходимого уровня дохода на инвестированный капитал собственникам предприятия.

3. Обеспечение формирования достаточного объема финансовых ресурсов за счет прибыли в соответствии с задачами развития предприятия в предстоящем периоде.

4. Обеспечение постоянного роста рыночной стоимости предприятия.

Прибыль формируется под воздействием большого количества взаимосвязанных факторов, которые влияют на результаты деятельности предприятия разнонаправлено: одни – положительно, другие – отрицательно. Более того, отрицательное воздействие одних факторов способно снизить или даже свести на нет положительное влияние других. Многообразие факторов не позволяет их четко ограничить, и обуславливает их группировку. Учитывая, что предприятие является одновременно и субъектом, и объектом экономических отношений, то наиболее важным представляется деление их на внешние и внутренние.

Среди внешних факторов можно выделить следующие: экономические условия хозяйствования, емкость рынка, платежеспособный спрос потребителей, государственное регулирование деятельности предприятий торговли и др. Особенное значение имеет уровень, динамика и колебание платежеспособного спроса, потому что он предопределяет стабильность получения торговой выручки.

Следующим значительным фактором являются цены, устанавливаемые поставщиками товаров. В условиях конкуренции повышение закупочных цен не всегда сопровождается адекватным повышением продажных цен. Предприятие часть повышения цен поставщиками зачастую компенсирует за счет снижения доли собственной прибыли в цене товаров. 
Внешние и внутренние факторы тесно связаны между собой. Но внутренние факторы напрямую зависят от организации работы самого предприятия.

Важным фактором является объем розничного товарооборота, потому что при неизменной доли прибыли в цене товара рост объема продажи позволяет увеличить сумму прибыли. При наращивании объема товарооборота необходимо помнить о его структуре, так как прибыльность тех или иных товарных групп различна. Разумеется, нельзя отдавать предпочтение только высокорентабельным товарам, лишь рационализация структуры товарооборота позволит достичь нормального уровня прибыли.

Другим существенным фактором является применяемый порядок ценообразования. Прибыль от реализации продукции, в первую очередь, зависит от уровня торговой надбавки. При этом важно выбрать правильную коммерческую стратегию, потому что рост доли прибыли в составе торговой надбавки может привести к обратному результату, то есть из-за высоких цен снизится объем реализации продукции. Логичным следствием может стать в некоторых случаях снижение уровня торговой надбавки для ускорения реализации товаров. Это позволит увеличить сумму прибыли за счет объема товарооборота и за счет ускорения оборачиваемости оборотных средств: чем меньше срок реализации товаров, тем большую суму прибыли получает предприятие в единицу времени. Также очевидно, чем большей суммой оборотных средств располагает предприятие, тем больше прибыли оно получит в результате одного их оборота. При этом важна не только общая сумма оборотных средств, но и соотношение между собственными и заемными средствами, поскольку использование кредитов увеличивает издержки торгового предприятия.

Следующим значительным фактором, тесно связанным с ценообразованием, является уровень издержек обращения. Известно, что при неизменной величине торговой надбавки за счет снижения расходов предприятия можно увеличить суму получаемой прибыли. Осуществление режима экономии позволяет снижать текущие затраты предприятия. При этом необходимо учитывать, что под режимом экономии понимается не абсолютное, а относительное снижение издержек обращения.

Степень влияния вышеназванных факторов зависит не только от соотношения их самих, но и от стадии жизненного цикла предприятия, от компетенции и профессионализма его менеджеров. Практика показывает, что влияние отдельных факторов количественно оценить невозможно. К примеру, деловая репутация предприятия, то есть сформировавшееся мнение о предприятии на рынке по различным аспектам его деятельности (потенциальные возможности, кредитоспособность, качество реализуемых товаров, уровень качества обслуживания и т.п.), основой которого является безусловное выполнение обязательств и установление многолетних традиций работы.

Основными задачами анализа прибыли являются:

1. Оценка достигнутого объема прибыли; выявление тенденций изменения прибыли.

2. Изучение структуры прибыли.

3. Определение и изменение факторов формирования прибыли.
4. Выявление резервов увеличения прибыли.

5. Разработка прогнозных показателей прибыли.

Себестоимость продукции и прибыль находятся в обратно пропорциональной зависимости: снижение себестоимости приводит к соответствующему росту суммы прибыли и наоборот.

Изменение уровня среднереализационных цен и величина прибыли находятся в прямо пропорциональной зависимости: при увеличении уровня цен сумма прибыли возрастает и наоборот. Затем оценивают причины изменения показателей. Особенно тщательно исследуется состав внереализационных доходов и расходов.

В состав внереализационных доходов (убытков) входит сальдо полученных и уплаченных штрафов, пени, неустойки и других видов санкций (кроме санкций, уплачиваемых в бюджет и ряд внебюджетных фондов в соответствии с законодательством), которые связаны с экономической ответственностью предприятия при нарушении договорных обязательств. Так же детально оцениваются внереализационные расходы и потери, а именно:

· убытки по операциям прошлых лет, выявленные в отчетном году, от уценки товаров, от списания безнадежной дебиторской задолженности;

· недостачи материальных ценностей, выявленных при инвентаризации;

· затраты по содержанию законсервированных объектов;

· отрицательные курсовые разницы по валютным счетам и операциям в иностранной валюте;

· некомпенсированные потери от стихийных бедствий с учетом затрат по предотвращению или ликвидации стихийных бедствий (за вычетом стоимости полученного металлолома, других материалов);

· судебные издержки и арбитражные сборы и другое.

В заключение анализа прибыли в предприятиях разрабатываются конкретные мероприятия по обеспечению экономии средств и потерь при обеспечении качества обслуживания населения.

Показатели рентабельности можно объединить в несколько групп:

· Показатели, характеризующие рентабельность (окупаемость) издержек производства и инвестиционных проектов;

· Показатели, характеризующие рентабельность продаж;

· Показатели, характеризующие доходность капитала и его частей.

Эти показатели могут рассчитываться на основе балансовой прибыли от реализации продукции и чистой прибыли.

4. Формирование финансовых результатов от реализации продукции (работ, услуг)

4.1. Расходы на производство и реализацию продукции на предприятии ООО «ЧухломаПромЭкспорт»
Анализируя расходы на производство и реализацию продукции на предприятии ООО «ЧухломаПромЭкспорт», необходимо начать, прежде всего, с анализа общей суммы затрат на производство продукции в целом и по основным элементам затрат. Себестоимость продукции лесоэксплуатации складывается из затрат, связанных с использованием в процессе производства основных производственных фондов, лесосечного фонда, сырья, материалов, топлива и энергии, труда, а также других затрат на производство и реализацию продукции. В соответствии с этим в себестоимость продукции включаются:

· затраты на подготовку производства – подготовительные работы, освоение производства новых видов продукции;

· затраты, непосредственно связанные с производством продукции, обусловленные технологией и организацией производства, включая расходы на управление;

· затраты, связанные с совершенствованием технологии и организации производства, осуществляемым в ходе производственного процесса, улучшением качества продукции;

· сбытовые расходы, кроме тех, которые по условиям поставки возмещаются покупателями сверх цены соответствующего вида продукции.

За счет себестоимости продукции производится плата за воду, забираемую промышленным предприятием из водохозяйственных систем.

Элементы затрат: материальные затраты (сырье и материалы, покупные комплектующие изделия и полуфабрикаты, топливо, электроэнергия, теплоэнергия и т.д.), затраты на оплату труда, отчисления на социальные нужды, амортизация основных средств, прочие затраты (износ нематериальных активов, арендная плата, обязательные страховые платежи, проценты по кредитам банка, налоги, включаемые в себестоимость продукции, отчисления во внебюджетные фонды и др.).

Рассмотрим величину затрат на данном предприятии по экономическим элементам в таблице 4.

Таблица 4

Затраты на производство продукции ООО «ЧухломаПромЭкспорт»
	Элементы затрат
	Сумма, тыс.руб.
	Структура затрат, %

	
	2004
	2005
	+,-
	2004
	2005
	+,-

	1.Материальные затраты
	9329
	10254
	+925
	70,5
	61,2
	-9,3

	в том числе:

сырье и материалы
	3471
	4641
	+1170
	37,2
	45,3
	+8,1

	плата за использованное природное сырье
	995
	1106
	+111
	10,7
	10,8
	+0,1

	       в т.ч. плата за древесину,            отпускаемую на корню
	995
	1106
	+111
	10,7
	10,8
	+0,1

	работы и услуги производственного характера, выполненные сторонними организациями
	2602
	-
	-2602
	28,0
	-
	-28,0

	      в т.ч.по транспортировке  грузов
	2602
	-
	-2602
	28,0
	-
	-28,0

	  топливо
	1989
	2145
	+156
	21,3
	20,9
	-0,4

	  энергия
	281
	522
	+241
	3,0
	5,1
	+2,1

	  вода
	1
	5
	+4
	0,01
	0,05
	+0,04

	2.Затраты на оплату труда
	2451
	3890
	+1439
	18,5
	23,2
	+4,7

	3.Единый социальный налог
	956
	1415
	+459
	7,2
	8,5
	+1,3

	4.Амортизация основных средств
	143
	636
	+493
	1,1
	3,8
	+2,7

	5.Прочие затраты
	357
	545
	+188
	2,7
	3,3
	+0,6

	Итого производственных затрат
	13236
	16740
	+3504
	100
	100
	-

	В том числе
	
	
	
	
	
	

	- переменные
	11304
	13682
	+2378
	85,4
	81,7
	-3,7

	- постоянные
	1932
	3058
	+11126
	14,6
	18,3
	+3,7


Анализ затрат на производство по элементам затрат по структуре позволяет выявить степень важности отдельных элементов. По данным таблицы 4 можно отметить, что наибольший удельный вес в затратах на данном предприятии занимают материальные затраты, которые составили в 2004 и 2005 годах соответственно 70,5 и 61,2%. Затраты на оплату труда занимают второе по значимости в элементах затрат место и в 2004 году незначительно увеличиваются на 4,7%. Также происходит увеличение и по остальным элементам, среди которых затраты по единому социальному налогу имеют наибольшее значение: они увеличиваются на 1,3%, амортизация и прочие затраты – на 2,7 и 0,6% соответственно. Следовательно, за два рассматриваемых года в затратах по элементам снижение затрат наблюдается только по материальным затратам, что может быть связано непосредственно с производственной деятельностью предприятия: аренда лесного фонда, отказ от услуг по перевозке продукции и иных услуг сторонних организаций.

Соотношение отдельных экономических элементов в общих затратах определяет структуру затрат на производство. Группировка затрат по экономическим элементам показывает материальные и денежные затраты предприятия без распределения их на отдельные виды продукции и другие хозяйственные нужды. По экономическим элементам нельзя, как правило, определить себестоимость единицы продукции. Поэтому наряду с группировкой затрат по экономическим элементам затраты на производство планируются и учитываются по статьям расходов (статьям калькуляции). Группировка затрат по статьям расходов дает возможность видеть затраты по их месту и назначению, знать, во что обходится предприятию производство и реализация отдельных видов продукции. Планирование и учет себестоимости по статьям расходов необходимы для того, чтобы определить, под влиянием каких факторов сформировался данный уровень себестоимости, в каких направлениях нужно вести борьбу за ее снижение. Группировка затрат по назначению, т.е. по статьям калькуляции, указывает, куда, на какие цели и в каких размерах израсходованы ресурсы. Она необходима для исчисления себестоимости отдельных видов изделий в многономенклатурном производстве, установления центров сосредоточения затрат.

На предприятии составляются плановые и отчётные калькуляции. Соответственно плановые калькуляции разрабатываются по планируемым на период затратам, тогда как отчётные калькуляции составляются на основе фактических затрат на производство и реализацию продукции. 
Основные статьи калькуляции: сырье и материалы, возвратные отходы (вычитаются), вспомогательные материалы, топливо и энергия на технологические цели, основная и дополнительная зарплата производственных рабочих, отчисления на социальное и медицинское страхование производственных рабочих, расходы на содержание и эксплуатацию машин и оборудования, общепроизводственные расходы, общехозяйственные расходы, прочие производственные расходы, коммерческие расходы.

Рассмотрим калькуляцию себестоимости товарной продукции лесозаготовок по ООО «ЧухломаПромЭкспорт» в таблице 5.

Таблица 5

Калькуляция себестоимости товарной продукции лесозаготовок 
по ООО «ЧухломаПромЭкспорт»
	№ п/п
	Показатели
	Единицы 

измерения
	Годы

	
	
	
	2003
	2004
	2005

	1
	Объем заготовленной древесины
	м 3
	18453,0
	13586,0
	44390,0

	2
	Объем товарной продукции
	м 3
	25536,0
	28197,0
	34874,0

	3
	Товарная продукция
	т.руб
	8478,0
	10256,0
	12374,0

	4
	Запас хлыстов на в/складе 
	м 3
	5896,0
	8139,0
	14338,0

	5
	Услуги по заготовке
	м 3
	3456,0
	4345,0
	-

	Статьи затрат
	2003
	2004
	2005

	
	на 

1м3
	Сумма, 

т.руб.
	на 

1м3
	Сумма, 

т.руб.
	на 1м3
	Сумма, т.руб.

	1
	Плата за древесину, отпускаемую на корню
	29,61
	756,0
	35,29
	995,0
	31,71
	1106,0

	2 
	Стоимость покупной древесины
	72,3
	1845,3
	131,79
	3716,0
	-
	-

	3
	Оплата труда производственных рабочих
	68,9
	1754,0
	24,90
	702,0
	49,29
	1718,90

	4
	Отчисления на соц.страхование
	26,8
	685,2
	12,85
	267,0
	19,22
	670,30

	5
	Расходы на подготовку производства
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	6
	Расходы на содержание и эксплуатацию оборудования
	76,6
	1956,2
	65,22
	1839,0
	144,63
	5043,80

	7
	Услуги лесовозного транспорта на вывозке и расходы на содержание лесовозных дорог
	45,4
	1158,5
	46,92
	1323,0
	70,06
	2443,30

	8
	Цеховые расходы
	29,1
	742,0
	28,37
	800,0
	52,27
	1823,0

	9
	Общехозяйственные расходы
	33,9
	865,5
	32,88
	927,0
	63,21
	2203,60

	10
	Прочие производственные расходы
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	11
	Производственная себестоимость
	382,31
	9762,70
	374,83
	10569,0
	430,39
	15008,90

	12
	Коммерческие расходы
	72,57
	1853,2
	94,58
	2667,0
	49,64
	1731,10

	
	в том числе
	
	
	
	
	
	

	
	перевозка продукции
	38,59
	985,41
	63,37
	1787,0
	25,67
	895,30

	
	погрузка продукции
	33,98
	867,79
	31,21
	880,0
	23,97
	835,80

	13
	Полная себестоимость
	454,88
	11615,90
	469,41
	13236,0
	480,03
	16740,0


Анализ калькуляции себестоимости товарной продукции ООО «ЧухломаПромЭкспорт» позволяет выявить затраты предприятия в расчете на единицу продукции, что дает возможность углубленно изучить структуру затрат. Так, по рассматриваемому предприятию затраты возрастают по следующим статьям затрат: плата за древесину, отпускаемую на корню, стоимость покупной древесины, расходы на содержание и эксплуатацию оборудования, услуги лесовозного транспорта, цеховые и общехозяйственные расходы. Затраты по покупной древесине в 2005 году предприятием не производились, так как была взята долгосрочная аренда лесного фонда. В разрезе затрат на единицу продукции в 2003 году наибольшее значение у показателя расходов на содержание и эксплуатацию оборудования, что включает в себя амортизацию и текущий ремонт производственного и подъемно-транспортного оборудования, цехового транспорта, работу трелевочных тракторов и лебедок, агрегатных лесозаготовительных машин, погрузочно-разгрузочных механизмов, механизированных линий на нижнем складе, а также расходы по содержанию и эксплуатации лесопиления. В 2004 году наибольшее значение затрат имеет статья «Стоимость покупной древесины», а также РСЭО и коммерческие расходы, которые складываются из расходов на сбыт продукции (на погрузку готовой продукции в вагоны, автомобили). В 2005 году наибольший удельный вес также занимают РСЭО.

Структуру затрат по фазам производства рассмотрим в следующей таблице.
Таблица 6
Структура расходов по фазам производства

	Фаза производства
	Годы
	Структура затрат, %

	
	2003
	2004
	2005
	2003
	2004
	2005

	Заготовка, т.руб
	1919,2
	2305,7
	3532,4
	16,5
	17,4
	21,1

	Вывозка, т.руб
	1623,6
	1800,3
	2519,6
	14,0
	13,6
	15,1

	Разделка, т.руб
	3260,3
	3628,6
	4410,6
	28,1
	27,4
	26,3

	Перевозка, т.руб
	3300,9
	3894,4
	4377,3
	28,4
	29,4
	26,1

	Погрузка в вагоны, т.руб
	1511,0
	1607,0
	1900,1
	13,0
	12,2
	11,4

	Всего затрат
	11615
	13236
	16740
	100
	100
	100


Наиболее затратными являются заготовка, разделка и перевозка лесопродукции. Затраты предприятия растут за последние три года. Увеличение происходит по следующим фазам производства: по заготовке увеличение произошло на 4,6%; по вывозке – на 1,1%. По перевозке затраты растут в 2004 году на 1%, а в 2005 снижаются на 3,3%. Расходы по разделке и погрузке в вагоны снижаются соответственно на 1,8 и 1,6%. Это происходит за счет сокращения численности рабочих в 2005 году.

Анализируя показатели данной таблицы, можно отметить, что расходы возрастают за три года почти по всем фазам производства. По видам расходов в фазе производства – заготовке – наибольшие показатели в затратах имеют материальные затраты (ГСМ, запчасти, прочие материалы и древесина на технологические нужды), которые составляют 3570,5 т.р., что составляет 46% от всех затрат в заготовке. Расходы по оплате труда в заготовке составляют 43%. Прочие расходы составляют 11% всех расходов в заготовке, при чем в данном виде расходов наибольшее значение имеют затраты по арендной плате. В остальных фазах производства данные расходы отсутствуют.

В фазе производства – вывозка – материальные затраты составляют 80%. Это объясняется тем, что при выполнении данной фазы производства наибольший расход идет по ГСМ и запчастям. Заработная плата составляет 18%, а прочие затраты – 1%.

Расходы увеличиваются в фазе производства – разделка, и материальные затраты также растут, составляя 64% в данных расходах. Эта фаза включает в себя операции по подготовке заготовленной древесины к продаже, т.е. снятие коры, распиловку сортиментов на определенные размеры. Таким образом, наибольшие затраты здесь также занимают ГСМ и запчасти.

Фаза производства – перевозка – включает в себя доставку подготовленных сортиментов к месту погрузки для ее продажи. Материальные затраты занимают здесь 77%, доля зарплаты составляет 23%, а прочих расходов – 0,2%. Арендная плата отсутствует, а налоги занимают наименьший процент расходов из всех расходов по фазам производств.

На погрузку в вагоны предприятие несет меньше всего затрат, что связано с тем, что данная операция менее трудоемкая: материальные затраты и прочие расходы занимают всего 69 и 0,8% соответственно. Расходы на оплату труда составляют 30% всех расходов данной фазы производства.

Таким образом, можно сделать вывод, что наиболее затратными фазами производства являются на рассматриваемом предприятии заготовка, разделка и перевозка лесопродукции.
4.2. Выручка от реализации продукции (работ, услуг)

Анализ выручки от реализации продукции (работ, услуг) на рассматриваемом предприятии ООО «ЧухломаПромЭкспорт» производится по отдельным ее источникам, то есть анализ реализации товаров, анализ внереализационных доходов и потерь. При анализе выручки от реализации определяется влияние объема и структуры товарооборота.

Объем реализации продукции может оказывать положительное и отрицательное влияние на сумму прибыли. Увеличение объема продаж рентабельной продукции приводит к пропорциональному увеличению прибыли. Если же продукция является убыточной, то при увеличении объема реализации происходит уменьшение суммы прибыли.

Структура товарной продукции может оказывать как положительное, так и отрицательное влияние на сумму прибыли. Если увеличится доля более рентабельных видов продукции в общем объеме ее реализации, то сумма прибыли возрастет, и наоборот, при увеличении удельного веса низкорентабельной или убыточной продукции общая сумма прибыли уменьшится.

При формировании сбытовой программы в целях успешной реализации товаров большое внимание уделяется изучению товарного рынка лесопродукции на мировой арене в целях получения информации о потребностях, спросе и предпочтениях потребителя. Поэтому на первый план стратегического планирования предприятия выдвигается формирование минимально устойчивого ассортимента, позволяющего ему занять более прочное положение на рынке. Сбытовая программа формируется на основе изучения конкретной информации, полученной по запросам от иностранных и отечественных лесопромышленных предприятий, которые в представленных спецификациях четко формируют свои запросы и предложения. Это и положено в основу формирования портфеля заказов и инвестиционного портфеля предприятия.

Основные этапы создания сбытовой программы:

1. Исследование конъюнктуры рынка с учетом тенденций в развитии лесоперерабатывающей отрасли и общего экономического положения стран-импортеров, динамики внутренних и внешних цен, объемов переработки лесоматериалов, а также запасов сырья.

2. Тщательное рассмотрение и компьютерная обработка всех поступивших предложений, заказов, запросов российских лесопромышленных предприятий и инофирм-покупателей.

3. Согласование объемов, сроков и условий поставки, спецификации, цен на продукцию.

4. Организация отгрузки с соответствующим оформлением документов, необходимых для транспортировки, таможенного оформления товаров, заказов транспортных средств и оплаты транспортных и таможенных расходов.

5. Организация отчетности по оформлению и реализации всех контрактов перед государственными органами — Таможенным комитетом РФ, МВЭС и др.

6. Организация действенного контроля за осуществлением поставок, сдачей-приемкой лесоматериалов, урегулирование рекламаций по качеству, количеству, приемкам и срокам поставки.

Большое значение при реализации сбытовой программы имеет устойчивый ассортимент реализуемой предприятием продукции, а именно: пиломатериалы и деловая древесина, пиловочник хвойный, березовые балансы, пиломатериалы, шпалы. Успешной реализации сбытовой программы способствует наличие зарубежных партнеров в Финляндии, на Украине, и региональные партнеры ООО «ЧухломаПромЭкспорт» в промышленных центрах Российской Федерации: в Вятке, Калининграде.

Таблица 7
Объемы реализации продукции ООО «ЧухломаПромЭкспорт»

	Наименование показателей
	2003
	2004
	2005

	Производственная мощность, тыс.м3 

- вывозка древесины

- пиломатериалы
	63,4

0,5
	85,6

0,8
	96,1

1

	Объемы производства, тыс.м3:

- вывозка древесины

- производство деловой древесины

- лесоматериалы круглые
	4,9

10,2

17,1
	6,5

18,7

18,5
	30,2

24,6

24,5

	Объемы поставок круглого леса, тыс.м3
- внутри области

- другим субъектам РФ

- экспорт на Украину

- экспорт в Финляндию
	3,6

11,2

0

0
	3,0

8,6

0,2

1,8
	9,6

10,4

0

0

	Объемы поставок пиломатериалов, тыс.м3
- внутри области

- другим субъектам РФ

- экспорт в страны СНГ

- экспорт в дальнее зарубежье
	1,2

2,6

0

0
	0,8

1,9

0

0
	1,0

0,9

0

0


Объемы производства продукции в ООО «ЧухломаПромЭкспорт» за последние три года имеют тенденцию к возрастанию. Вывозка древесины занимает больший удельный вес по сравнению с производством пиломатериалов и деловой древесины. Вывозка древесины возрастает на 25,3 тыс.м3, а производство деловой древесины и лесоматериалов соответственно на 14,4 и 7,4 тыс.м3.

Объемы поставок круглого леса другим субъектам РФ на данном предприятии незначительно превышают объемы его поставок внутри области на 0,8 тыс.м3, но это говорит, что у предприятия расширен экспорт своей продукции по территории страны. А объемы поставок пиломатериалов внутри области чуть выше (на 0,1 тыс.м3) объемов поставок другим субъектам РФ. Следовательно, предприятие реализует на территории РФ круглый лес больше, чем пиломатериалы, а внутри области, наоборот. 

Структура экспорта лесной продукции в 2005 г. составила: круглый лес – 90%, пиломатериалы – 10%. Основной объем экспорта лесоматериалов приходится на круглый лес. Это приносит предприятию наибольшую выручку от реализации продукции.

В 2005 г. в ООО «ЧухломаПромЭкспорт» было заключено 23 договора и контракта. Но выполнение принятых договорных обязательств перед иностранными покупателями составило лишь 52,7% запланированных к отгрузке товаров. Основные причины невыполнения договорных обязательств: нестабильность российской экономики, связанной прежде всего со слабой платежной дисциплиной, низкой эффективностью российского рубля и механизма его конвертации, так как издержки по заготовке, хранению, транспортировке возрастали, а экспортная выручка росла намного медленнее рублевых затрат; резкое ухудшение конъюнктуры лесопродукции на традиционных мировых лесных рынках, что повлекло отказ многих покупателей от выполнения контрактов, и многие другие.

Выручка от реализации продукции, работ определяется по моменту отгрузки продукции (выполнению работ, оказанию услуг) и предъявления покупателям (заказчикам) расчетных документов. Отражение в учете выручки от продажи производится в момент перехода права собственности на отгруженную продукцию (выполненные работы, оказанные услуги) от поставщика к покупателю.

Если договором обусловлен момент перехода права владения, пользования и распоряжения отгруженной продукцией (товарами) и риска ее случайной гибели от организации к покупателю (заказчику) после момента поступления денежных средств в оплату отгруженной продукции (товаров) на расчетный счет организации в банках либо в кассу организации непосредственно, а также зачета взаимных требований по расчетам, то выручка от реализации такой продукции (товаров) включается в отчет о прибылях и убытках на дату поступления денежных средств. Аналогичный порядок применяется в отношении выполненных работ, оказанных услуг.

При договоре мены выручка от реализации продукции (работ, услуг) отражается в бухгалтерском учете организаций, выступающих по договору в качестве покупателей, одновременно после исполнения обязательств передать соответствующие товары обеими сторонами. 
Согласно подведенным итогам за последние три года на предприятии ООО «ЧухломаПромЭкспорт» размер выручки от продажи товаров, продукции (работ, услуг) составил соответственно в 2003 г. – 13339,2 т.р., в 2004 г. – 15841,1 т.р., в 2005 г. – 19566,8 т.р. Выручка от реализации продукции на рассматриваемом предприятии ООО «ЧухломаПромЭкспорт» увеличилась за последние три года на 46,7%, что благотворно сказывается на работе предприятия, тем более что оно в 2005 году прибегнуло к долгосрочной аренде участков лесного фонда в размере 96,2 тыс.м3. И это благоприятно скажется на деятельности предприятия, так как аренда лесного фонда обходится значительно дешевле покупки леса на аукционе, и у предприятия теперь своя база по лесопользованию
4.3. Прибыль (убыток) от реализации продукции (работ, услуг)
В ООО «ЧухломаПромЭкспорт» основным источником прибыли является прибыль от реализации лесопродукции.

Анализ прибыли осуществляется в увязке с факторами, влияющими на прибыль – это валовой доход и издержки обращения.

Материалами для анализа прибыли от реализации продукции является годовой бухгалтерский баланс, отчет по форме № 2 «Отчет о прибылях и убытках.

В процессе анализа используются такие показатели прибыли:

маржинальная (валовая) прибыль – разность между выручкой (нетто) и прямыми производственными затратами по реализованной продукции;

прибыль от реализации продукции (операционная прибыль) – разность между суммой маржинальной прибыли и постоянными расходами отчетного периода;

общий финансовый результат отчетного периода (брутто-прибыль периода) – финансовые результаты от реализации продукции, работ и услуг, доходы и расходы от финансовой и инвестиционной деятельности, чрезвычайные доходы и расходы;

чистая прибыль (непокрытый убыток) – прибыль, которая остается в распоряжении предприятия после уплаты всех налогов, экономических санкций и прочих обязательных отчислений, отражается в балансе накопительным итогом с начала года, после распределения присоединяется к нераспределенной прибыли прошлых лет.
Таблица  8

Анализ прибыли от реализации ООО «ЧухломаПромЭкспорт» (тыс. руб.)

	Показатели
	Годы
	отклонения (+;-)
	Темп роста прибыли,%

	
	2004
	2005
	
	

	Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом НДС, акцизов)
	15841,1
	19566,8
	3725,7
	-

	Себестоимость проданных товаров, продукции (работ, услуг)
	12832,6
	15837,5
	3004,9
	-

	Валовая прибыль
	3008,6
	3729,3
	720,7
	123,95

	Прибыль (убыток) от продаж
	3008,6
	3729,3
	720,7
	123,95


Рассматривая данные таблицы 8, можно отметить, выручка от продажи товаров и продукции ООО «ЧухломаПромЭкспорт» в 2005 году по сравнению с 2004 годом увеличивается на 3725,7 тыс.руб. Растет и себестоимость проданной продукции на 3004,9 тыс.руб. Несмотря на увеличение себестоимости реализации продукции, в 2005 году наблюдается прирост прибыли в сумме 720 тыс.руб. Динамика прибыли от реализации продукции, т.е. темп роста  (отношение фактической суммы прибыли 2005 г. к фактической сумме прибыли 2004 г. в %) составляет 123,95%. Деятельность предприятия ООО «ЧухломаПромЭкспорт» является прибыльной.

5. Формирование финансовых результатов от прочих операций
Размер прибыли в значительной степени зависит от финансовых результатов деятельности, не связанных с реализацией продукции. Это прежде всего доходы от инвестиционной и финансовой деятельности, а также прочие внереализационные доходы и расходы.

Согласно п. 7 ПБУ 9/99 "Доходы организации" (в ред. Приказа Минфина РФ от 30.03.2001 № 27н) в составе операционных доходов поступления отражаются только в том случае, когда они не являются предметом деятельности организации. К операционным доходам относятся:

· поступления, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации;

· поступления, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности;

· поступления, связанные с участием в уставных капиталах других организаций (включая проценты и иные доходы по ценным бумагам);

· прибыль, полученная организацией в результате совместной деятельности (по договору простого товарищества);

· поступления от продажи основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), продукции, товаров;

· проценты, полученные за предоставление в пользование денежных средств организации, а также проценты за использование банком денежных средств, находящихся на счете организации в этом банке.

Операционными расходами являются (согласно п. 11 ПБУ 10/99 "Расходы организации"):

· расходы, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации (с учетом положений пункта 5 настоящего Положения); 

· расходы, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности; 

· расходы, связанные с участием в уставных капиталах других организаций (с учетом положений пункта 5 настоящего Положения); 

· расходы, связанные с продажей, выбытием и прочим списанием основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), товаров, продукции; 

· проценты, уплачиваемые организацией за предоставление ей в пользование денежных средств (кредитов, займов); 

· расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными организациями; 

· прочие операционные расходы.

В отчете о прибылях и убытках по строке 060 «Проценты к получению» отражаются суммы процентов, которые организация должна получить. К ним относятся операционные доходы в сумме причитающихся согласно договорам процентов по облигациям, депозитам, государственным ценным бумагам, за предоставление в пользование денежных средств организации, за использование кредитной организацией денежных средств, находящихся на счете организации в этой кредитной организации.

В состав показателя строки 070 “Проценты к уплате” включены все проценты, подлежащие уплате организацией на основании договоров (проценты по облигациям, акциям, за предоставление организации кредитов, займов).

Организация, имеющая финансовые вложения в ценные бумаги других организаций, доходы, подлежащие получению по акциям по сроку в соответствии с учредительными документами, отражает по строке 080 «Доходы от участия в других организациях». По этой строке показывается сумма причитающихся (начисленных) организации на основании решения участников (учредителей) дивидендов, доходов по акциям, в размере, указанном в протоколе. Здесь же  показываются доходы, подлежащие получению от участия в совместной деятельности без образования юридического лица (по договору простого товарищества).

Остальные доходы и расходы, относящиеся в соответствии с установленным порядком к операционным доходам и расходам, отражаются по статьям “Прочие операционные доходы” или “Прочие операционные расходы” раздела. При этом по статье “Прочие операционные расходы” отражаются расходы, связанные с получением операционных доходов, отраженных по статьям “Проценты к получению”, “Доходы от участия в других организациях”. В случае если размер указанных расходов является по оценке организации существенным, они могут отражаться развернуто по отношению к статьям “Проценты к получению” или “Доходы от участия в других организациях”. Организацией должны быть даны соответствующие пояснения по данному вопросу.

В частности, по статье “Прочие операционные доходы” отражается прибыль, полученная (подлежащая получению) организацией в результате совместной деятельности (по договору простого товарищества). При этом результат (прибыль или убыток) от передачи имущества в счет вкладов по договору простого товарищества, выявленный на счетах бухгалтерского учета операций по передаче этого имущества (с учетом расходов по передаче имущества, остаточной стоимости передаваемого объекта в случае его амортизации), отражается в составе прочих операционных доходов или расходов. По статье “Прочие операционные доходы” отражается также сумма вознаграждения за переданное в общее владение и (или) пользование имущество или возврат имущества при его разделе сверх величины вклада (в части денежных средств).

При выбытии основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), продукции, товаров, в результате их продажи расходы, связанные с продажей основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), продукции, товаров, отражаются по статье “Прочие операционные расходы”. По этой же статье отражается остаточная стоимость проданных объектов основных средств и иных амортизируемых активов.

При этом по статье “Прочие операционные доходы” подлежит отражению сумма дохода, определенная к получению в соответствии с условиями договора продажи основных средств и иных активов (с учетом суммовых разниц).

В случае если операционные расходы и связанные с ними доходы, возникшие в результате одного и того же или аналогичного по характеру факта хозяйственной деятельности, не являются существенными для характеристики финансового положения организации или правила бухгалтерского учета не запрещают это, они могут не показываться развернуто по отношению к существующим доходам.

При выбытии объектов основных средств и иных активов по причине невозможности использования ввиду непригодности к дальнейшей эксплуатации, морального износа и прочего списания (например, передача по договору дарения, утрата имущества в результате чрезвычайных ситуаций), когда является определенным неполучение доходов или поступление активов в результате этих операций, убыток от выбытия и прочего списания имущества, выявленный на счетах бухгалтерского учета, подлежат отражению как прочие внереализационные расходы или чрезвычайные расходы (при выбытии имущества в результате чрезвычайных ситуаций). 
По статье “Прочие операционные расходы” также отражаются расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными организациями, расходы организации по содержанию законсервированных производственных мощностей и объектов, мобилизационных мощностей, расходы, связанные с аннулированием производственных заказов (договоров), прекращением производства, не давшего продукции, расходы, связанные с обслуживанием ценных бумаг (оплата консультационных и посреднических услуг, депозитарных услуг и т.п.), если они не отражены развернуто к доходам по этим ценным бумагам. Кроме того, в составе прочих операционных расходов отражаются суммы причитающихся к уплате отдельных видов налогов и сборов за счет финансовых результатов в соответствии с установленным законодательством Российской Федерации порядком.

По статье “Внереализационные доходы” в отчете о прибылях и убытках отражаются штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров, по которым получены решения суда об их взыскании; поступления в возмещение причиненных организации убытков; прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году; суммы кредиторской и депонентской задолженности, по которым истек срок исковой давности; курсовые разницы, возникающие при переоценке в установленном порядке имущества и обязательств, выраженных в иностранной валюте; сумма дооценки актива (за исключением внеоборотных) в разрешенных случаях; принятие к учету имущества, оказавшегося в излишке по результатам инвентаризации, и т.п.

По статье “Внереализационные расходы” в отчете о прибылях и убытках за отчетный период отражается определяемая в установленном порядке сумма дохода, связанная с получением безвозмездно активов (основных средств, нематериальных активов, сырья и материалов, ценных бумаг, денежных средств и пр.), в том числе по договорам дарения. По статье “Внереализационные расходы” в отчете о прибылях и убытках отражаются штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров, которые признаны организацией-должником; возмещение причиненных организацией убытков; убытки прошлых лет, выявленные в отчетном году; суммы дебиторской задолженности, по которой истек срок исковой давности, других долгов, не реальных для взыскания; курсовые разницы, возникающие при переоценки в установленном порядке имущества и обязательств, выраженных в иностранной валюте; сумма уценки актива (за исключением внеоборотных) в разрешенных случаях (производственных запасов, готовой продукции и товаров в конце отчетного года), убытки от списания ранее присужденных долгов по хищениям, по которым исполнительные документы возвращены судом в связи с несостоятельностью ответчика; убытки от хищений материальных и иных ценностей, виновники которых по решениям суда не установлены; судебные расходы и т.п. Суммовые разницы, возникающие в связи с погашением задолженностей по полученным кредитам, полученным (выданным) займам, отражаются в составе внереализационных доходов или расходов. В случае если внереализационные расходы и связанные с ними доходы, возникшие в результате одного и того же или аналогичного по характеру факта хозяйственной деятельности, не являются существенными для характеристики финансового положения организации или правила бухгалтерского учета не запрещают это, они могут не показываться развернуто по отношению к соответствующим доходам.

По статье “Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи” отражается сумма налога на прибыль (доход).

Результат от обычной деятельности организации определяется исходя из данных, отраженных по разделам отчета о прибылях и убытках, и отражается по статье “Прибыль (убыток) от обычной деятельности”.

Чистая прибыль организации за отчетный период или убыток формируется исходя из прибыли или убытка от обычной деятельности с учетом влияния на результат последствий чрезвычайных обстоятельств хозяйственной деятельности (стихийного бедствия, пожара, аварии, национализации и т.п.) в случае их возникновения.

Таблица 9

Финансовые результаты ООО «ЧухломаПромЭкспорт» от прочих операций, тыс. руб.
	Показатели
	Годы
	Отклонения (+,-)
	Темп роста прибыли,%

	
	2004
	2005
	
	

	Прибыль (убыток) от продаж
	3008,6
	3729,3
	720,7
	123,95

	Прочие операционные доходы
	3923,8
	0
	-3923,8
	-

	Прочие операционные расходы
	3749,0
	1180,3
	-2568,7
	-

	Внереализационные доходы
	92,7
	545,8
	453,1
	-

	Внереализационные расходы
	236,8
	1478,1
	1241,3
	-

	Общая сумма брутто-прибыли 
	3039,3
	1616,8
	-1422,5
	53,2

	Проценты к уплате
	13,9
	0
	-13,9
	-

	Налог на прибыль
	0
	0
	0
	-

	Чистая прибыль (убыток)
	3025,5
	1616,8
	-1408,7
	53,44


Итак, исходя из данных таблицы 9, можно выделить следующее: рассматриваемое предприятие имеет прибыль от прочей реализации, которая образуется за счет оказания услуг и реализации товаров, не включаемых в состав товарной продукции. “Прочие операционные доходы” предприятия наблюдаются в 2004 году, где отражается сумма дохода, определенная к получению в соответствии с условиями договора продажи основных средств. В 2005 году данных доходов не было.
“Прочие операционные расходы” рассматриваемого предприятия уменьшаются в 2005 году на 2568,7 тыс.руб. и включают в себя расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными организациями, расходы, связанные с аннулированием производственных заказов (договоров), прекращением производства, не давшего продукции.

Сумма внереализационных доходов увеличивается в 2005 году на 453,1 тыс.руб., и включает в себя доходы от эксплуатации автохозяйств, от реализации продукции подсобного сельского хозяйства, а также штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров, по которым получены решения суда об их взыскании.

Внереализационные расходы растут. К ним относятся на рассматриваемом предприятии убытки от стихийных бедствий, убытки от списания долгов по недостачам, от списания дебиторской задолженности и прочих безнадежных долгов; убытки от ликвидации не полностью амортизированных основных фондов.

Общие финансовые результаты предприятия ООО «ЧухломаПромЭкспорт» к 2005 году снижаются. На все это оказывают влияние многие факторы. Так, нестабильность российской экономики, связанной, прежде всего, со слабой платежной дисциплиной,  возрастание издержек по заготовке, хранению и транспортировке, резкое ухудшение конъюнктуры лесопродукции на традиционных лесных рынках – основные причины невыполнения договорных обязательств покупателей. Платежеспособность предприятия зависит от последовательности и рациональности мер финансовой политики, под воздействием которых данный хозяйствующий субъект находится в силу его привязки к государству пребывания и периоду развития этого государства. Противоречивость и ошибочность экономических мер могут обесценивать оборотные средства производственной компании, осложнять доступ товаропроизводителя к кредитным ресурсам, на внешние и внутренние рынки, как покупателей, так и поставщиков, могут создавать чрезмерную налоговую нагрузку, приводить к бюджетному недофинансированию, что, в конечном счете, вызывает ухудшение платежеспособности данного хозяйствующего субъекта.
6. Распределение прибыли (покрытие убытка)
Получение прибыли предприятием является основанием для ее распределения и последующего использования. Распределение прибыли отражается в финансовом плане и сметах образования и расходования фондов, а также в отчете о прибылях и убытках.

Распределение и использование прибыли являются важным хозяйственным процессом, обеспечивающим покрытие потребностей предпринимателей и формирование доходов государства. 

Механизм распределения прибыли должен быть построен таким образом, чтобы всемерно способствовать повышению эффективности производства, стимулировать развитие новых форм хозяйствования. 

В зависимости от объективных условий общественного производства на различных этапах развития российской экономики система распределения прибыли менялась и совершенствовалась. Одной из важнейших проблем распределения прибыли как до перехода на рыночные отношения, так и в условиях их развития является оптимальное соотношение доли прибыли, аккумулируемой в доходах бюджета и распоряжении хозяйствующих субъектов. 

Предприятие вправе решать, на какие цели, и в каких размерах направлять прибыль, оставшуюся после уплаты налогов в бюджет и других обязательных платежей и отчислений. Таким образом, возникает необходимость в четкой системе распределения прибыли, прежде всего, на стадии, предшествующей образованию чистой прибыли, т.е. прибыли, остающейся в распоряжении предприятия. 

В процессе распределения чистой прибыли предприятие вправе самостоятельно определить способ распределения прибыли. 

Распределение чистой прибыли может быть осуществлено посредством образования специальных фондов: фонда накопления, фонда потребления и резервного фонда либо непосредственным её распределением по отдельным направлениям. В первом случае предприятие должно составить сметы расходования фондов потребления и накопления в виде дополнения к финансовому плану. Во втором случае распределение прибыли отражается непосредственно в финансовом плане.   

Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия (чистая прибыль),  может быть вычислена по формуле:

ЧП = ВП – НП,

где ЧП – чистая прибыль предприятия, руб.;

       ВП – валовая прибыль, руб.;

       НП – налог на прибыль, руб.
Основные направления использования прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, определяются его учредительными документами или решением учредителей, в которых должно быть указано, какие фонды и в каких размерах создаются на предприятии за счет чистой прибыли и на какие цели они направляются.

Принципиальная схема распределения прибыли, остающейся в распоряжении предприятия, представлена на рис.1.



Рис. 1 Схема использования прибыли, остающейся в распоряжении предприятия

Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, зависит от суммы налога на прибыль, а чистая прибыль – от суммы затрат, относимых на прибыль.

При распределении прибыли исходят из следующих принципов: 

1) первоочередное выполнение обязательств перед бюджетом; 

2) прибыль, остающаяся в распоряжении хозяйствующего субъекта, распределяется на накопление и потребление. 

Механизм воздействия финансов на эффективность ведения хозяйства зависит от характера распределительных отношений, конкретных форм и методов их организации, их соответствия уровню производительных сил и производственных отношений. Ориентиром для установления соотношения между накоплением и потреблением должны быть состояние производственных фондов и конкурентоспособность выпускаемой продукции. В процессе распределения чистой прибыли предприятие вправе самостоятельно определить способ распределения прибыли. 

Фонд накопления используется на научно-исследовательские работы, проектные конструкторские и технологические работы, разработку и освоение новых видов продукции, технологических процессов, на финансирование затрат, связанных с техническим перевооружением и реконструкцией действующего производства, проведением природоохранных мероприятий. Сюда же относятся расходы по погашению долгосрочных ссуд и уплате процентов по ним, уплате процентов по краткосрочным ссудам сверх сумм, относимых на себестоимость продукции, финансирование прироста оборотных средств, взносы в качестве вкладов учредителей в создание уставного капитала других организаций, перечисления вышестоящим организациям, взносы в союзы, ассоциации, концерны, в состав которых входит хозяйствующий субъект и т.д. 

Фонд потребления используется на социальное развитие и социальные нужды. За счет него финансируются: расходы по эксплуатации объектов социально-бытового назначения, находящиеся на балансе хозяйствующего субъекта: 

· строительство объектов непроизводственного назначения; 

· проведение оздоровительных и культурно-массовых мероприятий; осуществляется выплата премий за выполнение особо важных производственных заданий, оказание материальной помощи. 

Резервный фонд - финансовую устойчивость предприятия обеспечивает резервный капитал. В рыночной экономике отчисления и резервный капитал носят первоочередной характер. Его величина характеризует готовность предприятия к страхованию риска, связанного с предпринимательской деятельностью.

Прибыль является источником финансирования разных по экономическому содержанию потребностей. При ее распределении пересекаются интересы как общества в целом в лице государства, так и предпринимательские интересы хозяйствующих субъектов и их контрагентов, интересы отдельных работников. 

Объектом распределения на предприятии ООО «ЧухломаПромЭкспорт» является валовая прибыль. Законодательно распределение прибыли реализуется в части, поступающей в федеральный бюджет и бюджет субъектов Федерации в виде налогов и других обязательных платежей. Распределение оставшейся части прибыли регламентируется внутренними документами предприятия и фиксируется в учетной политике. 

В 2005 году ООО «ЧухломаПромЭкспорт» прибегнуло к долгосрочной аренде участков лесного фонда в размере 96,2 тыс.м3. за счет полученной прибыли. Это благоприятно сказывается на деятельности предприятия, так как аренда лесного фонда обходится значительно дешевле покупки леса на аукционе, и у предприятия своя база по лесопользованию.

В целях развития производства предприятие часть собственных средств также превратило в инвестиции: в 2004 и 2005 годах их размер составил соответственно 370 и 1334 тыс.руб. Это также имеет положительный эффект в деятельности ООО «ЧухломаПромЭкспорт».
Выводы и предложения
Прибыль является основным показателем оценки финансово-хозяйственной деятельности предприятия. В курсовой работе раскрыты основные понятия прибыли, ее виды, источники формирования. Основные аспекты управления прибылью в работе рассмотрены на примере предприятия ООО «ЧухломаПромЭкспорт».

 ООО «ЧухломаПромЭкспорт» является крупным по размерам лесозаготовительным предприятием Чухломского района Костромской области. Основные виды деятельности предприятия следующие:

· Заготовка хлыстов;

· Раскряжевка хлыстов на деловые и дровяные сортименты;

· Перевозка деловых сортиментов автотранспортом на погрузочные площадки железнодорожных станций и погрузка лесопродукции в вагоны МПС;

· Выпуск необрезных и обрезных пиломатериалов хвойных и лиственных пород.

На предприятие переводом было принято 477 работников из ООО ПЛО «Чухломалес». На предприятии идет работа по созданию условий рентабельного производства, предприятие наращивает объемы производства. Валовая прибыль у предприятия растет, увеличивается себестоимость проданных товаров и себестоимость 1м3 вывозки древесины. Среднемесячная заработная плата увеличилась незначительно, что связано с сокращением персонала в 2004 году, ввиду отсутствия необходимого объема работы для первоначальной численности предприятия. В структуре численности работающих на предприятии наибольший удельный вес занимают промышленно-производственный персонал, который составляет в 2003-2004 годах 472 человека, в 2005 – 302. Рабочие предприятия заняты на лесозаготовках.

В настоящий момент в ООО «ЧухломаПромЭкспорт» идет работа по формированию условий для обеспечения рентабельной работы:

1. Переход на перевозку продукции большегрузными автомашинами;

2. Углубленная переработка древесины с созданием необходимой для этого производственной базы;

3. Капитальный ремонт лесозаготовительной техники;

4. Капитальный ремонт и реконструкция разделочных эстакад.

Часть этих мер уже реализуется:

1. Восстановлено лесопильное производство в тарном цехе Введенского лесопункта;

2. Построено 1,5 км УЖД на Введенском лесопункте;

3. Реконструирован арочный цех на нижнем складе г.Чухломы с установкой в нем станка «термит-200» для выпуска обрезных пиломатериалов из древесины мелкой и средней крупности, и четырехстороннего строгального станка для выпуска шпунтованной доски и другого строганного погонажа;

4. Ведется строительство лесопильного цеха на Чухломском нижнем складе.

Основным источником прибыли любого коммерческого предприятия является прибыль от основной деятельности. Поэтому анализ прибыли от реализации товаров является основой системы управления прибылью рассматриваемого предприятия.

Анализ прибыли позволил выявить основные факторы, влияющие на ее уровень: объем реализации, уровень валового дохода, уровень издержек обращения.

Так анализ показал, что объемы производства продукции в ООО «ЧухломаПромЭкспорт» за последние три года имеют тенденцию к возрастанию. Вывозка древесины занимает больший удельный вес по сравнению с производством пиломатериалов и деловой древесины. Вывозка древесины возрастает на 25,3 тыс.м3, а производство деловой древесины и лесоматериалов соответственно на 14,4 и 7,4 тыс.м3.

Детальный анализ затрат на производство по элементам затрат позволил выявить степень важности отдельных элементов. Наибольший удельный вес в затратах на данном предприятии занимают материальные затраты, затраты на оплату труда занимают второе по значимости в элементах затрат. Происходит увеличение и по остальным элементам, среди которых затраты по единому социальному налогу имеют наибольшее значение. Снижение затрат наблюдается только по материальным затратам, что может быть связано непосредственно с производственной деятельностью предприятия: аренда лесного фонда, отказ от услуг по перевозке продукции и иных услуг сторонних организаций.

Выручка от реализации продукции на рассматриваемом предприятии ООО «ЧухломаПромЭкспорт» увеличилась за последние три года на 46,7%, что благотворно сказывается на работе предприятия.

Таким образом, в ходе своей деятельности предприятие получает прибыль. В целях развития производства предприятие часть собственных средств превратило в инвестиции.
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