1.ПРЕДМЕТ И МЕТОД ЭКОНОМ. ТЕОРИИ

Слово экономика включает в себя 2 смысла:

1. хозяйство страны, предприятия, семьи и всю действительность связанную с производством, распределением, обменом и потреблением жизненных благ.

2.наука изучающая как теоретические законы так и конкретное состояние хозяйства.

ЭКОНОМИКА-хоз.система, обеспечивающая удовлетворение потребностей отдельных людей и общества путем создания необходимых жизненных благ.

ЭКОНОМИКА-общественноя наука, изучающая поведение людей в производстве, распределении, обмене и потреблении жизненных благ, направленная на удовлетворение потребностей при ограниченных ресурсах, которые могут быть использованы различными способами.

Эконом. теория-выведение закономерностей из соответствующих фактов экономической действительности.

Функции эконом. теории:

1.познавательная

2.критическая (выявление достижений и недостатковразличны способов производства)

3.прогнозтическая (разработка научных прогнозов, выявление перспектив)

4.прагматическая (разработка методов рационального хозяйствования)

МЕТОДЫ экономич. теории:

1.абстракция

2.принцип единства исторического и логического

3.Анализ и синтез

4.индукция и дедукция

5.экономико-матиматическое моделирование

2.ЭТАПЫ И ОСНОВНЫЕ НАПРАВЛЕНИЯ РАЗВИТИЯ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ МЫСЛИ

В ходе развития экономической теории ее предмет определялся по-разному. Меркантилисты (А. Серра, Т. Мен, С. Фортрей) считали ее пред​метом деятельность, связанную с внешней торговлей и притоком денег в страну. Классики (Уильям Пети) политэкономии рассматривали ее как науку о богатстве. Марксисты (Маркс), исследуя общественное производство, диалектику производительных сил и производственных отношений, пришли к выводу, что политическая экономия изучает законы, управляющие производством, распреде​лением, обменом и потреблением жизненных благ на различных ступенях развития человеческого общества, экономические законо​мерности этого развития. Маржиналисты (Карл Менгер) и неоклассики (Маршалл) связали эту деятельность с использованием редких (ограниченных) ресур​сов в условиях рыночного хозяйства. Кейнсианцы (Джон Кейнс) добавили к этому необходимость изучения и формирования экономической политики государства; институционалисты (Вебер) обратили внимание на социаль​ные аспекты этой политики. Тем самым экономическая теория по​зволяет выявить исторические особенности систем, понять законо​мерности развития мировой цивилизации.
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3.ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ЗАКОНЫ

ЭКОНОМ.ЗАКОН-причинно-следственная связь между эконом.явлениями.

Законы считаются обьективными. Их обьективность означает, что они не зависят от воли и сознания людей.

Типы эконом. законов:

1.всеобщие(законы присущие всем общественным способам производства)Пр.закон экономии времени.

2.общие(которые действуют в нескольких экономических формациях)Пр.закон спроса и предложения.

3.специфические(действуют в границах одного способа производства)

4.стадийный(действуют на одной из стадий общественного способа производства)Пр.закон порождения монополии концентрацией производства,кот. действует на высшей стадии развития капитализма.

5.ЭКОНОМИЧЕСКИЕ БЛАГА И ИХ КЛАССИФИКАЦИЯ

Блага-предмет или явление(услуга), удовлетворяющая опред. человеческую потребность отвечающая целям,интересам и устремлениям людей.

для того чтобы предмет стал благом необходимо совпадение 4-х условий:

1.наличие потребности

2.наличие свойств предмета, которые могут быть полезны человеку

3.осознание человеком полезности предмета

4.возможность распоряжаться предметом таким образом, чтобы дейст. удовлетворить потребность

Классификация благ:
1)материальные и нематериальные

2)частные и общественные
3)прямые(предметы потребления) и косвенные(средства производства)

4)долговременные и недолговременные

5)взаимозаменяемые(субституты) и взаимодополняемые (комплименты)

6.ПОЛНЫЕ И ЧАСТИЧНЫЕ БЛАГА. ВЗАИМОДОПОЛНЯИМОСТЬ И ВЗАИМОЗАМЕЩАЕМОСТЬ БЛАГ.

Взаимодополняемость(комплименты)-св-во благ удовлетворять потребности лишь в комплексе друг с другом.(Пр.ручка и бумага)

Взаимодоп.

-полная

-частичная

Взаимозамещение(субституты)-св-во благ удовлетворять потребностиза счет других благ(сливочное масло и маргарин)

7.ОБЩАЯ И ПРЕДЕЛЬНАЯ ПОЛЕЗНОСТЬ.ЗАКОН УБЫВАЮЩЕЙ ПОЛЕЗНОСТИ.

Полезность блага-св-ва блага удовлетворить какую-либо человеческую потребность.

Полезность капитала-способность приносить доход

Общая полезность-совокупная полезность любого кол-ва благ, равна сумме предельных полезностей.

Предельная полезность-дополнительная полезность которую извлекает потребность и одной дополнительной единицы блага.

В результате исследований в Х1Х в. была выявлена закономерность: потребляемые последовательно части какого-либо блага обладают убывающей полезностью для потребителя.

Это означает, что любому бесконечно малому увеличению количества блага соответствует прирост общей полезности 

Хотя общая полезность с увеличением количества благ постепенно возрастает, предельная полезность - каждой дополнительной единицы блага неуклонно уменьшается

9.ПОТРЕБНОСТИ И РЕСУРСЫ. ЗАКОН РЕДКОСТИ.ЭФФЕКТИВНОСТЬ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ РЕСУРСОВ.

Экономические потребности-желание потребителей преобрести и использоватьматериальные блага и услуги, удовлетворяющие их нуждам.

Экономические ресурсы- это элементы, используемые для производства экономических благ.
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 Учитывая относительную редкость ресурсов можно утверждать о действии соответствующего закона. Закон относительной ограниченности ресурсов выражает внутренне необходимые, постоянные и существенные связи между  возрастающими потребностями человека и относительной ограниченностью ресурсов и их неравномерном распределением.

10.ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ОГРАНИЧЕНИЯ: ГРАНИЦА ПРОИЗВОДСТВЕННЫХ ВОЗМОЖНОСТЕЙ.

Производственные возможности- возможности общества по про​изводству экономических благ при полном и эффективном использовании всех имеющихся ресурсов при дан​ном уровне развития технологии.

Линия АБВГДЕЖ, которую называют кривой производственных возможностей, показывает альтернативные варианты при полном использовании ресурсов. 
Все точки, расположенные внут​ри фигуры ОАЖ, означают неполное использование ресурсов, на​пример точка К. И наоборот, любая производственная программа, ха​рактеризуемая точками за пределами фигуры ОАЖ, не будет обес​печена наличными ресурсами (например, точка И). 


11.АЛЬТЕРНАТИВНЫЕ ИЗДЕРЖКИ

Издержки производства представляют собой совокупность материальных и трудовых затрат на производство продукции.

Альтернативные издержки-это те доходы которые, которые могли бы быть получены на собственные ресурсы, если бы их предоставить за плату, установленную рынком или другим пользователем.

общая выручка-(явные+неявные издержки)=чистая эконом.прибыль
12.ФАКТОРЫ ПРОИЗВОДСТВА. ВОСПРОИЗВОДСТВО.

Факторы производства-все то, что участвуя в призводственном процессе, создает, делает, производит товары и услуги.

-труд

-земля

-капитал

-предпринимательская способность

Воспроизводство-процесс возобновления производства.

-простое-процесс повторения производства в прежних масштабах

-расширенное-процесс повторения производства в расширенных масштабах.

Фазы воспроизводства:

непосредственно воспроизводство-распределение-обмен-потребление
15.ЭКОНОМИЧЕСКИЕ АГЕНТЫ (РЫНОЧНЫЕ И НЕРЫНОЧНЫЕ)

Экономические агенты — субъекты экономических отношений, уча​ствующие в производстве, распределении, обмене и потреблении экономических благ.

Основными экономическими агентами являются индивиды (домохозяйства), фирмы, государство и его подраз​деления.
16.СОДЕРЖАНИЕ И ФОРМЫ СОБСТВЕННОСТИ.

Собственность-принадлежность вещей, материальных и духовных ценностей определенным лицам, юридическое право на такую принадлежность и экономические отношения между людьми по поводу принадлежности, раздела, передела объекта собственности.

Эконом. Содержание-система отношений между людьми по поводу присвоения-отчуждения средств и результатов производства, природных ресурсов. Собственник потребляет полученное свойство благ, контролирует их использование, получает доход, управляет, отчуждает или уничтожает их.

Формы собственности:

По объектам:

-движимое имущ.

-недвижимое имущ.

По субъектам:

-частная

-муниципальная

-коллективная

-и др.

18.ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ИНТЕРЕСЫ. ЦЕЛИ И СРЕДСТВА. ПРОТИВОРЕЧИЯ. ПРОБЛЕМА ВЫБОРА ОПТИМАЛЬНОГО РЕШЕНИЯ.

Экономические интересы-это осознанные экономические потребности отдельных людей, групп, классов, которые явл. Формой отношений экономической собственности и находят свое проявление в поставленных целях относительно их достижения..
Цели:

· экономический рост, повышение уровня жизни.

· Достижение полной занятости

· Повышение экономической эффективности

· Обеспечение стабильного уровня цен

· Экономическая свобода

· Справедливое распределение доходов

· Обеспечение экономической безопасности

Для достижения целей разрабатывается экономическая политика.

Средства:

1) способы достижения цели

2) объемы ресурсов необходимых для соответствующих действий

Поведение человека определяется соотношением цели, которую он ставит перед собой и средством достижения.

19. ОСНОВНЫЕ МОДЕЛИ ЭКОНОМИЧЕСКИХ СИСТЕМ.
В современном мире существуют три основные разновидности экономических систем: рыночная, командная и смешанная.

Рыночная экономика характеризуется как система, основан​ная на частной собственности, свободе выбора и конкуренции, она опирается на личные интересы, ограничивает роль прави​тельства.

В противоположность рыночной командная экономика опи​сывается как система, в которой доминирует общественная (го​сударственная) собственность на средства производства, коллек​тивное принятие экономических решений, централизованное ру​ководство экономикой посредством государственного планирова​ния. 

Характерной чертой командной экономики является монопо​лизм производства, который в конечном итоге тормозит научно-технический прогресс. Государственное регулирование цен, моно​полизм производства, торможение технического прогресса законо​мерно рождают экономику дефицита. 

Под смешанной экономикой подразумевается тип общества, синтезирующий элементы первых двух систем, то есть меха​низм рынка дополняется активной деятельностью государства.

35.ОРГАНИЗАЦИОННО-ПРАВОВЫЕ ФОРМЫ ПРЕДПРИЯТИЙ В РОССИЙСКОЙ ЭКОНОМИКЕ.  
Организационно-правовая форма юридического лица- совокупность конкретных признаков, выделяющихся в системе общих признаков и существенно отличающих данную группу юридических лиц от всех остальных.
О-П формы:

1.коммерческие организации

-полное товарищество

-товарищество на вере

-ООО

-общество с дополнительной ответственностью

-ОАО и ЗАО

-дочерние и зависимые общества

-производственные кооперативы

-госуд., и муниципальные унитарные предприятия

2.некоммерческие организации

-общественные объединения

-религиозные объединения

-фонды

-учреждения

-объединения юридических лиц

27.СУЩНОСТЬ, УСЛОВИЯ СУЩЕСТВОВАНИЯ, ФУНКЦИИ, РОЛЬ РЫНКА. ВИДЫ РЫНКОВ.
Рынок-всякий механизм, который сводит вместе покупателей и продавцов конкретного товара и услуги. Форма распределения и обмена ресурсов и созданной продукции.

Функции рынка:

-Регулирующая.рынок дает ответы на вопросы пост. Самуэльсоном: что? Для кого? И Как производить?
-информационная. рынок дает объективную инф., о необходимом количестве, ассортименте и качестве тех тов., и услуг кот., поставляются на рынок.

-стимулирующая. Рынок стимулирует внедрение в производство достижений НТ прогресса, повышение качества продукции, расширение ассортимента.

-санирующая. Рынок, развивая конкуренцию, очищает общ., производство от эконом., слабых хоз., единиц, и поощряет развитие перспективных фирм.
-ценообразующая. 

Виды рынков.

1.по виду конкуренции

-с совершенной конкуренцией

-с несовершенной

2.По экономич., назначению объектов рыночных отношений

-рынки благ и услуг

-средств производства

-ценных бумаг

-рабочей силы

3.по пространственному признаку

-городские(сельские)

-внутрирегиональные

-межрегиональные

-национальные

-международные(мировые)

4.по видам субъектов рыночных отношений

-рынок розничной торговли

-оптовой торговли

-государственных закупок

28.МЕХАНИЗМ ФУНКЦИОНИРОВАНИЯ РЫНКА С СОВЕРШЕННОЙ КОНКУРЕНЦИЕЙ

Совершенная конкуренция предпола​гает: 1) множество покупателей и продавцов, 2) однородность товаров и услуг, 3) отсутствие ценовой дискриминации, 4) пол​ную мобильность всех ресурсов, 5) абсолютную информирован​ность о ценах. 

 Когда на рынке функционирует множество покупателей и продавцов, доля каждого экономического агента чрезвычайно мала. Он не в состоя​нии влиять на цены и объем продаваемых товаров и услуг. Цена на покупаемый (или продаваемый) товар для него складывается объ​ективно, не зависит от его воли и желания.

 Единственно, что определяет он сам, — это количе​ство покупаемой (или продаваемой) по данной цене продукции. Для упрощения мы исходим из однородности товаров и услуг. Это оз​начает, что отсутствуют какие-либо различия у товаров одного ка​чества. Мы предполагаем, что никто не подвергается ценовой дис​криминации: продукт одинакового качества продается по одной и той же цене всем покупателям, то есть не существует ситуации, когда одинаковый продукт продается одним покупателям по одной цене, а другим — по другой. Тем самым отсутствуют какие-либо основы для возникновения монопольной власти на рынке.

Полная мобильность ресурсов означает, что не существует каких-либо барьеров для входа в любую отрасль производства (на любой рынок) или выхода из нее. Отсутствуют экономические, юри​дические или политические запреты для перелива капитала, труда и других ресурсов из отрасли в отрасль. 

Наконец, очень важной предпосылкой является предпосылка об абсолютной информированности о ценах. Дело в том, что от​сутствие необходимой информации может стать препятствием для продажи равнокачественных товаров по одинаковым ценам, слу​жить основой для ценовой дискриминации или стать препятствием для перелива капитала. 

Таковы идеальные ус​ловия, отрицающие существование монополий, вмешательство го​сударства, инфляцию и т.д.

29.ПОНЯТИЕ И ПОКАЗАТЕЛИ ЭЛАСТИЧНОСТИ СПРОСА И ПРЕДЛОЖЕНИЯ.
Эластичность спроса по цене- степень изменения объема в ответ на изменение цены.
KэлQD=% изменения Qp/% изменения P
Q-объем спроса

P-цена

% измен. Qp=Q2-Q1/((Q2+Q1)/2)

% измен. P=P2-P1/((P2+P1)/2)
Если коэф.эл. по цене >1, то это эластичный спрос
=1,- спрос с 1-й эластичностью

<1, неэластичный спрос

Эластичность предложения- степень изменения предложения в зависимости от динамики цены.

Кэл.предл.=Объем предложения(%)/Рост цен(%)

Эластичное предложение-его величина изменяется на больший процент чем цена.

Неэластичное-оно не изменяется при изменении цен.
22.ПРОИСХОЖДЕНИЕ, СУЩНОСТЬ, ФУНКЦИИ ДЕНЕГ. ДЕНЕЖНАЯ МАССА. ИНФЛЯЦИЯ.

Деньги-это особый товар, который выполняет роль всеобщего эквивалента при обмене товаров. В нем выражается стоимость всех других товаров и устанавливаются экономические отношения между субъектами хозяйственной деятельности.
Функции денег:

-Мера стоимости(в деньгах выражается стоимость товаров)

-средство обращения
-средство платежа(средство оплаты долговых обязательств)

-функция накопления

-мировые деньги

Денежная масса-сумма покупательных и платежных средств, которые обслуживают хоз., оборот и принадлежат государству, фирмам, отдельным лицам.

Инфляция-обесценивание денег, снижение их покупательной способности, проявляющееся в росте цен.

23.СУЩНОСТЬ, ФУНКЦИИ И ВИДЫ КРЕДИТА.

Кредит-форма существования и движения ссудного капитала.Ссудный капитал-капитал в денежной форм, предоставляемый в ссуду его собственниками на условии возврата за плату в виде ссудного процента.

Функции:
-перераспределительная (посредством кредита, денежные, материальные ресурсы перераспр. На условиях последующего возврата между предприятиями, отраслями и регионами страны)

-экономия издержек обращения и ускорение обращения денег, замещая налич., деньги кредитными.(векселями, чеками, безналичными расчетами)

-экономический контроль и регулирование экономики посредством изменения объемов и динамики кредитов, дифференциации процентных ставок, предоставления гарантий и льгот.

-ускорение концентрации и централизации капитала.

Классификация:
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1.по срокам предоставления:

-краткосрочный(до 1 года)

-долгосрочный(>1 года)

-онкольный(выдаваемый на неопред. Срок и погашаемый по первому требованию)
2. по составу кредиторов и заемщиков

-банковский(предост., банками в денежной форме)

-коммерческий(предост., физич., или юридич., лицами друг другу по долговым обязательствам)

-государственный(заемщик-гос-во, кредиторы физич., и юрид., лица приобрет., госуд. ценные бумаги)

-потребительский(предост., населению для приобрет., товаров длит пользования)

-лизинг-кредит(предост. В долгосроч аренду машин, оборудования и т.д)

-международный

33.ФИРМА И РЫНОК. ТРАНСАКЦИОННЫЕ ИЗДЕРЖКИ.ОПТИМАЛЬНАЯ ВЕЛИЧИНА ФИРМ.
Фирма (firm) - это экономический субъект, который занимается производственной деятельностью и обла​дает хозяйственной самостоятельностью (в принятии решений о том, что, как и в каких размерах производить, где, кому и по какой цене продавать свою продукцию).
Рынок предполагает обособление средств производства, фирма — их концентрацию. В условиях рынка господствуют косвенные методы контроля, на фирме — прямые. 

Рынок исключает диктат, он основывается на экономических сти​мулах; фирма, наоборот, предполагает единоначалие, основывается на административных формах управления.  
трансакционные издержки — издержки в сфере об​мена, связанных с передачей прав собственности.

Понятие трансакционных издержек было введено в экономи​ческую теорию Р. Коузом в статье "Природа фирмы" (1937). Они включают расходы, связанные с поиском информации, затраты на ведение переговоров, работу по измерению свойств товара (услу​ги), издержки по спецификации и защите прав собственности.
Оптимальный размер фирмы определяется точкой, где предельные затраты использования рынка становятся равными предельным затратам административного контроля.
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1 – предельные затраты рынка

2 – предельные затраты административного контроля

Кр – выгодная фирма

Зел – выгодный рынок

34.ФИРМА КАК ЭКОНОМИЧЕСКИЙ АГЕНТ
Фирма - это экономический субъект, который занимается производственной деятельностью и обла​дает хозяйственной самостоятельностью (в принятии решений о том, что, как и в каких размерах производить, где, кому и по какой цене продавать свою продукцию).
37. КРАТКОСРОЧНЫЙ И ДОЛГОСРОЧНЫЙ ПЕРИОДЫ В ЭКОНОМИЧЕСКОМ АНАЛИЗЕ

Краткосрочный период-период времени, слишком короткий чтобы предприятие смогло изменить свои производственные мощности, но достаточно продолжительный для изменения степени интенсивности этой фиксированной мощности.

Долгосрочный период-период времени достаточно продолжительный, чтобы изменить количество всех использованных ресурсов включая производственную мощность, все факторы рассматриваются как переменные.

38.ОБЩИЕ, СРЕДНИЕ, ПРЕДЕЛЬНЫЕ ИЗДЕРЖКИ ПРОИЗВОДСТВА.

 Общие издержки— совокупность постоянных и переменных издержек фирмы в связи с производством продукции в краткосрочный период.

Переменные издержки  — это издержки, величина которых изменяется в зависи​мости от увеличения или уменьшения объема производства. К переменным издержкам относятся затраты на сырье, электроэнергию, вспомогательные материалы, оплату тру​да.

Постоянные издержки – это издержки, величина в краткосрочном периоде не изменяется с увеличением или сокращением объема производства. К постоянным издержкам отно​сятся издержки, связанные с использованием зданий и сооруже​ний, машин и производственного оборудования, арендой, капиталь​ным ремонтом, а также административные расходы.

Средние общие издержки можно получить путем деления об​щих издержек на количество выпущенной продукции

Для предпринимателя представляет интерес не только общая сумма издержек производимых им товаров или услуг, но и средние издержки, т.е. издержки фирмы на единицу производимой продукции.

Предельные издержки — это приращение совокупных издержек, вызванное бесконеч​но малым увеличением производства.
47.ВИДЫ ФАКТОРНЫХ ДОХОДОВ

Факторные доходы- доходы, получаемые владельцами различных факторов производства, участвующих в создании продукции, т. е. доходы, зарабатываемые различными факторами производства. Существует два основных вида Ф. д.: доход, доставляемый трудом, и доход от использования собственности. Первым является заработная плата. Второй вид дохода - доход от собственности, или предпринимательский доход. Часть его состоит из прибыли на собственные вложения капитала в свои же предприятия. Частично он может быть рентным доходом (например, доходом от передачи прав на использование земли, разработку недр, патентов). Наконец, доходом от собственности является чистый процентный доход за предоставленные кредиты, выплачиваемый бизнесом (предпринимателями) и внешним миром фирмам и домашним хозяйствам данной страны.
49.КОМПРОМИСС ИНДИВИДА МЕЖДУ ТРУДОМ И ДОСУГОМ.
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Решение индивида, сколько труда предложить можно рассматривать как компромисс между 2-мя благами: свободным временем и купленными потребительскими благами.
Повышение ставки зарплаты влияет на выбор двояким образом:

1. действует эффект замещения, повышение зарплаты создает стимул замены досуга на труд.

2. действует эффект дохода, повыш. Зарплаты сокращает количество отработанных часов.

50.НОМИНАЛЬНАЯ И РЕАЛЬНАЯ ЗАРАБОТНАЯ ПЛАТА.

Под заработной платой в современной экономической науке понимается цена, выплачиваемая за использование тру​да наемного работника.

Но​минальной заработной платой называют сумму денег, получен​ную наемным работником, реальной — совокупность товаров и услуг, которые можно приобрести на эти деньги с учетом их покупательной способности. 

Уровень реальной заработной платы зависит от:
1)номинальной зарплаты

2)уровня цен на предметы потребления и услуги (индекс стоимости жизни)

3)налогов.

Реальная зарплата прямо пропорциональна изменениям номинальной зарплаты и обратно пропорциональна изменениям уровня цен.  

51.МОДЕЛИ КРУГООБОРОТА БЛАГ И ДОХОДОВ
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1. Подчеркивая главное, простая модель кругооборота несколько идеализирует реальную действительность.

2.Роль государства в кругообороте
60.ТИПЫ И ФАКТОРЫ ЭКОНОМИЧЕСКОГО РОСТА.
Экономический рост-количественное и качественное совершенствование общественного продукта за определенный период времени.

Факторы:

-труд

-земля 

-капитал

-предпринимательская способность

-НТпрогресс

43. Производственная функция. Особенности спроса на рынке ресурсов.

Ресурсы: взаимодополняемые и взаимозаменяемые значит, их можно использовать в разном соотношении. В зависимости от производительности ресурсов и ото их цен разное их соотношение дает разный результат, поэтому сущ-ет производительная функция – техническое соотношение отражающее взаимосвязь между совокупными затратами факторов производства и мах. Выпуском продукции.

Q=f (a1 a2 a3…an) 

Q-количество произведенной продукции 

f-функция

a-факторы произв.

Значение :показывает на существование альтернативных возможностей при которых различное сочетание факторов производства обеспечивает один и тот же объем выпуска продукции, след, есть вариант при котором можно достичь оптимального сочетания факторов.

26. Потребительское поведение. Выбор оптимального решения.

Потреб. Поведение.

Предположим, что какая-то фирма разработала новый вид товара, качество которого превышает уже производимые ею изделия. Перед фирмой стоит вопрос, по какой цене продавать товар?, какая цена окажется приемлемой для потребителя? Для ответа фирме нужно определить от каких факторов зависит потребительский выбор. Главной для потребителя явл, полезнсть того или иного товара, однако даже если товар полезен, существуют ограничения: цена и доход. (мясо полезно, но дорого.)

Экономическая рациональность- это способ выбора решений,основыв, на стремлении получить наибольший экономический результат, с минимально возможными затратами всех необходимых для этого ресурсов.

 41. Закон убывающей доходности. Закон возрастающих затрат.

1. отражает связь между выпуском дополнительной продукции и изменении 1фактора производства при неизменном объеме других факторов.

С ростом использования какого-либо произв, фактора рано или поздно достигается такая точка, в которой дополнительное применение переменного фактора ведет к снижению вначале относительного, а далее абсолютного объема выпуска продукции. Повышение использ, 1 из факторов (при фиксированности остальных приводит к последовательному снижению отдачи от его применения)

2. увеличение альтернативных издержек по мере выпуска каждой дополнительной единицы продукции является проверенной закономерностью. Пр. если 4 ресурса: земля, труд, право собственности, знания – оставить неизменными, а увеличивать такой ресурс как капитал (число станков на заводе при неизменном числе станочников), то на определенном этапе наступает предел, за рамками которого дальнейший рост производительности данного фактора становиться все меньше, результат работы станочников, обслуживающих все большее число станков падает, растет процент брака, простоя станков и т.д.

39. Физический и моральный износ капитала. Амортизация основного капитала.

Физический износ- это процесс в результате которого, элементы основного капитала становится физически непригодными для дальнейшего производства. Соответственно происходит снижение стоимости этих элементов.

Моральный износ 1 рода- обесценивание основного капитала, вследствие получения аналогичных но более дешевых элементов основного капитала.

Моральный износ 2 рода- обесценивание основного кап-ла из-за появления более совершенного производственного капитала.

Основной кап-л – материализированный кап-л в зданиях, сооружениях, в станках, в оборудовании которое функционирует в процессе производства от нескольких до 10 лет.

Амортизация – 1) исчисленный в денежном выражении износ основных средств в процессе их использования 

2) способ перенесения стоимости изношенных средств труда на произведенный с их помощью продукт.
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42. Эффект масштаба производства

Причины + эффекта:

-специализация производства (автоматизация, механизация)

-специализация управляющего труда

-распространение производства

-развитие побочных производств

-использование отходов производства

Причины – эффекта:

-снижается эффективность взаимодействия между подразделениями 

-затрудняется контроль за реализацией решений

-противоречие интересов

-увеличение издержек на передачу и обработку информации

Закономерности, которым подчиняется изменение издержек в долгосрочном временном интервале, позволяет фирме правильно выбрать размер предприятия.

45.Сбережение, накопление, инвестиции. Виды инвестиций.
Сбережение- часть дохода которая используется на потребление. С. является источником финансирования накопления, т. е. прироста основных фондов, запасов материальных оборотных средств, ценностей и др.

 Накопление- часть национального располагаемого дохода, используемая на пополнение производственных и непроизводственных фондов в народном хозяйстве, а также запасов и резервов. Н. представляет собой превращение части сбережений в капитал, что обеспечивает расширенное воспроизводство материальных элементов производства и производственных отношений.

Инвестиции- денежные средства, целевые банковские вклады, паи, акции и другие ценные бумаги, технологии, машины, оборудование, иное имущество, а также имущественные и иные права, имеющие денежную оценку, вкладываемые в объекты предпринимательской и/или иной деятельности для достижения стратегических целей инвестора, получения прибыли и/или иного полезного эффекта.

Любая инновация есть инвестиция, но не всякая инвестиция есть инновация.

Инновация- это нововведение в области техники, технологии, организации труда.

Виды инвестиций:

-госуд, 

-частные, 

-иностранные (направленные на строительство, перевооружение)

-в создание духовного продукта

Инвестиции

-реальные (долгосрочные вложения в материальное производство)

-финансовые (инвестиции в акции, облигации и др. ценные бумаги)

-прямые (вкладываются в производство отдельных видов продукции; приобретение контрольного пакета акций)

-портфельные (инвестиции в ценные бумаги, формирующиеся в форме портфеля ценных бумаг; небольшие по размеру инвестиции, которые не могут обеспечить контроля на предприятии)

30. Виды рынков с несовершенной конкуренцией

Несовершенная конкуренция определяется следующим образом:
рынок, на котором не соблюдается хотя бы один из признаков совершенной конкуренции;
характеристика рынка, где два или более продавцов, обладая некоторым (ограниченным) контролем над ценой, конкурируют между собой за продажи;
рынки, на которых либо покупатели, либо продавцы принимают в расчет свою способность воздействовать на рыночную цену.
Так как модель совершенной конкуренции является теоретической абстракцией, то все реально существующие рынки в той или иной степени несовершенны. 
В теории выделяют различные виды рынков с несовершенной конкуренцией (по степени убывания конкурентности): монополистическая конкуренция, олигополия, монополия.

Монополистическая конкуренция:
продавцы конкурируют, предлагая дифференцированный товар на рынке, куда возможен вход новых продавцов; В целом монополистическая конкуренция характеризуется следующими признаками:
Наличие большого числа покупателей и продавцов;
Производство и продажа дифференцированного продукта;
Отсутствие барьеров входа и выхода;
Наличие незагруженных мощностей.
Олигополию определяют следующим образом:
тип отраслевого рынка, который характеризуется наличием нескольких очень крупных фирм, контролирующих значительную часть производства и сбыта и конкурирующих друг с другом. Каждая фирма проводит самостоятельную рыночную политику, но при этом она зависит от конкурентов и вынуждена считаться с ними. Товар может быть и дифференцированным и стандартным. Фирмы-олигополисты имеют влияние на рыночную цену. В отрасли существуют высокие барьеры вхождения. 
Можно сказать, что олигополия характеризуется следующим набором признаков:
Небольшое число продавцов (покупателей) товара;
Продавцы (покупатели) являются крупными экономическими агентами;
Существуют значительные барьеры входа и выхода;
Прибыль экономических агентов в долгосрочном периоде отлична от нуля;
Продаваемый товар может быть как дифференцированным, так и однородным.

Существуют следующие определения монополии:
тип отраслевого рынка, на котором существует единственный продавец товара, не имеющего близких заменителей. Монополист осуществляет контроль над ценой и объемами выпуска, что позволяет ему получать монопольную прибыль. При монополии существуют запретительно высокие барьеры вхождения в отрасль. Монопольное положение на рынке может быть обеспечено искусственно: при помощи исключительных прав, патентов и авторских прав, собственности на все важнейшие источники сырья, недобросовестной конкуренции;
исключительное право производства, промысла, торговли и других видов деятельности, принадлежащие одному лицу, группе лиц или государству;
капиталистическое объединение, захватившее практически исключительное право на производство и реализацию определенной категории товаров. Цель объединения - извлечение монопольно высоких прибылей. Преимущество монополий перед мелкими производителями - возможность обеспечить высокий уровень концентрации производства и капитала, диктовать цены, удерживать их на высоком уровне и т.д.. 
Можно сказать, что монополия определяется следующими признаками:
наличие одного производителя (покупателя);
отсутствие близких заменителей товара;
наличие высоких барьеров входа (как правило, искусственного характера).
Выделяют такую разновидность монополии, как естественная монополия. Для нее характерны:
положительный эффект масштаба в долгосрочном периоде, объясняющийся технологическими причинами;
наличие одной (двух) прибыльных (крупных) фирм в отрасли;
возможно существование и других фирм, которые, однако, будут убыточными в долгосрочном периоде;
нерегулируемое прибыльное ценообразование крупных фирм выше предельных и средних издержек;
убыточное предельное ценообразование.

40. Различные трактовки сущности и происхождения прибыли. Виды прибыли.

Прибыль- результат предпринимательской деятельности.

Чтобы подсчитать прибыль, надо из той выручки, которую получает предприятие, вычесть издержки предприятия.

Выручка может быть представлена как:

-общая выручка- это полная сумма выручки от реализации всех производственных единиц товара

-средняя выручка- равна цене единицы товара

-предельная выручка- приращение всей выручки при увеличении количества выпускаемой продукции на одну единицу.

2 подхода к понятию прибыли:

1. Бухгалтерский. Прибыль есть разница между выручкой от реализации и явными издержками.

2. Экономический. Прибыль- разница между выручкой от реализации и явными + неявные издержки.

Из бухгалтерской прибыли надо вычесть процент на капитал, ренту на землю, аренду помещения, плату за управление. Если в результате такого вычитание остается прибыль, то эта прибыль и будет экономической.

Различают валовую, и чистую прибыль. Валовая прибыль = цена реализации продукции – полная себестоимость.

После уплаты из валовой прибыли процентов за кредит, налогов, арендной платы, других платежей остается часть средств образующих чистую прибыль, которая используется на производственные и социальные нужды предприятия.

44.Проблема выбора оптимального решения.
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Одна из важнейших проблем экономической теории и практики – это проблема выбора. Оптимальный выбор – это одна из ключевых стадий процесса принятия экономических решений. Он заключается в выборе лучшего варианта хозяйственного решения из наборов возможных вариантов экономического поведения.

Отражением проблемы выбора является постановка и решение 3 вопросов экономического поведения:

1. Что производить и в каком количестве?

2. Как следует производить?

3. Для кого производить?

Пределы свободы выбора поставщиков трудовых и материальных ресурсов обуславливаются выбором потребителей. 

53.Государство как экономический агент

Без широкомасштабного вмешательства государства в экономику во всех сферах общественного воспроизводства современная экономика не могла бы существовать.Такая роль гос-ва обусловлена невозможностью рыночного регулирования решать сложные экономические проблемы, рожденные рынком. Поэтому пои изучении сущности гос-ва следует учитывать социальный и экономический аспекты.

Социологическое определение гос-ва- это организация эконом, полит, правовой, и идеологической власти в обществе, с помощью которой обеспечиваются его целостность и безопасность.

Экономическая характеристика гос-ва – важный субъект эконом деятельности, организация экономической власти в обществе, выполнение которой базируется на гос собственности.

Экономические функции гос-ва- воплощение его экономической роли в процессе реализации имеющейся у него эконом власти и собственности вследствие чего возникает  целостная система отношений экономической собственности.

 Основные функции гос-ва:

-расширенное воспроизводство целостной экономической системы путем рационального объединения госуд  и негосуд типов собственности, стабильного развития производительных сил общества путем стимулирования экономического роста.

-обеспечение постепенного вхождения национальной экономической системы в мировую экономику. 

Для выполнения названных экономических функций необходимо соответствующее правовое обеспечение, установление гос. Стандартов качества товаров и услуг, контроля за их соблюдением, наличие политической и социальной стабильности и т.д.

Процесс реализации экономических функций государства начинается с экономической политики.

Экономическая политика-комплекс экономических целей и мероприятий гос-ва относительно управления народным хозяйством, которые обеспечивают решение долгосрочных (стратегических) и краткосрочных (тактических) задач  соответственно интересам страны.

55.Экономическая стратегия и экономическая политика гос-ва                                                

Экономическая политика-комплекс экономических целей и мероприятий гос-ва относительно управления народным хозяйством, которые обеспечивают решение долгосрочных (стратегических) и краткосрочных (тактических) задач  соответственно интересам страны.

Экономическая стратегия- долговременные установленные планы, намерения гос-ва в отношении доходов, расходов, бюджета, налогов, цен, соц. Защиты.

Виды экономической политики:

1) Бюджетная

2) Налоговая 

3) Структурная

4) Инвестиционная

5) Научно-техническая

6) Промышленная 

7) Аграрная

8) Денежно-кредитная

31. Сущность, функции, условия предпринимательства.

Предпринимательство-процесс поиска новых возможностей, использование новых технологий и новых сфер вложения капитала, преодоление старых стереотипов и границ.

Функции предпринимательства:

1) новаторская (новые идеи, новые товары и т.д.)

2) организационная (внедрение новых форм и методов организации производства)

3) хозяйственная (наиболее эффективное использование разнообразных ресурсов)

4) социальная (изготовление необходимых обществу товаров и услуг)

5) личностная (самореализация собственной цели предпринимателя)

Успешное функционирование предпринимательства предусматривает ряд условий:

- частная собственность

- свобода экономического выбора

- личный интерес как основной мотив поведения 

- конкуренция

- рыночное ценообразование

- ограниченная роль правительства

32. Неопределенность и риск. Методы защиты от экономических рисков

Неопределенность- ассиметрия информации

Риск- это вероятность убытков или недополучение доходов по сравнению с прогнозом.

По степени риска различают: допустимый, критический и абсолютный (или катастрофический)

Допустимый риск- угроза потери большей части прибыли

Критический- угроза потери всей прибыли и всей ожидаемой выручки

Абсолютный – угроза банкротства предприятия и потери всего имущества

Рисковая политика – комплекс защитных мероприятий против основных форм рисков( прежде всего против критического и абсолютного)

Важнейшими из них явл:

1) страхование риска

2) изучение рынка

3) изучение клиентов, в частности проверка их платежеспособности

4) текущий контроль

5) использование залога

6) диверсификация риска, то есть наличие нескольких торговых компаний (рынков сбыта), или деление общей суммы кредитов со стороны банковских учреждений на несколько банков.

7) Изучение конкурентов

8) Эффективное стимулирование деятельности работников, от которых в наибольшей мере зависит снижение степени рисков

Учитывая неизбежность экономических рисков, предприятие, должно создавать специальные резервы для их частичного покрытия, осуществлять активный поиск дополнительных источников и т.д.

34. Фирма как экономический агент

Предприятие(фирма)- экономическая единица, которая функционирует с целью получения мах прибыли, самостоятельно принимающая решения относительно использования факторов производства для экономических благ с целью их продажи, это основное звено народного хоз-ва, которое обеспечивает производство основной массы товаров и услуг.

В экономической литературе, как правило, под предприятием имеется ввиду однопрофильное, монопродуктовное производство, а под фирмой как одно, так и несколько предприятий и производств.

Современные фирмы в основном многопрофильного производства. Такая ориентация фирмы делает ее более стойкой в период экономических спадов, а убытки возможные от одного какого-нибудь вида деятельности, перекрываются прибылями от производства других товаров и услуг.

Существующие предприятия можно разделить по следующим критериям:

1) по критерию собственности (частные, государственные, публичные)

2) по наличию власти на рынке (конкурентные, олигополистические или монополистические)

3) по сфере деятельности (местные, региональные, национальные, международные)

4) по количественным показателям (малые, средние, крупные)

5) с правовой точки зрения (ООО, ОАО, и т.д.)

54. Внешние эффекты (экстерналии)

Внешние эффекты – выгода или ущерб приходящийся на 3-х лиц которые не являются ни прямыми потребителями ни производителями. Пр. «-» эффекта – ЛПК, «+» - автобусы.

1 из главных недостатков рынка – внешние эффекты, следовательно гос-во вмешивается в экономику. По отношению к «-» эффектам применяются штрафы, «+» эффекты поощряются. 

20. Метод сравнительной статики

Метод сравнительной статики имеет широкое применение, прежде всего при анализе рынка, анализе спроса, предложения, анализе точек равновесия.

Когда мы рассматриваем ситуацию с мгновенным, краткосрочным и долгосрочным периодом это и есть применение метода сравн статики.

Метод срав статики позволяет анализировать сдвиги спроса, предложения и точке равновесия под воздействием неценовых факторов спроса и предложения, а во-вторых прогнозировать и оценивать развитие того или иного рынка.

График показывает как изменилась точка равновесия с увеличением числа покупателей при прочих равных условиях.

К этому же методу относятся подходы ex ante и ex post, разработанные шведским экономистом Мюрдалем в начале 30-х годов ХХ века. 

Ex ante – ожидания, планы, намерения эконом агентов на стадии принятия решений, прогнозное моделирование экономических явлений и процессов на основе теоретической концепции.

Ex post – бухгалтерский метод отражает фактические результаты которые уже достигнуты.

21. Натуральное и товарное производство.

Натуральное производство – такой тип при котором люди производят продукты для удовлетворения собственных потребностей.

Черты:

1. замкнутость

2. устойчивость

3. низкий технический уровень

4. примитивные средства производства

5. личные взаимосвязи

6. ручной труд

7. простое воспроизводство

Товарное производство – тип при котором создаются продукты для продажи на рынке, специализируется на определенном виде продукции.

Черты:

1. безличностные отношения

2. косвенные хозяйственные связи

3. высокий уровень индустриализации

4. высокий уровень производительности труда

5. углубление специализации

6. расширенное воспроизводство

7. динамичность

8. открытость хоз-ва

9. экономическая свобода

4.Экономический образ мышления. Взаимосвязь экономической теории, практики и политики.

Существует 2 вида экономического мышления:

1) обыденное – представление людей об экономике сформированное обыденной жизнью, несет отпечаток суеверий, традиций, эмоций и т.д., имеет односторонний характер, содержит логические ошибки. Отражает жизненный опыт людей и помогает принимать правильные решения.

2) Научное – умение применять своеобразный инструментарий экономической теории при  анализе экономических явлений.

46. Чистая производительность капитала. Временные предпочтения. «Естественная норма процента»

Естественная норма процента определяется чистой прибылью капитала, а чистая прибыль капитала – уровень дохода на капитал.

 17. Собственность и хозяйствование: структура прав, передача прав, согласование обязанностей.

Собственность – система отношений по поводу присвоения, владения, пользования и распоряжения имуществом.

Согласно экономической теории прав собственности, не ресурс сам по себе является собственностью, а пучок прав по использованию ресурса.

Права собственности понимаются как санкционированные обществом поведенческие отношения между людьми, которые появляются в связи с существованием благ и касаются их использования.

«Пучок прав»:

1) Право владения

2) Использования

3) Управления

4) На доход

5) Право отчуждения, потребления, изменения, или уничтожения блага.

6) На безопасность

7) На передачу благ в наследство

8) Бессрочность обладания благом

9) Запрет на использование благ способом, наносящим вред окружающей среде.

10) Право на ответственность в виде взыскания

11) Остаточный характер

Если собственник передает блага другому субъекту, он перестает быть собственником.

Права временного пользования могут передаваться другим субъектам, при этом он не перестает быть собственником.

Формы хозяйствования определяют соотношение между формами собственности на средства производства.

Формы хозяйствования = организационно-правовые нормы.

13. Сущность и виды капитала

Капитал – ценность приносящая поток доходов, он может осуществляться в любой форме.

Виды капитала:

1) человеческий капитал – капитал в форме интеллектуальной собственности, приобретенный благодаря обучению, образованию или на основе практического опыта.

2) Промышленный капитал

· Основной капитал – капитал материализованный. (здания, оборудования, сооружения)

· Оборотный капитал –(сырье, деньги и т.д.)
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