1. Понятие и структура мирового хозяйства.

Единого понимания среди исследователей нет. Существует 3 основных подхода к определению понятия мировой экономики или мирового хозяйства. 

1)
Мировое хозяйство - совокупность национальных хозяйств, истоки в австро-венгерской школе 19 в. Совокупность национальных хозяйств, связанных политическими и экономическими отношениями. 

2)
Мировая экономика - система международных экономических отношений. Единая связь между национальными хозяйствами. 

3) Мировая экономика - экономическая система, самопроизводящаяся на уровне производительных сил, производственных отношений.  Объединены экономические силы, производственные отношения, правовые нормы.
Структура мирового хозяйства:Международная торговля - это форма международных экономических отношений, осуществляемая посредством экспорта товаров и услуг.Международное движение капитала – вывоз капитала через национальные границы. Капитал существует в ссудной и предпринимательской форме. Он может быть частным, государственным и капиталом международных организаций. Международная миграция рабочей силы – перемещение, переселение трудоспособного населения по причинам экономического характера. Международные научно-технические связи представляет взамовыгодный обмен научно-технической продукцией в разных формах: куплю-продажу лицензий, патентов, ноу-хау; обмен учеными и специалистами; подготовку национальных кадров за рубежом и т.д. 
2 Международное разделение труда как основа формирования мирового хозяйства
МРТ представляет собой форму м/дунар орг-ции произв-ва, предполагающую специализацию отдельных стран на произв-ве тех или иных видов продуктов, и их взаимный обмен. 
Развитие МРТ обусловлено системой факторов, имеющих в разные периоды времени разное значение.На развитие проиводственных сил слияют следующие факторы : Природно-географические условия, различие в размерах производства национальных экономик, 
в климатич условиях ,в запасах полезных ископаемых ,в плодородии почвы , в числ-ти населения и т. д. 
ФОРМЫ МРТ явл-ся м/днар специализация и м/днар кооперирование. 
Под м/днар специализацией производства форма  орг-ции, кот предполагает обособление, выделение видов производств и отраслей в м/днар масштабе. 
М/днар кооперация производства – это форма длительных производственных связей, кот устан-ся м/д специализированными предприятиями.На основе спец-ции и кооперир-ния произв-ва формир-ся м/днар произв-во.
3. Глобальные проблемы мирового хозяйства.

На развитие современного мирового хозяйства существенное влияние оказывают целый ряд глобальных проблем можно выделить следующие: *сохранение мира, разоружение и конверсия военного производства;*преодоление кризиса окружающей среды,( который охватывает  всё новые сферы и новые географические районы  и способен разрушить саму возможность для жизни человека;  *проблемы обеспечения человечества( энергетическим и сырьевыми ресурсами; *проблему освоения мирового океана и( космоса; *демографическую проблему. Все эти проблемы взаимосвязаны и, требуют комплексного подхода к их решению. Самое главное разработать глобальную экономическую стратегию, которая включала бы следующие элементы: разработку политики, которая способствовала бы экономическому росту, снижению уровня безработицы; принятие мер, обеспечивающих стабильный товарообмен и более открытый доступ  на мировые рынки; увеличение объёма помощи и сотрудничества на нужды развития для всех экономических отсталых государств Азии, Африки и Латинской Америки. Решение этих и многих других проблем мирового хозяйства зависит от каждого государства в отдельности и мирового сообщества в целом.
4. 5.  Основные международные экономические организации и союзы.

Международные экономические организации - система образований различного вида, создаваемых на основе договоров между правительствами или государственными органами, хозяйственными организациями заинтересованных стран для координации хозяйственных действий, кооперирования или совместной производственно-хозяйственной деятельности в определенных областях экономики, науки и техники. 

Международные экономические организации создаются за счет долевых взносов, действуют на основе устава, имеют руководящие органы с равным представительством сторон-участниц. 

Всемирная торговая организация - основанная в 1995 году глобальная международная организация, которая занимается правилами международной торговли. Основу ВТО составляют соглашения, подписанные большинством стран-участниц международной торговли. Цель ВТО - помощь производителям товаров и услуг, экспортерам и импортерам в ведении их бизнеса. Международная Торговая Палата - институт международного экономического самоуправления. МТП основана в 1919 году, штаб-квартира в Париже. 

МТП осуществляет свою деятельность через экспертные комиссии, под-комитеты и рабочие группы, решая вопросы, важные с точки зрения международного торгового сообщества. К таким вопросам относятся, например, определение международных коммерческих терминов, стандартизация средств платежа и т.д. Международная хозяйственная организация - международная экономическая организация, деятельность которой распространяется на область организации и осуществления совместной производственно-хозяйственной деятельности. Организация стран-экспортеров нефти(ОПЕК) - картель, образованный 1960г. некоторыми странами-производителями нефти с целью координации политики нефтедобычи и контроля за мировыми ценами на сырую нефть. ОПЕК устанавливает квоты на объемы производства нефти
СОЮЗЫ Европейский Союз (ЕС) - экономическая ассоциация 15-ти стран Европы. В ЕС создан единый внутренний рынок, сняты ограничения на свободное перемещение товаров, капиталов, рабочей силы между странами, образована единая валютная система с единым руководящим денежно-кредитным учреждением. Бенилюкс - образованный в 1948г.таможенный союз Бельгии, Нидерландов,Люксембурга с целью -отмены внутренних таможенных пошлин; - принятия единого внешнего тарифа; - координации политики в области косвенного налогообложения и внутренней финансовой политики. Бенилюкс послужил прототипом создания Европейского Союза и вошел в него как составная часть. Европейская экономическая зона - союз свободной торговли между странами, членами Европейского Союза, образованный для объединения рынка товаров, услуг, капитала и труда. 

6.Формы интеграции

7. Интеграция в странах СНГ.

8. Основные направления развития интеграции в странах СНГ.

Интеграция - процесс развития устойчивых экономических связей и разделения труда национальных хозяйств, которые близки по уровню экономического развития. Интеграция охватывает внешнеэкономический  обмен и сферу производства, а также ведет  к тесному переплетению национальных хозяйств, к созданию региональных хозяйственных комплексов.В 1991 году было подписано соглашение о создании Содружества Независимых Государств (СНГ). Содружество Независимых Государств не является государством и не обладает наднациональными полномочиями. 1993 года главы государств СНГ подписали Договор о создании Экономического союза. В основе Договора лежит понимание его участниками необходимости формирования общего экономического пространства, основанного на свободном перемещении товаров, услуг, рабочей силы. развития экономической интеграции СНГ также перспективны из-за того, что страны СНГ простираются на 11 часовых поясов, они занимают без малого шестую часть обитаемой суши планеты. Страны СНГ обладают большой сырьевой базой, Содружество обладает достаточным количеством рабочей силы, для развития производственной и сельскохозяйственной сфер в этом можно убедиться посмотрев на цифры на территории СНГ проживало 283 млн. человек в ЕС 375 млн. человек.  Основные задачи интеграции являются поэтапное продвижение гос-в – участников СНГ от одной стадии интеграции к другой: зона свободной торговли – таможенный союз – платежный и валютный союзы – общий рынок товаров и услуг. Главным достижением в интеграции СНГ стало образование в апреле `97  «Союза двух» – России и Белоруссии, которые являются крупными торговыми партнерами. К НИИ хотели присоединиться Украина, Казахстан. 
Формы интеграции:

1.Зона свободной торговли-самая простая форма в рамках которой отменяются торговые ограничения м/у странами участниками и прежде всего таможенные пошлины.2.Таможенный союз-устанавливает единый внешнеторговый тариф и преведение единой внешнеторговой политики в отношении третьих стран.3.Общий рынок-обеспечивает по мимо свободной торговли и единым внешним тарифом свободу передвижения капиталов и рабочей силы а также согласование экономической политики. 4.Экономический (и валовый союз) совмещает все вышеуказанные формы с проведением общей экономической и валютно-финансовой политики.Наиболее зрелую форму международной интеграции представляет ЕС; достаточно успешно развиваются интеграционные процессы в Североамериканском и Азиатско-Тихоокеанском регионах. А в Латинской Америке и особенно в Африке слишком различные стартовые условия и разнообразные интересы не позволяют странам этих континентов наладить эффективное прочное межгосударственное сотрудничество. 

9. Сущность и формы зарубежного инвестирования.

Инвестиция-вложение капитала в какое либо дело путем приобретения ценных бумаг, или непосредственно предприятияс целью получеия прибыли 

Инвестиции могут быть 1.финансовыми(операция с ценными бумагами)2.Реальными (долгосрочное вложение средств в отрасли материального производства)3.Интелектуальными (ноу-хау, научные разработки.

Так же И можно потразделить:

1) Инвестиции в акции

2) Долговые ценные бумаги

Долговые ЦБ могу выступать в форме:

1.Облигаций простого векселя долговой расписки.

2.Казначейского векселя, депозитных сертификатов, банковских акцептов – ден. инструментов, дающих их держателю безусловное право на гарант. ден. доход на определенную дату.

3.Группа фин. дериватов. В их числе – опционы, фьючерсы, варранты, свопы.

Опцион – ц.б., дающая покупателю право купить или продать опред. ц.б. или товар по фиксированной цене в определенное время.

Покупатель опциона выплачивает премию его продавцу взамен на его обязательства реализовать вышеуказанное право.

Варрант – разновидность опциона, дающего возможность его владельцу приобрести у эмитента на льготных условиях определенное количество акций в течение некоторого периода.

Фьючерс – обязательные для исполнения стандартные краткосрочные контракты на покупку или продажу определенных ЦБ, валты или товара по опред. цене на опред. дату в будущем.

Своп – соглашение, предусматривающее обмен через определенное время и на основе согласованных правил обязательство по одной и той же задолженности.
10. Транснациональные корпорации.

ТНК частное, государственное или смешанное предприятие, не зависимое от страны его происхождения и формы собственности на него имеющее отделения в двух или более странах которые функционируют в соответствии с системой принятия решений, позволяющей проводить согласованную политику и общею стратегию. Выделяют следующие признаки транснациональных корпораций:
1. фирма реализует выпускаемую продукцию более чем в одной стране;
2. ее предприятия и филиалы расположены в двух и более странах;
3. ее собственники являются резидентами различных стран.
Следовательно, признаки транснациональных корпораций относятся
к сфере обращения, производства и собственности. С самого начала существования ТНК стали объектом бурных  экономических дискуссий. Были свои сторонники которые считали что ТНК укрепляет средних размеров национальных предприятий, подтягиванием до уровня американских, японских, германских и
других крупных корпораций; усиления конкуренции, третие Считающие, усилением позиций американского, японского и западноевропейского крупного капитала во многих странах

.И противники указывающие  на нарушение государственных законов. Так ТНК, действующие в различных странах, умело обходят национальные законодательства в целях укрытия доходов от налогообложения, путем перекачивания их из одной страны в другую; установление монопольных цен, диктат условий, ущемляющий интересы принимающих стран; переманивание высококвалифицированных специалистов ведущими ТНК из многих стран мира

В тоже время Это Другая, позитивная, состоит в том, что ТНК сегодня  это реальные носители новых технологий, новых методов организации и управления экономикой, школы воспитания новаторов-менеджеров с их восприимчивостью к инновациям.
12.Свободные экономические зоны и виды.

Свободная экономическая зона - ограниченная территория с льготными экономическими условиями для национальных и иностранных предпринимателей. Свободная экономическая зона обладает особым юридическим статусом по отношению к остальной территории. Свободные экономические зоны создаются для решения внешнеторговых, общеэкономических, социальных, региональных и научно-технических задач. Различают: 
- зоны свободной торговли - зоны свободной торговли - это бойкие «коммерческие центры», деятельность которых должна ускорять товарооборот и стимулировать внешнюю торговлю.
- зоны совместного предпринимательства; 
- банковские и страховые зоны с льготным режимом осуществления этих операций; 
- технологические зоны; 
- комплексные зоны.
13. Мировой рынок услуг. 

В мировом хозяйстве складывается не только мировой рынок товаров, но и мировой рынок услуг. Под услугой принято понимать деятельность, которая не воплощается в материальном продукте, а всегда проявляется в некотором полезном эффекте, который получает ее потребитель.
К сфере услуг относят:
 традиционные отрасли: транспорт и связь, торговля;
деловые  отрасли
хозяйственной деятельности,  финансы, кредит  страхование, консультационные, информационные и другие деловые услуги;
социально-культурные отрасли: наука и научное обслуживание, образование, медицина и физическая культура, социальное обслуживание, бытовое обслуживание, жилищное и коммунальное хозяйство, искусство, культура, туризм и другие 

В зависимости от уровня развития сферы услуг страны мира можно подразделить на три группы. В
первую группу стран с высоким уровнем развития сферы услуг входят развитые страны с развитой экономикой. К странам со средним уровнем развития сферы услуг относятся новые индустриальные страны Юго-Восточной Азии и Латинской Америки, а также страны с переходной экономикой, для которых характерен относительно высокий уровень развития одной или двух отраслей сферы услуг при недостаточности развития этого сектора в целом. Большинство развивающихся стран входит в группу с низким уровнем развития сферы услуг.

15. Правовая охрана изобретений и её учет в международном сотрудничестве

16. Основные виды лицензионных соглашений

ЛС-договор о предоставлении прав на коммерческое и производное использование изобретений, технических знаний, товарных знаков и ноу-хау. Сторонами является лицензиар и лицензиат. Лицензии различаются по объему передаваемых лицензиату прав: ВИДЫ1.неисключительная (простая) лицензия (лицензиар разрешает лицензиату на определенных условиях использовать объект лицензирования, оставляя при этом за собой право как на их самостоятельное использование, так и выдачу аналогичных лицензий любым другим заинтересованным покупателям.; 2.исключительная лицензия (лицензиат получает монопольное право на использование объекта лицензирования в пределах оговоренных условий и на определенной территории. Лицензиар при этом отказывается от его самостоятельного использования и от продажи аналогичных лицензий третьим лицам и на тех же условиях и на той же территории. В них лицензиар нередко вносит различные условия, ограничивающие права лицензиата. Чаще всего используется на небольшом рынке, выдается на объекты лицензирования с ограниченной сферой применения); 3.полная лицензия (лицензиару предоставляются исключительные права на ее использование в течение всего срока действия соглашения. На этот период лицензиар лишается прав использовать объект лицензирования и продавать лицензии другим фирмам); 4.сублицензия (предоставление права на лицензию третьим лицам, оговоренное в полной, исключительной или неисключительной лицензии. Лицензиат выступает как агент лицензиара и не может превышать предоставляемые ему полномочия. Вознаграждение, получаемое лицензиаром за предоставление сублицензии, делится между ним и лицензиаром). 

17 Этапы развития международной миграции рабочей силы.

18. Особенности современного этапа миграции рабочей силы.

На численность населения оказывают влияние  миграция. Виды международной миграции: безвозвратная, временно-постоянная, сезонная, маятниковая. ПРИЧИНЫ  Военные, политические и экономические. Постоянный характер носят экономические миграции.вынужденные миграции вызваны причинами не экономического порядка. В 80-90-егг. резко возросло число беженцев. Африка ., Азия,
Югославия. Трудовая миграция является типичным социально-экономическим явлением и охватывает все страны. Основными поставщиками рабочей силы являются Индия,Пакистан, Филиппины, Малайзия, Ливан, Марокко, Алжир, Гана, Тунис. Влияние миграций: демографическое развитие регионов, экономический аспект.
Выгодность принимающей стороне состоит в том, что они экономят наподготовке специалистов, получают молодое, трудоспособное население.выделяется группа трудовых мигрантов - “мозги” - работники науки, врачи.
19.Взаимодействие национальных и международных рынков

На рынке труда происходит жестокий, беспощадный отбор наиболее способных, предприимчивых. На рынке труда встречаются продавец и покупатель, как при любой сделке купли – продаж. На рынке труда действует закон спроса и предложения на рабочую силу, который влияет на заработную плату

Национальный рынок труда охватывает все общественное производство - через него каждая отрасль получает необходимые ей кадры не только заданного профессионально - квалификационного состава, но и определенных культурных и этико - трудовых достоинств, адекватных требованиям экономики.

Международный опыт свидетельствует, что рынок труда не может существовать вне конкурентной, основанной на частной собственности экономики и демократических общественных институтов

Конечной целью рынка труда является, во-первых, удовлетворение профессионально - трудовых и жизненных интересов экономически активного населения, включая социальную защиту, и обеспечение народного хозяйства нужными ему кадрами; во-вторых, достижение максимально полной и минимально прерывной занятости, с учетом потребности в частичной рабочей неделе, скользящем графике рабочего дня и т.п.

20. Международная торговля и ее основные черты
МЕЖДУНАРОДНАЯ ТОРГОВЛЯ - обмен товарами и услугами между государствами. При этом в качестве покупателей и продавцов могут выступать отдельные лица, частные, акционерные и кооперативные предприятия, государственные структуры. Ввозимые в страну товары образуют ее импорт, а вывозимые - экспорт. Сумма импорта и экспорта каждой страны составляет ее внешнеторговый оборот. Разница между совокупным импортом и экспортом называется сальдо торгового баланса. Оно может быть активным и пассивным. При отрицательном сальдо страна-должник, обязана выплатить другим странам задолженность денежными средствами (золотом, конвертируемой валютой), либо поставкой дополнительной продукции (по договоренности), либо получить кре-дит от страны поставщика и т.д. При подсчете эффективности внешней торговли определяют тот экономический выигрыш, который получает страна из-за быстрого удовлетворения своих потребностей в определенных товарах за счет импорта и высвобождения ресурсов, затрачиваемых на производство подобных товаров у себя. Степень включения страны во внешнеэкономическую связь характеризуется отношением стоимости экспорта к стоимости валового внутреннего продукта. Объем экспорта в расчете на душу населения характеризует степень открытости экономики данного государства. Рост экспортных заказов означает увеличение занятости и доходов, а рост импорта равносилен по своему эффекту росту сбережений, так как деньги уходят за границу и общий спрос сокращается. Для ХХ столетия характерно изменение структуры внешней торговли: существенно возросла доля промышленных товаров, особенно машин и оборудования; увеличивается продажа комплектующих изделий и запасных частей; растет реэкспорт; расширяется торговля лицензиями, новыми технологиями, интеллектуальной продукцией. 

21. Теория сравнительных преимуществ
22. Теория фактов производства и парадокс Леонтьева

Авторы этой теории шведские экономисты Э. Хекшер и Б. Олин, рассматривая международные различия в ценах установили, что основными причинами этих различий являются, во-первых, неодинаковая относительная обеспеченность факторами производства и, во-вторых, разная внутренняя потребность в тем или иных товарах. Как известно, цена товара определяется ценами на факторы производства (издержками), а последние зависят от соотношения спроса и предложения на национальном рынке каждой страны. Например, цена труда во многих странах Азии и Африки в 10-15 раз ниже чем в Европейских государствах и в США. Поэтому экономически выгодно размещать там трудоемкие производства. Страны, имеющие относительный избыток капитала, в развитии международной специализации заинтересованы в экспорте капиталоемких товаров, тогда как имеющие избыток дешевой рабочей силы - в экспорте трудоемких товаров. Таким образом главная суть теории сравнительных преимуществ сводится к тому, что страна экспортирует товары, в производстве которых наиболее эффективно использованы избыточные факторы производства и импортирует товары с дефицитом факторов производства. 

Леонтьев помощью созданной им модели межотраслевого баланса исследовал структуру импорта и экспорта и пришел выводам, названным позднее парадоксом Леонтьева.  Оказалось, что импорт США в 1947 году был капиталоемким по сравнению с экспортом, в то время как экспорт отличался трудоемкой структурой по сравнению с импортом. В это было невозможно поверить в то время, поскольку технологическое лидерство США было неоспоримо, и в соответствии с теоремой Хекшера-Олина следовало ожидать, наоборот, преобладание капиталоемкого экспорта и трудоемкого импорта. В последующем расчеты Леонтьева были повторены как самим автором, так и другими исследователями, и результаты, опровергающие теорему, были подтверждены как для США, так и для других стран. 

Объяснения парадокса Леонтьева сводятся к следующим положениям:

- дифференциация факторов производства: необходимо учитывать качество и неоднородность таких факторов производства как труд и капитал, в частности, нужно разделять рабочую силу на мало и высококвалифицированную. США и другие высокоразвитые страны экспортируют такую трудоемкую продукцию, в которой доминирует доля высококвал. труда. Соответственно, развитые страны могут импортировать капиталоемкую продукцию, произведенную с помощью традиционных малотехнологичных видов капитала;

- существует т.н. обратимость факторов производства. Один и тот же товар может быть трудоемким в трудоизбыточной стране и капиталоемким в капиталоизбыточной стране. например, рис, производимый в трудоизб. и капиталонедостаточном Вьетнаме, не может не быть трудоемким, т.к. производится почти вручную. Обратимость факторов производства впервые была доказана амер. эк-том Минхасом в начале 60-х гг.
23. Современные тенденции международной торговли
25. Основные виды международной торговли
Международная торговля - среда , где происходят товарные потоки между странами.Она лежит в основе всех основных форм Междынародно Экономических Отношений  – первая Внешняя торговля- торг поток одной страны с др странами , кот состоит из оплаченного ввоза(импорта), и оплач вывоза экспорта. М/н торговля- совокупный оплачиваемый товарооборот  между всеми странами мира. Соотн между ввозом и вывозом состовляет  торговый баланс. Факторыры способствующие разв МТ: 1 Международный Рынок Труда 2 интернац производства 3 НаучноТехРеволюция и  НаучноТехническийПрогресс 4 Либерализация МТ в том числе перевод многих стран к режиму отмены количественного ограниченного импорта и сниж тамож пошлин. 5образования СвободныхЭкономическихЗон 6 развитие торг-эк интеграции 7существенный рост экспорта промышленных товаров которые производятся в развитых странах. Существует два вида  МТ: 1 международная торговля товарами и международная торговля услугами.
24. Понятие протекционизма и характеристика торговых барьеров

Протекционизм – государственная  политика  защиты  внутреннего  рынка  от иностранной конкуренции. Протекционизм - это система ограничений импорта, которая включает введение высоких таможенных пошлин, запретов на ввоз определенных продуктов и других мер, препятствующих конкуренции импортных товаров с местным производством. Политика протекционизма, защищая национальную промышленность и сельское хозяйство, поощряя тем самым развитие общественного производства, с другой стороны, может приносить вред ему. Она выводит национальное хозяйство из жесткой конкуренции, ослабляет стимулы к снижению затрат на производство продукции и повышению ее качества. 

Способы осуществления политики протекционизма:

-  Тарифные барьеры – включают в себя таможенные  тарифы  (пошлины)  – система свода  ставок  таможенных  пошлин  на  товары,  ввозимые  и вывозимые из страны. Таможенный тариф содержит: 1) Наименование и классификация облагаемых товаров 2) Ставки пошлин 3) Способы начислений и уплаты таможенных сборов 4) Перечень беспошлинных пропускаемых изделий 5) Перечень товаров, запрещенных к вывозу и ввозу в страну.

Таможенно-тарифные меры - это меры, увеличивающие импортную  или  экспортную цену товаров при пересечении ими границы таможенной территории  (территории, в отношении которой действуют отдельные тарифы и другие  меры  регулирования торговли  для  существенной  части  торговли  такой  территории  с   другими территориями). При этом понятие "таможенно-тарифные меры"  следует  понимать

в широком значении, то есть не только собственно таможенный тариф, как  свод ставок  таможенных  пошлин,  применяемых  к  товарам,   перемещаемым   через таможенную  границу  Российской  Федерации,  а  весь  комплекс  мер,  эффект воздействия которых на внешнеторговые потоки  обеспечивается  путем  влияния на  величину  стоимости  находящихся  во  внешнеторговом  обороте   товаров.

Используя такие меры, государство  воздействует  на  экономические  интересы субъектов внешнеторговой деятельности и,  следовательно,  на  их  поведение, сохраняя вместе с тем за ними полную оперативную самостоятельность.

К таможенно-тарифным мерам относятся  дополнительные  импортные  пошлины  и, так называемые,  особые  виды  пошлин  (антидемпинговые,  компенсационные  и специальные, в том числе временные).

 - Нетарифные ограничения включают в себя: 1)  Квотирование  (контингентирование)  –   количественные   ограничения   в торговле, установление квот  на  ввоз  тех  или  иных  товаров  –  прямое ограничение объемов  иностранных  товаров,  импортируемых  на  внутренний рынок; 2) Лицензирование ввоза и вывоза – устанавливает  порядок,  при  котором  на совершение  внешнеторговой  сделки   требуется   специальное   разрешение государственных органов; 3) Эмбарго – запрещение государством ввоза из какой-либо страны  или  вывоза в какую-либо страну золота, товаров или услуг, валюты, ценных бумаг. 4)  Валютный  контроль  –  предполагает  отсутствие  свободной   обратимости национальной валюты и установление государственного контроля за движением иностранной  валюты,  поступающей  в   страну   за   счет   экспорта,   и использованием  ее  для   импорта.   Фирмы-экспортеры   обязаны   сдавать иностранную валюту  в  специально  определенные  государством  банки  для обмена ее на национальную валюту в установленном порядке. 5) Налог на экспортное–импортные операции; 6) Субсидии; 7)  Административные  и  экономические  меры  –  косвенные   ограничения   – предполагают  одинаковое  применение  ко  всем  товарам,  поступающим  на внутренний рынок как местного, так и иностранного производства. Однако по своему характеру эти меры таковы,  что  больше  благоприятствуют  местным производителям.  Кроме  того  это  могут  быть  требования  к   упаковке, расфасовке, сортировке

Нетарифные меры - это меры, затрагивающие торговлю, но выходящие за  пределы мер,  предусмотренных  в  нормативном  правовом  акте  о  таможенном  тарифе государства. Эти меры можно определить, как правила и нормативы,  с  помощью которых государство  оказывает  непосредственное  воздействие  на  субъектов внешнеторговой  деятельности,  определяет   структуру   внутреннего   рынка, ограждая его как от импортных  поставок,  так  и  от  возможностей  дефицита отечественных товаров на этом рынке.

26.Причины существования протекционизма и его последствия

Протекционизм - экономическая политика государства противоположная политике "свободной торговли" и направленная: 
- на защиту от иностранной конкуренции имеющих стратегическое значение отраслей отечественной экономики; 
- на временную защиту относительно недавно созданных отраслей отечественной экономики; 
- на расширение внешнего рынка; 
лат.Protectio - покровительство, защитаПричины существования протекционизма

Поддержка местного производителя и внутреннего курса страны. 

Предотвращение оттока денежных средств за границу. 

Обеспечение занятостью населения страны.

Последствия:

Повышение качества производимой продукции на местах.

Устранение безработицы.

Предотвращение доступа на внутренний рынок страны не качественных, дешевых иностранных продуктов.

Повышение внутреннего валового продукта.

27. Рынок иностранных валют

Рынок иностранной валюты включает в себя все операции по обмену валюты одной страны на валюту другой страны. Рынок иностранной валюты не существует в том смысле, в каком существует, скажем, рынок ценных бумаг. Это рынок, который никогда не закрывается, у него нет национальных границ, и он, если рассматривать в широком плане, неподвластен государственному контролю. Основными участниками валютных рынков являются коммерческие и инвестиционные банки, покупающие и продающие валюту для своих клиентов, для корреспондентских банков и для собственных операций. Второй важной группой участников валютного рынка являются центральные банки. Операции этих банков охватывают правительственные сделки, расчеты с другими центральными банками и различными международными организациями, и интервенции, с помощью которых осуществляется воздействие на обменный курс. Третья основная группа участников на валютном рынке — торговый сектор, в котором операции с валютой осуществляются при покупке или продаже товаров, услуг или финансовых активов за границей. И, наконец, последней группой участников является так называемый сектор капитала, включающий в себя инвесторов и спекулянтов. Для каждой из этих групп операции с иностранной валютой имеют риск, связанный с изменением курсов в будущем. Этот риск в настоящий момент может быть уменьшен различными способами, в том числе и операциями с валютными фьючерсами.Торговля иностранной валютой концентрируется в трех мировых центрах: Лондоне, Нью-Йорке и Токио, которые обеспечивают торговлю в течение всех 24 часов, сменяя друг друга по ходу времени в течение суток. Через эти центры проходит две трети оборота мирового рынка иностранной валюты. 

28. Валютный курс и факторы его определяющие

Важнейшим элементом функционирования валютной системы является валютный курс — цена одной валюты, выраженная в другой . Валютных курсов может быть множество. Валютный курс устанавливается официально, объявляется Центральным банком и фиксируется на тот или иной момент времени. Существует два вида записи валютного курса : — прямой, который показывает стоимость единицы иностранной валюты в национальной. Например: 1 = 30,00 руб. долларов (1 долл. США равен 30 российским рублям); — обратный, который отражает стоимость единицы национальной валюты в иностранной валюте. Например: 1 руб. = 0,033 долларов (1 российский рубль равен 0,033 долл. США). Стоит заметить, что все страны, кроме Великобритании, применяют прямой вид записи. Валютный курс может быть: — номинальным — это числовое соотношение двух валют; — реальным — соотношение покупательной способности двух валют на основе номинального валютного курса. Валютный курс имеет огромное значение в международной валютной системе, его роль заключается: — в сопоставлении цен на товары и услуги, производимые в разных странах; — определении конкурентоспособности страны на мировых рынках, поскольку от валютного курса во многом зависит объем экспорта и импорта страны; — воздействии на направление международных потоков капитала, поскольку решение о вложении капитала в активы той или иной компании принимается на основе уровня ожидаемой прибыли, которая во многом зависит от валютного курса; — выполнении роли цены финансовых активов. Динамика валютного курса и его изменение — показатели экономической и политической стабильности общества. Именно валютный курс выступает основным объектом макроэкономической политики государства.
29. Валютные риски как следствие изменения валютных курсов

Под валютным риском подразумевается возможность денежных потерь в результате колебаний валютных курсов. Величина валютного риска связана с потерей покупательной способности валюты, поэтому она находится в прямой зависимости от разрыва во времени между сроком заключения сделки и моментом платежа. В международной практике экспортер валюты несет убытки в случае заключения контрактов до падения курса валюты платежа, потому что за вырученные средства экспортер получит меньше национальных денежных средств. Для импортера убытки возникают при противоположном движении курса (повышении курса валюты), так как для ее приобретения потребуется затратить больше национальных валютных средств. Неустойчивость валютного курса заставляет банки применять различные методы регулирования валютного риска по каждой отдельной операции.  Валютный риск, как часть финансового рынка, связан с интернационализацией рынка банковских операций, созданием транснациональных (совместных) предприятий и банков, а также с диверсификацией их деятельности и представляет собой возможность денежных потерь в результате колебаний валютных курсов. В широком смысле валютный риск состоит в несбалансированности активов и пассивов в каждой валюте по срокам и суммам. Изменение курсовых соотношений может привести к долгосрочным негативным последствиям через падение конкурентоспособности.

30. Способы защиты от валютных рисков

Для того, чтобы избежать возможных потерь, необходимо обезопасить себя от неблагоприятных последствий, связанных с валютными рисками. В зависимости от типов валютных рисков существуют и различные способы защиты. Защита от рисков валютной политики и контроля заключается, прежде всего, в: сборе и постоянном отслеживании информации о планах и тенденциях в валютной политике страны, опросах экспертов, наблюдением за общей политической ситуацией, анализом характерных действий государства в прошлом; использовании всех методов, применяемые для защиты от валютно-курсовых рисков; использовании специальные контрактных оговорок о последствиях действий и решений государственных органов.  Защита от валютно-курсовых рисков заключается в: 1) определении и измерении рисков; 2) создании и внедрении соответствующей системы отчетности; 3) утверждении политики распределения ответственности за управление рисками; 4) формулировании (выборе) стратегий защиты от рисков, включающих контрактные (защитные оговорки) и неконтрактные (управление балансом и метод ускорения и задержки платежей, инструменты срочного валютного рынка - форвардные сделки, валютные опционы, операции "своп", фьючерсные сделки и др.) способы. Устранить валютный риск, как и любой другой риск, вообще невозможно. Можно лишь с помощью грамотного выбора способов защиты и претворения их в жизнь предельно снизить его возможные последствия. 
31. Платежный баланс страны
Платежный баланс - балансовый счет международных операций страны в форме соотношения валютных поступлений из-за границы и платежей, произведенных данной страной другим странам. платежные балансы включают не только поступления и платежи, которые фактически осуществлены, но и будущие платежи по международным требованиям и обязательствам, т.е. элементы расчетного баланса. 

в дополнение к платежному балансу составляется баланс международных активов и пассивов страны. Различаются платежный баланс на определенную дату (в виде ежедневно меняющегося соотношения поступлений и платежей) и баланс за определенный период (на основе статистических показателей о сделках, например, за месяц, квартал, год). 

Структура платежного баланса: 
•  Баланс текущих операций 

•  1. Торговый баланс 

а) экспорт 

б) импорт 

2. Баланс услуг и некоммерческих платежей - баланс «невидимых» операций 

II. Баланс движения капиталов и кредитов 

Торговый баланс - соотношение между поступлениями по экспорту и платежами по импорту товаров - становится активным, если вывоз товаров превышает ввоз. 

Баланс «невидимых» операций объединяет платежи и поступления по различным по форме и экономическому содержанию услугам и некоммерческим операциям. В их числе: транспортные перевозки, связь, страхование, комиссионные операции, международный туризм, деловые поездки, культурный обмен, содержание дипломатических и торговых представительств, лицензии, техническая помощь, лизинговые операции, гонорары, изобретения, военные расходы за границей и др. 

Баланс движения капиталов и кредитов - соотношение платежей и поступлений по ввозу и вывозу частных и государственных капиталов, по полученным и предоставленным международным кредитам. 

32. Валютная система «Золотого стандарта»
Эра золотого стандарта началась в 1821 году. Наибольшей силы золотой стандарт достиг в период с 1880 по 1914 год. После Первой мировой войны попытки восстановить золотой стандарт не увенчались долговременным и продолжительным успехом.По сути введение золотого стандарта требует от каждой страны-участника конвертировать свою внутреннюю валюту в золото (равно как осуществлять и обратную процедуру) по фиксированному курсу. Обменный валютный курс, определенный с помощью пересчета золотого содержания, устанавливает золотой паритет для каждой валюты, обращающейся на внешних валютных рынках. Пока каждая их стран-участниц золотого стандарта готова конвертировать свою валюту в золото, обменные валютные курсы не могут сильно отклоняться от золотого паритета. Любое давление на обменные валютные курсы, отклоняющие их от паритетных значений, будет скорректировано влиянием транснациональных золотых потоков на денежную массу, обращающуюся внутри какой-либо страны.С точки зрения сегодняшнего дня, основное преимущество золотого стандарта состояло в обеспечение стабильности как во внутренней, так и во внешней экономической политике. Транснациональные потоки золота стабилизировали обменные валютные курсы и создавали тем самым благоприятные условия для роста и развития международной торговли. Однако золотой стандарт имел и некоторые недостатки. Во-первых, золотой стандарт установил зависимость денежной массы, обращающейся в мировой экономике, от добычи и производства золота. В условиях господства золотого стандарта оказывается невозможным проведение независимой денежно-кредитной политики, направленной на решение внутренних проблем своих экономических систем. 
33. Бреттон-Вудсская валютная система
В 1944 году в местечке Бреттон-Вудс, , США на конференции был основан Международный Валютный Фонд (МВФ) для внедрения и руководства новой валютной системы, получившей название Бреттон-Вудсской. 

Сохраняя традиции золотого стандарта, каждая страна - член МВФ была обязана установить золотое (или долларовое) содержание своей денежной единицы, тем самым, определяя валютный паритет между своей валютой и валютами всех других стран-участниц. Далее, каждая страна была обязана сохранять курс своей валюты неизменным. Страны, входившие в Бреттон-Вудсскую систему, обязаны вносить вклады в МВФ в зависимости от размеров их национального дохода, численности населения и объема торговли. Таким образом, страна могла бы взять краткосрочный займ, необходимый для вмешательства в функционирование валютных рынков, обеспечивая стабильность национальной валюты.

Бреттон-Вудсская система предусматривала использование в качестве международных резервов золота и доллара. По мере того, как количество долларов, находящихся на руках у иностранцев, стремительно росло, а золотые резервы США сокращались, другие страны неизбежно стали задавать вопрос: неужели доллар был действительно "так хорош, как золото"? Способность США сохранять обратимость доллара в золото становилась все более сомнительной. Для сохранения за долларом статуса резервного средства необходимо было устранить дефицит платежного баланса США; но ликвидация дефицита означала бы истощение источника дополнительных долларовых резервов для системы. Эта проблема встала во весь рост в начале 70-х годов. Столкнувшись с устойчивым и растущим дефицитом платежного баланса США, президент Р.Никсон 15 августа 1971 года приостановил конвертируемость доллара в золото. Новая политика разорвала связь между золотом и интернациональной стоимостью доллара, пустив доллар в "плавание" и позволив рыночным силам определять его стоимость. Свободное колебание доллара лишило Брет-тон-Вудсскую систему фиксированных курсов поддержки.

34. Современная валютная система
Валютная система — это форма организации и регулирования валютных отношений, закрепленная в законодательстве страны . Валютная система может быть трех видов : — национальная , которая представляет собой организацию и функционирование национальной валюты, что закреплено законодательно; — мировая — это форма организации и функционирования национальных валют в мировом масштабе; — региональная , которая является промежуточным звеном между национальной и мировой валютными системами. Примером такой системы может служить Евросоюз, на территории которого до недавнего времени действовало несколько согласованных валют, а теперь только одна — евро. В основе мировой валютной системы лежит ведущая мировая валюта. До относительно недавнего времени таковой выступал доллар США. Стоит отметить, что хотя появление и укрепление на валютных рынках евро и пошатнуло позиции доллара, тем не менее он продолжает оставаться лидером в международных расчетах по внешнеторговым, кредитным и прочим сделкам. Мировая валютная система вырабатывает общие условия конвертируемости валют и правила использования кредитных ресурсов.Именно в рамках международной валютной системы складывается режим валютных рынков и рынков золота. Мировая валютная система сложилась в первой половине ХX в. Первоначально существовала система золотого стандарта . Основными чертами данной системы можно назвать золотое содержание каждой национальной валютной единицы и обеспечение ее конвертируемости в золото как на территории страны, так и за пределами государства . Золото свободно продавалось и вывозилось. Характерен фиксированный валютный курс, поскольку все денежные единицы приравнивались к определенному содержанию золота. 
36. Свободно плавающий и фиксированный валютные курсы

Валютный курс представляет собой соотношение между денежными единицами разных стран, определенное их покупательной способностью и рядом других факторов.

При режиме фиксированного курса центральный банк устанавливает курс национальной валюты на определенном уровне по отношению к валюте какой-либо страны, к которой «привязана» валюта данной страны, к валютной корзине (обычно в нее входят валюты основных торгово-экономических партнеров) или к международной денежной единице. Особенность фиксированного курса состоит в том, что он остается неизменным в течение более или менее продолжительного времени (нескольких лет или нескольких месяцев), т.е. не зависит от изменения спроса и предложения на валюту. Изменение фиксированного курса происходит в результате его официального пересмотра (девальвации – понижения или ревальвации – повышения).

При фиксированном курсе центральный банк нередко устанавливает различные курсы по отдельным операциям – режим множественности валютных курсов. Такой режим действовал в России с ноября 1989 года по июль 1922 г. Режим фиксированного валютного курса обычно устанавливается в странах с жесткими валютными ограничениями и неконвертируемой валютой. На современном этапе его применяют в основном развивающиеся страны.

Такой режим характерен для стран, где валютные ограничения отсутствуют или незначительны. При таком режиме валютный курс относительно свободно меняется под влиянием спроса и предложения на валюту. Режим «плавающего» курса не исключает проведение центральным банком тех или иных мероприятий, направленных на регулирование валютного курса. С марта 1973 г. страны перешли к плавающим валютным курсам. Однако преобладает регулируемое государством плавание курсов валют.
37. Промежуточные валютные режимы
К промежуточным валютным режимам можно отнести:

- режим «скользящей фиксации», при котором центральный банк ежедневно устанавливает валютный курс исходя из определенных показателей: уровня инфляции, состояния платежного баланса, изменения величины официальных золотовалютных резервов и др.;

- режим «валютного коридора», при котором центральный банк устанавливает верхний и нижний пределы колебания валютного курса. Режим «валютного коридора» называют как режим «мягкой фиксации» (если установлены узкие пределы колебания), так и режимом «управляемого плавания» (если коридор достаточно широк). Чем шире «коридор», тем в большей степени движение валютного курса соответствует реальному соотношению рыночного спроса и предложения на валюту;

- режим «совместного», или «коллективного плавания», валют, при котором курсы валют стран – членов валютной группировки поддерживаются по отношению друг к другу в пределах «валютного коридора» и «совместно плавают» вокруг валют, не входящих в группировку 
38. Разновидности международного бизнеса

Международный бизнес включает любые хозяйственные операции, которые проводятся двумя или более странами. Такие деловые взаимоотношения могут возникать на уровне как частных, так и государственных организаций. В случае участия частных получения компаний в международном бизнесе хозяйственные операции проводятся с целью прибыли. Деятельность фирм, субсидируемых правительственными органами, не всегда ориентирована на прибыль.

Основные виды международного бизнеса:

- совместные предприятия (двусторонние и многосторонние; долевое участие во вложении в производственные мощности и в прибыли);

- капиталовложения (портфельные, прямые (выпуск продукции за границей с сохранением полного контроля над производством, маркетингом, финансами и другими ключевыми функциями));

- лицензирование (частным предприятиям, государственным предприятиям; лицензии и технологическая и административная поддержка);

- экспорт (создание торговой фирмы в стране-экспортере, использование существующих фирм в стране-импортере);

- многонациональные корпорации (владеют и управляют предприятиями в разных странах).

39. Конъюнктура мирового рынка.
40 основные направления исследования конъюнктуры рынка
41. Порядок подготовки обзора и прогноза конъюнктуры мирового рынка

Конъюнктура мирового рынка – это уровень спроса, предложения, цен на мировых товарных рынках, условия продажи на этих рынках, тенденции изменения этих показателей.

Конъюнктура(К)-совокупность факторов и условий опред.развитие мир.эк-ки, эк.положение отдельно взятой страны, развитие отд.отрасли произ-ва.К нах-ся в постоянном изменении под воздействием внутр. И внеш факторов. Для прогноза К использ.: экстрополяция (анализ прошлого, настоящего и опред.перспектив);экономико-матем. Моделир.(колич.оценкафункцион.зависимостей между К показателями);балансовый(составл.баланса спроса и предл.,произв-ва и потребл.).целья опред.К.прогноза явл.анализ цен и их движ на конкр.рынке.ценность прогноза-в своевременном и правильном его использ. Оценка К. Опред.с помощью маркет.исследов. мир.рынок вкл.в себя различные Виды цен:*контрактные цены справочные ценыбиржевые*цены аукционов*оптовые*закупочные*на строит.продукцию*тарифы транспорта*престижн.цены*мировые трансфертны*демпинговые.один из самых распространеных методов ценообразования- метод полных затрат, метод прямых затрат.ценообразование опред.в ходе маркетинговых исследов. С учетом гос. регулир.на дан.вид товара.
42. Понятие природно-ресурсного потенциала мирового хозяйства

Природные ресурсы включают энергетические, земельно-почвенные, водные,

лесные, биологические, минеральные, климатические, рекреационные ресурсы.

Минеральное сырье и топливо: уголь, нефть, газ, руды. По мнению некоторых

ученых запасов нефти хватит на 45 лет, для России – 20 лет.

Крупнейшие запасы нефти:Саудовская Аравия,Ирак,Иран,РФ – 4,8%Китай,США – 2,3%

Природного газа хватит на 70 лет. Самые большие запасы в России – 405,

далее Иран, США, Алжир, Туркмения, Норвегия и др.

      Природные ресурсы влияют на развитие страны.Практически ни одна страна мира не обладает всем необходимым для современной экономики запасом сырья, поэтому не может

обойтись без импорта например Россия импортирует олово, бокситы, марганец.

Основные проблемы потребления природных ресурсов:

 o Проблема исчерпаемости

 o Проблема воспроизводимости

 o Проблема неэффективного использования (1/3 природных ресурсов для ведения

   с/х земель использует человек)

 o Дефицит пресной воды

 o Загрязнение воздуха
43. Размещение природного ресурсного потенциала в мире

Природные ресурсы распределены крайне неравномерно между странами. Только 20-25 стран располагают более 5% мировых запасов какого-либо одного вида минерального сырья. Лишь несколько крупнейших стран мира (Россия, США, Канада, Китай, ЮАР и Австралия) обладают большинством его видов.

Фактически ни одна страна не располагает запасами всех необходимых для современной экономики видов минерального сырья и не может обойтись без его импорта. Так, Россия вынуждена импортировать бокситы, олово, марганец. США полностью обеспечивают свои потребности собственным минеральным сырьем лишь по 22 видам, Страны -- члены ЕС ввозят 70-80% потребляемого минерального сырья, Япония -- 90-95%.

развивающиеся страны (включая Китай и Вьетнам), где проживает около 60% населения мира и сосредоточено до 35% минеральных ресурсов, потребляют примерно 16% данных ресурсов. Правда, в 90-х гг. мировой спрос на нефть, черные и цветные металлы увеличивался главным образом за счет новых индустриальных стран Азии и Латинской Америки. В результате доля развивающихся стран в потреблении важнейших видов минерального сырья и топлива растет.

Во всех странах с развитой добывающей промышленностью, включая Россию, происходит истощение наиболее крупных и экономически эффективных месторождений. В современных условиях проблему обеспечения сырьем следует решать не на основе ускоренного увеличения объемов геологоразведочных работ, а исходя из энергосбережения. Абсолютному увеличению производства и потребления топлива и сырья в развитых странах противостоит тенденция к снижению энергоемкости готовой продукции, что приводит к относительному уменьшению расхода сырья и энергии на единицу ВВП и промышленного производства. В числе путей противодействия истощению природных ресурсов -- вторичное использование многих видов сырья, например, металлов, а также возможность замены их другими материалами (пластмассами, керамикой и др.). Так, общая стоимость используемого в США и Западной Европе вторичного сырья оценивается в 15--20% от стоимости потребляемых первичных ресурсов.

44. Природно-ресурсный потенциал России

Уникальный природно-ресурсный потенциал России при его эффективном использовании является одной из важнейших предпосылок устойчивого развития страны как в настоящее время, так и на длительную перспективу. 

особенностями природно-ресурсного потенциала России являются его разнообразие, а также масштабность. 

Количество видов минерального сырья, разведанных на  территории, практически не имеет аналогов в мире. Активное участие России в изучении и освоении ресурсов Мирового океана может еще болеше  упрочить позиции России в мировом природно-ресурсном потенциале, 

Земельный фонд государства уникален как по площади, так и по качеству сельскохозяйственных угодий, расположенных в ряде регионов. Первое место остается за Россией по территории, покрытой лесом, и запасам лесных ресурсов. Так же высок в стране объем среднегодового речного стока (второе место в мире) и запасов пресной воды в озерах (первое место); такое наличие важнейшего природного богатства водных ресурсов √ обеспечивает в перспективе для России в условиях прогнозируемого тотального дефицита воды благоприятные условия развития. 

Российская Федерация имеет выход к значительному числу морей, богатых рыбными ресурсами

Все вышеуказанное определяет роль и место России в мировом хозяйственном процессе налагает серьезные обязательства по сохранению природно-ресурсного потенциала для будущих НО не все так гладко За последние годы в стране возник ряд проблем, связанных с природопользованием. К ним, в частности, относятся: 

31 Недостаточные вложения собственных финансовых средств для поддержания объектов, потребляющих естественные богатства. На многих предприятиях наблюдается потеря мощностей по добыче минерального сырья. 

5. Низкий технико-экономический уровень производства, прогрессирующее старение основных производственных фондов. Износ оборудования и машин в целом по промышленности и сельскому хозяйству, а по лесному хозяйству 

Качество воды многих рек или их отдельных участков оценивается как неудовлетворительное, практически для всех видов водопользования. Что необходимо сделать?!

- осуществление государственной поддержки научных исследований - - разграничение на практике функций и прав федеральных органов и субъектов Российской Федерации в сфере природопользования при условии обоюдного и жесткого соблюдения действующего федерального законодательства; 

- создание эффективной системы экологического мониторинга состояния природных ресурсов и окружающей среды с целью прогнозирования и предотвращения неблагоприятных изменений окружающей среды, а также природных и техногенных катастроф. 
45. Трудовые ресурсы мирового хозяйства

2000 лет назад проживало 200 млн. человек, в настоящее время – 6,3 млрд.

Распределение численности населения к концу 20 века:Европа, Азия, Африка . Америка .

 Страны, обладающие высокой плотностью населения: Южная Корея,Япония,Мальдивы

 Территории с низким уровнем заселения:Сибирь,Дальний Восток РФ,Канада

  Трудовые ресурсы включают:

 . Население трудоспособного возраста

 . Работники пенсионного возраста

 . Работающие подростки

Классификация народов (признаки):

1. Экономический (трудоспособное и нетрудоспособное население)

2. Биологическое  (дети, молодежь и взрослое население (15-65 или 19-60),

   пожилые (с 60 лет))

3. По структуре занятости в экономике активного населения ( работающие,

   безработные, лица, работающие неполный рабочий день)

В настоящее время численность экономически активного населения – 3 млрд.

чел. Это основная часть населения, т.к. другая часть трудоспособного

населения либо учится, либо служит в армии.

46. Трудовые ресурсы России

Трудовые ресурсы как экономическая категория выражают экономические отношения, складывающиеся в обществе на определенном этапе его развития в процессе производства, распределения, перераспределения и использования трудоспособного населения в экономике страны.Трудовой потенциал России представлен следующими характеристиками. Мaксимaльное знaчение трудового потенциaлa хaрaктерно для Хaнты-Мaнсийского округов, Москвы, северной группы регионов Дaльневосточного рaйонa. Повышенный уровень трудовой aктивности нaселения хaрaктерен для Ленингрaдской облaсти с Санкт-Петербургом, европейского и средне-сибирского Северa. Именно здесь сaмые высокие зaрaботки, мaксимaльнa aктивность сферы обслуживaния и мелкого бизнесa. Соответственно, в современных условиях основные контингенты нaселения этих регионов нaиболее плaстичны и подготовлены к резким изменениям. Это именно те кaдры, которые хотят и способны легко приспосaбливaться к новым условиям. В демогрaфическом плaне эти регионы отличaются несбaлaнсировaнной структурой с преоблaдaнием нaселения трудоспособных возрaстов, зaчaстую - преимущественно мужского. Прaктически во всех регионaх Европейской чaсти стрaны (Ярослaвскaя, Ивaновскaя, Влaдимирскaя, Нижегородскaя, Сaмaрскaя) доля ищущего рaботу нaселения превышaет 50%. Регионы центрaльной России хaрaктеризуются равной численность aктивного и пaссивного нaселения, в том числе высокой численностью стaриков. Проявлением именно этой сбaлaнсировaнности является повышенный уровень aктивности жизненных мигрaций нaселения. Минимaльный потенциaл трудовой aктивности имеют регионы с большой численностью в структуре нaселения детей (Северный Кaвкaз, юг Сибири). Высокий консерватизм социальной структуры нa Северном Кaвкaзе не обеспечивaет aктивному нaселению достaточного применения нa местaх постоянного проживaния. Поэтому они вынуждены искaть приложение своей aктивности в других регионaх России, возвращаясь, однако, на историческую родину после сaмореaлизaции. Именно с этой, исключительно кaвкaзской, спецификой связaнa низкaя aктивность жизненных мигрaций, отмечaемaя в этом регионе. 

47. Научные ресурсы мира

научные ресурсы определяют возможности той или иной страны осуществлять у себя научно-исследовательские и опытно-конструкторские работы (НИОКР).

На научно-технич. потенциал страны, его состояние и тенденции развития влияют 2 группы факторов:

· количественные – наличие в стране подготовленных науч. исследователей, а также матер.-технич. обеспечение НИОКР, прежде всего объем выделяемых на науку и науч. обслуживание финансовых рес-сов.

· качественные – система орагнанизации НИОКР, приоритеты науч. разработок, уровень развития такой отрасли, как научное обслуживание.

Основные науч. ресурсы сосредоточены в небольшом числе развитых стран и в России. Почти половина общемировых расходов на НИОКР приходится на долю США. России в связи с длительной нехваткой фин. ресурсов пришлось отказаться от проведения науч. исследований по всему фронту НИОКР и перейти к тактике прорывов на отдельных направлениях.

Международ. технологический обмен осуществляется как на коммерческой (продажа лицензий, патентов), так и на некоммерческой (публикации, конференции, «утечка умов») основе. Крупнейшими экспортерами технологий являются США, Япония, германия.

48. Предпринимательские ресурсы мира

Предпринимательский ресурс – способность к эффективной организации взаимодействия остальных экономических ресурсов – труда, земли, капитала, знаний – для осуществления хоз. деятельности. Этот ресурс реализуется в сфере менеджмента.предприниматель – это лицо, занимающееся организацией экономических процессов. Внедряя в хозяйственную жизнь и реализуя на рынке на свой страх и риск новые изобретения, идеи, организационные мероприятия, предприниматель осуществляет тем самым нововведения (инновации). Подобная инновационная деятельность предпринимателей и является двигателем экономического развития.Другая составная часть предпринимательского ресурса той или иной страны – рыночная инфраструктура, т.е. такие институты и нормы рыночной экономики, как биржи и банки, страховые и аудиторские компании, консультационные и юридические фирмы, суды, государственные экономические органы, хозяйственное законодательство.Наконец, составная часть национального предпринимательского потенциала – это этика и культура.У России состояние ее предпринимательского потенциала обусловлено переходным характером российской экономики. С одной стороны, в нашей стране быстро растет численность и квалификация предпринимателей, расширяется предпринимательская (рыночная) инфраструктура, увеличивается число желающих стать предпринимателями, а с другой стороны, значительная часть российских предпринимателей не имеет необходимого опыта и соответствующего образования, слабы и неэффективны многие институты рыночной инфраструктуры, очень низка предпринимательская этика и культура, значительная часть населения враждебно относится к предпринимателям как слою общества.Характерными чертами предпринимательства в России является тесная связь предпринимателей с государственным аппаратом. Во-первых, в стране сохраняется огромное число полугосударственных предприятий, которые были приватизированы не полностью, и поэтому их нынешние руководители должны учитывать возможности государственного вмешательства в управление этими фирмами. Во-вторых, очень высока зависимость даже целиком частных компаний от государственного аппарата из-за высокой бюрократизации всей жизни в стране, в том числе хозяйственной. Еще более опасной чертой российского предпринимательства является его сильная криминализация и принадлежность целых секторов экономики к теневой экономике.

49. Место России в мировом хозяйстве.

Место любой страны в мировом хозяйстве зависят от многих факторов. Однако основными из них являются: уровень и динамика развития национальной экономики, степень, прогрессивность и развитость внешнеэкономических связей (ВЭС), умение национальной экономики адаптироваться к условиям международной хозяйственной жизни и одновременно воздействовать на них в желаемом для себя направлении. 

России необходимо учествовать в решении глобальных проблем человечества (освоение Мирового океана, проблема окружающей среды, регулирование мирового хозяйства и т.д.). 

В этом случае подход России с глобальных позиций к участию в мировых делах должен стать основной частью национального интереса. Однако активное участие России, как и любой иной страны, в решении глобальных проблем через национальный интерес требует полнокровного участия в работе международных многосторонних структур, в число которых входят финансово-кредитные, экономические, специализированные и региональные организации ООН, например Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД), Организация Объединенных Наций по промышленному развитию (ЮНИДО), Продовольственная и сельскохозяйственная организация ООН (ФАО), Международный валютный фонд (МВФ), Всемирный банк (ВБ), региональные экономические комиссии. Также необходимость участия России в таких всемирных по сфере своего проявления организаций, как Всемирная торговая организация (ВТО), Всемирная организация интеллектуальной собственности (ВОИС) и т.д.Еще одним направлением интеграции России в мировую экономику может быть участие в многосторонних международных экономических проектах, число которых постоянно увеличивается. 

В основе развития внешнеэкономических связей России лежит ряд специфических внутренних и внешних факторов. Среди внутренних центральное место занимает снижение спроса как на инвестиционные, так и на потребительские товары. В этих условиях многие предприятия и оказались на грани банкротства, и активизация работы на внешних рынках оказалась для них важным средством выживания. В части внешних факторов, содействовавших за последнее время расширению российского экспорта, послужили благоприятные условия на мировых рынках: с конца 1993г. экономика большинства промышленно развитых стран находится с стадии экономического подъема, что создает благоприятные условия для реализации на рынках этих стран многих товаров российского экспорта. С точки зрения долгосрочных перспектив РФ, безусловно, обладает высокой привлекательностью для иностранных инвесторов, что определяется прежде всего общими масштабами сферы приложения иностранных инвестиций и позитивными сдвигами в процессе рыночных преобразований. Действует и ряд дополнительных факторов, связанных, в частности, с присоединением России в 1992г. к ведущим международным финансовым организациям - МВФ, ВБ, международной финансовой корпорации (МФК). Россия заняла место СССР в Европейском банке реконструкции и развития. В течение последних лет Россия активно решает проблему вступления в ВТО. 

Для России, которой из-за ее нынешнего экономического положения очень сложно создать собственный наднациональный интеграционный блок, необходимо помимо интеграции в рамках СНГ, стремиться интегрироваться в различные региональные экономические процессы, в том числе в Организацию Азиатско-Тихоокеанского экономического сотрудничества (ОАТЭС) и ЕС. 

Учитывая объем торговли России со странами Европейского Союза и уже заключенное соглашение о сотрудничестве между ними, можно ожидать, что в перспективе должен встать вопрос о дальнейшем сближении России и ЕС. Большую роль при этом будут играть не только экономические, но и политические факторы.. 

Что касается деятельности СНГ, то видно, что она до сих пор во многом сводилась лишь к принятию документов "на высшем уровне", выражавших некоторые общие пожелания и обычно остававшихся на бумаге, никак не влияя на действительные отношения. Поэтому можно с уверенностью сказать: что пока в это дело не включатся представители деловых кругов, движимые своими экономическими интересами, никакой реальной интеграции не получится. 

Ряд проблем из области внешнеэкономических связей остаются нерешенными. Одна их них - проблема внешней задолженности, другая - привлечение иностранных инвестиций, являющихся существенным фактором развития экономики России и включение ее в мирохозяйственные связи.

50. Внешняя торговля России

Россия представляет собой огромный рынок товаров, услуг и капиталов. 

Структура российской внешней торговли это в основном топливно-энергетические, простые химические и нефтехимические товары, черные и цветные металлы, оружие. 

Существенные изменения произошли в товарной структуре российского импорта. В нем сократилась доля инвестиционных товаров, тогда как доля потребительских товаров возросла.Перспективы развития внешней торговли России в значительной степени зависят от реализации конкурентных преимуществ ее промышленного комплекса. К ним помимо сырьевых ресурсов относятся: квалифицированная рабочая сила при ее дешевизне, а также значительные объемы накопленных основных производственных фондов что позволяет снизить капиталоемкость производства; наличие уникальных передовых разработок и технологий 

Однако использование этих преимуществ сдерживается рядом причин. Это неразвитость финансовой и организационной инфраструктур внешнеторгового сотрудничества; отсутствие развитой системы государственной поддержки экспорта; трудности адаптации к условиям массового производства на основе конкурентных технологий,; низкая эффективность производства и чрезвычайно высокая доля материальных затрат даже в передовых секторах промышленности. 

Выводы 

Внешняя торговля России ни по своему объему, ни по структуре экспорта и импорта не соответствует экономическому потенциалу страны. Более полное использование ее конкурентных преимуществ и преодоление присущих ей недостатков возможно только в процессе возрождения экономики страны, создания полноценной системы государственной поддержки ее экспортного потенциала.
Основные торговые партнеры РФ

Страны  ДЗ:  Германия,  Италия,  Китай,  Нидерланды,  США,   Великобритания,

Польша, Франция, Финляндия, Турция, Япония.

Страны БЗ: Белоруссия (2-е  место  после  Германии),  Украина  (3-е  место),

Казахстан (10-е место).

