1. Система мирового хоз-ва:сущность,структура,этапы становления

МХ – совокупность нац. экономик и наднац. институтов в процессе воспроизводства на всех его этапах. Основа сущ. МХ - целостность и устойчивость. Цель МХ - удовлетворение спроса и человеческих потребностей. Порядок функционирования МХ базируется на нормах частного и гос. права. 

Этапы развития МХ 1)обмен и торговля (великие географич. открытия) 16-сер.19 в.2) Кон. 19 в. - до I мировой войны. Развивалось быстрыми темпами, процессы интеграции и обмена. Международная миграция рабочей силы, движение капитала. Появление международных монополий. Стали зарождаться фондовые рынки. Золотой стандарт. Принципы:- основа –золотомонетный стандарт; -каждая вал. имела официально закрепленный золотое содержание, в соотв. с кот устанавливались паритеты; -вал. Свободно обращались в золото; -курс нац. валюта жестко привязывался к золоту и через золотое содержание вал. Соотносился друг с другом по твердому вал курсу.3) 1914-1945.Мировой кризис и депрессия. В 30-е гг. наблюдалась тенденция к замкнутости хозяйств. Низкая доля экспорта, сокращение в 1,5 - 2 раза. Генуэзская ВС Принципы: -основа системы золото и девизы; - нац. кредитные деньги стали испол. в качестве международных платежно-резервных средств; - сохранены золотые паритеты, но теперь конверсия валют в золото стала осущ. косвенно, через иностранные валюты, что позволило обедневшим странам экономить золото; - правительства стали активно использовать валютное регулирование. В 1940 г. США выдвинули концепцию «открытой экономики» (снятие всех полит. барьеров, основываясь только на экон. выгоде) Центр экон. силы переместился из Европы в США (46% золотовал. запасов мира). 4) II мировая война. Процесс кооперирования сферы услуг, централизация управления хозяйством. МХ разделилось на две части, в связи с чем в разных лагерях проходят разные процессы развития МЭ. Для капиталистических стран: рост заграничного  пр-ва,  главной силой которого явились ТНК, возросла роль США. Ликвидация колониальной системы способствовала появлению на мировой арене ряда развивающихся стран. Бреттон-Вудская вал. Система. Принципы: -введение золотовал. стандарта, основ на золоте и 2 вал. (Доллары и фунты);-сохранены золотые паритет и введена их фиксация в МВФ; - опираясь на свой возросший вал.- экон. Потенциал и золотовал. запас, США приравняли доллар к золоту, чтобы закрепить за ним статус мир. резервной вал.(35 долларов стоила 1 унция чистого золота для иностр. банков) Создание МВФ-1945. Цели: чтобы страны следовали принятым правилам в обл. торговли и финансов; способствовать стабильности вал. обмена и избегать конкурентных вал обесцениваний; обеспечивать заемные средства странам с временными дефицитами плат баланса; ЦБ регул вал. курс(вал. интервенция)  обяз. +- 1%в $ от фиксир. вал. паритета.5) 60 - 70-е гг. Дальнейшая интеграция, связанная с движением капитала.50 - 70-е гг. процесс сближения уровня развития США и стран Европы. США из доминирующей превратились в лидера. Происходит активизация направления Север - Юг. 1976 – Ямайская вал. система (многовал. стандарт, плав. вал. курс) Принципы: - Юр. завершена демонетизация золота; отменена официальная цена золота; - основным средством расчетов стала свободно-конвертир. вал. СДР.и резервные позиции в МВФ; не сущ. предела колебания ВК. Он формир. под воздействием спроса и предложения. ЦБ не обязаны вмешиваться в раб. вал. рынков. Интернационализация-увеличение объемов всех форм МЭО (ведет к взаимозависимости), Транснационализация динамичное развитие деят-ти и увеличение  роли в МХ межд.монополий, т.е. пр-вах комплексов, осущ свою деят-ть в неск. странах, (самая первая ТНК- Shell) 6) с 90-х гг. Глобализация,- сращивание экон. механизмов отд. взятых стран в единую систему, предполагающую единые рынки товаров и услуг и всех факторов производства .Экон. законы в странах с переходной экономикой не действуют (теневой оборот достигает -53% РФ-48%).Повышение роли ТНК, т.е. преобладание частных интересов над гос-ми. ТНК действуют на террит. разных гос-в. Нац гос-ва не могут контролировать дея-ть ТНК. Построение открытой экономики в планетарном масштабе – суть глобализации. Глобализация породила регионализацию (обособление группы стран с одинаково развитой экономикой)  Выделяют три уровня отраслей структуры: макроструктура, мезоструктура и микроструктура. Научно-техническая революция оказала большое влияние на структуру МХ. Макроструктура отражает самые крупные экон. пропорции: между производственной и непроизводственной сферами, между пром., строительством, с/х транспортом и т. д. Именно эти пропорции опр. к какому типу будет отнесена страна: к аграрному, индустриальному, или постиндустриальному. В экономически развитых странах процесс повышения удельного веса пром. уступает росту нематер. сферы: сферы услуг, науки, образования, культуры, число занятых в них начинает превосходить число занятых в производственной сфере. Мезоструктура материального пр-ва отражает осн. пропорции, складывающиеся внутри пром., с/х и т.д. В структуре с/х изменения происходят медленнее, чем в пром., но заметно возрастает доля животноводства (в экономически развитых странах оно даёт ¾ валовой продукции отрасли), в растениеводстве увеличивается роль техн. и кормовых культур, овощей, фруктов. Но общемировые тенденции и показатели скрывают значительные различия между экономически развитыми и развивающимися странами. Микроотраслевая структура отражает сдвиги, происходящие в отдельных видах пр-ва, прежде всего промышленного. На первый план выходят новейшие наукоёмкие виды машиностроения и химпрома также как пр-во электронно-вычислительной техники, средств автомобилизации, аэрокосмической, лазерной техники, оборудование для атомной энергетики и т. д. 

2.МРТ - содержание, формы, совр. тенденции развития.

Субъекты – государства, страны, территории(210). В основе МРТ лежит общественное разделение труда (ОРТ). ОРТ - обособление трудовой деят-ти в процессе достижения производств. целей. ОРТ можно рассматривать с двух сторон:

С функциональной точки зрения:: общее (обособление трудовой деят-ти между крупными сферами матер. и нематер. пр-ва) – промышл., с/х, сфера услуг; частное (обособление трудовой деят-ти внутри крупных сфер по отраслям)- садоводство, растениеводство, овощеводство; единичное разделение труда (обособление трудовой деят-ти между различными звеньями технологического процесса в ходе пр-ва готовой продукции)

С территориальной точки зрения: региональное разделение труда (обособление труд. деят-ти в разных частях нац. экономики); международное (специализация труд. видов деят-ти между различными странами, т.е. страна выходит на мир. рынок  с опр. видами товаров)

Т.о. МРТ – высшая ступень общественного территориального разделения труда, предполагающая концентрацию пр-ва опр. товара в отдельно взятой стране. Первоначально господствовало общее разделение труда, затем частное разделение труда на разл. Товары(специализация на отраслях и подвидах). Единичное разделение труда реализуется через деят-ть ТНК.

Существует 2 формы МРТ: Специализация – обособление и расчленение технологического процесса на его стадии; Кооперирование– за субъектами остается их экон. суверенитет; Кооперация- объединение трудовых усилий группы людей для достижения общих целей. Специализация возможна без кооперирования, а кооперирование без специализации -нет.

По сравнит. преимуществам опр. место страны в МРТ, факторы:
1. Соц.-экон. (Объем внутр. рынка страны – совокупн. товаров и услуг, поставляемых на рынок нац. и иностр. производителями платежеспособный спрос на них со стороны местных потребителей). От нац. рынка отличается присутствием иностранного пр-в.) Уровень экон. развития страны; удельный вес базовых отраслей в структуре экономики. 2 Географический, природный, НТП.
Существуют некот. выгоды от участия в МРТ: разница между средней нац. и среднемировой ценой; потенциальная экономия за счет более дешевого импорта по сравнению с нац. Пр-вом.

Показатели участия страны в МРТ: 1. Экспортная квота Кэ= Экспорт/ВВП * 100% . если Кэ>10%,то экон. страны открыта и зависит от конъюнктуры мир. рынка; определить конкретное положение товара можно сопоставив данный показатель с показателем индустриализации и темпов экон. роста. 
2.Импортная квота (доля импорта в ВВП) Ки  = Импорт/ ВВП * 100%,хар-т зависимость внутреннего потребления от внешнего рынка. 3.Коэффициент относит. экспортной специализации. (Отношение удельного веса одного товара в общем объеме нац. экспорта, к экспорту данного товара во всем мире).

4.Коэффициент внутриотраслевой международной специализации К=(Э–И)/(Э+И)*100%. Хар-ет степень вовлеченности страны в международную конкуренцию, е! К= -100, то страна является импортером по данному товару,-100<К<100.   

Современные тенденции МРТ: 1.Углубление МРТ и усиление межотраслевой специализации (противоречия между ТНК и нац. гос-вами) 2.увеличение удельного веса услуг в общей структуре м/д торговли 3.Уменьшение удельного веса торговли в общем объеме МЭО, а общий объем торговли (абсолютная величина) растет. 4.Увеличение доли и объема фин. операций, самостоятельность функционирования данной среды 5.Либерализация мир. экономики и связанное с этим усиление необходимости межнац. регулирования. 6.Транснационализация МЭ – изменение в структуре международного пр-ва в следствие деят-ти ТНК. Повышение удельного веса МЭО в структуре деят-ти ТНК. 7.Глобализация МХ – высшая ступень интернационализации МХ, предполагает кроме количественного увеличения объемов МЭО еще и кач. изменения структуры МЭ к построению единого рынка товаров и услуг и всех факторов пр-ва. 8.Регионализация – обособление отдельных регионов МХ с введением единых условий развития и функционирования. – первопричина глобализации

Интеграция – экон. процесс сращивания экон. механизмов группы стран, приводящий к единому воспроизводящему процессу и регулируемый специально созданными для этого органами на основе межгосударственных соглашений. 
Типы интеграц. группировок: 1) преференциальное соглашение (режим наиб. благоприятствования в области торговли) 2) зона св. торговли (отмена тамож. пошлин, экон. и администр. барьеров, но в отношении III стран, гос-ва сами принимают решения) НАФТА Свободная экон. зона – часть террит. одной страны. 3)  Таможенный союз - проведение единой таможенной политики в отношении III стран (генеральная –для тех с кем не закл. договор - max; min – страны с режимом наиб. благоприятствования - средняя; Преференциальная – в отн. развивающихся стран, стремится к нулю (РФ – Белоруссия, Арабский общий рынок, 4) Общий рынок св. перемещение товаров и услуг, и всех факторов пр-ва – секретариат и международный совет министров. Общий рынок стран южного конуса МЕРКОСУР 5) Экономический Союз – нет ограничений, кроме стратегического значения (антиинфляционная политика, финансовая, валютная)- постоянно действующий межгос. орган управления ЕС-25–Европарламент 6) Политический союз, утрата экономических и полит. суверенитетов, передача полномочий единому надгосударственному органу; проведение единой внешней политики СССР 
3. Основные теории мировой экономики

1.Теория Меркантилизма

Родоначальник - Томас Манн (к. 15-сер.17 вв)

Богатство нации измеряется исключительно запасом денег, т.е. золота и серебра, Политика в области торговли – протекционизм, путем стимулирования импорта и ограничения экспорта.

2. Теория абсолютных преимуществ. Адам Смит.

Каждая страна должна участвовать в м/д. торговле, поскольку получает выгоды от нее, и  специализироваться на том товаре, в производстве которого имеет абсолютные преимущества, т.е. наименьшие издержки.

3.Принцип сравнительных преимуществ, Давид Риккардо.

В случае отсутствия абсолютных преимуществ для участия в международной торговле, страна должна специализироваться на производстве товара, отставание по которому наименьшее.

4.Теория О. Хекшера и Б. Олина.

Разрушительные последствия I мировой войны обусловили глобальные изменения структуры факторов производства промышленно развитых стран Европы – труда, земли и капитала. Экономисты О. Хекшер и Б. Олин разработали теорию соотношения факторов производства, в соответствии с которой экономика страны должна специализироваться на производстве такой продукции, изготовление которой требует использования факторов производства, имеющихся в избытке. Низкие цены этих факторов обеспечивают возможности производства конкурентоспособной продукции. 

Ограничения: - Совершенная конкуренция на мировом рынке; Единая технология производства; Единые покупательские предпочтения; Абсолютная мобильность факторов производства внутри страны и их мобильность между странами; Рассматриваются 2 страны,2 фактора производства и 2 товара.

5.Теория В. Леонтьева.
Теория заключается в том, что, используя теорему Хекшера–Олина, Леонтьев показал, что американская экономика в послевоенный период специализировалась на тех видах производства, которые требовали относительно больше труда, чем капитала. Иными словами, американский экспорт по сравнению с импортом более трудоемок и менее капиталоемок. Этот вывод противоречил всем существовавшим ранее представлениям об экономике США. По общему мнению, она всегда характеризовалась избытком капитала и в соответствии с теоремой Хекшера – Олина можно было ожидать, что США экспортируют, а не импортируют высококапиталоемкие товары.

Новейшие теории

1.МодельТехнологического отрыва (Дж.Хикс)

Часть стран получает монопольные преимущества временного хар-ра на основе разработки и реализации новых технологий и инноваций

2. Внутриотраслевая торговля

Специализация на подвиде, пользующемся макс. спросом и удовлетворение всех ост. Потребностей в данном товаре за счет импорта. 

3.Теория реализации эффекта от масштаба                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                               

4.Концепция жизненного цикла товара

Страна донор – страна реципиент.

1 этап- возникновение товара (рост кривой по стрелка потребления производства и  времени внизу)

2. рост

3. зрелость (производство ниже потребления на 2 и 3 )

4.исчезновение (пересечение производства и потребления ) насыщение рынка своей страны, перенос производства в другую страну,

4.Механизм функционирования современного мирового хозяйства

МХ состоит  из :

1. субъектов -                                                                                   2. МЭО -

1)нац. экономики стран мира                                                      1) международная торговля

-промышленно развитые-48                                                       - товары, услуги, финансовые инструменты

- развивающиеся -132

новые индустриальные страны                                       
2)международное движение капитала

среднеразвитые развив. страны                                           - движение ссудного капитала

низкоразвитые развив страны                                              - движение предпринимательского капитала

- страны с переходной экономикой – 37                                           прямые инвестиции;

2) региональные интеграционные группировки                                  портфельные инвестиции

3)международные экономические организации

4)международные корпорации                                                     3) Международная миграция рабочей силы

МНК (МНБ)                                                                                4)м/д научно-технический обмен

ТНК (ТНБ)                                                                                 5)м/д вал.- финансовые отношения
Все эти субъекты действуют в условиях основных современных тенденций: индустриализации, транснационализации, глобализации, 

Одним из основных элементов товарного производства является рынок.(нац, регион, мировой) Главн. признак рынка - конкуренция, (конкуренция покупателя, борьба за него). Воздействие на пропорции происходит через механизм спроса-предложения.

Мировой рынок по материально вещественному делению: -Товарно-сырьевой рынок; -рынок услуг(связь, транспорт, быт обслужив., туризм); -капитал; -рабочая сила; -НТО( научно- технич. обмен);

-ВТ-торговля высокими технологиями

Рынок работает посредством вал.- финанс. Отношений (цены,курсы валют)

Мир. рынок обладает свойством избирательности (должен быть спрос). На национальном или внутр. рынке, товары продаются по внутр. ценам. Мировой ранок выступает в кач. регулятора цен и масштабов производства.

На конкуренцию на мировом рынке труднее оказать давление На мир. рынке произошли изменения баланса рынков, главенств. место - электроника, высокие технологии, машиностроение, химия, нанотехнологии. Быстро развивается рынок услуг. Услуга- товар только на мир. рынке, а на внутр-нет.

На мир. рынке  господств. место заним. ТНК, кот. влияют на перемещение товаров и цены на них.

Страны с развитой экономикой хар-т:  механизм конкурентной борьбы; внутр. самонастройка на НТП; высока производит. труда; эффективность производства ; высокий жизненный уровень.

Существует 3 основных  признака  капитализма:

- смешанная экономика( наличие разл. форм собственности с преобладанием частного капитала)

- распределение товаров и услуг  на основе конкуренции. (каждому свое: капиталисту- прибыль; работнику- зарплату; потребителю- цены) рыночный механизм подает каждому свои сигналы.

- Высокий уровень капитализации, дохода, кот. направлен на дальн. получение дохода в мат. форме.

- Капитализм формирует для каждого  из участников мотив для развития.

Выделяют 5 наиболее типичных моделей кап.экономики:

1.Американская – индивидуализм, Построена на рын. мех-ме  саморегулирования экономики с низкой долей госсобственности ,и с минимальным вмешательством гос-ва в экономику.

+большая гибкость экономич, мех-ма; быстро происходит переориентация на рынке конъюнктуры; высокая степень предпринимат. Активности – ориентация на нововведения, особенно результативна при большой емкости внутр. рынка.

- психология индивидуализма и постоянная конкуренция.

2.Европейская - социально ориентированная экономика. (Германия, Швеция, Франция, Финляндия)

 --Активное возд. гос-ва на функционирование рыночных отношений; сильная система соцобеспечения; Значительный удельный вес госсобственности  в валовом нац. продукте; собств. Гос-ва – до 50%; система обеспечивает высокие достижения при строгом балансе труда и результатов.

3.Японская – четкое и эффективное взаимодействие правительства, профсоюзов, владельцев предприятий.

Патернализм, патриотизм, коллективизм. Эта модель распространена на многие страны ю-в Азии (Сингапур, Гонконг, Тайвань)

4.Латино-Американская – сильное, не всегда грамотное вмешательство гос-ва в экономику коррупция и криминализация общества, Ориентация на удовлетворение спроса ведущих кап. стран. Опирается на  значит, сырьевые ресурсы и дешевую раб силу, засилье армии.

5.Африканская-многообразие форм собств. и рын. отношений; малограмотность, беспомощность гос-ва в регулировании экономич. Процессов, эксплуатация неквалифицир. труда; неразвитые трудовые отношения; грубое вмешательство гос-ва в экономику.

5.Интернационализация и глобализация  как наиболее характерные тенденции развития современной мир. экономики.

Глобализация мир. хоз-ва – высшая ступень интернационализации МХ, предполагает кроме количественного увеличения объемов МЭО еще и кач. изменения структуры МЭ к построению единого рынка товаров и услуг и всех факторов производства.

Регионализация – обособление отдельных регионов МХ с введением единых условий развития и функционирования. – первопричина глобализации

Глав. тенденцией мир. экон. явл-ся постиндустриализация (преобладание услуг в произ-ве и потреблении, выс.уровень образования ,новое отношение к труду, повышен-е внимание к окруж. среде, гуманизация (социализация) экономики ,информатизация общ-ва, возрождение малого бизнеса. Ведет к глуб. изменениям в МХ (измен-ся структура произ-ва и потреб-я ВВП за счет увеличения доли услуг).

2. Состав отстающих и лидир. по уровню развития стран меняется. Вслед за Японией в число разв. стран вошли Ю. Корея, Сингапур и Тайвань. Скоро возможно и другие новые индустр. страны 3.Интернационализация хоз. жизни - измер-ся рядом показателей: экспортная квота, доля ин. товаров на внутр. рынке, объем экспорта тов.и услуг на душу населения, отношение иностр. капит-влож. к ВВП страны, их доля в ее ежегод. инвестиц, доля раб.силы в общ. числе занятых, доля иностр. патентов и лицензий в общ. Числе зарегистрир.в стране пат. и лиценз. Рост уровня интернац-ции определ-ся деят-ю ТНК  все больше превращает МХ в единый рынок тов.и услуг, раб.силы ,капитала - такой процесс назыв-ют глобализацией, кот. в сущ-ти явл-ся более высокой стадией интерн-ции.

 4. Хотя на протяж. больш. части XXв. гос. Регулир экономики усиливалось, в послед. десятилетия преоблад. тенденция к ее дерегуляции (либерализации). Различ. внутр. и внешнеэкон. либарализацию (внешнеэк. либер-я начала сменять внешнеэк. протекционизм как главное направл-е во ВЭД в развитых странах еще в 50-60,в ост. группах стран - позже. В рез-те экономика большльщинства стран превращ-ся во все более открытую, хар. значит. большими темпами роста по сравн-ю с закрытой).

Глоб-ция стала важным аспектом современ. мир. системы, одной из наиб. влият. сил, определ-х дальнейший ход развития нашей планеты  (затраг-ет все области обществ. жизни - экономику, политику, соц.сферу , культуру, экологию, безоп-ть). Причины:

1.Технологический прогресс - привел к резкому сокращ. транспортных и коммуникационных издержек, значительное снижение затрат на обработку, хранение и использование info. Info обслуживание непосредственно связано с успехами в электронике - создание e-mail, Internet. 

2. Либерализация торговли и др. формы экон. либерализ. (сделали мир. торговлю более свободной -снижены тарифы, устранены барьеры в торговле товарами и услугами), 

3. Феномен транснационализации (опр. доля произ-ва, потребления, экспорта, импорта и дохода страны зависит от решений м/д центров за пределами данного гос-ва, ведущие силы – ТНК - явл-ся одноврем-но и результатом и действующими лицами транснац-ции.

 4. Достижение глоб. единомыслия в оценке рыноч. экономики и системы св. торговли (полит. и экон. преобразования Центр. и Вост. Европы, распад СССР).Правит-ва этих стран сконцентр. внимание на 3 условиях перехода к рынку – стабилизац. макроэк-ки, либерализац. цен, приватизац. гос.предприятий. + формир. рыноч .инст-тов, развитие конкур-ции.

 5. Особенности культур. развития – тенденц. формир-я глобализованных однородных СМИ, искусства, культуры, повсеместное исп-е англ. яз. в кач-ве  всеобщ. ср-ва общения.

Проявления: 1. Чрезвыч. выс.темпы роста прямых иностр. инвестиций - играют ключ. роль в трансферте технологий, образов-нии глоб. предпр-й, 2. Влияние на технологич. инновации-нов. технологии явл-ся одной из движ. сил глоб-ции, она усиливая конкур-цию стимул. их дальн. развитие и разпростр-е. 3. Рост торговли услугами (фин,юридич,управленч,информац), кот превращ-ся в осн. фактор межд.торговых отн. 4. Взаимодействие и взаимозавис-ть нац. экономик – нац. развитие стан-ся все более многосторонним и разноплановым.5. Несколько ведущих стран контролируют часть произ-ва и потребл-я, даже не прибегая к полит. и экон. давлению, их внутр. приоритеты и ценностн. ориентиры наклад. отпечаток на все крупн. сферы интернационализма.
Деловая активность ТНК осуществляется путем образования дочерних компаний в различных странах. ТНК является активным участником  МРТ и способствует его развитию. Они осуществляют динамичную политику в области капиталовложений и научно-исследовательских работ, производства и торговли в континентально-международном масштабе.

Негативный момент: Монополисты не терпят конкурентов – скупают новые открытия и держат их, тормозят НТ прогресс. Использование дешевого сырья и дешевой раб силы, ведут нечестную конкурентную борьбу. Метод борьбы – антимонопольное законодательство

6. Транснационализация современного мирового хозяйства. Международные корпорации: признаки, виды, значение.

Транснационализация производства и капитала это: новые явления, качественные изменения, происходящие в мировой экономике, а именно: рост числа и активности транснациональных корпораций (ТНК) и транснациональных банков (ТНБ);

Транснационализация – это процесс перенесения части воспроизводственных процессов их одной страны в другую или в другие путём прямых инвестиций. Эти прямые инвестиции осуществляются ТНК. Прямые инвестиции – это те инвестиции, которые сделаны непосредственно в заграничное производство. ТНК является основой транснационализации. Транснациональные компании национальны по происхождению, но по роду деятельности они являются межнациональными. ТНК имеет штаб-квартиру и предприятия в своей стране, а также дочерние фирмы, филиалы. Все они связаны общей стратегией развития, общей системой управления и программой. По определению ООН к ТНК относятся компании, у которых не менее 10% активов находятся за рубежом.

3 формы зарубежных филиалов:

1. отделения фирмы/они полностью принадлежат головной компании

2. дочерние компании (инвестор нерезидент владеет 50%акций).

3. ассоциированные компании (инвестор владеет от 10% до 50% акций).

Для современных глобальных ТНК характерно: -планетарное видение рынка; -раздел мировых рынков между несколькими ТНК. Координация действий филиалов осуществляется на основе новейших сетевых технологий. Рост ТНК привёл к тому, что 40% мировой торговли приходится на внутрикорпорационный обмен. Доля ТНК в мировых затратах на НИОКР – 40%. Доля ТНК в общем количестве мировых патентов и лицензий – 80%. ТНК дают более 1/5 мирового ВВП и 1/3 мировой торговли. Совокупные резервы ТНК больше, чем капиталы банков во всём мире.

5 направлений влияния ТНК на мировую экономику:

- уровень конкурентоспособности

- динамика и структура мировой экономики.

- ТНК контролируют международное движение капитала и прямых иностранных инвестиций.

- ТНК играют огромную роль в передачи новейших технологий, знаний, концентрируя НИОКР у себя.

- стимулятор трудовой миграции. Распространение международных, профессиональных знаний.

- ТНК – движущая сила ключевых процессов в экономике. ТНК оказывают положительное влияние на производство в стране базирования. Но их деятельность может отрицательно сказаться на другие страны, часто интересы ТНК сталкиваются с национальными интересами (двойные стандарты, отношение к окружающей среде).

ТНК могут повернуть политику страны в нужное для себя русло. Государство пытается установить контроль над деятельность ТНК путём создания государственных ТНК. Много проблем создают ТНК в развивающихся странах. Они создают мощную конкуренцию, способны подорвать стабильность национальной валюты, безопасность страны. Сейчас ТНК стали самостоятельными экономически субъектами международного хозяйства. Для ТНК сейчас характерно усиление борьбы за научные достижения. Центры ТНК стали центрами принятия оптимальных решений. ТНК создают даже собственные университеты. Взаимоотношения между ТНК  и малым и средним бизнесом – не только конкуренция, но и сотрудничество. В последнее десятилетие произошло много слияний, ТНК в нефтяной, автомобильной и авиаконструкторской отраслях. В последнее время возникают партнёрства ТНК. Раньше государство боялось поглощения или слияния национальных ТНК с ТНК других стран. Сейчас же государство напротив приветствует такое слияние, предпочитая его банкротству. В 90е годы широкое распространение получили стратегические альянсы объединение ресурсов фирм для достижения конкретных целей. Цели:

· минимизация рисков

· использование торговой марки партнёра

· освоение новых технологий

7.Тенденция к открытости в мировой экономике: противоречия и перспективы.

Глобализация экон. деятельности настоятельно требует ее либерализации, т.е. сокращения или устранения ограничений на путях международной торговли, иностранных инвестиций, международных финансовых операций. Именно это и происходит на протяжении последних десятилетий, именно этим прежде всего занималось межправительственное Генеральное соглашение о тарифах и торговле (ГАТТ), а сейчас - с 1995 г. занимается его преемница - ВТО. От общего уровня открытости мировой экономики, от степени ее либерализации во многом зависит и дальнейший прогресс в области глобализации.

Глобализация и либерализация - две стороны одного и того же процесса, между ними существует тесная взаимосвязь. С одной стороны, развитие международной производственной, торговой, финансовой деятельности на уровне компаний, банков, рост межстрановых слияний и поглощений компаний, расширение международной специализации и кооперирования производства объективно требуют устранения или ослабления препятствий и барьеров на этих путях. С другой стороны, либерализация сама по себе создает благоприятные условия для дальнейшей глобализации, стимулирует ее расширение и углубление. Сфера действия ГАТТ-ВТО расширилась, она охватывает международную торговлю не только товарами, но и услугами (Генеральное соглашение по торговле услугами - ГАТС), - речь о 160 видах услуг, перечисленных в 12 разделах. Заключено Соглашение по торговым аспектам защиты прав интеллект. собственности (ТРИПС).

Смысл ГАТС - меры по либерализации торговли услугами, которая, однако находится еще в начальной стадии. ТРИПС должно облегчить и стимулировать торговлю наукоемкими товарами, содержащими  в себе интеллектуальную собственность.

Важная сфера либерализации международной экономики связана с режимом иностранных инвестиций. В отличие от международной торговли либерализация в этой области происходит не столько в виде широких многосторонних соглашений (типа ГАТТ и ГАТС), сколько на основе односторонних действий или двусторонних и групповых договоренностей, снимающих или ослабляющих ограничения на пути иностранных инвестиций и создающих лучшие условия для иностранных инвесторов.

Либерализация как преобладающая тенденция во внешнеэкономической политике связана с глубокими, но неизбежными противоречиями, так как при этом сталкиваются интересы разных экономических, политических и социальных сил, интересы  различных сфер хозяйства,  промышленных  и финансовых групп и компаний, отраслей и стран.

В стратегической перспективе либерализация - требование современной мировой экономики. Но в сфере текущих тактических интересов либерализация чревата неминуемыми преимуществами для одних компаний, отраслей, сфер хозяйств, стран и потерями для других. К тому же баланс "выигрышей и проигрышей" постоянно изменяется, так что какой-либо однозначный вывод здесь невозможен. Можно лишь определить некоторые общие закономерности.

Как правило, наиболее ярыми поборниками "свободы торговли" выступают достаточно сильные и конкурентоспособные на мировых рынках страны, отрасли, компании. Но и они нередко (как ныне США) вопреки собственной общей позиции прибегают к протекционистским мерам, если возникает угроза их экономическим интересам.

В периоды благоприятной экон. конъюнктуры (в рамках мировой экономики в целом или отдельных регионов и стран) преимущества либерализации, ее выгоды для большинства групп и стран ощущаются в большей мере, а потому интенсивней идут соответствующие процессы в экономической политике.

Напротив, в периоды кризисов сильнее действует принцип "каждый сам за себя", "спасайся, кто и как может"; отсюда рецидивы протекционизма и откат назад от достигнутого уровня либерализации. В долгосрочном плане эта тенденция представляется необратимой, она развивается и, очевидно, будет развиваться не прямолинейно; здесь неизбежны и зигзаги и попятное движение.

В РФ на этапе переходного периода слишком поспешно была разрушена государственная монополия внешней торговли, ранее, чем сформировались эффективные хозяйственные субъекты и развились рыночные отношения внутри страны. В результате гос-во лишилось значительной части необходимых валютных поступлений, отдав их в руки лиц (и в сфере производства и в обращении товаров), заботящихся не столько об инвестициях и развитии реального сектора экономики, сколько о собственном обогащении. Был подорван важный источник пополнения государственного бюджета. Т.о, внешнеэкономическая политика РФ способствовала не действительной интеграции страны в современную глобальную экономику, а фактически ее односторонней зависимости от мировых финансовых рынков и сохранению и даже усилению подчиненного статуса в системе международного разделения труда. В силу этого процессы глобализации до настоящего времени оборачиваются для РФ, негативными последствиями.

8.Постиндустриализация- важная характеристика развития современной мировой экономики.

Главной тенденцией мировой экономики на рубеже ХХ-XXI веков является постиндустриализация, т. е. переход от индустриального общества к постиндустриальному. Это общество обладает такими чертами, как преобладание услуг в производстве и потреблении, высокий уровень образования, новое отношение к труду, повышенное внимание к окружающей среде, гуманизация (социализация) экономики, информатизация общества, ренессанс малого бизнеса. 

Постиндустриализация ведет к глубоким изменениям в мировом хозяйстве. Так, изменяется структура производства и потребления мирового ВВП за счет увеличения доли услуг. Упор на использование знаний и трудовых ресурсов, переход на наукоемкие технологии замедляют спрос на природные ресурсы, особенно в развитых странах. Обилие и доступность экономической информации в сочетании с удешевлением средств связи и транспорта стало мощным стимулом для международного движения капитала. 

В современном мире сохраняется (и будет сохраняться) разрыв в уровнях социально-экономического развития между странами и регионами мира, но состав отстающих и лидирующих по уровню развития стран меняется. Причем во второй половине ХХ в., когда были достигнуты рекордные в истории человечества темпы экономического развития, этот процесс ускорился. В результате вслед за Японией в число развитых стран вошли Южная Корея, Сингапур и Тайвань, а в будущем, возможно, войдут и другие новые индустриальные страны и, предположительно, Китай. Одновременно наблюдается катастрофическое снижение уровня социально-экономического развития России и других стран - членов СНГ. 

Если в предыдущее столетия в мире росла экономическая мощь стран Запада, а затем России и Японии, то в последние десятилетия ХХ в. Идет обратный процесс - в мировом ВВП растет доля развивающихся стран и Китая. Внутри группы развитых стран сложилась «триада» из США, ЕС и Японии. Среди развивающихся стран по своей экономической динамике выделяются новые индустриальные страны, в то время как наименее развитые страны все больше отстают. В группе стран с переходной экономикой место главной по экономической мощи державы занял Китай. Экономическим ядром мира может стать Восточная и Юго-Восточная Азия, превращающаяся в центр огромного Азиатско-Тихоокеанского макрорегиона. 

9.Содержание, соотношение международной и национальной экономической безопасности.

Основным "полем боя" явл. экономика и научно-технический прогресс, по мнению экспертов, важнейшую роль в борьбе за лидерство в этих областях играют спецслужбы. В США на экономическую разведку выделялось почти 40% ресурсов разведывательного сообщества страны. Американская разведка переносит акцент из сферы военно-политической в сферу глобального бизнеса. Ей требуются сотрудники, обладающие опытом работы в мире бизнеса и финансов, для которых можно создать так называемые глубокие прикрытия в ТНК, фирмах и компаниях, их представительствах за рубежом. Аналогично работают спецслужбы Японии, Германии, Великобритании и Франции, внося существенный вклад в обеспечение национальной экономической безопасности. В настоящее время наиболее полная и эффективная концепция экономической безопасности действует в США. 
Одной из главных задач экон. безопасности явл. сохранение и укрепление позиций страны в мировой экон. системе. В настоящее время экономическая безопасность – это общенациональный комплекс мер, направленных на постоянное устойчивое развитие и совершенствование экономики страны, который обязательно предполагает механизм противодействия внешним и внутренним угрозам, транснациональной, экон. и организованной преступности. 
Сущность экон. безопасности,  реализуется в системе критериев и показателей (индикаторов). Выделяются такие показатели, как уровень и качество жизни, темпы инфляции, норма безработицы, экономический рост, дефицит бюджета, государственный долг, встроенность в мировую экономику, состояние золотовалютных резервов, деятельность теневой экономики. Экон. безопасность, непосредственно связанную с задачами обеспечения обороноспособности страны, обычно рассматривают как военно-экономическую безопасность. Военно-экономическая безопасность предполагает такое состояние военного сектора экономики, которое гарантирует достаточный уровень военного потребления в период войн и вооруженных конфликтов и обеспечивает в мирное время удовлетворение оборонных потребностей в пределах разумной достаточности. Понятно, что решение этой сложной задачи зависит от уровня и качества состояния национальной экономики в целом.

Содержание понятия «экономическая безопасность РФ» может быть рассмотрено как комплекс таких важных для национальной экономики элементов, как человеческие ресурсы, технико-производственный, технологический, продовольственный, энергетический, управленческий и информационный элементы  Важным элементом системы экон. безопасности является продовольственная составляющая, предполагающая способность сельскохозяйственного сектора экономики обеспечивать население страны продовольствием, а промышленность — необходимым сельскохозяйственным сырьем. Доля импортного продовольствия составляет 30%. По данным Минсельхозпрода, доля импорта по мясу и мясопродуктам — 34%, молоку и молокопродуктам — 18%, сахару (включая сахар-сырец) — 73%, растительному маслу — 42%, рыбе и рыбопродуктам — 50%. В крупных городах, особенно в Москве и Санкт-Петербурге, доля многих видов импортных товаров достигает 80%. Энергетической составляющей, которая предполагает обеспечение стабильности поставок энергоносителей для нужд национальной экономики и оборонного комплекса. Российская экономика приобретает все больше топливно-сырьевой характер. В то же время энергетическая составляющая может стать ограничителем экономического роста. Рост производства вызовет увеличение внутреннего потребления топлива. Управленческая составляющая. Она включает целый набор разнообразных умений, навыков, необходимых менеджерам для реализации функций управления в масштабе макро- и микроуровня. Информационная составляющая экономической безопасности предполагает такой порядок взаимного обмена экономическими, социальными, научно-техническими и военными сведениями внутри народнохозяйственного комплекса и зарубежными партнерами, при котором будет гарантироваться надлежащая тайна ведения бизнеса в интересах государства, общества и хозяйствующего субъекта. Info функция системы экон. безопасности заключается в получении системой в целом и ее элементами информации, необходимой для осуществления согласованной и целенаправленной деятельности по достижению поставленных целей.

Быстрыми темпами развивается и промышленный шпионаж. В США убытки частных фирм из-за хищения производственных секретов оцениваются десятками млрд. $ в год. По оценкам экспертов, из РФ за годы реформ вывезено ценнейшей info об изобретениях, открытиях, «ноу-хау» на сотни млрд. $.

Ведется компьютерная борьба с конкурентами с помощью так называемых вирусов (программных закладок). Такая борьба ведется как на внутрифирменном, так и на международном уровне, усиливаясь по мере информатизации экономики государств. Не исключено, что потрясения на фондовых рынках мира в 1997-1998 гг. есть следствие умело проводимой информационной операции крупных финансовых спекулянтов.

10.Природно-ресурсный потенциал мирового хозяйства. Экономический рост и ограниченность минерально-сырьевых ресурсов.

Природные ресурсы – совокупность природных объектов или явлений, используемых для создания материальных и нематериальных благ, для воспроизводства и жизнедеятельности населения.

1. ПР являются основой национального богатства.

2. Добыча ПР определяет динамику мир. хоз-ва.

3. ПР  лежат в основе технологической цепочки производства.

4. ПР определяют отраслевую структуру экономики.

5. место страны в МРТ.

6. определяют территориальное размещение производства.

Доля ресурсов  в мировом ВВП - 4%, ост- капитал, IT-труд, предпринимательство, услуги и т.д.

 - Играют все меньшую роль в ВВП;

-распределены неравномерно.  Пром. развитые страны  - 40%; (25 стран) используют -70% мирового запаса ПР. Развив. страны – 35% ( используют  - 16 %), Россия – 25 %(перерабатывает – 4%)

По происхождению ПР: - земельные; - лесные; - минеральные; - биоресурсы; - водные ресурсы;  - рекреационные (курорты).

Ресурсообеспеченность – соотношение между запасами ПР и размерами их использования. 

Измеряется:  Кол-во рес./душу населения(вода, земля);

Полезные ископаемые / в годах.

Земельные ресурсы – 51 млн. км 2 (13,4 – пашни,  36 – пастбища) 

Ресурсообеспеченность 0,3 га/ на душу населения (пашни ); min - Япония (0,03) max - Россия (0,9)

Тенденции: - Деградация (водная, ветряная, эрозия); - отчуждение(вывод из с/х оборота); -использование целинных земель; - создание заповедных зон.

Лес – общая площадь – 40,1 млн. км 2 ; Россия +СНГ- 8млн.км 2; Бразилия -3,6 млн.км 2; Леса важны не только как деловая древесина, сырье для фарм. промышленности, но и грибы, ягоды, канифоль, кислород.

Вода- 96% поверхности Земли.90% - соленые воды,0,3 - пресная вода 10.000 т. Воды на каждого жителя.

                                                                                Россия                                                     Мир

	с/х
	20%
	69%

	промышленность
	55%
	21%

	Коммун.хоз.
	19%
	6%

	водохранилища
	6%
	4%


Отсюда следует, что орошаемых земель мало, но сильно развита металлургия.

11. Демографический потенциал и трудовые ресурсы мирового хоз-ва.

1850- точка отсчета (1 млрд. населения) 1950 – 2,5 млрд. 1999 – 6 млрд .чел. 2006 – 6,5 млрд.чел 2120 - 12-13 млрд., чел (по прогнозам) – критический максимум.

В промышл. развитых странах живет  - 16% населения. В развивающихся – 76%. С переходной экономикой – 8%.  В России – 2,5 %.
60% -Азия 12% Африка – наивысшие темпы прироста – 1,2% в год. В развитых странах – 0,89. В России (-700 тысяч)

Динамика воспроизводства

Показатель рождаемости  =кол-во родившихся / среднеспис. численность насел.*1000 ед .(промили)

К смертности = кол-во умерших / среднеспис. численность насел.*1000 ед .(промили)

К прироста населения =( кол рожд – кол. смерт) / среднеспис. численность насел.*1000 ед .(промили)

Существует 3 типа воспроизводства

1. Классический (Европейский) – низкий коэффициент рождаемости и смертности

2. Современный (развив. страны) – высокая рождаемость и относительно низкая смертность

3. депопуляция – естественная убыль населения ( -700 тыс/год Россия)

Трудовые ресурсы

1. Экономически активное население - занятые в производстве, безработные(кто хочет работать) частично занятые Промышленность – 34%, Услуги – 62%, с/х – 5-30% ( по странам разнятся)

 Безработица  4-6% -пром. Развитые страны, 7-12% - развив. Страны, 1,5 -2 – новые индустриальные страны(Сингапур, Малайзия, Ю. Корея), Бывшие Соцстраны – 6-8 %
2.Экономически пассивное население дети, учащиеся  рантье  волонтеры на благотворительных работах

инвалиды, тунеядцы.
12.Научно- технический потенциал: сущность и   роль в развитии МЭ.

НТП – совокупность организационных и научно- технических возможностей, характеризующих страну, как субъекта МХ.

Структура: - Специалист, научные кадры, научные учреждения, формы организации научных исследований(НИИ, Технополисы), результаты ( технологии)

Значимость:

1. Определяет уровень развития

2. конкурентоспособность страны на мировом рынке

3. специализация в МРТ

4. обеспечивает занятость населения ( 6,5млн. чел.)

( 1 млн – США , 600 тыс.чел  - Россия ) - ученые

5. фактор обеспечения экономической прибыли

  ( США  1$ - 14$прибыли)  Япония 1 – 6$
Показатели развитости НТП

1. Доля расходов на НИОКР в ВВП ( научно исслед. конструкторские разработки)

       США – 3%,Европ. Страны – 2%, Россия -= 0,89% ,развив. страны – 0,5

2. Доля расходов на науку /на душу населения НИОКР/ числ. Населения  США  - 700$ на чел. Зап. Европа – 550$ Япония – 400$ Россия - 36$      

3. Индекс цитирования

4. Количество патентов и лицензий регистрир. в стране

1.000.000 – США  в год

                17.000 – Россия в год

5. Кол-во престижных научных премий

6.  с 1901 ( Нобелевская) 242 – США  70 – Великобритания 60 – Германия 17 – Россия.

13. Отраслевая структура МХ и ее развитие в современных условиях.

Критерии

1. Отрасли связ. со сферой производства

2. Отрасли связ. с распределением благ

3. Отрасли связ. с обменом, движением товаров и услуг.

4. Отрасли связ. с потреблением товаров и услуг.

 Вторая структура – 

1. экспортно – ориентированные

2. экспортно- замещающие

3. импортно – ориентированные

Третья структура ( по секторам)  

1.первичный ( с/х, лесное х.,рыболовство)

2.вторичный  ( промышленность с  сер 18 в )

3. третичный ( 50гг 20 в услуги)

4.четвертичный ( 70 г. отрасль телекоммуникаций ,связь)

5. пятеричный ( консалтинг, инжениринг, биоинженерия, генная инженерия)

4.Отраслевая структура ( базовые отрасли)

 - промышленность; - с/х; - транспорт и связь; - торговля; - прочие отрасли сферы услуг; 

Базовые отрасли подразделяются на: -  укрупненные отрасли; -  отрасли; - подотрасли; - виды производств

Деление МЭ на базовые отрасли позволяет увидеть вклад каждой отрасли в мировой ВВП;  промышл- 34%, с/х 2-5 %, сфера услуг – остальное.

Тенденции

- Изменяются пропорции между отраслями, сокращается доля добыв. Но растет перераб.

-   «Деиндустриализация» - сокращение доли промышленности в мировом ВВП

-    сокращается доля С\Х  США – 1,5 % Великобритания – 2,5 % ( самое низкое)

-   Возрастает наукоемкость отраслей в структуре расхода на создание продукта – 3,5 % на научн. Исследования; обслуж ученых не менее – 2,5 %

-    Перемещение производства больше 50% телевизоров и 90 % приемников изготовлены в Китае.

-      Узкоспециализированные производства

-      усиливается дифференциация отраслей( появл. масса отдельных специал. производств)

14. Типология стран в мировой экономике, критерии их классификации. Неравномерность экономического развития в мировом хозяйстве.

Основных показатели и критерии показателей экон. развития различных стран: абсолютный и относительный ВВП и ВНП; НД и доход на душу населения; отраслевую структуру национальной экономики; структуру экспорта и импорта страны; уровень и качество жизни населения, и некоторые другие. Наиболее распространённый и самый простой подход  разделение мировой экономики на группы стран по уровню дохода на душу населения. Такой подход используется в ООН, МВФ, МБРР. В настоящее время можно выделить три группы стран: промышленно развитые страны с рыночной экономикой, каркас мирового хозяйства; развивающиеся страны Азии, Африки, Латинской Америки и Океании (или страны III мира); страны с переходной экономикой, гос-ва Восточной Европы, а также Россией, находящимися на пути развития новых форм хозяйствования. Южную Корею, Гонконг Тайвань, Бразилию и Аргентину,– по целому ряду экон. показателей логично отнести к числу индустриально развитых государств мира. Но по уровню других важных показателей (глубина социальных контрастов, неравномерность регионального развития и др.) это развивающиеся страны.
Промышленно развитые страны с рыночной экономикой. Это – группа из 25  государств. В них проживает 1,2 млрд. человек (23% всего населения мира). Они сосредоточивают около 70% мирового ВВП, и дают 70-75% мирового промышленного производства. ВВП на душу населения колеблется в этих странах от 10 до 25 тыс. $. На них приходится около 70% мирового внешнеторгового оборота. Одна из главных особенностей развитых стран – относительно равномерное распределение доходов и хозяйственное освоение территории, поддержка малообеспеченных слоев населения (пенсионеров, студентов), большие капиталовложения в науку (2-3% ВНП) и внедрение ее достижений в производство, высокий процент расходов на медицину, образование, культуру, значительны расходы на охрану окружающей среды (3-4% ВНП). В промышленно развитых странах падает роль добывающих отраслей и развиваются отрасли высоких технологий.

По роли в мировой политике и экономике эти страны можно подразделить на три группы. Первую образуют семерка главных стран: США, Япония, Германия, Франция, Великобритания, Италия и Канада. Их лидерство определяется важной ролью в мировой политике и экономике, высоким уровнем производительности труда, успехами в развитии науки и техники. Часть этих стран были метрополиями крупных колониальных империй и извлекали из них немалые прибыли. Вторую группу (14 стран) образуют небольшие по размеру государства, характеризующиеся высоким уровнем социально-экономического развития (Австрия, Бельгия, и др.). Они нередко выступают в качестве связующего звена в экон. и полит. взаимоотношениях стран первой группы. Отдельные страны этой группы занимают весьма заметные позиции в мировой торговле и политике. В третью группу входят Страны «переселенческого капитализма» (Австралия, ЮАР, Израиль).

Развивающиеся страны. Большинство стран Азии, Африки и Латинской Америки – развивающиеся страны, или страны III мира. Они представляют собой особую группу гос-в, отличающихся своеобразием истор. развития, соц-экон. и полит. спецификой. Необходимо отметить колониальное прошлое и связанные с этим многоукладность хозяйства, быстрый рост численности населения, его нищету, неграмотность. Им свойственны аграрная минерально-сырьевая специализация экономики и слабое развитие обрабатывающей промышленности, подчиненное место в системе МХ. 

Подразделяют: 1. наиболее развитые страны Латинской Америки (Аргентина, Бразилия, и др.), «новые индустриальные страны» Азии (Сингапур, Ю. Корея, Тайвань, Гонконг). 2 нефтеэкспортирующие страны, обладающие уникальными ресурсами, (Кувейт, Саудовская Аравия, Ливия, ОАЭ, и др.). Их характерные признаки: высокий доход на душу населения, природно-ресурсный потенциал развития, важная роль на рынке энергетического сырья и фин. средств, выгодное экономико-географическое положение. 3 объединяет страны со средним для освободившихся стран уровнем общеэкономического развития, средним размером ВВП на душу населения (~ 1 тыс. $.). Сюда входят Колумбия, Гватемала, Парагвай, Тунис и др. 4 Индия, Пакистан и Индонезия – страны с огромными территориями и населением, природно-ресурсным потенциалом и возможностями экономического развития. Но низкие величины производства и потребления на душу населения (~ 300 $) заметно тормозят их соц-экон. развитие. 5 наименее развитые страны мира (Афганистан, Сомали, Чад и др.). Некоторые из них не имеют выхода к морю и слабо связаны с внешним миром. В этих странах чрезвычайно низкий доход на душу населения (120 долл.), преобладают доиндустриальные формы труда, а в экономике господствующие позиции занимает с/х. Именно эти страны составляют основу утвержденного ООН списка наименее развитых стран.

Страны Вост. Европы и СНГ. Значительным экон. потенциалом обладает Вост. Европа, которая состояла в социалистическом лагере. За последние десятилетия в большинстве из них осуществлены индустриализация и кооперирование с/х. Их доля в мировом промышленном производстве в начале 90-х гг. превысила 10%. Однако, административно-командные методы управления хозяйством, медленное внедрение в производство достижений научно-технического прогресса привели к замедлению темпов экон. роста, роста производительности труда. Следствием этого явились отставание от Запада в техническом прогрессе, неконкурентоспособность большинства готовых изделий на мировом рынке, падение уровня жизни населения, инфляция.
15. Развитые страны: общая характеристика экономики, место в системе мирового хозяйства, модели развития.

Это – 25  государств, где проживает 1,2 млрд. человек (23% мира). Они сосредоточивают около 70% мирового ВВП, и дают 70-75% мирового промышленного производства. ВВП на душу населения колеблется в этих странах от 10 до 25 тыс. $. На них приходится около 70% мирового внешнеторгового оборота. Одна из главных особенностей развитых стран – относительно равномерное распределение доходов, равномерное хозяйственное освоение территории, поддержка малообеспеченных слоев населения (пенсионеров, студентов), большие капиталовложения в науку (2-3% ВНП) и внедрение ее достижений в производство, высокий процент расходов на медицину, образование, культуру, значительны расходы на охрану окружающей среды (3-4% ВНП). В промышленно развитых странах падает роль добывающих отраслей и развиваются отрасли высоких технологий.

По роли в мировой политике и экономике эти страны можно подразделить на три группы. Первую образуют семерка главных стран: США, Япония, ФРГ, Франция, Великобритания, Италия и Канада. Их лидерство определяется важной ролью в мировой политике и экономике, высоким уровнем производительности труда, неоспоримыми успехами в развитии науки и техники. Часть этих стран были метрополиями крупных колониальных империй и извлекали из них немалые прибыли. Вторую группу (14 стран) образуют небольшие по размеру государства, характеризующиеся высоким уровнем социально-экономического развития (Австрия, Бельгия, и др.). Они нередко выступают в качестве связующего звена в экон. и полит. взаимоотношениях стран первой группы. Отдельные страны этой группы занимают весьма заметные позиции в мировой торговле и политике. В третью группу входят Страны «переселенческого капитализма» (Австралия, ЮАР, Израиль).

Одним из основных показателей уровня экон. развития отдельных стран и их группировок является размер ВВП на душу населения. Он рассчитывается по методике ООН на основе паритета покупательной способности национальных валют (ППС) и в неизменных цепах. На территории развитых стран находится значительная часть мирового общественного производства. К тому же они расширяют свой контроль над экономикой остальных государств через внешнюю торговлю, систему зарубежных инвестиций, сеть ТНК, монополизацию научно-технических достижений и т.д. 

Заметное повышение роли гос-ва в экономике развитых стран произошло после II мировой войны, в результате чего в большинстве из них сложилась так называемая "смешанная" экономика, в которой при господствующей роли частного бизнеса значительное место принадлежит гос. сектору. 

В зависимости от соотношения гос. сектора и рыночных элементов хозяйственного механизма можно выделить несколько моделей "смешанной" экономики в развитых странах: либеральная (американская) модель, приоритетная роль частной собственности, рыночно-конкурентный механизм в сфере производства, сбыта, инвестирования использования рабочей силы, высокий уровень социальной дифференциации. Правительство регулирует экономику на макро- и микроуровне через законодательство, налоговую и денежно-кредитную политику в целях развития конкуренции и ограничения власти монополий, смягчения провалов рынка, зашиты интересов отдельных социальных групп населения и т.п. Эта модель характерна для США, Канады, приближаются к ней в определенной степени экономические системы Великобритании, Ирландии, Бельгии, Италии, Франции;  социально-рыночная (германская) модель, это социальное рыночное хозяйство, в котором конкурентный рыночный механизм дополняется созданием особой социальной инфраструктуры. Предусматривает постоянную поддержку тех, кто испытывает трудности в нерегулируемом капитализме (малообеспеченные семьи, безработные, молодежь, мелкие и средние фирмы). Гос-во берет на себя обязательства в обеспечении тех, кто не может самостоятельно обеспечить достаточный уровень доходов, и проявляет большую экон. активность;  шведская модель (Швеция, скандинавские страны, Австралия). Характерен высокий уровень социальных гарантий, основанный на перераспределении доходов и поиске социального консенсуса. Дополнением этой характеристики служат сильные профсоюзы и многообразные "свободные ассоциации", способствующие координации общественных и частных интересов, а также развитие идеологии социального партнерства, закрепленной в соглашениях предпринимателей и профсоюзов, которая реализуется посредством переговоров участников политического процесса. Эта модель еще называется корпоративистской, так как экон. решения осуществляются путем добровольной и постоянной координации конфликтных целей различных групп при активном участии гос-ва. Разновидностью шведской модели может служить японская модель. Это модель регулируемого корпоративного капитализма, в которой возможности частного накопления капитала сочетаются с активной ролью гос-ва в обл. программирования экон. развития, структурной, инвестиционной, внешнеэкономической и социальной политики при невысокой доле гос-ва в предпринимательском секторе. Особое внимание уделяет гос-во повышению квалификации рабочей силы путем ее непрерывной профессиональной подготовки. Для японской модели характерно также сочетание самых передовых форм организации производства и труда с национальными традициями. Поэтому японскую модель экон. развития называют еще иерархическим корпоративизмом. 

Развитая рыночная экономика на протяжении последних столетий продемонстрировала свои преимущества перед другими экон. системами: гибкость и приспособляемость к изменению производительных сил, способность осваивать достижения НТП, быстро реагировать на изменения потребительского спроса и полностью удовлетворять его

16. Особенности развития стран с переходной экономикой и их роль в мировом хозяйстве.
Общая информация: В группу стран с переходной экономикой входят 28 государств, из которых 16 относятся к Центральной и Восточной Европе (ЦВЕ), включая бывшие прибалтийские республики. В 1999 г. на долю 28 стран приходились 5,8% мирового ВВП и 4,4% мирового экспорта товаров и услуг; в том числе 16 стран ЦВЕ - 2,3 и 2,5%. Доля стран СНГ составила соответственно 3,5 и 1,9%, в том числе России - 2,4 и 1,3%. Приведенные данные свидетельствуют об отставании бывших советских республик от стран ЦВЕ в использовании международного разделения труда.

5 стран ЦВЕ (Венгрия, Польша, Словения, Чехия и Эстония) входят в первую группу вступающих в Европейский союз (ЕС). По всем экономическим показателям эта группа значительно уступает странам-членам ЕС. ВВП на душу населения ЦВЕ-5 в 1999 г. составил 4524 долл., в ЕС-15 - 22672 долл., в ВВП доля промышленности равнялась 34% (в ЕС - 29%), доля сельского хозяйства - 5% (в ЕС- 2%), услуг - 60% (в ЕС- 69%). Показатели второй пятерки, вступающей в ЕС, в составе Болгарии, Латвии, Литвы, Румынии и Словацкой Республики значительно ниже - 1958 долл.; 35, 13 и 52% соответственно.

Особенности: Страны с переходной экономикой, преимущественно, появились после распада СССР. Собственно, это – экс-страны социалистического лагеря. Страны с переходной экономикой (или страны с переходом к рыночной экономики) имеют схожие проблемы экономического и социального плана, например такие как: упадок внутреннего производства продукции и т.д. Развитию ССПЭ помогают инвестиции, проводимые развитыми странами. 

Предполагаемое развитие: Каждые три месяца авторитетное издание The Economist проводит опрос ведущих аналитических компаний, специализирующихся в прогнозировании макроэкономических изменений на мировых рынках. В частности, последнее исследование посвящено прогнозам темпов экономического роста и текущих платежных балансов 25 развивающихся стран и стран с переходной экономикой. Исходя из полученных данных, можно констатировать, что эксперты относятся достаточно пессимистично к будущему развитию стран, т.к. если рассмотреть полученную информацию за последние три года, то эпидемии атипичной пневмонии и вируса птичьего гриппа заметно снизили темпы роста ВВП, однако есть исключения. 

Значение для экономики: Страны с переходной экономикой занимают в современной мировой экономике промежуточное положение. С одной стороны, по многим экономическим и социальным показателям (таким, как валовой продукт на душу населения, средняя продолжительность жизни, детская смертность, покупательная способность населения, “качество жизни” и т.д.) они занимают место в ряду развивающихся стран. С другой стороны, они имеют относительно развитые индустриальные (даже с элементами постиндустриальных) экономики, располагают достаточно солидным научно-техническим и человеческим потенциалом.

17. Общая характеристика развивающихся стран, особенности их экономического развития.

Экономика хар. общими чертами, т.е.: многоукладность экономики с преобладанием докапиталистических форма хозяйства; аграрно-сырьевая направленность экономики при общей неразвитости производительных сил, прежде всего в обрабатывающей пром.; господство иностранного монополистического капитала, его глубокое проникновение в нац. хоз-во и контроль над природными ресурсами освободившихся стран; отн. слабость, неразвитость местного нац. капитала, ограниченность его возможностей не только на мировом, но и на внутр. рынке; узость внутр. рынка, т.к. значительная часть населения молодых гос-в получала основную часть жизненных средств от натурального хоз-ва, а доля лиц наемного труда в общей численности населения была незначительной; некомпенсированный вывоз существенной части нац. дохода в виде прибылей иностр. монополий, % по внешнему долгу, неэквивалентного обмена и т.п. В 60 – 70 годы в большинстве этих стран проводились национализации предприятий иностр. монополий и установление нац. контроля над природными ресурсами. По данным ООН, было национализировано свыше 1,5 тыс. филиалов иностр. корпораций. Предприняты меры по защите нац. ресурсов от расхищения иностр. капиталом, в частности их огосударствление. Сформировавшийся в большинстве освободившихся стран гос. сектор экономики способствовал достижению значительных экон. результатов. Так, среднегодовые темпы прироста их ВВП в 1956–80 гг. составили 5,54% против 4,06% в промышленно развитых странах. В первую послевоенную четверть века аграрное и пром. производства развивающихся стран испытали большой подъем. По данным Мирового банка, годовой доход в расчете на 1 жителя в 1950 – 1970 гг. увеличился на 3% в год (на 2% в 50-х годах и 3,4% в 60-х). Ускорение темпов экон. роста, структурная перестройка экономики бывших колоний и полуколоний способствовали усилению их роли в МХ. Е! в 1950 г. население развивающихся стран (без Китая) насчитывало 1089 млн. человек (43,4% от населения Земли), а объем их ВВП равнялся 1220 млрд. долл. (21,7% от мирового ВВП), то в 1997 г. население составило уже 3392 млн. человек (57,6% населения Земли), а объем ВВП вырос до 11130 млрд. $ (32,3% от мирового ВВП). Темпы роста обрабатывающей пром. значительно отставали от программы, разработанной ООН для стран III мира. В 70-е годы средние темпы роста с/х производства развивающихся стран составили 2,8% против 4%, опр. программой ООН. В условиях быстрого роста населения замедленные темпы роста пром. и с/х производства привели к снижению доходов на душу населения (богатые стали богаче, а бедные – беднее) В первой половине 80-х годов развивающиеся страны в среднем отставали от развитых государств по производству на душу населения валового продукта в 11,6 раза. Осн. причиной, тормозящей соц-экон. развитие освободившихся стран, большинство исследователей считают научно-техническую отсталость. Развивающиеся страны зависали от стран-лидеров НТП. Такие отн. получили в экон. литературе название «информационно-технологический неоколониализм».

Развивающиеся страны начали объединять свои усилия в целях осуществления стратегии «коллективной опоры на собственные силы». В 60 – 70-е годы в Латинской Америке, Африке и Азии возникло более трех десятков зон свободной торговли, таможенных союзов. Но это обернулась консервацией слаборазвитости, технологической и культурной отсталости и дальнейшим углублением отставания от промышленно развитых стран (могли произвести товары среднесрочного пользования: текстиль, мебель, а долговременного нет: металлургия, целлюлозно-бумажная т.к. они капиталоемкие и сложные технологии). Экспорт традиционных видов сырья и продовольствия из бывших колониальных стран развивался медленно (конкуренция). Разрыв между ростом импортных и экспортных ресурсов привел к неизбежному увеличению внешних займов. Задолженность стран III мира в ∑ достигла 1,7 трлн. $  и сохраняет тенденцию к дальнейшему росту. На погашение внешнего долга и уплату процентов по нему уходит примерно половина всех новых внешних финансовых поступлений в развивающиеся страны. Таким образом, политика опоры на собственные силы, стратегия импортозамещения, жесткий протекционизм и значительная роль гос-ва в экономике большинства развивающихся стран не оправдали надежд. 

Некоторые  развивающиеся страны, (скудными природными ресурсами), выбрали другую стратегию индустриализации, в основу которой легло продвижение местных изделий на мировой рынок (Тайвань и Южная Корея), начавшие перестройку народного хозяйства с модернизации аграрного сектора экономики. Они добились высокой конкурентоспособности своей пром. продукции и стали теснить пром. продукцию развитых стран на их внутр. и мировом рынках. Эти страны назвали азиатскими, а затем новыми индустриальными странами (НИС). К концу 70-х годов выделились три группы развивающихся стран, существенно различающиеся по экон. уровню, отраслевой и технологической структуре, степени и профилю участия в международном разделении труда, внутр. и внеш. условиям воспроизводственного процесса: 1 страны, которые по структурным параметрам и объему ВВП на душу населения ближе всего подошли к нижней границе развитых стран, а то и превысили её (новые индустриальные страны и страны-экспортеры нефти). 2 относят страны со средним уровнем доходов. Это самая многочисленная и неоднородная группа (Индия, Пакистан, Турция, Египет, ЮАР, нефтедобывающие страны – Иран, Алжир, Венесуэла, Ливия, аграрно-сырьевые страны Азии, Африки и Латинской Америки. Объем ВВП на душу населения в этой группе стран колеблется от 8,85 тыс. $. В1997 г. в Чили до 1,5 тыс. $. 3 относятся наименее развитые страны (НРС), включающие 48 государств Африки, Азии, Карибского бассейна и Ближнего Востока, в том числе такие многонаселенные страны, Бангладеш, Конго, Мьянма, Танзания, Судан и Эфиопия. Общая численность населения НРС в1996 г. составляла более 555 млн. человек, из которых 78% - полуграмотные или совсем неграмотные сельские жители. Средневзвешенный подушевой доход в этих странах не превышает 950 долл., ожидаемая продолжительность жизни –50,6 года, потребление электроэнергии на одного жителя – не более 74 квт/ч в год, доля сельского хозяйства в ВВП – 37%, промышленности – 19%.

18. «Новые индустриальные страны»: история возникновения и тенденции экономического развития в современных условиях.

60-80-е годы XX века стали периодом глобальных изменений как в общей структуре развивающихся стран - из их среды отпочковываются так называемые "новые индустриальные страны (НИС)", так и периодом коренных изменений в хозяйственном комплексе, социально-экономической структуре самих НИС.

К НИС относят драконов  Южную Корею, Тайвань, Сингапур, Гонконг, а также Аргентину, Бразилию, Мексику. Все перечисленные страны - это НИС "первой волны". Второго поколения - Малайзия, Таиланд, Индия, Чили; третьего поколения - Кипр, Тунис, Турция и Индонезия; четвертого поколения - Филиппины, южные провинции Китая и др. В итоге появляются целые зоны "новоиндустриальности", полюса экономического роста, распространяющие свое влияние прежде всего на близлежащие регионы.

Критерии, по которым те или иные государства относят к НИС по методике ООН, следующие:

1) размер валового внутреннего продукта на душу населения;

2) среднегодовые темпы его прироста;

3) удельный вес обрабатывающей промышленности в ВВП (он должен быть более 20%);

4) объем экспорта промышленных изделий и их доля в общем вывозе;

5) объем прямых инвестиций за рубежом.

По всем этим показателям НИС не только выделяются на фоне других развивающихся стран, но зачастую превосходят подобные показатели ряда промышленно развитых стран.

Тайвань за период с 1952-93 гг. увеличил объем ВВП в 170 раз (при росте населения в 2,5 раза), а оборот внешней торговли - в 534,6 раза. Среднегодовые темпы экономического роста составили 8,7%, при сохранении низкого уровня инфляции - 3,6%. По показателям социального развития Тайвань находится на уровне ведущих стран мира. Объем валового национального продукта на душу населения составляет более 12 тыс. $.

С 1960-1990 гг. темпы развития экономики азиатского региона в целом составляли более 5% в год, в то время как в европейских странах - 2%. Помимо Тайваня высокие темпы роста в 90-е годы демонстрируют Южная Корея - 8%, Сингапур - около 8%, Малайзия - более 9% в год. Высокие темпы роста НИС сопровождаются значительным повышением благосостояния населения. С сер. 60-х – нач. 90-х годов годовой доход на душу населения вырос в 4 раза. По прогнозам международных экспертов Вост. Азия может перегнать к 2010 г. по объему валового национального продукта Западную Европу, а к 2020 г. – Сев. Америку.

Сингапур в 1995 г. первым из государств Юго-Восточной Азии получил статус "индустриально развитого". Такое звание официально присвоено ему Организацией экономического сотрудничества и развития. Оно вступило в силу с 01.01.96 г. 30 лет стабильного экономического роста превратили это государство из небольшого порта в девятую в списке богатейших стран мира (в пересчете на душу населения). В условиях политической стабильности промышленные страны постоянно набирала обороты в среднем со скоростью 8,4% в год, а каждый из ее жителей повысил свой жизненный уровень в среднем в 7 раз. Ежегодный доход среднестатистического жителя Сингапура составил в 1995 г. 22,3 тыс. $ - выше, чем в Великобритании. Гонконг, по многим социально-экономическим аспектам уже превзошел свою метрополию. Гонконг и Сингапур в конце 90-х годов занимают 4-е и 5-е место в мире по доходам на душу населения.

Еще одним достижением НИС Юго-Восточной Азии является низкий уровень безработицы. В середине 90-х годов четыре дракона, а также Таиланд и Малайзия относятся к странам с самой низкой безработицей в мире. Отмечая несомненные успехи НИС, впечатляющий экономический рост, не стоит сбрасывать со счетов и то, что они продемонстрировали отстающий уровень производительности труда по сравнению с промышленно развитыми странами. Так, например, "четыре дракона" достигли по размеру валового национального продукта на душу населения лишь 38 % от уровня Японии

19. Место России в современном мировом хозяйстве.
S (РФ) > 17 млн. км2, по численности населения Россия занимает 6-е место, располагает мощной минерально-сырьевой базой (25% мировых сырьевых ресурсов).

РФ является крупнейшим мировым производителем топливно-сырьевых ресурсов:

- 1-е место по запасам газа и древесины;  3-е место по запасам угля и по площади сельскохозяйственных угодий; 4-е место по запасам железа; 6-е место по запасам медной руды; 7-е место по запасам нефти;

Однако промышленное производство  и доля РФ в мировом ВВП низко.

По уровню конкурентоспособности (способность производить и реализовывать товар в условиях свободной конкуренции) Россия в 1998 г. в рейтинге среди 53 стран мира заняла 52-е место, опередив лишь Украину.

Главными конкурентоспособными отраслями российской экономики являются:

- 1-е место – черная металлургия; - 2-е место – цветная металлургия, электроэнергетика, нефтехимическая, лесная, оборонная промышленности, связь и телекоммуникации; - 3-е место – химическая, автомобильная промышленности, судостроение, машино- и приборостроение; - 4-е место – авиационная, электронная, текстильная промышленности.

В РФ высокий уровень безработицы, имеющий стойкую тенденцию к увеличению, сложная демографическая ситуация, выражающаяся в снижении уровня рождаемости и повышении смертности. Сдерживающим фактором экон. развития РФ является увеличивающийся внешний долг (превышает 150 млрд. $). Наблюдается отток капитала из России (20-35 млрд. $ в год), сокращается объем капитальных вложений. С 2000 г. обозначилась тенденция к экон. росту, увеличению социальных выплат, снижению темпов инфляции, росту доходов населения. В данный момент страна имеет положительное сальдо торгового баланса. Преимущества РФ: большое количество полезных ископаемых, дешевая рабочая сила, передовые и уникальные технологии в ряде отраслей промышленности, большие масштабы накопления основных производственных фондов, низкая капиталоемкость НИОКР. Слабости, блокирующие реализацию преимуществ: отсутствие четких экон. программ, изменение в геополитической структуре современного мира, физический износ основных фондов страны, спад производства, сокращение гос. расходов на науку и НИОКР, низкая интенсивность труда, большая зависимость производства и стандарта жизни от импорта и иностр. кредитов, большая внешняя задолженность страны, отставания по уровню использования высоких технологий от индустриальных стран, низкий уровень производительности труда в промышленности и сельском хозяйстве.

Ярко выражена сырьевая направленность росс. экспорта, в экспорте низка доля машин, оборудования, транспортных средств. Стоимостный объем и структура экспорта не соотв. Экон. потенциалу страны и структуре ВВП. Импорт постоянно снижается (в основном это машины и оборудование, продовольствие и сырье, продукция хим. и нефтехим. пром., черной и цветной металлургии, товары массового спроса). Проделана большая работа по формированию нормативно-правовой и развитию договорной базы торгово-экономических отн. РФ с зарубежными странами, подписано 35 м/д соглашений с 22 странами и ЕС, присоединилась к АТЭС, готовится к вступлению в ВТО.

20. Перспективы развития мировой экономики.
Длительный процесс функционирования МЭ позволяет выделить ряд четко обозначившихся к концу XX века тенденций и закономерностей развития:

- Процесс интернационализации хозяйственной жизни практически всех стран (сближение и взаимопроникновение национальных экономик);

- В современной мировой экономике интенсивно развиваются международные специализации, обмен технологиями, активизируется миграция рабочей силы;

- Либерализация внешнеэкономических связей означает повышение степени открытия национальных экономик для внешнего мира;

- Снижаются таможенные пошлины на пути международного движения товаров;

- Создается благоприятный инвестиционный климат для привлечения зарубежных инвестиций;

- Менее жесткой становится государственная миграционная политика;

- Обозначилась региональная экономическая интеграция стран (наиболее значимыми интеграционными объединениями являются ЕС, НАФТА, Северо-Американская зона свободной торговли, общий рынок стран Южного Конуса (МЕРКОСУР), АСЕАН – ассоциация стран Юго-Восточной Азии и др.);

- Развитие МЭО усугубляется и активизируется внутри интеграционных объединений, но сдерживается со странами третьего мира;

- Процесс транснационализации капитала и производства (создание хозяйственных единиц за пределами своих стран);

- Главная роль в формировании современного мирового порядка принадлежит МВФ, Мировому банку и ВТО;

- Глобализация МХ (вовлечение в мирохозяйственные процессы практически всех стран, создание глобальных рынков, инфраструктуры, рыночные принципы хозяйствования, глобальная конкуренция и международное сотрудничество).

21. МЭО: сущность, черты, формы и тенденции развития.

Все субъекты мировой экономики взаимодействуют с собой через систему МЭО. Как составная часть мирового хозяйства МЭО представляют собой систему отношений экономической взаимосвязи и взаимозависимости национальных хозяйств.

Признаками МЭО как сферы развитого рыночного хозяйства явл-ся:

- экономическое обособление участников на базе МРТ и национальных границ;

- международный обмен факторами и результатами производства, приведший к созданию мировых рынков товаров, услуг, капиталов, раб. силы и технологий;

- действие законов спроса, предложения, свободного ценообразования;

- конкурентная борьба продавцов и покупателей, товаров и услуг;

- подверженность монополизации по мере концентрации производства и сбыта.

МЭО как система представляет собой совокупность форм международных экономических отношений и их тесной взаимообусловленности и взаимодействии.

МЭО – это определенный способ взаимодействия между хозяйственными субъектами разных стран по поводу производства, обмена и потребления материальных благ.

Черты МЭО: гораздо большие объемы обмена (масштабы);  несравнимо большее число субъектов (более, чем из 2-х стран); более масштабная и острая конкуренция между товарами, услугами, продавцами, покупателями; регулярность осуществления операций; операции осуществляются через мировые рынки и биржи; специфическая инфраструктура функционирования МЭО в виде международной стандартизации и сертификации производства и продукции, развития международных перевозок, связи, мирового валютного рынка и т.п.; особая система регулирования МЭО: регулируются не только законодательными актами, но и международными организациями; гораздо большая взаимосвязь и взаимозависимость отдельных форм МЭО в рамках их системы; происходит перемещение ресурсов, факторов производства и результатов производства за пределы отдельных стран; создаются специальные организационные структуры.

Формы МЭО:  международная торговля (торговля товарами, торговля услугами, торговля финансовыми инструментами); международное движение капитала (движение предпринимательского капитала, движение ссудного капитала); международная миграция раб.силы; международный научно-технический обмен; международные валютно-финансовые отношения.

Субъекты МЭО: 

На микроуровне: фирмы, м/д корпорации, союзы предпринимателей, гос. органы и организации, занимающиеся ВЭД, международные организации, осуществляющие инвестиционное строительство.

На макроуровне: нац. правительства и другие гос. органы, международные экон. организации.

Механизм реализации МЭО: - это совокупность правовых норм и инструментов по их реализации (междунар. Соглашения, договоры, конвенции, хартии и т.п.), принятых на национальном и межгосударственном уровнях, включая региональные и глобальные международные экономические организации.

Тенденции развития:

1. МЭО из чисто коммерческой деятельности превратились в важное и необходимое обеспечение всех стадий национального воспроизводственного процесса (интернациональными становятся: процесс обеспечения предпроизводственной стадии (инвестиции, НИОКР, технологии), сам процесс производства и процесс реализации произведенного продукта).

2. Все формы МЭО демонстрируют высокий динамизм развития.(темпы роста мировой торговли значительно превышают темпы роста внутр. производства субъектов МХ; новые технологии становятся важнейшим объектом мирохозяйственных связей; обмен наукоемкой продукцией стал сердцевиной мировой торговли; международная миграция капитала в форме прямых иностранных инвестиций становится определяющим фактором происходящих изменений в географических направлениях международной торговли товарами, услугами, технологиями).

3. Появляются качественно новые способы развития экономических отношений между странами(заключение международных торговых и трудовых контрактов в сети Интернет и др.).

4. Промышленно развитые страны углубляют экономические связи друг с другом, особенно в рамках интеграционных объединений.

5.  Усиливаются позиции развивающихся стран на мировых рынках товаров, услуг, капиталов и раб.силы (НИС Юго-Восточной Азии увеличили долю в мировом экспорте).

6. Снизилась доля участия в мирохозяйственных связях постсоциалистических стран Центральной и Восточной Европы (уменьш-ся их удельный вес в мировой торговле).

22. Мировой рынок: этапы развития, структура, черты, основные инструменты. Конкуренция.

Международное разделение труда (МТР) и его м/д кооперация заложили  основы для возникновения мирового рынка, который развивался на основе внутр. рынков, постепенно выходящих за нац. границы

Мировой рынок – сфера устойчивых товарно-денежных отношений между странами, основанных на МТР, и других факторов производства.
Становление простейшей формы внутреннего локального рынка, где все, что предназначено для продажи, сбывается самим производителем покупателю из рук в руки, а все покупается, сразу же оплачивается и забирается покупателем, относится к самой ранней стадии становления товарного хозяйства, основанного на разделении труда. С появлением денег между продавцом и покупателем встает купец, который оказывает услуги по продаже товаров, и меняла, одалживающий на это деньги.

Практически сразу после возникновения рынки начали специализироваться. Появились национальные рынки товаров, в рамках которых розничные рынки отделились от оптовых, рынки труда, рынки капитала, и, самое главное, часть уже ориентировалась на иностранных покупателей. Одной из разновидностей рынка труда была появившаяся в глубокой древности работорговля. Известными рынками, куда приезжали за  «живым товаром» не только местные, но и заморские рабовладельцы, были Афины, Рим, Лион и другие западноевропейские города.

С 16 – сер. 17 века мануфактура, основанная на разделении труда, создавала условия для более масштабного производства товаров. Для такого производства городские рынки и ярмарки становились тесными. Шаг за шагом они расширялись до региональных, государственных, межгосударственных   и, наконец, мировых масштабов. Международные рынки, представлявшие собой ту часть национальных рынков, которая была непосредственно связана с зарубежными рынками.

Узкая ремесленно-мануфактурная база перестала отвечать рыночным потребностям, и под давлением спроса в первой половине 19 века возникла крупная фабрично-заводская индустрия, продукция которой уже не могла сбываться только на внутр. рынке, ей требовался всемирный сбыт. Так в эпоху первоначального накопления капитала произошло стягивание, перерастание локальных центров межгосударственной торговли в единый мировой рынок. Его окончательное формирование завершилось к рубежу 19-20 веков, когда товарное производство в ведущих странах достигло высокого уровня  развития. Эволюция рынка по схеме «внутр. рынок – нац. рынок – м/д рынок – мировой рынок».

Структура мирового рынка. 1 Рынок товаров и услуг 2 Рынок товаров научно-технических достижений. 3 Рынок капитала. 4 Рынок раб. силы. 5 Рынок технологий. 5 Рынок ценных бумаг.

Самый большой сектор мирового рынка – Рынок товаров (потребительские товары), затем Рынок услуг (связь, транспорт, бытовое обслуживание), Рынок капитала, Рынок раб. силы, Рынок научно-технических достижений. В последнее время наиболее интенсивно развиваются 2 сектора: высокие технологии и услуги. Рынок услуг практически обгоняет рынок товаров.

Мировой рынок характеризуется следующими основными чертами: он является категорией товарного производства, вышедшего в поисках сбыта своей продукции за нац. рамки; он проявляется в межгосударственном перемещении товаров, находящихся под воздействием не только внутреннего, но и внешнего спроса и предложения; он оптимизирует использование факторов производства, подсказывая производителю, в каких отраслях и регионах они могут быть применены наиболее эффективно; он выполняет санирующую роль, выбраковывая из м/д обмена товары и зачастую их производителей, которые не в состоянии обеспечить м/д стандарт качества при конкурентных ценах.

Товар, находящийся на мировом рынке в фазе обмена, выполняет info функцию, сообщая  усредненные параметры совокупного спроса и совокупного предложения, через которые каждый из участников может оценивать и адаптировать параметры своего производства. Выступая сферой межгосударственного обмена товарами, мировой рынок оказывает обратное влияние на производство, показывая ему, что, сколько и для кого нужно производить. В этом смысле мировой рынок оказывается первичным по отн. к производителю и является центральной категорией м/д экономики.

Главным внешним признаком существования мирового рынка является передвижение товаров и услуг между странами. 

Инструменты мирового рынка: мировые цены- цены крупных экспортно-импорт​ных операций, в наибольшей степени хар. состояние м/д торговли конкретными товарами, а также цены, складывающиеся в важней​ших центрах мировой торговли (с их помощью происходит перераспределение части нац. богатства); - валютный курс – пропорция или соотношение обмена одной валюты на другую; - %-ая ставка.

Конкуренция – состязание между товаропроизводителями и товаропотребителями.

Виды конкуренции: 1. Внутриотраслевая (Полож. черты: повышается качество товаров. Отриц. черты: вытеснение с рынка отдельных производителей; консервирование отраслей, медленное развитие общественно-значимых, но мало прибыльных на 1-м этапе); 2. Межотраслевая конкуренция. Имеет место борьба за ресурсы и за капиталы. Результат: перелив капитала в отрасли с максимальной нормой прибыли. Это приводит к перераспределению ресурсов и выравниванию доходов на капитал; 3. Неценовая конкуренция. Улучшение качества или расширение хар. различных товаров и услуг; 4. Совершенная конкуренция (ограниченное кол-во товаров, неограниченный доступ на рынок, нефиксированные цены). – практически не бывает; 5. Несовершенная конкуренция – существуют барьеры для доступа на рынок, либо фиксация цен. 5.1. Монополистическая – господство на рынке одного производителя или одного потребителя; 5.2. Олигополия – на рынке функционируют несколько фирм, которые договариваются об уровне цен. (Сущ-т барьеры при выходе на этот рынок; пример, рынок авиа- и космической техники); 5.3. Чистая монополия (один производитель, товар уникальный, заменителей нет; пример, добыча и огранка алмазов фирмой).  

23. Современные теории мировой торговли

1. Теория абсолютных преимуществ А.Смит вывел теорию абсолютных преимуществ. В кон. 18 века преобладала торговля сырьевыми товарами, на базе которой и была создана его теория. Главный вывод: для гос-ва может быть выгодной не только продажа, но и покупка товаров на внешнем рынке. Благодаря МРТ выгоднее выращивать в тропических странах, а не в Англии. Смит объяснял межстрановые торговые потоки через наличие естественных и приобретенных преимуществ. Теория: Каждая страна должна участвовать в международной торговле, т.к. получает выгоды от нее, и специализироваться на том товаре, в производстве которого имеет абсолютные преимущества. Существует противоречие в концепции: а если нет такого товара?

2. Закон сравнительных преимуществ Д.Рикардо сформулировал более общий принцип взаимовыгодной торговли и международной специализации, включающий в качестве частного случая модель Смита. Риккардо открыл закон сравнительных преимуществ, согласно которому каждая страна специализируется на производстве тех товаров, по которым ее трудовые издержки сравнительно ниже, хотя абсолютно они могут быть и несколько выше, чем за границей. Приводил пример обмена английского сукна на португальское вино. Он полностью абстрагируется от транспортных расходов и таможенных барьеров. Вывод: свободная торговля ведет к специализации в производстве каждой страны, развитию производства сравнительно преимущественных товаров, увеличению выпуска продукции во всем мире, а также к росту потребления в каждой стране. Теория: В случае отсутствия абсолютных преимуществ для участия в международной торговле, страна должна специализироваться на производстве тех товаров, отставание по которым наименьшее (издержки ниже мировых).

3. Теория Хешера-Олина Э. Хекшер и Б. Олин создали теорию, объясняющую причины международной торговли продукцией обрабатывающей промышленности. По их мнению, различные стра​ны в разной степени наделены трудом, капиталом, землей, а также разной потребностью в тех или иных товарах. В стране, где, к примеру, трудовых ресурсов много, а капитала недостаточно, труд будет сравнительно бо​лее дешевым, а капитал — более дорогим, и наоборот, в стране, где трудовых ресурсов мало, а капитал име​ется в достаточном количестве, труд будет дорогим, а капитал — дешевым. Согласно этой теории, товары, требующие для своего производства значи​тельных (max) затрат избыточных факторов производства и небольших (min) затрат дефи​цитных факторов, экспортируются в обмен на товары, производимые с использованием факторов в обратной пропорции. Теория: Страна экспортирует тот товар, при производстве которого интенсивно используются относительно убыточные (дешевые) факторы производства и импортирует тот товар, при производстве которого внутри страны использовались бы относительно редкие (дорогие) факторы производства. Не учитываются факторы (ограничения): совершенная конкуренция на мировом рынке; единая технология производства; единые покупательские предпочтения; абсолютная мобильность факторов производства внутри страны и их немобильность между странами; рассмат-ся только 2 страны, 2 фактора производства и 2 товара.

4.Парадокс Леонтьева  - теория о внешней торговли.  Используя теорему Хекшера-Олина, он показал, что амер. экономика в послевоенный период специализировалась на тех ви​дах производства, которые требовали относительно больше труда, чем капитала. Это противоречило суще​ствовавшим ранее представлениям об экономике США, которые в силу избытка капитала должны были бы экспортировать преимущественно капиталоемкие товары. Включив в анализ более двух факторов производ​ства, в том числе НТП, различия в видах труда (ква​лифицированный и неквалифицированный) и их диф​ференцированную оплату в различных странах, он объяснил вышеназванный парадокс и тем самым внес свой вклад в теорию сравнительных пре​имуществ.

5. Теория «цикла жизни продукта». Она получила распространение во II половине 60-х годов XX века, разработанная Р. Верноном, Ч. Киндельбергом, Л. Уэльсом, Каждый новый продукт проходит цикл, включающий стадии внедрения, расширения, зрелости и старения, на основе которого могут быть объяснены современные торговые потоки между стра​нами при обмене готовыми изделиями. В соотв. с циклом, страны специализируются на производстве экспорта одного и того же товара на разных стадиях его зрелости. Так страны АСЕАН в области технологий сегодня делают то, что вчера делали НИС и встают на тот же путь «качества специализации».

6. Теория конкурентных преимуществ Портера. В ней последова​тельно проводится идея, что на международном рынке конкурируют фирмы, а не страны, в связи с чем важ​но понять, как фирма создает и удерживает конкурент​ные преимущества и уяснить роль страны в этом про​цессе. Конкурентоспособность страны в международном обмене определяется воздействием и взаимосвязью сле​дующих четырех основных составляющих, называемых «конкурентным ромбом»: 1) факторных условий (нали​чие в стране основных факторов производства); 2) ус​ловий внутреннего спроса, вызывающих эффект масш​таба; 3) наличием смежных и поддерживающих отрас​лей; 4) стратегии структуры фирмы и ее места во внутриотраслевой конкуренции.

7. Теорема Рыбчинского. Последствия неравномерного роста факторов производства приводят к тому, что преобладающий рост одного из них повышает удельный вес сектора, где он постоянно используется. При неизменных мировых ценах это приводит также к сокращению производства товаров в остальных секторах экономики. Это происходит потому, что всякий раз сектор, где наиболее интенсивно используется более дешевый фактор производства, «уводит» у другого все мобильные факторы производства. Указав на эту закономерность, Т. Рыбчинский сформулировал свою теорему: при неизменных ценах и наличии в экономике только 2-х секторов рост одного из факторов производства ведет к росту выпуска того товара, для производства которого этот фактор используется более интенсивно, и сокращению выпуска товаров в другом секторе. Из теоремы вытекает, что разработка новых месторождений, например нефти и газа, может затормозить развитие других отраслей, в частности обрабатывающей промышленности. И наоборот, активные капиталовложения и рост квалификации раб.силы в быстрорастущей экономике с развитой внешней торговлей могут привести к сокращению добычи сырья и обусловить рост зависимости от его импорта. Практика подтвердила выводы англ. экономиста.
24. Международная торговля товарами: сущность, формы, географическая и товарная структура, показатели.

Торговля – акт купли-продажи, осуществляемый с целью удовлетворения потребностей 2-х сторон.

Международная торговля – совокупность внешней торговли всех стран мира. (Внешняя торговля – обмен страны с другими странами, включающий в себя оплачиваемые экспорт и импорт)

Сейчас объем мировой торговли составляет ~ 62 % от других форм МЭО. Объем международной торговли определяется как сумма экспорта всех стран.

Структура МТ: Товары (готовая продукция; сырье и материалы; узлы, запасные части, агрегаты). Услуги. Деривативны (финансовые инструменты-производные ценные бумаги и валюты).

Товар – продукт человеческого труда, предназначенный для обмена.

Основные формы МТ: экспорт товаров; импорт товаров.

Виды экспорта:- вывоз товаров, изготовленных (произведенных, переработанных) в данной стране; вывоз сырья и полуфабрикатов для переработки за границей под таможенным контролем с последующим возвратом; реэкспорт – вывоз товаров, ранее ввезенных из-за границы, включая товары, проданные на м/д аукционах, товарных биржах и т.п.; временный вывоз за границу нац. товаров (на выставки и т.п.) с последующим возвратом или вывоз ранее ввезенных иностр. товаров (на аукционы и т.п.);  вывоз продукции в порядке прямых производственных  связей, а также поставки в рамках ТНК.

Виды импорта: ввоз из-за границы товаров, технологий для реализации на внутреннем рынке импортера, а также возмездное получение от иностранного контрагента услуг производственного и потребительского назначения; реимпорт – обратный ввоз из-за границы национальных товаров, ранее ввезенных туда; ввоз сырья, полуфабрикатов, узлов, деталей для переработки в данной стране и последующего вывоза за границу; временный ввоз товаров на международные выставки, ярмарки, аукционы;  ввоз продукции в порядке прямых производственных связей и в рамках ТНК.

Географическое направление МТ представляет собой систему распределения товарных потоков между отдельными странами или их группами, формируемых по территориальному или организационному признаку.

Удельный вес отдельных групп государств в мировой торговле, в % (географическая структура).

Промышленно развитые страны более 71 %; Развивающиеся страны 25-27 %; Бывшие страны СЭВ 4-10 %; Россия - 1,5 %.

Ведущая роль в МТ принадлежит трем центрам развитого мира – США, ЕС и Японии. С распадом СССР и СЭВ удельный вес стран с переходной экономикой в МТ неуклонно снижается.

Товарная структура мировой торговли представляет собой соотношение товарных групп в мировом экспорте. Продукция обрабатывающей промышленности - 70 %, продовольствие (снижается удельный вес) - ~ 9%, минеральное сырье и минеральное топливо (сокращается) – ~  8 %, сырье (аграрного характера: хлопок, шкуры) - 5 %, средства вооружения - 1-2 %.

Под влиянием НТП в МТ увеличивается удельный вес готовых изделий; наметилась тенденция роста удельного веса текстиля и одежды.

Показатели, характеризующие участие страны в мировой торговле. 

Экспортная квота – отношение экспорта страны к ВВП, выраженное в %: Кэ = Э/ВВП *100%  , 

Норма К=25%, если К больше 25 %, то экономика страны считается открытой. Экспортная квота России – 27 % (доля импорта продуктов растет – это плохо).

Показатель характеризует: зависимость страны от реализации товара на внешнем рынке; конкурентоспособность товара (отрасли, страны) на внешнем рынке. Определить конкретное положение товара можно по сопоставлению данного показателя с показателями индустриализации и темпов экономического роста ( если темпы роста высокие, то товар конкурентоспособен) 

Импортная квота представляет собой долю импорта в ВВП. Ки=И/ВВП*100%.
Показатель характеризует зависимость внутреннего потребления от внешнего рынка.

Внешнеторговый оборот – это сумма импорта и экспорта страны.

Чистый экспорт (сальдо международной торговли для отдельно взятой страны)- это разница между экспортом и импортом страны (Э-И).

Коэффициент относительной экспортной специализации

Кэс=(Эн(Т)/∑Эн)/(Эт/∑Эн), где Эн(Т)/∑Эн – удельный вес одного товара в общем объеме национального экспорта; Эт/∑Эн – экспорт данного товара во всем мире в общем объеме мирового экспорта. Если Кэс больше либо равен 1, то можно говорить о ярко выраженной специализации данной страны. Если Кэс меньше 1, то специализация страны отсутствует, страна находится в зависимом положении, либо ориентирована на самообеспечение.

Значение нац. торговли, преимущества: Решается проблема сбыта. Страна получает недостающие ресурсы, товары. Решается проблема рабочих мест. Расширяется круг потребительских товаров. Если покупаются технологии, повышается уровень технологического развития. Расширяются границы, повышается уровень производственных возможностей. Объем мировой торговли растет быстрее, чем объем промышленности. На 10% роста промышленности приходится 16% роста торговли (за счет ТНК).

25. Международная торговля услугами: сущность, формы, специфика, структура, тенденции.

Международная торговля услугами – специфическая форма мирохозяйственных связей по обмену услугами между продавцами и покупателями разных стран.

Услуга – изменение состояний институциональной единицы при ее взаимодействии с другой институциональной единицей на основе взаимовыгодности и взаимосогласия. (институциональная единица – часть из какой-либо совокупности) или Услуга – разнообразный вид деятельности, не имеющий материального носителя в явном виде.

Разница между товарами и услугами

	Товар

	Услуга

	1. Осязаемый
	1. Не осязаемая

	2. Храним
	2. Не хранима

	3. Возможен разрыв во времени между производством и потреблением; не нужен непосредственный контакт
	3. Процесс производства и потребления совпадают; необходим непосредственный контакт

	4. Количественно измерим и подконтролен при перемещении
	4.При перемещении не подконтрольна; трудноконтролируема, следовательно слабо регулируема


Услуги подразделяются на:

1. Неторгуемые услуги (производство и потребление возможно только на территории данной страны, напр., уличное освещение, коммунальные платежи).

2. Торгуемые услуги (поставка возможна за границу):транспорт (грузовой, пассажирский); поездки (деловые, личные);связь (почтовая, курьерская, телефонная и т.п.); строительство; страхование (рисков, личное); финансовые услуги (между резидентами и нерезидентами, брокерские услуги, обмен валют); компьютерные и информационные услуги; роялти и другие лицензионные платежи; другие бизнес-услуги (посредничество, лизинг, правовые, рекламные); лицензионные культурные и рекреационные услуги (аудиовизуальные, выставки); правительственные услуги.
3. Факторные услуги – платежи, возникающие в связи с международным движением факторов производства (доходы на инвестиции, зарплата нерезидентов).

4. Нефакторные услуги – остальные виды услуг (транспорт, путешествия и другие нефинансовые услуги).

Определяют 112 видов услуг.

Основные формы международной торговли услугами: 

- поставка услуг через границу, когда торговля происходит с территории одной страны на территории другой (водный, воздушный транспорт, радиостанции, спутники связи);

- перемещение потребителя услуг в страну их производителя (туризм, образование, медицина);

- временное перемещение за границу физического лица-поставщика услуг (квалиф-ные служащие ТНК или лица определенных профессий);

- коммерческое присутствие поставщика услуг на территории другой страны(банковские, страховые, аудиторские, рекламные услуги).

На мировом рынке услуг преобладают развитые страны. На них приходится около 78% мирового экспорта и примерно такая же доля мирового импорта услуг. Особенно выделяются США, на которые приходится около 23% всего мирового экспорта услуг. Все более широкое распространение получают деловые услуги. Доля развивающихся стран в мировой торговле услугами по​степенно увеличивается. Некоторые из них стали крупными экс​портерами услуг: Южная Корея — инженерно-консультационных и строительных, Мексика — туристических. Доля стран с переходной экономикой в мировом экспорте услуг составляет около 4%, в том числе доля России — 1%. Эти страны располагают значительными возможностями для развития туризма, транзита, морских перевозок, инженерно-консультаци​онных и строительных услуг.

Тенденции развития:

- снизилась доля фрахта и других транспортных услуг, что связано с уменьшением удельного веса сырья в международной торговле;

- увеличилась доля туризма в экспорте услуг;

- по темпам абсолютного роста и по значимости в общем объеме мирового экспорта услуг основным и динамично развивающимся стал сегмент «особые частные услуги», куда входят финансовые, страховые, аудиторские, консалтинговые и пр.;

- произошло сокращение доли официальных и правительственных услуг.

Промышленно развитые страны являются основными экспортерами и импортерами услуг. Они специализируются на предоставлении деловых услуг, а развивающиеся страны – на предоставлении туристических услуг. Степень монополизации мировой торговли услугами гораздо выше, чем международной торговли товарами.

26. Тарифные методы регулирования внешней торговли: сущность, функции и виды таможенных пошлин. Номинальная и эффективная ставка тарифа. Оптимальный тариф.

Инструменты регулирования бывают экономические и административные. Экономические более гибкие, но менее действенные. Административные жесткие, действенные. Для отдельно взятого гос-ва администр-е методы предпочтительнее; для мирового сообщества – экономические.

В зависимости от конкретных целей внешнеторго​вой политики государства используют различные ее инструменты или различное сочетание последних. 

В общем виде применяемые во внешней торгов​ле инструменты объединяются в две основные группы: 1) тарифные ограничения (таможенные по​шлины); 2) нетарифные ограничения. Тарифное ре​гулирование связано с введением таможенных тарифов и пошлин.

Таможенный тариф — это перечень таможен​ных пошлин, применяемых к товарам, пересекающим таможенную границу страны. 

Он выполняет несколь​ко функций: 1) защищает национальных производите​лей от иностранной конкуренции; 2) является источ​ником поступления средств в бюджет государства (фискальная); 3) служит средством улучшения доступа национальных товаров на зарубежные рынки (стимулирующая).

Виды таможенного тарифа:

- простой или одноколонный;

- сложный или многоколонный.

Таможенная пошлина — налог на импорт или экс​порт товаров в момент пересечения ими таможенной границы государства.
Ставка таможенной пошлины – количественное выражение налога.

Виды таможенных ставок:

1) генеральная, максимальная по своей величине, применяющ-ся в отношении стран с которыми нет торговых соглашений о предоставлении льготных режимов;

2) минимальная, средняя по размеру, примен-ся в отношении стран с которыми заключены соглашения о предоставлении режима наибольшего благоприятст-ния;

3) преференциальная, минимальная по размеру, принем-ся в отношении 29 наименее развитых стран.

Виды таможенных пошлин:
По движению потоков товаров:

- экспортные пошлины (функции: фискальная, административная);

- импортная пошлина (функции: регулирующая, фискальная, администр-я);

- транзитная пошлина (функции: администр-ая, фискальная).

По сущности и содержанию:

- сезонные пошлины, примен-ся ограниченное время для выравнивания цен, формирования структуры рынка;

- антидемпинговые пошлины, взимаются с иностранных производителей при реализации товара по цене ниже реальной себестоимости;

- компенсационные пошлины (в ответ на субсидирование экспорта в других странах и выравнивание условий торговли).

По способу расчета:

- адвалорные, исчисляемые в %-х от таможенной стоимости партии товаров;

- специфические, в виде твердой денежной ставки с единицы объема, веса, мощности;

- смешанные или комбинированные, сочетание 2-х предыдущих пошлин (пример, 3% чего-то, но не менее 20 евро за 1 тонну).

В адвалорных – легко подсчитать, но не учитывается качество. В специфических – все условия и различия учитываются, но считать сложно.

Уровень действительной таможенной защиты:

Q=(T1-A*T)|(1-A), где   Q – эффективная ставка таможенного тарифа,

                                         T1- номинальный тариф на готовую продукцию

                                         T – номинальный тариф на сырье, полуфабрикаты

                                         А – доля сырья и полуфабрикатов в готовой продукции.

Опред. Оптимальный тариф – тот уровень тарифа, который обеспечивает максимальный уровень экономического благосостояния.

Последствия введения импортных таможенных пошлин:1. Если страна вводит импортные пошлины, то возрастает внутренняя цена. 2. Сокращается объем потребления импортного товара.

3. Сокращается объем импорта.

4. Возрастает внутреннее производство.

5. Увеличивается доходная часть гос. Бюджета

27. Нетарифные методы регулирования внешней торговли. Экономический эффект от введения импортной квоты и ее отличие от импортного тарифа. 

Нетарифные методы делят на: Экономические и Административные (методы прямого ограничения и методы косвенного ограничения)
Экономические: антидемпинговый (особые пошлины); политика валютного курса; финансовые (субсидии, санкции); контроль таможенной стоимости; защитные меры допол. таможенного обложения (акцизы); импортные депозиты; уравнительные налоги и сборы.

Методы прямого ограничения (действуют на торговлю):

1. Прямой запрет экспорта или импорта.

2. Добровольное ограничение экспорта или импорта.

3. Квотирование – количественное ограничение объемов экспорта или импорта.

4. Контингентирование – ограничение по качеству и стране происхождения.

5. Обязательное содержание местных компонентов (осуществление какой-либо деятельности на территории гос-ва, выпуск полуфабрикатов).

6. Специальные сборы.

7. Лицензирование.

Методы косвенного ограничения (ничего не запрещают, но создают условия при которых торговля невозможна; действуют в сфере торговли):

1. Санитарно-ветеринарные нормы.

2. Технические, технологические, трудовые стандарты.

3. Требования к упаковке и маркировке.

4. Бюрракратические формальности.

Квоты (контингенты) — количественные ограниче​ния в стоимости или физическом выражении, которые устанавливаются, как правило, на экспорт или импорт того или иного вида продукции правительством в одностороннем порядке или в результате переговоров и соглашений. Квотирование нашло широкое примене​ние в российской практике в первой половине 90-х го​дов, практически касаясь только экспорта (за исклю​чением вооружений и военной техники). Торговля то​варами в пределах установленных квот осуществляется по лицензиям. Разновидностью квот являются и «со​глашения о добровольном ограничении экспорта» между странами по отдельным видам товаров отрас​лей, находящихся в кризисном состоянии на определен​ный срок. Квоты бывают: экспортные, импортные, глобальные, индивидуальные.

Лицензирование — выдача хозяйствующим субъек​там специальных разрешений на проведение экспорт​но-импортных операций. Основными видами лицензий являются: а) автоматическая, или генеральная, по ко​торой разрешается беспрепятственный вывоз (ввоз) товаров, включенных в соответствующие списки, в течение определенного времени; б) разовая, или инди​видуальная лицензия, разрешающая вывоз (ввоз) оп​ределенного товара конкретному экспортеру/импортеру с указанием количества товара, его стоимости, страны его происхождения или назначения, а иногда и тамо​женного пункта, через который должен проследовать.

Виды лицензий: 1) Простая лицензия – документ, подтверждающий право лицензиата на осуществление производственной деятельности на основе технологии при сохранении данного права за лицензиаром, действующей в течен. ограниченного срока на конкретной территории при условии возможности выдачи лицензиаром неограниченного кол-ва лицензий. 2) Исключительная лицензия – документ, ….(см. выше), но возможностью выдачи только одной лицензии, действующей на конкретной территории в ограниченные сроки. 3) Полная лицензия – предполагает утрату лицензиаром право на производственную деятельность и передачу всех имущественных прав лицензиату.
Валютные ограничения представляют собой регла​ментацию операций резидентов и нерезидентов с валютой и другими валютными ценностями и являются частью валютного контроля государства. Примером может служить обязательная продажа экспортерами РФ части валютной выручки (с марта 1999 года — 75%).

Импортные депозиты представляют собой форму залога, который импортер должен внести в банк в на​циональной или иностранной валюте перед закупкой товара за рубежом в определенной доле к стоимости импортируемого товара (в России — 100%).Последствия от введения импортной квоты (эконом-й эффект): внутренняя цена возрастает; внутреннее потребление сокращается; объем импорта сокращается; внутреннее производство увеличивается; идут потери бюджета от введения таможенной квоты (тогда гос-во берет деньги за лицензию на квоту). Отличие от импортного тарифа: идут потери бюджета от введения таможенной квоты.

28. Внешнеторговая политика: цели, формы. Протекционизм и либерализация внешней торговли.

Страны, занимая различное положение в мировой экономике в целом и на различных товарных рынках в частности, для защиты своих интересов проводят определенную внешнеторговую политику.
Внешнеторг. политика — целенаправленное воздействие гос-ва на торговые отн. с дру​гими странами. 

Эти цели могут носить долговременный и кратковременный хар-р. Наиболее распро​страненные цели внешней политики: а) обеспечение экон. роста; б) вырав​нивание структуры платежного баланса; в) обеспечение стабильности нац. валюты; г) изменение стра​тегии и тактики включения страны в МРТ; д) сохранение полит. и экон. независимости страны; е) сохранение экон. и военного превосходства. 

Существуют две основные формы внешнеторговой политики государства: - фритредерство, или политика свобод​ной торговли; - протекционизм.
Фритредерство — политика гос-ва, направ​ленная на воздержание от непосредственного воздействия на внешнюю торговлю, оставляющая роль основного регулятора за рынком. Проведение политики свободной торговли позволяет получить наибольшую выгоду от международного экон. обмена.

Протекционизм – политика гос-ва, направленная на защиту отечественных производителей от иностр. конкуренции. В своей крайней форме про​текционизм принимает форму экон. автаркии, при которой страны стремятся ограничить импорт толь​ко теми товарами, производство которых в данной стра​не невозможно.

В реальности фритредер​ства и протекционизма, в чистом виде не проводится, а действуют как тенденции. В мировой торговле господствуют смешанные формы внешнеторговой политики, предполагающие взаимо​действие двух вышеназванных тенденций, каждая из которых преобладает в опр. периоды развития региональной и мировой торговли. В 50-60-е годы пре​обладали тенденции к либерализации, а в 70-80-е годы отмечена волна «нового» протекционизма. В 90-е годы в мировой торговле доминировала политика свободной торговли. Протекционизм часто приобретает специфический регион. характер: внутри экон. интег​рационных объединений происходит либерализация об​мена, т.е. вводятся особые специфические условия внутрирегионального внешнеторгового обмена, но од​новременно усиливается дискриминационный режим в отношениях с III странами. При этом: а) проис​ходит постепенное «размывание» принципа равенства всех участников внешнеторговой деятельности, вопло​щенного в системе «режима наибольшего благоприят​ствования»; б) на региональном уровне вводятся новые правила протекционистского регулирования, позволяю​щие повышать таможенные пошлины в случаях нанесе​ния «значительного ущерба» нац. пром., пострадавшей от импорта иностр. товаров.

29. Международное регулирование торговли. Роль ГАТТ/ВТО.

Международные организации, регулирующие мировую торговлю по критерию масштабности и профильности решаемых задач, условно разделяют на две группы: 1. международные организации, занимающиеся вопросами мировой торговли в целом; 2. международные организации, занимающиеся вопросами регулирования торговли одним или несколькими связанными товарами. 

Первая группа включает в себя: ГАТТ/ВТО, ГАТС (Генеральное соглашение по торговле услугами), ЮНКТАД (Конференция ООН по торговле и развитию), ЮНСИТРАЛ (Комиссия ООН по праву международной торговли), МТП (Международная торговая палата).

Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ) – это международная организация, регулирующая таможенно-тарифные вопросы мировой торговли. Инициатором выступили США: укрепив свою экономику после II мировой войны, они испытывали потребность в создании стабильных правил международной торговли. Принципы ГАТТ: 1) тарифные меры признаются в качестве единственного приемлемого средства внешнеторгового регулирования; 2) фиксация тарифов на уровне, определенном договаривающимися сторонами; 3) прогрессивное снижение тарифов в ходе периодически проводимых раундов многосторонних торговых переговоров; 4)взаимность и предоставление торгово-политических уступок; 5) принцип наибольшего благоприятствования, т.е. все договаривающиеся стороны при снижении или отмене ввозных или вывозных пошлин обязаны обеспечить каждой третьей стране аналогичные благоприятные условия.

Основной формой деятельности ГАТТ явилось проведение переговоров и консультаций, которые получили название «раундов». С 1947-94 год прошло 8 торговых раундов, целью которых были дальнейшая либерализация мировой торговли и устранение торговых барьеров. До 1963 г. целью каждого из пяти раундов явилось согласование некоторых взаимных уступок участников в процессе снижения таможенных тарифов (таможенные пошлины были снижены на 20 %). 6-й и 7-й раунды касались изменения структуры ГАТТ, ее полномочий. Уругвайский раунд (1986-94 г.) стал последним в истории ГАТТ. Рассмотрение на нем проблем, связанных с необходимостью разработки генерального соглашения по торговле услугами, по охране интеллект. собственности, об инвестициях в сфере торговли требовало расширение компетенции этой международной организации. Результатам чего стала замена ГАТТ с января 1995 г. ВТО. Главным результатом деятельности ГАТТ явилось снижение средних импортных пошлин с 40% в 1947 г. до 5% в наст. время.

ВТО функционирует также как и ГАТТ, но осуществляет надзор за более широким спектром торгово-политических соглашений (защита инвестиций, товары, услуги, интеллект. собственность) и имеет больше полномочий, благодаря совершенствованию ряда процедур принятия решений. Центральная задача ВТО – либерализация мировой торговли путем последовательного сокращения импортных пошлин и устранения различных нетарифных барьеров. Основополагающими принципами ВТО, явл. предоставление режима наибольшего благоприятствования во взаимной торговле на недискриминационной основе; взаимное предоставление нац. режима товарам и услугам иностр. происхождения; разрешение торговых споров путем консультаций, переговоров и т.д.

Отличия ВТО от ГАТТ: 1) ВТО не является специальным органом ООН; 2) по составу стран-участниц (в ВТО входят 157 стран). Россия имеет статус наблюдателя.

30. Международная миграция капитала: этапы развития, классификация форм.

Капитал – любой ресурс, способный к самоприростанию в процессе производственной и непроизводственной деятельности.

Этапы развития. Становление и развитие международной миграции капитала началось значительно позже, чем таких форм МЭО, как меж​дународная торговля товарами и международная тру​довая миграция. Для возникновения только возмож​ности экспорта капитала требовались значительные его накопления. Такая возможность появляется на первом этапе эволюции международной миграции капитала, ко​торый начинается после завершения процессов перво​начального накопления капиталов с развитием капи​талистических производственных отн. на рубе​же 17-18 веков и продолжается до конца 19 века. Данный этап называют «этапом зарождения вывоза капиталов». Происходящие в этот период про​цессы наиболее точно отражает термин «вывоз капитала», т.к. последний мигрировал исключительно в одном направлении (из метрополий в колонии) и носил ограниченный и случайный характер.

Второй этап эволюции международной миграции капитала отсчитывают с кон. 19 – нач. 20  до сер. 20 века, т.е. по мере утверждения и распространения в МХ капиталистических производственных отн. Процесс вывоза капитала в этот период осущ. как между промышленными странами, так и между промышленными и развивающимися странами. На данном этапе вывоз капитала становится типичным, повторяющи​мся и хар. явлением, что позволяет назвать данный этап «этапом вывоза капитала». Вывоз капитала — это процесс изъятия части капитала из нац. оборота одной страны и перемещение его в товарной или денежной форме в сферу производства или обращения другой страны с целью извлечения более высоких прибылей. На современном уровне развития МХ недостаточно говорить только о вывозе капитала. 

С сер. 20 века наступает третий этап эволюции международных перемещений капиталов, продолжающийся до настоящего времени, на котором происходящие процессы более точно отражает термин «международная миграция капитала». Причин этому несколько. Во-первых, вывоз капитала осуществляют не только промышленно развитые страны, но и мно​гие развивающиеся страны и бывшие социалисти​ческие страны. В 1998 году иностр. ин​вестиции в группу развивающихся стран составили 173 млрд. $, а они, в свою очередь, экспортиро​вали капитал на ∑ 53,5 млрд. $. Во-вторых, страны одновременно становятся и экспортерами и импортерами капитала. Так, капи​таловложения из стран ЕС в США в 1996 году состави​ли 249 млрд. $, и одновременно из США в страны ЕС было ввезено капитала на ∑ 232 млрд. $. В-третьих, экспорт капиталов вызывает значи​тельные по объемам обратные движения капита​лов в виде процентов на кредиты, предпринима​тельской прибыли, дивидендов по акциям. Например, только в 1995 году платежи США по %-ам за ино​стр. кредиты составили около 40 млрд. $.
Международная миг​рация капиталов - процессы встречного движе​ния капиталов между различными странами МХ независимо от уровня их соц-эко​н. развития, приносящие доп. доходы их собственникам.

Причины международного движения капитала. 1. Относительный избыток капитала в стране (наступает, е! норма прибыли на капитал ниже, чем в любом другом регионе МХ). 2 Несоответствие спроса и предложения на различные виды капитала в рамках одной страны. 3 Расширение рынков сбыта произведенной продукции путем проникновения на закрытые рынки с помощью капитала (преодоление тарифных барьеров). 4 Движение капитала в регионы богатые природными или трудовыми ресурсами для осуществления производственной деятельности (альтернатива трудовой миграции). 5 «Бегство капиталов» - легальное и нелегальное изъятие и перемещение капитала за рубеж в целях максимизации прибыли и минимизации убытков вследствие полит. и социальной нестабильности, резкого изменения экон. конъюнктуры, смены форм хозяйствования и т.д.
Основные формы движения капитала. С точки зрения собственника капитала: официальный (гос.) капитал – это средства гос. бюджета, перемещаемые за рубеж или принимаемые оттуда по решению и под контролем гос-ва (гос. кредит, гос. инвестиции, эконом. помощь); частный капитал – средства физ. или юр. лиц, перемещенные за рубеж и принимаемые оттуда по решению их руководящих органов, с сохранением за гос-вом права контроля; капитал межгосударственных организаций – средства из резервных фондов организаций перемещаемые за рубеж или принимаемые оттуда при решении и под контролем этих организаций. По срокам:  сверхкраткосрочный капитал (от 3-х дней до 3-х мес.); краткосрочный капитал (от 3-х мес. до 1 года); среднесрочный капитал (от 1 года до 3-х лет); долгосрочный (до 5 лет). По цели вложения и характеру получаемого дохода:1. Ссудный капитал – вложение средств в сферу обращения с целью получения дохода в виде банковского процента (в основе ссудного капитала лежит международный кредит); 2. Предпринимательский капитал – средства прямо и косвенно вкладываемые в производство с целью получения коммерческой прибыли.2.1. Портфельные инвестиции – вложение средств в иностр. ценные бумаги, дающее право на получение доходов от коммерческой деятельности предприятия, но без права контроля над объектом инвестирования (косвенно вклад-мые). 2.2. Прямые инвестиции – средства, вкладываемые в производство, дающие право на осуществление контроля над объектом инвестирования и получение дохода в виде коммерческой прибыли (в США с 10% - прямой инвестор, в Зап.Европе – с 20-25%).
Структура прямых иностранных инвестиций. 1 Собственно вложения капитала в производство (авансирование капитала). 2 Реинвестирование прибыли на имеющийся пакет акций в дальнейшее накопление акций. 3 Внутрикорпорационные переводы (ТНК).

Осн. формы прямых иностр. инвестиций. 1 Лицензионные соглашения о поставке технологий или оборудования (применяется на рынке, где больше риск и больше прибыль). 2 Совместные предприятия – производственный комплекс, находящийся в совместной собственности иностр. и нац. потребителей; доход делится в зависимости от вложенных капиталов.3 Владение управленческим контрольным пакетом (рынок должен быть не рисковым, средняя прибыль). 4 Филиал (осуществление деятельности на свой страх и риск, 100% акций принадлежит инвестору).

31. Международный кредит: сущность, функции, основные формы.

Международный кредит – это предоставление финансовых и материально-вещественных ресурсов в найм, в целях получения процентного дохода на условиях срочности, платности и возвратности.

Международный кредит – это движение ссудного капитала в сфере МЭО, связанное с предоставлением валютных и товарных ресурсов на условиях возвратности, срочности и платности.

Субъекты МК: юр. и физ. лица; предприятия; ТНК; ТНБ, правительства стран; ЦБ; международные и региональные финансово-кредитные институты и проч. (все экономические субъекты МХ). 

Принципы кредитования:- срочность; платность; возвратность; обеспеченность.

Функции МК: 1. Перераспределение финансовых ресурсов и выравнивание нормы прибыли; 2. Экономия издержек обращения в сфере международных расчетов путем замены действительных денег кредитными, путем развития и ускорения безналичных платежей; 3. Ускорение процессов концентрации и централизации капитала.

Положительные стороны МК: - произошло расширение производственной сферы МХ; - стимулирование НТП и ускорение внедрения его достижений в сферу массового производства; - снижение трансакционных издержек и ускорение процессов оборачиваемости различных ресурсов.

Отрицательные стороны МК:

- искусственное расширение границ экономики отдельных стран, следствием которого может стать инфляция;

- усиление зависимости отдельных государств в результате отсутствия возможности обслуживания своего внешнего долга и предъявляемыми вследствие этого политическими требованиями;

- политическая зависимость неплатежеспособных заемщиков.

Основные формы МК:

По срокам кредитования: сверхкраткосрочные (до 3-х мес.); краткосрочные (до 1 года); среднесрочные (от 1 года до 5 лет); долгосрочные (свыше 5 лет).

По источникам кредитных средств:
- внутреннее кредитование;

- иностранное кредитование;

- смешанное кредитование.

По назначению:

- связанные (целевые) кредиты – кредиты, предназначенные для реализации какой-либо программы в сфере международной торговли товарами и услугами. По ним нужно отчитываться перед междунар. финанс. организациями (МБРР, МАР);

- финансовые кредиты – используются на любые цели без последующего отчета;

- смешанные кредиты – предназначены для обслуживания комбинированных форм вывоза капитала.

По видам кредита:

- товарные, предоставляемые в основном экспортерами своим импортерам (продажа в кредит);

- валютные, выдаваемые банками в денежной форме.

По технике предоставления:

- финансовые (наличные), зачисляемые на счет заемщика в его распоряжение;

- акцептные в форме акцепта тратты банком;

- депозитные сертификаты;

- облигационные займы и др.

С точки зрения обеспечения:

- обеспеченные кредиты – кредиты, выдаваемые при наличии залога;

- бланковые кредиты – необеспеченные кредиты, выдаваемые под гарантию государства или крупного банка.

По валюте займа:

- в валюте страны-кредитора;

- в валюте страны-заемщика;

- в валюте третьей страны;

- в международной счетной валютной единице (СДР).

В зависимости от того, кто является кредитором:

- частные кредиты, предоставляемые банками, фирмами и т.п.;

- правительственные кредиты, выделяемые правительствами;

- кредиты международных и региональных валютно-финансовых организаций;

- смешанные кредиты.

32. Мировой кризис внешней задолженности: причины, последствия, пути урегулирования.

Кризис внешней задолженности означает, что страна не в состоянии обслуживать суверенный или частный внешний долг.
Локальные  кризисы  внешней  задолженности, начались в первые послевоенные десятилетия. Уже в 1956 г. было зафиксировано первое соглашение о реорганизации внешнего долга. До 1982 г., было заключено 70 таких соглашений с 46 развивающимися странами на общую ∑ 27,7 млрд. $. Сложившаяся за 70-е годы система зависимости платежеспособности стран-должников от чрезмерно высоких экспортных доходов или крупных внешних заимствований не выдержала снижения доходов и увеличения оттока финансовых ресурсов. В первые годы долговой кризис носил характер м/д кредита, угрожавшего банкротством странам-должникам, банкам-кредиторам и дестабилизацией странам их базирования и м/д кредитно-финансовой системе в целом. В эпицентре кризиса оказались ТНБ, преимущественно американские, и крупные латиноамериканские страны-заемщики. Масштабы и концентрация внешнего долга развивающихся стран, значительно превысившие их собственные капиталы, достигли критического уровня.

В этих условиях банкротство какой-либо одной крупной страны-дебитора угрожало цепной реакцией банкротств среди кредиторов, и прежде всего частных банков. Вслед за этим были неизбежны банкротства и среди стран-должников, т. к. платежеспособность многих из них зависела от периодического возобновления внешних заимствований. Во второй половине 80-х годов долговой кризис перерос в общеэкономический, охватив сферу производства и потребления с тяжелыми социальными последствиями. Однако угроза массовых банкротств комм. банков и краха системы международного кредита миновала. Банки создали механизмы защиты, увеличили резервы. Только в нач. 90-х годов платежный кризис стал терять свою остроту. Ослаблению долгового кризиса содействовали изменение политики Запада и частных кредиторов, создание международной системы урегулирования внешней задолженности, усилия самих развивающихся стран.

Непосредственно спровоцировали кризис внешние факторы: экономики многих развивающихся стран не выдержали резкого ухудшения мирохозяйственных условий при переходе от 70-х к 80-м годам, приведшего к сокращению притока и к увеличению оттока финансовых ресурсов. Внешние причины долгового кризиса сформировались в 1973-80 гг. Это мировые цены и банковские кредиты. 70-е годы характеризовались многократным увеличением мировых цен на нефть и другие виды сырья. Среди внутренних факторов, спровоцировавших долговой кризис преимущественное значение имели неэффективная структура экономики, неправильная долговая политика стран-дебиторов, их нереалистичная политика в сфере кредита и валютных операций, способствовавшая массовому «бегству» капиталов, неэффективное использование средств, просчеты в составлении нац. программ развития, увлечение дорогостоящими, амбициозными проектами. 

Банки пром. развитых стран думали, что страны-заемщики заинтересованы в соблюдении внеш. долг. обязательств. Они рассчитывали на отзыва займа при сокращении кредитования до того момента, пока погашение долгов будет прекращено. Расширяя свои м/д операции, банки рассчитывали на поддержку и поручительство своих правительств. Правительства развивающихся стран брали внешние займы по полит., а не экон. соображениям, то они прибегали к отказу от платежей. Внеш. задолженность стала одним из основных факторов застоя в экономике развивающихся стран. Объем задолженности и долговых платежей достиг таких размеров, что не только выплатить, но и удержать долг на достигнутом уровне без его снижения было невозможно. Запад вырабатал новую долговую стратегию основу составили «план Миттерана» (1988 г.), «план Брейди» (1989 г.) и решение «большой семёрки» МВФ, МБРР, ЕЭС. В 1988г. главы гос-в и правительств 7 ведущих стран согласились предоставить ряду государств-должников более благоприятные условия переноса сроков погашения задолженностей, списать часть долгов, увеличить объем помощи. Суть «плана Брейди» разнообразить формы фин. поддержки развивающихся стран, позволять снизить долг комм. банкам и платежи по его обслуживанию. Предусматривалось, использования таких форм, как выкуп развивающимися странами у банков своих долговых обязательств со скидкой, преобразование этих обязательств в ценные бумаги с меньшим номиналом или под более низкие %-ы.

Новая стратегия Запада состоит из блоков: Первый блок рекомендаций проведения глубоких экон. реформ кризисными странами. Второй блок - уменьшение платежей кризисных стран. Льготы для наименее развитых стран предусматривались в отн. задолженности по гос. экспортным кредитам в соотв. с «планом Миттерана». Странам-кредиторам предлагались варианты расчетов по задолженности: списание 1/3 долга и отсрочка погашения остальных 2/3 на 14 лет с начислением %-ов по рыночной ставке; перенос всей ∑ долга на 14 лет %-ы по которой устанавливаются из расчета рыночной ставки, уменьшенной на 3,5%, а е! она будет ниже 7% годовых, то наполовину рыночной ставки; предоставление отсрочки долговых платежей на 25 лет, но с взиманием, %-ов по рыночной ставке.

В урегулировании долговых платежей широко применяется реструктуризация (реорганизация), т. е, перенос или отсрочка (пролонгация) платежей. Реструктурируются, т. е. предоставляется отсрочка на платежи, подлежащие выплате в течение 1 года, 2-3 лет и на более длительный срок. Реструктуризация долгов избавляет должников и кредиторов от необходимости вести переговоры ежегодно. Реструктурируются долги как иностр. гос-ам, так и частным кредиторам, соглашения о реорганизации подписываются с Парижским или с Лондонским клубами. 

В соответствии с «планом Брейди» была разработана и действует в настоящее время техника осущ. операций по снижению долговой нагрузки. Она начала применяться прежде всего при операциях по снижению долга на 50%. Соглашения о проведении операций по СЗОД, повышая вероятность оплаты оставшегося долга странами-должниками, повышают их кредитоспособность, открывают возможности получения новых кредитов.

33. Международная миграция рабочей силы: сущность, формы. Нац. и международное регулирование миграционных процессов.

Международная миграция раб. силы – это перемещение экономически активного населения из одних гос-в в другие в целях трудоустройства, вызванное причинами экон. и неэкономического хар-ра.

Формы миграции. С точки зрения направления потоков раб. силы:1 эмиграция- выезд из страны населения в целях трудоустройства; 2. иммиграция – въезд в страну экономически активного населения в целях трудоустройства; 3. реэмиграция – возврат ранее выехавшего населения в страну прежнего базирования. С временной точки зрения:1. временная миграция (срочная, может достигать 5,7, 15 лет); 2. безвозвратная миграция. С территориальной точки зрения:1. межконтинентальная; 2. внутриконтинентальная. По степени законности легальная, нелегальная По уровню квалификации высококвалифицированная, низкоквалифицированная..

Структура миграции: МОТ- Международная организация труда. 1.Официальные мигранты (имеющие законное право на осуществление трудовой деятельности). 2 Нелегальные мигранты. 3 Рабочие-фронтальеры (люди которые ежедневно пересекают границу, чтобы достичь места своей работы).

Причины международной миграции раб. силы. Экон. хар-ра: Различный уровень з/п и качества жизни. Следование за капиталом (за производственным капиталом; это транзитная миграция; создаются филиалы за рубежом, куда едут специалисты). Различия в приоритетности развития отраслей. Наличие органической безработицы (орган-ая безраб-ца характерна для трудоизбыточных регионов, где потенциально отсутствуют вакантные места). Неэкон. хар-ра: Полит. (войны, революции, смена власти). Религиозные (вынужденная или не вынужденная миграция). Причины личного характера. Климатические причины.

Осн. центры миграции м/д раб.силы. 1) США (традиционный центр, но не эффективный; 8-9 млн. мигрантов) Проводится жесткий отбор мигрантов; провод-ся политика на сокращение въезда мигрантов. 2) Зап. Европа (малоперспективен, т.к. миграция идет внутри ЕС). При наличии трудовой визы разрешен въезд членам семей; на въезд низкоквалиф-ной раб.силы введены квоты. 7 млн. мигрантов. 3) Австралия. Въезд не ограничен, если вы осуществляете инвестиции или являетесь представителем редкой профессии. 350 тыс. мигрантов. 4) Ближний Восток. Привлекается раб.сила для работы в нефтедобывающей пром. 4 млн. мигрантов. 5) Азиатско-Тихоокеанский регион. Страны НИС; существует транзитная и нелегальная миграция. Официальная миграция – 3 млн., 87% - транзитная. 6) Латинская Америка (Бразилия, Аргентина, Венесуэла). Привлекается высококвалиф-ная раб.сила; сезонная миграция из близлежащих государств. 3 млн. мигрантов. 7)ЮАР. Сельская, сезонная миграция, 2 млн. человек. Привлечение высококвалиф-ной раб.силы, 500 тыс. человек.

Национальное регулирование миграции. Гос. миграционная политика — это политика гос-ва, направленная на регулирование экспорта/импорта рабочей силы из данной страны или в нее. Она подразделяется на эмигра​ционную и иммиграционную.

Выделяют 3 направления иммиграционной политики:
I. Политика, базирующаяся на ограничении пребывания иммигрантов в стране, о чем они сразу же  предупреждаются. 2.Политика, разрешающая проживание без определенного срока с правом въезда членов семьи. 3. Политика, разрешающая постоянное проживание иммигрантов и предполагающая право на получение гражданства после определенного срока.
Большинство принимающих стран используют се​лективный подход при регулировании и иммиграции. Смысл его в том, что гос-во не препятствует въезду тех категорий работников, кото​рые нужны в данной стране, ограничивая въезд всем остальным.
Ограничительные инструменты иммиграционной политики включают в себя: 1.Качественные требования к профессиональной квалификации иностр. рабочей силы, в частности 2.Введение возрастного ценза для въезжающих. 3 Проверка состояния здоровья потенциальных иммигрантов. 4. Ограничения полит. хар-ра. 5.Прямое квотирование импорта рабочей силы (кол-во), 6 Ограничение времени работы в стран. 7 Национально-географические приоритеты, отра​жающие предпочтительные регионы иммиграции. 8. Система санкций, действующих в отн. незаконных трудящихся-мигрантов, а также лиц, занятых незаконным импортом рабочей силы и работодателей, незаконно использующих труд мигрантов.
Можно выделить следующие направления эмиграционной политики гос-в: стимулирование трудовой миграции; огр. трудовой миграции; создание условий для реэмиграции; создание условий для адаптации реэмигрантов на родине.
Эмиграционная политика включает в себя следующие инструменты: жесткие требования к фирмам-посредникам, занимающимся вербовкой рабочей силы, по предоставлению ими фин. и юр. га​рантий трудоустройства и создания нормальных жизненных условий для эмигрантов; лимитирование выдачи загранпаспортов; запрет (прямой или косвенный) на выезд отд. категорий работников и введение эмиграционных квот; установление сроков обязательной работы в стране после завершения образования за гос. счет; проведение таможенной политики, предусматри​вающей таможенные льготы для возвращающих​ся трудящихся-эмигрантов. разработка программы рабочих мест для реэмиг​рантов; выдача кредитов и предоставление льгот реэмиг​рантам на постройку и приобретение жилья; выдача кредитов для открытия собственного биз​неса.
Международное регулирование миграции ведущая роль принадлежит МОТ, имеющей статус специализированного учреждения ООН. Отличительной особенностью уча​стия в МОТ стран-членов является трехсторонний принцип представительства — от правительства, рабо​тодателей и профсоюзов. МОТ осуществляет деятельность по следующим на правлениям: Разработка конвенций и рекомендаций о труде. Оказание технической помощи развивающимся странам Азии, Африки и Латинской Америки. Обучение и просвещение по вопросам, входящим в круг деятельности МОТ.

Международная организация по миграции (МОМ) разрабатывает программы, направленные на упорядочение миграционных потоков, оказание практической помощи в организации миграции.

В функции МОМ входит: - способствовать упорядочению и планированию миграции граждан; - способствовать перемещению квалиф-ой раб.силы и членов их семей; - организовывать перемещение беженцев и др.

34. Экономическое содержание международного научно-технического сотрудничества. Основные формы передачи  технологий.

Можно выделить три группы основных способов передачи технологии: внутрифирменный обмен (на него приходится 2/3 мировой торговли технологиями); межфирменные соглашения о передаче технологий; межфирменные поставки машин, оборудования и другой промышленной продукции, сопровождающиеся передачей технологий, Но обычно основные формы передачи технологий делятся по своему экон. содержанию на коммерческие (возмездные) и некоммерческие (безвозмездные).

К некоммерческим формам передачи технологии относят: научно-технические публикации (доклады, конференции, каталоги, выставки); обмен результатами исследовании посредством личных контактов и посещений научно-исследовательских учреждений и пром. предприятий (стажировки, командировки и др.); обмен производственно-техническими достижениями и опытом по долгосрочным программам.

К коммерческим формам передачи технологии относят передачу технологии по лицензионным договорам, путем продажи оборудования и материалов (или передачи в аренду), оказания услуги типа инжиниринг, через учреждение совместных фирм (предприятий) и т.п. Комм. формы передачи технологии подразделяются на сопутствующие соглашения ("под ключ", "под готовую продукцию", "рынок в руки") и самостоятельные формы (лицензионные соглашения, безлицензионные формы передачи технологии и кооперационные соглашения).

Из сопутствующих форм передачи технологии соглашения на условиях "ВОТ" (строить, передавать) и "рынок в руки" (с обеспечением сбыта продукции) встречаются в настоящее время довольно редко. В то же время соглашения “под ключ” широко распространены во многих странах. Они предполагают поручение фирме-исполнителю (подрядчику) научно-технических разработок, поставок необходимого оборудования и строительства промышленного или иного объекта от стадии проектирования до поставок и монтажа оборудования. Соглашения "под ключ" обеспечивают возможность приобретения не только определенных технических, но и управленческих знаний, и обходятся заказчику дешевле, чем самостоятельное выполнение всего комплекса работ
Соглашение под готовую продукцию отличается тем, что покупатель получает предприятие в свое распоряжение только после начала производства продукции.
Лицензионные соглашения основная форма передачи технологии, предусматривают передачу на опр. срок прав, вытекающих из интеллектуальной деятельности в обл. науки и техники. Их можно классифицировать по признакам, характеризующим: степень автономности лицензии (самостоятельные и зависимые — сублицензии).  Сублицензию предоставляет лицензиат, явл. владельцем полной или исключительной лицензии, на основании прав, предоставленных ему в соответствии с лицензионным договором. Патентными обычно именуют лицензии на использование технических решений, защищенных патентами или другими аналогичными охранными документами.

К беспатентным обычно относят лицензии, предметом которых явл. разработки (технологии), не имеющие правовой защиты (например, ноу-хау). Передача ноу-хау может осуществляться по разным каналам, в т. ч. и без заключения лицензионного соглашения, например при обучении технического персонала, установке и наладке оборудования, решении задач организационного, управленческого характера, изменении технологического процесса в соотв. с требованиями лицензиата и др.

Смешанные (передача ноу-хау и прав, охраняемых патентами). Часто приобретение ноу-хау осуществляется при заключении лицензионных договоров вместе с патентами или авторскими правами. 

Объем прав на использование технологии (простые, исключительные и полные). При простой (неисключительной) лицензии лицензиар, предоставляя лицензиату, право на использование объекта пром. собственности, сохраняет за собой все права, подтверждаемые патентом, в том числе и на предоставление лицензий третьим лицам. При исключительной лицензии лицензиату передается исключительное право на использование объекта промышленной собственности в пределах, оговоренных договором, с сохранением за лицензиаром права на его использование в части, не передаваемой лицензиату. Полные лицензии в соответствии, с которыми в полном объеме предоставляются права на изобретение на весь срок действия патента. 

Права лицензиара использовать усовершенствование объекта лицензии, осуществленные лицензиатом. Некоторые лицензии предоставляют лицензиару право использовать усовершенствования объекта лицензии, осуществленные лицензиатом (возвратные лицензии), другие лицензии такого права лицензиару не дают.

К безлицензионным формам относят передачу технологии посредством: поставки оборудования и материалов; предоставление услуг типа инжиниринг -совокупность работ прикладного характера, включающих предпроектные технико-экономические исследования и обоснования оптимальности планируемых капиталовложений, необходимую лабораторную доработку технологии, проектную промышленную проработку от эскизного варианта до детального проекта с выдачей спецификаций компонентов или оборудования, соответствующих требованиям заказчика, а также последующие услуги или консультации.

Услуги типа инжиниринг оказываются за плату в соответствии со специально заключаемым контрактом: 1. Создания совместных фирм (предприятий). Такая форма технологического обмена наиболее прибыльна и рентабельна как для фирмы — "донора" (которая облегчает себе задачу проникновения на новые рынки), так и для фирмы — "реципиента" (повышающей конкурентоспособность выпускаемой продукции вследствие привлечения более современных технологий); 2  Передачи оборудования в аренду, которая в зависимости от сроков действия договоров подразделяется на рентинг (до 1 года), хайринг (от 1 года до 2—3 лет) и лизинг (свыше трех лет). К кооперационные соглашения - взаимное предоставление технологии с последующим обменом и сборкой; совместная разработка изделий, включая проектирование, изготовление и сборку. Выделяются следующие виды производственной кооперации: 

Подрядное кооперирование -стороны заключают договор на изготовление опр. изделия из материала заказчика или поставщика. Совместное производство комбинирование разных форм кооперации в зависимости от потребностей партнеров.

35. Международная экономическая интеграция: сущность, предпосылки, цели и формы.

 Интеграция – это процесс сращивания экономических механизмов ряда национальных экономик, принимающий форму межгосударственных соглашений и регулируемый межгосударственными органами.

Предпосылки интеграции:

1.интернационализация внешнеэкономической деятельности;

2.углубление МРТ;

3.научно-техническая революция (сокращается жизненный цикл товара  => рынок сбыта нужно постоянно увеличивать);

4.повышение степени открытости национальных экономик.

Условия экономической интеграции:

1.географическая близость интегрирующихся стран;

2.близость уровней экономического развития и системы хозяйствования (уровень развития определяет структуру);

3.обширность экономических проблем и задач, стоящих перед странами, вступающими в интеграционную группировку. Есть два второстепенных фактора:

а) демонстрационный – когда группировки показывают экономический рост;

б) опасения – если опасаются, что интеграционные группировки возведут барьеры для других стран (пошлины, налоги).

Задачи интеграционных группировок:

1.использование преимуществ экономики масштаба;

2.увеличение емкости внутреннего рынка (расширение рынка сбыта, увеличение платежеспособности);

3.проникновение на новые рынки (актуально, если между странами существуют административные границы);

4.содействие реструктуризации экономики и поддержка молодых отраслей национальной экономики (применение опыта соседних государств в различных молодых отраслях).

Типы экономических интеграционных группировок (каждый тип является этапом) 

Преференциальное соглашение – или специальный начальный этап. Он предполагает предоставления режима наибольшего благоприятствования в области торговли. Специальные органы не создаются, регулирование осуществляется на основе двусторонних соглашений.

Зона свободной торговли (ЗСТ) - пред​ставляет собой группу из двух и более стран, в которых отменены пошлины и другие ограничительные меры во взаимной тор​говле в отношении товаров, происходящих из этих стран. В от​ношении стран, не участвующих в соглашении, каждое государст​во-участник зоны свободной торговли проводит самостоятельную торговую политику. 

 В таможенный союз, как и в ЗСТ, входят две и более страны, которые отменили во взаимной торговле таможенные пошлины и сборы и другие ограничительные мероприятия. Но, в отличие от ЗСТ, государства-участники таможенного союза прово​дят единую таможенную политику в отношении третьих стран (не входящих в союз), применяя по отношению к ним одни и те же пошлины и другие мероприятия по регулированию торговли (установление ставок). Существуют три вида ставок:

а) генеральная – устанавливаемая для стран, с которыми не заключены ни какие соглашения в области торговли;

б) минимальная (средняя) – устанавливается для стран, с которыми заключены соглашения о режиме наибольшего благоприятствования;

в) преференциальная – применяется в отношении наименее развитых стран (29 шт.). 

 Общий рынок возникает тогда, когда таможенный союз дополняется ликвидацией барьеров между странами не толь​ко во взаимной торговле, но и на пути перемещения рабочей си​лы и капитала. Регулируется: секретариат, совет министров.  

Экономический союз предполагает в допол​нение ко всем перечисленным выше интеграционным мероприятиям проведение странами-участни​цами единой экономической полити​ки, создание системы межгосударственного регулирования соци​ально-экономических процессов. Регулируется: секретариат, совет министров, межнациональный комитет по интеграции. 

Политический союз – устранение всех ограничений и утрата суверенитета отдельных государств и проведение единой внешней политики. (В настоящее время такого союза не существует).
36. Европейский союз: значение, этапы формирования, механизм, перспективы.

ЕС: Австрия, Бельгия, Кипр, Чехия, Дания, Эстония, Германия, Греция, Финляндия, Франция, Венгрия, Ирландия, Италия, Латвия, Литва, Люксембург, Мальта, Польша, Португалия, Словакия, Словения, Испания, Швеция, Нидерланды, Великобритания. 

Современная история образования и развития Европейского Союза (ЕС) начинается с 1951 года, когда был подписан договор о Европейском объединении угля и стали (ЕОУС), в который вошли 6 стран. Реальный отсчет развития начинается с 1957 года, когда те же страны подписали договоры о создании Европейского экономического сообщества (ЕЭС) и Европейского сообщества по атомной энергии (Евратом). В состав общества вошли страны с высоким уровнем развития, что во многом определило высокие темпы его экономического роста на протяжении последующих 15 лет.

Процесс развития западноевропейской экономической интеграции можно условно разделить на 4 этапа.

Первый этап (кон. 50-х – сер. 70-х годов) этап создания зоны свободной торговли. Конкретными целями создания ЕЭС или, как часто называли его, "Общего рынка" были:  постепенное устранение всех ограничений в торговле между странами-участницами; установление общего таможенного тарифа в торговле с третьими странами;  ликвидация ограничений для свободного передвижения "людей, капиталов, услуг"; разработка и проведение общей политики в обл. транспорта и с/х;  создание валютного союза; унификация налоговой системы;

Аграрная политика ЕС базируется на единой системе цен, которая гарантирует установление единой минимальной цены для многих сельскохозяйственных продуктов стран - членов ЕС. 

Второй этап (сер. 70-х – сер. 80-х годов) формирование таможенного союза. Проводиться политика в сфере охраны окружающей среды и в области исследований и технологического развития. В 70-е и начале 80-х годов разрыв в уровнях развития между странами ЕС увеличился. С вступлением в ЕС Греции в 1981 г. эта тенденция проявилась еще более отчетливо, поскольку ее экономика находилась на значительно более низком уровне по сравнению с другими участниками Сообщества. В 79 г. начала функционировать европейская валютная система. 

Третий этап (II половина 80-х – нач. 90-х годов) – этап создания общего рынка. Принимается  ЕЕА (единый европейский акт). Центральное положение ЕЕА создания единого экономического пространства, в котором разные страны - члены ЕЭС составляли бы единый хозяйственный организм. К 92 г. были достигнуты следующие цели: устранены все тарифные и нетарифные ограничения во взаимной торговле; устранены нац. ограничения импорта промышленных товаров из третьих стран; введены минимальные технические требования к стандартам, взаимное признание результатов испытаний; открыты рынки государственных закупок для фирм других стран. В этот же период страны ЕС перешли к приведению единой политики в отдельных отраслях: энергетике, транспорте и т.д. 

Четвертый этап (сер. 90-х годов – нач. 21 века). Создание экон. союза. На основании Маастрихтского договора 1992 г. Европейское экон. сообщество трансформировалось в ЕС. Запланировано пройти три этапа: валюты всех стран включаются в совместное плавание в рамках европейской валютной системы и устраняются валютные ограничения; создается Европейский валютный институт и усиливается координация  макроэкономической политики; взаимная фиксация курсов валют, введение единой валюты и создание Единого европейского ЦБ.

В развитии ЕС были и трудности межстрановые и внутристрановые диспропорции, возникшие в результате присоединения новых членов ЕС. Значительные проблемы возникали и возникают в процессе осуществления единой аграрной политики, единых централизованных цен на основные виды сельскохозяйственной продукции. Тревожит идеологов Евросоюза и падение конкурентоспособности европейских товаров на международных рынках, сокращение доли ЕС в мировой торговле, отставание от США в компьютеризации и др.

Механизм функционирования ЕС основывается на политико-правовой системе управления, в которую входят как общие или межгосударственные органы, так и элементы национально-государственного регулирования. Межгосударственные органы:

Совет Министров ЕЭС - законодательный орган (решения по реализации единой политики ЕС), Европейский совет – директивный орган (входят главы государств и правительств стран-участниц), Комиссия европейских сообществ (КЕС) - исполнительный орган (предоставляет проекты законов, осуществляет контроль за соблюдением таможенного режима, деятельностью аграрного рынка и т.д.),  Европейский парламент представительный, консультативный орган (взаимодействует с КЕС и Советом министров, утверждает бюджет)  Европейский суд – высший судебный орган. Существуют еще и другие властные структуры: Европейский фонд регионального развития (предоставляет финансы, помощь при природных бедствиях); Европейский инвестиционный банк (выравнивает уровни экономического развития стран-участниц); разного рода комитеты и комиссии. 

В целом интеграция в рамках ЕС оказывает позитивное влияние на экономику стран-участниц и процессы интернационализации в масштабах всего МХ. Так если в 1958 г. для внутреннего экспорта ЕЭС составляла 37% от общего экспорта стран в него входящих, а импорта-35%, то в 1992 г. достигли соответственно 59% и 62%.

37. Интеграционные процессы в Северной, Латинской Америке, характеристика, основные группировки, проблемы.

Североамериканская зона свободной торговли (НАФТА) с  01.01.94 года, в  НАФТА, входят США, Канады, Мексика. На них приходится 20% всего объема мировой торговли. Осн. положения соглашения включают: отмену таможенных пошлин на товары, которыми торгуют между собой США, Канада, Мексика; защиту североамериканского рынка от экспансии азиатских и европейских компаний, пытающихся избежать американских пошлин путем реэкспорта своих товаров в США через Мексику; снятие запрета на капиталовложения и конкуренцию амер. и канад. компаний в банковском и страховом деле в Мексике; создание трехсторонних групп для решения проблем, связанных с охраной окр. среды. В течение 5 лет США отменяет тарифы на импорт из Мексики около 2/3 наименований продукции. Наибольшую выгоду от закл. соглашения получат потребители торгового блока, поскольку в результате усиления конкуренции и снижения тарифов снизятся цены на широкий круг товаров. В выгодном положении оказажутся и амер. промышленники, поскольку возрастет приток дешевой рабочей силы. Гарантированный рост доходов ожидается в таких секторах амер. экономики, как пр-во электроники, компьютерного обеспечения, стройматериалов, автозапчастей и др. Мексика с помощью НАФТА планирует ускорить темпы своего экон. развития, примерно 1,6-2,6% годового прироста ВВП. Менее всех выгод от НАФТА поначалу получит Канада. Ее экономика тесно связана с США, но едва заметно - с Мексикой. Однако по мере развития НАФТА, Канада будет все больше втягиваться в интеграционные процессы и получать дивиденды от расширяющегося рынка. В конечном счете, по планам создателей НАФТА, полноценный североамериканский общий рынок может быть создан к 2010 году.  

Южноамериканский общий рынок – МЕРКОСУР в 1991 г. заключили торговый пакт МЕРКОСУР между Аргентиной, Бразилией, Уругваем и Парагваем. В 1998 г. почти 95% объема торговли между четырьмя участниками объединения не облагаются пошлинами, а оставшиеся тарифы к началу 21 века будут отменены. Создание МЕРКОСУР привело к резкому увеличению взаимной торговли, расширению торгово-экон. сотрудничества с другими регион. торг. группировками. Возросла взаимная инвестиционная активность, нарастают инвестиции из-за рубежа. Успешная деятельность МЕРКОСУР оказывает заметное влияние на полит. стабильность в регионе.

В 1989 г. в северной Африки был образован Союз Арабского Ма-гриба с участием Алжира, Ливии, Мавритании, Марокко, Туниса. Договор об этом союзе предусматривает организацию экон. сотрудничества на уровне региональной интеграции. Однако регион Сев. Африки представляет собой пять замкнутых в нац. границах, обособленных друг от друга рынков. Практика интеграционных процессов в Африке, направлений углубленного сотрудничества, показывают, что, эти задачи остаются лишь благими пожеланиями. Экон. сотрудничество бедных и отставших стран, не ведет к выходу из "порочного круга бедности". 

С 1981 г. создан и функционирует Совет по сотрудничеству, включающий Саудовскую Аравию, Кувейт, Катар, Бахрейн, ОАЭ и Оман ("нефтяная шестерка"). Реальные интеграционные процессы весьма слабы.. Многие из провозглашенных интеграционных группировок в силу незрелости соц.-экон. отн., примитивности и структурной недифференцированности нац. хозяйств, неразвитости рыночной и фин.й инфраструктур обрекали эти формирования на полную неудачу.

30 лет действует Ассоциация стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН), в которую входят Сингапур, Малайзия, Индонезия, Таиланд, Бруней и Филиппины. Успех взаимного сотрудничества в этой группировки связан с экон. ростом большинства стран - участниц АСЕАН, сопоставимостью уровней их развития, хорошо налаженными и имеющими истор. традиции взаимными торговыми связями. 

Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество (АТЭС) - межправительственная организация, объединяющая 21 гос-во региона. АТЭС создана в 1989 г. с целью развития экон. сотрудничества в бассейне Тихого Океана (с 98 г. входит и Россия). Особенностей интеграционных процессов в Азиатско-Тихоокеанском регионе АТР:

1 интеграционные процессы в организации АТЭС идут при ведущей роли ТНК, создающих почву для межгосударственного сотрудничества. 2 процесс интеграции охватывает страны с существенно разными уровнями экон. развития, разными культурами и соц-полит. системами. Уникальная роль АТЭС состоит в том, что в ней есть две великие экон. державы 20 века - США и Япония, а также экон. гигант 21 века – Китай; 3 интеграция в масштабах АТР вкл. субрегиональные экон. союзы (АСЕАН, НАФТА, Южно-Тихоокеанский форум и др.), т.е. допускает разные уровни интеграции, например, по степени либерализации внешней торговли; 4 идеология тихоокеанского "открытого регионализма", рассматривает региональную интеграцию как элемент экон. глобализма. При этом эволюция МЭ предстает как процесс постепенного объединения и взаимопроникновения региональных экон. союзов. Концепция "открытого регионализма" предполагает,  что внутри тихоокеанского региона снимаются ограничения на движение товаров, капиталов, рабочей силы, принимаются обязательства по отказу от протекционизма, стимулируются внутрирегиональные экон. связи.

В целом степень зрелости интеграционных отношений в рамках АТР пока невысока. Так, зону торговли в системе АСЕАН можно отнести к первому этапу развития экон. интеграции, т.е. к зоне свободной торговли с отменой тарифов и других ограничений. В отношении АТЭС пока можно говорить не о зоне свободной торговли, а об "открытой экон. ассоциации".

В середине 90-х годов на страны АТЭС приходилось 38,2% населения мира и 55,7% его ВВП. В то время как на ЕС, например, соответственно, 6,7% и 20,5%. Близкие к ЕС удельные веса имеют и страны НАФТА. На АТЭС приходится также 43,9% объема мировой торговли товарами, 32,9% - услугами и 64,1% - экспорта технологий. В сфере внеш. торговли зависимость от внутрирегиональных сделок в рамках АТЭС у входящих в нее стран составляла 70%, в то время как у стран ЕС этот показатель достигал 55%. Весьма быстрыми темпами растет товарооборот между тремя главными участниками АТЭС: Японией, США и Юго-Восточной Азией (без учета Японии).

38. Особенности экономической интеграции на постсоветском пространстве: факторы развития, особенности, перспективы.

Интеграционные тенденции на постсоветском пространстве порождаются осн. факторами: Разделением труда, которое невозможно было изменить целиком за короткий промежуток времени; Желанием широких масс населения в странах-членах СНГ поддерживать достаточно тесные связи из-за смешанного населения, смешанных браков; Технологической взаимозависимостью, едиными техническими нормами.

Готовность бывших советских республик к интеграции была различной, что определялось не столько экон., сколько полит. и даже этническими факторами. С самого начала прибалтийские страны были против участия в каких-либо структурах СНГ. Сдержанное отношение к интеграции в рамках СНГ отмечалось со стороны Украины, Грузии, Туркменистана и Узбекистана, более положительно – со стороны Белоруссии, Армении, Киргизии и Казахстана.

Решение о создании СНГ было принято президентами РФ, Белоруссии и Украины одновременно с подписанием Беловежских соглашений о роспуске СССР в конце 1991 г. В дальнейшем к СНГ присоединились все бывшие советские республики, кроме прибалтийских. В Уставе определены цели Содружества: способствовать интеграции членов СНГ в экон., поли. и гуманитарной областях, поддерживать и развивать контакты и сотрудничество между людьми, гос. институтами и предприятиями стран Содружества. СНГ – открытая организация для присоединения других стран.

С 1992-98 гг. в органах СНГ было принято около тысячи совместных решений в самых разных обл. сотрудничества. Большая часть из них осталась «на бумаге» по разным причинам, но главным образом из-за нежелания стран-членов идти на какое-либо ограничение своего суверенитета, без чего реальная интеграция невозможна. Главное же препятствие для успешной интеграции закл. в отсутствии ее согласованной цели и последовательности интеграционных действий, а также в недостатке полит. воли для достижения прогресса. Еще не исчезли у части правящих кругов новых гос-в расчеты на получение выгод при дистанционировании от России и интеграции в рамках СНГ. 1994 г. вступило в силу соглашение о создании зон свободной торговли. Сейчас участниками ЗСТ являются 12 стран. Соглашение направлено на постепенную отмену пошлин, тарифов, сборов, упрощение таможенных формальностей и т.д. В этом же году подписано соглашение о сотрудничестве в таможенных делах (совершенствование пассажирского и грузового сообщения, пресечение нарушителей, борьба с наркотиками). 96 г. создание союза «четырех» куда вошли Россия, Белоруссия, Казахстан, Киргизия. 97 г. союз России и Белоруссии. 94 г Центральноазиатский союз (Казахстан, Киргизия, Узбекистан, Туркменистан его цель координация политики в обл. экономики и обороны). В 95 г. подписано соглашение о тройственном таможенном  союзе между Россией, Казахстаном, Белоруссией в 96 присоединилась Киргизия. Цели отмена тарифных и количественных ограничений в торговле, единый торговый режим, образование единого таможенного гос-ва, перенесение контроля на внешние границы.

97 г. договор о союзе Белоруссии и России. Плюсы для Белоруссии: расширение рынка сбыта товаров, доступ к российским энергоносителям, приток российских инвестиций, договор предусматривает признание дипломов, полученных в обеих странах, уравнивание в правах граждан при получении образования, трудоустройстве, сближение норм социального обеспечения и т.п. Положительный эффект от реализации этого договора очевиден: только в 1997 г. товарооборот между Россией и Белоруссией возрос более чем на 30%, а в 1998 г. – примерно на 20%.       

Плюсы для России: снятие ограничений во взаимной торговле, улучшение финансово-экономического положения предприятий РФ; сбыт топливно-энергетического комплекса и формирование в этой отрасли ТНК; укрепление российской безопасности России; проникновение российского капитала; удобное географическое положение Белоруссии (сухопутные транспортные пути).

Минусы для России: не пополнение госбюджета из-за отмены пошлин; убытки от взаимопоставок товаров по внутренним ценам производителя; потери от незаконного ввоза алкоголя, табака, и т.д.; задолженность Белоруссии перед Россией.

Отрицательное воздействие на интеграционные процессы в СНГ оказал финансовый кризис, начавшийся в России в августе 1998 г. Сильная девальвация российского рубля и ухудшение функционирования платежного механизма привели к осложнению внешнеторговых отношений в рамках Содружества, почти все страны СНГ вынуждены были девальвировать свои валюты.

Оживление и модификацию внесла в интеграционные процессы идея «интеграции разных скоростей», т.е. создание союзов между странами с разной степенью интегрированности и разными сферами совместной деятельности. Идет сближение между Украиной, Грузией, Азербайджаном и Молдавией в основе лежат общие интересы  по созданию транспортного коридора на юге бывшего СССР.

Окончательный результат взаимодействия интеграционных процессов главным образом будет зависеть от результатов развития российской экономики и системных реформ в России – естественного интеграционного ядра СНГ.  

39. Межгосударственное регулирование МЭО, сущность, этапы, инструменты. Специализированные учреждения ООН и их значение в регулировании МЭО.

Предпосылки развития национального регулирования:

1.Необходимость либерализации международной торговли путем снижения таможенных тарифов и устранения нетарифных барьеров;

2.Крах колониальной системы и включение в МЭ большого кол-ва развивающихся стран и связанное с этим усиление неравномерности экон. развития;

3.Сырьевые и продовольственные кризисы 70-80-х гг. в ряде развивающихся стран и структурные кризисы в этот же период в промышленно развитых странах;

4.Усиление влияния ТНК;

5.Глобализация мировой экономики;

6.Интенсивное развитие процессов региональной интеграции.

Основными задачами МЭО являются:

1.Обеспечение стабильности МЭ в валютно-финансовой сфере (преодоление кризисов);

2.Развитие экон. сотрудничества между странами и сокращение разрыва в уровнях экон. развития;

3.Устранение дискриминации отдельных стран в сфере торгово-посреднических операций;

4.Финансирование конкретных проектов, направленных на улучшение качества жизни во всех странах. Массовое распространение достижений НТР.

МЭО – это институт многосторонних межгосударственных отношений, имеющий согласованные и официально закрепленные его участниками цели, сферу компетенции и органы управления, а также имеющий специфические политико-организационные атрибуты, в качестве которых может выступать устав, порядок принятия решений, вступление в организацию, исключение из нее и т.д.

Этапы организации МЭО:

1.Принятие учредительного документа (международный договор);

2.Формирование структуры организации. Создается временный орган, который существует не более 6 месяцев и занимается выработкой структуры и т.д.;

3.Созыв главных органов управления организации и начало функционирования;

4.Ликвидация или роспуск МЭО (Варшавский договор СССР – Вост. Европа).

МЭО классифицируется по:

уровню участников: - Межправительственные (межгосударственные) (4000); - Неправительственные (объединения физических и юридических лиц) (около 300).

уровню компетенции: - Общей компетенции, занимающихся регулированием всех сфер деятельности (ООН, Совет Европы, Лига Арабских гос-в); - Специальной компетенции, занимающихся координированием сотрудничества в отдельно взятой сфере (Международная морская организация, Почтовый союз, Международная организация авиации, МВФ);

по порядку вступления в организацию: - Открытые, членство в которых не ограничивается (МВФ); -Закрытые, вступление которых возможно только по рекомендации стран-членов (НАТО, Евросоюз).

ООН была создана 24.10.45 г. по инициативе СССР, США, Великобритании и Франции. Кол-во стран-членов – 188 государств.

Основные цели:

- Поддержание международного мира и коллективной безопасности;

- Обеспечение равноправия и суверенитета отдельных государств и народов;

- Защита прав человека;

- Выполнение функций центрального органа регулирования в процессе достижения этих целей.

Основные принципы ООН:

- Суверенное равенство всех членов;

- Мирное урегулирование всех конфликтов и невмешательство во внутренние дела государств;

- Добросовестное выполнение обязательств, принятых после вступления в организацию в соответствии с уставом.

Все решения ООН носят рекомендательный характер и юридическую силу могут приобретать только после закрепления в национальном законодательстве.

Методы воздействия на страны, не соблюдающие международные нормы со стороны ООН могут носить экономический характер – эмбарго (запрет на ведение торговли), запрет на экспорт и импорт; политический характер – бойкот, разрыв достигнутых ранее соглашений, исключение из организации.

40. Проблемы участия России в международных экономических организациях.

Россия принимает участие в более чем 300 организациях. Условно их можно разделить на три группы:

1. Организации системы ООН;

2. Специализированные экономические и научно-технические организации ООН;

3. Многосторонние валютно-финансовые и торговые учреждения.

Для России представляют интерес следующие программы ООН:

1. Программа развития ПРООН – предоставляет консультационные услуги переквалификации руководителей предприятий с учетом требований рыночной экономики, привлечение дополнительных ресурсов двусторонних и многосторонних «доноров»;

2. Детский фонд ЮНИСЕФ – гуманитарная медицинская помощь, содействие в реорганизации здравоохранения и социальной защиты детей;

3. Программа промышленного развития ЮНИДО – содействие хозяйственным реформам в российской промышленности;

4. Международная организация труда (МОТ) – внедрение концепции социального партнерства, помощь в обзоре рынка труда, совершенствование статистики труда, обучение кадров;

5. Всемирная организация здравоохранения (ВОЗ) – программы по ликвидации последствий чернобыльской аварии, борьбе со СПИДом, охрана окружающей среды.

Россия сотрудничает со Всемирным банком, в 1992 г. Россия присоединилась к МВФ и МБРР, к международной финансовой корпорации и Европейскому банку реконструкции и развития. МВФ и МБРР – ведущие кредиторы России. В 1992-1998 гг. МБРР предоставил кредиты на сумму 11,4 млрд. долл. под реализацию 41 проекта. Международная финансовая корпорация играет заметную роль в содействии рыночным реформам (приватизация).

Главная задача Всемирного банка – обеспечение эффективного использования средств, следовательно, получение каждого следующего кредита для России сложнее, так как Всемирный банк помогает странам с временными трудностями в уравновешивании платежного баланса, а Россия рассматривала его кредиты как спасение от экономического и финансового кризиса. ЕБРР кредитует в основном частный сектор. В 1992 г. Россия получила статус наблюдателя в ГАТТ (Генеральное соглашение по тарифам и торговле). На сегодняшний день стоит вопрос о вступлении России в ВТО, но признание правил игры ВТО может повлечь существенные изменения внутри страны – в экономике, в экономической политике государства, правовом обеспечении предпринимательской деятельности, вывозе капитала, защите прав собственности. А без вступления в ВТО дальнейшая интеграция в мировое хозяйство невозможна. Россия вступила в Парижский клуб в качестве страны-кредитора. Она принимает участие в рассмотрении вопросов урегулирования долгов развивающихся стран (возможно России удастся вернуть свои долги).

Россия принимает участие в работе Лондонского клуба. Возникает следующий парадокс: в банках, участвующих в Лондонском клубе ведутся счета долгов России, но в тех же банках лежат не меньшие деньги теневого и криминального капитала.

Россия участвует в ежегодных встречах стран «Большой Восьмерки», но не принимает участия в обсуждении валютно-финансовых проблем.   

41. ВЭД: сущность, мотивация, среда.

ВЭД предприятий – это деятельность, связанная с выходом на внеш. рынки хоз. операциями, проводимыми в двух или более странах. Особенности ВЭД опр. цели выхода предприятия на внешние рынки, а также выбор средств и форм ведения ВЭД.  Наиболее общей целью является получения прибыли, расширение сбыта, приобретение ресурсов, диверсификация продаж, использование избыточных мощностей, сокращение издержек (за счет эффекта масштаба), прежде всего условно-постоянные затраты, экономия на транспортных расходах, распределения риска. Все это обогащает опыт предприятия в работе на международных рынках. 

Экон. интересы предприятий -  участников ВЭД Глобальная цель – максимизация массы и нормы прибыли на основе использования преимуществ МРТ – реализуется за счет ряда операций: расширение сбыта выпускаемой продукции путем освоения новых рынков за рубежом, расширение. круга покупателей товара по причине его новизны или предпочтительности по ценам или качеству; минимизация издержек производства и удельных затрат на ед.продукции при оптимизации процессов пр-ва, превышающих емкость внутр. рынка; обеспечение потребностей в закупках сырья, новейших технологий, привлечение инжиниринговых услуг; продление жизненного цикла продукта путем его реализации на новых рынках; обеспечение более полной загрузки производственных мощностей в результате кооперации; минимизация затрат на обновление основного капитала через межд.лизинг; повышение качества продукции с помощью .применения новых технологий; повышение эффективности вложения капитала, прежде всего в такой форме, которая позволяют экономить издержки пр-ва, оптимизация производственно-сбытовой базы; переноса предпринимательской деятельности в страны с более стабильной полит. ситуации.; выноса «вредного производства» в страны, в кот. действует более либеральное законодательство. При этом экон. интересы предприятия формируется в соотв. с законодательно закрепленными принципами осуществления ВЭД: с одной стороны, предприятия самостоятельны в принятии своих решений по выходу на внеш. рынки, выбору орг-правовой формы, партнеров, а следовательно, их ВЭД должна учитывать требования нац. экон. безопасности страны.

Препятствия, которые могут возникнуть у предприятия при осуществлении ВЭД: отсутствия достаточных знаний о других рынках и условиях работы в других странах, сложности выхода на рынок, в т.ч. незнание особенностей ВЭД. Большой риск ВЭД. Отсутствие средств для приобретения ресурсов. Транспортные издержки. Гос. политика стран, в кот. предполагается вести ВЭД.

Среда ВЭД представляет собой совокупность условий за пределами компании, которые на практике влияют на успех ВЭД: - общий уровень экон. развития; - фаза экон. цикла в стране (кризис, подъем); -наличие свободных мест или нехватка рабочей силы; - наличие и доступность денежных средств.

Полит. среда  способы управления экономикой – цели и задачи правительства страны; в зависимости от политики правительства различают страны экспортоориентированной экономики и импортозамещающей.

Правовая среда. Ориентируется на традиции, прецеденты. Законодательство может быть не подробно прописано, отсюда большое количество судебных разбирательств и прецеденты. Система гражданского права – базируется на детально разработанных законах, кодексах.  Правовая страна в государстве может быть и теократической, например, в мусульманских странах. Используются своды, правила, заповеди. Прежде чем, выходить на внешние рынки, предприятие должно проанализировать все это. При выходе на внешние рынки необходимо обращать внимание на договорное право, налоги, таможню, порядок создания нового бизнеса, трудовое законодательство, антимонопольное законодательство.

Социально-культурная среда определяет товар, кот. стремятся покупать в соотв. с традициями, нормами, вкусами людей. Необходимо учитывать техническую и технологическую среду – уровень развития техники и технологии. Имеет значение и географическая среда – климат страны, особенность ресурсов, их доступность. 
Большое значение для работы предприятия на внешнем рынке имеет институциональная среда – наличие и особенности работы гос. институтов – банки, страховые компании, транспорт, маркетинговые фирмы, таможня, налоговые органы, органы статистики и т.д.

Конкурентная среда – это наличие и характер деятельности фирм, производящих аналогичную или схожую по своим свойствам продукцию. 

ВЭД представляет собой совокупность методов и средств торгово-экон., научно-технического сотрудничества, валютно-финансовых и кредитных отн. с зарубежными странами. Рациональная внешнеэкон. политика гос-ва может привести к повышению темпов роста нац. дохода, ускорению научно-технического прогресса, повышение концентрации производства и эффективности капитальных вложений. На сегодняшний день ориентация на внешний рынок является чрезвычайно важной для РФ. Выход на международный рынок предприятия дает ряд положительных моментов и для предприятия и для страны: 1. фактор доп. стимулирования стабилизации нац. экономики; 2. гибкость предприятия реагировать на изменение внешнеэкон. факторов; 3. повышение технологического и технического уровня, что приводит к росту предприятия; 4. рост конкуренции в предпринимательстве. В основе внешнеэкон. деятельности лежит независимость и самостоятельность в: 1. выборе ассортимента и объема продукции, которую хотят производить; 2. внешнего рынка; 3. иностранного капитала; 4. форм внешнеэкон. деятельности, с помощью которых можно выходить на внешний рынок.

Главной причиной возникновения и развития внешнеэкон. связей между странами является МРТ. Основные направления развития внешнеэкон. связей в современных условиях: 1. восстановление и развитие экспортного потенциала страны; 2. использование иностр. кредитов для технического переоснащения; 3. повышение конкурентоспособности росс. товаров на внешнем рынке на основе модернизации производства; 4. изменение структуры импорта за счет увеличения удельного веса продукции промышленного пр-ва в форме высокоточных технологий; 5. обеспечение экон. безопасности страны за счет совершенствования экспорта и импорта.

42. Особенности и роль ВЭД в современной России.

До 90-х годов XX века ВЭД в СССР была строго контролируемой государством сферой. Только Внешторг мог выходить на внешние рынки. Даже министерства должны были подавать заявку на приобретение того или иного товара или на поставку чего-либо за рубеж. С 90-х годов страна изменилась и изменились условия ВЭД. Прежде всего, либерализация. Этот процесс имел неоднозначный эффект. С одной стороны, изменился порядок выхода предприятия на внешний рынок. Это стало гораздо проще. Любое предприятие могло стать участников ВЭД. С другой стороны неурегулированность этого процесса привела к значительным потерям в экономике для ряда отраслей, т.к. продукция не могла конкурировать с аналогичной продукцией других стран, например, легкая промышленность, товары народного потребления. Но при этом ряд отраслей смогли пережить переломный момент, сохранили  и упрочили свои позиции – металлургия, энергетика, сырье. В результате преобразований изменилась структура экспорта и импорта. Экспорт – сырье, энергоресурсы. Импорт – товары народного потребления, оборудование. Конкурентоспособные отрасли:

- сырье, топливо

- активно развиваются – авиа, космос, вертолетостроение, торговля оружием.

Конкурентные преимущества России в целом состоят в следующем: наличие ресурсов, наличие технологии, достаточно высокий уровень образования.

Внеш.торговли РФ не удалось занять в системе. Мировой торговли (МТ) то место , кот. Принадлежало СССР.

Внешняя торговля имеет положительное сальдо(т.е. экспорт превышает импорт)

Экспортный сектор: носит отраслевую структуру. Доминирует: нефть, нефтегазовая продукция, газ, металлы, лес, машины и оборудование. Гл. задачи: экспортные товары с более высокой степенью переработки (не нефть, а бензин). Преодоление в целом сырьевой направленности экс. на перерабатывающую промышленность. Главные участники ВЭД: ФРГ, Испания, Нидерланды, Китай.

Импорт: машин и оборудования, продовольствия (24%), лекарственные препараты. Главные .импортеры: ФРГ, Нидерланды, Испания, Индия, Китай, Страны СНГ (Украина, Белоруссия).

Инвестиционное сотрудничество (прямые, порт., прочие инвестиции. (движение ссудного кап.)) преобладают прочие инв., на 2м месте портфельные, на 3м прямые инв. (самые выгодные для РФ)

Причина из-за, кот. низкий уровень инвестиций: 1 неразвитость экономики; законодательной базы 2. инвестиции сосредоточены в нефтегазовом комплексе (большие прибыли для инвесторов) Характерен вывоз капитала из РВ (в основном предпринимателями). Существует бегство капитала.

Производственное и научно-техническое сотрудничество - характеризуется крупными концернами, заводами по сборке иностранных товаров на территории РФ.

Функции ВЭД строятся.: 1) организация и обслуживание международного обмена природными ресурсами и результатами труда в их вещественной и стоимостной формах. 2) международное признание потребительской стоимости продуктов МРТ. 3) организация международного денежного обращения. 4) повышение  ВВП и рост благосостояния нации. Результатом развития ВЭД является: экономия хозяйственных затрат, ускорение НТП., прогрессивные структурные сдвиги в национальной экономике, рост национального .дохода страны, рост уровня жизни насел.

Конкурентные преимущества и недостатки экономики России – опережение соперников, завоевание и укрепление позиций на заруб рынках. Под конкурентоспособным  товаром подразумевается сопоставление потребительских и ценовых показателей товара. Главные показатели конкуренции: объем ВВП, доля расходов в структуре ВВП, прирост золотовалютных резервов, соотношение средних индексов цен на импортируемые товары и экспортируемые услуги. Всемирный банк определяет национальную конкурентоспособность по методике, имеющей 381 показатель. Факторы, помогающие достигнуть преимущества: крупные объемы природных ресурсов, трудовые ресурсы, наличие в некоторых отраслях ВПК уникальных технологий. Конкурентные слабости экономики России: высокая ресурсоемкость и затратность производства, преобладание в отраслях нар хозяйства отсталых технологий, засилие бюрократии и криминализация экономики. Модели внешней торговли предполагает: либерализацию торговли, участие России в ВТО, поддержка отечественных экспортеров, приближение отечественного хозяйства к международному уровню.

43. Субъекты и условия осуществления ВЭД. Формы выхода предприятий на внешние рынки.

Субъект ВЭД – это предприятия, государство. Предприятия могут классифицироваться по:

- виду хоз. деятельности и характеру совершаемых операций (торговые, финансовые, производственные).

- по правовому положению (организационно-правовые формы в соответствии с законодательством страны).

- по характеру собственности ( частные, государственные, корпоративные, кооперативные).

- по принадлежности капитала и контролю (национальные, смешанные, совместные).

Формы выхода на внешние рынки – непосредственно напрямую, через посредников – ТПП, ассоциации делового сотрудничества, совместные предприятия.

Поскольку ВЭД – категория уровня хозяйствующего субъекта, то её главными субъектами являются фирмы, предприятия и организации.

Фирма – это образовавшийся в процессе разделения труда хозяйствующая единица, зарегистрированная в соответствующей организационно-правовой форме.

Классификация  по ряду критериев:

1. По виду хозяйственной и внешнеэкономической деятельности и характеру операций:

· Промышленность,    с/х,      агропромышленный комплект,   транспорт,   страхование

· Транспортно-экспедиторские,     инжиниринговые,   туристические услуги.   

· Лизинговые, рекламные

2. По организационно-правовой форме:

a) Коммерческие организации:

· Хозяйствующие товарищества и общества (ООО, ОДО, ОАО, ЗАО)

· Производственные кооперативы

· Государственные, муниципальные, унитарные предприятия, предприятия на праве полного хозяйственного ведения

      б) некоммерческие организации:

· Потребительские кооперативы

· Общественные организации

· Объединения (союзы, ассоциации)

3. По характеру собственности:

· Частные

· Государственные

· Государственно-частные

· Кооперативные

4. По принадлежности капитала и контролю:

· Национальные

· Иностранные

· Смешанные

5. По сфере деятельности:

· Национальная

· Международная

Способы выхода предприятий на внешний рынок

 2 способа: 1.Прямой- экспортер или импортер сам занимается поиском иностранного контрагента. Используется продажа и закупка промышленного сырья на долгосрочной основе. – при экспорте и импорте дорогого оборудования – при проведении закупок гос. учреждениями, предприятиями и фирмами. + - более тесные связи с зарубежными партнерами – лучше изучить условия зарубежного рынка    - быстрее приспособить свои потребительские программы к потребностям зарубежного рынка. 2. Косвенный- предполагает экспорт/импорт товаров через торгово-посредническое звено на основе заключения договора с торговым посредником. Используется: на слабоизученных отдаленных рынках и рынках малой емкости.- при продвижении нового товара - при ввозе в страну крупных товаров, товаров, монополизированных крупными торговыми фирмами. + - собственная сеть сбыта и тех.обслуживание у торг. посредника. –хорошее знание особенностей местного рынка 

     - возможность проведения торговым посредником рекламных мероприятий. 

     - наличие устойчивых деловых связей.

44. Определение иностранного партнера, оценка деятельности потенциального партнера.

Устойчивость иностранного партнера определяется, прежде всего, основными показателями. К ним относятся:

- финансовый отчет, баланс (абсолютные и относительные показатели). Абсолютные показатели характеризуют масштаб операций фирмы, ее производственные мощности, итоги производственной и сбытовой деятельности: активы, объем продаж, прибыль, основной капитал, оборотный капитал, объем капиталовложений, соотношение собственных и заемных средств, капитализация прибыли, количество работников, запасы.

Относительные показатели – это коэффициенты, показывающие соотношение абсолютных показателей, прежде всего, это рентабельность (отношение прибыли к активам, к продажам), рентабельность основного капитала, отношение заемного капитала и собственного. Отношение объема продаж к активам, к оборотному капиталу, к материально-производственным запасам, доля издержек производства в стоимости реализованной продукции, к общему числу занятых. На самом деле система относительных показателей может быть разработана применительно к каждому конкретному предприятию, к его виду деятельности,  объему рынка и т.д. Это зависит от того, какой показатель необходимо проанализировать и для каких целей. 

Принимается во внимание также показатель конкурентоспособности фирмы – ее возможность предложить товар, способ противостоять другим товарам на рынке. Отношение объема продаж к стоимости нереализованной продукции, к сумме дебиторской задолженности, загрузка производственных мощностей, портфель заказов, затраты на технологию, маркетинг и т.д. 

Что касается показателей финансового положения фирмы, то здесь следует говорить прежде всего о платежеспособности. Платежеспособность -  это степень финансовой независимости фирмы от внешних источников финансирования ее деятельности и способность в заранее оговоренные сроки погасить свои финансовые обязательства. Кредитоспособность – это возможность предоставления кредитов клиентам. 

Также для оценки надежности потенциального партнера можно использовать анализ структуры капитала, например, отношение собственного капитала к итогу баланса. Если это отношение больше 50%, то фирма финансово устойчива. Можно посмотреть отношение всей задолженности к собственному капиталу, коэффициент самофинансирования текущих капиталовложений, коэффициент ликвидности оборотных активов и т.д.

Источники получения информации о партнерах:

- ТПП

- банки

- Всероссийский конъюнктурный институт

-  Интернет

- информация за рубежом – кредит-бюро, консалтинговые фирмы, фирмы по предоставлению информации.

- ТПП зарубежные

- гос. Учреждения

- союзы предпринимателей

- фондовые биржи

- публикации – справочники по фирмам, товарно-фирменные справочники

- отраслевые справочники

- акционерные общества

- различные тематические справочники

- стат. Отчетность.

45. Виды внешнеэкономических операций. Основные и обеспечивающие операции.

В ВЭД различают основные операции и обеспечивающие.  Основные – непосредственно связанные с перемещением товаров и услуг между иностр. партнерами. Это следующие операции: купля-продажа товаров; встречная торговля; лицензионные соглашения; аренда и лизинг; торговля услугами; инвестиционное сотрудничество.

Обеспечивающие операции – это операции, создающие условия для реализации основных операций: маркетинг; инжиниринг, консалтинг; страхование товаров, транспортных средств и т.д.; кредитование; транспорт; посреднические операции. На одну основную операцию может приходиться до 8 обеспечивающих.

Организация внешнеэкон. операций – это набор определенных процедур по подготовке и осуществлению внешнеэкономической сделки, организующих, направляющих и регулирующих различные виды деятельности людей в процессе международного обмена товарами и услугами, включают в себя маркетинговые  исследования зарубежных рынков, поиск и выбор иностр. партнёра, подготовку и проведение переговоров по заключению контракта, организация международных перевозок и расчётов, страхования и таможенного оформления груза

Техника внешнеэкон. операции – это регламентирование конкретных действий людей в рамках определенных процедур, в первую очередь по оформлению соотв. док-тов (оферт и запросов, внешнеэкономических контрактов, паспортов сделок, таможенных деклараций).

Классификация:

1. в зависимости от предмета  внешнеэкон. сделок: - операции по купле-продаже  в материальной форме, - операции  по купле-продаже услуг (межд.лизинг, инжиниринг, туризм, страхование, перевозки) - операции по купле-продаже результатов купли-продажи результатов трудовой деятельности, ноу-хау, торг. марок - операции в рамках производственно-технического сотрудничества.

2. в зависимости от формы ВЭД: - операции по купле-продаже товаров и услуг; - операции в сфере международного инвестиционного сотрудничества (по международному финансовому лизингу); - операции в сфере международной производственной кооперации (в рамках совместных предприятий и производств,  кооперативов); - операции в сфере международного научно-технического сотрудничества (по продаже лицензий, патентов, совместному строительству объектов, обучению специалистов); - операции в сфере международных финансовых и валютно-кредитных отношений, по проведению международных расчетов, предоставлению кредитов и займов

3. по роли в осуществлении внешнеэкон. сделок: - основные внешнеэкон. операции, осуществляемые на возмездной основе между непосредственными участниками этих операций – контрагентами из разных стран (коммерческий экспорт\импорт товаров и услуг. технологии, международный  лизинг); - обеспечивающие, связанные с продвижением товаров, услуг, технологии от продавца к покупателю: международное  страхование, экспедиторские услуги, перевозки, международные расчеты.

4. по способу выхода на внешний рынок: внешнеэкон. связи  между иностр. партнерами, когда партнеры самостоятельно находят друг друга; внешнеэкон. операции с использование услуг посредников, когда для поиска друг друга зарубежные фирмы привлекают посредников.

Внешнеэкон. операции с использованием международных товарных бирж, аукционов, торгов, когда последние служат местом заключения внешнеэкономических сделок.  

46. Осуществление экспортных и импортных операций при прямых связях с контрагентом.

Прямые связи -  это без посредников. Два участника сделки находятся в разных странах. Здесь речь идет о купле-продаже.

1. Экспорт (вывоз) – это продажа иностр. партнеру товара с вывозом его за границу. Невидимый экспорт – это предоставление иностр. фирмам туристических услуг, транспортных, info и т.д. на территории РФ. Экспорт капитала – это вывоз капитала в форме предоставления кредитов и инвестиций иностр. компаниям. В экспорт не включаются товары, поставляемые в счет безвозмездной помощи, транзит товаров через РФ, товары, предназначенные для показа на выставках, товары, вывоз которых не носит комм. хар-ра. Невидимый экспорт – предоставление иностр. гражданам и фирмам туристическо-транспортные услуги и др. услуги на территории нашей страны

2. Импорт – это приобретение у иностранного партнера товаров с обязательным ввозом его на таможенную территорию России, включает платное пользование услугами иностранных лиц, фирм. Импорт капитала в виде кредитов, инвестиций в предприятия России. В импорт не входят (см. выше).

3. Реэкспорт – это продажа в с вывозом ранее импортированного товара, который не подвергся никакой переработке, например, бракованные запчасти для импортного оборудования, брак.

4. Реимпорт – это приобретение с ввозом ранее экспортированного и не подвергшегося переработке товара. Возврат забракованного товара, нереализованного на аукционах, через склады.

47. Сущность и виды встречной торговли в ВЭД.

Встречная торговля – это внешнеторговая операция, условия которой предусматривают встречные обязательства экспортеров принять оплату части стоимости своей поставки определенными товарами покупателя или организовать их продажу третьей стороне. Это увязывание между собой экспортно-импортных операций.

Бартер – это безвалютный, но оцениваемый обмен товарами. Оценка делается для обеспечения эквивалентности обмена, определения сумм страхования, расчета штрафов. Контрагенты предусматривают расчет по претензиям допоставкой или уменьшением поставок заранее оценен. товаров. Бартерные операции широко применяются в кризисной экономике, в условиях неплатежей, отсутствия или ограниченности у предприятий оборотных средств. Бартер в кризисной экономике является способом вывода средств за рубеж, поэтому бартерные сделки жестко контролируются. Существуют специальные законы, например, Указание «О гос. регулировании внешнеторг. бартерных сделок». Размеры бартера сегодня составляю примерно 1% от экспорта.

Встречные закупки – это обязательства иностранных экспортеров по встречным закупкам товаров, предлагаемых покупателям. Выполнение встречных обязательств экспортером обеспечивается предоставлением ими банковской гарантии или правом удерживать сумму из платежей. В этом случае составляется 2 контракта – на основную поставку и на встречную. Встречные закупки как правило осуществляются по инициативе импортера и являются средством давления на экспортеров при помощи конкуренции между ними. Это называется рынок покупателя. 

- авансовые закупки – когда сначала закупает товар продавцом, а затем идет поставка покупателю

- офсет – это взаимопогашающие обязательства оной стороны на согласованную сумму другой стороны.

- сделки с передачей товаров или финансовая компенсация – swich,  когда первоначально экспортер на принимает на себя обязательств по закупке, а обязуется обеспечить такую закупку третьей стороной. Но ответственность за исполнение сделки несет экспортер.

- выкуп устаревшей продукции при сбыте новых моделей. Применяется при закупках оборудования, при обновлении основных средств, а/м. Устаревшие модели подвергаются реновации и перепродаются в развивающиеся страны.

- операции с давальческим сырьем – это переработка сырья на предприятиях другой страны с оплатой стоимости переработки и транспортировки дополнительными поставками сырья. Расчет в этом случае производится готовой продукцией. В контракте указываются мировые цены на сырье, на продукт, стоимость переработки, транспортировки. Расчеты по претензиям тоже осуществляются сырьем или продуктами его переработки – нефть, алмазы. Разновидностью этой операции является толлинг – когда сырье иностранной фирмой перерабатывается, оплачивается часть стоимости и вся готовая продукция может быть вывезена. Например, алюминий.

- контракты с комплектацией закупаемого оборудования узлами и деталями отечественного производства. В законодательстве ряда стран обязательная часть комплектации. Это снижает затраты на импорт. По такому договору поставщик несет ответственность за весь комплект оборудования, В т.ч. и за узлы местного производства.

- компенсационные соглашения и сделки, по условиям которых расчете за поставляемого оборудование осуществляются товарами, выпущенными на данном оборудовании или поставками товаров, произведенными другими предприятиями.

- встречные поставки в рамках кооперативных связей производственного характера. Производственная кооперация – это долгосрочное взаимодействие юридически независимых партнеров по осуществлению хоз. Функций, связанных с производством товаров. Поставки в рамках договоров о кооперации имеют льготы по таможне. Встречная торговля также может быть реализована: - в рамках совместного предпринимательства; - во встречных поставках, лежащих в основе производственной кооперации
В настоящее время встречная торговля имеет важное значение в мирохозяйственных связях.

Одним из методов для решения проблем импортера с наличием достаточных сумм твердой валюты является метод встречной торговли. Термин "встречная торговля" является для международного бизнеса так называемым "зонтичным" термином, под который подпадают методы осуществления многих международных комм. операций. Встречную торговлю, можно наблюдать как при простых товарообменных операциях, так и при оплате сложнейших пакетов конструкционно-инжиниринговых услуг по созданию производственных объектов за рубежом теми товарами, которые будет выпускать данный объект. Поэтому встречную торговлю следует отнести к особому методу международной торговли, осн. отличие которого состоит в его валюто-экон. природе. Этот метод международной торговли получил за последнее десятилетие 20 в. еще большее развитие. Число стран, компании и правительства которых практикуют встречную торговлю, превысило сотню.
48. Особенности, направления, правовое положение иностранных инвестиций в России (Закон РФ об иностранных инвестициях. Закон РФ о разделе продукции). 

Иностранные инвестиции в России. Инвестиции (капитальные вложения) совокупность затрат материальных, трудовых и денежных ресурсов, направленных на расширенное воспроизводство, основных фондов всех отраслей народного хозяйства. В РФ инвестиции могут осуществляться путем: создания предприятий с долевым участим иностр. капитала (совместных предприятий); создания предприятий, полностью принадлежащих иностр. инвесторам, их филиалов и представительств; приобретения иностранным инвестором в собственность предприятий, имущественных комплексов, зданий, сооружений, долей участий в предприятиях, акций, облигаций и других ценных бумаг; приобретение прав пользования землей и иными природными ресурсами, а также иных имущественных прав и предоставления займов, кредитов, имущества и имущественных прав и т.п. Иностр. капитал может привлекаться в форме частных зарубежных инвестиций прямых и портфельных, а также в форме кредитов и займов. Под прямыми инвестициями принято понимать капитальные вложения в реальные активы (пр-во) в других странах, в управлении которыми участвует инвестор. Инвестиции могут считаться прямыми, если иностр. инвестор владеет не менее чем 25% акций предприятия, или их контрольным пакетом, величина которого может варьироваться в достаточно широких пределах в зависимости от распределения акций среди акционеров. Прямые зарубежный инвестиции это нечто большее, чем простое финансирование капиталовложений в экономику, хотя само по себе это крайне необходимо России. Прямые зарубежные инвестиции представляют также способ повышения производительности и технического уровня российских предприятий. Размещая свой капитал в России, иностр. компания приносит с собой новые технологии, новые способы организации производства и прямой выход на миро вой рынок. Е! к нач. 1993 г. объем накопленных в мире ПЗИ оценивался в 2 трлн. $, а ежегодные потоки долгосрочных капиталов между странами в форме прямых инвестиций – 200 млрд. $, то в экономику РФ в этом же году было вложено лишь 3,8 млрд. $, а в 1997 г. объем накопленных в РФ иностр. капиталов составил 43,1 млрд. $. Слабая активность иностр. инвесторов объясняется наличием в нашей стране неблагоприятного инвестиционного климата, определяющего степень риска капиталовложений. Прежде всего, это связано с несовершенством законодательной базы, со спадом производства и экономической стагнацией, инфляционными процессами, низким платежеспособным спросом на внутреннем рынке, высокой внешн. задолженностью РФ, «теневой экономикой». На 1996 г., наибольшей привлекательностью для инвесторов являются отрасли: ТЭК – 49,5%; торговля и общественное питание – 9,8%; строительство – 5,6%; деревообрабатывающая и целлюлозно-бумажная промышленность – 4,7; машиностроение и металлообработка – 4,1%. Накопленные иностранные инвестиции в РФ по состоянию на 1 июля 2000 года оцениваются в 30,7  млрд.долл., из которых 47% представлены прямыми инвестициями, 52% прочими инвестициями, 1% приходится на портфельные инвестиции. На 2003 г. 6.8 млрд., на 2004 –9млрд., на 2005- 13 млрд. Кроме движения капиталов в предпринимательской форме РФ участвует и в движении ссудного капитала (Кредиты и займы) нашей стране 140-176 млрд, а мы должны 160. Гос. регулирование иностр. инвестиций в РФ. Были выделены следующие главные задачи инвестиционной политики: формирование благоприятной среды, способствующей повышению инвестиционной активности негосударственного сектора, привлечение частных отечеств. и иностр. инвестиций для реконструкции предприятий, а также гос. поддержка важнейших жизнеобеспечивающих пр-в и социальной сферы при повышении эффективности капитальных вложений.

ФЗ «Об иностранных инвестициях в РФ» в системе гос. регулирования  ВЭД в РФ От 9.07.97(99) №160 – основополагающее в регулировании деятельности иностр. инвесторов на территории РФ, опр. осн. гарантии прав иностр. инвесторов на инвестиции и получении от них доходов и прибыль, условия предпринимательской деятельности иностр. инвесторов, т.е. вложения только в реальный сектор экономики в форме ПИИ и сферы страхования вложения капитала в некомм. организации. Цель: привлечение и эффективное испол. в экономике РФ иностр. матер. и фин. ресурсов, передовой технологии и технологии  управленческого опыта, обеспечение стабильных условий деятельности иностр. инвесторам. Все гарантии гос-ва касаются прямых инвестиций приобретение не менее 10% доли в уставном капитале, вложение капитала в основные фонды Предоставляются льготы инвесторам, кот. участвуют в реализации приоритетных инвестиционных проектов, пр-ва субъектов предоставляют льготы в пределах своей компетенции. обязанности иностр. инвесторов соблюдать антимонопольное законодательство, права и обязанности фед. органов власти и органов власти субъектов. Законно о разделе продукции конкурсное приобретение недр по спец. соглашениям. На сегодняшний день совместных предприятий 15 тыс. половина зарегистрированных предприятий работает.

49. Организация международного производственного и научно-технического сотрудничества.

Этапы международного производственного сотрудничества: Первый этап связан с международной специализацией стран преимущественно на основе общего разделения труда, т.е. когда развивается обмен продукции одной отрасли производства (например, промышленности) на товары другой (например, с/х). Второй этап хар-ся интенсивным развитием межотраслевой специализации на базе частичного разделения труда, что связано с дифференциацией отраслей пром. Выражается это в появлении «международно-специализированных отраслей» и пр-в, с продукцией которых страна выходит на международный рынок. Третий этап характеризуется тем, что наряду с развитием международной отраслевой специализации, основанной на общем и частном разделении труда, начинается процесс углубления международной внутриотраслевой специализации, основанной на частном, а также единичном разделении труда. Выражается это в обособлении пр-ва отдельных частей продуктов (агрегатов, узлов, деталей) с целью достижения массового пр-ва, высокого уровня производительности труда на базе новой техники и технологии, снижения издержек пр-ва и пр. Естественно, что эта специализация требует широких кооперационных связей для создания конечного продукта (машины, агрегата, производственного объекта). Базовые для производственного сотрудничества понятия – международная специализация и кооперация производства – неразрывно связаны. Международная производственная кооперация – это непосредственное соединение в повседневном взаимодействии труда субъектов – юридических лиц разных стран в одном и том же, либо в разных, но связанных между собой процессах производства. Таким образом, международная производственная кооперация объединяет ее участников единством конкретной производственной цели.

Можно выделить следующие основные формы международного производственного сотрудничества: совместная координация производства и сбыта на основе специализации и кооперирования, совместное владение предприятиями подрядное строительство, научно-техническое сотрудничество. Не всегда эти формы существуют в «чистом» виде. Однако наиболее часто на практике фирмы организуют совместное пр-тво какой-либо продукции или оказание услуг производственного хар-ра на основе межотраслевой и внутриотраслевой специализации, прибегая при этом к созданию совместных предприятий, в которых тесно сочетается научная, производственная, торгово-сбытовая деятельность. Совместное пр-во на основе международной специализации, как правило, отражает довольно высокий уровень развития международных интеграционных процессов и связей между фирмами разных стран.

Характерными признаками производственного сотрудничества являются: долгосрочность, стабильность и регулярность экон. Отн. между партнерами; наличие в качестве субъектов производственной кооперации пром. предприятий (фирм) из разных стран; закрепление в договорном порядке в качестве главных объектов кооперации готовых изделий, компонентов, других частичных продуктов и соотв. технологии; распределение заданий в рамках согласованной программы, закрепление за партнерами производственной специализации, исходя из осн. целей соглашений между ними. Следствием этого является международная экон. интеграция – это процесс хозяйственно-полит. объединения стран на основе развития глубоких устойчивых взаимосвязей и разделения труда между нац. хоз-ми, взаимодействия их воспроизводственных структур на различных уровнях и в различных формах. На микро уровне этот процесс идет через взаимодействие капитала отдельных хоз-ых субъектов (предприятий, фирм) близлежащих стран путем формирования системы экон. соглашений между ними, создание филиалов за границей. На межгосударственном уровне интеграция происходит на основе формирования экон. объединений гос-в и согласования нац. политик.

Бурное развитие межфирменных связей порождает необходимость межгосударственного регулирования, направленного на обеспечение св. движения товаров, услуг, капиталов и рабочей силы между странами в рамках экон., научно-технической, фин. и валютной, социальной, внеш. и оборонной политики. В результате происходит создание целостных регион. хоз-ых комплексов с единой валютой, инфраструктурой, общими экон. пропорциями, фин. фондами, общими наднациональными или межгосударственными органами управления. Самая простая форма экон. интеграции зона св. торговли, в рамках которой отменяются торг. огр. между странами-участницами, и прежде всего таможенные пошлины. Другая форма – таможенный союз – предполагает наряду с функционированием зоны св. торговли установление единого внешнеторг. тарифа и проведение единой внешнеторг. политики в отн. третьих стран. В обоих случаях межгосударственные отн. касаются лишь сферы обмена, с тем чтобы обеспечить для стран-участниц одинаковые возможности в развитии взаимной торговли и фин. расчетов. Более сложной формой является общий рынок, обеспечивающий его участникам наряду со св. взаимной торговлей и единым внеш. тарифом св. передвижения капиталов и рабочей силы, а также согласование экон. политики. Но наиболее сложной формой межгосударственной экон. интеграции является экон. (и валютный) союз, совмещающий все вышеуказанные формы с проведением общей экон. и валютно-финансовой политики.

Экон. интеграция обеспечивает ряд благоприятных условий для взаимодействующих сторон. Во-первых, интеграционное сотрудничество дает хозяйствующим субъектам (товаропроизводителям) более широкий доступ к разного рода ресурсам: фин., матер., трудовым, к новейшим технологиям в масштабах всего региона, а также позволяет производить продукцию в расчете на емкий рынок всей интеграционной группировки. Во-вторых, экон. сближение стран в регион. рамках создает привилегированные условия для фирм, стран участниц экон. интеграции, защищая их в опр. степени от конкуренции со стороны фирм третьих стран. В-третьих, интеграционное взаимодействие позволяет его участникам совместно решать наиболее острые социальные проблемы, такие как выравнивание условий развития отдельных наиболее отсталых районов, смягчение положения на рынке труда, предоставление социальных гарантий малообеспеченным слоем населения, дальнейшее развитие системы здравоохранения, охраны труда и социального обеспечения.

50. Особенности и техника международной аренды и лизинга.

Международная аренда – это отн. имущественного найма, по которому арендодатель из одной страны передает арендатору из другой страны имущество во временное пользование и за согласованную плату. В ВЭД применяется краткосрочная аренда (рентинг), среднесрочная (хайринг), долгосрочная (лизинг).

Рентинг – предусматривает обязательное страхование и техн. обслуживание арендодателем. Ставки складываются под воздействием спроса и предложения на мировом рынке и хорошо известны объекты (транспорт, туристические и др. товары)

Хайринг – транспорт, дорожно-строительные машины, монтажное оборудование. Срок аренды до 1 года. Страхование и тех. обслуживание – в зависимости от условий договора. Сдача в аренду может производиться с эксплуатационным персоналом или без него. Ставки также известны.

Лизинг – это долгосрочная аренда оборудования с помощью и через специализированные компании с возможным последующим выкупом арендатором оборудования. Лизинговая компания по заявке арендатора закупает у поставщика оборудование для использования его в производственных целях арендатором, сохраняя при этом право собственности на объект лизинга до конца лизингового периода. Лизинговая компания получает кредит от кредитной организации, расплачивается с поставщиком и гасит кредит, а также возмещает свои издержки по сделке и получает прибыль из арендных платежей.

Лизинговые сделки по количеству участников бывают: 1 сделка с двумя участниками (поставщик и арендатор. Это 10-15% от всех лизинговых сделок. В этом случае поставщик выступает и лизингодателем, и описанная выше схема работает также). 2 Трехсторонняя сделка – поставщик, лизинговая компания, арендатор. 3 Многосубъектная сделка - когда в лизинг сдается сложное техн. оборудование и для того, чтобы его выкупить лизинговая компания привлекает инвесторов и все они становятся участниками сделки. 

Различают: Финансовый предусматривает выплату в течение лизингового периода сумм, возмещающих полную стоимость амортизации оборудования или большую ее часть, а также прибыль арендодателя. По истечении лизингового периода арендатор может вернуть объект аренды, закл. новое соглашение на аренду данного оборудования, выкупить объект по остаточной стоимости. Фин. лизинг отличается наиболее продолжительными сроками использования лизингового имущества, которые могут составлять 10 лет и более. Операционный лизинг – предполагает возможность лизингодателя сдавать свое имущество, которое он закупает на свой страх и риск, в аренду неоднократно в течение нормативного срока службы этого имущества. Этот вид лизинга позволяет: сократить сроки аренды; возложить риски порчи, утраты или утери объекта лизинга на лизингополучателя. По объему сервисного обслуживания выделяют «чистый», «мокрый» лизинг, лизинг с неполным набором услуг и генеральный лизинг. «Чистый» лизинг – это вид лизинга, при котором все расходы по эксплуатации, ремонту, страхованию используемого оборудования несет арендатор и они не включаются в лизинговые платежи. При этом арендатор обязан содержать объект в рабочем состоянии, тщательно обслуживать его и после окончания срока сделки возвратить лизингодателю в хорошем состоянии с учетом нормального износа. «Мокрый» лизинг – предусматривает комплексную систему техн. обслуживания, ремонта, страхования, а также оказание доп. услуг. Предметом такого лизинга чаще бывает сложное специализированное оборудование. Лизинг с неполным набором услуг предполагает заранее согласованное разделение функций по техн. обслуживанию объекта между сторонами договора. Генеральный лизинг позволяет при постоянном и проверенном сотрудничестве арендатора с лизинговой компанией заключить общее соглашение по предоставлению лизинговой линии, по которой можно брать оборудование без закл. доп. контракта.  Компенсационный лизинг предусматривает оплату обязательств лизингополучателем поставкой продукции, выпускаемой на взятом в лизинг оборудовании или в форме оказания встречных услуг. Он особенно эффективен при недостатке у предприятия валютных средств для приобретения высокопроизводительных машин и оборудования. Возвратный лизинг – его сущность состоит в том, что собственник оборудования продает лизинговой компании оборудование, а затем берет его в аренду, то есть продавец оборудования превращает в лизингополучателя. С комм. точки этот вид лизинга выгоден тогда, когда фирма испытывает острую нужду в средствах. К преимуществам международного лизинга для страны лизингополучателя относятся: лизинг увеличивает конкуренцию между источниками финансирования; лизинг повышает общий уровень капиталовложений; сумма лизинговых сделок не учитывается в подсчете нац. задолженности, т.е. появляется возможность повысить лимиты кредиторской задолженности, установленным МВФ по отдельным странам.

Международный лизинг подразделяется на прямой экспортный, прямой импортный, транзитный. Технологически они реализуются с помощью договоров, заключаемых: отечественной лизинговой компанией непосредственно с зарубежным арендатором. 

Прямой международный лизинг представляет собой сделку, где все операции совершаются между комм. организациями с правом юр. лица из двух разных стран. Его привлекательность состоит в том, что: лизингодатель имеет возможность получить экспортный кредит в своей стране и тем самым расширить рынок сбыта своих товаров и услуг; арендатор обеспечивает полное финансирование исполь. современных машины, оборудования и ускоренное техн. переоснащением пр-ва. Различие экспортного и импортного лизинга определяется страной месторасположения лизингодателя и лизингополучателя. При импортном лизинге поставщик находится за рубежом, а при экспортном – зарубежным партнером является лизингополучатель.

Транзитный (косвенный) международный лизинг имеет место в случаях, когда лизингодатель одной страны берет кредит или приобретает имущество в другой стране и поставляет его арендатору в третью страну. Инвестирование в транзитный лизинг по сравнению с прямыми сделками имеет для арендодателя следующие преимущества: получение доступа к местным фин. источникам; уменьшение риска, связанного с обменом валюты; расширение номенклатуры сдаваемых в аренду техн. средств; снижение налоговых барьеров за перевод лизинговых платежей за границу; снятие ограничений на деятельность иностр. партнеров-лизингодателей; упрощение процедуры регистрации имущества на имя иностр. владельцев; расширение иностр. рынков сбыта производимой продукции.

Договор лизинга имеет некоторые особенности: оговаривается тех. состояние оборудования, фиксируется срок аренды. Арендодатель может обязываться информировать арендатора о появлении более современного оборудования и поставлять его при перезаключении контракта. Оговаривается право выкупа после завершения лизингового периода, Возможность пролонгирования контракта, Может устанавливаться базисный период, в течение которого стороны не имеют права расторгнуть контракт.

51. Роль, объекты, виды лицензионных соглашений в ВЭД.

Технология – совокупность знаний и методов о процессе производства, его организации и управлении им. Технология и является объектом лицензионных соглашений. 

Подписание Лицензионного соглашения – это классическая внешнеторг. операция, предметом которой является лицензия на передачу изобретений, техн. опыта, промышленных секретов и образцов, комм. знаний, товарных знаков, торг. марок и т.д.  Л/с – это следствие расширения международного научно-технического обмена. В л/с оговаривается право пользования технологией, срок действия лицензии, вид деятельности, кому, кем и на каком основании выдана, на какой территории. Лицензиар – это собственник лицензии, лицензиат – получатель.

Патентные соглашения – это передача другому лицу права на использование изобретения, защищенного патентом. Патент – это документ, выдаваемый гос-вом частному или юр. лицу и обеспечивающий право на исключительное использование, изготовление или продажу изобретения в течение опр. периода. Право на использование изобретения передается предоставлением лицензии. Выдача патентов регулируется международным и нац. законодательством. Это Парижская конвенция по охране пром. собственности 1883 года, договоры о патентной кооперации. В РФ выдача патентов регулируется Законом об авторских и смежных правах, который был принят в 1994 году.

Беспатентные соглашения – это продажа техн. секретов, незащищенных патентами. В современных условиях большая часть продаж лицензий приходится на беспатентные соглашения, т.к. приобретение чистого патента требует проведения доп. научно-исследовательских работ и связано с комм. риском. Л/с предусматривают комплексный техн. обмен – патент, ноу-хау, инжиниринговые услуги.

Промышленный образец -  это новое изделие, которое соответствует определенным потребностям – это может быть форма, цвет, зрит. Восприятие, модель и т.д.

Товарный знак – это оригинальное оформление, графическое изображением, оригинальное название, особое сочетание цифр, букв и т.д., которыми предприятие снабжает свои товары, и которые обеспечиваются правовой защитой, регистрируются в установленном порядке.

Торговая марка – это обозначение, имя, термин, знак, символ, рисунок, помещаемое на товар и помогающее отличить и идентифицировать товары или услуги одного производителя или группы производителей.

Лицензионные соглашения бывают следующих видов:

Простая лицензия – документ, подтверждающий право лицензиата на осуществление производственной деятельности на основе технологии при сохранении данного права также и за лицензиаром. Простая лицензия действует в течение ограниченного срока на конкретной территории при условии возможности выдачи лицензиаром неограниченного количества лицензий. Стоимость такой лицензии невысока.

Исключительная лицензия – документ, предоставляющий право лицензиату осуществлять производственную деятельность на основе приобретенной технологии с сохранением данного права за лицензиаром, но с возможностью выдачи всего одной лицензии. Действие – на ограниченной территории в ограниченные сроки.

Полная лицензия предполагает утрату лицензиаром права на производственную деятельность и передачу всех имущественных прав лицензиату (перепродажа патента, но на ограниченный срок). Полная лицензия действует на ограниченной территории и ограниченный срок, как правило, 1 год.

Перекрестная лицензия – предпринимательская деятельность, осуществляемая на основе договора концессии.

Платежи по Л/с определяются не стоимостью научно-исследовательских затрат, а доходом, который мог бы быть получен от внедрения предмета л\с. Различают два вида платежей:

1) роялти  -  это периодические процентные отчисления за право пользования лицензионным соглашением, срок фиксированный, ставка тоже. Она зависит от объема выпускаемой на основе приобретенной технологии продукции. 

Формула роялти Rs=(100*R)\S, где R –годовая сумма, S – стоимость чистых продаж за вычетом косвенных налогов, сборов, пошлин. Справедливое роялти 2-4% в машиностроении, 10-15% - фармакология.

2) паушальный платеж – фактическая цена лицензии, вознаграждение в виде такого платежа – капитализация роялти. Это фактически единовременный годовой платеж, который не зависит от объема выпуска продукции. Паушальный платеж применяется: при передаче сопутствующей лицензии вместе с поставками основного технологического оборудования; при продаже лицензии малоизвестным фирмам; при нежелании лицензиата допустить контроль над производством лицензируемой продукции.

В выплате паушального платежа больше заинтересован продавец.

Другие виды платежей по Л/с:

1) перекрестное лицензирование – это обмен лицензиями или патентами, которые предположительно являются эквивалентными,

2) до заключения Л/с ряд услуг лицензиара лицензиату возмещается: предварительный платеж – это плата за проектирование, маркетинговые исследования, написание техн. руководств; платеж за частичное раскрытие техн. info для того, чтобы убедиться в целесообразности осуществления сделки покупатели должны получить продукцию предварительно. В таком варианте присутствует опр. риск для продавца; опционный платеж выплачивается в случае, если потенциальный покупатель хочет получить искл. возможность на заключение данного контракта, но до принятия окон. решения желает собрать доп. info. Опцион. Платеж выступает компенсацией того, что продажа технологии откладывается на неопр. время. Если соглашение на подписывается, то продавец оставляет опционный платеж себе.

52. Особенности международной торговли инженерно-консультационными услугами.

Услуга – это полезная деятельность, не представленная товаром. Результат этой деятельности не отделим от самого процесса деятельности, от потребителя и не может составлять предмет новой сделки. 

Международная торговля услугами регулируется международным соглашением о торговле услугами (ГАТС). 

Особенности регулирования услуг: - они регулируются не на границе как товар, а внутри страны соответствующими положениями внутреннего законодательства; - производство и реализация услуг имеют большую государственную защиту, чем сфера производства и торговли.

Инжиниринг – это ВЭД по проработке и проектированию, созданию объектов промышленности, капитального строительства и т.д. в форме предоставления консультационных и сопутствующих запуску таких проектов услуг.

Виды инжиниринга:

- Консультационный – это исследования объектов, разработка планов, контроль за проведением работ, в т.ч. предпроектные работы, ТЭО, собственно разработка проекта,  послепроектные работы, подготовка документации и т.д.

- Технологический – это проектирование и предоставление технологии для строительства и обеспечения объекта, разработка проектов по снабжению водой, энергией и т.д.

- Строительный – поставки оборудования, техники, проведение строительных и инженерных работ.

Подрядные операции – это форма экономического и технического сотрудничества, по которой одна сторона (подрядчик) обязуется выполнить для другой стороны (заказчика) определенный комплекс работ. Данный вид инжиниринга встречается в строительстве. В этом случае подрядчик несет полную ответственность за объект, включая сдачу работ заказчику независимо от того, делает ли он работу сам или через субподряд. У подрядчика находится право собственности на материальные ресурсы и на сам объект. Заказчик предоставляет исходные данные, выделяет строительную площадку, обеспечивает объект водой, энергией и т.д., оплачивает счета подрядчика.

«Под монтаж» – объект передается при строительной готовности и при полном инженерном и коммуникационном обеспечении для последующего монтажа оборудования. 

« Под ключ» - когда объект полностью готов к выпуску готовой продукции.

«Под готовую продукцию» - пустить объект и вывести его на плановую мощность.

«Под реализацию готовой продукции» - организация системы сбыта.

«Предконтрактная проработка» - подготовка и заключение контракта. Анализ условий договора, ТЭО, согласование условий мобилизационного периода т.е. периода привлечения ресурсов и подготовка и оформление отношений со всеми участниками исполнения подряда. Выполнение строительно-монтажных и пусконаладочных работ, сдача построенного объекта в собственность заказчика. Перед сдачей важно согласовать регламент сдачи. Ликвидационный период – когда подрядчик выводит из объекта свою часть собственности.

1. Реинжиниринг – это инженерно-консультационные услуги по перестройке систем организации и управления производственно-торговым и инвестиционным процессами хозяйствующего субъекта в целях повышения конкурентоспособности и фин. устойчивости. Реинжиниринг имеет два вида:

- кризисный – предложение решительных мер (отсечение неэффективных пр-в, отбрасывание социальных объектов, поиск инвесторов, партнеров и т.д. Реструктуризация компании, управление изменением),

- развития – применяется в тех случаях, когда динамика развития предприятия снижается и действующая структура перестает быть эффективной. Это предложение по новым товарам, видам бизнеса, рынкам и т.д.

2. Франчайзинг – это соглашение крупных корпораций с мелкими фирмами, в соответствии с которым франчайзер обязуется снабжать мелкую фирму в рамках опр. территории своей торговой маркой, рекламой и т.д., отработанными технологиями бизнеса. За это малая фирма (франчайзи) предоставляет родительской фирме услуги по продвижению марки, а также обязуется инвестировать часть прибыли. Франчайзи обязуется вести дело исключительно с франчайзером в соотв. с его представлениями. Например, Макдональд. Положительное в таком бизнесе для малой фирмы то, что снижаются издержки на раскручивание бизнеса, на отработку технологии, риски. Отрицательно – зависимость.

3. Консалтинг – это предоставление услуг организациям в форме консультаций по вопросам экон. деятельности, в т.ч. аналитические обзоры, прогнозы функционирования рынков, оценка динамики, хар-ра изменения цен, определения эффективности различных производственных и инвестиционных программ, разработка и осуществление маркетинговых исследования, рекомендации в области ВЭД, управления предприятия.

53. Организация и техника страхования в ВЭД.

Операции по страхованию отн. к обеспечивающим операциям. Это предоставление услуг по возмещению потерь от форс-мажора. Страховщик – это орг., ведающая созданием и использованием страхового фонда. Страхователь – юр. или физ. лицо, которое выходит на рынок, чтобы продать свои риски и которое пользуется страховкой. Страховая стоимость – это фактическая, действ. стоимость объекта страхования. Страховая ∑ (обеспечение) – это опр. договором страхования или установленная законом ден. сумма, обусловливающая размер выплат пи наступлении страхового случая. Страховое возмещение – это ∑ , выплачиваемая страховщиком в возмещение ущерба, причиненного страховым случаем. Размер страхового возмещения зависит от страхового случая и франшизы – определенной части убытков, не подлежащих возмещению страховщиками. Страховая премия – опр. ден. взнос страхователя и страховой полис – это свидетельство, выдаваемое страховой компанией лицу или орг., заключившему договор страхования. В ВЭД страхуются сами операции, экспортные кредиты, грузы, инвестиционные и биржевые риски (хеджирование) с целью стимулирования ВЭД. Транспортное страхование – груз, транспортные средства, провозная плата. Info, существенную для страхования, сообщает страхователь. При составлении договора страхования должен быть отмечен страховой интерес. При морском страховании убытки делятся между судном, грузом и фрахтом (в случае пропажи судна). Размер убытков опр. специальными работниками – испашорами в присутствии представителей страхователя и страховщика. После уплаты страхового возмещения права переходят на регресс. 

Система страхования существует, когда несколько страховых компаний держат один риск, в этом случае одна СК является генеральной по полису. Если один из участников сделки признан банкротом, то его доля никак не возмещается, другие участники не берут риск на себя.  

Система перестрахования Вместе с риском передается транснациональную страховую группу и часть страховой премии. Перестраховочная компания в случае наступления страхового случая берет риски не клиента, а страховщика. Если страховая компания выбывает, то возмещения клиенту не будет. Перестраховочная премия возврату не принадлежит. 

Существует несколько форм работы с перестраховочными компаниями: факультативное перестрахование - ПК может взять на себя риск, а может и нет. Составляется бордеро, из которого может быть вычеркнуто до 90% клиентов. Облигаторное страхование – ПК обязаны принять все, что указано в бордеро. Факультативно-облигаторная форма – наиболее интересна страховщику – он может выбрать только прибыльные риски. Облигаторно-факультативная – необходимо передать все риски, а иностранцы выбирают только выгодные.  Страхователь приносит в СК только тот риск, наступление которого для него наиболее вероятно. Требование регресса – страховщик  имеет право предъявить претензии к виновной стороне, которая опр. судом. Все издержки по суду тоже переходят на виновного. Регрессное право можно предъявить любому юр. лицу. 

Главные конкурентные преимущества страховщика: Уровень капитализации (размер собственных активов и страхового фонда) и методики по управлению рисками. СК обеспечивают экон. безопасность гос-ву и фирме с помощью экон. инструментов.

Валютные риски и их покрытие. Это риски, связанные с изменением валютного курса. Дифференциация валютных рисков происходит на риск убытков и риск изменения валютного курса. Риск убытков состоит в возможности уменьшения стоимости экспортных контрактов по отн. к нац. валюте, увеличения стоимости контрактов при импорте. Риск упущенной выгоды – это возможность получения худших результатов при выборе решения страховать или не страховать риск. Страхование валютных рисков необходимо для возмещения следующих возможных потерь: 1 затрат, связанных с производством экспортной продукции при отказе от нее зарубежного партнера по каким-либо причинам. 2 Убытков от неплатежа за поставленный товар (услуги) в случае ухудшения фин. положения, форс-мажора, банкротства иностр. партнера. 3Убытки от изм. курса валюты платежа за период от момента закл. контракта до его исполнения. В 1) и 2) случае речь идет об убытках экспортера, в 3) риск может быть и для экспортера, и для импортера.

Риск наличия убытков связан с изм. курса валют . учтен в процессе переговоров до подписания контракта. Инструментом регулирования этого риска является валютная оговорка в контракте. 

Страхование экспортных коммерческих кредитов – в обл. ВЭД сосредоточены все на опр. отрасли. Необходимость и сущность страхования экспортных комм. кредитов в ВЭД – обеспечение экспортера от чрезвычайного фин. риска. Фин. риск – риск высокой степени неопределимости, который усугубляется действиями наднациональных операторов. СК принимает на себя опр. долю убытка от страхуемой сделки (т.е. определенную долю от возможного риска). Обычно страхователю покрывается до 85% убытка. Цена управления риском – это страховая премия, она зависит от размера страховой операции, формы кредита, срока контракта, а главное – дифференциация происходит от состояния активов экспортера и от обстановки в стране базирования, куда направляется кредит. Банк и страховщик связаны друг с другом. Размер премии составляет 0,2-10% от застрахованной ∑ кредита. 

Принципы страхования комм. кредита: 1. страхование должно предшествовать появлению конкретного риска - не может быть застрахован товар в залоге, уже отгруженный и т.д. Он должен быть собственностью страхователя до его движения. 2. Страхование кредита предполагает, что могут возникнуть чрезмерные риски, т.е. выше допустимого. Чрезмерный риск – это фин. риск, поэтому упр. он посредством предоставления клиентом акцепта какого-либо крупного банка и страховщик берется управлять лишь акцептованным векселем. Страхование «всякого риска», возникающее при кредитовании иностр. покупателя, ограничено, т.к. не является экономически целесообразным, удорожает стоимость страховки, не соответствует природе страхового риска. Понятие «всякого риска» не исключает проявление субъективного фактора, он может быть преднамеренным. 

Выгоды экспортера: консалтинг при оценке надежности потенциального партнера; постоянное наблюдение за финансовым состоянием иностранного клиента; возможность увеличить число клиентов и объем продаж; возможность нивелировать участие оптовиков-посредников, это экономит издержки.

Страхование рисков дебиторской задолженности: Покрытие по риску устанавливается уведомлением – нотисом. В нотисе устанавливается ∑ кредитного лимита, который прекращается в отн. будущих счетов за товары в случае расторжения договора страхования, превышения периода комм. кредита, при наступлении страхового случая. Страховая премия, которая уплачивается, рассчитывается из страховой ∑ по всем контрагентам на базе фактического экспортного оборота страхователя. В нач. каждого года страхователь сносит аванс в размере страховой ∑, которая засчитывается в ежемесячные платежи СК.

54.  Особенности транспортного обеспечения ВЭД.

Основы международных транспортных операций составляет международная перевозка (МП) – это перевозка грузов и пассажиров с территории одной страны на территорию другой. Такое опр. МП закреплено в Международных конвенциях, которые сегодня регламентируют международные перевозки: Бернская конвенция по ж\д транспорту; Варшавская по воздуху; Афинская по морю; АСМАП по авто.

МП осуществляются в соотв. с международными правилами из одной страны в другую на взаимосогласованных или принятых на международном уровне экон. и правовых условиях.

Существует три признака классификации грузов: 1) Торговая классификация грузов закреплена в ГС ТНВЭД. 2) Тарифная построена по признакам тарифов за перевозку и размеров ставок сборов, например, опасные грузы. 3) Транспортная классификация – все грузы делятся на три генеральные (это штучные грузы в упаковке и без) – рутинные (трубы), легковесные, длинномерные, негабаритные; массовые – это основная часть перевозимых грузов всеми видами транспорта и подразделяется на следующие категории (наливные, навалочные, насыпные, лесные); специальные – требующие при транспортировке и группы:

Показатели качества перевозки грузов: три группы показателей: своевременность доставки; сохранность грузов; экон. показатели (удельные затраты на транспортировку груза, доля транспортных издержек в себестоимости продукции).

Международная транспортная документация. применяется три системы использования документов, удостоверяющих наличие договора перевозки: система накладных (на всех видах транспорта); система коносаментов (море); система актов замеров (отн. к нетоварным грузам, перевозимым на а/м).

1. Система накладных.Документация на морском транспорте.  В линейном регулярном судоходстве на морском транспорте в качестве договора перевозки используется система коносаментов. Коносамент – это основной документ между опр. пунктами назначения. «Коносамент» имеет три значения: документ договора перевозки; приема груза к перевозке; документ, дающий право владельцу груза на его получение. Виды коносамента: 1) в завис-ти от того, как принимается груз (на склад или на борт) выписывается бортовой или доковый коносамент. 2) В завис-ти от определения в коносаменте лица, обладающего правом получить груз, коносаменты подразделяются на именные, ордерные, на предъявителя.

Именной к-т содержит наименование конкретной фирмы или лица, которые имеют право получить груз. Он не является ценной бумагой и рассматривается как инструкция грузоотправителя перевозчику по доставке груза в пункт назначения. 

Ордерный к-т выдается «по приказу отправителя» или «по приказу получателя» и передача груза возможна по передаточной надписи того или другого. Имеет статус ценной бумаги и дальнейшем его перемещение может сопровождаться передаточными надписями. Ни один груз, следующий по ордерному коносаменту, не может быть доставлен без предоставления оригинала коносамента должным образом индоссированным или без банковского гарантийного письма, или без заверенного чека, т.е. без гарантий.

На предъявителя – груз передается предъявителю коносамента. 

Долевой коносамент выписывается на определенную часть груза, перевозимого данным перевозчиком. Сквозной к-т -  это документ выписывается тогда, когда грузы транспортируются из порта погрузки в порт назначения двумя или более судоходными линиями или различными видами транспорта.  В качестве расписки в приеме груза на борт к-т может быть «чистым» или «грязным». «Чистый» если в нем не содержится доп. оговорок и пометок в том, что груз или упаковка находятся в дефектном состоянии. Такой коносамент выписывается, если груз в момент передачи находится в идеальном состоянии. Если выписывается «грязный» к-т, то это означает, что с грузом что-то произошло. Если, например, в условиях аккредитива обозначено, что оплата осущ. против предоставления «чистого» к-та, а представляется в банк «грязный», то оплаты на будет. В линейном судоходстве применяются и другие документы, например, букингнот – бронирование места, причальная записка – при срочных отправках на внутренних линиях.

Трамповое судоходство – в качестве договора перевозки выступает документ чартер. Осн. отл. чартера от коносамента закл. в отсутствии стандартизированного содержания и каждый пункт договора по чартеру оговаривается отдельно в каждом конкретном случае. Но есть общие вещи, которые должны быть указаны: название и хар-ка зафрахтованного судна (флаг, класс, год постройки, грузовые характеристики); мореходность судна (показатель техпригодности судна в плаванию); наим. и кол-во груза, указывается возможное отклонение от нормы при перевозке насыпных грузов, например, место погрузки и разгрузки судна (опр. порты, причалы или якорная стоянка). Позиция судна (период времени, в течение которого судно должно быть подано под погрузку), info о прибытии судна, Распределения расходов по погрузке\разгрузке, Сталийное время – это срок для выполнения погрузки\разгрузки в текущих днях или через норму пр-ва этих работ. Документация на воздушном транспорте. Используется два документа в качестве договора перевозки: авианакладная (комплект из 12 листов одинаковых бланков разного цвета. Желтая копия – подтверждение о доставке с подписью получателя. Грузовой манифест содержит подробные сведения о каждой партии товара по каждой накладной на данном рейсе. На автотранспорте международная товарно-транспортная накладная CMR. Указывает грузоотправитель, грузополучатель, перевозчик, характеристики груза, кол-во мест, вес, место погрузки\выгрузки и т.д. В 24 графе получатель ставит свою подпись и печать. Это расписка в получении груза.  На ж\д транспорте. используется два вида накладных: СМГС – соглашение по международным железнодорожным грузовым сообщениям, CIM – западные страны – ее форма разработана на основе единой конвенции Бернских соглашений. С 20.05.06 железные дороги перешли на систему CIM.

Транспортно-экспедиционное обслуживание в ВЭД. примерно 75% перевозок осущ. с помощью посредников между грузоотправителем и грузополучателем. Фирмы, работающие на рынке транспортных услуг, выступают в различных орг-правовых формах. Они осущ. посредническую деятельность и могут функционировать в нескольких вариантах: при грузоотправителе, при грузополучателе, при перевозчике, самостоятельно в качестве независимого посредника. Основные операции: выбор наиболее рационального вида транспорта с учетом стоимости и срока доставки; орг. накопления груза, хранения; упаковка, маркировка, комплектация партий согласно поручению заказчика; орг. доставки груза со склада отправителя на станцию, порт, вывоз груза из порта на склад получателя; обеспечение контейнерных грузопотоков в оптимальном режиме; обеспечение max испол. грузоподъемности и грузовместимости транспортных средств; закл. договоров с перевозчиком или их представителями на транспортировку грузов; подготовка необх. транспортных и сопроводительных док-ов; передача груза перевозчику и оформление приемо-сдаточных док-ов; осущ. расчетов; оформление комм. актов и других док-ов при обнаружении недостач, порчи, пересортицы и т.д.; приемка груза от перевозчика в пункте назначения с проверкой кол-ва, качества, и т.д.

55. Формы и техника ВЭД с использованием посредников.


Посреднические операции – это обеспечивающие операции. Они осуществляются фирмами, которые независимы от производителя и потребителя. Они сами совершают сделки от своего имени или способствуют совершению сделок. Более 1\2 товарного оборота осуществляются через посредников. Виды посредников:

1) Агенты (торговые представители) – это юридические лица, совершающие сделки в пределах полномочий, по поручению, от имени и за счет поставщика-принципала. Заключается агентское соглашение, в котором оговариваются все условия работы. В соглашении могут быть предусмотрены исследование рынка, предпродажная доработка товаров, техобслуживание. За свои услуги агенты получают агентское вознаграждение. 

2) Комиссионер – это посредник, заключающий сделки по поручению и за счет заказчика (комитента), но от своего имени. Договор между комиссионером и комитентом называется договором комиссии. Комиссионер имеет право на возмещение расходов, возникающих при проведении сделки. Оплата услуг комиссионера называется комиссионные.

3) Консигнатор – это посредник, действующий по договору консигнации, в соответствии с которым поставщики (консигнанты) поставляют товар на склад посредника, консигнаторы сбывают их и переводят средства на счета поставщиков. Договоры консигнации устанавливают сроки, после истечения которых товары могут быть возвращены. Для повышения ответственности посредника применяется частично-возвратная или безвозвратная консигнация. Частично-возвратная – это когда посредник обязуется выкупить определенную часть нереализованного товара. Безвозвратная консигнация – это когда консигнатор обязуется выкупить весь нереализованный товар. %, выплачиваемый посреднику при возвратной консигнации, будет больше.

4) Брокер – содействует совершению сделок между клиентами по их поручению и за их счет. Брокер заключает соглашение с клиентом на поиски контрагента, в котором оговаривается уровень цены, условия сделки, вознаграждение (брокеридж). Брокер – это или организация, или физ. Лицо. Брокерские фирмы могут предоставлять кредит клиентам или выступать гарантами при заключении сделок. 

5) Дилер – это юридическое лицо, заключающее сделки от своего имени и за свой счет. Дилер выкупает товар у поставщика, а издержки возмещает и получает прибыль за счет дилерской скидки. Производитель следит за тем, чтобы цены были на одном уровне, стимулируются дилеры за счет величины дилерской скидки. Скидка может быть от 20 до 50%. При этом дилеры сами несут все риски, связанные с порчей или утратой товара, с неплатежеспособностью покупателей, сами несут все расходы, связанные с продвижением и реализацией товара. 

6) Дистрибьютер – это исключительный дилер, т.е. юридическое лицо, которому предоставляются исключительные права на продажу или покупку определенных товаров и услуг в пределах оговоренной территории.

7) Финансовое предпринимательство (посредничество) – это вид посреднической деятельности, основанный на предоставлении услуг в сфере денежного обращения, кредита, движения ценных бумаг. Основные виды – банковское, страховое, инвестиционные компании, негосударственные пенсионные фонды. 

В ВЭД соглашения с посредником оговаривают:

1) номенклатуру товаров, в сбыте или приобретении которых они содействуют;

2) территорию работы;
3) срок работы посредника на указанной территории;

4) определяются позиции посредника (не исключительное право, исключительное, преимущественное право);

5) страховка от блокирования рынка, например, при исключительном праве в договоре определяется минимум годового объема продаж дилером на данной территории и невыполнение этого плана дает право поставщику пересмотреть соглашение и реализовать работу по-другому.

Преимущественное право – это соглашение, обязывающие продавца и первую очередь предлагать товар посреднику, заключившему такое соглашение и только после его отказа продавец может реализовать товар на данной территории сам или через другого посредника. Такое соглашение обычно не позволяет продавцу сбыть товар на лучших условиях. 

Реально существуют посреднические фирмы на территории РФ и вне ее, Ассоциации делового сотрудничества, которые бывают странового, регионального или отраслевого типов. 

56. Особенности внешнеэкон. операций на международных биржах, аукционах, торгах, ярмарках.

В международной практике определенные товары наиболее эффективно реализуются через различные формы конкурсной торговли, позволяющие получить лучшие условия и цены. 

1. Биржевая торговля – это комм. предприятия, регулярно функционирующие рынки однородных товаров, продаваемых по стандартам и образцам – сырье, лес, металл, зерно. Биржи бывают товарные, товарно-сырьевые, фондовые, валютные. Функции бирж в обеспечении посредников (брокеров) помещением, связью. На бирже осуществляется учет операций, опр. биржевые цены (котировки), разрабатываются типовые контракты, ведется арбитражное разбирательство споров. Осн. виды операций на биржах: а) СПОТ – когда покупатели и продавцы намерены продать реальный товар в настоящем времени. В этом случае товар завозится на склад биржи, выдается варрант, который представляется против платежа. б) сделки на реальный товар, но с поставкой через опр. срок – форвардные сделки. Существуют котировки, цены сделок устанавливаются с поправкой к ценам СПОТ, учитывая их возможную динамику. И биржевые комитеты наряду с ценами СПОТ публикуют и цены форвард-контрактов. в) фьючерсные сделки – на опр. срок, но не на реальный товар. Предполагает две обязательные операции – приобретение или продажа стандартной партии товара, а затем, через некоторое время, обратная операция. 

2. Аукционная торговля – поочередная продажа  реальных товаров на основе конкурсов покупателей. Проводятся в назначенном месте в назначенное время. Международный аукцион – комм. организация располагает помещением оборудованием и персоналом. Виды аукционов: открытые - с участием покупателей (пушнина, животные предметы искусства); закрытые - организуются спец. брокерскими фирмами, занимающимися продажей на основе комиссий (шерсть, чай, табак). Аукционные торги –оповещение покупателя о сроках проведения торгов, товар сортируется, выбираются образцы. Виды торгов: с повышением от ставки на опр. шаг; с понижением – назначается max цена (выше реальной) и идет понижение; гласные – аукционист называет покупателя; негласные – без имен. Аукцион сокращает издержки обращения, обеспечивает продажу близкую к мировой. 

3. Международные торги – конкурсная форма закл. договоров купли продажи или подряда для сооружения объектов, оборудование. Субъекты: покупатель - объявляет конкурс для продавца на товар с заранее опр. хар-ками, и после сравнения полученных предложений подписывает контракт с тем кто предложил более выгодные условия. Для организации торгов создается трендор комитет в состав которого входят техн., комм. представители. Трендор комитет организует всю работу. Торги бывают: открытые – объявляется о торгах, учувствуют все желающие; гласные – предложенные на торгах условия вскрываются в присутствии представителей фирм участвующих в торгах; закрытые - привлекается огр. кол-во фирм или консорциумов (объединение нескольких фирм), обычно это торги с известными производителями; негласные- трендор комитет не вскрывают предложений в присутствии  представителей фирм и не публикуют сведения о том кто получил заказ; торги в два этапа – на первом открытые, но не раздаются конкретные условия, фирмы дают info о себе, отбираются лучшие фирмы, на втором этапе закрытые торги.
4. Ярмарки – это организованные периодические рынки продовольствия, товаров народного потребления, технологий,  оборудования (например, для изготовления мебели). Ярмарки бывают специализированные и комплексные. Функции ярмарок -  изучение спроса, реклама, реальные продажи. 

Выставки – то же, что и ярмарки. Могут быть отраслевыми, например, все для производства мебели (оборудования, панели, фурнитура и т.д.) или все для переработки пластиков, например, огромная выставка в Германии K-Messe. Она как Олимпиада, бывает раз в три года. Участие дорогое, но и отдача велика. Со всего мира собираются экспоненты и посетители. Представлено и оборудование всевозможное для переработки пластиков, и сами пластики, оказываются консультации в области технологии, заключаются контракты. Руководит ярмаркой – ярмарочный комитет, в него входят фирмы организаторов, администрация, банки, страховые компании. Ярмарочный комитет создает дирекцию –группу по учету договоров, арбитраж и др.

57. Содержание, функции управления ВЭД на предприятии. 

Для управления ВЭД предприятие может создать дочернюю внешнеторг. фирму или отдел внутри компании. Функции подразделения ВЭД – взаимодействие с инопартнерами, подготовка внешнеторг. сделок, изучение рынка сбыта в заинтересовавшей стране или поиск поставщиков. К функциям также относятся проведение маркетинговые мероприятий по продвижению продукции в стране экспорта, организация участия в международных выставках, составление рейтинга поставщиков с таблицами критериев (цена, сроки исполнения заказа, техническая поддержка,  предоставление товарного кредита и т.д.). Подразделение ВЭД занимается также подготовкой внешнеторговой сделки (поиск поставщиков, формирование заказов, составление плана заказов, подготовка контракта, согласование условий контракта с таможенным, валютным законодательством РФ). Также в функции подразделения ВЭД входит работа с транспортно-экспедиционными компаниями (консолидация сборных грузов, расчет оптимального способа доставки продукции как при экспорте, так и при импорте), работа с банками в части валютно-финансового регулирования условий контракта, работа с таможней по очистке грузов. Связь с подразделениями компании в части регулирования процессов продаж и закупки с участием иностранных (документы другие, отличные от тех, которые предоставляются при сделках внутри страны, способ учета бухгалтерией, документы для учета).

58. Маркетинговые стратегии ВЕД предприятия.

Предприятие – основное звено внешнеэкономического комплекса страны, самостоятельный хозяйственный субъект созданный в опр. порядке для пр-ва продукции, выполнения работ и оказания услуг в целях удовлетворения общественных потребностей и получения прибыли.

Функциональные разделы и службы содействия предприятию можно разделить на три группы: 1 отделы и службы осуществляющие планирование (планово-экон. отдел, валютно-фин., транспортный); 2 отделы обеспечивающие принятие и исполнение управленческих решений (отдел кадров, развития, загранкомандировок, юридический и т.д.); 3 отделы занимающиеся непосредственно маркетингом. К отделам маркетинга относятся: Отдел конъюнктуры и цен - исследования спрос и предложения, динамики цен, структуры рынков, систематизацией конъюнктурных материалов, координация работы фирм с общими иностр. агентами, методическое рук-во и контроль правильности расчетов.  Отдел рекламы и выставок – обеспечение рекламной деятельности внешнеторг. операций, орг. участия специализированных фирм в международных выставках и ярмарках.  Инженерно-технический отдел - изучение действующих на мировом рынке техн. требований к товара, info о них непосредственных производителях, анализ техн. уровня и качества продукции, ее конкурентоспособности. Отдел  совместных предприятий - координация, контроль и планирование деятельности современных предприятий, созданных с участием иностр. капитала на территории России. Отдел технического обслуживания – организация гарантийного и послегарантийного технического обслуживания. 

Под маркетингом понимается система внутрифирменного управления, направленное на изучение и учет рыночного спроса, потребностей и требований конкретных потребителей к продукту для более обоснованной ориентации  научно-технической и призводительно-сбытовой деятельности фирмы на выпуск конкурентоспособных видов продукции, чтобы получить прибыль.

Исследования рынка служит основой маркетинга: изучение спроса и предложения, изучение условий работы на конкретном рынке товара. Осн. способы проникновения на зарубежные рынки: создание собственной сбытовой сети; использование независимых торговых, сбытовых посредников; создание товара полностью или частично в стране, на рынок которой стремится предприятие.

Производные маркетинговых исследований: полная цена – ден. эквивалент и затраты. Стоимость товара - совокупность всех затрат (изготовление, реализация и обслуживание товара). Ценность – значимость товара (св-ва и роль товара для покупателей). Сегментирование рынка - разбивка рынка на четкие группы показателей по критериям. Позиционирование товара на рынке – обеспечение товару отличительного конкурентного положения на рынке.

59.  Ценообразование в ВЭД предприятий

Цена – ценность выраженная в ден. знаках. Она находится в постоянном движении в завис-ти от спроса и предложения; вне6шнеторг. политики гос-ва; хар-ра рынка, источника ценовой информации; гос-ва. 

Цены бывают: базисные, плановые, прейскурантные, расчетные.

Во внешнеэкон. деятельности цены определяются на основе базисных цен, которые в свою очередь осн. на ценах конкурентных материалов и публикуемых ценах. Конкурентные материалы - это оригиналы или копии док-тов содержащих цены на аналогичные товары, которые мы хотим реализовать за рубежом (требования: фирмы использующие товар должны быть ведущими, цены не должны быть внутр., несколько материалов). Публикуемые цены – справочные (в журналах, газетах, они завышены), статистические цены внешней торговли (реальные цены), биржевые котировки, цены аукционов. Поправки к базисным ценам: технические – если хар-ки конкурентных материалов не совпадают с поставляемыми по контракту(по мощности, качеству и т.д.). коммерческие- на уторгование (зависит от товара, рынка страны), на срок поставки, на серийность на условия платежа. 

Существует несколько способов установления и фиксации цен: Твердые цены – согласуются и фиксируются при закл. контракта, не подлежат изменению. Под ними понимаются также цены сложившиеся при поставках на условиях СИФ, ФОБ, включая стоимость экспортной упаковки, маркировки и таможенные сборы. Цены с последующей фиксацией – устанавливаются в опр. сроки зафиксированные в контракте, на основании согласованных источников (биржевые котировки, общепринятых конкурентных материалов). Скользящие цены - применяются в контрактах с длительными сроками поставки крупного оборудования на условиях подряда. Эти цены могут изм. в связи с изм. индексов цен, экон. условий пр-ва продукции. Подвижная цена - означает фиксацию стоимости единицы продукции с одновременной оговоркой по ее изм. в случаях колебания уровня цен в пределах 2-5%.  Холз (повышение) повышение рыночной цены ведет к повышению цены на товар. Вейс (понижение) понижение рыночной цены ведет к понижению цены товара. 

Система цен сложна все они сводятся к трем видам: договорные (рыночные, свободные учитывающие спрос и предложение); государственные (предприятия монополисты, базовые ресурсы, социально значимые товары); мировые цены (для международной торговли, крупные экспортно-импортные сделки). Мировая цена рассчитывается в свободно конвертируемой валюте. Факторы влияющие на мировые цены: условия транспортировки и объем покупки (опт, розница). Мировыми могут быть приняты цены мировых центров. Цена опр. как мировая должна регулироваться общим, а не специальным торгово-полит. режимом. Цены на машины и оборудование рассчитываются с использованием удельной цены - на единицу мощности, производительности.

60. Документальное оформление внешнеэкономических операций

Осн. докум-ом м/д движении по поводу перевозки грузов явл. договор перевозки по нему одна сторона (грузоотправитель) передает груз перевозчику, а перевозчик принимает обязательство доставить груз в опр. место за опр. плату.
На морском транспорте: линейные (по опр. линиям) и трамповые

В линейном осн. док-том удостоверяющ. юр. договора перевозки явл. коносамент. Он имеет три значения: - удостоверяет наличие договора перевозки; - расписка капитана в приеме груза на борт; - лицо влад. им, имеет право на груз.

Виды: - бортовой или склад. коносамент (в завис. от лица облад. правом получить груз, его делят на именной, ордерный и на предъявителя) (именной – конкретная фирма и лицо, имеющая право получить груз; ордерный – по приказу отправителя или получателя, возможно указание конкрет. лица; предъявительский – непосредственно на предъявителя); долевой (5-6 клиентов); сквозной – выдается когда грузы транс. несколькими судоход. компаниями или разл. видами транспорта; чистый коносамент когда к грузу нет претензий; берснота – как договор перевозки, причальная записка.
В трамповом судоход. – док-т чартер. В отл. от коносамента, чартер не имеет стандартной унифиц. формы и по согласию сторон может составляться в произвольной форме. Однако при этом в обязат. форме в чартаре указывается: 
-наименование сторон (фрактователь, фрактовщик), -название и характеристика судна (флаг, класс, год постройки, грузовая хар. судна – вместимость в регистр. тоннах; 
-мореходность судна (техн. пригодность судна к плаванию, комм. пригодность судна, укомпл. экипажем и т.д.); 
-наименование и кол-во груза (указ. размер марджинга, т.е. право судовладельца установить возможное отклонение +/- 10% к номинальному кол-ву груза); 
-место разгрузки и погрузки (указ. порты погрузки и разгрузки, причалы, якорные стоянки); 
-позиция судна (период времени в течение которого судно должно подано под разгрузку. 2 даты: нач. и конечная); 
-info о прибытии судна (предварительное извещение фрактователя о сроках прибытия судна).
Сталийное время – срок для выполнения погрузочно-разгрузочных работ опр. условиями чартера.

е! привысил это время выплачивается штраф Демередч, а е! досрочно то получишь премию от фрактовщика – Диспач. Штрафы до 90% фракта.

Фракт и его оплата: - ледовая оговорка (оговариваются условия освобождающие судно от обязанности форсировать лед или следовать за ледоколом); оговорка о забастовке (в случае ее никто не кому не предъявляет претензии); военная оговорка (в случае возникновении военных действий).

Виды чартеров: Рейсовый (оформляется на один рейс или на последовательные или кругорейсы); Тайм (предоставляет судно на время); Спейс (заказ опр. места на судне); Бербоут (судовладелец предоставляет фрактователю неукомплектованное или частично экипажем или снаряжением судно).

Воздушное: в качестве договора перевозки используется авиационная накладная и грузовой манифест. Накладная – удостоверяющий док-т (коносамент), а манифест (приложение). Накладная – 12 экз. идентичных бланков, 3 первых явл. оригиналами: №1 (зел) – перевозчика, №2 (роз) – грузополучателя, №3 (гол) – грузоотправителя. Копия №4 (жел) с №2; следует с грузом до пункта назначения и остается у перевозчика как свидетельство о получении груза. №5,6,7,8 – для 2-го и 3-го перевозчика, а также таможне в аэропорту. №9 – для агента по продаже.
Грузовой манифест – используют для указания подробных сведений о перевозимом грузе.

Автомобильный: договор перевозки – м/д транспортная накладная (CMR)

Ж/д: используется ж/д накладная, имеет 5 листов. ! лист – накладная для грузополучателя сопровождает отправку до пункта назначения и выдается получателю вместе с листом 5. 2 лист – дорожная ведомость для станции назначения. 3 лист – дубликат накладной для отправителя. 4 лист – лист выдачи груза. 5 лист – уведомление о прибытии груза.

61. Необходимость, цели, основные направления государственного регулирования ВЭД.

Гос. регулирование внешнеэкон. деятельности базируется на определенных экон. и административных методах. Основы опр. в Фед. законе «О гос. регулировании внешнеэкон. деятельности». 

Государственное регулирование – степень вмешательства гос-ва во внешнеэкон. деятельность. Гос-во ведет контроль монопольной деятельности, т.е. создает равные условия на внутреннем рынке.

Внимание управлению и регулированию внешнеэкон. связей уделяют: правительственные органы, гос. аппарат, негос. отечеств. и международные организации. Энергичному и быстрому воздействию на регулирование различных форм ВЭД способствуют указы Президента. Высшими органами, осущ. Гос.е регулирование ВЭД, являются Совет Федерации и Госдума, которые могут принимать, изменять, отменять законы, регулирующие внешнюю торговлю, совместное предпринимательство и другие формы внешнеэкон. сотрудничества и взаимодействия. Общее руководство внешнеэкон. деятельностью осуществляет Правительство на основе принятия нормативных актов управления по вопросам ВЭД, координации деятельности министерств и ведомств в сфере ВЭД, проведения переговоров и закл. межправительственных договоров. Важная роль в регулировании ВЭД принадлежит ЦБ, который заключает межбанковские соглашения, представляет интересы гос-ва в отн. с нац. или центральными банками других гос-в, международными банками и другими финансово-кредитными учреждениями. К основным функциям Центробанка относятся: проведение всех видов валютных операций, разработка сферы и системы обращения в стране иностр. валюты и ценных бумаг, издание нормативных актов, регулирование курса, выдача лицензий банкам на осуществление валютных операций.

Основные цели регулирования ВЭД: - использование внешнеэкон. связей для ускорения создания в РФ развитой рыночной экономики; - содействие повышению производительности труда и качества нац. продукции путем приобретения лицензий и патентов, закупок новых технологий, качественных комплектующих, сырья и материалов, включения росс. предприятий в мировую конкуренцию; - создание условий доступа росс. предпринимателей на мировые рынки посредством оказания гос., организационного, фин., info содействия; - защита нац. внешнеэкон. интересов, защита внутреннего рынка; - создание и поддержание благоприятного международного режима во взаимоотн. с различными гос-вами и международными организациями.
Регулирование ВЭД в РФ в условиях рыночной экономики осущ. в соотв. со след. осн.принципами:
- единство внешнеэкон. политики и внутр. экон. политики; - единство систем гос. и негос. регулирования и контроля за его реализацией; - перенос центра тяжести регулирования ВЭД с административных на экон.е методы; - четкое разграничение прав и ответственности Федерации и ее субъектов в области управления ВЭД; - обеспечение равенства всех участников ВЭД.
В настоящее время имеет четкое разграничение компетенции Федерации и ее субъектов в сфере ВЭД. В компетенции фед. органов должно оставаться решение таких важнейших вопросов, как:
- опр. основных принципов осуществления ВЭД и внешнеэкон. политики РФ в целом; - разработка соответствующих федеральных программ; - защита экон. интересов страны в сфере ВЭД, ее отдельных субъектов и граждан в частности; - разработка важнейших инструментов регулирования ВЭД; - подготовка и закл. международных договоров и гос. соглашений, контроль их исполнения; - организация и контроль деятельности торгпредств РФ за рубежом; - опр. и реализация валютной политики страны; - формирование и использование золотовалютных резервов РФ; - контроль порядка купли-продажи отдельных товарных групп (экологически опасных отходов, средств вооружений и т. д.); - разработка платежного баланса РФ.
Субъекты РФ в условиях рыночной экономики правомочны:
- осуществлять ВЭД в пределах их территории согласно законодательству;
- контролировать и координировать деятельность участников ВЭД в рамках своих регионов, разрабатывать и реализовывать соответствующие региональные программы;
- предоставлять участникам ВЭД дополнительные к федеральным льготы и гарантии, не противоречащие законам РФ;
- заключать соглашения по международному сотрудничеству в рамках своей компетенции;
- иметь представителей в торговых представительствах РФ за рубежом, которые содержатся за счет субъектов Федерации.
Опр. вопросы находятся в совместном ведении РФ и ее субъектов: - координация действий участников ВЭД; - выполнение договоров РФ с зарубежными странами (если их выполнен. касается интересов регионов); - разработка и выполнение межрегиональных и регион. программ ВЭД; - регулирование приграничной торговли; - информационное обеспечение ВЭД.
62. Государственные органы управления ВЭД в России.
Государственное регулирование – степень вмешательства гос-ва во внешнеэкон. деятельность. Гос-во ведет контроль монопольной деятельности, т.е. создает равные условия на внутреннем рынке.

Сложившаяся структура органов управления внешнеэкон. деятельности отражает те изменения, которые произошли в результате либерализации экономики и разработки новой внешнеэкон. политики в РФ. В соотв. с конституцией РФ рук-во внешнеэкон. деятельностью в рамках внешнеэкон. политики осущ. Президент РФ, а исполнение – Правительство РФ. Фед. устройство РФ предполагает распределение полномочий между центральными и местными органами, обеспечивающее единство и целостность внешнеэкономической политики.

В соответствии с законодательством Президент РФ наделен следующими функциями: —осуществлять общее рук-во гос. внешнеэкон. политикой; — подписывать международные соглашения, представлять РФ на соотв. международных форумах; — регулировать военно-техническое сотрудничество; — опр. условия экспорта драгоценных камней, металлов, расщепляющихся материалов.
Госдума и Совет Федерации разрабатывают и принимают законы, регламентирующие ВЭД, через соотв. комитеты и комиссии участвуют в рук-ве ВЭД на гос. уровне, заслушивают отчеты руководителей ведомств.
Правительство РФ выполняет следующие функции: — проводит в стране единую внешнеэкон. политику, осуществляет разработку соотв. программ; участвует в формировании экспортного и импортного режимов; — осущ. упр. фед. росс. собственностью за рубежом; — регулирует величины ставок таможенного тарифа; — принимает конкретные меры по защите внутр. рынка от массированного импорта; — разрабатывает и осущ. мероприятия по реализации указов Президента РФ.
Министерство внешнеэкономических связей РФ (МВЭС РФ) участвует в формировании внешнеэкон. политики и контроле за ее реализацией, разработке механизма регулирования валютно-кредитных отн. с иностр. гос-вами, осущ. оперативное нетарифное регулирование внешнеэкон. деятельности: выдает в установленном порядке лицензии на экспорт и импорт товаров, контролирует экспорт товаров, в отн. которых применяются меры нетарифного регулирования и др.

Министерство экономики РФ разрабатывает экон. и внешнеэкон. стратегию и формирует механизм ее реализации: привлечение иностр. инвестиций, осущ. совместных программ и проектов, использование иностр. кредитов, участие в установлении экспортных и импортных пошлин и др.

Министерство финансов РФ осуществляет руководство валютными резервами страны.

Центральный банк, заключает межбанковские соглашения, представляет интересы гос-ва в отн. с нац.и или центральными банками других гос-в. К основным функциям ЦБ относятся: проведение всех видов валютных операций, разработка сферы и системы обращения в стране иностр. валюты и ценных бумаг.

На Министерство экономического развития и торговли (МЭРТ) возложены следующие регулирующие функции: - выработка стратегии внешнеэкон. политики и обеспечение ее проведения всеми субъектами ВЭД на основе координации их действий в соответствии с международными договорами; - разработка единой валютной, кредитной, ценовой политики; - осущ. контроля за соблюдением всеми субъектами ВЭД законов и условий международных договоров; - сотрудничество с различными международными и межправительственными комиссиями по вопросам развития и регулирования ВЭД; - подготовка и закл. внешнеторг. договоров и соглашений с разными странами; - координация и согласование внешнеэкон. деятельности с Министерством экономики, Министерством финансов и другими министерствами и ведомствами; - осущ.е мер нетарифного регулирования ВЭД.

Государственный таможенный комитет РФ (ГТК РФ) участвует в разработке и реализации таможенной политики: разрабатывает ставки таможенных пошлин, товарную номенклатуру внешнеэкон. деятельности, организует работу таможенных органов, взимает таможенные пошлины… Федеральная служба по валютному и экспортному контролю РФ координирует межотраслевые вопросы контроля над внешнеэкономической деятельностью: надзор за порядком квотирования и лицензирования, поступлением выручки от проведения валютных операций, аудиторская проверка участников внешнеэкономической деятельности.

Российский экспортно-импортный банк РФ является банком – агентом Правительства РФ и осуществляет функции по финансированию экспорта.

Представительства РФ по торгово-экономическим вопросам проводят работу по осущ. в странах пребывания внешнеэкон. политики, изучают общие экон. условия, планы, программы, конъюнктуру рынков, выдают разрешения на транзит товаров через территорию России.

63. Управление ВЭД в Ростовской области.

Процесс управления ВЭД предполагает его организацию, т.е. структуру органов управления, разграничение их полномочий, прав, обязанностей и ответственности каждого звена структуры упр., их соподчиненность и взаимодействие в соответствии с Конституцией РФ и нормативными актами гос-ва, его высших органов. Наилучшая структура организации та, которая способствует повышению эффективности данного вида деятельности. Знание структуры упр. имеет значение для участников ВЭД, так как позволяет им ориентироваться: в какой орган управления следует обратиться по конкретному вопросу; в каких структурах и по каким вопросам можно получить info: какие структуры занимаются подготовкой и переподготовкой кадров; какие представительства международных организаций находятся на территории региона и какую поддержку у них можно получить, и т. д.

Организация как процесс представляет собой функцию, которая непосредственно связана с систематической координацией в решении многих задач, стоящих перед различными хозяйствующими субъектами и структурами. Она предполагает отн. между органами управления, как по вертикали, так и по горизонтали. Осн. функция организационной структуры - обеспечить разграничение передачи полномочий и определить, какие задачи будет решать та или иная нижестоящая организационная структура (вертикаль) и каковы взаимосвязи структур по горизонтали (размежевание функций, вопросы совместного решения и т. д.).

Организация управления является объективно обусловленной, она определяется конкретно-историческими условиями развития ВЭД. 

Организация управления основывается на следующих основных принципах: 1. Деление гос. органов на звенья, относительно обособленные, но с подчинением по вертикали. 2. Опр. целей деятельности каждого звена, стоящих перед ним задач и полномочий. 3. Установление хар-ра взаимоотношений между звеньями. 4. Взаимодействие звеньев гос. управления ВЭД с другими структурами по горизонтали. 5. Взаимодействие гос. органов управления с субъектами ВЭД. 6. Взаимодействие гос.органов с общественными объединениями. 7. Формирование партнерских отн. властных структур и деловых кругов в обеспечении интересов РФ и региона за рубежом. В РФ существуют следующие уровни управления ВЭД: общегосударственный; функциональный; отраслевой, территориальный; хозяйственный (субъектов ВЭД).

Среди этих уровней выделяют структуру органов государственного управления ВЭД. Она включает:

1. Высшие органы власти и управления. 2. Центральные органы управления. 3. Органы управления в регионе; территориальные управления центральных органов. 4. Межотраслевые органы управления. 5. Отраслевые органы управления. 6. Зарубежные внешнеэкономические структуры.

К высшим органам относятся Законодательное Собрание. Губернатор и Правительство. Их основная функция - создание законодательной и нормативной базы, определяющей "правила поведения", полномочия, функции всей системы ВЭД.

Высшие: • Губернатор (представляет регион, осуществляет общее рук-во внешнеэкон. политикой в регионе); • Законодательное Собрание (разрабатывают и принимают законы, регламентирующие ВЭД, через соотв. комитеты и комиссии участвуют в рук-ве ВЭД на региональном  уровне, заслушивают отчеты руководителей ведомств); • Правительство (проводит в регионе единую внешнеэкон. политику, осуществляет разработку соответствующих программ; участвует в организации и проведении международных переговоров)

Центральные: • Министерство торговли и внеш.экон.связей. (Отдел межд.протокола, Отдел межд. Сотрудничества и т.д) (Регулирует экспортно-импортных операции региона, оказание  возможного  содействия  региональным  участникам  ВЭД   в налаживании деловых контактов и выходе на внешние рынки); • МинФин, Региональный филиал ЦБ РФ. (Министерство финансов регулирует кредитно-денежную сферу, согласно с МФ РФ. Оно регулирует систему налогообложения, в том числе при осуществлении ВЭД. ЦБ РФ опр. совместно с Минфином условия и порядок финансирования ВЭД, активно участвует в совершенствовании соотв. законодательства, валютные операции и курс рубля по отн. к валютам другим гос-в, вывоз росс. капитала, выдает лицензии комм. банкам на осущ. валютных операций. Центральный банк участвует в осуществлении валютного контроля по экспорту и импорту); • Южное Таможенное управление (осущ. контроль за пересечением гос. границы РФ гражданами и грузами, декларированием соотв. грузов и имущества; принимает участие в изм. ставок таможенных пошлин и размеров таможенных сборов; участвует в формировании доходной части фед. бюджета РФ посредством взимания таможенных пошлин, сборов, штрафов, конфискации грузов, фин. средств имущества граждан; осущ. защиту экон. и иных интересов РФ через борьбу с незаконным вывозом грузов, ценностей и т.д. из РФ и путем предотвращения незаконного ввоза в страну оружия, отходов и т.д.; ведет таможенную статистику; принимает участие в валютном и экспортном контроле; принимает участие в разработке таможенного законодательства и таможенной политики РФ в обеспечении реализации последней); • Госкомитет по стандартизации, метрологии и сертификации 

Отраслевые: • отделы ВЭС министерств и ведомств 

64. Особенности таможенно-тарифного регулирования ВЭД в России
Таможенно-тарифные методы направлены на регулирование операций по экспорту для защиты внутреннего рынка и стимулирования структурных изменений в экономике России и основаны на Таможенном кодексе РФ и законе РФ «О таможенном тарифе», вступившем в действие с 1 июля 1993 г.

Таможенный тариф – систематизированный сбор ставок таможенных пошлин, которыми облагаются ввозимые в страну или вывозимые из нее товары.

Законом определены основные цели таможенного тарифа Российской Федерации:
· рационализация товарной структуры ввоза товаров в Российскую Федерацию;
· поддержание рационального соотношения вывоза и ввоза товаров, валютных доходов и расходов на территории Российской Федерации;
· создание условий для прогрессивных изменений в структуре производства и потребления товаров в Российской Федерации;
· защита экономики Российской Федерации от неблагоприятного воздействия иностранной конкуренции;
· обеспечение условий для эффективной интеграции Российской Федерации в мировую экономику.
Функции таможенного тарифа:

1. фискальная, обеспечивает пополнение доходной части бюджета;

2. защитная, предохраняет экономику от чрезмерной конкуренции;

3. регулирующая, влияет на структуру производства, поощряя развитие одних сфер деятельности и сдерживая другие.

Импортный таможенный тариф предусматривает три уровня ставок таможенных пошлин:

1. базовый – для товаров происходящих из стран, с которыми заключены торговые договора и соглашения, предусматривающие взаимное предоставление режимов наиболее благоприятной для нации (РНБ), к числу таких относится Великобритания, Греция, Франция и др. (всего 25 стран).

2. максимальный – для товаров, происходящих из стран с которыми отсутствует режим наиболее благоприятной для нации (например, Эстония). Эти ставки превышают размер базовых ставок в 2 раза, т.е. составляют 200%.

3. минимальный – для товаров из развивающихся стран (Албания, Бразилия, Турция) всего 103 страны.

Кроме того, осуществляется беспошлинный ввоз товаров из наименее развитых стран – Афганистан, Мали (всего 47 стран), и стран СНГ – участников таможенного союза.

Ставки вывозных таможенных пошлин и перечень товаров, в отношении которых они применяются устанавливаются Правительством РФ и являются исключительно мерами оперативного регулирования внешнеэкономической деятельности на территории РФ.
В Российской Федерации применяются следующие виды ставок пошлин:
· адвалорные, начисляемые в процентах к таможенной стоимости облагаемых товаров;
· специфические, начисляемые в установленном размере за единицу облагаемых товаров;
· комбинированные, сочетающие оба названных вида таможенного обложения.
Основой для начисления таможенной пошлины служит таможенная стоимость товара в случае, если в его отношении применяется адвалорная ставка таможенной пошлины.
65. Формы и особенности применения нетарифных методов гос. регулирования ВЭД в России.

Нетарифное регулирование предусматривает использование специальных разрешений на ввоз и вывоз товаров. В соотв. с м/д классификациями можно выделить 7 осн. групп, отн. к нетарифным методам:
1. паратарифные методы; 2. меры контроля цен; 3. фин. меры; 4. методы количественного контроля; 5. автоматическое лицензирование; 6. монополистические меры; 7. технические барьеры.
Паратарифные методы представляют собой виды платежей (помимо таможенных пошлин), которые взимаются с иностр. товаров при их ввозе на территорию данной страны: различные таможенные сборы, внутр. налоги, спец. целевые сборы. К числу наиболее часто используемых паратарифных методов относятся, прежде всего, налог на добавленную стоимость и акцизы.
Налог на добавленную стоимость (НДС), представляет собой форму изъятия в бюджет части добавленной стоимости, создаваемой на всех стадиях пр-ва, и опр. как разница между стоимостью реализованных товаров (работ и услуг) и стоимостью материальных затрат, относимых на издержки пр-ва и обращения. Это косвенный налог, поскольку он выступает ценоформирующим налогом, и его оплачивает конечный потребитель 

Акцизы являются косвенным налогом, включенным в цену товара, и оплачиваются покупателем. Акцизы, как и НДС, введены в действие с 01.01.92 г. при одновременной отмене налогов с оборота и продаж. Они предназначены для регулирования спроса и предложения отдельных товаров, а также для пополнения доходов бюджета. Субъектами (плательщиками) акцизов по товарам, ввозимым на территорию РФ, явл. предприятия и другие лица, определяемые в соотв. с таможенным законодательством РФ.
Меры контроля цен представляют собой действия против искусственного занижения цен на импортируемые в данную страну товары (антидемпинговые меры) и меры, направленные против экспортных субсидий, предоставляемых правительствами иностр. гос-в отечеств. фирмам-экспортерам, что также искусственно повышает международную конкурентоспособность последних (компенсационные меры).
Финансовые меры связаны, с использованием особых правил совершения валютных операций в ходе внешнеторг. обмена (например, введение обязательной продажи части валютной выручки, полученной от внешнеторговых операций).
Методы количественного контроля связаны с установлением странами соответствующих количественных ограничений (квот) на ввоз и вывоз конкретных товаров.
Контингентирование экспорта и импорта — это количественные или стоимостные ограничения экспорта и импорта, вводимые на опр. срок по отдельным товарам и услугам, странам и группам стран. Контингентирование осущ. установлением режима выдачи индивидуальных лицензий, при этом общий объем экспорта (импорта) по этим лицензиям не должен превышать объема установленной квоты. Используются следующие виды экспортных (импортных) квот (контингентов): индивидуальные, ограничивающие ввоз (вывоз) в одну конкретную страну; групповые, устанавливающие объем ввоза (вывоза) в определенную группу стран; глобальные, когда импорт (экспорт) ограничивается без указания стран, на которые это ограничение распространяется.
По каждому виду товара устанавливается лишь один вид квоты.
Автоматическое лицензирование состоит в том, что для ввоза или вывоза опр. товаров в стране требуется получение соотв. док-та - лицензии. Лицензирование применяется на опр. периоды времени по отдельным товарам, включенным в перечень продукции общегосударственного назначения. Генеральные лицензии сроком до 1 года получают специализированные внешнеэкон. организации в соотв. с государственными экспортно-импортными заданиями. Разовые лицензии выдаются по каждой отдельной сделке на срок, необходимый для ее реализации, но не более чем на один год.
Монополистические меры. В различные периоды времени отдельные гос-ва устанавливают свою монополию на торговлю опр. товарами вообще (вкл. и внутреннюю торговлю) или только на внешнюю торговлю ими. Иногда такого рода монополия устанавливается в скрытом виде, когда в качестве монопольного продавца или покупателя гос-во определяет государственную компанию.
Технические барьеры устанавливаются в законодательном порядке гос. организациями и представляют собой комплекс мероприятий по проверке соотв. импортируемой продукции требованиям международных и нац. стандартов, отраслевых норм и техн. предписаний. Одним из видов техн. барьеров является требование сертификации продукции, товаров, ввозимых в страну. 
Импортные процедуры представляют собой правила проведения импортных операций при гос. закупках. Во многих странах в этих случаях покупатель должен провести международные торги с целью выяснения наиболее выгодного продавца. Иногда покупателю выдают лицензию только в том случае, если он выполнил требования по осуществлению встречных экспортных операций.
Оперативное регулирование дает возможность Правительству РФ, Минэкономразвития и торговли, Федеральной таможенной службе РФ приостановить операции участников ВЭД в случае поставки недоброкачественной продукции и товаров, невыполнения обязательных экспортных поставок при одновременном экспорте аналогичных товаров в других формах, экспорта по необоснованно низким ценам или импорта по завышенным ценам, сообщения ложной info в рекламе, таможенной, валютно-финансовой и регистрационной документации.
66. Особенности, уровни, методы экспортного контроля ВЭД

Видимый экспорт – продажа иностранному партнеру товара с вывозом его за границу. Невидимый экспорт – предоставление иностранным гражданам и фирмам туристических, транспортных и др. услуг на территории нашей страны. Экспорт, как вывоз капитала – предоставление кредитов и инвестирование в иностранные организации. В экспорт не включаются товары, поставляемые в счет безвозмездной помощи, товары, предназначенные для показа на выставках, товары вывоз которых не носит коммерческого характера.

Система экспортного контроля - совокупность мер по реализации федеральными органами исполнительной власти установленного порядка вывоза за пределы РФ вооружений и военной техники, а также отд. видов сырья, материалов, оборудования, технологий и научно-технической info, которые могут быть использованы при создании вооружений и военной техники (товары двойного применения), по недопущению вывоза оружия массового уничтожения и иных наиболее опасных видов оружия и технологий их создания, а также мер по выявлению, предупреждению и пресечению нарушений этого порядка.

Целями экспортного контроля являются защита национальных интересов РФ, реализация требований м/д договоров РФ в обл. нераспространения оружия массового поражения и средств его доставки, а также контроля за экспортом продукции военного и двойного назначения. Принципы государственной политики, правовые основы деятельности органов государственной власти, права, обязанности и ответственность участников ВЭД в обл. экспортного контроля определены Законом РФ "Об экспортном контроле" от 18.07.99 г. N 183-ФЗ. 

Номенклатура товаров и технологий, подпадающих под экспортный контроль, опр. списками и перечнями, устанавливаемыми указами Президента РФ по представлению Правительства РФ. Специально уполномоченным федеральным органом исполнительной власти в области экспортного контроля является Минэкономразвития РФ. Межведомственным координационным органом по экспортному контролю является Комиссия по экспортному контролю РФ, созданная в соответствии с Указом Президента РФ от 29.01.01 г. N 96. 

Внешнеэкономические операции, предусматривающие передачу контролируемых товаров и технологий иностранному лицу, согласно ст. 19 Закона РФ "Об экспортном контроле" подлежат лицензированию. Лицензии выдаются Минэкономразвития РФ по результатам экспертизы, проводимой межведомственными экспертными советами, образуемыми при Минэкономразвития РФ по соотв. направлениям науки, техники и технологии, в целях определенного соответствия международным обязательствам, государственным интересам и требованиям экологической безопасности. Правила проведения государственной экспертизы внешнеэкономических сделок с товарами, информацией, работами, услугами и результатами интеллектуальной деятельности, в отношении которых установлен экспортный контроль, утверждены Постановлением Правительства РФ от 16.04.01 г. N 294. Вывоз контролируемых товаров и технологий для демонстрации на выставках или для собственных нужд может осуществляться без лицензий по решению Комиссии по экспортному контролю РФ при условии, что они будут оставаться под непосредственным контролем российского лица, их вывозящего, и будут возвращены в установленные сроки. В целях установления принадлежности товара или технологии к продукции, подлежащей экспортному контролю (кроме продукции воен. назначения) организациями, получившими специальное разрешение на осуществление такой деятельности (экспертными организациями), проводится независимая идентификационная экспертиза по заявлению заинтересованных участников ВЭД или по запросам правоохранительных и контролирующих органов. Результаты должны однозначно определять принадлежность (непринадлежность) товара или технологии к продукции, подлежащей экспортному контролю, и используются участниками ВЭД для определения необходимости получения лицензии. Положение о проведении независимой идентификационной экспертизы товаров и технологий в целях экспортного контроля и Правила получения российскими организациями специального разрешения на осуществление деятельности по проведению независимой идентификационной экспертизы товаров и технологий в целях экспортного контроля утверждены Постановлением Правительства РФ от 21.06.01 г. N 477. 
Экспортный контроль в отношении вооружения и военной техники, а также информации, работ, услуг, результатов интеллектуальной деятельности, в т.ч. интеллектуальной собственности, является продукцией военного назначения, осуществляется в соответствии с законом РФ "О военно-техническом сотрудничестве РФ с иностранными государствами" от 19.07.98 г. N 114-ФЗ и Указом Президента РФ от 01.12.00 г. N 1953 "Вопросы военно-технического сотрудничества РФ с иностранными государствами". Координация деятельности и контроль в области военно-технического сотрудничества РФ с иностранными государствами осуществляется Минобороны РФ, МИД РФ, Минфином РФ, Минпромнауки РФ, Минэкономразвития РФ, Минюстом РФ, Комитетом по военно-техническому сотрудничеству, ГТК РФ, СВР, ФСБ РФ, Российским авиационно-космическим агентством, агентством по боеприпасам, агентством по обычным вооружениям, агентством по системам управления и агентством по судостроению. ГТК РФ осуществляет контроль в части, касающейся таможенного оформления ввоза (вывоза) продукции военного назначения, включая импортно-экспортные операции в обл. военно-технического сотрудничества, и таможенного контроля за ввозом (вывозом) этой продукции.

Продукция военного назначения - вооружение, военная техника, работы, услуги, результаты интеллектуальной деятельности, в т.ч. исключительные права на них (интеллектуальная собственность) и info в военно-технической области. Отнесение товаров и технологий к продукции военного назначения и выдача соответствующего заключения осуществляет Минобороны РФ. Согласно ст.5 Закона РФ "О военно-техническом сотрудничестве РФ с иностранными государствами" система экспортного контроля является одним из основных методов государственного регулирования в области военно-технического сотрудничества наряду с государственной монополией, особым порядком предоставления права на осуществление ВЭД в этой области, лицензированием ввоза и вывоза и таможенным регулированием экспортно-импортных операций. Указом Президента РФ от 01.12.00 г. N 1953 утверждены Положение о порядке предоставления организациям РФ права на осуществление внешнеторговой деятельности в отношении продукции военного назначения и Порядок лицензирования в РФ ввоза и вывоза продукции военного назначения, импорт и экспорт которой подлежат контролю и осуществляются по лицензиям.

ВЭД в отношении продукции военного назначения могут осуществлять государственные посредники (специализированные федеральные государственные унитарные предприятия, образованное по решению Президента РФ) и организации - разработчики и производители продукции военного назначения, получившие право на осуществление ВЭД в отношении продукции военного назначения, предоставляемое Правительством РФ. Организации, получившие такое право, включаются в специальный реестр, который ведет Комитет РФ по военно-техническому сотрудничеству при Правительстве РФ, и получают Свидетельство, заверенное гербовой печатью.

Ввоз (вывоз), временный ввоз (вывоз) продукции военного назначения производятся в соотв. с решениями Президента РФ, Правительства РФ либо Комитета РФ по военно-техническому сотрудничеству по лицензиям, выдаваемым этим Комитетом. Лицензия выдается в одном экземпляре и не подлежит передаче другим лицам. Оригинал лицензии представляется в таможенный орган по месту регистрации владельца лицензии и являются необходимым условием для пр-ва таможенного оформления и проведения таможенного контроля продукции военного назначения.
67. Финансовые методы государственного регулирования ВЭД в России.
Осн. направления валютной политики регулируются рядом законодательных актов, инструктивных материалов, важнейшим из которых является закон РФ «О валютном регулировании и валютном контроле» № 3615—1 от 09.01.92 г. и дополнений к нему от 05.07.92 г. В этом акте опр. основные принципы осуществления валютных операций, права и обязанности резидентов и нерезидентов.
Физ. и юр. лица, как отечеств., так и иностр., принимающие участие в валютных операциях в РФ, делятся на резидентов и нерезидентов.
Резидентами являются: • физ. лица, постоянно проживающие в РФ, в т.ч. временно находящиеся за границей; • юр. лица, созданные в соотв. с росс. законами, с местонахождением на территории РФ; •дипломатические и иные официальные представительства России за ее пределами и др.
Нерезидентами считаются: • физ. лица, постоянно проживающие за границей, в т.ч. временно находящиеся в РФ; • юр. лица, созданные в соотв. с законодательством иностр. гос-в, с местонахождением за пределами РФ; • находящиеся в РФ иностр. дипломатические и иные официальные представительства, а также международные организации и др.
Резиденты (юр. и физ. лица) могут иметь счета и вклады в иностр. валюте в уполномоченных банках РФ. Открывать счета в иностр. банках за пределами РФ резидентам разрешается лишь в особых случаях и на условиях, устанавливаемых Банком России. В целях полного и своевременного поступления в РФ экспортной выручки от реализации товаров (работ, услуг) отечеств. предприятиями и организациями, а также недопущения незаконного вывоза из страны матер., фин. и других ресурсов по указанию Правительства РФ разработаны и внедряются в жизнь новые формы и методы контроля ВЭД отечеств.предприятий и организаций. В соотв. с Инструкцией Банка России № 19, ГТК России «О порядке осуществления валютного контроля за поступлением в РФ валютной выручки от экспорта товаров» № 01-20/10283 от 12.10.93 г. с изм. и дополнениями от 01.01.00 г. контроль начинается с момента подписания экспортером и обслуживающим его комм. банком паспорта сделки (ПС), в котором указываются осн. данные контракта (реквизиты экспортера и иностр. контрагента, ∑ сделки, валюта цены и платежа, форма расчетов и др.). В связи с последующей обработкой приводимых в многочисленных паспортах сделок сведений (их число составляет сотни тысяч) на электронных машинах эти данные кодируются согласно выбранному классификатору. Копия ПС возвращается комбанком экспортеру и предъявляется последним на таможенном пункте при оформлении экспортного товара. Данные, содержащиеся в ПС, сверяются с info, указанной в грузовой таможенной декларации и других представленных документах. Вся info по представленным на экспорт товарам направляется в вычислительный центр Государственного таможенного комитета РФ, где она обрабатывается, и на каждую экспортную сделку составляется учетная карточка. В этой карточке содержатся сведения о конкретной отгрузке экспортного товара, реквизиты соотв. комм. банка, указываются сроки поступления экспортной выручки предприятию-экспортеру. Учетная карточка пересылается в соответствующий коммерческий банк, который устанавливает контроль за переводом валюты в РФ в адрес экспортера. После того как экспортеру поступила причитающаяся ∑ платежа, комбанк возвращает учетную карточку в вычислительный центр.
При осущ. международных расчетов по импортным операциям росс. предприятий требуется обязательное представление ими в уполномоченные комбанки товарораспорядительной документации, подтверждающей отправку товаров в РФ, что явл. условием платежа по импорту.
В целях недопущения необоснованного перевода валютных средств отечеств. предприятиями, а также для контроля за переводом валюты до поступления импортируемого товара (при осущ. импорта на условиях предоплаты), требуется представление в соотв. росс. комбанк контракта, подтверждающего это условие, и банк, сделав соотв. перевод валюты, устанавливает контроль за поступлением в Россию импортного товара.
Нерезиденты — физ. и юр. лица — могут иметь счета в иностр. валюте и в рублях в уполномоченных банках России, а также в действующих в России иностранных и совместных банках с участием иностранного капитала, получивших соответствующую лицензию от Банка России.
В изданной ЦБ РФ инструкции № 16 от 16.07.93 г. «О порядке открытия и ведения уполномоченными банками счетов нерезидентов в валюте РФ» (с доп. и указаниями ЦБ РФ текущих лет) предусмотрено открытие нерезидентам на основании их договора с уполномоченными банками рублевых счетов типа Т (текущие) и рублевых счетов типа И (инвестиционные) с различным режимом их открытия и пользования. Первые испол. для обслуживания экспортно-импортных операций, а также для целей содержания в РФ различных представительств и их филиалов (дипломатических, торговых, банков, предприятий и др.); вторые предназначены для осущ. инвестиционной деятельности в РФ юр. и физ. лиц-нерезидентов. Уполномоченные банки могут открывать физ. лицам-нерезидентам рублевые счета для зачисления личных доходов этих лиц и оплаты текущих расходов в рублях во время их проживания в РФ. Без ограничений при соблюдении таможенных правил нерезиденты могут переводить, ввозить и пересылать валюту и валютные ценности в РФ, а также беспрепятственно переводить, вывозить и пересылать их из РФ, если эта валюта и валютные ценности были ранее ввезены, переведены или пересланы в РФ, о чем есть документальное подтверждение росс. таможенных органов.

68. Специальные режимы осуществления ВЭД. Свободные экономические зоны.

Интеграция - экон. процесс сращивания экон. механизмов группы стран, приводящий к единому воспроизводящему процессу и регулируемый специально созданными для этого органами на основе межгосударственных соглашений. 
Типы интеграц. группировок:
1) преференциальное соглашение (режим наиб. благоприятствования в области торговли, спец. органов нет, все рег. двустороннее экон. (соглашение); 2) зона свободной торговли (отмена тамож. пошлин, экон. и администр. барьеров, но в отн. III стран гос-ва сами принимают решения) Объединяет территории неск. стран. НАФТА – североамерик блок (США,Канада,Мексика) Свободная экономич. зона – часть террит. одной страны. 3)  Таможенный союз + проведение единой таможенной политики в отношении III стран (генеральная – для тех с кем не закл. договор  - макс; минимальная – страны с режимом наиб. благоприятствования - средняя; Преференциальная – в отн. развивающихся стран, стремится к нулю) Россия – Белоруссия, Арабский общий рынок, (Ирак,Мавритания,Йемен,Сирия). 4) Общий рынок - Свободное перемещение товаров и услуг, атак же всех факторов пр-ва (капитал, рабочая сила, технологии, info) – секретариат и международный совет министров. Общий рынок стран южного конуса (Аргентина,Бразилия,Уругвай и Парагвай)МЕРКОСУР. 5) Экономический Союз – нет ограничений, гармонизация всех сфер, кроме стратегического значения (антиинфляционная политика, финансовая, валютная)  - постоянно действующий межгосуд. орган управления Евросоюз (25 стран) –Европарламент. 6)Политический союз, утрата экономических и политич. суверенитетов, передача полномочий единому надгосударственному органу; проведение единой внешней политики СССР 

Свободная экономическая зона (СЭЗ) — часть территории гос-ва с точно опр. границами и спец. правовым режимом, устанавливающим более благоприятные, чем обычные, условия осуществления предпринимательской и иной хозяйственной деятельности. Создание СЭЗ — одно из перспективных направлений оздоровления и увеличения эффективности экономики гос-ва, ставшее уже привычным для стран СНГ. В основе концепции создания СЭЗ — международный опыт организации и развития территориальных образований с особым налоговым и таможенным режимом, а также совместные разработки ведущих специалистов в области экономического регулирования. СЭЗ в призваны инициировать деловую и финансовую активность в первую очередь внешних инвесторов, стать источником новых рабочих мест для местного населения. По мере развития зон гос-во рассчитывает на распространение деловой активности в отдельных регионах и в рамках всей страны. 

Цели создания СЭЗ: увеличение притока иностранных инвестиций, улучшение инвестиционного климата и привлечение стратегических инвесторов; обеспечение благоприятных условий для привлечения новых высоких технологий и передового зарубежного опыта; стимулирование экспорта и развитие импортозамещающих пр-в;  создание новых рабочих мест. 

СЭЗ обычно имеют выгодное географическое положение, находятся на перекрестках транспортных, воздушных и железнодорожных магистралей, располагают развитой производственной инфраструктурой и квалифицированными специалистами. Статус резидента СЭЗ позволяет предприятиям значительно снизить себестоимость продукции. При этом допустимый уровень амортизации оборудования составляет 5 лет.  Кроме этого, СЭЗ обладают развитой транспортной инфраструктурой, благодаря которой можно оперативно организовывать отправку продукции в любом направлении автомобильным или железнодорожным транспортом. 

Среди преференций, предоставляемых СЭЗ своим резидентам, нельзя не отметить мероприятия по продвижению (фактически бесплатному) на рынок продукции и торговых марок. Так, например, администрации СЭЗ принимают участие в международных выставках, семинарах, днях делового сотрудничества в странах СНГ и дальнего зарубежья. Проводятся также рабочие встречи с аналогичными администрациями зарубежных стран. Помимо многочисленных информационно-рекламных материалов о деятельности и перспективах развития СЭЗ администрациями подготовлены пакеты инвестиционных проектов, принять участие в реализации которых приглашаются заинтересованные иностранные инвесторы. 

Свидетельства резидентов СЭЗ получают комбанки. Резидентам СЭЗ и зарубежным предприятиям банки оказывают полный комплекс банковских услуг. Это явл. действенным примером развития деловой инфраструктуры данной территории и повышения привлекательности условий СЭЗ для иностр. и нац. капитала. Юр. базой для осущ. деятельности инвесторов в СЭЗ явл. пакет законодательных актов, состоящий, в частности, из Закона «О свободных экон. зонах» (с последующими изм. и доп.), указов Президента о создании каждой зоны, положений о СЭЗ и администрациях зон. Сущ. в СЭЗ режимы таможенного и налогового регулирования весьма привлекательны для притока иностранного капитала. По сравнению с обычными предприятиями различных форм собственности налогообложение резидентов СЭЗ значительно проще. 

При ввозе иностр. и отечеств. товаров на территорию св. таможенной зоны таможенные платежи (за искл. сборов за таможенное оформление) не взимаются и меры экон. политики не применяются. 
69. Институты и организации, способствующие развитию ВЭД. Торгово-промышленная палата РФ: полномочия, структура, функции.

Банк внешней торговли России осущ. все виды операций по внешнеторг. расчетам внутри страны и за рубежом: экспортно-импортные расчеты, кредитование, операции с ценными бумагами, открытие и ведение счетов как в валюте, так и в рублях, гарантийные операции, а также предоставление консультационных услуг. Экспортно-импортный банк РФ призван предоставлять долгосрочные кредиты росс. экспортерам, кредитовать предприятия, способные выпускать экспортную продукцию, страховать кредиты. Российский банк реконструкции и развития финансирует и кредитует инвестиционные проекты, обеспечивающие совершенствование отраслевой структуры экономики, в том числе путем стимулирования росс. экспорта и развития импортозаменяющего пр-ва.

Для стимулирования двусторонних и многосторонних международных экон. связей созданы разнообразные ассоциации делового сотрудничества, в том числе и двусторонние: России с США, ФРГ, Францией и т.д. Сущ. и другие организации, в т.ч. и иностр. (консультативные, контактные и др.), призванные, с одной стороны, содействовать выходу росс. участников ВЭД на мировой рынок, с другой — информировать потенциальных зарубежных партнеров о перспективах  росс. рынка. Торгово-промышленная палата РФ – негосударственная неком. организация, деловыми кругами РФ. Торгово-промышленная палата РФ, объединяя предпринимателей и действуя на основе Закона РФ «О торгово-промышленных палатах в РФ», в целях содействия росту социально ориентированной экономики и повышению качества жизни населения в стране: выражает и защищает интересы деловых кругов в органах гос. власти и местного самоуправления;  участвует в становлении и развитии инфраструктуры обслуживания предпринимательства; способствует продвижению товаров, услуг объектов интеллек. собственности росс. предприятий на внутр. и внеш. рынках; распространяет цивилизованные принципы ведения бизнеса; способствует формированию позитивного делового имиджа росс. производителей, товаров и услуг; проводит политику социальной ответственности предпринимателей и их объединений.

ТПП РФ объединила весь спектр отечественного предпринимательства - от представителей малого бизнеса до крупных концернов, пром. и фин. групп. Территориальные торгово-промышленные палаты и объединения предпринимателей - члены ТПП РФ способствуют всесторонней реализации экон. интересов десятков тысяч участников хозяйственной деятельности по всей территории России.

Объединяя 20 тысяч предприятий и общественных организаций, ТПП РФ способствует формированию благоприятного климата для предпринимательства в России. В систему Палаты входят 169 территориальных торгово-промышленных палат (Российская молодежная палата, Алмазная палата и др.), 178 объединений предпринимателей и 37 коммерческих организаций (Газпром, Лукойл) фед. уровня, 450 предприятий и фирм, созданных с участием торгово-промышленных палат и обр. инфраструктуру обслуживания предпринимательства на региональном уровне, 15 зарубежных представительств в 14 странах, 6 смешанных палат, образованных с другими странами. 

В своей работе ТПП РФ опирается на активную позицию Департаментов и Комитетов ТПП РФ, а также на развитие основных видов деятельности: законотворческой, выставочно-ярмарочной, оценочной, экспертной, информационной и другие виды деятельности. Также Палата проводит сертификацию продукции и систем качества, оформляет сертификаты происхождения товаров, осуществляет юридическое консультирование, организует обучение предпринимателей.

На заседаниях Комитетов ТПП РФ, тематических круглых столах обсуждаются актуальные проблемы развития отраслей, а также аспекты взаимодействия бизнеса и власти, способствуя этому диалогу ТПП РФ проводит экспертизу правовых актов, разрабатывает и вносит для обсуждения и принятия решений предложений по развитию экономики и предпринимательства.

При Палате действует международный комм. арбитражный суд, Морская арбитражная комиссия, третейский суд и ассоциация диспашеров. В ТПП РФ ведется Реестр российских предприятий и предпринимателей, фин. и экон. положение которых свидетельствует об их надежности как партнеров для комм. деятельности в РФ и за рубежом, проводиться также аккредитация иностр. фирм.

По результатам этой работы Палата ежегодно направляет Президенту РФ, Федеральному собранию и Правительству послание с предложениями по развитию экономики и предпринимательства.

Консолидированная позиция около 160 объединений предпринимателей, входящих в ТПП РФ, влияет на создание более благоприятного правового, инвестиционного и экономического климата в стране. В этой связи ТПП РФ активно сотрудничает с Правительственной Комиссией по вопросам ВТО и Российской переговорной делегацией, на сайте Палаты создан спец. раздел, посвященный истории ВТО, принципам членства в ней, а также концепции и мероприятиям ТПП РФ по присоединению России в ВТО.

Как общественная организация ТПП РФ, откликнувшись на обращение ряда общественных деятелей и в развитие Президентской программы, ТПП РФ учредила Благотворительный фонд «Центр помощи беспризорным детям». Фонд существует за счет взносов предпринимателей частных пожертвований, собранные средства расходуются для помощи детским домам. 

70. Мировая валютная система, ее сущность, виды, основные элементы, этапы становления.

Валютная система – совокупность валютно-финансовых отн., функционирующих самостоятельно или обслуживающих международное движение товаров и факторов пр-ва и сложившихся на основе интернационализации хозяйственной жизни и развития мирового рынка.

Она закрепляется нац. законодательством или межгосударственными соглашениями. Эффективная валютная система должна максимизировать потоки международной торговли и вести к оптимальному распределению доходов между странами мира.

Валютную систему можно оценить по следующим параметрам: Способность к адаптации (min издержек, min времени для ликвидации неравновесия платежного баланса); Ликвидность; Надежность (должное функционирование механизма адаптации и сохранение международными резервами своей стоимости). Валютные системы: Нац. – валютная система одной страны, определяемая степенью развития; Региональная – совокупность валютных отношений между группой стран; Мировая – в рамках мирового хозяйства, возникла в результате эволюции мирового хозяйства.

Основные элементы национальной и мировой валютных систем. Нац. валютная система: 1) нац. валютная единица 2) условия конвертируемости нац. валюты3) паритет нац. валюты 4) режим валютного курса 5) наличие или отсутствие валютных ограничений 6) регулирование использования международных кредитных средств обращения 7) регулирование внешнеэкономических расчетов страны 8) режим нац. валютного рынка 9) режим нац. золотого рынка 10) состав и структура ликвидности страны 11) нац. государственные органы, регулирующие валютные отношения страны 

Мировая валютная система 1) резервные валюты и международные счетные валютные единицы 2) условия взаимной конвертируемости валют 3) унифицированный режим валютных паритетов 4) регламентация режимов валютных курсов 5) межгосударственное регулирование валютных ограничений 6) унификация использования международных кредитных средств обращения 7) унификация форм международных расчетов 8) режим мировых валютных рынков 9) режим мировых рынков золота  10) межгосударственное регулирование международной валютной ликвидности 11) международные организации, осуществляющие межгосударственное валютное регулирование

Выделяют следующие этапы развития валютной системы: 1.Парижская валютная система или система золотомонетного стандарта. Возникла после пром. революции. Основа – это золотомонетный стандарт (т.е. золото выполняло все функции денег, валюты обменивались по весу золота); Каждая валюта имела закрепленное золотое содержание, в соответствии с которым устанавливались золотые паритеты; Валюты свободно обращались в золото; Курс нац. валют жестко привязывался к золоту и через золотое содержание валюты соотносились друг с другом по твердому валютному курсу.  «Золотые точки» показывали максимальное отклонение курса валют от установленного золотого паритета, который определялся расходами на транспортировку золота за границу и обычно не превышали 1%.

2.Генуэзская валютная система или золотодевизный стандарт заключала в себе следующие принципы:

Основой системы стало золото и девизы, нац. кредитные деньги стали использоваться в качестве международных платежно-резервных средств; Были сохранены золотые паритеты, но теперь конверсия валют в золото стала осущ. косвенно через иностр. валюты, что позволило экономить золото гос-вам, обедневшим во время войны; Правительство стало использовать валютное регулирование.

3.Бреттон-Вудская валютная система. Основной целью системы явл. обеспечение экон. роста и ограничение негативных соц-экон. последствий экон. кризиса. На Бреттон-Вудской конференции был создан МВФ. Его цели: Вести контроль над тем, чтобы страны следовали принятым правилам в области торговли и финансов; Способствовать стабилизации валютного обмена и избегать конкурентных валютных обесцениваний и обеспечивать заемные средства для стран с временными дефицитами платежного баланса. Основные принципы Бреттон-Вудской системы: Введение золотовалютного стандарта, основанного на золоте и двух резервных валютах (доллар и фунт стерлинг); Опираясь на свой возросший валютно-экон. потенциал и золотой запас, США приравняли доллар к золоту, чтобы закрепить за ним статус главной резервной валюты; США разменивало доллар на золото иностранным банкам по официальной цене 35 долларов за 1 тройскую унцию (31,1 гр.), или 1 доллар приравнивался к 0,88 г. золота; Каждая нац. денежная единица имела валютный паритет в золоте и долларах; Рыночный курс валют мог отклонятся от паритетов не более, чем на 1%. Для соблюдения колебаний Центробанки были обязаны проводить валютную интервенцию в долларах.

Ямайская валютная система или «система с плавающими валютными курсами». Был закреплен многоволютный стандарт, осущ. переход к гибким обменным курсам. Предполагала достижение трех целей: Выравнивание темпов инфляций в разных странах; Уравновешивание платежных балансов; Расширение возможностей для проведения независимой внутренней денежной политики Центробанков.

Основные принципы: Система полицентрична (несколько валют); Завершение демонетизации золота (прекращение размена золота на доллар); Основное средство международных расчетов – свободно конвертируемая валюта СДР и резервные позиции в МВФ; Не существует пределов колебаний валютных курсов. Курс формируется под воздействием спроса и Центробанки не обязаны вмешиваться в работу валютных рынков; Страны могут использовать любой режим валютного курса по своему выбору; МВФ наблюдает за политикой стран в области валютных курсов.

71. Валютный курс, понятие, виды, факторы его определения.

Валюта – любая национальная денежная единица, установленная законом и используемая для измерения величины стоимости товара. Валютный курс– цена денежной единицы одной страны, выраженная в денежных единицах другой страны. 

Валютный курс необходим для: взаимного обмена при торговле товарами , услугами при движении капиталов и кредитов; сравнении цен мировых и национальных рынков, стоимостных показателей разных стран. Внешне валютный курс представляется как коэффициент пересчета одной валюты в другую, определяемый соотношением спроса и предложения на валютном рынке. Но основой валютного курса является покупательная способность валюты, которая выражает средний национальный уровень цен на товары и услуги.

Система валютных курсов:

1. Свободное плавание (отклоняется в зависимости от спроса и предложения, рынок приближен к рынку совершенной конкуренции, роль государства минимальна);

2. Фиксированные курсы( наличие официально зарегистрированных паритетов и вал. курс отклоняется от паритета в узких пределах.);

3. Управляемое плавание(1+2)

4. Система целевых зон (Европейская валютная система, определенный валютный коридор);

5. Гибридная система. (1-4)

Классификация видов валютных курсов

1. Способ фиксации: плавающий, фиксированный, смешанный

2.Вид сделки: курс для СПОТ-сделки, для срочных сделок(форвард, фьючерс), для СВОП-сделок

3. По способу установления: официальные, неофициальные

4. Отношение к участникам сделки: курс покупки, курс продажи, средний курс

5. По учету инфляции: реальный, номинальный

Номинальный валютный курс (коэффициент пересчета) – используется для измерения текущих сделок для расчета с клиентами. Для изменения тенденций в долгосрочной перспективе не применяется, так как стоимость как иностранной, так и национальной валюты изменяется, как и у любого товара, параллельно с изменением общего уровня цен в стране. Реальный валютный курс – характеризует соотношение, в котором товары одной страны могут быть проданы в обмен на товары другой страны. Рассчитывается как номинальный валютный курс, пересчитанный с учетом изменения уровня цен в своей стране и в той стране, в валюте которой котируется национальная валюта. 

Факторы влияющие на вал. курс (спрос и предложение):

Темп инфляции. Соотношение валют по их покупательской способности. Чем выше темп инфляции в стране, тем ниже курс ее валюты. Выравнивание вал. курса, приведение его в соответствие с паритетом покупательской способности происходит в течении двух лет.

 Состояние платежного баланса. Активный платежный баланс способствует повышению курса национальной валюты т.к. увеличивается спрос со стороны иностранных должников. Пассивный способствует снижению курса т.к. должники продают валюту для погашения своих внешних долгов. Нестабильный баланс приводит скачкообразному изменению спроса и предложения на разные валюты.

Разница процентных ставок  воздействует на движение международных капиталов (краткосрочных), а также влияет на операции вал. рынков ссудных капиталов.

Деятельность валютных рынков и спекулятивных вал. операций если курс валюты имеет тенденции к понижению , то фирмы заблаговременно продают ее, чем ухудшают позиции валюты. Вал. рынки быстро реагируют на колебания курсов.

Степень использования определенной валюты на еврорынке и в международных расчетах. 
Ускорение и задержка международных платежей при снижении курса импортеры стремятся ускорить платеж, чтобы не понести потери, а при повышении курса наоборот.

Степень доверия к валюте на национальном и мировом рынке определяется состоянием экономики и политической обстановкой в стране.

Валютная политика соотношение рыночного и государственного регулирования

72. Валютные рынки: сущность, структура, виды, методы котировки валют.

Валютный рынок – это система устойчивых экономических и организационных отношений, возникших в результате операций по купле-продаже иностранных валют участниками валютного рынка по рыночному курсу и рыночной процентной ставке.

Предпосылки образования вал. рынков: развитие экономических связей; создание мировой валютной системы; распространение кредитных средств расчетов; совершенствование средств связи; развитие информационных технологий.

Современные валютные рынки характеризуются: интернационализацией вал. рынков на базе интернационализации хоз. связей; непрерывное совершение операций во всех частях света; техника операций унифицирована, расчеты осуществляются по корреспондентским счетам; страхование валютных и кредитных рисков;  большое число спекулятивных и арбитражных операций. Инструменты сделок на вал. рынка: банковский вексель , чек, банковский перевод, а последнее время используют систему СВФИТ.

Субъекты валютного рынка: Транснациональные банки; Коммерческие банки; Торгово-промышленные и финансовые компании; Центральные банки; Биржи; Частные лица. Важным участником рынка является брокер – посредник между продавцом и покупателем. Преимущества работы через брокера: анонимность непрерывность процесса котировок, можно предлагать собственные цены. С середины 90-х г. появились электронные брокеры. В крупных банках внедрена концепция валютного зала, где объединены операции на валютном, кредитном,  финансовом и золотом рынке(более полная информация, согласованная стратегия, тесный контакт между дилерами по взаимосвязанным операциям)

Виды валютных рынков: мировые, региональные, национальные, т.е. в зависимости от объема и характера валютных операций.

Мировые валютные рынки – сосредоточены в мировых финансовых центрах, таких как Лондон, Нью-Йорк, Париж, Цюрих, Токио и пр. Совершают операции с валютами, которые широко используются в мировом платежном обороте. Лидирует – Лондон.

На региональных и местных рынках совершаются операции с определенными конвертируемыми валютами. В регионе котировка валют осуществляется банками региона, а валют местного значения – банками, для которых валюта является национальной.

Валютная котировка – определение валютного курса на основе рыночного механизма:

а) прямая – количество национальной валюты за единицу иностранной валюты;

б) косвенная (обратная) – количество иностранной валюты за единицу национальной валюты.

Кросс-котировка – выражение курсов двух валют друг к другу через курс каждой из них по отношению к третьей валюте (обычно к доллару).

Традиционно валютный рынок делится на сделки:

1. Спот – обмен двумя валютами на основе простых стандартизированных контрактов с расчетами в течении 2-х дней;

2. Прямые форварды – сделки по обмену двумя валютами на основе контрактов, предусматривающих расчеты спустя не более 2-х дней (отличие спот от форвардов состоит в том, что при спот-сделке стороны договариваются о курсе, по которому согласны обмениваться валютами на данный момент, а при форварде – по курсу в определенный момент в будущем);

3. Своп – сделки, сочетающие куплю-продажу двух валют на условиях немедленной поставки с одновременной контрсделкой на определенный срок в будущем теми же валютами (с 60-х гг. ЦБ используют своп для регулирования ликвидности);

4. Фьючерс – стандартизированные форвардные контракты, торговля которыми происходит на биржах;

5. Опцион – контракт, дающий покупателю за определенную плату право, которое не является его обязательством, купить или продать валюту в определенный день по зафиксированной цене.

73.  Валютная политика: цели, формы, инструменты.

Валютная политика – это совокупность мероприятий осуществляемых в сфере международных валютных и других экономических отношений в соответствии с текущими и стратегическими целями страны. Экономические цели : обеспечить устойчивость экономического роста, сдержать рост безработицы и инфляции, поддержать равновесие платежного баланса. Направления и формы валютной политики определяются  валютно-экономическим положением стран, эволюцией мирового хозяйства, расстановкой сил на мировой арене. На разных исторических этапах на первый план выдвигаются конкретные задачи вал. политики: преодоление валютного кризиса, обеспечение вал. стабилизации, вал. ограничения, либерализация вал. операций. Вал политика отражает принципы взаимоотношения между странами: партнерство и разногласия, порождающие дискриминацию более слабых партнеров, вмешательство  во внутренние дела других государств. Юридически валютная политика оформляется валютным законодательством и валютными соглашениями (двусторонними или многосторонними).

Средством реализации валютной политики является валютное регулирование – регламентация государством международных расчетов и порядка проведения валютных операций; осуществляется на национальном, межгосударственном и региональном уровнях путем законодательных актов и действий исполнительной власти (прямое), а также с использованием экономических, в частности валютно-кредитных методов (косвенное).

Органом межгосударственного валютного регулирования является МВФ и регулярные встречи на высшем уровне с ограниченным числом участников («Большая Семерка»).

Валютная политика в зависимости от ее целей и форм подразделяется на структурную и текущую. Структурная валютная политика – совокупность долгосрочных мероприятий, направленных на осуществление структурных изменений в мировой валютной системе (реформы). Текущая – совокупность краткосрочных мер, направленных на повседневное, оперативное регулирование валютного курса, валютных операций, деятельности валютного рынка и рынка золота.

Формы валютной политики:

1.  Дисконтная политика (учетная) – изменение учетной ставки ЦБ, направленное на регулирование валютного курса и платежного баланса путем воздействия на международное движение капиталов, динамику внутренних кредитов, денежной массы, цен и совокупного спроса.

2.  Девизная политика – метод воздействия на курс национальной валюты путем купли-продажи государственными органами иностранной валюты (девиз). В целях повышения курсов национальной валюты ЦБ продает, а для снижения – скупает иностранную валюту в обмен на национальную. Девизная политика осуществляется преимущественно в форме валютной интервенции, т.е. вмешательства ЦБ в операции на валютном рынке с целью воздействия на курс национальной валюты путем купли-продажи иностранной валюты. Материальной базой валютной интервенции служат валютные стабилизационные фонды в золоте, иностранной и национальной валютах.

3.  Диверсификация валютных резервов – политика государств, банков, ТНК, направленная на регулирование структуры валютных резервов путем включения в их состав разных валют с целью обеспечить международные расчеты, проведение валютной интервенции и защиту от валютных потерь.

Режим валютных паритетов и валютных курсов является объектом межнационального и межгосударственного регулирования

4. Двойной валютный рынок – форма валютной политики, занимающая промежуточное место между режимами фиксированных и плавающих валютных курсов.

 Девальвация – снижение курса национальной валюты по отношению к иностранным валютам или международным валютным единицам, ранее и к золоту. Ее объективной основой является завышение официального валютного курса по сравнению с рыночным. Ревальвация – повышение курса национальной валюты по отношению к иностранным валютам.

Развивающиеся страны стремятся ослабить валютно-экономическую зависимость от более развитых стран и создать благоприятные условия для развития национальной экономики. Что касается России, то валютная политика направлена на достижение главных задач страны: преодоление спада производства и обеспечение экономического роста, сдерживание инфляции и безработицы, поддержание равновесия платежного баланса. 

74. Характеристика кассовых, наличных валютных операций, их особенности и риски.

Наличные операции (немедленная поставка) или же операция спот составляют 90% всех валютных сделок. Их сущность закл. в купле продаже валюты на условиях ее поставки банками-контрагентами на второй рабочий день со дня закл. сделки по курсу зафиксированному в момент ее закл. Предварительно согласовываются условия сделки: дилер запрашивает котировки для конкретной ∑ базовой валюты у банка партнера с указанием даты валютирования. Требования  к контрагентам – согласие со всеми реквизитами сделки: ∑, котировка, курс, название фирмы и т.д. По сделкам спот валюта поступает на счета указанные банками-получателями. Современные средства связи  (СВИФТ, ЧИПС) позволяют сделать это быстрее чем два дня. На межбанковском валютном рынке выделяют: сделки Today по курсу Today с поставкой валюты в день заключения сделки; сделки Tomorrow по курсу Tomorrow с поставкой валюты на следующий день после закл. сделки. Техника совершения сделок спот. Первый этап – дилер до начала работы валютных рынков знакомится с курсами закрытия предыдущего дня. Анализирует движение кусов,  изучает причины их изменения. На этой основе дилер определяет средний курс своей валюты по отн. к иностранной. Оценка тенденций  в течение дня может меняться (новые сведения). Второй этап – проведение валютных операций через средства связи. При сделке спот банки дают поручение о переводе проданной валюты и испол. купленной не дожидаясь подтверждения от контрагентов. 

Риски: Риск открытой валютной позиции – риск для банка в связи с колебаниями курсов. Риск не перевода покрытия – это связано с разнице во времени работы рынков т.е. банк переводит проданную валюту до получения info о зачислении на его счет купленной. Поэтому банк устанавливает для своих клиентов лимиты незавершенных операций т.е. ∑ валютных сделок по которым нет данных о переводе.

75. Основные формы международных расчетов, их особенности, преимущества и недостатки.

на выбор форм международных расчетов влияют: вид товара, наличие кредитного соглашения, платежеспособность контрагентов, уровень спроса и предложения на товар на мировом рынке

Формы расчетов:

1.Аккредитив-это соглашение, в силу которого банк обязуется по просьбе клиента произвести оплату док-тов третьему лицу (бенефициару) или произвести оплату, акцепт тратты выставленной бенефициаром. При этом банк обеспечивает экспортеру ограничение требований к оформлению док-тов и получение платежа по аккредитиву, а импортеру - четкое выполнение экспортером требований аккредитива. Схема: импортер предоставляет в банк заявление об открытии аккредитива. Банк импортер направляет письмо одному из своих банков корреспондентов в страну экспортера назначая его авизирующим банком. После открытия аккредитива бенефициар производит отгрузку товара и предъявляет док-ты в авизирующий банк, который пересылает их банку импортера. Он после проверки док-тов производит оплату. Деньги зачисляются на счет экспортера.
Виды аккредитива: Отзывной – не обеспечивает гарантии экспортеру; безотзывной – не может быть аннулирован досрочно без согласия экспортера; подтвержденный – включает ответственность другого банка; неподтвержденный; переводной (тансферабельный) – если продавец не производит все комплектующие, а закупает у субпоставщиков, то продавец имеет право перевести часть аккредитива своим поставщикам; револьверный (возобновляемый) – когда ∑ аккредитива по мере выплаты средств автоматически восстанавливается в пределах установленного лимита и срока действия аккредитива.

2. Инкассо – это банковская операция когда банк по поручению клиента получает платеж от импортера за отгруженный в его адрес товар и оказанные услуги. Схема: экспортер отправляет товар импортеру. Экспортер направляет своему банку инкассовое поручение и документы Банк экспортера пересылает поручение и док-ты банку импортера. Банк импортера предоставляет документы импортеру. Импортер производит оплату док-тов своему банку. Банк импортера переводит платеж банку экспортера, а он зачисляет его на счет экспортера. Различают: простое инкассо – взыскание платежа по фин. док-там, без сопровождения коммерческих док-тов; документарное инкассо – с сопровождение комм. док-тами. Преимущества импортера – дает право на товар, но при это нет необходимости заранее отвлекать средства (но юр. право принадлежит экспортеру). Недостатки экспортера – риск отказа импортера от платежа и разрыв между поступлением выручки и отправкой товара.

3. Банковский перевод - поручение одного банка другому выплатить переводополучателю определенную сумму (осуществляется по почте, телеграфу, системе СВИФТ)

4. Расчет по форме аванса – выгодно для экспортера т.к. оплата товара производится до отгрузки. Но в случае невыполнения условий экспортер возвращает аванс импортеру.

5. Вексель и чек. Трата – док-т содержащий безусловный приказ кредитора(трассанта) заемщику(трассату) об уплате в указанный срок определенной суммы денег названному в векселе третьему лицу или на предъявителя. За оплату векселя отвечает акцептант т.е. импортер или банк. Существует переводной вексель (индоссамент) – с передаточной надписью, по нему можно погасить несколько обязательств; ретратта – встречный переводной вексель, выписанный держателем неоплаченного векселя на его сумму плюс издержки. Чек – безусловный приказ чекодержателя банку плательщику оплатить предъявленную определенную сумму чекодержателю за счет имеющихся у банка средств чекодателя. На сегодняшний день существуют еще кредитные карточки. 

76. Платежный баланс, его структура, факторы и методы регулирования.

Платежный баланс – это документ, отражающий все операции с денежными средствами, которые опосредуют (обслуживают) внешнеэкономические связи страны.

Платежный баланс дает представление об участии страны в мировом хозяйстве, в нем отражаются:

1. Структурные диспропорции экономики, определяющие различные возможности экспорта и потребности импорта;

2. Изменение в соотношении рыночного и государственного регулирования экономики;

3. Конъюнктурные факторы.

Платежный баланс состоит из трех крупных разделов: Счет (или баланс) текущих операций, Счет (или баланс) операций с капиталом, Расчеты по официальным международным резервам.

В балансе текущих операций отражается процесс обмена товарами и услугами, а также односторонние разовые платежи. Часть платежного баланса, которая отражает экспорт и импорт, называется торговым балансом страны. Если экспорт превышает импорт, то торговый баланс считается положительным (активным), а если импорт превышает экспорт, то отрицательным (пассивным). Кроме того, в первом разделе платежного баланса отражается торговля услугами. Суммарный итог по торговому балансу, обмену услугами и разовым платежам показывает «сальдо по текущим операциям».

Баланс движения капиталов отражает куплю и продажу зарубежных активов, предоставление и получение долгосрочных и кратковременных займов и ссуд.

В третьем разделе выделяются операции, не связанные с коммерческой деятельностью. Они служат средством уравновешивания сальдо платежного баланса, например уменьшения его дефицита. С этой целью используется продажа золота, привлечение новых кредитов, отсрочка платежей по кредитам, полученным ранее, и процентам за пользование ими. Все эти операции имеют особое назначение – улучшить состояние платежного баланса.

На состояние платежного баланса разных стран оказывают влияние следующие факторы:

1. Неравномерность экономического и политического развития стран, международная конкуренция; 2 Циклические колебания экономики; 3 Рост заграничных государственных расходов; 4Милитаризация экономики и военные расходы; 5 Усиление международной финансовой взаимозависимости; 6 Изменение международной торговли; 7 Влияние валютно-финансовых факторов; 8 Отрицательное влияние инфляции; 9 Чрезвычайные обстоятельства.

Государственное регулирование платежного баланса

Материальной основой регулирования платежного баланса служит:

1. Официальные золотовалютные резервы; 2 Перераспределение национального дохода через госбюджет; 3 Непосредственное участие государства в МЭО; 4Регламентирование внешнеэкономических операций с помощью нормативных актов.

Государственное регулирование платежного баланса – это совокупность экономических, валютных, финансовых, денежно-кредитных мероприятий, проводимых государством, и направленных на формирование основных статей платежного баланса, а также на покрытие сложившегося сальдо.

Странами с дефицитным платежным балансом обычно применяются мероприятия, стимулирующие экспорт, сдерживающие импорт и ограничивающие вывоз капитала, в том числе:

- Дефляционная политика – направляется на сокращение внутреннего спроса, включает ограничение бюджетных расходов, замораживание цен и заработных плат;

- Девальвация – снижение курса национальной валюты, направленный на стимулирование экспорта и сдерживание импорта;

- Валютные ограничения – включение блокировки иностранной валютной выручки экспортеров, лицензирование продажи иностранной валюты импортерам, сосредоточение валютных операций в уполномоченных банках;

- Финансовая и денежно-кредитная политика – бюджетные субсидии экспортерам, протекционистское повышение импортных пошлин, отмена налогов с процентов, выплачиваемых иностранными держателями ценных бумаг для стимулирования притока капитала. 

77.  Валютно-финансовые и платежные условия международного кредита

Кредит (доверие) – предоставление финансовых и материально вещественных ресурсов в найм в целях получения %-ног дохода, на условиях срочности, платности, возвратности. 

Субъекты кредита: физ.лица, юр.лица, гос-ва, ТНК, международные организации.

Принципы кредитования: срочность, платность, возвратность, обеспеченность.

Функции международного кредита и его влияние на экономику.

1. перераспределение финансовых ресурсов и выравнивание нормы прибыли ( положительный эффект –расширение воспроизводственной сферы мирового хозяйства);

2. стимулирование научно-технического прогресса и ускорение внедрения его достижений в сферу массового производства;

3. снижение транзакционных издержек и ускорение процесса оборачиваемости различных ресурсов (это связано с кредитными деньгами);

отрицательные стороны:

1. искусственное расширение границ экономики отдельных стран, следствие которого может стать инфляция;

2. усиление зависимости отдельных государств в результате отсутствия возможности обслуживания внешнего долга и предъявляемыми в следствии этого политическими требованиями. Кредитная дискриминация выступает в форме изменения первоначальных условий кредитования (ставка %, время погашения, требования дополнительного обеспечения, сокращение суммы кредита)

3. политическая зависимость, неплатежеспособность заемщика.

Основные фонды международного кредита

По срокам: сверхсрочные, краткосрочные, среднесрочные, долгосрочные.

По технике предоставления: 

валютные –любые кредиты в финансовой форме, они делятся на кредиты в валюте кредитора, кредиты в валюте заемщика, кредиты в валюте третьих стран.

Товарные – в материально вещественной форме.

По обеспечению: обеспеченные – выдаваемые при наличии золота; бланковые – выдаваемые под гарантию гос-ва или банка.

По цели вложения и расходования: связанные(целевые)-деньги внаем на финансирование программ, о расходах нужно от читываться (в МБРР). Финансовые – средства внаем, расходуются по решению заемщика, без отчета о расходах.

78.  Структура схемы внешнеторговой сделки. Этапы предконтрактной деятельности во внешнеторговойсделке.

Дву или многосторонние сделки именуются договорами. Отношения, возникающие из договора/контракта, называются договорными (контрактными), а обязательства сторон, вытекающие из договора (контракта), — обязательствами по договору (контракту).Под процедурами заключения внешнеторговых сделок следует понимать коммерческую деятельность, направленную на отыскание контрагента, установление с ним контакта, подготовку и проведение переговоров о заключении сделки, ее оформление и передачу контрагенту для исполнения.
Опр. каналов сбыта товаров осуществляется на основе изучения опыта работы внешнеторговых фирм в различных странах мира. В первую очередь предприятиям и организациям, необходимо отыскать возможность заключения прямых контрактов с непосредственными потребителями продукции (самый предпочтительный, обеспечивает стабильный сбыт товаров с высокой эффективностью). Можно с посредниками заключить договора поставки, договоры комиссий и договоры поручений. Для создания сбытовой сети можно привлечь иностранные посреднические фирмы, которые могут привлечь к работе субпосредников, дилеров, дистрибьюторов. При этом главной задачей является поиск и выбор контрагента. При выборе контрагента учитывается множество факторов: вид и предмет сделки, страна заключения и исполнения договора, возможности рынка, наличие конкурентов, конъюнктурные особенности рынка. Важным этапом предконтрактной деятельности во внешнеторговой деятельности является выбор партнера. В этих целях проводится анализ показателей фирм. Абсолютные показатели хар-ют масштаб операций фирмы, производственную мощность, итоги производственной и сбытовой деятельности (активы, объем продаж и его динамика, прибыль, основной и оборотный капитал, объем капиталовложений, собственный и заемный капитал). Относительные показатели: коэффициенты соотношения абсолютных показателей: рентабельность (прибыль/активы, прибыль/объем продаж, прибыль/основной капитал), отношение объема продаж к активам, оборотному капиталу, к материально/производственным запасам. Изучить показатели фин. положения фирмы: платежеспособность (степень фин. независимости от внешних источников финансирования), кредитоспособность. Всю эту info можно получить: а) в нашей стране – торгово-промышленной палате, союзы предпринимателей, Интернет; б) за рубежом – кредитные бюро, ТПП, банки, гос. учреждения, союзы предпринимателей, фондовые биржи, Интернет. 

Средством ознакомления рынка с товарами являются ярмарки и выставки, на которых присутствуют продавцы-экспоненты и потенциальные покупатели. На них устанавливаются личные контакты. Выставки по срокам и способу проведения подразделяются на краткосрочные, передвижные, постоянные выставки образцов, торговые центры, торговые недели. Значение выставок и ярмарок для продавцов состоит еще в возможности широкой рекламы своих товаров. Осн. вид контрактов, которые закл. на международных выставках и ярмарках, - это сделки по выставленным образцам (моделям, чертежам, каталогам) с последующей поставкой товара. На самом начальном этапе продавец должен направить комм. предложение (оферту) нескольким заинтересованным в его товаре иностранным импортерам. Во внешней торговле применяют два вида оферты: твердую и свободную. Вид указывается в док-ах.
Во внешнеторговой деятельности применяются разные способы закл. контрактов купли-продажи: 1. Подписание контракта всеми участвующими в нем контрагентами. Им необх. подписать либо единый док-т, либо несколько двусторонних контрактов со ссылкой в тексте каждого из них на взаимодействие с другим контрагентом. 2. Акцепт импортеров твердой оферты экспортера. 3. Акцепт экспортеров контроферты импортера. 4. Подтверждение экспортером заказа, сделанного импортером. 5. Обмен письмами в подтверждение достигнутой ранее личной договоренности между экспортерами и импортерами.
Подписание контракта осущ. участниками переговоров, имеющих соотв. права подписи комм. док-тов по должности или по доверенности. Каждая сторона обычно подписывает по одному оригиналу контракта. Оригинал контракта обязательно учитывается в плановом, валютно-фин. отделах, в бухгалтерии и сдается на хранение. Исполнение контрактов обязательно планируется. Для исполнения сложных контрактов разрабатываются целевые планы мероприятий. Планирование исполнения выполняется на основе взаимной увязки этапов взаимоотн. различных предприятий, фирм со сроками выполнения заданий перед контрагентом. В целом же конкретизация планирования исполнения контрактов зависит от условий контрактов, от их вида, от особенностей организации внешнеторговой работы на предприятии, фирме.
79. Содержание и значение Конвенции ООН о договорах международной купли продажи товаров.
Венская конвенция о договорах межд. купли продажи тов. была разработана в 1980г. Комиссией ООН по праву межд. торговли с целью унификации условий заключаемых сделок межд. купли-продажи, а также создания единообразного регулирования заключения и исполнения договоров, позволяющего устранить существенные расхождения в национальном законодательстве. Некоторые виды продаж под действие Венской конвенции 1980 г. не подпадают. Например, продажи с аукциона, продажи ценных бумаг, судов воздушного и водного транспорта, электроэнергии. Конвенция не определяет порядок расчетов по внешнеторговому договору купли-продажи и сроки исковой давности.
Положения Венской конвенции 1980 г. носят диспозитивный характер, т.е. сторонам договора предоставляется право в условиях контракта исключить ее действие, отступить от любого из ее положений или изменить его (положения) действие (ст. 6). Если в договоре купли-продажи таких отступлений не предусмотрено, к нему должны применяться нормы Венской конвенции 1980 г. В соответствии со ст. 7 указанной Конвенции если вопросы, относящиеся к предмету ее регулирования, прямо в ней не разрешены, они подлежат разрешению в соответствии с общими принципами Конвенции; при их отсутствии — в соответствии с правом, применимым в силу норм международного частного права.
Краткое содержание: 

1.Общие положения:

- содержат нормы, имеющие существенное значение, в частности: 

-определение понятия существенного нарушения;

-о юридических последствиях задержки или ошибки в передаче сообщения либо его недостатки по назначению;

-о порядке оформления изменения договора.

2. Обязательства продавца:

-поставка товара и передача документов;

-соответствие товара и права третьих лиц;

-средства правовой защиты в случае нарушения договора продавцом.

3.Переход риска:

-момент перехода риска;

-правовые последствия наступления этого факта.

4.Положения общие и для продавца и для покупателя:

-право на получение % при просрочке платежа;

-прнципы освобождения от ответственности;

-последствия расторжения договора;

-право на приостановления исполнения договора;

-обязанность по сохранению товара, принадлежащего другой стороне;

-право расторгнуть договор, если одна из сторон совершающего его допустило существенное нарушение, влекущее за собой вред для другой стороны.

5.Условия качества и цены товара:

-условие о предоставлении гарантии качества является исключительно предметом договорного согласования

-условие о цене товара содержит положение о порядке определения цены на случай, когда в договоре ни прямо, ни косвенно не установлена цена и не предусмотрен порядок ее определения.

ЗНАЧЕНИЕ:

-способствует устранению возможности навязывания более сильным партнером более слабому односторонних выгодных условий договора, что имеет значение для ликвидации неравноправных дискриминационных отношений в международной торговле;

-определяет основные обязательства продавца и покупателя по договору;

-регулирует отношения по субъектам и объектам договора в случае возникновения споров между сторонами, относящимися к государствам, не участвующим в Конвенции;

-устанавливает перечень объектов договора купли-продажи, на которые не распространяется ее действие;

-определяет признаки договора купли-продажи, к которым Конвенция не применяется.

80. Методология составления международного контракта купли-продажи.
Дву или многосторонние сделки именуются договорами. Отношения, возникающие из договора/контракта, называются договорными (контрактными), а обязательства сторон, вытекающие из договора (контракта), — обязательствами по договору (контракту).
По договору купли-продажи продавец обязуется передать товар в собственность покупателю, а покупатель обязуется принять этот товар и уплатить за него определенную денежную сумму. Основная функция договора купли-продажи — оформление перехода имущества из собственности одного лица в собствен​ность другого.
Договор международной купли-продажи товаров обладает рядом признаков, которые оговорены в ст. 1 Венской конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров. Во-первых, обязательным условием такого договора является местонахождение коммерческих предприятий сторон контракта в разных государствах.  Во-вторых, имеет особенности предмет контракта. Основные обязанности продавца — поставить товар, передать относящиеся к нему документы и титул на товар. Основные обязанности покупателя — уплатить цену за товар и принять поставку товара. В-третьих, объектом поставки товаров является движимое имущество, приобретаемое для предпринимательской или иной деятельности, не связанной с личным использованием. В частности, предметом продажи по таким договорам могут быть оборудование, нефть, нефтепродукты и т.п. В-четвертых, из сферы договора международной купли-продажи товаров исключен ряд видов продаж: продажи с аукциона, продажа ценных бумаг, денег, судов воздушного и водного транспорта, исключена продажа электроэнергии. Ограничение установлено Венской конвенцией 1980 г. на товары, изготовленные из давальческого сырья. 

Договор международной купли-продажи имеет следующие основные признаки: расположение коммерческих предприятий сторон на территории различных государств; перемещение товара через государственную границу при исполнении договора. различная государственная принадлежность партнеров (сторон договора); использование иностранной валюты в качестве платежа за товар.
Договор международной купли-продажи товаров содержит наименование контракта, дату и место его закл., наим. сторон и их реквизиты (юр. адрес и банк. реквизиты), а также осн. условия (содержание): предмет и объект поставки (наим. и кол-во товара); способы опр. качества и количества товара; срок и место поставки; базисные условия поставки; цена и общая стоимость поставки; условия платежа; порядок сдачи-приемки товара; транспортные условия; условия о гарантиях и санкциях; порядок разрешения споров; обстоятельства освобождения от ответственности, форс-мажор; применимое право. Договор подписывается уполномоченными лицами, их подписи скрепляются печатями.
В контракт могут быть также внесены положения, общие для обязательств продавца и покупателя: понятие, порядок исчисления убытков и их возмещение при возможном нарушении обязательств одной из сторон; санкции при просрочке платежа; транспортный и валютный риски; принципы освобождения от ответственности; право на приостановление исполнения обязательств; страховка товара; порядок расторжения договора.
Особые условия, определяют обязанности сторон по получению экспортно-импортных лицензий, осуществлению таможенных процедур, выполнению мер валютного контроля. В практике международной торговли широко применяются раз​личные типовые условия, типовые формы контрактов. По росс. законодательству типовой договор - Условия таких типовых договоров явл. обязательными для сторон, их нарушение ведет к признанию ничтожным всего договора. 
В практике международной торговли типовой контракт имеет иной статус. Типовой контракт —. Он выполняет вспомогательную роль — оказание предпринимателям помощи при подготовке текста контракта: позволяет воспользоваться уже отработанными, готовыми формулировками, включить в текст контракта все необходимые условия сделки. Типовой контракт содержит ряд унифицированных условий, принятых в практике международной торговли. Обычно в типовом контракте заполняются статьи, содержащие условия о предмете контракта, цене товара, его качестве, упаковке и маркировке, сроках поставки, транспортные условия, условия платежа и проч. Наиболее часто встречающаяся на практике форма типового контракта состоит из двух частей — согласуемой и унифицированной. Партнеры, заключающие контракт, обычно договариваются лишь о предмете, цене, количестве, качестве товара и сроках его поставки. Остальные условия известны — установлены в типовом контракте. Они разрабатываются объединениями промышленников и предпринимателей, ассоциациями, федерациями, союзами, торговыми палатами, биржевыми комитетами, как правило, для определенных видов товаров (зерно, хлопок, цветные металлы и др.). 
81. Содержание и структура внешнеторгового контракта.

Контракт международной купли-продажи – это основной комм. документ, оформляющий сделку, в котором содержатся договоренности сторон о поставках товара: - обязательства продавца-экспортера в оговоренные сроки передать в собственность покупателя-импортера товары в согласованном количестве и качестве и обязательство покупателя-импортера принять и оплатить поставленные товары.

Признаки внешне-торгового контракта: - один из агентов сделки является представителем иностр. Гос-ва; - товар поставляется на территорию другой страны; - в процессе доставки от экспортера к импортеру товар пересекает границу двух и более гос-в; - контракт подписывается уполномоченными лицами, подписи которых заверяются печатями контрагентов.

Функции контракта: - юридически закреплять отн. между сторонами, придавая им хар-р обязательств; - контракт должен определять порядок, последовательность и способы совершения сделок между партнерами; - предусматривать меры и обеспечение обязательств сторонами.

Контракты в международной купле-продаже классифицируются по ряду критериев: - по продолжительности отношений между контрагентами: разовые, оформляющие единичные сделки; с периодической поставкой, предусматривающие регулярные поставки согласованного количества товаров на протяжении установленного срока. - в зависимости от формы оплаты товаров: с оплатой в денежной форме;  с оплатой в товарной форме;  со смешанной формой оплаты; - в зависимости от разработчика:  индивидуальные контракты, текст которых разрабатывают сами контрагенты;  типовые контракты, представляющие собой примерный договор или ряд унифицированных условий, сформулированных заранее с учетом торговых правил, обычаев и обыкновений;  типовые контракты, состоящие из двух частей: - согласуемые и заполняемые партнерами (количество; качество; реквизиты) – унифицированные части, которые остаются неизменными в каждом конкретном случае.

Любой международный контракт – это совокупность условий или статей: - условия контракта: - это пункт или статья договора, фиксирующая отдельные обязанности сторон по сделке.

Условия контракта классифицируются на: – существенные, невыполнение которых одной стороной дает право другой стороне расторгнуть контракт избежав всех потерь, последовавших в связи с расторжением контракта; – не существенные, при неисполнении или ненадлежащем исполнении одной стороной – другая сторона не имеет право отказаться от принятых обязательств, но вправе потребовать надлежащего исполнения нарушенного условия и возмещения ущерба, в соответствии со штрафными санкциями, зафиксированными в контракте. – обычные, которые как правило присутствуют в тексте любого контракта; - специфические, присущие только данному контракту или контракту по данной продукции; – юр., фиксирующие место и дату подписания контракта; санкции за неисполнение сторонами своих обязательств; условия прекращения договора; арбитраж – комм. условия: отражающие комм. условия сделки: кол-во; качество; цена и общая сумма контракта, валюта цены и платежа, порядок и сроки расчетов и др.

При разработке контракта используются следующие принципы: - учет соотв. норм правовой базы закл. договора, выработанных международным мировым сообществом; - соблюдение нац. законодательства в части оформления договора; - учет наличия типовых контрактов; - контракт не просто набор условий, а их система, если при изм. одного условия влечет изменение другого условия; - каждая сторона в контракте отстаивает свои интересы, но учитывает интересы и контрагентов, бескомпромиссным подписание контракта не возможно, должны быть уступки; - каждая из сторон должна учитывать ошибки, ранее допущенные при заключении контракта.

В соотв. с письмом ЦБ контракт должен содержать: предмет контракта; цена и ∑; условия платежа;  срок поставки; усл. приемки товара по кол-ву и качеству; форс-мажор;  санкции;  рассмотрение споров; прочие условия и обстоятельства сделки; юр. и почт. адреса продавца и покупателя; подписи сторон.

Договор считается закл., если между сторонами в требуемой форме достигнуто соглашение по всем существенным условиям договора. Существенные условия контракта — это условия, без которых он не имеет юр. силы. Существенными явл., во-первых, условия о предмете договора; во-вторых, условия, которые названы в законе или иных правовых актах как существенные или необходимые для договоров данного вида; в-третьих, все те условия, относительно которых по заявлению одной из сторон должно быть достигнуто соглашение. С учетом положений ГК РФ остальные условия данного договора будут отнесены к несущественным. Не включение их в контракт не влечет его недействительности. К несущественным относят условия контракта, при нарушении которых одной стороной другая сторона не вправе расторгнуть контракт, она может только потребовать выполнения обязательств и возмещения убытков.
Составление контракта необходимо начинать с указания унифицированного номера места и даты подписания контракта, наименования сторон, заключающих сделку. Во внешнеторговом контракте целесообразно указывать унифицированный номер, состоящий из трех групп знаков, сформированных следующим образом:
ББ/ХХХХХХХХ/ХХХХХ или
ЦЦЦ / ХХХХХХХХ / ХХХХХ.
Первая группа знаков — две буквы (ББ) или три цифры (ЦЦЦ), соответствующие коду страны покупателя (продавца) по международному Классификатору стран мира, используемому для целей таможенного оформления.
Вторая группа знаков состоит из восьми цифр, составляющих код организации покупателя (продавца) в соответствии с Общероссийским классификатором предприятий и организаций (ОКПО).
Третья группа знаков состоит из пяти цифр, представляющих собой порядковый номер документа на уровне организации покупателя (продавца).
82. Базисные условия поставок во внешнеторговом контракте. «Инкотермс» (2000г).

При заключении и исполнении внешнеторговых договоров купли-продажи значительную роль играют такие обычаи, сложившиеся в международной торговле, как базисные условия поставки. 
В 1923 г. Международной торговой палатой был опубликован сборник сведений о принятых в ряде стран обычаях и обыкновениях относительно базисов поставки товаров — «Торговые термины», в котором было приведено 10 базисов поставки в 18 странах мира. Поскольку в ходе этой работы выявились значительные расхождения в толковании торговых терминов, Палатой была проведена их значительная унификация и в 1936 г. изданы Международные правила с целью унификации торговых терминов - «Инкотермс». Позже, в 1953, 1967, 1976, 1985, 1990 и, наконец, в 2000 гг. были внесены изменения и дополнения с целью приведения этих правил в соот​ветствие с современной международной торговой практикой. Необходимо иметь в виду, что «Инкотермс» не следует отождествлять с обычаем делового оборота в том понимании, в каком он обозначен в ст. 5 ГК РФ. Существенное различие состоит в том, что в отличие от обычаев делового оборота названные правила применяются только при условии, если стороны включили в договор отсылку к «Инкотермс». В остальных случаях соответствующие положения могут применяться, если они удовлетворяют требованиям, предъявленным ГК РФ к обычаям делового оборота.
Главная цель «Инкотермс» — четкое определение условий контракта в отношении обязательств продавца по поставке товаров покупателю и унификация обязанностей сторон контракта. «Инкотермс» содержит правила определения момента исполнения продавцом обязанностей по передаче товара покупателю и момент; перехода с продавца на покупателя риска случайной гибели или повреждения товара. Диапазон базисных условий «Инкотермс» весьма широк и охватывает все возможные варианты — от случая когда вся ответственность лежит на покупателе, до случая, когда вся ответственность лежит на продавце.
Базисными условиями в договоре купли-продажи называют специальные условия, которые определяют обязанности продавца и покупателя по доставке товара и устанавливают момент перехода риска случайной гибели или повреждения товара с продавца на покупателя. Следовательно, базисные условия определяют, кто несет расходы, связанные с транспортировкой товара от продавца-экспортера к покупателю-импортеру Те расходы по доставке товара, которые несет продавец, включаются в цену товара. Эти условия называются базисными потому, что они устанавливают базис цены товара и оказывают влияние на уровень цены товара.

Базисные условия вырабатываются международной торговой практикой. Они упростили и до некоторой степени стандартизировали экспортные и импортные операции. Содержание этих условий не является общепринятым в международной торговле, а определяется, как правило, торговыми обычаями, сложившимися в коммерческой практике отдельных стран, портов, отраслей торговли. В силу разнообразия торговых обычаев толкование одних и тех же терминов в разных странах различно.

В современной практике международной торговли получил определенное признание и довольно широкое применение «Инкотермс», так как предлагаемое в нем толкование отдельных терминов соответствует наиболее распространенным торговым обычаям и правилам торговли, сложившимся на мировом рынке.

Потребность в пересмотре «Инкотермса» и дополнение его новыми коммерческими терминами обусловлены стремлением участников международных коммерческих сделок учесть особенности, связанные с появлением новых видов транспортировки, например, контейнерных перевозок, перевозок с применением трайлеров и паромных судов, с использованием горизонтального способа погрузки-выгрузки. Введенные в «Инкотермс» новые термины могут применяться при транспортировке практически любым видом транспорта, в том числе и при смешанных перевозках.

В то же время следует помнить, что «Инкотермс» не содержит положений о моменте перехода права собственности на товар. Это положение необходимо специально предусматривать в договоре, иначе данный вопрос будет решаться на основе норм применяемого права.

Таким образом, в настоящее время основное многообразие возможных вариантов распределения обязанностей по доставке товара от продавца к покупателю описывается Международными правилами толкования торговых терминов «Инкотермс - 90» и «Инкотермс - 2000». 

Все торговые термины в «Инкотермсе - 90» и «Инкотермсе - 2000» делятся на четыре группы:

Группа Е - отправление, т.е. продавец предоставляет товар в распоряжение покупателя на своем предприятии;

Группа F - основной фрахт не оплачен, т.е. продавец предоставляет товар в распоряжение первого перевозчика, указанного покупателем и им зафрахтованного;

Группа С - основной фрахт оплачен, т.е. продавец заключает договор перевозки и предоставляет товар в распоряжение перевозчика;

Группа D - прибытие, т.е. продавец заключает договор перевозки и предоставляет товар в распоряжение покупателя в согласованном месте назначения с оплатой или без оплаты пошлины.

Группа Е Отправление
EXW Франко-завод (... название места)
Группа F Основная перевозка не оплачена
FCA   Франко-перевозчик (... название места назначения) FAS   Франко вдоль борта судна (... название порта отгрузки) FOB   Франко-борт (... название порта отгрузки)
Группа С Основная перевозка оплачена
CFR   Стоимость и фрахт (... название порта назначения) CIF    Стоимость, страхование и фрахт (... название порта назначения) СРТ   Фрахт/перевозка оплачены до (... название места назначения) CIP    Фрахт/перевозка и страхование оплачены до (... название места на​значения)
Группа D Прибытие
DAF   Поставка до границы (... название места доставки)
DES   Поставка с судна (... название порта назначения)
DEQ   Поставка с пристани (... название порта назначения)
DDU   Поставка без оплаты пошлины (... название места назначения)
DDP   Поставка с оплатой пошлины (... название места назначения)
Применение «Инкотермс» способствует разрешению проблемы конфликтов между национальными законами и их трактовками с помощью типовых (стандартных) торговых условий и определений, которые предлагаются как «нейтральные» правила.

83. Особенности установления и фиксации цен в контракте.

Оплата за товар опр. ден. суммы (цены) — осн. обязанность покупателя по контракту. Обычно в контракте цена устанавливается за единицу кол-ва товара и указывается общая ∑ контракта. Цена товара, цена продукции — это кол-во ден. единиц опр. валютной системы, которое должен заплатить покупатель продавцу в валюте за общее кол-во товара (партию) либо за единицу товара, доставленного продавцом на базисных условиях в указанный в контракте географический пункт.
Покупатель обязан оплатить товар по цене, предусмотренной договором купли-продажи.
Цена товара, по которой реализуется товар на внешнем рынке, — есть внешнеторговая цена. Если стороны контракта не включили в текст условие о цене товара или не указан способ ее определения, контракт не теряет своей юридической силы. Подразумевается цена, которая обычно взималась за аналогичные товары, продававшиеся при сравнимых обстоятельствах в соотв. сфере торговли, и между сторонами не было разногласий по поводу цены. При установлении цены товара в контракте особо опр. единица измерения, за которую устанавливается цена, базис цены, валюта цены, способ определения и фиксации цены, уровень цены.
Выбор единицы измерения товара за которую устанавливается цена, зависит от хар-ра товара и от практики, сложившейся во внешней торговле. Единица измерения и общее кол-во товара могут быть указаны в приложении (спецификации) к контракту в случае, если поставляется товар нескольких наименований. Кол-во может быть установлено сторонами в любых единицах: мерах веса, объема, длины, в числе единиц данного товара. При этом используются различные единицы измерения. 
Цены на товары можно классифицировать по степени определенности: определенная цена - прямое установление цены в виде твердой ∑. Определимая цена это косвенная ссылка на условие исчисления цены к моменту платежа. Этот способ хар-ся указанием в контракте на справочные цены, публикуемые в периодических изданиях, биржевые котировки в центрах международной торговли, цены аукционов.
По способу фиксации цены различают цены твердые, периодически твердые, подвижные, скользящие. Твердая цена устанавливается в момент подписания контракта, она не подлежит изменению в течение всего срока его действия и не зависит от сроков и порядка поставки товара (продукции). Обычно такие цены применяются в сделках с немедленной поставкой товара или при поставках в короткие сроки. Периодически твердые цены предполагают опр. фиксированную ∑, действительную на опр. период времени. В момент подписания контракта цены не фиксируются, а определяются, например, перед поставкой каждой партии, в начале года и т.д. Подвижная цена — зафиксированная при заключении контракта цена, которая может быть пересмотрена в дальнейшем, если рыночная цена данного товара к моменту его поставки изменится.  Скользящая цена — цена, исчисленная в момент исполнения контракта путем пересмотра договорной (базисной) цены с учетом изменений в издержках пр-ва, происходящих в период исполнения контракта. Эта цена применяется в контрактах на товары длительного цикла изготовления. 
При определении предварительного уровня контрактных цен товара ориентируются на публикуемые и расчетные цены. Публикуемые (объявляемые) цены сообщаются в спец. фирменных источниках info. Они отражают уровень мировых цен крупнейших поставщиков данной продукции. 
К публикуемым ценам относятся: справочные цены, биржевые котировки, цены аукционов, цены фактических сделок цены предложений крупных фирм. Эти цены в той или иной степени отражают уровень мировых цен.
В мировой торговой практике широко применяется система скидок. Определение цены товара нередко сопровождается включением в контракт условий о скидках с цены. Обычно применяется несколько десятков видов скидок, но наиболее распространены следующие.
· Бонусные скидки (скидка за оборот). Такие скидки, составляют 7—8% стоимости оборота.
· Сезонные скидки имеют сезонный хар-р и применяются при торговле товарами массового спроса  
· Дилерские скидки предоставляются оптовым и розничным торговцам, агентам и посредникам. За счет таких скидок дилеры должны покрывать свои расходы на продажу, сервис и получать прибыль. Величина дилерской скидки достигает 30% и зависит от вида товара и объема посреднических услуг.
· Закрытые скидки используются в замкнутом экономическом пространстве и предоставляются на продукцию (товары), образующуюся при поставках внутри фирмы или во внутренней торговле международных объединений и групп.
· Скидки «сконто» применяются, если платежи по контракту осуществляются ранее срока, указанного в контракте, и притом оплачиваются наличными; составляют 3—5%.

· Специальные скидки носят конфиденциальный характер и предоставляются партнеру, с которым фирма имеет особые доверительные или длительные отношения. 
· Существуют и другие виды скидок: за поставку к определенному сроку, за улучшенное качество, за серийность товара, за пробные партии и т.д.
Когда речь идет о продаже уникального товара, который ранее на рынок не поставлялся и который трудно сравнить с другими аналогичными товарами по его характеристикам и параметрам, применяется расчетная цена поставщика. При этом учитываются технические и коммерческие условия заказа, приводится сравнение с аналогичными товарами.
84. Валютно-финансовые условия контрактов международной купли-продажи товаров. Способы страхования валютных рисков.
При заключении контракта устанавливается, в какой валюте будет произведена оплата товаров. Такой валютой может быть валюта страны-импортера, страны-экспортера или третьей страны, а также искусственная счетная единица (SDR, ЭКЮ). Иногда в условиях контракта предусматривается право импортера по своему усмотрению произвести платежи в различных валютах. Как правило, используются устойчивые валюты или традиционные для данного вида товаров, например, цены на нефть и нефтепродукты обычно выражаются в долларах США.
Валютная оговорка {currency clause) — это условие, включаемое в договоре международной купли-продажи товаров с целью страхования экспортера от риска понижения курса валюты платежа между моментом заключения сделки и фактическим моментом оплаты. Валютная оговорка фиксирует курс одной валюты относительно другой во избежание потерь от девальвации (devaluation) или ревальвации (revaluation).
Существует два основных вида валютной оговорки.
1. Установление в соглашении о цене товара в качестве валюты контракта устойчивой валюты. При понижении ее курса цена или сумма в валюте платежа соответственно увеличивается (Прямая валютная оговорка);
2. Включение условий об изменении цены товара в той же пропорции, в какой произойдет изменение курса согласованной между сторонами валютой платежа по отношению к валюте контракта (Косвенная валютная оговорка).
Валютная оговорка может применяться и при заключении импортных контрактов для обеспечения интересов импортера, когда ожидается повышение курса валюты сделки.
В условиях плавающих курсов для валютной оговорки используют различные комбинации из нескольких валют и в контракте закрепляется многовалютная (мультивалютная) оговорка (multiple currency clause). Как правило, платеж связан с валютными перечислениями и соответственно с валютным риском.
Под валютным риском (currency risk) понимается опасность валютных потерь при изменении курса иностранной валюты по отношению к национальной денежной единице при проведении внешнеторговых, валютных, кредитных и иных операций.
Методы страхования валютного риска: - выбор валюты контракта; - включение в контракт валютной оговорки; - регулирование валютной позиции по контракту (при заключении большого количества контрактов по ЭК и ИМ одновременно. При совпадении сроков платежей в одной валюте, происходит их равновесие);

Банки осуществляют операции по ХЭДЖУ. Opt хэдж до 6 месяцев

С точки зрения валютного риска интересы сторон не совпадают: экспортер стремится зафиксировать цену в относительно устойчивой валюте (stable currency), а импортер, наоборот, заинтересован в том, чтобы установить цену в валюте, подверженной обесценению.
Экспортер несет убытки при понижении курса валюты контракта по отношению к национальной валюте в период между подписанием контракта и осуществлением платежа по нему. Импортер, напротив, несет убытки в связи с повышением курса валюты контракта. Если валюта цены и валюта платежа совпадают, то фактически валютного риска нет. Если возникает проблема пересчета, то указывают дату пересчета, день платежа или день, предшествующий платежу, валютный рынок котировки которого принимается за основу, средний курс между курсами продавца и покупателя (или один из них).

Защитные оговорки (protection clauses), включенные в контракт, направлены на устранение или ограничение валютного риска. Все оговорки построены по принципу увязки причитающихся платежей с изменениями на валютных или товарных рынках. При этом оговорки, предусматривающие пересчет суммы платежа, называются двусторонними {bilateral clauses), поскольку возможные убытки и выгоды одинаково распространяются на экспортера и импортера. Могут применяться и односторонние оговорки (unilateral clauses). Возможна, хотя и редко, индексационная оговорка (indexation clauses), предусматривающая изменение суммы платежа в зависимости от движения общего индекса цен. За рубежом банки предоставляют страховку валютного риска (currency risk insurance).


















