1.Возникновение и основные этапы развития экономической мысли. Экономич наука возникла в 16-17 веках. Экономическое мировоззрение - представление людей о хозяйственной жизни. Экономические основы заложены в древней Греции философами: Платоном, Ксенофонтом и Аристотелем. 
Экономика- правило ведения домашнего хозяйства. Ксенофонт: “Ойкос”-дом.хоз-во; “Номос”- закон. 

Аристотель (3 век до н.э.)- книга “Политика”. Первым ввел термин “монополия”: “моно”-один, “полис”-продаю. Аристотель- отец политической экономики. Экономическая наука появилась в 16-17 в., когда появилось первое направление- меркантилизм. “мерканте”-купец. В 1615 г. француз Антуан Монкретьен написал книгу “Трактат полит. экономиии”. Он назвал экономику политической наукой. 

1. Этап. Меркантилисты определяли экономику как науку о богатстве. Богатство- это деньги. Обогащение за счет торговли. Томас Мэн (меркантилист)- “Богатство Англии во внешней торговле”. 

2. Этап. Физиократы, физиократизм. Франция в конце 18 века. Француа Кэнэ. Он провел аналогию экономики с человеческим организмом и считал что обогащение происходит только в сельском хозяйстве. “Физио”- природа, “Крат”- власть. Все это он написал в своей книге “Экономическая таблица”. В 20 веке экономисты признали, что эта книга является макроэкономической моделью развития хозяйства. Каждая экономич теория - есть продукт своего времени. Кенэ объявил торговцев бесплодным классом, также и наемных рабочих. Маркс впоследствии объвил раб. класс основным двигателем экономики.

3. Этап. Классическое направление, классическая полит.экономия. Она сформировалась вначале 18 века. Уильям Пети (2-я половина 17 века) выясняет основные факторы богатства: “Труд – есть отец богатства, а земля - мать”. Адам Смит – ведущий представитель классической политэкономии. Написал книгу “Исследования о природе и причинах богатства народов (1776г.)”. Выводы: развитие производства -  процесс специализации; богатство создается в сфере материального производства (так считали в 18 веке). Класич. Политэкономия создала фундаментальную, общественную теорию развития рыночной экономики, как система саморегулирующаяся, самокорректирующаяся. Представители: Давид Риккардо, Томас Мальтус, Джон Милль. Карл Марк создал пролетарскую эконом. Теорию. Главный тезис – эксплуатация наемного труда, теория прибавочной стоимости (“Капитал”).

4. Этап. Неоклассическое течение (конец 19 века). Маржинализм- изучение различных предельных явлений. Представители: Карл Менгер, Ульям Джеванс, Леон Вальрас. Они выдвинули идею главного экономического противоречия: потребности человека постоянно растут до бесконечности, а средства их удовлетворения ограничены (ресурсы). Представитель неоклассического течения – Альфред Маршалл. (Книга “Принципы Экономики”). Экономикс –как теория экономики.


2.Основные направления совр экономической теории.
1. Либеральна экономика, свободная рыночная экономика, саморегулирующаяся.

2. Кейнсианство. Джон Кейнс (1936г.) Главное в теории- вмешательство государства в рыночную экономику. Пример (1929-1933 г.)- мировой кризис. Теория затем переросла в неокейнсианство , посткейнсианство.

3. Институционализм. Главная особенность:  соединение процессов развития общества: политология, социология, культурология, этика и т.д. От их комбинации зависит ход экономики. Джефри Ходжсон “ Экономическая теория и институты”. 

В США – Рэйгономика (Рональд Рэйган – либеральная экономика). В Англии – Тэтчиризм –либеральное течение. Классическое либеральное течение называют маинстримом. Экономика не должна опираться на одно только течение. Либеральная экономика не призвана вытаскивать из глубокого кризиса.


3. Предмет экономической теории и ее роль в развитии общества.

Определение предмета экономической теории:

1.Наука о богатстве

2.Наука о происхождении богатства.

3.Это исследование поведения людей в процессах производства, распределения. Обмена, и потребления благ в мире ограниченных ресурсов.

4. Поиск эффективного использования редких ресурсов (ограниченных ресурсов) в производстве товаров и услуг для удовлетворения человеческих потребностей.

Человеческий фактор играет огромную роль в экономике. Развитие экономики зависит от менталитета данного народа. 


4. Методология исследования эконом. жизни общ-ва.

Методология исследования – совокупность методов, с помощью которых изучается экономическая жизнь.
Метод научной абстракции (абстрагирование) состоит в отвлечении в процессе познания от внешних явлений и выделении сущности предмета или явления. В результате можно выработать, например, научные понятия, выражающие наиболее общие свойства и связи явлений действительности — категории. Так, абстрагируясь от бесчисленных различий во внешних свойствах производимых в мире миллионов различных товаров, мы объединяем их в одну экономическую категорию — товар, фиксируя то главное, что объединяет различные товары — это продукция, предназначенная для продажи.

Метод анализа и синтеза предполагает изучение явления как по частям (анализ), так и в целом (синтез). Например, изучая главные свойства денег (деньги как мера стоимости, как средство обращения, платежа, сбережения) можем на этой основе попробовать сложить их вместе, обобщить (синтезировать) и.сделать .вывод, что деньги- — особый товар, служащий всеобщим эквивалентом. Сочетая анализ и синтез, мы обеспечиваем системный (комплексный) подход к сложным (многоэлементным) явлениям хозяйственной жизни.
Моделирование, т.е. построение моделей, отражает главные экономические показатели (данные, переменные) исследуемых объектов и связи между ними (их взаимосвязи). Если в модели есть только самое общее описание показателей и их взаимосвязей, то это текстовая модель. Если этим показателям и связям задаются количественные значения, то на базе текстовой модели можно построить графическую, математическую и компьютерную модели, отражающие, как меняются показатели (данные, переменные).

Графический метод (метод графического моделирования) основан на построении моделей с помощью различных рисунков — графиков, диаграмм, схем. Взаимозависимость экономических показателей особенно хорошо демонстрируют графики — изображения зависимости между двумя и более переменными.
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Метод математического моделирования основывается на описании экономического явления формализованным языком с помощью математических инструментов: функций, уравнений, неравенств и т.д. При этом экономико- математические модели позволяют не просто формализовать экономическое явление, но и выявить его особенности
Метод компьютерного моделирования основывается на экономико-математических моделях и используется прежде всего в тех случаях, когда моделируемое экономическое явление описывается сложной системой уравнений.


5. Экономическая организация общества. Cферы экономической жизни и триада фундаментальных экономических проблем.

В экономической жизни есть 4 сферы: производство, распределение, обмен, потребление. Классики помимо производства вывели воспроизводство - производство рассматривается как непрерывно возобновляемый процесс. Если производство дополняется остальными сферами, то воспроизводство – единство всех 4 процессов.

По Марксу главенствующая роль принадлежит производству, оно первично, все остальное сопутствует. С точки зрения рыночной экономики сфера обмена играет важнейшую роль, становится естественной средой обитания самого производства. Более того, и распределение идет через сферу обмена, потребление тоже через обмен (покупаем в магазине).

3 главные проблемы экономики

Что производить – решения о том, какие именно блага, какого качества, в каком количестве должны быть произведены.

Как производить – решение о том, с помощью каких ограниченных ресурсов и их комбинаций, с помощью каких технологий будут произведены блага.

Для кого производить – проблема, связанная с распределением благ: кому достанутся и в каком количестве будет располагать ими экономический субъект.

Эти вопросы решаются по-разному в разных экономических системах общества (рынок, командно-административная сист.).


6. Потребности и блага. Главное противоречие экономической организации общества.

Хозяйств жизнь общества - необходимость удовлетворять потребности людей в различных экономических благах. Блага производятся на базе экономических ресур​сов, которые есть в распоряжении общества и его членов.

У всех людей есть различные потребности. Потребность – всякое неудовлетворенное состояние человека, из которого он пытается выйти. Их можно разделить на две части: духовные и материальные потребности. Хотя это деление условно (знания), однако в большей части оно возможно.

Благо – средство удовлетворения чел. потребностей. Эк.благо – ограниченные средства удовлетворения, материаль​ные и нематериальные предметы, свойства этих предметов, способные удовлетворять экономические потребности. Неэкономич.благо – те, которые не надо производить (воздух, вода). Блага бывают прямые (потребительские) и косвенные (ср-ва произ-ва); долговременные и недолговременные, взаимозаменяемые (субституты) и взимодополняемые (комплиментарные).

Материальные потребности можно назватьэкономическими потребностями (мы хотим различных эконон благ). Экономиче​ские потребности — одна из основополагающих категорий в экономи​ческой теории.
На заре человечества люди удовлетворяли экономические потреб​ности за счет готовых благ природы. В дальнейшем абсолютное боль​шинство потребностей стало удовлетворяться за счет производства благ. В рыночной экономике, где экономические блага продаются и покупаются, их наз. товарами и услугами.

Экономические потребности общества обычно превышают возможности производства благ. Говорят даже о законе (принципе) возвышения потребностей, который означает, что потребности растут быстрее производства благ. Это происходит потому, что по мере удовлетворения одних потребностей у нас тут же возникают другие.
Так, в традиционном обществе большинство его членов испытывает потребности прежде всего в продуктах первой необходимости. Это потребности преимущественно в пище, одежде, жилье, простейших услугах. Однако еще в XIX в. прусский статистик Эрнест Энгель доказал, что существует прямая связь между типом покупаемых товаров и услуг и уровнем дохода потребителей. Согласно его утверждениям, подтвер​жденным практикой, с увеличением абсолютного размера дохода доля, расходуемая на товары и услуги первой необходимости, уменьшается, а доля расходов на менее необходимые продукты увеличивается. Самая первая потребность — это потребность в пище. Поэтому закон Энгеля находит выражение в том, что с ростом доходов уменьшается их доля, идущая на покупку продовольствия, и увеличи​вается та часть доходов, которая расходуется на .приобретение других товаров (услуг), являющихся продуктами не первой необходимости. Совокупность всех продуктов, произведенных для удовлетворе​ния материальных благ, называется продукцией.
Вывод: если рост экономиче​ских потребностей постоянно обгоняет пр-во экономических благ, то эти потребности до конца неутолимы, безграничны.
Другой вывод - экономические блага ограниченны (редки), т.е. меньше потребностей в них. Это ограничение связано с тем, что производство экономических благ сталкивается с ограниченностью запасов многих природных ресурсов, частой нехваткой рабочей силы (особенно квалифицированной), не​достаточностью производственных мощностей и финансов, случаями плохой организации производства, отсутствием технологий и других знаний для производства того или иного блага. Т.е. производство экономических благ отстает от экономических потреб​ностей из-за ограниченности экономических ресурсов.

7. Основные способы присвоения благ.

4 главных способа присвоения благ:

1) Самообеспечение – сами люди производят и потребляют (натуральное хозяйство) Можно рассматривать на микро и макро уровне (т.е. в рамках отдельных хозяйств, так и в рамках государства)

Важна экономическая эффективность каждого способа. Экономическая эффективность самообеспечения  крайне низка из-за низкого качества и больших издержек производства. 

2) Ограбление (эксплуатация) - безвозмездное присвоение результатов производства одних другими (чужого труда).

Возможен на микро и макро уровне.

Экономическая эффективность – невысока. Является тормозом на пути экономически развивающихся стран – криминализация.

Капитализм отличался эксплуататорским характером.

3) Иждивенчество – когда часть общества не может обеспечить себя сама и она переходит на обеспечение к другой части общества.

На иждивении находятся нетрудоспособная часть населения (около 50% граждан: дети, инвалиды, пенсионеры) 
Экономическая эффективность – низка, но в определенных случаях необходима.

4).Обмен – является самым эффективным и результативным. Он сам диктует жесткие условия для потребителя.

Обмен рассматривается как способ присвоения благ в обмене на свои блага.

Оптимальной ситуацией является, когда обмен занимает главенствующее положение.

Если за обменом скрывается другой способ присвоения при экономическом анализе следует не путать и исключить такой вариант.

В нормально развитой экономики стремящийся к улучшению состояния населения, необходимо, чтобы 4-й способ преобладал при всех существующих и функционирующих.

8. Объективные причины развития рыночной экономики. Рыночная экономика как обмен возникла в древнем обществе весьма естественным путем.
Главная причина возникновения обмена это разделение труда.

Разделение труда – это специализация отдельных работников, регионов, стран на выпуске определенной продукции.

Адам Смит впервые описал этот процесс в своей книге. Он утверждал, что разделение труда обеспечивает рост производства и качество продукции.

Разделение труда прогрессирует в наши дни, продолжается процесс углубления.

Централизованно-административная система было искусственно - созданная, тогда как рыночная система развивалась планомерно.

Частная собственность – следующая причина возникновения рыночной экономики.

Частная собственность должна распространяться не только на средства производства, но и на факторы производства в условиях развития рыночной экономики.

Экономическое обособление отдельных субъектов экономики вне зависимости от форм собственности. – следующая причина. Даже государственные предприятия в рыночной экономике должны сами решать что и как производить т.е. должны быть экономически самостоятельными. 


9. Основные типы экономических систем и их характеристики.

Экономическая система – совокупность определенных институтов и механизмов, для принятия и осуществления решений для удовлетворения определенных потребностей.

Сегодня выделяют 3 типа эк. cистем:

1) Традиционная – система существующая в наиболее отсталых в экономическом плане странах. крайне примитивная технология, в первую очередь связанная с первичной обработкой природных ресурсов, преобладание ручного труда. Все ключевые экономические проблемы решаются в соответствии с освященными веками обычаями племенными и кастовыми традициями. Организация и управление экономической жизнью осуществляются на основе решений совета старейшин, предписаний вождей. В настоящее время традиционная экономическая система сохранилась в некоторых наиболее отсталых странах Азии и Африки.

2) Рыночная система - система общественного воспроизводства основанная на обменных процессах.

Это экономика свободного предпринимательства, включающая свободный рынок и гос-во. Основная цель гос-ной экономической деятельности заключается в дополнении и решении проблем рынка с которыми он не может справиться сам, оно также финансирует экономику денежными средствами в том количестве, которое ему необходимо.

Ее основными чертами являются: 1) многообразие форм собственности, среди которых по-прежнему ведущее место занимает частная собственность в различных ее видах (от трудовой индивидуальной до крупной, корпоративной); 2) развертывание научно-технической революции, ускорившей создание мощной производственной и социальной инфраструктуры; 3) более активное воздействие гос-ва на развитие национальной экономики и социальной сферы.

Вопрос об объеме и структуре производимой продукции решается на основе маркетинговых исследований в рамках фирм, а также прогноза развития потребностей. Прогноз рынка позволяет сокращать выпуск устаревающих товаров и переходить к качественно новым моделям и видам продукции. 

В наиболее развитых странах все более рельефно выступают контуры идущего на смену современному капитализму постиндустриального общества. Его характерными черты:

• изменение структуры производства и потребления, преимущественно за счет возрастания роли услуг.

• рост уровня образования;

• повышение внимания к окружающей среде;

• гуманизация (социализация) экономики, главным объектом инвестиций становится сам человек;

• информатизация общества

• ренессанс малого бизнеса,;

• глобализация хозяйственной деятельности

3) Централизованно-планируемая – система функционирующая по принципу центрального планирования.

Эта система господствовала ранее в СССР, странах Восточной Европы и ряде азиатских государств.

Характерными чертами этой системы являются общественная (а в реальности гос-ная) собственность практически на все экономические ресурсы, сильная монополизация и бюрократизация экономики, централизованное, директивное, экономическое планирование как основа хозяйственного механизма.

Хозяйственный механизм этой системы имеет ряд особенностей. Во-первых, непосредственное управление всеми предприятиями из единого центра — высших эшелонов гос-ной власти, что сводит на нет самостоятельность хоз. субъектов. Во-вторых, гос-во полностью контролирует пр-во и распределение продукции, в результате чего исключаются свободные рыночные взаимосвязи между отдельными предприятиями. В-третьих, гос-ный аппарат руководит хозяйственной деятельностью с помощью преимущественно административно-командных (директивных) методов, что подрывает материальную заинтересованность в результатах труда.

Бюрократический централизм не способен обеспечить рост эффективности хозяйственной деятельности. структура общественных потребностей определялась центральными плановыми органами. Эти органы руководствовались преимущественно задачей удовлетворения минимальных потребностей.

10. Особенности перехода к рыночной экономике в России. Россия относится к странам с переходной экономикой нового типа, находящейся в рамка рыночной цивилизации.
За годы реформ осуществлены два главных преобразования, превративших социалистическую экономику в рыночную:

1.проведена приватизация. В результате господствующая при социализме государственная собственность  сменилась типичной для рыночной экономики частной собственностью.

2.Централизованное управление экономикой сменилось рыночной само регуляцией

В настоящее время рыночные отношения в российской экономике стали преобладающими и в основном созданы предпосылки для перехода к одному из вариантов капитализма как целостной системе.

Россия пока находится в зоне неустойчивости , когда еще не определен вариант дальнейшего развития. В теории само реализующихся систем такой момент называют точкой бифуркации , или точкой выбора.

Современная Россия стоит на перепутье , каким путем пойти дальше?

Первый путь- налево, к социализму с его стабильностью, системой социальных гарантий.

Второй путь- направо, к чистому капитализму, именно в данном направлении шло в основном развитие страны в 1992-1998 гг. Но это тяжелая дорога для народа,  сопряженная с бедностью.

Третий путь – он ведет к смешанной экономике, базирующийся на рыночных принципах, но сочетающих их с сильным государством и социальными гарантиями.


11. Сущность и функции рыночной системы экономики.

Функция информационная. Через постоянно меняющиеся цены, процентные ставки на кредит и другие экономические индикаторы рынок дает участникам пр-ва объективную информацию о необходимом кол-ве, ассортименте и качестве товаров и услуг. Это позволяет каждому предприятию постоянно сверять собственное пр-во с меняющимися условиями рынка.

Функция посредническая. Именно на рынке производители находят друг друга и обменива​ются результатами своей деятельности. Без рынка прак​тически невозможно определить, насколько взаимовыгод​ной является та или иная технологическая и экономичес​кая связь между конкретными участниками пр-ва. Потребитель имеет возможность выбора оптимального поставщика (с точки зрения качества продукции, ее цены, сроков поставки и др). В то же время продавцу предоставляется возможность выбора наиболее подходящего покупателя.

Функция ценообразующая. Именно на рынке происходит признание произведенных затрат. Рынок признает не все затраты, а лишь те из них, которые не пре​вышают сложившийся в данный момент уровень, признава​емый обществом.

Функция регулирующая. Рынок способствует формированию оптимальной структуры экономики, сти​мулируя расширение наиболее перспективных отраслей. Он также действует в направлении повышения эффектив​ности как всего общественного пр-ва, так и от​дельного вида продукции. Внутриотраслевая рыночная конкуренция стимулирует снижение затрат на единицу продукции, ведет к росту производительности труда, повышению качества продукции. В современных рыночных системах все большее развитие получает регулирование с помощью гос-ных рыча​гов, но не отменяет регулирующую функцию рын​ка.

Функция селективная. Рынок осуществляет «естественный отбор» в экономике. Другими словами, эко​номическая структура очищается от экономически неустой​чивых, нежизнеспособных хозяйственных единиц. Для раз​вития наиболее предприимчивых и эффективных создаются наиболее благоприятные условия.


12. Структура рыночной системы и формы рынков.

Движущей силой рыночной экономики являются потребности людей .Для удовлетворения потребностей и получения дохода, организуется пр-во экономических благ. Эти блага удовлетворяют потребности людей, одновременно их реализация приносит доход производителю.

Современная экономическая теория классифицирует необходимые для производства ресурсы по группам (факторам производства):

1.труд- это целесообразная хозяйственная деятельность людей, направленная на удовлетворение потребностей, получение дохода.

2.Земля. Данный термин следует понимать в его расширенном значении:

А).Место где находился человек. Живет, трудится, отдыхает. Б). на земле расположены производственные и другие предприятия В). служит объектом сельского и лесного хозяйства Г). является источником полезных ископаемых, водных и других ресурсов. 

-Капитал- все средства производства длительного и краткого пользования: сырье, машины оборудование, производственные сооружения и др.

-предпринимательская способность- особый род деятельности , которую осуществляет предприниматель

-НТП. Лучшие хозяйственные результаты фирмы, использующей новейшее оборудование, следует объяснять именно реализованной в новой технологии техническим прогрессом.

Основные субъекты экономики:

-Домашние хозяйства- обозначают отдельных людей и целые семьи в качестве физических лиц, со всей сложностью, присущего человеческим существам поведения , интересов и мотивов.

-Фирмы- это организации, концентрирующие и использующие ресурсы для производства товаров или услуг с целью получения прибыли.

-Государство- собирает налоги с домохозяйств и фирм, а затем использует средства гос. Бюджета для закупки товаров, на содержание государственного сектора экономики, на социальные выплаты и т.п.

Кругооборот продукта и капитала:

Рынок ресурсов- фирмы- рынок продуктов- домашние хозяйства- Рынок ресурсов.

Сферы воспроизводства:

-производство
-распределение: 1. распределение факторов производства по субъектам. 2. распределение производственных благ и полученных доходов между субъектами рыночной экономики в зависимости от прав собственности, экономической власти.

-обмен – в сферу обмена поступают производственные продукты и услуги.

-Потребление: 1. личное потребление 2. производственное потребление.

Формы рынков.

Национальный рынок:: кредитно-финансовые рынки, рынок реальных ресурсов и благ

кредитно-финансовые рынки: Рынок кредитов и  рынок инвестиций

рынок реальных ресурсов и благ: рынок факторов производства и  рынок потребительских товаров

Рынок кредитов: рынок капитала

рынок инвестиций:  рынок капитала

рынок факторов производства:  рынок инвестиционных товаров, рынок земли, рынок труда

рынок инвестиционных товаров: рынок капитала

13. Факторы пр-ва в условиях рыночной экономики и их характеристика.
В структуре рынка существует два полюса: спрос и предложение, он представляет собой двухполюсную, биполярную систему. Предложение без спроса развиваться не может.

Важно различать четыре фактора пр-ва: Труд, земля, капитал, предпринимательская способность

ВСЕ ФАКТОРЫ ПР-ВА ≡ ЭКОНОМИЧ. РЕСУРСЫ

Труд: Земля: Капитал: Предпринимательская спосоность:
Сегодня добавляют новые факторы: научно технический прогресс, информация, человеческий капитал (интелектуальный капитал).
Спрос на факторы пр-ва является производным: он существует тк они участвуют в процессе производства. 
Труд представляет собой целесообразную деятельность человека по созданию экономических благ, проявление совокупности умственных и физических способностей человека. 
Капитал включает в себя совокупность созданных прошлым трудом человека благ. К факторам производства относится не весь капитал, а только реальный капитал — здания, сооружения, станки, машины и оборудование, инструменты и проч. — то есть все то, что используется для производства и транспортировки товаров и услуг. Финансовый же капитал (акции, облигации, банковские депозиты и деньги) к факторам производства не относится, поскольку не связан с реальным производством, а выступает в качестве инструмента получения реального капитала. 
Земля как фактор производства охватывает все сельскохозяйственные угодья и городские земли, отведенные под жилищную или промышленную застройку, а также совокупность природных условий, необходимых для производства товаров и услуг. 
Предпринимательский талант предполагает особые способности человека, заключающиеся в его умении: 
организовывать производство и выпуск товаров и услуг путем соединения всех необходимых факторов производства;  принимать основные решения по управлению производством и ведению бизнеса; рисковать денежными средствами, временем, трудом, деловой репутацией, поскольку деятельность на рынке связана с большой неопределенностью, а результат не гарантирован; быть новатором, т.е. внедрять новые технологии, новые продукты, методы организации производства. 

Одним из ключевых экономических ресурсов на современном этапе развития общества является информация. 
Обладание достоверной информацией является необходимым условием для решения стоящих перед экономическим субъектом проблем. Вместе с тем даже полная информация не является гарантией успеха. Умение использовать полученные сведения для принятия наилучшего при сложившихся обстоятельствах решения характеризует такой ресурс, как знания. Носителями этого ресурса выступают квалифицированные кадры в сфере управления, продажи и обслуживания покупателей, технического обслуживания товара. Именно этот ресурс дает наибольшую отдачу в бизнесе. «То, что отличает сильную компанию от слабой — это прежде всего уровень квалификации ее специалистов и управленческого состава, его знаний, мотиваций и устремлений»

14. Модель экономического кругооборота в рыночной системе.

15. Проблема выбора в рыночной экономике. Кривая пр-ных возможностей и альтернативная стоимость.

Рыночная экономика – экономика свободного выбора! Выбор фирм, факторов производства, продукции. Покупатель выбирает то, что покупать. На рынке всегда есть выбор.

Проблема выбора иллюстрируется кривой производственных возможностей.
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Основное противоречие экономических систем - потребности людей в товарах и хозяйствующих субъектов в производственных ресурсах не ограничены, способны бесконечно расширяться. А ресурсы, с помощью которых удовлетворяются эти потребности, то есть средства, с помощью которых производятся товары и услуги в целях удовлетворения потребностей, ограничены, зачастую редки и даже невоспроизводимы. 

Кривая  производственных возможностей. 

Данный график потому-то показывает МАХ (эффективное) использование ресурсов, что увеличение пр-ва товара В невозможно без уменьшения пр-ва товара А (и наоборот). Иначе говоря, полное использование ресурсов – ситуация, когда рост одного результата может идти только за счёт уменьшения другого результата. А это превышает теряемую величину “другого результата” в своего рода неизбежную плату за прирост первого результата. 

Кривая наглядно показывает эту обязательную плату в каждой точке. Такая плата, потеря получила название “альтернативная цена” (“альтернативная стоимость”). Альтернативная стоимость прироста какого-либо товара определяется сокращением выпуска другого 
товара. Таким образом, альтернативная стоимость товара определяется количеством другого товара, от которого приходиться отказаться, чтобы приобрести, получить дополнительную единицу данного. Эта цена отброшенной, упущенной альтернативы, которую пришлось обменять на более предпочтительную, цену потери. Поэтому когда экономика находиться на грани производственных возможностей, то выбор всякий раз происходит между максимум объёма производства товара А и B.

16. Рынок и государство, причины необходимости вмешательства государства в рыночную экономику.

Существуют основные объективные причины необходимости вмешательства государства в рыночную экономику.

1.необходимость смягчения или устранения всех негативных последствий развития рынка, таких как

- периодическое возникновение экономических кризисов, возникающих вследствие циклического развития рыночной экономики. 

- Безработица

- Инфляция

- Чрезмерная поляризация населения. Она приводит к социальной нестабильности, гос-во перераспределяет национальный доход и осуществляет социальную политику поддержания наименее обеспеченных слоев населения.

-Монополистические тенденции. 

Рынок в своем развитии стремится к монополизации, которая является негативной: возникает дефицит, происходит повышение цен, понижается качество товара. Борьба с монополизацией и защита конкуренции – задача государства.

2.Необходимость удовлетворения ряда общественных потребностей, которые частный бизнес не хочет удовлетворять, например, уличное освещение, дорожная разметка и знаки, школьное образование, правоохранительные услуги, оборона.

3.Необходимость обеспечения развития экономики соответствующей законодательно правовой базой. 

Рынок представляет собой систему добровольного обмена. Нужно обеспечить эту добровольность, т.е. создать правовые рамки, ограждающие экономических субъектов от насилия (обман, кражи, вымогательство). Прежде всего государство должно обеспечить право частной собственности

4.Необходимость для государства выступать в роли главного общественного контролера. Выполнять роль хранителя общественного очага (во время войн, естественных катастроф).


17. План и рынок: их соотношение в современной рыночной экономике.

В советском союзе была реализована система, основанная на полной государственной собственности и централизованном планировании, как методе управления рыночной экономикой. Существовал Госплан, представлявший государство, который решал что, для кого, по каким ценам и в каких количествах производить. Контроль государства над экономикой был 100%. В централизованно - планируемой системе план и рынок противопоставлялись друг другу.

В рыночной экономике вмешательство государства в экономику ограничено сферами, в которых это необходимо (законодательство, производство общественных благ, борьба с негативными последствиями рыночной системы, защита национальных интересов). Вне этих сфер -  рынок саморегулирующаяся система, управляемая соотношениями спроса и предложения.

Современная рыночная система существовать без плана не может, но это не централизованный план, присущий командно – плановой системе.

Формы планирования в условиях рыночной экономики.

1.У фирм – бизнес планы, бюджеты.

2.На государственном уровне – государственный бюджет, общеэкономические целевые программы, государственное стратегическое планирование


18. Товар и его свойства. Стоимость и цена товара. Теория трудовой стоимости и теория предельной полезности.
Товар – эконом благо, произведенное для обмена.(те создается не только трудом).

Два свойства товара: 1.Способность удовлетворять человеч потребности ,т.е. полезность, 2.Способность обмениваться на другие товары и деньги в определенных пропорциях (цены).

Что лежит в основе рыночного обмена? По Марксу – трудовая стоимость. Маркс: у любого товара есть внутренняя стоимость, которая создавалась трудом. Полезность на второе место. Для обмена нужно найти единую качественную основу для обмена – стоимость. Стоимость измеряется продолжительностью труда, которое измеряется общественно необходимым временем (неким средним временем). Труд бывает простой (неквалиф) и сложный (квалифиц.) На рынке товары продавались и покупались по ценам, а не по внутренней стоимости. По Марксу – цена товараотклоняется (вверх-вниз) от внутр. стоимости. Стоимость на рынке (по Марксу) обнаруживается в процессе обмена.
Трудовая теория стоимости Маркса. Цена – денежное выражение стоимости товара.

Затратная теория стоимости: в стоимость товара включается не только труд, но и все затраты производства (издержки пр-ва).

В 70-ч годах 19 века маржиналисты выдвинули Теорию предельной полезности. Суть в том, что предельная полезность – полезность какого либо товара, который дополняет уже имеющийся объем товаров данного вида. Закон убывающей полезности благ: чем больше благ на рынке, тем предельная полезность последнего блага будет меньше и наоборот.
Поэтому чем больше на рынке будет товаров и пред полезность низкая, тем цена будет ниже и наоборот.
Когда предельная полезность низкая цена будет низкой и эта цена будет распространяться на все товары данного вида на рынке.

Выводы: 1.издержки пр-ва не играют роли при рождении цены. 2.К концу 19 века было две теории (2 позиции) : либо полезность, либо затраты в основе цены. А. Маршалл объединил их в одну: ножницы Маршалла. По его теории рыночная цена всегда имеет двойственную основу: с одной стороны – издержки, с другой – полезность.

Т.к. у рынка 2 полюса – спрос и предложение, то с точки зрения продавцов – в основе издержки, а с точки зрения покупателей – полезность. Поэтому перед сделкой получаются две цены – цена продавца и цена покупателя. В идеале – эти цены равны.

19. Деньги: происхождение, сущность, функции. Природа современных денег.

Деньги имеют товарное происхождение, для развития и упрощения, а также для удобства обмена.
Деньги – универсальный товар.

Далее роль денег завоевывают драгоценные металлы (золото и серебро), а позже только золото.

Маркс: деньги – всеобщий эквивалент. «Полноценные деньги» - деньги как золото.

5 функций денег по Марксу:

1.мера стоимости (измерение стоимости любого товара), 

2. средство обращения. Наличные деньги вступают в процесс обмена: покупка и продажа. Тут же возможны заменители «полноценных денег » по Марксу,т.е. денег как золото. У заменителей нет собств стоимости, но есть золотое содержание.

3. Средство накопления. Накопление золота в виду полноценных денег.

4. Средство платежа. Деньги не встречаются лицом к лицу (либо кредит либо аванс), т.е. БЕЗНАЛ.

5. Мировые деньги – в международных экономических отношениях. Маркс: в этом случае деньги выступают как слитки золота.
Современная эконом теория считает, что современные деньги (без золотого запаса) выполняют след функции:

1. Измерительная (мера стоимости)

2. Универсальное ср-во обмена (ГЛАВНАЯ функция). Это ср-во объединило наличные и безнал деньги.

3. Ср-во накопления.

Сегодня обеспечением современных денег явл товарное обеспечение.

20. Сущность и функции рыночной конкуренции
В рыночной экономике главным элементом хозяйственного механизма является конкуренция.

По определению классической школы, конкуренция есть соревнование ради прибыли, борьба за экон. выживание. По Марксу, конкуренция - борьба между предпринимателями за наиболее выгодные условия вложения капитала. Она была названа борьбой всех против всех
Конкуренция на деле всегда включала в себя и продолжает включать понятие борьбы - борьбы между субъектами рынка за более выгодные и экон. оптимальные рез-ты пр-ва и реализации товаров, за качество обмениваемых благ и обслуживания потребителей. 
Без конкуренции нет рыночной системы. Конкуренция - это объективно необходимая среда, обеспечивающая нормальное саморазвитие рыночной системы. Содержание конкуренции наиболее полно раскрывается при анализе её функций. Выделяются основные функции конкуренции:
Регулирующая фун-я конкуренции проявляется в подсчёте на рынке общественно-необходимых затрат труда по пр-ву каждого конкретного вида товара. Она указывает пр-лям, какие затраты труда должны быть ориентиром для них в пр-ве. Аллокационная ф-ция конкуренции выражается в эффективном размещении факторов пр-ва в местах, где их применение обеспечивает наибольшую отдачу. Инновационная ф-ция обнаруживается, прежде всего, в финансировании и стимулировании НТП. Адаптационная ф-ция нацелена на рациональное приспособление фирм к условиям внутренней и внешней среды. Распределительная ф-ция конкуренции оказывает прямое и косвенное воздействие на распределение суммарного объёма пр-ных благ среди потребителей. Контролирующая ф-ция призвана не допустить установления монополистического диктата одних агентов рынка над другими.

Согласно исследованиям Портера, состояние конкуренции на определенном рынке можно охарактеризовать пятью конкурентными силами:

1. Соперничество среди конкурирующих продавцов.2. Конкуренция среди товаров, являющихся заменителями и конкурентоспособных с точки зрения цены. 3. Угроза появления новых конкурентов. 4. Экономические возможности и торговые способности поставщиков.5. -||- покупателей.
Совершенная конкуренция (свободная) характеризуется рядом черт:

- мобильностью ресурсов внутри рынка;

- свободными входом и выходом на рынок;

- независимостью действий продавцов друг от друга;

- однородностью произведенной продукции;

- объемом реализуемой продукции;

- доступностью и полнотой информации о ценах.

Эффективная конкуренция (реальная) возникает, когда покупатели и продавцы действуют независимо, даже когда рынок не является чисто или совершенно конкурентным.

Несовершенная, монополистическая конкуренция возникла в конце XIX - начале XX вв. в связи с образованием монополий. Данный период характеризуется концентрацией капитала, возникновением акционерных обществ. Термин "монополия" в буквальном смысле слова означает наличие единственного продавца товара. Основными чертами монополистической конкуренции являются высокие монопольные цены и монопольные прибыли.

Любая форма конкуренции основана на применении ценового механизма. Формирование цен происходит в рез-те трехстороннего соперничества. В этой связи различают ценовую и неценовую конкуренцию.
Ценовая конкуренция характеризуется ценовой дискриминацией на реализуемый продукт, которая возможна при соблюдении следующих условий: продавец-монополист, обладающий незначительной степенью монопольной власти; продавец ранжирует покупателей по группам, согласно их платежеспособности; первоначальный покупатель не имеет возможности перереализовывать товар или услугу. Ценовая дискриминация наиболее часто применяется при оказании услуг (услуги врачей, адвокатов).

Неценовая конкуренция осуществляется посредством совершенствования качества продукции и условий ее продажи (сбыта). Неценовая конкуренция осуществляется по разным направлениям: первое - совершенствование технической стороны товара; второе - улучшение приспосабливаемое товара к нуждам потребителя. 

21. Совершенная конкуренция и ее признаки.
В рыночной экономике главным элементом хозяйственного механизма является конкуренция.

По определению классической школы, конкуренция есть соревнование ради прибыли, борьба за экон. выживание. По Марксу, конкуренция - борьба между предпринимателями за наиболее выгодные условия вложения капитала. Она была названа борьбой всех против всех
Конкуренция на деле всегда включала в себя и продолжает включать понятие борьбы - борьбы между субъектами рынка за более выгодные и экон. оптимальные рез-ты пр-ва и реализации товаров, за качество обмениваемых благ и обслуживания потребителей. 
Без конкуренции нет рыночной системы. Конкуренция - это объективно необходимая среда, обеспечивающая нормальное саморазвитие рыночной системы. Выделяются основные функции конкуренции:
Регулирующая, аллокационная, инновационная, адаптационная, распределительная, контролирующая. 
Совершенная конкуренция (свободная) характеризуется рядом черт:

- мобильностью ресурсов внутри рынка;

- свободными входом и выходом на рынок;

- независимостью действий продавцов друг от друга;

- однородностью произведенной продукции;

- объемом реализуемой продукции;

- доступностью и полнотой информации о ценах.

Эффективная конкуренция (реальная) возникает, когда покупатели и продавцы действуют независимо, даже когда рынок не является чисто или совершенно конкурентным.

Несовершенная, монополистическая конкуренция возникла в конце XIX - начале XX вв. в связи с образованием монополий. Данный период характеризуется концентрацией капитала, возникновением акционерных обществ. Термин "монополия" в буквальном смысле слова означает наличие единственного продавца товара. Основными чертами монополистической конкуренции являются высокие монопольные цены и монопольные прибыли.

Любая форма конкуренции основана на применении ценового механизма. Формирование цен происходит в рез-те трехстороннего соперничества. В этой связи различают ценовую и неценовую конкуренцию.
Ценовая конкуренция характеризуется ценовой дискриминацией на реализуемый продукт, которая возможна при соблюдении следующих условий: продавец-монополист, обладающий незначительной степенью монопольной власти; продавец ранжирует покупателей по группам, согласно их платежеспособности; первоначальный покупатель не имеет возможности перереализовывать товар или услугу. Ценовая дискриминация наиболее часто применяется при оказании услуг (услуги врачей, адвокатов).

Неценовая конкуренция осуществляется посредством совершенствования качества продукции и условий ее продажи (сбыта). Неценовая конкуренция осуществляется по разным направлениям: первое - совершенствование технической стороны товара; второе - улучшение приспосабливаемое товара к нуждам потребителя. 

22. Несовершенная конкуренция и ее формы

Подавляющее большинство рынков – это рынки несоверш. конкуренции: механизмы саморегуляции («невидимая рука» рынка)  действуют на них несовершенно.

Предпосылками несов. конкуренции являются: Господство на значительной доле рынка отдельных пр-лей; Наличие барьеров для проникновения в отрасль новых пр-лей; Многообразие товаров; Несовершенство (неадекватность) рыночной информации.

Монополистическая конкуренция – форма несов. конкуренции, которая сочетает в себе элементы монополии и конкуренции.

Черты монополистической конкуренции: 1)дифференциация продукции. Выпускаемый каждой фирмой товар чем-то отличается от изделий других фирм. Дифференциация продуктов возникает благодаря существующим между ними различиям в качестве, сервисе, рекламе; 2)малые размеры и многочисленность фирм; 3)низкие барьеры (дифференциация пр-ции). Дифференциация продукта обеспечивает фирмам монопол преимущества и создает для фирмы преимущества; 4) несовершенная информация
Черты монополистической конкуренции:1.равновесная цена при монополистической конкуренции превышает равновесную цену, которая установилась бы при совершенной конкуренции, 2.при монополистической конкуренции устанавливается несколько меньший, чем наиболее эффективный объем выпуска продукции.

Олигополия. Основные черты олигополистического рынка: 1.однородность или разнородность продукции;2.Немногочисленность и крупные размеры фирм; 3.Крупные барьеры (размер фирмы); 4.Несовершенная информация (субъективный фактор).
При монополистической конкуренции решающей причиной несовершенной конкуренции является дифференциация продукта. Наличие особого (дифференцированного) продукта может затрудняться доступ конкурентов на рынок. 

Дуополия – простейшая олигополистическая ситуация, когда на рынке действуют только две конкурирующие между собой фирмы. 

Главная особенность моделей дуополии состоит в том, что выручка и, следовательно, прибыль, которую получит фирма, зависят не только от ее решений, но и от действий фирмы – конкурента, также заинтересованной в максимизации своей прибыли. 

Монополия – высшее проявление несов. конкуренции.

Черты монополии: 1.уникальность продукции, 2.единственная фирма-гигант, 3.непреодолимые барьеры, 4.полная информация

Основные барьеры вхождения в монопол отрасль: 1.преимущества крупного пр-ва (вплоть до естественной монополии). В монополизированной отрасли эффективны лишь крупные предприятия. Шансы на возникновение монополии реальны лишь там, где такие предприятия способны существенно снижать издержки.
2.легальные барьеры. Кроме экон. барьеров монополию защищают правовые барьеры. Самый распространенный – право собственности. Легальной защитой пользуются и права интелл. собственности, т.к. надлежащим образом оформленное и зарегистрированное изобретение дает его владельцу монопольное право на пр-во соотв. продукции в течении определенного времени. Владелец патента может сам осуществлять монопольное право, а может предоставлять его другим лицам (выдавать лицензию). Отсутствие патента лишает  всяких привилегий.
3.нечестная конкуренция. Крупный пр-тель в борьбе с более мелкими конкурентами обладает большими возможностями, фактически сводящимися к применению грубой силы: конкурентов можно лишить доступа к сырью, кредитам, рынкам сбыта. Вытеснить с рынка честной борьбой мелкого конкурента бывает довольно трудно.
Разновидностью нечестной конкуренции является демпинг – умышленная продажа продукции ниже себестоимости с целью вытеснения с рынка конкурента. Особенно много возможностей нечестной конкуренции таится в современной рекламе.

23. Спрос как экономическая категория. Закон спроса.
Спрос покупателей на товары формируется под влиянием потребностей, т.е. стремление человека к обеспечению для себя лучших условий жизни.
Спрос - это рыночная потребность в товарах подкрепленная покупательской способностью.

Величина спроса – это то количество товара, которое покупатели хотят и могут приобрести по данной цене в течении определенного времени.

ЗАКОН СПРОСА. По низкой цене товары могут быть реализованы быстрее и в большем количестве, чем по цене более высокой. Ажиотажный (повышенный) спрос ведет к взвинчиванию цен, а вялый и пониженный – к их снижению.
Закон спроса – при прочих равных условиях потребителями будет куплено тем большее  количество товаров, чем ниже их рыночная цена. (иная формулировка – закон спроса состоит в обратной зависимости между уровнем цен и количеством покупаемой продукции) 

Предпосылки закона спроса: 1.уменьшение цены ведет к увеличению числа покупателей, которым данный товар становится доступным; 2.один и тот же потребитель может покупать большее количество подешевевшего товара. Данный эффект принято называть эффектом дохода, тк снижение цен равносильно увеличению дохода потребителя; 3.подешевевший товар «оттягивает» на себя часть спроса, который в противном случае был бы направлен на приобретение других товаров. Это явление также имеет особое название – эффект замещения.
Неценовые факторы (детерминанты спроса):
1. Доходы покупателей (тем выше доходы тем выше объем спроса, кривая спроса сдвигается вправо) и наоборот.

2. Потребительские предпочтений (мода и тп) - предпочтительный товар будет покупаться и по более высокой цене.

3. Цены на сопряженные товары (товары-заменители или товары дополняющие).

4. Потребительские ожидания (обычно ожидается рост цен «инфляционные ожидания» - спрос резко возрастает, тк покупатели хотят успеть купить товары по более низкой цене). Еще возможно при росте доходов – «торможение спроса» - чтобы потом купить более качественную вещь.

5. Число покупателей на рынке в данный момент.

24. Детерминанты спроса.

Спрос покупателей на товары формируется под влиянием потребностей, т.е. стремление человека к обеспечению для себя лучших условий жизни.
Спрос - это рыночная потребность в товарах подкрепленная покупательской способностью.

Величина спроса – это то количество товара, которое покупатели хотят и могут приобрести по данной цене в течении определенного времени.

ЗАКОН СПРОСА. По низкой цене товары могут быть реализованы быстрее и в большем количестве, чем по цене более высокой. Ажиотажный (повышенный) спрос ведет к взвинчиванию цен, а вялый и пониженный – к их снижению.
Закон спроса – при прочих равных условиях потребителями будет куплено тем большее  количество товаров, чем ниже их рыночная цена. (иная формулировка – закон спроса состоит в обратной зависимости между уровнем цен и количеством покупаемой продукции) 

Неценовые факторы (детерминанты спроса):

1. Доходы покупателей (тем выше доходы тем выше объем спроса, кривая спроса сдвигается вправо) и наоборот.

2. Потребительские предпочтений (мода и тп) - предпочтительный товар будет покупаться и по более высокой цене.

3. Цены на сопряженные товары (товары-заменители или товары дополняющие).

4. Потребительские ожидания (обычно ожидается рост цен «инфляционные ожидания» - спрос резко возрастает, тк покупатели хотят успеть купить товары по более низкой цене). Еще возможно при росте доходов – «торможение спроса» - чтобы потом купить более качественную вещь.

5. Число покупателей на рынке в данный момент.


25. Эластичность спроса. Коэффициент эластичности спроса. Эластичность спроса (в широком смысле) – это его потребность быстро изменяться под воздействием влияющих на него факторов. Эластичность показывает на сколько процентов изменится одна переменная экономическая величина при изменении другой на один процент.
Эластичность спроса по цене показывает (или ценовая эластичность – степень чуткости потребителя к изменению цены продукции), на сколько изменяется объем спроса на товар при изменении его цены. 

Эластичность спроса по доходу - отношение процентного изменения спроса на товар к процентному изменению дохода потребителей

Коэффициент эластичности равен отношению изменению объема спроса к изменению цены (в %). Если коэффициент >1, то спрос – эластичный, если <1, то спрос – неэластичный. Если спрос = 1, то говорят о единице эластичности (т.е. изменение цены равно изменению объема в %)

Факторы, влияющие на эластичность спроса:

 1) Взаимозаменяемость товаров. Чем больше на рынке товаров-заменителей, призванных удовлетворять одну и ту же потребность, тем больше возможностей у покупателей отказаться от приобретения данного продукта в случае повышения его цены, тем выше эластичность спроса на этот товар; 2) Удельный вес товаров в доходе потребителя.  Чем больше доля товара в доходах потребителя, при прочих равных условиях, тем выше будет эластичность спроса на него; 3) Полезность того или иного товара для потребителя. Спрос на предметы первой необходимости неэластичен, на товары, не играющие важной роли в жизни потребителя - эластичен; 4) Фактор времени. В краткосрочном периоде спрос менее эластичен, чем в долгосрочном периоде. С течением времени каждый потребитель имеет возможность изменить свою потребительскую корзину, найти товары-заменители. Не последнюю роль играют и привычки людей, которые сложно изменить. Т.е. нужно время, чтобы проверить качество товаров-заменителей, и только после этого переходить на них.

Перекрестная эластичность-зависимость эластичного спроса на одно благо при изменении цены на другое (взаимозаменяющие и взаимодополняющие товары).

Существует два крайних случая. На определенных ограниченных участках спроса он может быть абсолютно эластичным или абсолютно неэластичным. 

В первом случае существует только одна цена, при которой товар будет приобретаться покупателями. Любое изменение цены приведет либо к полному отказу от приобретения данного товара (цена повысилась), либо к неограниченному увеличению спроса.

Другой крайний случай – изменение цены не отражается на величине спроса. Абсолютно неэластичным спрос может быть только на определенном участке. Если цена вырастет существенно, покупатели все равно откажутся от приобретения жизненно важных товаров, и степень эластичности изменится.


26. Предложение как экономическая категория.
Предложение – способность и желании продавцов поставить на рынок товары по определенным ценам.

Классическая кривая предложения исходит из Закона предложения, т.е. того что объем предложения прямопропорционален цене на данный товар.

Под действием неценовых факторов кривая предложения может сдвигаться влево-вправо.

Детерминанты предложения:

1. Цены на используемые факторы пр-ва, т.е. цены на эконом ресурсы. Рост цен на факторы пр-ва влечет рост издержек пр-ва и объем предложения падает. И наоборот.

2. Технология  пр-ва. Улучш технологии  - снижаются издержки и предложения растет.

3. Налоги. Налоги увеличивают издержки.

Тут существует кривая Артура Лаферна (выгладит как верхняя часть окружности из нуля). С ростом налогов – парадет пр-во – уменьшение налоговых сборов – налоги могут стимулировать предложение.

4. Число продавцов на рынке: число растет – предложение падает.

27. Детерминанты предложения.

Предложение – способность и желании продавцов поставить на рынок товары по определенным ценам.

Классическая кривая предложения исходит из Закона предложения, т.е. того что объем предложения прямопропорционален цене на данный товар.

Под действием неценовых факторов кривая предложения может сдвигаться влево-вправо.

Детерминанты предложения:

1. Цены на используемые факторы пр-ва, т.е. цены на эконом ресурсы. Рост цен на факторы пр-ва влечет рост издержек пр-ва и объем предложения падает. И наоборот.

2. Технология  пр-ва. Улучш технологии  - снижаются издержки и предложения растет.

3. Налоги. Налоги увеличивают издержки.

Тут существует кривая Артура Лаферна (выгладит как верхняя часть окружности из нуля). С ростом налогов – парадет пр-во – уменьшение налоговых сборов – налоги могут стимулировать предложение.

4. Число продавцов на рынке: число растет – предложение падает.


28. Эластичность предложения. Коэффициент эластичности предложения.

Чувствительность объема предложения к изменению рыночной цены показывает эластичность предложения, которую можно определить как степень изменения количества предлагаемых к продаже товаров и услуг в ответ на изменение рыночной цены.

На эластичность предложения оказывают влияние разные факторы: цены на сырье, уровень зарплаты, ставка банковского %, наличие резервных пр-ных мощностей, характер продукции (напр. Предложение промышленной пр-ции более эластично, чем с/х).

3 Фактора времени(период, в течение которого производители имеют возможность приспосабливать объем предложения промышленной пр-ции к изменению цены)

1.кратчайший рыночный период, который настолько мал, что производители не успевают отреагировать на изменение спроса и цены. В этот период все факторы производства постоянны, а значит, и объем предложения фактически фиксирован (пример: с/х продукция, т.к. после собранного урожая не удастся увеличить производство этой продукции при любом уровне спроса)

2.краткосрочный период, когда производственные мощности остаются неизменными, однако может меняться интенсивность их использования, т.е. переменными становятся некоторые факторы производства: сырье, рабочая сила и др. 

3.долгосрочный период, достаточный для изменения производственных мощностей, организации новых предприятий, т.е. когда переменными становятся все факторы производства. 

В 2 и 3 вариантах предложение приобретает эластичность. При этом цена будет также расти, но в меньших масштабах, что увеличивает спрос. Различия между 2 и 3 состоят в степени эластичности кривой предложения. Во 2 случае можно получить ограниченный прирост производства, когда в 3 – при благоприятном изменении спроса предложению нет границ. Реакцией на рост спроса становится увеличение производства при умеренном росте цен. Возможно, что цена останется постоянной, т.е реализуется абсолютно эластичная кривая предложения. 

Измерение эластичности предложения производится с помощью коэффициента эластичности, который рассчитывается как отношение процентного изменения количества предлагаемой продукции к процентному изменению цены. Формула для расчета коэффициента эластичности предложения по цене.

29. Рыночное равновесие и равновесная цена.  

Р.р. – идеальное совпадение объема спроса и предложения. Это происходит при определенной цене (цена продавца = цене покупателя, т.е равновесная цена). Итак, равновесие на рынке достигается при установлении равновесной цены. Po=Ps=Pd
Ps – цена предложения

Pd – цена спроса

При данной цене на рынке устанавливается и количественное равновесие предлагаемых и спрашиваемых на рынке товаров и/или услуг: 

Qo=Qs=Qd
Qs – объем предложения

Qd – объем спроса

Напротив, при любом другом уровне цен объем предложения и объем спроса не совпадают. 

Если реальная цена выше равновесной возникает излишек предложения. 
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Если цена ниже равновесной, возникает избыток спроса или недостаточное количество товара – дефицит, т.е. количественно предложение меньше спроса.

Функции равновесной цены:

1.информационная – ее величина служит ориентиром для всех субъектов рыночной экономики.

2.нормирующая – нормирует распределение товаров, давая сигнал потребителю о том, доступен ли ему данный товар и на какой объем потребления товара он может рассчитывать при данном уровне дохода. Также она воздействует на производителя, показывая, сможет ли он окупить свои расходы или ему следует воздержаться от производства, т.е. нормирует спрос производителя на ресурсы. 

3.стимулирующая – вынуждает производителя расширять или сокращать производство, менять технологию и ассортимент, чтобы издержки уложились в цену и осталась еще какая-то прибыль. 


30. Цена: сущность и ф-ции. Особенности рыночного ценообразования.
Цена – важнейший инструмент рыночного регулирования. Цена на рынке выступает как форма объективной связи между спросом и предложением. 

Рыночные цены должны быть свободными.

Основные функции цены:

1.Уравновешивающая, 2Учетная (измерительная), 3.Стимулирующая, 4Распределительная 

Представители классическов отводили особую роль предложению, полагая, что цены основываются на издержках производства. 

Маржиналисты делают акцент на спросе, который предъявляют потребители на рынке, покупая товары по ценам, равным их предельной полезности.

Неоклассики (Маршалл):в формировании рыночной цены одновре участвуют и предложение, и спрос.
При наложении друг на друга кривых спроса и предложения, получается модель частичного рыночного равновесия (равновесия на рынке одного товара). 

В точке пересечения кривой спроса D и кривой предложения S, которая наз точкой равновесия и обозначается буквой Е объем спроса равен объему предложения (Qd = Qs), а цена спроса равна цене предложения (Pd = Рs). Такое равенство цен экономисты называют равновесной ценой, а равные объемы спроса и предложения — равновесным объемом. Точка равновесия соответствует такому соотношению, когда на рынке нет тенденции к изменению рыночной цены или 


31.Предпринимательская деятельность как движущая сила рыночной экономики. Формы предпринимательства.
Предпринимательтво – это самостоятельная инициативная деятельность, направленная на удовлетворение потребностей и получение прибыли.

Предпр. деятельность – это деятельность, осуществляемая частными лицами, предприятиями или организациями по извлечению природных благ, производству или приобретению и продажи товаров или оказанию услуг в обмен на другие товары, услуги или деньги к взаимной выгоде заинтересованных лиц или организаций.

Предприниматель должен выполнять следующие функции:1.соединение всех ресурсов в единый процесс производства; 2.принятие основных решений в процессе ведения бизнеса; 3.новаторство; 4.умение и готовность идти на риск

Основные формы предпринимательской деятельности 

Предпринимательский сектор насчитывает огромное количество фирм, которые для целей экономического анализа группируются по ряду существенных признаков:

-организационно- правовому

-экономическому, который включает след. критерии:
1.по формам собственности

2.по размерам

3.по характеру деятельности

4.по отраслевой принадлежности

5.по доминирующему фактору производства

По организационно-правовому признаку различают:

-хозяйственные товарищества и общества

полное товарищество

товарищество на вере 

общество с ограниченной ответственность

общество с дополнительной ответственностью 

акционерное общество 

-производственные кооперативы 

-государственные и муниципальные унитарные предприятия 

-некоммерческие организации 

потребительские кооперативы 
общественные и религиозные организации 
фонды 
Гражданин вправе заниматься предпринимательской деятельностью без образования юридического лица с момента государственной регистрации в качестве индивидуального предпринимателя.

По формам собственности: частные, государственные, смешанные

По размерам малые, средние, крупные

По характеру деятельности: производящие материальные блага , услуги

По отраслевой принадлежности:промышленные, с/х, торговые, транспортные, банковские, страховые.

По доминирующему фактору производства:, трудоемкие, капиталоемкие, материалоемкие, наукоемкие


32.Издержки производства и их классификация. Внешние (явные) и внутренние (неявные) издержки производства.

ИЗДЕРЖКИ ПРОИЗВОДСТВА – это обща сумма затрат, связанная с приобретением и использованием всех необходимых факторов производства и определяются суммой цен всех этих факторов производства.

Классификация издержек производства:

1.совокупные/валовые издержки (общие) издержки производства; 2.средние – общие издержки поделить на единицу выпущенной продукции; 3.постоянные издержки, которые не зависят от объема выпущенной продукции; 4.переменные, которые зависят от объема выпущенной продукции.

Постоянные издержки присутствуют всегда вне зависимости от . К ним относятся затраты, связанные с содержанием помещения (аренда), оплатой труда высшего управленческого персонала, охраны и пр.

К переменным издержкам относятся все издержки, связанные с приобретением сырья, выплатой основной части заработной платы и пр. Деление на постоянные и переменные издержки в рыночной экономике бывает не всегда. Деятельность любой фирмы рассматривается либо в краткосрочном периоде, либо в долгосрочном.

Краткосрочным периодом называется такое время функционирования фирмы, в рамках которого никаких принципиальных изменений в объемах используемых ресурсов у фирмы не происходит. В краткосрочном периоде действия фирмы издержки делятся на переменные и постоянные. В то время как в долгосрочном периоде все издержки становятся переменными.

ПРЕДЕЛЬНЫЕ ИЗДЕРЖКИ ПРОИЗВОДСТВА – это издержки производства, связанные с выпуском еще одной дополнительной единицей продукции. (в числителе прирост общих издержек, а в знаменателе прирост выпуска продукции).

Все издержки производства делятся на внешние (явные, или эксплицитные, или бухгалтерские) и внутренние (неявные, или имплицитные, или вмененные).

Явные издержки связаны с реальными расходами фирмы на приобретение каких-либо факторов производства у внешних поставщиков. Эти расходы всегда отражаются в бухгалтерии, отсюда одно из названий этих издержек.

Неявные издержки – это затраты, связанные с функционированием (использованием) тех факторов производства, которые являются изначально собственностью данной фирмы или данного предпринимателя.

Бухгалтерская прибыль – это выручка от реализации минус издержки производства, т.е. когда фирма считает только явные издержки.

Экономическая прибыль – это разница прибыли от реализации и всех издержки, то получится экономическая прибыль. Общая сумма явных и неявных называется экономическими издержками. Экономическая прибыль всегда меньше бухгалтерской прибыли на величину неявных издержек производства.

Разделение издержек на явные и неявные имеет непосредственное отношение к получаемой прибыли и связан с практикой налогообложения. Так, если нужно платить налог с прибыли, то его платят с экономической прибыли.

Также существует понятие нормальной предпринимательской прибыли, когда сам предприниматель за свою предпринимательскую деятельность получает денежное вознаграждение. Эта прибыль входит в состав неявных издержек производства.

33 Понятия предельных издержек и предельного продукта. Закон убывающего продукта. 

ИЗДЕРЖКИ ПРОИЗВОДСТВА – это обща сумма затрат, связанная с приобретением и использованием всех необходимых факторов производства и определяются суммой цен всех этих факторов производства.

Краткосрочным периодом называется такое время функционирования фирмы, в рамках которого никаких принципиальных изменений в объемах используемых ресурсов у фирмы не происходит. В краткосрочном периоде действия фирмы издержки делятся на переменные и постоянные. В то время как в долгосрочном периоде все издержки становятся переменными.

К переменным издержкам относятся все издержки, связанные с приобретением сырья, выплатой основной части заработной платы и пр. Деление на постоянные и переменные издержки в рыночной экономике бывает не всегда. Деятельность любой фирмы рассматривается либо в краткосрочном периоде, либо в долгосрочном.

ПРЕДЕЛЬНЫЕ ИЗДЕРЖКИ ПРОИЗВОДСТВА – это издержки производства, связанные с выпуском еще одной дополнительной единицей продукции. (в числителе прирост общих издержек, а в знаменателе прирост выпуска продукции).

Закон убывающей отдачи (убывающей произ-ти труда). Этот закон не имеет универсального характера. Он действует только при рассмотрении в краткосрочном периоде. Закон начинает действовать когда увеличение какого либо одного фактора производства происходит при сохранении в неизменном виде всех остальных факторов пр-ва. Например – число работников растет, а число станков на заводе остается неизменным и производительность падает. Все факторы производства должны находиться в определенных пропорциях.

34. Сущность прибыли и ее основные формы.
Прибыль- это разница между выручкой от реализованной продукции и издержками производства. Также может называться  как разница между выручкой и бухгалтерскими издержками – образуют бухгалтерскую прибыль (иногда ее называют финансовой). Прибыль можно подсчитать следующим образом:

Бухгалтерская прибыль = выручка от реализации продукции - бухгалтерские затраты (если внутр затрат нет), экономическая прибыль=Выручка - (неявные + явные издержки).

Явные издержки связаны с реальными расходами фирмы на приобретение каких-либо факторов производства у внешних поставщиков. Эти расходы всегда отражаются в бухгалтерии, отсюда одно из названий этих издержек. Неявные издержки – это затраты, связанные с функционированием (использованием) тех факторов производства, которые являются изначально собственностью данной фирмы или данного предпринимателя.

Экономическая прибыль меньше бухгалтерской прибыли, их разницу составляет неявные издержки.

Современная практика налогообложения построена, так чтобы налог платили с экономической прибыли. Нормальная предпринимательская прибыль – это тот доход который должен получить сам предприниматель за свою деятельность. Эта прибыль входит в неявные издержки производства. Она облагается налогом не налогом на прибыль, а подоходным налогом. 

Прибыль определяет доходность (рентабельность) фирмы. Рентабельность определяется в процентах. 

Закон убывающей отдачи (убывающей произ-ти труда). Этот закон не имеет универсального характера. Он действует только при рассмотрении в краткосрочном периоде. Закон начинает действовать когда увеличение какого либо одного фактора производства происходит при сохранении в неизменном виде всех остальных факторов пр-ва. Например – число работников растет, а число станков на заводе остается неизменным и производительность падает. Все факторы производства должны находиться в определенных пропорциях.


35. Особенности спроса на факторы пр-ва в условиях рыночной экономики.
Начинается с приобретения факторов пр-ва. Главная особенность - спрос на факторы пр-ва является производным спросом по отношению к спросу на произведенную пр-цию. Поведение фирмы в условиях рыночной конкуренции подчинено принципу: производите только то, что сумеете продать, а не пытайтесь продать то, что сумели произвести. Только ради удовлетворения спроса на свою продукцию фирма вообще покупает ресурсы. То есть рынок объективно устанавливает первичность  спроса на готовую продукцию и вторичность спроса на экономические ресурсы. Поэтому ключевой характеристикой спроса на ресурсы является его производный характер по отношению к спросу на конечную продукцию. 

Следует отметить, если в централизованно планируемой системе оптимальные параметры деятельности предприятий достигались за счет максимизации спроса на ресурсы, то в рыночных условиях устанавливается жесткая зависимость величины и структуры спроса на факторы пр-ва от решения задачи максимизации прибыли. Максимальная прибыль достигается в рамках цепочки обмен-производство-обмен. Максимум прибыли достигается тогда, когда предельный доход сравнивается с предельными издержками. Разница лишь в том, что раньше решался вопрос, до какого объема надо наращивать выпуск продукции, а теперь выясняется, в каких объемах следует закупать дополнительные ресурсы.

Объем спроса на ресурс зависит от трех составляющих:

1.От производительности (отдачи) данного ресурса, т.е. того, сколько готовой продукции можно получить, используя одну единицу ресурса;

2.От цены товаров, произведенных с его помощью;

3.От цены самого ресурса и соответственно от издержек, которые понесет предприятие на его приобретение. 

Каждый из факторов должен приносить заработок. Зарплата - доход от применения трудового фактора. Каптал приносит свой доход и называется процентом. Доход от земли – рента (земельная рента). Эти три главных дохода соотносятся к трем факторам производства и называются факторные доходы.


36. Рынок труда и заработная плата.
Труд – является важнейшим фактором производства, важнейшим ресурсом, труд работников (наемных) разных специалистов (самых разных). Рынок труда похож на проблему рынка спроса и предложения.

Работодатели гонятся за дешевой рабочей силой. Рынок труда – это конкурентный рынок. Он может существовать в условиях совершенной и несовершенной конкуренции. При совершенной конкуренции: подготовка с профессиональной точки зрения не требует особых затрат. При несовершенной конкуренции следует выделить:

1.монополистическая конкуренция, 2.олигополистическая конкуренция (работники редких специальностей, формируются в группы и предлагают фирмам свою работу, требуют высоких оплат за свою редкость), 3.монополистическая (почти нет).

В рыночной экономике существуют специальные органы, которые помогают в осуществлении защиты экономической деятельности - это профсоюзы. Профсоюзы должны отстаивать экономические интересы трудящихся. Карл Маркс указывал, что наемный рабочий продает не труд, а рабочую силу (способность к труду). Он также отмечал, что любой наемный труд должен эксплуатироваться. Стоимость рабочий силы меньше, чем общие затраты труда.

В современной экономике продается сам труд или трудовая услуга. Рабочая сила- существует в современной экономической теории (это рынок труда), понимается численность трудоспособности населения. 

Зарплата – цена труда. Эксплуатация может отсутствовать. Виды зарплаты:

1) номинальная – это та сумма денег работника, которую получает за свой труд (например: в кассе). 2) реальная – это, тот объем товаров и услуг, который реально может приобрести работник за свою номинальную зарплату. Это связано с изменением цен. При увеличении инфляции, реальная зарплата снижается. 

Реальная зарплата прямо пропорциональна номинальной зарплате, и обратно пропорциональна цене.  В России реальная заработная плата растет. Формы зарплат: сдельная, повременная, премиальная.


37. Рынок капитала и процент. Капитал должен при своем использовании приносить доход. Ценой капитала выступает процент. 
Маркс – Капитал – самовозрастающая стоимость.

Первоначальное накопление капитала:

1.Перераспределительная основа (главная по Марксу). Лишение прав собственности одних и передача их капитала другим (зарплата). 2.Сберегательная.

Три теории о сущности процента:

1. Маркс: процент – это форма прибавочной стоимости.

2. Теория предельной полезности. Процент – плата за отказ от текущего потребления денег. Деньги сегодняшние выше ценятся чем будущие. Деньги даются и за это берется процент (плата за отказ). 

3. Теория чистой произ-ти капитала. Процент – результат производительности капитала, как отдача от его использования.

Подходы 2 и 3 в современной рыночной экономике объединились в одно с точки зрения двухполюсной рыночной экономики. С точки зрения спроса на капитал используется теория его производительности. С точки зрения предложения (т.е. теми кто отдает в кредит) используется теория полезности.

Процент можно рассматривать как цену денег – «дорогие» и «дешевые» деньги.


38. Рынок земли и рента.

Земля порождает свой факторный доход, который получил название земельной ренты. Земельная рента – это доход за использование природных ресурсов.

По классической установке рента достается собственнику, но она может доставаться и арендатору.

Рента бывает: дифференциальная и чистая. Дифференциальная рента – это разностная рента, она основана на различиях, которыми обладает данный участок земли.

Дифференциальная рента бывает двух видов: I-ого и II-ого. Дифференциальная рента I основана на различиях земель по их естественному плодородию и по их местоположению. Дифференциальная рента II связана с различиями, вызванными дополнительными вложениями капитала в землю (к примеру, земля была неплодородной, а вложив деньги землю сделали плодородной).

Дифференциальная рента I целиком и полностью достается собственнику.

Дифференциальная рента II частично будет доставаться арендатору, т.к. он вкладывает деньги.

Чистая рента: если дифференциальная рента возникает только на лучших и средних землях, то чистая рента возникает на все земли: и на лучшие, и на средние, и на худшие.

На лучших землях существует и дифференциальная и чистая рента.

На худших землях существует только чистая рента.

Объявлять землю частной собственность – дело гос-ва. 

В Китае и Израиле земля – собственность гос-ва.

Сейчас считается, что частный собственник становится эффективным хозяином, но это не всегда так.

39. Воспроизводство на национальном уровне экономики и его особенности

Воспроизводство – единство четырех процессов: производство, распределение, обмен, потребление.

Микроэкономическая система не самодостаточна, она существует только благодаря постоянным актам обмена с внешней средой. Важно то, что в условиях рыночной экономики должен быть постоянный обмен.

Воспроизводственные процессы на макроуровне в масштабе государств реализуются в закрытой системе, если не принимать во внимание международные экономические связи. Макроэкономическая система закрыта в том смысле, что условия для продолжения хозяйственных процессов должны постоянно воссоздаваться внутри нее. 

В истории экономической мысли с целью выяснения качественных и количественных характеристик воспроизводственных процессов неоднократно предпринимались попытки моделировать народнохозяйственный оборот. Наибольший вклад в моделирование воспроизводственных процессов внес К. Маркс. Суть моделей Маркса состояла в выделении двух подразделений общественного воспроизводства:

1.производство средств производства

1.производство средств потребления

Эти модели позволяли определить пропорции между выпуском продукции обоими подразделениями, которые необходимы как для постоянного сохранения из года в год одинакового объема производства (так называемое простое воспроизводство), так и для роста национальной экономики (расширенное воспроизводство). Единственное, что не затронул Маркс – это военное производство. По его мнению, военное производство – это выброс богатства впустую, “-” богатство. 
В последствии было включено третье подразделение производства – военное производство.


40 Основные макроэкономические показатели и система макроэкономических счетов

Система национальных счетов (СНС) представляет собой записанную в форме бухгалтерских счетов систему показателей, отражающих разные стороны воспроизводственных процессов в экономике страны. 

Основные показатели СНС. Наиболее важными из используемых в современной СНС показателями являются: 

1. Валовой внутренний продукт (ВВП) и валовой национальный доход (ВНД). 2. Чистый внутренний продукт (ЧВП) и чистый национальный доход (ЧНД). 3. Национальный доход (НД). 4. Личный доход (ЛД). 5. Располагаемый личный доход (РД). 
ВВП – обобщающий макроэкономический показатель, отражающий суммарную рыночную стоимость конечных продуктов, произведенных на территории страны независимо от национальной принадлежности функционирующих в ее народном хозяйстве субъектов за определенный период времени (Обычно год). В ВНД включается только продукция произведенная национальными субъектами и на территории своей страны и за рубежом.

ВНД=ВВП-(объем иностр пр-ва)+(объем пр-ва за рубежом национ субъектами).

Особенности ВВП: 1.В ВВП входит и материальное пр-во и сфера услуг. 2. Вся продукция в ВВП считается по добавленной стоимости, чтобы исключить повторный счет.

Если из ВВП вычесть амортизацию, то можно получить чистый внутренний продукт (ЧВП). Если ЧВП уменьшить на косвенные налоги, то получим национальный доход (ЧНД). 

Национальный доход – сумма доходов от продажи всех факторов пр-ва или это общий доход, полученный поставщиками ресурсов (продавцов) за их вклад в пр-во ВВП.

Личный доход=ЧНД+госуд и внутренние трансферты (дополнительные выплаты гос-ва и частных лиц).
Располагаемый доход (РД) = личный доход страны- прямые налоги.

41. Валовой внутренний продукт и методы его расчета.

ВВП – обобщающий макроэкономический показатель, отражающий суммарную рыночную стоимость конечных продуктов, произведенных на территории страны независимо от национальной принадлежности функционирующих в ее народном хозяйстве субъектов за определенный период времени (Обычно год). В ВНД включается только продукция произведенная национальными субъектами и на территории своей страны и за рубежом.

ВНД=ВВП-(объем иностр пр-ва)+(объем пр-ва за рубежом национ субъектами).

Особенности ВВП: 1.В ВВП входит и материальное пр-во и сфера услуг. 2. Вся продукция в ВВП считается по добавленной стоимости, чтобы исключить повторный счет.

(добавл стоимость – стоимость которую прибавляет фирма к купленным материалам или услугам в процессе пр-ва и реализации продукции).
Методы расчета ВВП.

Первый метод – отраслевой разрез (отрасли добывающая, обрабатыв., сфера услуг и тп). Каждая отрасль считается по добавленной стоимости и суммируются.

Второй метод (основной) – по расходам. 

ВВП=С+I+G+NX, где С – личные потребительские расходы домашних хозяйств (частное потребление), I – валовые частные внутренние инвестиции фирм, G – государств закупки продукции (материальн и услуг), т.е. госуд потребление, NX – чистый экспорт.

Такое разложение ВВП по расходам показывает структуру совокупного спроса (совок спрос= С+I+G).

Третий метод – по доходам. Считается по основным доходам, т.е. зарплата , прибыль, процент и рента. В развитых странах основная доля ВВП – зарплата.

ВВП по расходам=ВВП по доходам.

В ВВП включают две недоходные статьи – амортизация и косвенные налоги на бизнес.


42. Национальный доход, личный доход и располагаемый.

Система национальных счетов (СНС) представляет собой записанную в форме бухгалтерских счетов систему показателей, отражающих разные стороны воспроизводственных процессов в экономике страны. 

ВВП – обобщающий макроэкономический показатель, отражающий суммарную рыночную стоимость конечных продуктов, произведенных на территории страны независимо от национальной принадлежности функционирующих в ее народном хозяйстве субъектов за определенный период времени (Обычно год). В ВНД включается только продукция произведенная национальными субъектами и на территории своей страны и за рубежом.

Если из ВВП вычесть амортизацию, то можно получить чистый внутренний продукт (ЧВП). Если ЧВП уменьшить на косвенные налоги, то получим национальный доход (ЧНД). 

Национальный доход – сумма доходов от продажи всех факторов пр-ва или это общий доход, полученный поставщиками ресурсов (продавцов) за их вклад в пр-во ВВП.

Личный доход=ЧНД+госуд и внутренние трансферты (дополнительные выплаты гос-ва и частных лиц).
Располагаемый доход (РД) = личный доход страны- прямые налоги. Располагаемый доход- это как главный показатель, на то, что происходит в стране, и он может делиться на две части это потребление и сбережения.

43. Конечный продукт и добавленная стоимость.

ВВП – обобщающий макроэкономический показатель, отражающий суммарную рыночную стоимость конечных продуктов, произведенных на территории страны независимо от национальной принадлежности функционирующих в ее народном хозяйстве субъектов за определенный период времени (Обычно год).
Особенности ВВП: 1.В ВВП входит и материальное пр-во и сфера услуг. 2. Вся продукция в ВВП считается по добавленной стоимости, чтобы исключить повторный счет.

Главное требование при расчете показателей ВВП — это чтобы все товары и услуги, произведенные за год, учитывались только один раз, т.е. чтобы при расчете учитывалась только конечная продукция и не учитывались промежуточные продукты, которые могут покупаться и перепродаваться много раз.

Конечная продукция - это товары и услуги, которые покупаются потребителями для конечного использования, а не для перепродажи.

Промежуточная продукция - это товары и услуги, которые проходят дальнейшую переработку или перепродаются несколько раз, прежде чем попасть к конечному потребителю.

Для исключения многократного повторного счета ВВП должны выступать как стоимость конечных товаров и услуг и включать в себя только стоимость, создаваемую (добавляемую) на каждой промежуточной стадии обработки.

Добавленная стоимость (ДС) - это стоимость, созданная в процессе производства на данном предприятии и охватывающая реальный вклад предприятия в создание стоимости конкретного продукта, т.е. заработную плату, прибыль и амортизацию конкретного предприятия.

Поэтому стоимость потребленных сырья и материалов, которые приобретались у поставщиков и в создании которых предприятий не принимало участия, в добавленную стоимость произведенного данным предприятием не включаются.

44.Общее эконом. равновесие и его характеристика.

Главное равновесие – равновесие между совокупным спросом (АD) и совокупным предложением (AS).
AD – спрос на общий объем произв. Продукции, который может быть предъявлен при данном уровне цен или это спрос на все потребительские и инвестиционные товары.

AS – реальный объем национального пр-ва, который может быть куплен. 

На совок. спрос влияет уровень цен: объем AD обратнопропорционален уровню цен. В основе этой обратной зависимости лежат 3 эффекта:

Первый – эффект процентной ставки. (Кейнс). Рост уровня цен – рост процентной ставки – сокращение потребительских расходов и инвестиций.

Второй – эффект богатства. Более высокий уровень цен снижает реальную покупательскую способность денег, накопленных населением – совок спрос сокращается.

Третий – эффект импортных закупок. (Обменного курса). Если рост цен внутри страны выше роста цен зарубежом – рост импорта и сокращение экспорта – уменьшение совок спроса на родные товары.

Неценовые факторы совок спроса: 1.Изменения в потребительских расходах, 2.Изменения в инвестиционных расходах фирм, 3.Изменения в государств. Расходах, 4.Измененния в расходах на чистый объем экспорта.
Неценовые факторы совок предлож.: 1.изменение цен на ресурсы, 2. изменения в производительности факторов пр-ва, 3.изменение налогов с фирм, 4.Изменение субсидий, 5.Эффективность госуд. Регулирования экномики.

45.Инфляция: причины, сущность и формы.
И – процесс переполнения каналов обращения денежной массы сверх потребностей товарооборота, что вызывает обесценивание денег и рост товарных цен. (но не любой рост цен явл инфляционным)
Виды И:По темпам роста: 1.Умеренная, ползущая (до 10 % в год), 2.галлопирующая (от 10 до 200% в год), 3.Гиперинфляция (более 1000% в год), По внешним проявлением:1. открытая (цены открыто растут), 2. подавленная (цены не растут, денежная масса растет – Инф у населения).

Причины И: 1. Инф. спроса, 2. Инфл. Предложения.

Инфл спроса – возникновение избыточного спроса, на который предложение отвечает ростом цен (совокуп спрос больше совокуп предложения)

Избыточн. Спрос может возникнуть у домаш хоз-в, у фирм, у гос-ва, на внешних рынках

Инфляция издержек (предложения) – уменьшение совокуп предложения, как следствие роста издержек пр-ва. 

Увеличение издержек может вызвать: 1.рост цен на сырье, 2.рост расходов на зарплату, 3.монопольно ценообразование.

Внутренние причины инфляции: 1.чрезмерная эмиссия денег (как нала так и безнала), 2. дефицит бюджета, 3.структурные диспозиции в народном хоз-ве(одни отрасли намного сильнее развиты чем другие), 4. рост налогов.

Внешние причины инфляции: 1.нарушение внешнеэкономического равновесия, 2.большой внешний долг.

Существует теория о зависимости медлу инфл и безработицей – подавление инфляции ведет к росту безработицы и наоборот.


46: Безработица: причины, сущность и формы

Она обусловлена превышением количества людей, желающих найти работу (предложение рабочей силы), над числом имеющихся рабочих местна эти рабочие места (спрос на рабочую силу).

Категории взрослого населения: 1.Трудоспособное население – это все те, кто по возрасту и по состоянию здоровья способны работать. 2.Безработными считаются те лица трудоспособного возраста, которые на данный момент не имеют работы, выходят на рынок труда и ведут активный ее поиск. 3.Лица не входящие в состав рабочей силы. (К ним относятся те, кто не имеет работы, но не отвечают требованию поиска работы). 

экономически активное население – это та часть населения страны, которая обеспечивает предложение своего труда для производства благ.

Уровня безработицы – это отношение количества безработных к общему числу занятых выраженное в процентах.

Формы безработицы:
- Фрикционная. Перемещение людей из одной области в другую или с одной работы на другую на разных стадиях своего жизненного цикла (учеба, уход, за детьми и т.п.).

- Структурная. Спрос на один вид работников растет, а на другой, наоборот сокращается, и предложение медленно приспосабливается к таким изменениям. Этот вид связан с переобучением и сменой квалификации.

- Сезонная. Обусловлена сезонными колебаниями в объеме производства определенных отраслей. Сезонные колебания спроса на труд, как правило, определяются особенностями ритма производственного процесса.

- Циклическая. Невозможность найти работу по любой специальности в связи с общим низким совокупным спросом на труд. Образуется в периоды спадов, когда занятость сокращается вследствие неравновесия между совокупным спросом и совокупным предложением. 
Безработица может быть открытой и скрытой, долгосрочной и краткосрочной. К долгосрочной безработице относятся: циклическая и структурная, к краткосрочной – сезонная и фрикционная.

«Полная занятость» - это безработица, при которой ее уровень равен сумме фрикционной и структурной безработице. То есть уровень безработицы при полной занятости достигается в случае, если циклическая безработица равна нулю.

Естественный уровень безработицы – это уровень безработицы при полной занятости, соответствующий потенциальному ВВП.

Добровольная безработица. Вызвана нежеланием работать у некоторых категорий людей.
Скрытая безработица. Включает занятых в течении неполной рабочей недели или части рабочего дня, а также лиц, формально занятых, когда работник лишь числится в штате. К особенностям скрытой формы безработицы можно отнести следующее:

1.этот вид безработицы в любой момент может превратиться в открытую форму;

2.масштабы скрытой безработицы определить сложно.

Застойная безработица. Включает людей, которые длительное время не могут трудоустроиться. Ее причина состоит в невостребованности некоторых профессий.

Закон Оукена (60-е годы ХХ века).

Превышение на 1% реального уровня безработицы над уровнем безработицы при полной занятости приводит к отставанию ВВП на 2.5% от его потенциального уровня.


47 Экономические колебания деловой активности и причины циклического развития мировой экономики

Экономическая цикличность —волнообразное движение деловой активности при регулярном чередовании ее подъемов и спадов (от кризиса до кризиса). Цикличность выступает в качестве одной из главных форм нарушения макроэкономического равновесия.

Экономический (деловой) цикл – колебания уровня экономической активности фактического ВВП, когда периоды подъема сменяются периодами спада экономики; процесс прохождения рыночной экономики от одной фазы до следующей такой же, например, от кризиса до кризиса.

С точки зрения определения факторов экономических циклов выделяются три методологических подхода:

1. Внешние – это факторы, находящиеся за пределами данной экономической системы. К ним относятся динамика населения, миграция населения, открытия науки и техники, войны и другие политические события, изменение цен на нефть, открытия месторождений золота.

2. Внутренние – факторы, присущие данной экономической системе. К ним относятся потребление, инвестиции. 

3. Третий подход - синтез внешних и внутр факторов.

Три ключевых направления, на которых основано изучение причин циклического развития:

1.Первое направление связывает экономическую цикличность с НТП, с этапами научно-технической революции. К. Маркс рассматривал кризисы как результат временного и частного разрешения основного противоречия капитализма — противоречия между растущим общественным характером производства и. частной собственностью).

Дж. Китчин выдвинул концепцию «малых циклов» продолжительностью от двух с половиной до четырех лет. Подход к цикличности с точки зрения процессов обновления, вызываемых в конечном счете НТП, был распространен в дальнейшем даже на так называемые «основные фонды» домашних хозяйств, куда включались потребит. блага длительного пользования (легковые автомобили, мебель

Теория «длинных волн» Кондратьева. Средняя продолжительность «циклов Кондратьева» 50—60 лет, а в их основу автор положил скачкообразный характер НТП, периодические революции в технике и технологии пр-ва. Возникновение «длинных волн» связано с тем, что «пучки» крупных инноваций (изобретение двигателя внутреннего сгорания) дают импульс экономической активности на несколько десятилетий, пока их влияние не сходит на нет.

Шумпетер выдвинул общую теорию циклов разной продолжительности, которые при своем сочетании обеспечивали определенную амплитуду макроэкономических колебаний. Эта теория также опиралась на научно-технические факторы экономического прогресса.

2.Вторым направлением, в рамках которого изучаются причины цикличности рынка, выступает совокупность денежно-кредитных факторов цикла. В этом направлении существует несколько теорий:

а) И. Фишер - кризис как результат нарушения равновесия между спросом на деньги и их предложением, а регулирование денежного обращения - главным механизмом воздействия на колебания рыночной конъюнктуры.

б) В монетарной теории цикла - проблема избыточного или недостаточ​ного инвестирования, а в качестве решающей причины экономи​ческого спада называется кредитно-денежная экспансия, прово​димая банковской системой. Следовательно, непосредственным фактором, вызывающим переход от бума к кризису, становится отказ банков от дальнейшего расширения кредитов и даже какое-либо дополнительное впрыскивание денег в осуществляемые инвестиционные проекты.

в) В денежной концепции М. Фридмана главную роль в динамике цикла играет нестабильность предложения денег, основным виновником которой является само государство.

г) В теории американского экономиста Р. Лукаса достаточно обоснованно выдвигается проблема активного поведения хозяйственных субъектов (предпринимателей), способных спровоцировать различные шоковые ситуации, порождающие кризис, вопреки рациональным ожиданиям от мер государственного воздействия на экономику.

3 И третьим направлением можно считать различные теории, опирающиеся на анализ изменений в биполярной стриктуре рынка, т.е. в соотношении между спросом и предложением на макроэкономическом уровне. Здесь речь идет о рассмотрении динамики, с одной стороны, совокупного спроса, а с другой — совокупного предложения. Кейнсианская концепция цикла заключается в утверждении, что сама цикличность обусловлена в первую очередь колебаниями эффективного совокупного спроса, охватывающего частное потребление домашних хозяйств, валовые частные инвестиции и государственное потребление. 


48 Модели и фазы экономического цикла
Первая модель – четырехфазная (классическая).

Главным количественным параметром цикла выступает изменение таких объемных показателей, как валовой внутренний продукт (ВВП) и валовой национальный доход (ВНД).
В первой фазе (кризис) - падение (сокращение) пр-ва до определенного наименьшего уровня; во второй фазе (депрессия) приостанавливается падение пр-ва, но пока еще отсутствует какой-либо рост; в третьей фазе (оживление) - увеличение пр-ва до уровня его наивысшего предкризисного объема; в четвертой фазе (подъем) рост пр-ва выходит за пределы предкризисного уровня и перерастает в экономический бум.
Вторая модель - Двухфазная модель экономического цикла.
Цикл распадается на следующие элементы:

1)пик (точка, в которой реальный выпуск продукции достигает наивысшего объема); 2)сокращение (период, в течение которого снижение объема выпуска продукции и который заканчивается дном, или подошвой); 3)дно(точка, в которой реальный выпуск продукции доходит до наименьшего объема); 4)подъем (период, в течение которого рост реального выпуска продукции).

I — нисходящая волна (сокращение производства), II — восходящая волна (подъем производства)

Волнообразная кривая циклических колебаний распо​лагается на графике вокруг прямой линии так называемого «векового» тренда, изображающей долговременную тенденцию экономического роста ВВП.
Отправной фазой циклического движения экономики является сам кризис. Необходимо отметить, что именно этой фазе свойственно достаточно большое многообразие форм. В качестве ключевой формы здесь непосредственно выступает циклический кризис перепроизводства.

Также различают следующие формы кризисов:

1. Промежуточный кризис лишь прерывает течение фазы оживления или подъема и не вызывает формирование нового цикла. Он отличается меньшей глубиной и продолжительностью, чем циклический кризис перепроизводства, и, как правило, имеет локальный характер. 2.Частичный кризис охватывает только определенную область экономической деятельности. например, финансовые, валютные, банковские и биржевые кризисы. 3. Отраслевой кризис имеет сферой своего проявления какую-либо отдельную отрасль промышленности, сельского хозяйства, строительства, транспорта и т.д. 4. Структурный кризис распространяется на отдельные сферы структуры национальной экономики, причем его продолжительность не всегда ограничивается временем одного цикла. К структурным обычно относят такие кризисы, как энергетический, сырьевой и т.п. 5. кризис трансформации. Для стран, вступивших в течение последнего десятилетия (или даже немного ранее) на путь построения рыночной системы хозяйства, характерны специфические особенности экономических колебаний.

49. Особенности кризиса 90-х годов в переходной экономике России. 
Главная особенность кризиса 90-х годов в том, что он начался гораздо раньше (примерно в 1989-1990 году), т.е. изначально он уже возник в прежней экономической системе и потом стал углубляться и дожил до 1999 года. И только после 1999 года в стране пошел экономический рост. Т.е. около 10 лет у нас были отрицательные показатели прироста ВВП.

Наш кризис первичной экономики не является циклическим кризисом, а был кризис трансформации, т.е. кризис, порожденный всеми условиями перехода от одной экономической системы к другой.

При вступлении на путь создания рыночной экономики мы сталкиваемся с проблемой цикличности экономики, где есть фазы роста, но есть и фазы спада (фаза экономического кризиса). Однако элементы цикличности экономики только начали проникать в нашу экономику и сейчас проникли в неё не в таком масштабе, как в экономике стран у которых уже давно рыночная экономика.

Все страны, решившие переходить от централизованных систем к рынку, переживали кризисы, но наш оказался самым продолжительным и глубоким. Причина: серьезные просчеты нашей государственной макроэкономической политики.

Самый очевидный просчет – отсутствие четких экономических антикризисных программ.


50. Типы общественного воспроизводства. Экономический рост и его факторы. 
Воспроизводство в рын. экономике – каждая часть произведенного продукта должна найти на рынке другую часть общ. продукта, на которую она могла бы обменяться. Т.е. должен работать механизм обмена. 
Типы общественного воспроизводства:

1.Простое – в-во ВВП в неизменном (постоянном) объеме, т.е. нет эконом роста. Обычно бывает при нехватке средств для расширения пр-ва. 2.Расширенное – существует эконом рост, т.е. увеличение ВВП. 3. Сужающееся (во время эконом спада).

Экономический рост – развитие национального хозяйства, при котором увеличивается реальный национальный доход и реальный валовой внутренний продукт как источник удовлетворения потребностей общ-ва. Это долгосрочная тенденция увеличения и качественного совершенствования общенационального продукта.

Типы экономического роста:

1.Экстенсивный – добиваешься количественного увеличения факторов производства без изменения их качества;

2.Интенсивный – качественные изменения факторов производства. Интенсивное использование факторов пр-ва. 

Направления в теориях эконом роста:

1.Кейнсианское – ставка на активное вмешательство гос-ва, главный упор на спрос, проблема спроса – главная.
2.Неоклассическое – умеренное вмешательство гос-ва в рыноч экономику (денежно-кредитная политика и тп), ставка – на предложение.
Факторы эконом роста:

1.Факторы предложения – земля, труд, капитал, предприним способности, начно техн прогресс – необходим анализ этих факторов.

2. Факторы спроса - уровень эконом. активности; циклические колебания.

Факторы тормозящие эконом рост: 1.экологические факторы (необходима охрана окруж среды), 2.криминализация бизнеса, 3. охрана труда.


51. Современные проблемы экономического роста в России.

Проблемы, препятствующие стабильному и долгосрочному экономическому росту: 

1)низкая эффективность государственного управления. Слабая институциональная среда, недостаточно высокий уровень защиты прав собственности и неэффективное функционирование судебной системы. Избыточным и обременительным остается вмешательство органов власти в деятельность хозяйствующих субъектов. Государство не обеспечивает предоставление в достаточной степени высокого качества услуг.
2)отсутствие условий и стимулов для развития человеческого капитала.Демографическая ситуация в стране хар-ся крайне низким уровнем рождаемости, не обеспечивающим простого воспроизводства населения, высоким уровнем смертности, неэффективным использованием миграционного потенциала, что не соответствует стратегическим интересам РФ и представляет угрозу национальной безопасности.
3)низкий уровень конкуренции и высокая доля нерыночного сектора. Высокая доля нерыночного сектора в отдельных отраслях экономики, непрозрачность деятельности субъектов естественных монополий, что не позволяет полностью сформировать рыночную среду; 
4)неравномерное осуществление реформ на региональном и муниципальном уровнях. Существующие ограничения на межрегиональное перемещение факторов пр-ва, связанные с неразвитостью рынков жилья, капитала и транспорта, снижают эффективность экономических связей между регионами РФ. 
5)низкий уровень интеграции российской экономики в международные экономические отношения. Российская экономика характеризуется невысокой степенью диверсификации экспорта, неэффективным использованием конкурентных преимуществ в экспорте услуг и продукции наукоемких отраслей; 
6)слабая диверсификация российской экономики, создающая высокую зависимость от мировой конъюнктуры цен на основные экспортные товары.

Необходимо изменить структуру российской экономики и снизить ее зависимость от внешнеэкономической конъюнктуры, прежде всего от конъюнктуры цен на топливно-сырьевые ресурсы.

Кроме того, структура российской экономики характеризуется низкой долей продукции малых и средних предприятий в валовом внутреннем продукте. Значительная часть малого бизнеса остается "в тени", не регистрируясь и не платя налоги.

7)инфраструктурные ограничения экономического роста. Экономический рост все больше сталкивается с проблемами развития транспортной сети и энергетики. Принятые за последние годы меры по реформированию естественных монополий, не привели к существенному увеличению инвестиций в указанные сектора экономики. Отчасти это связано с отсутствием институциональных условий, обеспечивающих прозрачность их деятельности, а также контроль за эффективным расходованием средств. 

52. Потребление и сбережения. Инвестиции и их роль в развитии экономики.
Совокупный спрос состоит из: спроса на потребительские товары + инвестиции + гос.расходы + чистый экспорт. На потребление приходится порядка 50% общей величины совокупного спроса. Потребительский спрос-это платежеспособный спрос, или сумма денег, которую тратит население на приобретение потребительских благ. Спрос зависит от многих факторов: уровень цен, экон. ожидания, накопленное богатсво, уровень налогооблажения, политич. и демографич. ситуация и т.д., но основной фактор это доход.

Потребительское поведение меняется под воздействием многих факторов, главным из которых является личный располагаемый доход. Т.е потребление-это часть дохода, кот.используется для приобретения товаров и услуг. 

Сбережения - нетребуемая часть дохода или часть, остающаяся после осуществления всех потребительских расходов (сберегаемая часть доходов). Представители классической школы связывали стремления к сбережениям с величиной процентной ставки. Кейнс отметил что это стремление обусловлено изменениями в доходах. Также стремление обусловлено влиянием многих факторов, например желание обеспечить себе старость, решить проблемы подрастающих детей и т.д. Сбережения - один из важных агрегатов СНС, наряду с ВВП. 

Еще одна часть совокупных расходов - инвестиционные расходы (около 20% от общих расходов). От них зависят колебания деловой активности и темпы роста в будущем. Различают: - чистые инвестиции (нетто), которые равны увеличению объема капитала, обеспечивающему прирост производства; - валовые инвестиции, равные чистым инвестициям + расходы на замещение старого капитала(амортизация).

Направления инвесст.вложений: - производственные(оборудования, здания); -инвес. в товарно-материальные запасы(незавершенное производство, сырье, материалы, готовые изделия); -инвестиции в жилищное строительство.

Также различают: - автономные инвестиции, определяемые внешними факторами. Их величина не зависит от национального дохода; -стимулируемые(производные, индуцированные), величина кот.зависит от колебаний совокупного дохода. Чем выше доход, тем выше инвестиции). Здесь чем больше рост ВВП, тем больше предпринимательская прибыль, что стимулирует инвестиции.

Так же различают финансовые (портфельные) инвестиции, реальные (инвестиции в физические активы) и инвестиции в нематериальные активы. Финансовые инвестиции — вложение денежных средств в ценные бумаги. Реальные инвестиции — вложение в основной капитал и на прирост материально-производственных запасов. (для повышения эффективности пр-ва, инвестиции в расширение пр-ва, в создание новых пр-тв или технологий). Инвестиции в нематериальные активы - вложения в развитие научных исследований, повышение квалификации, приобретение лицензий и т.д.

53. Эффекты мультипликатора и акселератора и их экономический смысл.

Эффект мультипликатора и акселератора относится к теме инвестиций в условиях рын. экономики. С помощью этих коэф. устанавливается взаимосвязь между приростом инвестиций и национ. доходом страны.

Коэфф (эффект) мультипликатора=(прирост национального дохода страны) / (прирост инвестиций). Этот показатель отражает (важно именно так) воздействие прироста инвестиций на последующий прирост национ. дохода.

Коэфф. (эффект) акселератора=(прирост инвестиций(общий) ) / (прирост национального дохода страны), - на сколько увеличились инвестиции в расчете на единицу прироста национ. дохода
Национ. доход состоит из 2-х частей:1.идёт на сбережения (инвестиции); 2.идет на потребление;

Если весь национ. доход ушел на потребление - то нет расширенного воспроизводства (т.е. такого воспроизводства, когда ВВП растет - экономический рост)

Любое изменение расходов, составляющих совокупный спрос (потребительских, инвестиционных, гос-венных) приводит в действие мультипликативный процесс, выражающийся в превышении приращения реального национ. дохода над приращением автономного спроса. 

Т.е. прирост нац.дохода=мультипликатор*прирост совокупных доходов. Мультипликатор - коэф., показывающий насколько возрастет равновесный доход при увеличении совокупного спроса.

Механизм действия муль-ра: любой дополнительный расход становится в экономическом кругообороте доходом тех лиц, которые реализуют товары и услуги. Т.о. на следующем витке экономического кругооборота этот доход может вновь стать расходом, увеличивая тем самым совокупный спрос на товары и услуги. Мультипликативный процесс является затухающим, т.к. в каждом экон.обороте часть дополнительного дохода не поступает вновь в оборот-она сберегается. 

Особую значимость эффект муль-ра имеет, когда изменения происходят в инвестиционных и гос-венных расходах: эти расходы могу влиять на объем национального пр-ва, обеспечивая экономический рост.

Акселератор. Эффект акселерации - существует связь между приростом дохода и продаж и приростом инвестиций для расширения мощностей, производящих товары, на которые возрос спрос.

Производственные инвестиции = (коэф.акселерации) * (изменение дохода).

Эффект акселератора - изменение объема продаж годовой продукции ведет к изменению в спросе на средства пр-ва, производящие эту продукцию.

Если мультипликатор характеризует некое разовое воздействие на доход со стороны спроса в текущем году, то эффект акселератора показывает связь между инвестициями текущего года расширением пр-ва в следующем году.

Автономные инвестиции вызывают действие эффекта мультипликатора, что способствует росту дохода. Следующий за этим рост спроса и объема продаж ведет к появлению стимулированных инвестиций и действию эффекта акселератора.

54. Государственное регулирование рыночной экономики и его формы.

Две причины гос. вмешательства в хозяйственную жизнь: 1) гос-во обеспечивает институционально-правовую основу деятельности экономически агентов, 2) у рынка есть несовершенства и гос-во решает проблемы, которые не может решить сам рынок.

Масштабы гос. вмешательства в экономику можно оценить прежде всего через размеры государственного бюджета и государственного сектора.

Гос-во вовлекается в рыночную экономику с целью поддержания экономической стабильности, макроэкономического равновесия, сглаживания циклических спадов и подъемов в развитии экономики. Прежде всего гос-во способствует эффективной хозяйственной деятельности всех предпринимателей. Для этого оно повышает эффективность рыночного механизма. Государство берет на себя обеспечение правовой основы и социального климата, содействующих эффективному функционированию рыночной экономики. 

Направления макроэкономической  политики:

1.Финансово-бюджетная политика(гос расходы, гос закупки, гос займы). 2.Денежно-кредитная (банковск резервы, денедгая эмиссия, учетная ставка банковского %). 3.Социальная. 4.Инвестиционная. 5.Структурная. 6.Налоговая (налоги). 7.Внешнеэкономическая.
«Магический квадрат» целей и объектов гос. регулирования экономики. Т.е. четыре аспекта которые требуют обязательного гос. вмешательства:

1.Занятость населения. 2.Экономический рост. 3.Цены. 4.Внешнеэкономическое равновесие.

Цены- гос-во должно сдерживать инфляцию.

Занятость населения- уменьшение безработицы.

Экономический рост- политика экономического роста, антикризисная политика (меньше падения, меньше подъемы, т.е. сглаживание пиков кризисов).

Внешнеэкономическое равновесие- поддержание равновесия спрос-предложение.

Сдерживать все четыре показателя гос-во обязано. Вообще, этих углов может быть и больше, четыре это минимум.

Добиваясь успешного результата в одном углу, можно вызвать негативные колебания в другом углу. Именно поэтому квадрат называется магическим.

55. "Магический квадрат" целей и объектов государственной макроэкономической политики.
Две причины гос. вмешательства в хозяйственную жизнь: 1) гос-во обеспечивает институционально-правовую основу деятельности экономически агентов, 2) у рынка есть несовершенства и гос-во решает проблемы, которые не может решить сам рынок.

Гос-во вовлекается в рыночную экономику с целью поддержания экономической стабильности, макроэкономического равновесия, сглаживания циклических спадов и подъемов в развитии экономики. Прежде всего гос-во способствует эффективной хозяйственной деятельности всех предпринимателей. Для этого оно повышает эффективность рыночного механизма. Государство берет на себя обеспечение правовой основы и социального климата, содействующих эффективному функционированию рыночной экономики. 

«Магический квадрат» целей и объектов гос. регулирования экономики. Т.е. четыре аспекта которые требуют обязательного гос. вмешательства:

1.Занятость населения. 2.Экономический рост. 3.Цены. 4.Внешнеэкономическое равновесие.

Цены- гос-во должно сдерживать инфляцию.

Занятость населения- уменьшение безработицы.

Экономический рост- политика экономического роста, антикризисная политика (меньше падения, меньше подъемы, т.е. сглаживание пиков кризисов).

Внешнеэкономическое равновесие- поддержание равновесия спрос-предложение.

Сдерживать все четыре показателя гос-во обязано. Вообще, этих углов может быть и больше, четыре это минимум.

Добиваясь успешного результата в одном углу, можно вызвать негативные колебания в другом углу. Именно поэтому квадрат называется магическим.


56. Финансово-бюджетная политика государства.

Процесс функционирования финансовой системы для выполнения определ. целей на уровне гос-ва представляет собой финансовую политику. Во-первых, речь идет о регулировании экономики с помощью доходов, расходов и налогов. Такое направление использования финансовых средств называется фискальной политикой. Во-вторых - регулирование бюджетных процессов (достижение бюджетного равновесия). Это мер наз бюджетной политикой.

Основная задача финансовой политики - достижение макроэкономич. равновесия между совокупным спросом и совокупным предложением. В этом регулирующем процессе участвуют все элементы финансовой системы. Прежде всего речь идет о доходах и расходах государственного бюджета. Государственный бюджет – это основной финансовый план государства, который по материальному содержанию есть централизованный фонд денежных средств, а по социально-экономической сущности – инструмент перераспределения национального дохода.

Инструменты бюджетной политики: 1.Гос. расходы 2.Гос. доходы 3.Гос. займы (гос. внутренние займы) 4.Гос. предпринимательство.
функции Гос бюджета: 1. Перераспределение национ. дохода; 2.Гос. регулирование и стимулирование экономики; 3.Стимулирование НТП; 4.Финансовое обеспечение социальной политики; 5.Контроль за образованием и использованием централизованного фонда денежных средств.
Расходы гос бюджетов можно разделить на группы: 1.Военные и внешнеполитические расходы; 2.Социально-экономические расходы; 3.Расходы на гос управлению и охрану правопорядка; 4.Проценты по гос долгу.

Доходы бюджета .

Главная роль в мобилизации средств в гос бюджет принадлежит налогам. Под налогами понимают обязательные платежи в бюджет, осуществляемые юрид и физ лицами. Основные  налоги, обеспечивающие поступление в бюджет подоходный налог, налог на прибыль, НДС, акцизы таможенные пошлины. Сущность налогов проявляется в их функциях: Фискальная, Регулирующая, Социальная.

Бюджетный дефицит – это превышение расходов бюджета над его доходами. 

Природа дефицита: 1.необходимость осуществления крупных финансовых вложений в развитие экономики. 2.в результате чрезвычайных обстоятельств. 3.кризисные явления в экономике, ее несбалансированность, неспособность правительства держать под контролем финансовую ситуацию в стране. 4.Источники покрытия бюджетного дефицита – государственные займы и эмиссия ценных бумаг. Иногда как к средству уменьшения бюджетного дефицита прибегают к сокращению расходов на государственные нужды.


57. Денежно-кредитная политика государства.
Совокупность гос. мероприятий в области денежного и кредита, получила название денежно-кредитной (монетарной) политики. Основные цели - обеспечение экономического роста, сдерживание инфляции и поддержание стабильности национальной валюты, Денежно-кредитную политику обычно проводят ЦБ.
В условиях падения пр-ва и увеличения безработицы ЦБ пытаются оживить экономику путем роста денежной массы (в целях расширения кредита) или снижения ставки банковского %. А экономический подъем часто сопровождается «биржевой горячкой», ростом цен, нарастанием диспропорций в экономике. В таких условиях ЦБ стремятся предотвратить «перегрев» экономики при помощи повышения процента, сдерживания роста денежной массы.
Инструменты денежно -кредитной политики.
Процентная (дисконтная) политика. Это условия, на которых ЦБ в конечном счете кредитует КБ и тем самым определяет уровень банковского % в стране. Эффективность данного инструмента зависит от уровня развития денежно-кредитных отношений. 
Установление норм обязательных резервов КБ которые они обязаны держать в ЦБ, с одной стороны способствует улучшению банковской ликвидности, а с другой нормы выступают в качестве прямого ограничителя кредитных возможностей КБ, соответственно ограничителя. роста денежной массы.
Операции на открытом рынке заключаются в продаже или покупке  ЦБ у КБ гос. ценных бумаг. В результате увеличивается (при покупке ЦБ ценных бумаг) либо уменьшается (при их продаже) объем денежных активов КБ в отдельности и банковской системы в целом, что влечет за собой изменение денежной массы и  соответственно стоимости кредита.


58. Инвестиционная и структурная политика гос-ва

Чтобы добиться конъюнктурного подъема, необходимо активизировать гос и частные инвестиции. С этой целью гос-во может:

1.увеличить свои инвестиц. расходы, используя бюджетные и внебюджетные резервы и прибегать к дополнительным займам. Гос-во при этом остается в рамках своих плановых  бюджетных затрат либо выходит за границы бюджетных возможностей, применяя способ дефицитного финансирования;

2.изменять бюджетный план в пользу большего финансирования конъюнктурных мер;
3.поддерживать рост частных инвестиций введением дополнительных налоговых льгот. Достаточно широко практикуется также метод допущения ускоренной амортизации. Он дает возможность предприятию направлять большую, чем это обычно разрешено, часть выручки на восстановление оборудования и тем самым легально уменьшать свой налоговый пресс в первые годы обновления производственного капитала;
4.сокращать налоговые ставки на доходы физических и юридических лиц;
5.предоставлять частному сектору субсидии, например, в целях повышения мобильности рабочей силы во всей экономике или прямой поддержки определенной отрасли.
Т.о. финансовыми методами гос-во как бы противодействует тенденциям движения конъюнктуры, т.е. проводит антициклическую финансовую политику. В случае заниженного уровня инвестиций и потребления гос-во ослабляет налоги и увеличивает свои бюджетные расходы. На этапе высокой конъюнктуры происходит обратное – сокращение бюджетных вливаний и усиление налогового обложения, что снижает возможности потребления и инвестиций в частном секторе. 

Экономическая политика в области структурных изменений - совокупность мер, оказывающих воздействие на изменение меж – и внутриотраслевых пропорций в экономике. Цель данного направления– стимулирование НТП, повышение конкурентоспособности национ. экономики, решение ряда социальных проблем. Конкретные формы реализации в поддержке гос-вом определенных отраслей и видов пр-ва. 

Структурная политика воздействует на всю совокупность структурных элементов в экономике. Влияет на отраслевые, территориальные и организационно – институциональные пропорции.  Действие гос-ва по косвенному регулированию соотношения размеров фирм, нахождению наиболее оптимальной пропорции между их размерами. Гос меры по формированию инфраструктуры также относятся к понятию структурная политика. 

Государство помогает поскольку процесс формирования новых пропорций порой необходимо интенсифицировать (под влиянием внешней конкуренции) или  обеспечить ликвидацию социальных издержек, вызванных структурными переменами. 

59. Социальная политика государства. Распределение доходов. Кривая Лоренца и коэффициент Джини.

Социальная политика - улучшение  жизненных условий почти всех демографических и социальных категорий. Она сосредоточена на профилактике и позитивном совершенствовании экономической системы. (Перераспределение доходов, реализация новых направлений обеспечения населения социальными услугами, регулирование занятости, заработной платы) С помощью социальной политики гос-во стремится воздействовать на поведение домохозяйств в качестве продавцов рабочей силы, потребителей, агентов сбережений. Все направления соц. политики жестко взаимосвязаны: 

1.создание условий для трудовой активности, регулирование занятости и зарплаты, совершенствование трудовых качеств работника (Функция – активная. Объект: Экономически активное население.

2.прямая поддержка доходов через систему социального обеспечения (Функция – защитная. Объект – наиболее нуждающиеся, экономически не защищенные слои населения)

3.развитие человеческой личности, поддержание здоровья, повышение культурного уровня, предоставление натуральных услуг через систему социальной инфраструктуры (Функция – конструктивная. Объект – все слои населения)

Направления социальной политики:

1.Экономически активное население ( создание нормальных условий для оптимального использования труда на пр-ве, предотвращение вырождения и деградации работников – политика занятости, политика заработной платы, законодательное определение условий труда на пр-ве и его охраны)

2.Социальное обеспечение и социальная защита (поддержка доходов населения через систему социального обеспечения) 

Для определения степени неравенства доходов в мировой практике используется кривая Лоренца. 

По кривой Лоренца можно измерить неравенства распределения доходов между домозозяйствами. (американский экономист). Все население страны ранжируется в порядке возрастания дохода: от самого бедного до самого богатого 

Коэффициент Джинни показывает степень отклонения фактического объема распределения доходов населения от линии их равномерного распределения. Для равномерного распределения он равен "0", для абсолютного неравенства он равен "1". Рост коэффициента Джинни свидетельствует о нарушениях воспроизводственного процесса в сфере распределения и перераспределения валовой добавленной стоимости. 

60. Внешнеэкономическая политика гос-ва.
Внешнеэкономическая политика - государственная политика в области экспорта и импорта, таможенных пошлин, тарифов, ограничений, привлечения иностранного капитала и вывоза капитала за рубеж, внешних займов, предоставления экономической помощи другим странам, осуществления совместных экономических проектов. 

Внешнеэкономическая политика - один из основных макроэкономических инструментов, применяемый для ускорения либо замедления экономического роста внутри страны. 

Внешнеэкономическая политика государства сочетает два противоположных элемента: политику свободной торговли – либерализм  и протекционизм, т.е. политику, ограничивающую объем торговли в целях защиты местных производителей от экспансии иностранных конкурентов.

Виды протекционистских ограничений:

1.Импортных пошлин (тарифов) - акцизных налогов на импортируемый товар. Импортные пошлины являются примером экономических ограничений, когда ввоз товаров не запрещается, но за каждую единицу ввозимого товара нужно платить. Иногда пошлина может превышать стоимость ввозимого товара, 

2.Нетарифных барьеров, которые являются более ограничивающими методами, чем тарифы. Это уже пример административных ограничений - прямых мер воздействия, предусматривающих запреты. 

Виды нетарифных барьеров:

1.экспортно-импортные квоты - установление количественных ограничений на объемы экспорта и импорта; 

2.лицензирование  экспорта и импорта, подразумевающее специальное разрешение от государственных органов на ввоз или вывоз товаров, свободный ввоз или вывоз которых не допускается. В странах, где проблемой является не перепроизводство, а дефицит, государство проводит протекционистскую политику «с обратным знаком», когда с помощью тех же пошлин и квот ограничивается не импорт, а экспорт. 
Политика же свободной торговли будет представлять собой комплекс соглашений (обязательно двусторонних) по смягчению ограничений внешнеэкономической деятельности между договаривающимися странами. К примеру, международные соглашения, регулирующие эту сферу отношений, не разрешают применять количественные ограничения экспорта - импорта, т.е. квотирование и лицензирование. 
Гос-во может не только снизить ограничения в свободной торговле с другими странами, но и помогать местным производителям выйти на внешний рынок. С этой целью могут вводиться, например, экспортные премии - выплаты производителям, поставляющим продукцию на экспорт, или льготное налогообложение для экспортеров. Однако действовать можно здесь только разрешенными методами. Так, например, демпинг - продажа товаров на внешних рынках по цене ниже уровня издержек на производство данного товара - запрещен международными торговыми соглашениями.
