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Введение.
По вопросу происхождения термина «финансы» существуют разные точки зрения. Одни авторы утверждают:  “этот термин возник в XIII – XV веках  в торговых городах Италии, а в дальнейшем получил международное распространение и стал употребляться как понятие, связанное с системой денежных отношений между населением и государством.”.  Другие авторы утверждают, что:  “это понятие было введено  в  обиход   французским ученым Ж. Боденом, который в 1755 г. издал работу «Шесть книг о республике».” 
Возникновение государства предполагает, кроме всего прочего, установление определенных взаимоотношений по распределению и перераспределению создаваемых экономических благ между государством в лице верховной власти и остальными субъектами воспроизводственных отношений. Собственно, эти отношения и определялись понятием «финансы».
В обществах с преобладанием натуральных отношений перераспределительные процессы носили прежде всего характер натуральных налогов и различного рода личных повинностей. Развитие товарно-денежных отношений привело к изменению формы перераспределительных  отношений, - они стали носить преимущественно денежный характер. Однако суть этих отношений принципиально не меняется. 
 В то же время любые перераспределительные процессы создаваемых экономических благ в обществе отождествлять с финансами вряд ли правомерно. Собственно понятие «финансы» в современном его представлении можно отнести к этапу обособления государственной казны,  возникновению государственного бюджета. 
Следует отметить, что представление о финансах, сущности финансовых отношений видоизменялось. Трансформация взглядов на экономическую категорию финансов с конца XVII до конца XX в. достаточно емко и компактно дана в работе С. Витте. Он считал, что  : “… с конца XVII века… под словом «финансы»… стали понимать всю совокупность государственного имущества и вообще состояние всего государственного хозяйства. В смысле всей совокупности материальных средств, имеющихся в распоряжении государства – его доходов, расходов и долгов, - понимается это слово и теперь. Таким образом, науку о финансах можно определить как науку о способах наилучшего удовлетворения материальных потребностей государства.”.

Итак, можно сказать, что первоначально понятие «финансы» рассматривалось только  в плоскости формирования, а в дальнейшем и использования денежных фондов для удовлетворения государственных нужд. Позднее эта экономическая категория получила название «публичные финансы», которые  в настоящее время включают в себя государственные и местные финансы (финансы органов местного самоуправления).
Рыночная экономика, при всем разнообразии ее моделей, известных мировой практике, характеризуется тем, что представляет собой социально ориентированное хозяйство, дополняемое государственным регулированием. Огромную роль, как в самой структуре рыночных отношений, так и в механизме их регулирования со стороны государства играют финансы. Они — неотъемлемая часть рыночных отношений и одновременно важный инструмент реализации государственной политики. Вот почему сегодня как никогда важно хорошо знать природу финансов, глубоко разбираться в условиях их функционирования, видеть способы наиболее полного их использования в интересах эффективного развития общественного производства.

В структуре финансовых взаимосвязей народного хозяйства финансы предприятий занимают исходное, определяющее положение, так как обслуживают основное звено общественного производства, где создаются материальные и нематериальные блага и формируется преобладающая масса финансовых ресурсов страны.

Неизбежный переход страны к рыночной экономике был невозможен, пока сохранялась в огромных масштабах государственная собственность, препятствующая развитию конкуренции, соревнования  за достижение лучших результатов деятельности. Было необходимо начать последовательное разгосударствление собственности, так как одной из основ рыночной экономики является многообразие форм собственности: и государственной, и частной, и акционерной,  и других.

Проводимые экономические реформы повлекли за собой глобальное изменение в структуре финансовых и производственных отношений.  Цель данной работы – рассмотреть изменившуюся структуру финансовых ресурсов коммерческих предприятий, так как именно финансы предприятия являются основой производственной деятельности.

Как мне кажется, наиболее значимыми вопросами являются вопросы о роли финансов в кругообороте основных производственных фондов; формировании и использовании оборотных средств; и, наконец,  самый уязвимый вопрос – это вопрос о распределении прибыли.
Финансы коммерческих организаций и предприятий, явля​ясь основным звеном финансовой системы, охватывают процес​сы создания, распределения и использования ВВП в стоимост​ном выражении. Они функционируют в сфере материального производства, где в основном создаются совокупный общест​венный продукт и национальный доход.

Финансовые условия хозяйствования претерпели существен​ные изменения, которые выразились в либерализации экономи​ки, изменении форм собственности, проведении широкомас​штабной приватизации, изменении условий государственного регулирования, введении системы налогообложения коммерче​ских организаций и предприятий. Все это привело к повыше​нию роли распределительных отношений. Конечной целью предпринимательской деятельности стало извлечение прибыли при сохранении собственного капитала.

В ходе предпринимательской деятельности коммерческих организаций и предприятий возникают определенные финансо​вые отношения, связанные с организацией производства и реа​лизацией продукции, оказанием услуг и выполнением работ, формированием собственных финансовых ресурсов и привлечением внешних источников финансирования, их распределением и использованием.

Материальной основой финансовых отношений являются деньги. Финансовые отношения — часть денежных отношений. Они   возникают лишь при реальном движении денежных средств и со​провождаются формированием и использованием собственного капитала,   централизованных и децентрализованных фондов де​нежных средств.

1.    Финансовые отношения коммерческих предприятий.
Финансы коммерческих предприятий и организаций — это фи​нансовые или денежные отношения, возникающие в ходе предпринимательской деятельности в процессе формирова​ния собственного капитала, целевых фондов денежных средств, их распределения и использования.

По своему экономическому содержанию всю совокупность финансовых отношений можно сгруппировать по следующим направлениям:

· между учредителями в момент создания предприятия — связаны с формированием собственного капитала и в его составе уставного (акционерного, складочного) капитала. Конкретные способы образования уставного капитала за​висят от организационно-правовой формы хозяйствования. В свою очередь уставный капитал является первоначальным источником формирования производственных фондов, приобретения нематериальных активов;

· между предприятиями и организациями — связаны с про​изводством и реализацией продукции, возникновением вновь созданной стоимости. Это финансовые отношения между поставщиком и покупателем сырья, материалов, го​товой продукции и т.п., отношения со строительными организациями при осуществлении инвестиционной дея​тельности, с транспортными организациями при перевоз​ке грузов, с предприятиями связи, таможней, иностран​ными фирмами и т.п. Эти отношения являются основны​ми, поскольку от их эффективной организации во многом зависит конечный финансовый результат коммерческой деятельности;

· между предприятиями и его подразделениями (филиалами, цехами, отделами, бригадами) — по поводу финансирования расходов, распределения и использования прибыли, оборотных средств. Эта группа отношений влияет на ор​ганизацию и ритмичность производства;

· между предприятием и его работниками — при распреде​лении и использовании доходов, выпуске и размещении акций и облигаций предприятия, выплате процентов по облигациям и дивидендов по акциям, взыскании штрафов и компенсаций за причиненный материальный ущерб, удержании налогов с физических лиц. От организации этой группы отношений зависит эффективность исполь​зования трудовых ресурсов;

· между предприятием и вышестоящей организацией, внут​ри финансово-промышленных групп, внутри холдинга, с союзами и ассоциациями, членом которых является пред​приятие. Финансовые отношения возникают при форми​ровании, распределении и использовании централизован​ных целевых денежных фондов и резервов, финансирова​нии целевых отраслевых программ, проведении марке​тинговых исследований, научно-исследовательских работ, проведении выставок, оказании финансовой помощи на возвратной основе для осуществления инвестиционных проектов и пополнения оборотных средств. Эта группа отношений связана, как правило, с внутриотраслевым пе​рераспределением денежных средств и направлена на поддержку и развитие предприятий;

· между коммерческими организациями и предприятиями — связаны с эмиссией и размещением ценных бумаг, вза​имным кредитованием, долевым участием в создании со​вместных предприятий. От организации этих отношений зависит возможность привлечения дополнительных ис​точников финансирования предпринимательской деятель​ности;

· между предприятиями и финансовой системой государст​ва — при уплате налогов и осуществлении других плате​жей в бюджет, формировании внебюджетных фондов, предоставлении налоговых льгот, применении штрафных санкций, финансировании из бюджета;

· между предприятиями и банковской системой — в процессе хранения денег в коммерческих банках, получения и погашения ссуд, уплаты процентов за банковский кредит, покуп​ки и продажи валюты, оказания других банковских услуг;

· между предприятиями и страховыми компаниями и орга​низациями — при страховании имущества, отдельных ка​тегорий работников, коммерческих и предприниматель​ских рисков;

· между предприятиями и инвестиционными институтами — в ходе размещения инвестиций, приватизации и др.

Каждая из перечисленных групп отношений имеет свои осо​бенности и сферу применения. Однако все они носят двусто​ронний характер, и их материальной основой является движение денежных средств. Движением денежных средств сопровождает​ся формирование собственного и в его составе уставного капи​тала предприятия, начинается и завершается кругооборот средств предприятия, формирование и использование денежных фондов и резервов.
2.    Функции финансов.

Сущность финансов проявляется в их функциях, под которыми понимают “работу”, выполняемую финансами.  В соответствии с этим можно выделить несколько  функций финансов: распределительную,  контрольную, регулирующую и стимулирующую.  Функции финансов коммерческих предприятий и организаций те же, что и общегосударственных финансов. К основным относят — распределитель​ную и контрольную. Однако многие экономисты выделяют также регулирующую и стимулирующую функции финансов. Все функции тесно взаимосвязаны.

 Посредством распределительной функции происходят формирование первоначального капитала, образующегося за счет вкладов учредителей, авансирование его в производство, воспроизводство капитала, создание основных пропорций при распределении доходов и финансовых ресурсов, обеспечиваю​щих оптимальное сочетание интересов отдельных товаропроиз​водителей, хозяйствующих субъектов и государства в целом. С распределительной функцией финансов связано формирование денежных фондов коммерческих предприятий и организаций посредством распределения и перераспределения поступающих доходов. К ним относятся: уставный капитал или уставный фонд, резервный фонд, добавочный капитал, фонд накопления, фонд потребления, валютный фонд и др.

Распределительные отношения затрагивают интересы как обще​ства в целом, так и отдельных хозяйствующих субъектов, их работ​ников, акционеров, кредитных и страховых институтов. Поэтому первостепенная задача — их оптимальная организация. Выполне​нию этой задачи способствует контрольная функция финансов.

При нарушении нормального кругооборота средств, увеличе​нии затрат на производство продукции, выполнение работ, оказание услуг снижаются доходы хозяйствующего субъекта и об​щества в целом, что свидетельствует о недостатках в производст​венном процессе, недостаточном воздействии распределитель​ных отношений на эффективность производства. Анализ финан​совых показателей позволяет оценить итоги хозяйственной дея​тельности и при необходимости применить меры финансового воздействия с целью улучшения финансовых результатов.

Объективная основа контрольной функции — стоимост​ной учет затрат на производство и реализацию продукции, вы​полнение работ и оказание услуг, процесс формирования дохо​дов и денежных фондов. Финансы как распределительные от​ношения обеспечивают источниками финансирования воспро​изводственный процесс (распределительная функция) и тем са​мым связывают воедино все фазы воспроизводственного процес​са: производство, обмен, потребление. Однако распределить и использовать доходов больше, чем создано в процессе производ​ства продукции, выполнения работ и оказания услуг и получено после их реализации, невозможно. Размер получаемых хозяйст​вующим субъектом доходов определяет возможности его даль​нейшего развития. От эффективности производства, снижения затрат, рационального использования финансовых ресурсов за​висят конкурентоспособность предприятия, его финансовая ус​тойчивость.
Регулирующая функция финансов определяется основной характеристикой финансов как отношений, санкционированных государством. Посредством финансов и их механизмов регулируются основные макроэкономические пропорции экономики: уровень цен, объем валового национального продукта, процентные ставки и прочее. Именно финансы стимулируют расширенное воспроизводство и определяют целесообразную деятельность по созданию централизованных и децентрализованных денежных средств, используемых на производственные и социальные нужды общества.  Проще говоря, регулирующая функция состоит из классификации и систематизации действующих потребностей и возможностей общества и государства.
Стимулирующая функция финансов состоит в том, что государство с помощью целой системы финансовых рычагов может оказать воздействие на развитие предприятий или отраслей в целом в нужном обществу направлении. Имея такой финансовый рычаг, как распределение денежных доходов, государство может эффективно стимулировать или сдерживать развитие любого экономического процесса. Также к рычагам воздействия на экономические процессы можно отнести: бюджет, цены и тарифы, налоги, экспортно-импортные пошлины.
Финансовый контроль за деятельностью хозяйствующего субъекта осуществляют:

· непосредственно хозяйствующий субъект путем всесто​роннего анализа финансовых показателей, оперативного контроля за ходом выполнения финансовых планов, свое​временным поступлением выручки от реализации продук​ции (работ, услуг), обязательств перед поставщиками то​варно-материальных ценностей, заказчиками и потреби​телями продукции, государством, банками и другими контрагентами;

· акционеры и владельцы контрольного пакета акций путем контроля за эффективным вложением денежных средств, получением прибыли и выплатой дивидендов;

· налоговые органы, которые следят за своевременностью и полнотой уплаты налогов и других обязательных платежей в бюджет;

· контрольно-ревизионная служба Министерства финансов РФ, контролирующая финансово-хозяйственную деятель​ность предприятий и организаций, использующих бюд​жетные средства;

· коммерческие банки при выдаче и возврате ссуд, оказа​нии других банковских услуг;

· независимые аудиторские фирмы при проведении ауди​торских проверок.

Положительный финансовый результат хозяйственной дея​тельности коммерческих организаций и предприятий свидетель​ствует об эффективности применяемых форм и методов управ​ления финансовыми ресурсами, и, наоборот, отрицательный ре​зультат или отсутствие его — о недостатках в управлении фи​нансовыми ресурсами, организации производства и возможно​сти банкротства предприятия.

3.   Принципы организации финансов коммерческих организаций и предприятий.
Финансовые отношения коммерческих организаций и пред​приятий строятся на определенных принципах, связанных с основами хозяйственной деятельности: хозяйственная само​стоятельность, самофинансирование, материальная заинтере​сованность, материальная ответственность, обеспечение фи​нансовыми резервами.

Принцип хозяйственной самостоятельности не может быть реализован без самостоятельности в области финансов. Хозяйст​вующие субъекты независимо от формы собственности само​стоятельно определяют сферу экономической деятельности, ис​точники финансирования, направления вложения денежных средств, с целью извлечения прибыли. Рынок стимулирует ком​мерческие организации и предприятия к поиску новых сфер приложения капитала, созданию гибких производств, соответст​вующих потребительскому спросу. Коммерческие организации и предприятия с целью получения дополнительной прибыли могут осуществлять финансовые инвестиции краткосрочного и долго​срочного характера в форме приобретения ценных бумаг других предприятий, государства, участия в формировании уставного капитала других хозяйствующих субъектов. Однако о полной хозяйственной самостоятельности говорить нельзя, так как госу​дарство регламентирует отдельные стороны их деятельности. Так, законодательно устанавливаются взаимоотношения ком​мерческих организаций и предприятий с бюджетами разных уровней. Коммерческие организации и предприятия всех форм собственности в законодательном порядке уплачивают необхо​димые налоги в соответствии с установленными ставками, уча​ствуют в формировании внебюджетных фондов. Государство оп​ределяет и амортизационную политику. Начисление амортиза​ции по основным средствам, приобретенным до 1998г., проис​ходит по нормам, установленным законодательно.

Принцип самофинансирования.  Реализация этого принципа — одно из основных условий предпринимательской деятельности, которое обеспечивает конкурентоспособность хозяйствующего субъекта. Самофинансирование означает полную самоокупае​мость затрат на производство и реализацию продукции, выпол​нение работ и оказание услуг, инвестирование в развитие произ​водства за счет собственных денежных средств и при необходи​мости банковских и коммерческих кредитов. В развитых рыноч​ных странах на предприятиях с высоким уровнем самофинанси​рования удельный вес собственных средств достигает 70% и более.

К основным собственным источникам финансирования ком​мерческих предприятий и организаций относятся: амортизаци​онные отчисления, прибыль, отчисления в ремонтный фонд. Доля собственных источников в общем объеме инвестиций рос​сийских предприятий в 2007 г. составила 78%, что соответствует уровню развитых рыночных стран. Однако общий объем денеж​ных средств еще достаточно низкий и не позволяет осуществлять в полной мере серьезные инвестиционные программы. В настоящее время не все коммерческие организации и предприятия способны реали​зовать этот принцип. Предприятия и организации ряда отрас​лей, выпуская продукцию и оказывая услуги, необходимые по​требителю, по объективным причинам не могут обеспечить их рентабельность. К ним относятся отдельные предприятия город​ского пассажирского транспорта, жилищно-коммунального хозяйства, сельского хозяйства, оборонной промышленности, до​бывающих отраслей. Такие предприятия по мере возможности по​лучают государственную поддержку в форме дополнительного фи​нансирования из бюджета на возвратной и безвозвратной основе.

Принцип материальной заинтересованности — объективная необходимость этого принципа обеспечивается основной це​лью предпринимательской деятельности — извлечением при​были. Заинтересованность в результатах предпринимательской деятельности проявляется не только ее участниками, но и го​сударством в целом. На уровне отдельных работников пред​приятия реализация этого принципа может быть обеспечена высоким уровнем оплаты труда. Для предприятия этот прин​цип может быть реализован в результате проведения государст​вом оптимальной налоговой политики, экономически обосно​ванной амортизационной политики, созданием экономических условий для развития производства. Само предприятие может способствовать реализации данного принципа соблюдением экономически обоснованных пропорций при распределении вновь созданной стоимости, формировании фонда потребления и фонда накопления. Интересы государства могут быть соблю​дены рентабельной деятельностью предприятий, ростом произ​водства и соблюдением налоговой дисциплины. Очевидно, что в настоящее время еще не в полной мере  реализуется  этот  принцип,  так как:  
· существующая система налогообложения носит ярко выраженный фискальный характер;

· не все  коммерческие организации и предприятия   выполняют обязательств перед своими работниками по выплате заработной платы в установ​ленные сроки;

· слабый рост производства не позволяет обеспечить интересы государства, полноту и своевременность уплаты налогов в бюджет. 
Принцип материальной ответственности означает наличие оп​ределенной системы ответственности за ведение и результаты финансово-хозяйственной деятельности. Финансовые методы реализации этого принципа различны и регламентируются рос​сийским законодательством. Предприятия, нарушающие дого​ворные обязательства, расчетную дисциплину, сроки возврата полученных кредитов, налоговое законодательство и т.п.,   упла​чивают пени, штрафы, неустойки. К нерентабельным предприятиям, не способным отвечать по своим обязательствам, может быть применена процедура банкротства.

Руководители предприятий несут административную ответст​венность за нарушение налогового законодательства в соответст​вии с Законом РФ от 27 декабря 1991г. № 2118—1 «Об основах налоговой системы в РФ».

К отдельным работникам предприятий и организаций при​меняются система штрафов в случаях допущения брака, лише​ние премии, увольнение с работы в случаях нарушения трудовой дисциплины.  Этот принцип реализован в настоящее время наиболее полно.

Принцип обеспечения финансовыми резервами диктуется усло​виями предпринимательской деятельности, сопряженной с оп​ределенными рисками невозврата вложенных в бизнес средств. В условиях рыночных отношений последствия риска ложатся на предпринимателя, который добровольно и самостоятельно на свой страх и риск реализует разработанную им программу. Кро​ме того, в экономической борьбе за покупателя предпринимате​ли вынуждены продавать свою продукцию с риском невозврата денег в срок. Финансовые вложения предприятий также связаны с риском невозврата вложенных денежных средств, либо полу​чением дохода ниже предполагаемого. Наконец, могут иметь место прямые экономические просчеты в разработке производ​ственной программы. Реализацией этого принципа является формирование финансовых резервов и других аналогичных фон​дов, способных укрепить финансовое положение предприятия в критические моменты хозяйствования.

Финансовые резервы могут формироваться предприятиями всех организационно-правовых форм собственности из чистой прибыли, после уплаты из нее налога и других обязательных платежей в бюджет. Акционерные общества обязаны формиро​вать финансовый резерв в законодательно установленном по​рядке. На практике, из-за низких финансовых возможностей, не все предприятия образуют финансовые резервы, необходимые для их финансовой устойчивости.

Все принципы организации финансов предприятий находят​ся в постоянном развитии и для их реализации в каждой кон​кретной экономической ситуации применяются свои формы и методы, соответствующие состоянию производительных сил и производственных отношений в обществе.

4.   Факторы, влияющие на организацию финансов предприятий.
На организацию финансов предприятий оказывают влияние два фактора: 
· организационно-правовая форма хозяйствования; 

· отраслевые технико-экономические особенности.
Организационно-правовая форма хозяйствования определяется Гражданским кодексом РФ, в соответствии с которым юридиче​ским лицом признается организация, которая имеет в собствен​ности, хозяйственном ведении или оперативном управлении обособленное имущество и отвечает по своим обязательствам этим имуществом. Оно вправе от своего имени приобретать и осуществлять имущественные и личные неимущественные пра​ва, нести обязанности, быть истцом и ответчиком в суде. Юри​дическое лицо должно иметь самостоятельный баланс или смету.    Юридическими лицами могут быть:   
· преследую​щие извлечение прибыли в качестве основной цели своей дея​тельности — коммерческие организации, 
· не имеющие извлече​ние прибыли в качестве такой цели и не распределяющие при​быль между участниками — некоммерческие организации.
Финансовые отношения возникают уже на стадии формиро​вания уставного (складочного) капитала хозяйствующего субъек​та, который с экономической точки зрения представляет собой имущество хозяйствующего субъекта на дату его создания. Юри​дическое лицо подлежит государственной регистрации и счита​ется созданным с момента его регистрации.

Организационно-правовая форма хозяйствования определяет содержание финансовых отношений в процессе формирования уставного (складочного) капитала. Формирование имущества коммерческих организации (хозяйственных товариществ и обществ, товариществ на вере, обществ с ограниченной ответственно​стью, обществ с дополнительной ответственностью, открытых и закрытых акционерных обществ, производственных кооперативов) основано на принципах корпоратив​ности. Имущество государственных и муниципальных (унитарных) предпри​ятий формируется на базе государственных и муниципальных средств.

По-разному решается и вопрос распределения прибыли. Прибыль коммерческих организаций, остающаяся после ее рас​пределения в общем установленном порядке, распределяется между участниками на принципах корпоративности. Прибыль унитарных предприятий после уплаты налога на прибыль и других обязательных платежей целиком остается в распоряже​нии предприятия и используется на производственное и соци​альное развитие.

Отраслевые технико-экономические особенности. Отраслевая специфика влияет на состав и структуру производственных фон​дов, длительность производственного цикла, особенности круго​оборота средств, источники финансирования простого и расши​ренного воспроизводства, состав и структуру финансовых ресур​сов, формирование финансовых резервов и других аналогичных фондов.

Так, в сельском хозяйстве природно-климатические условия диктуют необходимость формирования финансовых резервов как в денежной, так и в натуральной формах; природные условия определяют природный цикл развития растений и животных и, следовательно, кругооборот финансовых ресурсов, необходи​мость их концентрации к определенным периодам, что в свою очередь вызывает необходимость привлечения заемных средств.

Предприятия и учреждения транспорта осуществляют фи​нансово-экономическую деятельность на принципе сочетания государственного регулирования и рыночных отношений. Гото​вой продукцией, подлежащей реализации на транспорте, являет​ся непосредственно транспортный процесс. Таким образом, про​изводство и реализация продукции совпадают по времени, и кругооборот осуществляется в две стадии вместо трех. Затраты общественного труда, связанные с перевозкой продукции, уве​личивают ее стоимость на величину транспортных издержек, которые, помимо дополнительной, новой стоимости, содержат и прибавочный продукт. На транспорте велик удельный вес ос​новных производственных фондов, воспроизводство которых требует значительных денежных средств. Особенности расчетов за транспортные услуги, воспроизводства основных фондов оп​ределяют необходимость централизации части денежных средств на уровне Министерства путей сообщения с их последующим перераспределением, что и отражается в финансовом плане транспортного предприятия.

Организации и предприятия сферы товарного обращения, являясь связующим звеном между производством продукции, и ее потреблением, способствуют завершению кругооборота обще​ственного продукта в товарной форме и тем самым обеспечива​ют его непрерывность. Спецификой торговли является сочета​ние операций производственного характера (сортировка, фасов​ка, упаковка, переработка и хранение сельскохозяйственных продуктов и т.д.) с операциями, связанными со сменой форм стоимости, т. е. непосредственно с реализацией продукции. В составе затрат торговых предприятий отсутствует стоимость за​купаемых товаров. Торговое предприятие закупает уже произве​денные товары, осуществляя затраты лишь на доведение их до потребителей. Имеются свои особенности в составе и структуре оборотных средств, значительная часть которых вложена в то​варные запасы. Особенностью отраслевой структуры основных фондов является сочетание собственных и арендованных основ​ных фондов. Все эти особенности учитываются при формирова​нии финансовых ресурсов и их использовании. 
Финансы строительных организаций также имеют ряд сущест​венных особенностей, обусловленных технико-экономическими особенностями строительного производства. Для строительного производства характерны:  
· длительный производственный цикл по сравнению с промышленностью, 
· большой удельный вес не​завершенного производства в составе оборотных средств. 
По​требность в оборотных средствах имеет большие колебания,  как по отдельным объектам, так и по технологическим циклом, что оказывает влияние на структуру источников финансирования оборотных средств. Осуществление строительства объектов в различных климатических и территориальных зонах определяет индивидуальную стоимость объектов и приводит к неравномер​ному поступлению выручки. Финансирование строительства осуществляется на основе сметной стоимости строительно-монтажных работ. Особенности ценообразования в строительст​ве определяют нормативный порядок планирования прибыли.

5. Затраты предприятия на производство   продукции и выручка от ее реализации.
Затраты предприятия.   Первоначально,  при создании хозяйст​вующих субъектов,
источником приобретения производственных фондов,нематериальных активов,необходимых
для осуществле​ния хозяйственной деятельности, является уставный капитал. В процессе хозяйственной деятельности предприятия несут денеж​ные затраты, не однородные по своему экономическому содер​жанию и назначению. Исходя из их экономического содержания все денежные затраты предприятий можно разбить на три само​стоятельные группы:

· расходы, связанные с извлечением прибыли;

· расходы, не связанные с извлечением прибыли;

· принудительные расходы.

Расходы, связанные с извлечением прибыли, включают затраты на обслуживание производственного процесса, на выполнение работ и услуг, затраты на реализацию продукции (работ, услуг), инвестиции. Расходы, связанные с извлечением прибыли и определяющие себестоимость продукции (работ, услуг), состоят из стоимости материальных затрат (за вычетом стоимости возвратных отхо​дов), затрат на оплату труда, отчислений на социальные нужды, амортизации основных фондов и прочих затрат.
Расходы, не связанные с извлечением прибыли, состоят из средств, направленных на потребление владельцев предприятия, благотво​рительные и гуманитарные цели, отчисления в негосударственные страховые и пенсионные фонды, социальную сферу и т.п.

К принудительным расходам можно отнести налоги и налого​вые платежи, отчисления в государственные внебюджетные фонды, расходы по обязательному страхованию и т.п.

Основными нормативными документами, регламентирующими учет затрат на производство и реализацию продукции, являются:

· Положение о составе затрат по производству и реализации про​дукции (работ, услуг), включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг), и о порядке формирования финансовых результа​тов, учитываемых при налогообложении прибыли, утвержденное Постановлением Правительства Российской Федерации от 5 ав​густа 1992 г. № 552 с последующими изменениями и дополне​ниями; 
· Инструкция по применению плана счетов бухгалтер​ского учета финансово-хозяйственной деятельности предпри​ятия, утвержденная приказом Министерства финансов СССР от 1 ноября 1991 г. № 56 с учетом изменений согласно приказу Министерства финансов Российской Федерации от 26 декабря 1994 г. № 173. 
Детальный анализ затрат по группам, структуре, динамике необходим для внутрифирменного планирования и должен быть направлен на достижение максимальных финансо​вых результатов.

Выручка от реализации продукции (работ, услуг). В процессе производства продукции, выполнения работ, оказания услуг соз​дается новая стоимость, которая определяется ценой реализо​ванной продукции, работ, услуг. Результатом их реализации яв​ляется выручка от реализации продукции, работ, услуг, которая поступает на расчетный счет предприятия. В настоящее время предприятие имеет право самостоятельно определять методы исчисления выручки в зависимости от выбранной учетной поли​тики. Законодательно определены два метода учета выручки от реализации продукции (работ, услуг):

· по мере отгрузки товаров (выполнения работ, услуг) и предъявления контрагенту расчетных документов;

· по мере оплаты и поступления денег на расчетный счет.

В Российской Федерации наибольшее распространение по​лучил второй метод, поскольку позволяет предприятиям произ​водить своевременные расчеты с бюджетом и внебюджетными фондами, так как под начисленные налоги и платежи имеется реальный денежный источник. Однако в случае авансовых рас​четов за отгруженную продукцию (работы, услуги) общий раз​мер денежных средств не всегда совпадает с фактической реали​зацией, поскольку возможна такая ситуация, что деньги на ос​нове предоплаты поступили, а продукция не только не отгруже​на, но и не произведена.

Выручка от реализации продукции (работ, услуг) является основным источником возмещения авансированного в произ​водство продукции (работ, услуг) капитала, его накопления, формирования централизованных и децентрализованных фондов денежных средств. Ее своевременное поступление обеспечивает непрерывность кругооборота средств, бесперебойность произ​водственного процесса. Несвоевременное поступление выручки влечет простои в производстве, снижение прибыли, нарушение договорных обязательств, штрафные санкции.

Использование выручки характеризует начальную стадию распределительных процессов. Из полученной выручки возме​щаются материальные затраты на сырье, материалы, топливо, электроэнергию и другие предметы труда.

Дальнейшее распределение выручки связано с формировани​ем амортизационного фонда как источника воспроизводства ос​новных фондов и нематериальных активов. Оставшаяся часть выручки представляет собой валовой доход, или вновь созданную стоимость, которая направляется на выплату заработанной пла​ты и формирование чистого дохода предприятия. Часть чистого дохода учитывается в себестоимости продукции (работ, услуг) в виде отчислений на социальные нужды (пенсионный фонд, фонд социального страхования, фонд занятости, фонд обяза​тельного медицинского страхования), налогов и сборов, отчис​лений в специальные внебюджетные фонды. Оставшаяся часть представляет собой прибыль предприятия.
Поступление выручки от реализации продукции (выполнения работ, оказания услуг) свидетельствует о завершении кругообо​рота средств. До поступления выручки издержки производства и обращения финансируются за счет оборотных средств.

Результат кругооборота авансированного в производство продукции (работ, услуг) капитала — возмещение затраченных денежных средств и формирование собственных источников финансирования простого и расширенного воспроизводства: амортизационных отчислений и прибыли.

6. Собственный капитал предприятия.
Собственный капитал предприятия представляет собой раз​ницу между суммой активов и суммой внешних обязательств предприятия. Его величина может быть определена только расчетно на основе данных баланса.

Собственный капитал подразделяется на постоянный {уставный) и переменный. Переменная часть его во многом зависит от финан​совых результатов деятельности предприятия. За счет него фор​мируются резервный капитал, добавочный капитал, нераспреде​ленная прибыль. Формирование резервного и добавочного капи​тала имеют разную экономическую природу. Резервный капитал формируется за счет чистой прибыли. Добавочный капитал фор​мируется в результате переоценки отдельных статей внеоборотных активов, а также за счет эмиссионного дохода. Нераспределенная прибыль — чистая прибыль (или ее часть), которая используется на накопление имущества предприятия либо направляется на по​полнение оборотных средств и другие нужды.

Предприятие использует свой уставный капитал на форми​рование основного и оборотного капитала, которые находятся в процессе непрерывного движения, принимая различные формы в зависимости от стадии кругооборота. Деление капитала на ос​новной и оборотный, связано с характером их кругооборота и формой участия в создании готовой продукции.

Основной капитал — часть активов предприятия, вложенная в основные средства, незавершенные долгосрочные инвестиции, нематериальные активы, долгосрочные финансовые вложения.

Основные средства —  средства,  вложенные в основные производственные фонды, то есть  материально-вещественные ценности, относящиеся к средствам труда и используемые в процессе про​изводства в течение периода, превышающего 12 месяцев, или имеющие стоимость на дату приобретения свыше стократного ус​тановленного законом размера минимальной месячной оплаты тру​да за единицу независимо от срока их полезного использования.   
Незавершенные долгосрочные инвестиции — затраты на приобретение оборудования и вложение в незавершенное строи​тельство, которые еще не могут быть использованы в хозяйст​венной деятельности и на которые еще не начисляется аморти​зация.

Нематериальные активы — активы, не имеющие физиче​ской, осязаемой формы, их приобретение связано с долгосроч​ными вложениями, кругооборот которых аналогичен кругообо​роту основных средств.

Долгосрочные финансовые вложения — затраты на долевое участие в уставном капитале других предприятий, вложения в ценные бумаги разного вида на долгосрочной основе, стоимость имущества, переданного в аренду на праве финансового лизинга.

Способы поступления основных фондов в коммер​ческие организации и на предприятия:

· приобретение основных фондов путем долгосрочных ин​вестиций;

· передача объектов учредителями акционерных обществ в счет вклада в уставный (акционерный) капитал;

· безвозмездное получение объектов основных средств от государственных органов, юридических и физических лиц.
Процесс простого и расширенного воспроизводства основ​ных средств и нематериальных активов осуществляется с помо​щью долгосрочных инвестиций.

Расширенное воспроизводство предполагает обновление ос​новных средств и нематериальных активов в размерах, превы​шающих начисленную сумму износа.

Источники долгосрочных инвестиций можно представить в следующем виде:

· собственные средства хозяйствующего субъекта;

· привлеченные денежные средства, полученные от эмис​сии ценных бумаг, паевых и иных взносов юридических и физических лиц;

· денежные средства, поступающие в порядке перераспре​деления из централизованных инвестиционных фондов концернов, ассоциаций и других объединений;

· долгосрочные кредиты банков;

· средства иностранных инвесторов;

· средства внебюджетных фондов;

· средства федерального бюджета и бюджетов субъектов Федерации.
7.  Особенности формирования и использования финансовых ресурсов предприятия в условиях рынка.
Как мне кажется, одним из наиболее удачных определений финансовых ресурсов является следующее: финансовые ресурсы предприятия — это денежные доходы и поступления, находящиеся в распоряжении субъекта хозяйствования и предназначенные для выполнения финансовых обязательств, осуществлению затрат по расширенному воспроизводству и экономическому стимулированию работающих. Формирование финансовых ресурсов осуществляется за счет собственных и приравненных к ним средств, мобилизации ресурсов на финансовом рынке и поступления денежных средств от финансово-банковской системы в порядке перераспределения.

Первоначальное формирование финансовых ресурсов происходит в момент учреждения предприятия, когда образуется уставный фонд. Его источниками в зависимости от организационно-правовых форм хозяйствования выступают: акционерный капитал, паевые взносы членов кооперативов, отраслевые финансовые ресурсы (при сохранении отраслевых структур), долгосрочный кредит, бюджетные средства. Величина уставного фонда показывает размер тех денежных средств (основных и оборотных), которые инвестированы в процесс производства. Основным источником финансовых ресурсов на действующих предприятиях выступает стоимость реализованной продукции (оказанных услуг), различные части которой в процессе распределения выручки принимают форму денежных доходов и накоплений. Финансовые ресурсы формируются главным образом за счет прибыли и амортизационных отчислений. Наряду с ними источниками финансовых ресурсов также выступают:

· выручка от реализации выбывшего имущества;
· устойчивые пассивы;
· целевые поступления, т. е. плата за содержание детей в дошкольных учреждениях и т. п.;
· мобилизация внутренних ресурсов в строительстве и др.

Разворачивающиеся повсеместно процессы приватизации государственной собственности привели к тому, что появился еще один источник финансовых ресурсов — паевые и иные взносы членов трудового коллектива.

Значительные финансовые ресурсы, особенно по вновь создаваемым и реконструируемым предприятиям, могут быть мобилизованы на финансовом рынке. Формами их мобилизации являются: продажа акций, облигаций и других видов ценных бумаг, выпускаемых данным предприятием, кредитные инвестиции.

До перехода на рыночные условия хозяйствования значительные финансовые ресурсы предприятия получали на основе внутриотраслевого перераспределения денежных средств и бюджетного финансирования. Однако принципы рыночного хозяйствования, внедрение коммерческих начал в деятельность предприятий, естественно, потребовали принципиально иных подходов к формированию финансовых ресурсов. Ориентация на инициативу и предприимчивость, полная материальная ответственность обусловили два важнейших изменения в области финансовых взаимосвязей предприятий с другими структурами: во-первых, развитие страховых операций, и, во-вторых, существенное сокращение сферы безвозмездно получаемых ассигнований. В этой связи при переходе на рыночные основы хозяйствования в составе финансовых ресурсов, формируемых в порядке перераспределения, все большую роль играют выплаты страхового возмещения, поступающие от страховых компаний, и все меньшую — бюджетные и отраслевые финансовые источники. Предприятия могут получать финансовые ресурсы: 
· от ассоциаций и концернов, в которые они входят (лишь в том случае, если это предусмотрено механизмом использования соответствующих денежных фондов); 
· от вышестоящих организаций — при сохранении отраслевых структур; 
· от органов государственного управления — в виде бюджетных субсидий на строго ограниченный перечень затрат. 
Зато в условиях функционирования рынка ценных бумаг появились такие виды финансовых ресурсов, как дивиденды и проценты по ценным бумагам других эмитентов, а также прибыль от проведения финансовых операций.

Использование финансовых ресурсов осуществляется предприятием по многим направлениям, главными из которых являются:

· платежи органам финансово-банковской системы, обусловленные выполнением финансовых обязательств. Сюда относятся; налоговые платежи в бюджет, уплата процентов банкам за пользование кредитами, погашение ранее взятых ссуд, страховые платежи и т. д.;

· инвестирование собственных средств в капитальные затраты (реинвестирование), связанное с расширением производства и техническим его обновлением, переходом на новые прогрессивные технологии, использование “ноу-хау” и т. д.;

· инвестирование финансовых ресурсов в ценные бумаги, приобретаемые на рынке: акции и облигации других фирм, обычно тесно связанных кооперативными поставками с данным предприятием, в государственные займы и т. п.;

· направление финансовых ресурсов на образование денежных фондов поощрительного и социального характера;

· использование финансовых ресурсов на благотворительные цели, спонсорство и т. п.
8.  Организация финансовой работы предприятия.

С переходом на рыночные основы хозяйствования необычайно возрастает не только роль руководителей предприятий, членов правлений акционерных компаний, но и финансовых служб, игравших второстепенную роль в условиях административно-командных методов управления. В условиях рыночной экономики важнейшие задачи финансовых служб — не только выполнение обязательств перед бюджетом, банками, поставщиками, своими работниками, но и организация финансового менеджмента.

Изыскание финансовых источников развития предприятия, направлений наиболее эффективного инвестирования финансовых ресурсов, операции с ценными бумагами и другие вопросы финансового менеджмента становятся основными для финансовых служб предприятий в условиях рыночной экономики. Суть финансового менеджмента заключается в такой организации управления финансами  со стороны соответствующих служб, которая позволяет привлекать дополнительные финансовые ресурсы на самых выгодных условиях, инвестировать их с наибольшим эффектом, осуществлять прибыльные операции на финансовом рынке, покупая и перепродавая ценные бумаги. Достижение успеха в области финансового менеджмента во многом зависит от такого поведения работников финансовых служб, при котором главными становятся инициатива, поиск нетрадиционных решений, масштабность операций и оправданный риск, деловая хватка. Финансовый менеджмент представляет собой систему опти​мального управления денежными потоками, возникающими в процессе финансово-хозяйственной деятельности предпри​ятия с целью достижения поставленной цели и максимиза​ции прибыли. Объектом управления в финансовом менеджменте является денежный оборот хозяйствующего субъекта. Он предполагает раз​работку рациональной финансовой стратегии и тактики пред​приятия на основе анализа финансовой отчетности, прогнозных оценок денежных поступлений и выплат, их зависимости от из​менения структуры активов и пассивов предприятия. Это меняет прежние представления о структуре финансовой службы и ее месте в системе управления предприятием. Кон​кретная структура финансовой службы зависит от организаци​онно-правовой формы хозяйствования, размеров предприятия, объема производства,  величины денежного оборота.

В функции финансовой службы входят:

· участие в разработке и исполнении бизнес-плана;

· разработка финансовой программы развития;

· определение кредитной политики;

· управление денежными потоками, возникающими в ре​зультате текущей (основной), инвестиционной и финан​совой деятельности;

· разработка валютной политики;

· осуществление финансового планирования;

· осуществление расчетов с поставщиками, покупателями, ком​мерческими банками, бюджетом и другими контрагентами;

· обеспечение страхования от финансовых и других рисков;

· анализ финансово-хозяйственной деятельности;

· контроль за целевым и эффективным использованием де​нежных средств.

В зависимости от размеров предприятия, его отраслевой принадлежности, поставленных целей перечисленные функции могут детализироваться и расширяться.

Мобилизуя денежные средства других собственников на покрытие затрат своего предприятия, работники финансовой службы прежде всего должны иметь ясное представление о целях инвестирования ресурсов и уже в соответствии с ними давать рекомендации о формах привлечения средств. Для покрытия краткосрочной и среднесрочной потребности в средствах целесообразно использовать ссуды кредитных учреждений. При осуществлении крупных капитальных вложений в реконструкцию и расширение предприятия можно воспользоваться выпуском ценных бумаг; однако, подобная рекомендация может быть дана лишь в том случае, если финансисты основательно изучили финансовый рынок, проанализировали спрос на разные виды ценных бумаг, учли возможное изменение конъюнктуры и, взвесив все это, тем не менее уверены в сравнительно быстрой и выгодной реализации ценных бумаг своего предприятия.
9.  Роль финансов в кругообороте основных производственных фондов.
Материально-технической основой процесса производства на любом предприятии являются основные производственные фонды. В условиях рыночной экономики первоначальное формирование основных фондов, их функционирование и расширенное воспроизводство осуществляется при непосредственном участии финансов, с помощью которых образуются и используются денежные фонды целевого назначения, опосредующие приобретение, эксплуатацию и восстановление средств труда.

Первоначальное формирование основных фондов на вновь создаваемых предприятиях происходит за счет основных средств, являющихся частью уставного фонда. Основные средства — это денежные средства, инвестированные в основные фонды производственного и непроизводственного назначения. В момент приобретения основных фондов и принятия их на баланс предприятия величина основных фондов количественно совпадает со стоимостью основных фондов. В дальнейшем, по мере участия основных фондов в производственном процессе их стоимость раздваивается: одна ее часть, равная износу, переносится на готовую продукцию, другая — выражает остаточную стоимость действующих основных фондов.

Сношенная часть стоимости основных фондов, перенесенная на готовую продукцию, по мере реализации последней постепенно накапливается в денежной форме в специальном амортизационном фонде. Данный фонд формируется посредством ежегодных амортизационных отчислений и используется для простого и частично — расширенного воспроизводства основных фондов. Направление амортизации на расширенное воспроизводство основных фондов обусловлено спецификой ее начисления и расходования: начисляется она в течение всего нормативного срока службы основных фондов, а необходимость в ее расходовании наступает лишь после фактического их выбытия. Поэтому до момента замены выбывших из эксплуатации основных фондов начисленная амортизация является временно свободной и может использоваться как дополнительный источник расширенного воспроизводства. Кроме того, использованию амортизации на расширенное воспроизводство содействует научно-технический прогресс, в результате которого некоторые виды основных фондов могут удешевляться, в действие вводятся более совершенные и более производительные машины и оборудование.

Величина амортизационного фонда ежегодно рассчитывается путем умножения балансовой стоимости основных фондов на норму амортизации. Экономически обоснованные нормы амортизации имеют большое значение. Они позволяют, с одной стороны, обеспечить полное возмещение стоимости выбывающих из эксплуатации основных фондов, а с другой — установить подлинную себестоимость продукции, составным элементом которой выступают амортизационные отчисления. С точки зрения коммерческого расчета одинаково плохо как занижение норм амортизации (ибо оно может привести к недостатку финансовых ресурсов, необходимых для простого воспроизводства основных фондов), так и их необоснованное завышение, вызывающее искусственное удорожание продукции и снижение рентабельности производства. Нормы амортизации периодически пересматриваются, так как изменяются сроки службы основных фондов, ускоряется процесс переноса их стоимости на изготовляемый продукт под воздействием научно-технического прогресса и других факторов. Также периодически производится и переоценка основных фондов; ее цель состоит в том, чтобы привести балансовую стоимость основных фондов в соответствие с действующими ценами и условиями воспроизводства.  В современных экономических условиях (наличие инфляции) и при проведении экономических реформ (например, приватизации) такая переоценка должна проводиться чаще.

В практике хозяйствования применяются разные методы исчисления амортизационного фонда: линейный, регрессивный, ускоренной амортизации. При этом нормы амортизации устанавливаются либо в процентах к балансовой стоимости основных фондов, либо в твердых суммах на единицу выработанной продукции; иногда они зависят от объема выполненных работ.

При линейном методе исчисление амортизационных сумм происходит по фиксированным нормам в течение всего срока производительного использования основных фондов. Применение равномерного метода начисления амортизации в условиях стабильных цен на основные виды средств труда было оправданным. Но в условиях роста цен, особенно по вновь вводимой технике, целесообразен переход на регрессивный метод, при котором наиболее высокая норма амортизации устанавливается в начале амортизационного периода, а затем она постепенно снижается.  В условиях инфляции переход к регрессивному методу исчисления амортизации способствует своевременному накапливанию финансовых ресурсов, необходимых для обновления основных фондов.

Еще с января 1991 года в соответствии с Положением о порядке начисления амортизации по основным фондам в народном хозяйстве многим субъектам хозяйствования разрешено применять метод ускоренной амортизации. К ним относятся предприятия, производящие средства вычислительной техники, прогрессивные виды материалов, приборов и оборудования, продукцию на экспорт, а также осуществляющие массовую замену изношенной и морально устаревшей техники. Названные предприятия получили право исчислять амортизационные отчисления по возросшей, но не более чем в два раза, норме амортизации. Это означает, что они определяют новый расчетный срок службы своих основных фондов, который позволяет обеспечить полный перенос амортизируемой стоимости в течение короткого отрезка времени. Для малых предприятий предусмотрены еще более благоприятные условия в части возмещения стоимости орудий труда: В первый год эксплуатации машин и оборудования они смогут списать дополнительно в качестве амортизационных отчислений до 20% первоначальной стоимости основных фондов (со сроком службы свыше 3 лет). Эта мера направлена на то, чтобы стимулировать обновление производственного аппарата на основе новейших достижений науки и техники, что является просто необходимым из-за неконкурентноспособности большинства отечественных промышленных товаров.

В связи с произошедшими изменениями цен на машины, оборудование и транспортные средства,  и сметных цен на строительно-монтажные работы, а также в целях повышения доли амортизационных отчислений в общей величине собственных источников финансовых ресурсов  предприятий, обеспечивающих воспроизводство основных фондов, с 1 января 1992 года введена индексация амортизационных отчислений по всем предприятиям и организациям независимо от форм собственности. Для определения индексированной величины амортизационных отчислений по основным фондам, введенным в эксплуатацию до 1 января 1992 года, используется коэффициент (2,0), на который умножаются амортизационные отчисления, рассчитанные на основе действующих норм амортизации и балансовой стоимости основных фондов на 1 января 1992 года.
Механизм формирования и использования амортизационных отчислений, будучи важным звеном общей системы воспроизводства основных фондов, одновременно является инструментом реализации государственной структурной политики в области производственных инвестиций. Достижение структурных сдвигов осуществляется, прежде всего, через нормы амортизации.

Начисленные амортизационные отчисления через фонд производственного развития используются на полное восстановление основных фондов. Происходит оно в форме капитальных вложений, с помощью которых не только завершается кругооборот авансированной ранее стоимости, но и осуществляется дополнительное инвестирование средств в связи с расширением производства и совершенствованием его материально-технической базы. Расширенное воспроизводство не может быть обеспечено только за счет амортизационных отчислений, поскольку они предназначены главным образом на простое воспроизводство. Поэтому в значительной части капитальные вложения обеспечиваются из национального дохода, причем в капитальные затраты реинвестируются прежде всего собственные финансовые ресурсы предприятия; сюда направляется также акционерный и паевой капитал, мобилизуемый на финансовом рынке, привлекаются кредитные ресурсы, а в особых случаях, специально оговоренных в решениях правительства — бюджетные ассигнования и средства внебюджетных фондов.

В составе собственных финансовых ресурсов предприятия, используемых на капитальные вложения, важное место занимает прибыль. В последнее время наблюдается тенденция увеличения абсолютного размера и доли прибыли в источниках финансирования капитальных вложений.  Как мне кажется, эту тенденцию необходимо развивать, так как ее прогрессивность заключается в том, что источники воспроизводства основных фондов непосредственно увязываются с результатами производственной деятельности. В итоге усиливается материальная заинтересованность предприятий в достижении лучших результатов производства, так как именно от них зависит своевременность и полнота формирования финансовых источников капитальных затрат.

Наряду с прибылью для финансирования капитальных вложений используются также средства, мобилизуемые в самом строительстве (прибыль и экономия по строительно- монтажным работам, выполняемым хозяйственным способом, мобилизация внутренних ресурсов и др.), доходы от реализации выбывшего имущества, средства фондов социального развития и жилищного строительства.

Выделение бюджетных средств на капитальные затраты обеспечивает проведение единой технической политики, создает финансовые предпосылки для регулирования структуры общественного воспроизводства, развития приоритетных отраслей экономики. С переходом на рыночные основы хозяйствования порядок предоставления бюджетных средств на капитальные вложения постепенно меняется. Раньше бюджетные средства выделялись в форме прямых безвозвратных ассигнований; теперь их можно получить через целевые субсидии (инвестиционные ассигнования), субвенции и инвестиционные налоговые кредиты.

Инвестиционный кредит — это денежные средства, оставленные предприятиям малого бизнеса в связи с предоставлением им отсрочки платежей по налогу на прибыль и налогу на имущество, если прибыль в размере сниженного налога реинвестируется в производство, а денежные средства от уменьшения налога на имущество направляются на выкуп имущества в процессе приватизации предприятия. Плательщик налога на прибыль имеет право на инвестиционный кредит в размере 10% стоимости закупленного и введенного в действие оборудования, если оно: 
· во-первых, используется для замены оборудования, закупленного ранее по импорту, проведения  научно-исследовательских  и опытно-конструкторских работ и защиты окружающей среды от загрязнения отходами;

· во-вторых, имеет срок службы более 8 лет;

· в-третьих, состоит из станков и промышленных роботов, управляемых ЭВМ; 
· в-четвертых, позволяет создать рабочие места для инвалидов. 
При этом введены некоторые ограничения.  Одно из них касается численности работающих, которая не может превышать для предприятия соответствующего профиля установленной величины. Другое связано с размером самого инвестиционного кредита, который не должен уменьшать величину авансового платежа по налогу на прибыль и годовую его сумму более  чем на 50%.

Возврат инвестиционного кредита осуществляется в соответствии со сроками и условиями, оговоренными в кредитном соглашении, заключенном между налогоплательщиком и налоговой инспекцией. При этом возврат кредита начинается после двух лет с момента подписания соглашения, а общий период погашения рассчитан на 5 лет.

Президент Российской Федерации имеет право предоставлять предприятию инвестиционный кредит на другие цели и на иных условиях, чем изложенные выше, если средства, полученные за счет уменьшения налогового платежа, будут использоваться на финансирование программ, принятых Государственной Думой.

Налоговый орган не вправе требовать от предприятия уплаты процентов на сумму взятого налогового кредита свыше сложного процента инфляции, признаваемого в качестве официального индекса инфляции Правительством Российской Федерации. В свою очередь предприятие не вправе требовать отсрочки начала выдачи кредита более чем на 3 года с момента заключения кредитного соглашения.
10. Финансовый аспект формирования и   использования оборотных средств.
Для производства продукции предприятию наряду с основными фондами необходимы оборотные производственные фонды, включающие в свой состав производственные запасы (сырье, материалы, топливо, тара и др.), остатки незавершенного производства и расходы будущих периодов. Потребленные в процессе производства оборотные фонды вступают в сферу обращения уже в товарной форме (в виде готовой продукции на складе и в отгрузке), которая затем — по мере реализации готовой продукции — переходит в денежную форму (денежные средства в расчетах, денежные средства в кассе предприятия и на его счетах в банке). Товарная и денежная форма ресурсов, находящихся в сфере обращения, относится к фондам обращения.

Для обеспечения бесперебойного процесса производства и реализации продукции каждое предприятие должно располагать одновременно и оборотными производственными фондами, и фондами обращения. Поэтому в момент ввода в эксплуатацию оно нуждается в такой величине денежных средств в составе сформированного уставного фонда, которая обеспечила бы ему приобретение материальных оборотных фондов и была достаточной для обслуживания процесса производства и реализации продукции. Денежные средства, авансированные в оборотные производственные фонды и фонды обращения, составляют оборотные средства предприятия. Объединение оборотных фондов и фондов обращения в одном понятии основано на экономической сущности оборотных средств, призванных обеспечить непрерывность всего воспроизводственного процесса, в ходе которого фонды обязательно проходят как стадию производства, так и стадию обращения.

Оборотные средства обеспечивают текущие потребности предприятия. Характерная особенность оборотных средств заключается в том, что при нормальном осуществлении хозяйственной деятельности они не покидают производственную сферу: оборотные средства не расходуются, а авансируются в различные виды текущих затрат предприятия. Обслуживая кругооборот производственных фондов, оборотные средства  принимают различные функциональные формы: материальную, производственную, товарную, возвращаясь после окончания каждого производственного цикла к своей исходной денежной форме.

Ритмичность, слаженность и высокая результативность работы предприятия во многом зависят от его обеспеченности оборотными средствами. К примеру, недостаток средств, авансируемых на приобретение материальных запасов, может привести к сокращению производства, невыполнению производственной программы. Излишнее же отвлечение средств в запасы, превышающие действительную потребность, приводит к омертвлению ресурсов, неэффективному их использованию. Поэтому очень важно правильно рассчитать оптимальную потребность предприятия в оборотных средствах. Она определяется путем нормирования, основная цель которого — обеспечить максимальный объем производства и реализации продукции при минимуме оборотных средств.

Для формирования оборотных средств,  предприятие использует как собственные, так и заемные ресурсы. Собственные средства играют главную роль в организации кругооборота фондов, поскольку предприятия, работающие на началах коммерческого расчета, должны обладать определенной имущественной и оперативной самостоятельностью с тем, чтобы вести дело рентабельно и нести ответственность за принимаемые решения. Вместе с тем привлечение заемных средств тоже очень важно, ибо сокращает общую потребность хозяйства в оборотных средствах, стимулирует стремление к эффективному их использованию.

По своей сущности оборотные средства — не финансовая, а общеэкономическая категория; в связи с этим величина находящихся в обороте предприятия денежных средств не может быть отнесена к финансовым ресурсам. Тем не менее, именно финансовые отношения образуют исходную основу существования фонда оборотных средств, а финансовые ресурсы — базу для первоначального формирования и последующего изменения его размера. Финансовые отношения в сфере функционирования оборотных средств возникают в трех случаях:

· в ходе образования уставного фонда предприятия;

· в процессе использования финансовых ресурсов на увеличение собственных оборотных средств;

· при инвестировании излишка оборотных средств  в ценные бумаги.

Формирование собственных оборотных средств, происходит в момент организации предприятия, когда создается его уставной фонд. Источники формирования здесь почти те же, что и у основных средств: акционерный капитал, паевые взносы, устойчивые пассивы, бюджетные средства (в государственном секторе), перераспределяемые средства (если сохраняется вертикальная система управления).

В дальнейшем первоначальная величина собственных оборотных средств может изменяться в зависимости от объема, условий и результатов хозяйственной деятельности на данном предприятии. Успешное выполнение производственной программы, экономия материальных и финансовых ресурсов, повышение качества продукции, бесперебойная ее реализация и т. п. — все это сказывается на состоянии оборотных средств, их сохранности и эффективном использовании.

Наличие собственных оборотных средств, их сохранность, соотношение между собственными и заемными оборотными средствами характеризуют степень финансовой устойчивости предприятия, его положение на финансовом рынке, возможности дополнительной мобилизации финансовых ресурсов с помощью выпуска ценных бумаг. В условиях административно-командной системы управления финансовой устойчивости субъекта хозяйствования не уделялось должного внимания, так как существовавшая в то время система государственной финансовой помощи ни при каких обстоятельствах не допускала его банкротства. Предоставляя бюджетные ассигнования на капитальные вложения, списывая просроченную задолженность предприятий банкам, разрешая выделять хозяйствам отраслевые финансовые ресурсы на восполнение недостатка оборотных средств, государство не допускало, чтобы предприятие оказалось в положении несостоятельного должника даже при низкой эффективности производства и наличии огромных потерь от бесхозяйственности.

С переходом к рынку положение изменилось коренным образом. Принятые в 1992 году законодательные акты “О банкротстве” и “О залоге” возлагают на предприятие всю меру ответственности за использование находящихся в его распоряжении ресурсов. В этих условиях вопросы рационального использования оборотных средств, платежеспособности, финансовой устойчивости приобретают огромное значение.

Платежеспособность предприятия определяется его возможностью своевременно и полностью выполнять платежные обязательства, вытекающие из торговых, кредитных и иных операций денежного характера. Платежеспособность впрямую влияет на формы и условия коммерческих сделок, в том числе на саму возможность получения кредита и условия его предоставления (на какой срок, под какие проценты и т. д.). Платежеспособность определяется с помощью специальной системы коэффициентов, учитывающих реальные и потенциальные финансовые ресурсы предприятия, соотношение между его платежами и текущими денежными поступлениями.

Платежеспособность в области долговых обязательств предприятия выражает его ликвидность; последняя отражает способность предприятия в любой момент совершать необходимые расходы. Ликвидность зависит от величины задолженности, а также от объема ликвидных средств, к которым относятся наличные денежные средства, ресурсы на счетах в банках, ценные бумаги и легко реализуемые элементы оборотных средств. Неспособность предприятия погасить свои долговые обязательства перед кредиторами и бюджетом приводит его к банкротству. Причем основаниями для признания государственного предприятия банкротом являются не только невыполнение им в течение трех месяцев своих финансовых обязательств перед бюджетом, но и невыполнение требований юридических и физических лиц, имеющих к нему имущественные претензии.

Оборачиваемость оборотных средств — это показатель эффективности их использования. Оборачиваемость определяется временем, в течение которого денежные средства совершают полный оборот, начиная от приобретения производственных запасов и кончая поступлением денег на счета предприятия; длительность одного оборота выражается в днях.

Чем быстрее оборачиваются авансированные оборотные средства, тем лучший достигается результат — с помощью одной и той же суммы средств производится и реализуется больше продукции. Важным фактором ускорения оборачиваемости оборотных средств является экономия материальных ресурсов, используемых в производстве, сокращения их расхода на единицу продукции. Именно поэтому в современных условиях такое большое значение приобретает разработка программ, направленных на более рациональное использование сырья, топлива, электроэнергии и других материальных ресурсов, в которых предусмотрены меры по ужесточению правил использования материальных ценностей, усилению экономического стимулирования и повышению материальной ответственности за их расходование.
11. Прибыль и рентабельность предприятия.

Прибыль — важнейшая категория рыночных отношений, ей присущи три функции:

· экономического показателя, характеризующего финансо​вые результаты хозяйственной деятельности предприятия;

· стимулирующей функции, проявляющейся в процессе ее распределения и использования;

· одного из основных источников формирования финансо​вых ресурсов предприятия.

Прибыль — основной источник финансирования прироста оборотных средств, обновления и расширения производства, социального развития предприятия, а также важнейший ис​точник формирования доходной части бюджетов разных уровней.
В рыночной экономике основной целью предприниматель​ской деятельности является получение прибыли, увеличение ма​териальной заинтересованности участников бизнеса в результатах финансово-хозяйственной деятельности. Максимизация прибыли в этой связи является первостепенной задачей финансовых ме​неджеров. На величину прибыли в производственной деятельно​сти оказывают влияние факторы субъективного характера и объек​тивные, не зависящие от деятельности хозяйствующего субъекта.

Субъективные факторы: организационно-технический уро​вень управления предпринимательской деятельностью, конку​рентоспособность выпускаемой продукции, уровень производи​тельности труда, затраты на производство и реализацию продук​ции, уровень цен на готовую продукцию.

Объективные факторы: уровень цен на потребляемые мате​риальные и энергетические ресурсы, нормы амортизационных отчислений, конъюнктура рынка.

Современное состояние экономики, выражающееся в эконо​мической нестабильности, инфляции, монопольном положении отдельных товаропроизводителей, приводит к тому, что рост прибыли происходит в основном за счет роста цен на товары, т. е. за счет инфляционного наполнения прибыли. Отсутствует связь между объемом производства и величиной прибыли. Не действуют в полной мере присущие прибыли функции, что сви​детельствует о расстройстве экономики, неполноценности дей​ствующего механизма хозяйствования. Максимальное получение прибыли за счет интенсивных факторов, финансовое оздоровле​ние экономики, создание эффективной налоговой системы бу​дут способствовать оздоровлению экономики, дальнейшему раз​витию предпринимательства и рыночных отношений.

Рентабельность в отличие от прибыли предприятия, показы​вающей эффект предпринимательской деятельности, характери​зует эффективность этой деятельности. Рентабельность — отно​сительный показатель, отражающий степень доходности пред​приятия. В рыночной экономике существует система показате​лей рентабельности.

Рентабельность продукции можно рассчитать как по всей реа​лизованной продукции, так и по отдельным ее видам.
а).  Рентабельность всей реализованной продукции можно определить как:

· процентное отношение прибыли от реализации продук​ции к затратам на ее производство и реализацию;

· процентное отношение прибыли от реализации продук​ции к выручке от реализованной продукции;

· процентное отношение балансовой прибыли к выручке от реализации продукции;

· отношение чистой прибыли к выручке от реализации

· продукции.

            Эти показатели дают представление об эффективности текущих затрат предприятия и   

            степени доходности реа​лизуемой продукции.
б).  Рентабельность отдельных видов продукции зависит от це​ны и полной себестоимости.  Она определяется как про​центное отношение цены реализации единицы данной продукции за вычетом ее полной себестоимости к полной себестоимости единицы данной продукции.

в).  Рентабельность имущества (активов) предприятия рассчи​тывается как процентное отношение чистой прибыли к средней величине активов (имущества). 
г).  Рентабельности внеоборотных активов определяется как процентное отношение чистой прибыли к средней величине внеоборотных активов.

д).  Рентабельность оборотных активов определяется как про​центное отношение чистой прибыли к среднегодовой стоимости оборотных активов.
е). Рентабельность инвестиций определяется как процентное отношение валовой прибыли к стоимости имущества предприятия.

ж). Рентабельность собственного капитала рассчитывается как процентное отношение чистой прибыли к величине соб​ственного капитала.

Показатели рентабельности используются в процессе анализа финансово-хозяйственной деятельности, принятия управленче​ских решений, решений потенциальных инвесторов об участии в финансировании инвестиционных проектов.

12.  Распределение и использование прибыли.
Прибыль является источником финансирования разных по экономическому содержанию потребностей. В этих условиях важной задачей становится разработка экономически обоснованной системы ее распределения. Главное требование сводится к тому, чтобы в системе распределения прибыли органически сочетались интересы субъектов хозяйствования, общества в целом и конкретных работников. Реализация этого требования обуславливает основные принципы распределения прибыли, которые заключаются в следующем:

· первоочередное выполнение финансовых обязательств перед обществом в целом (в лице государства);

· максимальное обеспечение за счет прибыли потребностей расширенного воспроизводства;

· использование прибыли на материальное стимулирование работающих;

· направление прибыли на социально-культурные нужды.

Конкретные формы претворения в жизнь этих принципов связаны с переводом экономики страны на основы рыночного хозяйствования. С переходом к рынку предприятие по идеи получает финансовую независимость: оно само должно определять, куда, в каких размерах и в какие сроки направлять полученную прибыль. Законом Российской Федерации “О предприятиях и предпринимательской деятельности” установлено, что каждый субъект хозяйствования имеет право самостоятельно распоряжаться прибылью в соответствии с законодательством России, заключенными договорами и уставом предприятия. Единственное, чем государство регламентирует действия предприятия, — это налоги с сопутствующими им льготами и санкциями.

Налог — обязательный взнос плательщиком денежных средств в бюджетную систему в определенных законом размерах и в установленные сроки. Российские предприятия уплачивают разные виды налогов, причем один из них — за счет валового дохода, другие — непосредственно из прибыли. Существует установленная законодательством очередность платежей: сначала из доходов уплачиваются косвенные налоги (НДС, акцизы); затем — все имущественные налоги (на имущество предприятия, земельный, транспортный и др.) и пошлины и, наконец, — остальные налоги, главным среди которых является налог на прибыль. 

За основу исчисления этого налога с 1 января 1992 года берется валовая прибыль. Для получения облагаемой налогом прибыли валовая прибыль корректируется. Облагаемая прибыль затем уменьшается на сумму налоговых льгот, предоставляемых плательщикам.

Льготы призваны стимулировать предпринимательскую деятельность, расширение и обновление на новой технической основе производственного потенциала предприятий, повышение уровня социальной защищенности работающих и т. п.
Налог на прибыль уплачивается предприятиями по единой ставке, которая не варьируется ни в зависимости от организационно-правовой нормы, ни в зависимости от того, под чьей юрисдикцией находится субъект хозяйствования. Исключение составляет прибыль (доход), полученная предприятием от специфических видов деятельности, по которым налог взимается отдельно от общего финансового результата. 
После уплаты налога на прибыль и других обязательных платежей, поступающих в бюджетные и внебюджетные фонды, отраслевая прибыль остается в полном распоряжении предприятия и используется им самостоятельно. Вмешательство государства и его органов в процесс дальнейшего распределения прибыли, происходящий за пределами уплачиваемых налогов, не допускается. Прибыль направляется на выплату дивидендов и процентов, если уставной фонд предприятия был сформирован с участием других инвесторов, и отчисляется на нужды производственного, потребительского и социального характера. При этом состав затрат и порядок их финансирования за счет прибыли довольно разнообразны, что и отражается в учредительных документах предприятий различных организационно-правовых форм.

В современных условиях от объема и уровня прибыли во многом зависят возможности самофинансирования предприятий. Оно применялось и ранее, но распространялось не на все предприятия и к тому же часто дополнялось бюджетным финансированием. С переходом на рыночные условия хозяйствования, распространением принципов коммерческого расчета самофинансирование осуществляется полнее и последовательнее, причем основным источником покрытия затрат, связанных с расширением производства, становится именно прибыль.

При распределении прибыли, определении основных направлений ее использования, прежде всего учитывается рыночная конъюнктура, которая может диктовать необходимость существенного расширения и обновления производственного потенциала предприятия. В соответствии с этим определяются масштабы отчислений от прибыли в фонды производственного развития, ресурсы которых предназначаются для финансирования капитальных вложений, увеличения оборотных средств, обеспечения научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ, внедрения новых технологий, перехода на прогрессивные методы труда и т. п. Часть прибыли используется также на уплату процентов по кредитным инвестициям.

С переходом к рынку значительно возрастают деловые риски. Вероятность неполучения дохода от предпринимательской деятельности диктует необходимость образования  в составе внутренних производственных фондов резервного (рискового) фонда, который обеспечивает финансовую устойчивость предприятия. Размер резервного фонда устанавливается, как правило, на уровне не менее 15% уставного фонда. Формируется резервный фонд за счет ежегодных отчислений, величина которых устанавливается учредительными документами и составляет, как показывает практика, не менее 5% суммы чистой прибыли, оставшейся в распоряжении предприятия после уплаты всех налогов. В рыночной экономике отчис​ления в резервный капитал носят первоочередной характер. Его величина характеризует готовность предприятия к страхованию риска, связанного с предпринимательской деятельностью.
В условиях перехода к рыночной экономике создается принципиально новая система распределения прибыли предприятия. Ее главное отличие заключается в том, что чистая прибыль распределяется не в соответствии с заранее установленными пропорциями (процентами) ее отчислений в фонды экономического стимулирования, состав которых строго регламентирован, а исходя из потребностей, непосредственно по целевому назначению. Поэтому перечень самих фондов экономического стимулирования, конкретные размеры направления в них прибыли формируются под воздействием рыночной конъюнктуры и в связи со специфическими особенностями расходования чистого дохода в различных организационно-правовых формах хозяйствования. Главное требование, которое предъявляется сегодня к системе распределения прибыли, остающейся на предприятии, заключается в том, чтобы обеспечить финансовыми ресурсами потребности расширенного воспроизводства на основе установления оптимального соотношения между средствами, направляемыми на потребление и накопление.

Важное место в системе распределения прибыли занимают сегодня те направления ее использования, которые связаны с формированием поощрительных фондов, предназначенных для стимулирования лучших результатов работы трудовых коллективов. Использование прибыли на формирование поощрительных фондов непосредственно заинтересовывает работников предприятий в достижении более высоких финансовых результатов, поскольку рост прибыли впрямую отражается на размере вознаграждений, выплачиваемых за счет прибыли. Последняя используется на премирование рабочих и служащих по установленным премиальным системам, единовременное поощрение отличившихся работников за выполнение особо важных производственных заданий, выплату вознаграждений за общие результаты работы предприятия по итогам года, оказание единовременной помощи и т. д.

В условиях перехода к рынку с его свободными ценами важную роль играет система социальной защиты работающих. В связи с этим подразумевается, что часть прибыли должна направляться на удовлетворение разнообразных социально-культурных потребностей: на строительство и капитальный ремонт жилых домов, детских дошкольных учреждений, дотаций рабочим столовым, улучшения культурно-бытового обслуживания работников предприятия, усиление питания детей в детских дошкольных учреждениях и другие цели. Часть прибыли отчисляется на благотворительность, организацию выставок, т.д
Заключение.
На формирование финансовой политики предприятия в настоящее время ощутимое влияние оказывают особенности организации управления финансами в условиях переходного периода к рыночной экономике.

Финансовая политика любого предприятия является частью экономической политики го​сударства. В ней конкретизируются главные направления развития, общий объем финансовых ресурсов, их эффективное использование. Разрабатыва​ется механизм регулирования и стимулирования финансовыми методами со​циально-экономических процессов.

Финансовые показатели предприятия (например затраты, прибыль, ликвидность и др.) окончательно утверждаются в роли основного критерия эффективности финансово-хозяйственной деятельности.

Конечная эффективность финансовой политики в сегодняшних усло​виях определяется расширением реактивной формы управления (т.е. приня​тие управленческих решений как реакция на текущие проблемы), организа​цией на предприятиях современных систем управления, позволяющих на ба​зе финансово-экономического анализа объединить кредитную, ценовую, де​нежную, учетную, налоговую, инвестиционную и дивидендную политику.

Как уже было сказано ранее, финансы коммерческих организаций и предприятий явля​ются основным звеном финансовой системы, охватывают процес​сы создания, распределения и использования ВВП в стоимост​ном выражении. 
В целом можно говорить о таких результатах действия финансов, как аккумулирование, распределение, стимулирование, регулирование, планирование и контроль. Подобные роли присущи как  государственным финансам, так и финансам отдельных предприятий. Для финансов предприятий можно, конечно же, выделить и другие роли, но любая классификация является условной, поскольку данные роли финансов во многом взаимосвязаны, взаимозависимы и обусловлены многогранностью финансовых отношений.
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