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 МЕСТО ДИСЦИПЛИНЫ В УЧЕБНОМ ПЛАНЕ

Курс «Экономическая теория» для специальностей 080504 Государственное и муниципальное управление, 080109 Бухгалтерский учет, анализ и аудит, 080105 Финансы и кредит входит в цикл гуманитарных и социально-экономических дисциплин, а для специальности 080507 Менеджмент организации – в цикл общепрофессиональных дисциплин. Курс является основой для изучения дисциплин специализаций всех указанных специальностей.

МЕСТО КУРСА В ПРОФЕССИОНАЛЬНОЙ ПОДГОТОВКЕ
Курс «Экономическая теория» относится к числу базовых курсов экономического блока при подготовке специалистов по экономическим специальностям. Он является общим теоретическим и методологическим основанием для других экономических наук. Данный курс логически связан с такими учебными дисциплинами, как государственные и муниципальные финансы, теория денег и банковского дела, мировая экономика, международные экономические отношения, международные валютно-кредитные отношения, государственный сектор экономики и др.

ЦЕЛИ И ЗАДАЧИ ИЗУЧЕНИЯ ДИСЦИПЛИНЫ

Основная цель изучения экономической теории как учебной дисциплины – приобщение студентов к современной экономической культуре. Изучение экономической теории в рамках блока «общие гуманитарные и социально-экономические дисциплины» призвано:

- дать представление об основных концепциях экономики,

- вооружить будущего дипломированного специалиста знаниями и навыками науки, имеющей большое мировоззренческое значение,

- сформировать систему знаний об экономических ситуациях и их особенностях,

- сформировать практические умения и навыки нахождения и использования информации, необходимой для ориентирования в текущих проблемах экономики.

Задачи дисциплины:

-ознакомить с основными принципами экономической теории,

-раскрыть содержание базовых понятий и их взаимосвязь,

-сформировать знания, позволяющие воспринимать экономическую политику государства,

-сформировать умения и навыки, позволяющие анализировать в общих чертах основные экономические события в стране, за ее пределами, в повседневной хозяйственной жизни.

Изучение курса «Экономическая теория» способствует формированию системы знаний о явлениях и процессах экономической жизни общества, о способах и средствах решения экономических проблем.

Учебная задача. Овладение студентами современным инструментарием и аналитическим аппаратом исследования основных экономических проблем. Теоретическое освоение студентами современных экономических концепций и моделей. Ознакомление со спектром передовых текущих и перспективных направление научных исследований в области экономической науки, понимание содержания и сущности мероприятий в области фискальной, денежно-кредитной и инвестиционной политики, политики экономического роста, занятости, доходов и т.п. Ознакомление с текущими экономическими проблемами России.

ПЕРЕЧЕНЬ ЗНАНИЙ И УМЕНИЙ
После освоения данного курса студенты должны владеть категориальным аппаратом на уровне понимания и свободного воспроизведения, знать основные теоретические положения и ключевые концепции всех разделов курса, методику расчета наиболее важных коэффициентов и показателей, важнейшие методы анализа экономических явлений, уметь правильно применять полученные теоретические знания при анализе конкретных экономических ситуаций и решении практических задач на микро-, макроуровнях, а также понимать современную экономическую политику государства, сущность и формы макроэкономической нестабильности (кризисы, безработица, инфляция), экономическую роль и функции государства в рыночной экономике, основные направления и особенности экономической политики государства (финансовой, кредитно-денежной, социальной и др.), сущность и направления глобализации мировой экономики, преимущества и недостатки открытой и закрытой экономики, особенности современной международной валютно-финансовой системы. Студент должен получить хорошие навыки самостоятельной работы с учебной и справочной литературой по данному курсу. При написании курсовой работы студент должен правильно оценивать актуальность проблематики, соотносить ее с соответствующими разделами экономической теории.

ТЕМАТИЧЕСКОЕ СОДЕРЖАНИЕ КУРСА

Общественное производство – основа становления и развития общества. Предмет и метод экономической теории. Экономические законы и категории. Направления экономической теории. Теория и экономические модели. Предмет и функции  экономической теории.
Основные направления современной экономической мысли. Развитие и преемственность экономической науки. Общественный труд как фактор эволюции экономических систем. Исходное противоречие общественного производства и основные типы экономических систем.
Проблема выбора в экономике. Структура потребностей. Структура факторов производства. Закон убывающей отдачи. Кривая производственных возможностей.

Рыночная модель экономики. Основы теории спроса и предложения, сущность, функции, структура рынка. Рыночная экономика как объект изучения экономической теории. Спрос, предложение и рыночное равновесие. Общее понятие эластичности. Вмешательство государства в ценообразование и его формы. Общие подходы и различия разных экономических школ.

Цена и спрос. Цена и предложение.

Равновесная цена. Дефицит и избыток.
Сущность рынка. Простейшая модель рынка. Негативные последствия рынка для общества. Типы рынков.
Совершенная и несовершенная конкуренция. Издержки, выручка, прибыль. Износ и амортизация. Средние и предельные издержки в краткосрочном периоде.

Сущность и условия совершенной конкуренции. Равновесие фирмы и отрасли в краткосрочном и долгосрочном периоде. Совершенная конкуренция и эффективность экономики. 

Понятие и общие черты рынков несовершенной конкуренции. Монополистическая конкуренция. Особенности олигополистического рынка. Модель Курно. Основные черты монополии. Принципы антимонопольной политики. Эволюция конкуренции. «Плюсы» и «минусы» монополии. Олигополия и монопсония. Дуополия.
Рынки ресурсов. Общие проблемы спроса на экономические ресурсы. Рынок труда. Цена труда. Производительность труда. Рынок капитала. Цена капитального блага. Решение и время. Решение и неопределенность. Критерий Лапласа. Критерий Уолда.

Основные теории происхождения процента. Рынок природных ресурсов. Классификация природных ресурсов. Доходы владельцев факторов производства. Цена спроса капитального товара. Цена предложения капитального товара. Сектора рынка финансового капитала. Рынок акций. Рента. Классификация прибыли. Регулирование заработной платы. Модель торга по Дж.Р.Хиксу.
Предприятие как главный субъект микроэкономики. Экономическая природа предприятия.

Признаки классификации предприятия. 

Крупный и малый бизнес. Основные преимущества крупного предпринимательства. Основные преимущества малого предпринимательства. 

Местоположение фирмы. Основные этапы выбора местоположения фирмы.
Издержки производства. Классификация издержек. Прибыль предприятия. Классификация прибыли.

Налогообложение предприятий. Функции налогообложения. Системы налогообложения. Группы налогов.
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ВОПРОСЫ ДЛЯ САМОПРОВЕРКИ

1. Значение экономической науки в условиях перехода к экономической системе рыночного типа.

2. Экономические теории и модели.

3. Экономическая теория в жизни общества

4. Предмет экономической теории, политической экономии, экономике.

5. Школы и направления в развитии экономической теории.

6. Цели экономических систем.

7. Функции экономической науки.

8. Экономическая система и ограниченность ресурсов.

9. Закон редкости и проблема выбора в экономике.

10. Альтернативная стоимость. Кривая производственных возможностей.

11. Факторы производства.

12. Понятие предпринимательства в рыночной экономике.

13. Условия возникновения товарного производства.

14. Деньги и их функции.

15. Закон денежного обращения.

16. Различные экономические взгляды на природу потребительной стоимости.

17. Теория предельной полезности.

18. Потребности и спрос. Кривая спроса.

19. Факторы, влияющие на изменения в спросе.

20. Предложение. Кривая предложения.

21. Факторы, влияющие на изменения в предложении.

22. Рыночное равновесие. Изменения в рыночном равновесии.

23. Получение кривых рыночного спроса. Факторы рыночного спроса.

24. Эластичность спроса по цене.

25. Виды эластичности.

26. Оценка функций спроса и эластичность.

27. Теория потребительского выбора.

28. Предпочтения и цены.

29. Кривые безразличия. Предельная норма замещения.

30. Эффект замещения.

31. Эффект дохода.

32. Причины возникновения рынка.

33. Условия функционирования рынка.

34. Функции и виды рынка.

35. Рыночная структура. Кругооборот продукта и дохода.

36.Предпринимательство и собственность. Функции предпринимательства.

37. Экономическая природа предприятия. Предприятие и рынок.

38. Организационно-экономические формы предприятия.

39. Предприятие и предпринимательство.

40. Признаки классификации предприятий.

41. Крупный и малый бизнес.

42. Местоположение фирмы.

43. Теория фирмы.

44. Фирма как экономический агент.

45. Понятие производственного процесса.

46. Затраты и выпуск.

47. Понятие производственной функции.

48. Типы производственных функций.

49. Затраты (издержки) предприятия.

50. Цена факторов производства.

51. Совокупный, средний и предельный продукты переменных затрат.

52.Значение предельного анализа и предельных издержек для деятельности фирмы.

53. Правила издержек.

54. Цели фирмы и их реализация в краткосрочном периоде.

55. Цели фирмы и их реализация в долгосрочном периоде.

56. Классификация издержек фирмы.

57. Прибыль фирмы

58. Налогообложение предприятий.

ТРЕНИНГ-ТЕСТЫ

Выбрать один правильный вариант ответа для каждого вопроса:

1. Закон предложения, если цены растут, а прочие условия неизменчивы, проявляется:

а) в росте предложения;

б) в снижении предложения;

в) в росте объема предложения;

г) в падении объема предложения. 

2. Увеличение предложения товаров и услуг приведет:

а) к росту цен

б) к снижению цен

в) к росту спроса на них

г) к сокращению их производства

3. Законы спроса и предложения действуют на:

а) товарном рынке

б) рынке ресурсов

в) валютном рынке

г) любом рынке

4.Какую зависимость отражает закон спроса?

а) прямую зависимость количества покупаемого товара от его цены;

б) обратную зависимость между количеством покупаемого товара и его 
ценой;

в) прямую зависимость цены от качества товара;

г) обратную зависимость объема предлагаемого товара от его цены.

5.Закон спроса предполагает, что:

а) превышение предложения над спросом вызовет снижение цены;

б) если доходы у потребителей растут, они обычно покупают больше товаров;

в) кривая спроса обычно имеет положительный наклон;

г) когда цена товара падает, объем планируемых покупок растет.

6.Спрос – это:

а) потребности населения в данном благе

б) потребности, подкрепленные платежеспособностью покупателей

в) желание людей обладать теми или иными благами

г) доход, связанный со сбережениями

      7.Рынок сигнализирует об увеличении спроса на товары путем:

а) падения цен

б) роста цен

в) увеличения сбережений

г) сжатия кредита

8.Рыночное равновесие устанавливается при условии, что:

а) спрос равен предложению

б) затраты равны результатам

в) уровень технологии меняется постепенно

г) цена на товары остаются неизменными

9.На рисунке представлен график, показывающий рыночное равновесие в коротком периоде. Какими обстоятельствами вызвана данная ситуация?
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а) в отрасли возникают новые предприятия, что позволяет увеличить объем производства до полного насыщения рынка;

б) ухудшением условий добычи какого-либо сырья;

в) фирма увеличивает объемы производимой продукции за счет более интенсивного использования имеющихся ресурсов;

г) ситуация на рынке связана с продажей скоропортящегося продукта.

10.Рынок товаров и услуг находится в равновесном состоянии, если:

а) спрос равен предложению;

б) цена равна издержкам плюс прибыль;

в) уровень технологии меняется постепенно;

г) объем предложения равен объему спроса.

11.Какое равновесие экономической системы называется устойчивым?

а) когда экономика имеет устойчивые темпы роста

б) когда государственный бюджет на протяжении нескольких лет не имеет дефицита

в) если выведенная из состояния равновесия экономика сама в него возвращается

г) если нет инфляции и безработицы

12.Какой из названных признаков характерен для потребительского рынка?

а) домашние хозяйства берут на себя основной риск, связанный с объемами произведенных продуктов;

б) цены на нем формируются фактически после производства товаров;

в) на этом рынке банки обмениваются краткосрочными ссудами;

г) это централизовано управляемый рынок.

13.Большинство рынков в экономике России представляют собой…

а) совершенную конкуренцию;

б) олигополию;

в) монопсонию;

г) совокупность конкурентных и монополистических элементов.

14.При характеристике рыночных структур решающее значение имеют:

а) число фирм, их размеры и условия вступления в отрасль и на рынок и выхода из него

б) тип продукции, контроль над ценой

в) тип конкуренции и доступность информации

г) все перечисленное

15.Даны уравнение функции спроса на товар х: Qd = 8-2P и уравнение функции предложения Qs = -7+3P.  Равновесная цена этого товара…:

а) 2 руб.;

б) 5 руб.;

в) 9 руб.;

г) 3 руб.

Правильные ответы см. на стр. 77
ТЕМЫ КОНТРОЛЬНЫХ РАБОТ
1. Экономическая теория: методология, методы, предмет, основные функции.

2. Этапы развития экономической теории и ее основные направления.

3. Потребности, блага, ресурсы. Экономический выбор.

4. Альтернативность использования ресурсов и понятие эффективности использования ресурсов.

5. Товар и его свойства. Теория полезности и теория стоимости.

6. Деньги: происхождение, сущность, функции. Природа современных денег. Закон денежного обращения.

7. Собственность: сущность, многообразие форм собственности.

8. Теория спроса: виды спроса, закон спроса. Неценовые факторы спроса по цене и доходу. Эффект замещения и эффект дохода.

9. Теория предложения: виды предложения, законы предложения. Неценовые факторы предложения.

10. Эластичность спроса и предложения: содержание, факторы, виды, коэффициенты.

11. Рыночное хозяйство: история возникновения, сущность, функции, условия формирования и механизм функционирования.

12. Кругооборот ресурсов, продуктов, доходов. Модель общего равновесия.

13. Теория потребительского выбора: функция полезности, анализ кривых безразличия.

14. Теория предельных величин.

15. Теория производства. Отдача от масштаба производства.

16. Издержки производства и свойства кривых издержек.

17. Предприятие (фирма): сущность, формы и экономические показатели.

18. Модели рыночной экономики. Особенности становления рынка в России.

19. Конкуренция: сущность, модели, виды, формы.

20. Монополия: сущность, классификация, ценообразование, последствия монополизации. Антимонопольное регулирование.

21. Капитал: виды, формы, показатели использования. Кругооборот и оборот промышленного капитала.

22. Предпринимательская деятельность: сущность, формы и современные особенности.

ТЕМЫ КУРСОВЫХ РАБОТ

1.Экономическая теория: содержание и функции.
2.Факторы и результаты общественного производства.

3.Эволюция типов и форм собственности.

4.Собственность и формы предпринимательской деятельности в           условиях рыночного хозяйства.

5.Рыночная экономика: основные модели, механизмы и условия функционирования.

6.Конкуренция и рыночная власть.

7.Цена в рыночной экономике.

8.Деньги. Денежный рынок.

9.Банки и их роль в рыночной экономике.

10.Цели и инструменты макроэкономической политики.

11.Классическая и кейнсианская теории макроэкономического равновесия (сравнительный анализ).

12.Модель макроэкономического анализа в традиции К.Маркса.

13.Сбалансированный спрос как макроэкономическая проблема российской экономики.

14.Инвестиционная политика в условиях рынка.

15.Макроэкономическая нестабильность. Экономический кризис.

16.Инфляция: сущность и формы проявления.
17.Рынок труда. Безработица.

18.Стагфляция и эволюция мер государственного регулирования.

19.Государство в рыночной экономике.

20.Роль и функции государства в рыночной экономике.

21.Финансовая система и финансовая политика.

22.Причины дефицита государственного бюджета и пути его преодоления.

23.Налоговая система России и основные направления ее реформирования.

24.Заработная плата в системе рыночного хозяйства.

25.Доходы в условиях рыночной экономики.

26.Рынок ценных бумаг.

27.Рынок земли. Цена земли.

28.Аграрные отношения и агропромышленный комплекс.

29.Международные экономические отношения России.

30.Международные валютные отношения.

31.Экономический рост.

32.Экономическое образование и просвещение в условиях рыночной экономики.
33.Основные направления современной экономической теории.

34.Сущность и условия формирования рынка.

35.Изменение отношений собственности в РФ при переходе к рынку.

36.Цена в условиях рыночной экономики. Изменение реальной экономики и развитие экономической: особенности и взаимосвязь.

37. Место и роль малого бизнеса в экономическом развитии общества.

38. Особенности развития неклассической теории экономического роста.

39. Кейнсианский вариант теории экономического роста.

40. Совокупный спрос и совокупное предложение.

41. Валовой национальный продукт и его измерение.

42. Производственная функция в теории экономического роста.

43. Национальный доход и факторы его роста.

44. Место банковской системы в условиях перехода к рынку.

45. Денежное обращение в системе расширенного воспроизводства.

46. Инфляция и антиинфляционное регулирование.

47. Социально-экономические стороны «скрытой» безработицы.

48. Распределение доходов в условиях рыночной экономики.

49. Инфляция: зарубежный опыт и проблемы России.

50. Мировое хозяйство и международного сотрудничества.

51. Современные формы международного сотрудничества.

52. Россия и мировое хозяйство.

53. Предприятие в условиях рыночной экономики.

54. Налоги в экономической системе общества.

55. Виды налогов в рыночной экономике.

56. Национальная экономика: цели и результаты.

57. Динамика рыночной системы. Экономический рост. Социально-экономические преобразования в России: современные ситуации и новые подходы.

58. Потребление и сбережения. Инвестиционная политика в условиях рынка.

59. Финансы в рыночной экономике.

60. Денежный рынок. Денежно-кредитная политика.

61. Рынок ценных бумаг: сущность, структура, деятельность.

62. Банки и их роль в рыночной экономике.

63. Инфляция, сущн6ость и формы проявления.

64. Рынок труда и его равновесие.

65. Рынок труда и безработица.

66. Предпринимательство: виды, формы, проблемы.

67. Основные черты переходной экономики и ее особенности в России.

68. Эволюция отношений собственности и становление смешанной рыночной экономики.

69. Сущность и структура отношений собственности.

70. Многообразие форм собственности как условие эффективного хозяйствования.

71. Приватизация в переходной экономике.

72. Социально-ориентированная рыночная экономика (опыт стран с развитой рыночной экономикой).

73. Предпринимательский потенциал в переходной экономике.

74. Теоретические основы развития предпринимательства.

75. Малый бизнес и его развитие в России.

76. Модели поведения фирмы в рыночной экономике.

77. Доходы населения в условиях рынка.

78. Налоговая система и ее элементы.

79. Денежная система России и ее элементы.

80. Кредитная система России и ее элементы.

81. Бюджетная система России.

82. Инфляция и ее виды в рыночной экономике.

83. Рынок труда в РФ и РБ,  его инфраструктуры.

84. Регулирование деятельности коммерческих банков. Банковый мультипликатор.

85. Макроэкономические показатели и их изменение в различных типах   экономики.

86. Кризис российской экономики и пути его преодоления.

87. Народнохозяйственный оборот и национальное счетоводство.

88. Анализ законов денежного обращения, сформулированных К. Марксом и  И. Фишером.

89. Рынок ценных бумаг.

90. Финансовый рынок и его структура.

91. Общее экономическое равновесие: теоретические модели.

92. Теория экономических циклов.

93. Стабилизационная политика в открытой экономике.

94. Равновесие и экономический рост.

95. Спрос, предложение и цена. Эластичность и ее влияние на потребительское поведение.

96. Конкуренция и монополизм. Проявление монопольной власти.

97. Экономический рост и структурные изменения.

98. Система национальных счетов и ее функции.

99. Современный воспроизводственный цикл и его фазы.

100. Налоги и структура налогообложения в РФ.

101. Государственная и муниципальная формы собственности.

102. Основные методы шоковой терапии.

103. Место и роль России в переходной экономике.

104. Мировой рынок: проблемы интеграции.

105. Кредитная система России и ее функции.

106. Рынок капиталов: проблемы формирования  в нашей стране.

107. Платежный баланс России.

108. Ценообразование во внешней торговле.

109. Российские предпринимательские инвестиции за рубежом.

110. Экономическая интеграция.

111. Мировое хозяйство и региональные аспекты развития экономики.

112. Обеспечение экономической безопасности.

113. Мировые экономические процессы в современных условиях.

114. Социально-экономические проблемы развития инноваций в российской экономике.

115. Интеллектуальная собственность: сущность, проблемы, “утечка мозгов”, перспективы развития в России.

116. Социально-экономические проблемы сельского хозяйства России в современных условиях.

117. Проблемы воспроизводства основных фондов в российской экономике.

118. Инновационная деятельность в рыночной экономике.

119. Международное движение капитала в современных условиях.

120. Экономический рост в модели межотраслевого баланса.

121. Экономическая природа дефицита и методы его регулирования.

122. Рисковое (венчурное) предпринимательство.

123. Роль цен, тарифов, льгот, субсидий, компенсаций в регулировании национального рынка.

124. Теория рациональных ожиданий (ТРО) и неоклассическая экономика.

125. Госбюджет и проблема бюджетного дефицита.

126. Сущность и динамика глобальных экономических проблем современности.

127. Рыночная трансформация аграрной сферы экономики России. Агробизнес.

128. Переходная экономика: цели, задачи, особенности. 

129. Социально-экономическая сущность услуг.

130. Социально-экономические последствия вступления России в ВТО.

131. Демографическое настоящее и будущее России (социально-экономический аспект по результатам Всероссийской переписи 2002г.).

132. Образовательные услуги (социально-экономический аспект).

133. Ренинксиниринг бизнеса в сфере услуг.

134. Консалтинговые услуги: современное состояние и перспективы развития.

135. Мировая торговля услугами.

136. Рынок страховых услуг.

137. Сфера услуг и экономическое развитие.

138. Формирование и становление конкретного рынка в сфере услуг.

СЛОВАРЬ ТЕРМИНОВ

Безработица – естественная безработица, при которой часть трудоспособного населения находится в стадии поиска или выбора лучшего места работы или подготовки к трудоустройству.
Благо  -   (goods or commodities) - любые   материальные   экономические продукты (автомобили, стиральные машины, инструменты, агрегаты и т.д.), которые     способствуют     прямо     (конечные     продукты)     или     косвенно (промежуточные продукты) удовлетворению человеческих потребностей. 

Вмененные  издержки - (implicit cost or im) - альтернативные затраты фирмы, связанные с использованием своих собственных ресурсов производства продукции. Например, если фирма занимает здание, которое является ее собственностью, она отказывается от возможности сдачи его в аренду. Таким образом, вмененные издержки представляют собой потерю дохода,   который  мог  бы   быть  получен   при  сдаче  внаем  (или  продаже) ресурсов фирмы. 

Деньги - (money) - актив, который повсеместно принимается как средство обмена.    Отдельные    товары    и    услуги    и    другие   физические    активы оцениваются   в  денежном   выражении   и  обмениваются  с  использованием денег как всеобщего эквивалента. 

Доход — (income) - деньги, полученные физическими лицами и фирмами в форме заработной платы, жалованья, процента, прибыли, а также пособий по безработице, пенсий по старости и т.д. 

Закон спроса – обратная взаимосвязь между ценой на товар и вероятностью потребительского выбора товара. Иначе говоря, величина спроса на товар падает по мере роста цены на него и растет по мере снижения этой цены.

Закон предложения - закон, в соответствии с которым имеется прямая взаимосвязь между ценой товара и тем его количеством, которое может быть предложено для товара.
Затраты   (издержки)   -   (cost) - явные   затраты    и   неявные   затраты,
осуществляемые фирмой в процессе производства своей продукции.
Издержки производства (бухгалтерские, экономические) –

Изокванта    — (isoquant curve) - кривая,    демонстрирующая    различные
комбинации  факторов  производства,  таких   как труд  и  капитал,  которые могут быть использованы для производства данного количества продукции при данном состоянии технологии (при условии, что факторы производства могут замещать друг друга в производственном процессе). 

Изокоста   —   (isocost line) - линия,   показывающая   комбинации   факторов производства, которые можно приобрести за одинаковую сумму денег. 

Индекс цен — (prise index) - показатель изменения во времени цен отдельных товаров, услуг или финансовых активов.
Кривая безразличия - (indifference curve) - кривая, представляющая альтернативные наборы из двух благ, каждый из которых приносит одинаковую полезность ли удовлетворение.
Кривая рыночного спроса - (demand curve) линия, показывающая связь между ценой на благо или фактор производства и величиной спроса в единицу времени.

Кривая рыночного предложения - (supply curve) - линия, отображающая
связь между ценой блага или фактора производства и объемом предложения
за данный период времени.
Микроэкономика - (microeconomics) - отрасль экономической науки, занимающаяся изучением поведения потребителей и фирм, а также условий, определяющих рыночные цены и количество обмениваемых факторов производства, товаров и услуг.
Монополия – (monopoly) – тип структуры рынка, характеризующийся следующими чертами: а) одна фирма и много покупателей; б) отсутствие товаров-заменителей; в) блокирован вход.

Монополистическая конкуренция - (monopolystic competition) – тип рыночной структуры, характеризующийся следующими особенностями: а) многочисленность фирм и покупателей; б) дифференциация продукта; в) свободный вход на рынок и выход с него.

Налог – (tax) – сбор, налагаемый правительством на доход, имущество и увеличение рыночной стоимости активов отдельных людей и предприятий (прямой налог); на стоимость закупок товаров и услуг (косвенный налог) и на собственность.

Олигополия - (oligopoly) – структура рынка, которая характеризуются следующими признаками: а) малое число фирм и большое число покупателей; б) однородные или дифференцированные продукты; в) труднодоступный вход на рынок.

Переменные затраты – (variable cost) – любые затраты, которые применяются в прямой зависимости от изменения уровня выпуска продукции. Они представляют собой затраты, связанные с использованием переменного ресурса (сырья, труда и т.д.).

Постоянные затраты – (fixed cost) – любые затраты в коротком периоде, которые не изменяются с уровнем выпуска продукции. Они включают в себя такие статьи как рента и амортизация основного капитала, величина которых не зависит от изменений объемов деятельности.

Полезность – (ubiliby) – удовлетворение или удовольствие, которое индивид получает от потребления товара или услуги.

Потребности – (wants) – желание получения товаров и услуг. Потребности, выражающиеся на рынке не необходимостью или желанием, но готовностью и сносностью действительно купить товар или услугу.

Предельные затраты – (margiinal cost) – дополнительные затраты, приводящие к увеличению выпуска на одну единицу.

Предприятие – (business) – поставщик товаров и услуг. Этим понятием также обозначают фирму. В ЭТ предприятие выполняет две функции. С одной стороны, оно выступает на рынке как производитель товаров и услуг, приобретаемых домашними хозяйствами, с другой стороны, оно покупает у домашних хозяйств производственный фактор, используемый в производстве этих товаров и услуг.

Прибыль – (profit) – разница, возникающая в случае, когда общая выручка превышает общие затраты.

Ресурс – денежные средства, ценности, запасы, возможности, источники средств, доходов.

Рынок, потребительский – отдельные лица и домохозяйства, приобретающие товары и услуги для личного потребления.

Рынок продавца – ситуация на рынке, когда спрос превышает предложение, в результате чего цены повышаются.

Собственность – принадлежность средств и продуктов производства определенным лицам – индивидам или коллективам – в определенных исторических условиях, отражающих конкретный тип отношений собственности. Право собственности как право конкретных субъектов на определенные объекты (имущество) сводится, как правило, к трем правомочиям: праву владения, праву пользования и праву распоряжения имуществом. Право владения – предоставляемая законом возможность фактического обладания вещью и удержание ее в собственном владении. Право пользования – основанная на законе возможность эксплуатации имущества, извлечения из него полезных свойств или получение от него плодов и доходов. Право распоряжения имуществом – предоставленная собственнику возможность по своему усмотрению и в своих интересах совершать действия, определяющие юридическую судьбу имущества. Эти правомочия тесно взаимосвязаны и лишь только в комплексе составляют юридическое содержание права собственности.

Спрос – экономическая категория, присущая товарному хозяйству и проявляющаяся в сфере обмена, торговле. С. выражает совокупную общественную потребность в различных товарах, складывающуюся из множества конкретных требований массы потребителей, отличающихся большим разнообразием и постоянно меняющихся. Объем и структура С. зависит от большого объема факторов. С. постоянно взаимодействует с предложением. Соотношение предложения и С. на рынке составляют один из основных экономических законов  товарного хозяйства.

Цена – 1. денежное выражение стоимости товара; 2. экономическая категория, служащая для косвенного измерения величины затраченного на производство товара общественно необходимого рабочего времени; 3. количественное соотношение конкретных спроса и предложения. 

Экономика, смешанная – структура экономического пространства, при котором частная система управляется рыночным механизмом, а общественные институты и правительство, опираясь на рыночный механизм, воздействуют на экономику посредством директив и налоговой политики.

Эластичность спроса – показатель, характеризующий на сколько процентов может измениться спрос на данный товар на свободном рынке при изменении цены его на один процент, другой количественной характеристики товара.

МАТЕРИАЛЫ ДЛЯ ИЗУЧЕНИЯ

ГЛАВА1 . ОБЩЕСТВЕННОЕ ПРОИЗВОДСТВО – ОСНОВА СТАНОВЛЕНИЯ И РАЗВИТИЯ ОБЩЕСТВА

1.1 ПРЕДМЕТ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ И ЕЕ МЕТОДЫ
Общественный характер производства. Основное противоречие общественного производства. Исторические формы общественного производства.

Хозяйственная деятельность и место человека в ней. Потребление как основа жизнедеятельности. Иерархия потребностей Маслоу. Модель жизненного цикла потребления и сбережения. Факторы производства. Закон убывающей отдачи. Три фундаментальных проблемы экономики: Что производить? Как производить? Для кого производить? Принципиальная важность ограниченности ресурсов. Проблема выбора в экономике.

Краткий обзор развития экономической мысли: меркантилизм, физиократы, классическая школа, марксизм, кейнсианство, неоклассическое направление, монетаризм, институционально-социологическое направление.

Содержание предмета экономической теории. Функции экономической теории. Методология экономической науки.

1.2  МЕТОДЫ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ, ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ЗАКОНЫ И КАТЕГОРИИ
Последовательность научного познания: наблюдение, обобщение, выводы. Экономические наблюдения (эмпирический и статистический методы).

Методы обобщения: а) Абстрактно-логические методы (выделение экономических категорий, их систем, методы анализа и синтеза, индукции и дедукции). Типичные ошибки применения абстрактно-логических методов: неполная индукция, расширительная дедукция, ошибки построения силлогизма (частный случай: "после того" не означает "вследствие того"), неточность терминологии (частный случай – «тирания слов». Причинно-следственный (каузальный) метод. Метод моделирования или научной абстракции. Метод сравнительной статики. 

б) Экономико-математические методы как особая разновидность абстрактно-логических методов. Функциональный метод. Эконометрика.

в) Вклад марксизма в методологию экономической теории: Методы диалектического и исторического материализма, единство исторического и логического. Взаимосвязь наблюдательных (эмпирических) и абстрактно-логических методов, взаимное обогащение и проверка.

Экономические законы (А) как общие закономерности, установленные наукой, (Б) как закономерности объективного мира.

ПОЯСНЕНИЯ К ТЕМЕ

Данная тема вводная и содержит предварительные замечания, которые помогут студенту понять соотношения терминов «экономика» (имеется в виду наука), «политическая экономия», «экономическая теория», «экономикс», которые введены в научный оборот во всем мире.

Экономическая теория базируется на политической экономии как фундаменте. Но сегодня подход к изучению экономических наук преодолевает традиционные рамки «чистой» политической экономии. Изучая данную тему, студент должен уяснить, что сегодня понятие «экономическая теория» употребляется в двух значениях.
С одной стороны, под экономической теорией понимается вся совокупность экономических знаний, экономических наук - политэкономия, отраслевые экономики, фундаментальные дисциплины.
С другой стороны, экономическая теория - это самостоятельная наука, изучающая общественное производство как саморазвивающуюся систему, в направлении наиболее эффективного соотношения затрат и результатов труда.
Изучение законов и категорий экономической теории помогает студентам ориентироваться в экономической жизни, понимая смысл происходящего в экономике.
Предмет политической экономии включает изучение процессов функционирования хозяйственного механизма, конкретных проявлений формирования экономических отношений и их зависимостей. В связи е этим формируется ряд направлений теоретико-прикладного характера, в частности микроэкономика и макроэкономика.
Основоположником микроэкономического анализа выступил английский экономист Л.Маршалл (1842-1924гг.).
Кризис 1929-1933гг. породил необходимость исследования экономических явлений с позиции микроэкономики, основоположником которой является Дж. М. Кейнс. Если макроэкономика изучала выборы, совершаемые малыми экономическими единицами, то макроэкономика - регулирование экономической системы в целом.
За последние годы микро- и макроэкономика в совокупности и представляет предмет «экономикс». Экономикс в современном понятии есть теория оптимального функционирования рациональной системы хозяйствования, теория экономической эффективности, включающая в себя рационалистические теории потребления, производства, распределения и обмена.
Экономическая теория включает два направления: политическую экономию и экономикс. Между тем, предмет политической экономии значительно шире, нежели экономикс. Политическая экономия изучает историю эволюции системы рационального хозяйствования, источники, и движущие силы роста национального богатства и благосостояния отдельных групп общества в том аспекте, который имеет экономическую природу, т.е. связан с наличием товарно-денежных отношений.

Экономическая наука должна помочь человеку определить перспективу его деятельности, сформировать экономическое мышление. Но достичь этого на практике, можно только зная, как действуют экономические законы и категории в рамках системы производственных отношений. Умение рационально оценить обстановку поможет выбрать оптимальный вариант с точки зрения экономической теории. Оптимальный вариант предполагает и рациональное решение, т.е. такое, которое потребует минимальных затрат, но дает максимальный результат, следовательно, рациональное в сложившихся условиях, наиболее выгодное для индивидуума. Почти все по-настоящему важное, чему может научить экономическая теория, - считает Пол Хейне, - это элементарные концепции взаимосвязей, которые любой человек смог бы вывести самостоятельно, если бы только захотел как следует подумать над этим (Хейне П. «Экономический образ мышления»).

Экономический образ мышления, сформированный на базе знаний экономических концепций, помогает предсказать поведение других людей, а значит, при необходимости, и повлиять на него. Действуя в своих собственных интересах, люди создают возможности выбора для других, так что общественная координация есть процесс непрерывного взаимного приспособления к изменениям в чистой выгоде, возникающим в результате взаимодействия.
Рассматривая вопрос взаимодействия в экономической системе, следует понять соотношение таких понятий, как теория и экономические модели.
1.3 ТЕОРИЯ И ЭКОНОМИЧЕСКИЕ МОДЕЛИ
Любое описание того, как факты связаны между собой, может быть названо теорией или моделью. Эти термины - синонимы, хотя экономисты обычно обозначают словом «теория» более общие высказывания об экономических зависимостях: термин «модель» чаще имеет отношение к частным зависимостям, особенно представленным в графической и математической форме.

Экономические взаимосвязи помогают изучать экономическую теорию. Обычно такие теории создаются в несколько этапов.
Первый этап - определение основного понятия; второй - введение различных условий, которые должны соблюдаться, чтобы обеспечить строгую постановку проблемы; третий этап предполагает выдвижение гипотезы о том, как осуществляется взаи​мосвязь между отдельными понятиями. Например, мы можем обнаружить, что определение изменения в экономической системе, в частности, денежной массы, обычно сопровождаются известным изменением уровня цен, или изменение уровня заработной платы связано с изменением уровня безработицы.
Если студент сопоставит некоторое число таких наблюдений, предполагая, что между ними, возможно, существует непрямая зависимость, то можно выдвинуть гипотезу. Например, изменение денежной массы окажет воздействие па инфляцию. Такая гипотеза формулируется в виде конкретного примера. Допустим, если увеличить денежную массу на 8%, то цены в течение года возрастут на 6%.
После этого гипотезы проверяются. Если зависимость окажется другой, теория формулируется или заменяется новой.
Специфика общественных наук в том, что здесь трудно достичь однозначного результата при проверке гипотезы. Эксперимент, проводимый на уроках химии, не годится, когда речь идет об экономике. Мы не можем взять два одинаковых хозяйства, позволить расти денежной массе с определенной скоростью в одном из них, а потом посмотреть, не образовалась ли какая-либо разница в ценах.
1.4 ПРЕДМЕТ И ФУНКЦИИ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ
Что считать предметом экономической теории? Чтобы приблизиться к ответу, учтем, что существует разветвленная система наук, которые изучают экономическую жизнь общества. Это и наука об общих законах экономического развития, и отраслевые науки, и науки об истории народного хозяйства и истории экономической мысли.


Это схематичное изображение субординации экономических наук позволяет нам сформулировать функции, или предназначения экономической науки.

Различают четыре основные функции экономической теории: теоретическую, методологическую, практическую и идеологическую:

Теоретическая - выяснение законов экономического развития, отражение сущности экономических явлений, определение того, как соотносятся друг с другом и реализуются в реальной практике экономические явления.

Методологическая - полученные результаты теоретического исследования должны иметь форму, удобную для использования смежными науками, для которых экономическая теория выступает методологической основой пользования смежными науками

 Практическая - содержание экономической теории должно служить анализу механизма функционирования экономической системы (на микро- и макроуровне) и разработке принципов экономической политики (способов регулирования экономической деятельности).

Идеологическая - содержание экономической теории отражает парадигму, заложенную в той или иной экономической школе = идею

Экономическая теория, как и любая другая наука, обладает определенным, не только специфическим предметом, но и особым методом исследования. Метод можно определить как деятельность, направленную на достижение какой–либо цели. С другой стороны, метод отражает уже познанные законы исследуемой сферы окружающего мира. Таким образом, метод одновременно является и результатом процесса исследования, и его предпосылкой. Обычно метод исследования формируется на базе определенной методологии, включающей мировоззренческий подход, исследование предмета, структуры, места данной науки в общей системе знаний и собственно метод. В ходе процесса познания происходит постоянное взаимодействие предмета и метода.

Наличие идеологической функции является предметом дискуссии. Отдельные западные экономические школы (неоклассики) отрицают ее наличие. Мы будем учитывать, что экономические знания всегда использовались в политической борьбе, в предвыборной борьбе, в частности, это-то и придает экономической теории идеологический аспект. Сошлемся на авторитеты. Кейнс Дж М.: «…идеи экономистов и политических философов, и когда они верны, и когда ошибочны, гораздо более могущественны, чем это может показаться. Практики, искренне верящие в свою интеллектуальную независимость, на самом деле являются рабами идей какого-либо умершего экономиста».

Определение экономическая теория – это наука, которая изучает экономическую жизнь общества с целью объяснения устройства общественного производства на различных этапах истории.

Это означает, во-первых, что мы будем акцентировать внимание на исследовании условий эффективного функционирования народного хозяйства как целого, не сводимого к простой арифметической сумме его частей. Во-вторых, отражать историю народных хозяйств мира, а следовательно, отражать историю экономической мысли. Такой подход позволяет уйти от идеологической тенденциозности и одновременно помогает разобраться в экономической политике, применяемой странами на различных этапах своего развития.

Основные направления современной экономической мысли (см. большую схему)
(Развитие и преемственность экономической науки)

В экономической науке существуют разные направления и школы, в основе типологии которых лежат различия в методах анализа, понимании предмета и задач исследования, в концептуальном подходе к анализу и разработке экономических проблем. Обозначим основные направления экономической теории (см. схему).

От классической экономической теории берут начало четыре различные направления экономической мысли, одни развивая учение А.Смита и Д. Рикардо, другие, критикуя и отрицая, причем каждое направление становится многоколлейным.

Выработать свою точку зрения, разобраться во всех направлениях довольно сложно, ибо воззрения не являются истинными одновременно (они подчас отрицают друг друга), в силу этого и идет поиск новой парадигмы экономической теории. Нам следует осознать, что шанс на преодоление кризиса в экономической теории мы получим, лишь используя весь потенциал мировой экономической мысли – марксисткой социал-демократической, либеральной, консервативной и др., не замалчивая противоречий в их теоретических построениях.

Дж.К. Гэлбрейт: «На деле экономические идеи всегда являются продуктом своего времени и места возникновения, с которыми они тесно связаны, их нельзя рассматривать независимо от того мира, который они объясняют, а этот мир постоянно меняется, соответственно и экономические теории, если они призваны отвечать своим целям, должны меняться».

Общественный труд как фактор эволюции экономических систем. Исходное противоречие общественного производства и основные типы экономических систем.

Общество воспроизводится благодаря общественному процессу производства. Последний осуществляется в пространстве и во времени при наличии определенных предпосылок. Многообразие форм экономической жизни в истории человечества, как и то многообразие экономик, которое мы наблюдаем в современных условиях, требует выделения признаков, общих для всех разновидностей экономики, независимо от формы собственности, уровня развития производительных сил и природных условий. Что является предметом всеобщего экономического анализа? Какова реальная ткань экономических отношений, которая, развиваясь по принципу сквозной логики, составляет основу общеисторического прогресса? На чем основывается причинно-следственная связь экономики?  (см. большую схему).


1.5 ОБЩЕСТВЕННЫЙ ТРУД КАК ФАКТОР ЭВОЛЮЦИИ ЭКОНОМИЧЕСКИХ СИСТЕМ



Натуральный                     Рыночный                Сознательно регулируемый

Исходное противоречие общественного производства - между общественным характером производства и обособленным характером присвоения (между производством и потреблением). Общество развивается путем разрешения противоречий…

Разрешение противоречия:

 - разграничение функций (компетенций)  обособленного производителя и экономического центра страны;

 - демократическая процедура принятия решений (голосование)

Форма разрешения противоречия в историческом разрезе зависит от способа соединения производства и потребления == (регуляторов и стимулов разрешения противоречия между производством и потреблением)

1.6 ПРОБЛЕМА ВЫБОРА В ЭКОНОМИКЕ
А. Структура потребностей
В разной экономической литературе можно найти несколько отличающихся одно от другого определений экономической системы, но суть их сводится к тому, что экономическую систему можно рассматривать как способ организации совместной деятельности людей по достижению максимально возможного результата.

Проблема выбора в экономике имеет непосредственное отношение к понятию «потребность» - осознанная необходимость и к ее составу.


Перед необходимостью принимать решения в выборе расходования денежных средств, имея их в ограниченном количестве, стоит не только отдельный человек, но и общество в целом: какая потребность должна быть удовлетворена в первую очередь: стадион или дом для престарелых, шоссейная дорога или школа?

Б. Структура факторов производства
Факторы производства – все то, что обеспечивает процесс производства и его результат.


В соответствии с действующими факторами стоимость каждой единицы товара складывается (точнее распадается) из потребности возмещения составных частей капитала и дохода предпринимателя:

 (Аморт. + Сырье, э/э) + Зарплата работника + Доход предпринимателя = Цена


Косн.                            Коб.                                              Прибыль

В. Закон убывающей отдачи
Факторный анализ и формальная логика требуют рассуждения по принципу: анализ зависимости выпуска продукта от затрат одного фактора при неизменных затратах другого. Оказывается, приращение каждой дополнительной единицы фактора (при const другого) дает убывающий эффект.



Зависимость выпуска продукта от затрат труда при неизменных затратах капитала дан на рис. Как видно, одновременно с ростом выпуска продукта происходит уменьшение прироста выпуска продукта (выпуск продукции растет падающими темпами). Какое количество рабочей силы выбрать? См. схему и понятие предельной производительности труда.

Аналогично рассуждая, можно говорить о предельной производительности капитала – МРК при L const.

Как нейтрализовать действие этого закона? Если речь идет о примере, изображенном на схеме, то следует учесть возможности модернизации производства на основе НТП.

Потребности безграничны. Они увеличиваются вместе с процессом внедрения результатов НТП (изобретение холодильника, компьютерной техники) и ростом численности населения, но ограничены ресурсы. В итоге возникает количественный конфликт.



Комбинацию производства товаров (потребительских и вновь создаваемых инвестиционных товаров) часто изображают в виде кривой производственных возможностей, важнейшая черта которой – полная занятость ресурсов.


Кривая производственных возможностей описывает сложившуюся структуру конечного результата производства в той или иной стране, оставляя «за кадром» многие вопросы реального производства, тот факт, например, что для достижения производственной цели хозяйствующие субъекты используют в процессе производства факторы производства – труд, землю, капитал – в определенной пропорции.

ГЛАВА 2. РЫНОЧНАЯ МОДЕЛЬ ЭКОНОМИКИ. ОСНОВЫ ТЕОРИИ СПРОСА И ПРЕДЛОЖЕНИЯ, СУЩНОСТЬ, ФУНКЦИИ, СТРУКТУРА РЫНКА

2.1 РЫНОЧНАЯ ЭКОНОМИКА КАК ОБЪЕКТ ИЗУЧЕНИЯ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ТЕОРИИ
Товар. Свойства товара. Стоимость. Предельная полезность. Закон стоимости. Происхождение денег.

Механизмы функционирования рыночной экономики. Свобода предпринимательства. Свобода потребительского выбора и суверенитет потребителя. Приоритет личного интереса. Роль конкуренции. Принцип «невидимой руки» рынка. Цены как механизм саморегуляции.

Социальная структура общества в условиях рыночной системы: возможность социального неравенства. Необходимость регулирования степени неравенства.

Сильные и слабые стороны рыночной экономики. «Провалы рынка». Соотношение рыночного и государственного регулирования. Модификации рыночной экономики в разных странах.

Сущность рынка. Субъекты и объекты рынка. Модель круговых потоков. Взаимосвязь номинальных и реальных потоков. Частное и общее равновесия рынка. Функции рынка. Конкуренция как элемент рынка. Инфраструктура рынка. 

Спрос, предложение и рыночное равновесие

Понятие спроса и его величины. Закон спроса и его графическая интерпретация. Объяснение обратной зависимости спроса от цены. Неценовые детерминанты спроса и их влияние на график спроса: доходы потребителей; цены на другие товары (субституты и комплиментарные товары); вкусы покупателей; общее количество покупателей или размер рынка; ожидания покупателей, включая инфляционные; прочие факторы.

Понятие предложения и его величины. Закон предложения и его графическая интерпретация. Объяснение прямой зависимости предложения от цены. Неценовые факторы предложения и их влияние на график предложения: изменения в технологии; цены используемых ресурсов; налоги и дотации; ожидания продавцов; цены на другие (взаимосвязанные) товары; количество продавцов; прочие факторы.

Взаимодействие спроса и предложения и установление рыночного равновесия. Равновесная цена и ее функции. Проблема устойчивости рыночного равновесия. Равновесие по Вальрасу и по Маршаллу.

2.2 ОБЩЕЕ ПОНЯТИЕ ЭЛАСТИЧНОСТИ
Эластичность спроса по цене. Формула величины эластичности спроса. Эластичный, неэластичный спрос и спрос с единичной эластичностью, графические примеры. Абсолютно эластичный и абсолютно неэластичный спрос. Взаимосвязь эластичности спроса и объема выручки. Факторы эластичности спроса: степень незаменимости блага, удельный вес в доходах и расходах, степень необходимости, фактор времени. Значение эластичности спроса для продавцов и для покупателей. Эластичность спроса по доходу и ее формула.

Понятие эластичности предложения. Коэффициент эластичности предложения. Кривые предложения с разной степенью эластичности: эластичного, неэластичного, с единичной эластичностью, а также абсолютно эластичного и абсолютно неэластичного предложения. Факторы эластичности предложения. Влияние фактора времени как основного фактора эластичности предложения. Графики эластичности предложения в разных рыночных периодах: кратчайшем, краткосрочном, долгосрочном.

Вмешательство государства в ценообразование и его формы

Государственный контроль над ценами. Типы фиксированных цен: максимальные (цены «потолка») и минимальные (цены «пола»). Последствия фиксации цен и возможные действия государства.

Влияние введения налогов и субсидий на рыночное равновесие. Распределение налогового бремени и последствия повышения налогов в зависимости от степени эластичности спроса и предложения.

ПОЯСНЕНИЯ К ТЕМЕ

Экономическими формами становления рыночной системы выступают категории блага (товар), деньги, спрос и предложение, рыночное равновесие. Каждое из этих понятий имеет свой набор экономических терминов. Так, «товар» обладает двумя свойствами: «потребительная стоимость» и «стоимость», которые играют неодинаковую роль в традиции разных экономических школ.

Различие между школами: К.Маркс полагает, что в основе обмена особую роль играет стоимость – воплощенный в товаре труд, и, прежде всего, средние, самые распространенные затраты труда, так называемые общественно необходимые затраты труда. Неоклассическая традиция исходит из полезности блага, причем, из полезности предельного экземпляра блага, удовлетворяющего наименее настоятельную потребность, что послужило основанием для маржинального подхода.

Исторический процесс развития обмена обусловливает появление категории «деньги» (всеобщий товарный эквивалент).

Содержание: производство и обмен товаров осуществляются в соответствии с общественно необходимыми затратами труда (средними величинами), а не индивидуальными.
Форма проявления: цена – денежное выражение стоимости, 

отсюда - закон стоимости есть закон установления цен.













На цену влияют:

1) стоимость самого товара,

2) стоимость денег,

3) спрос и предложение. При этом если спрос больше предложения, то цена выше стоимости, если спрос меньше предложения, то цена меньше стоимости, и если спрос равен предложению, то цена равна стоимости

Все отклонения цены и стоимости укладываются в правило: в масштабе общества сумма цен равна сумме стоимостей

Общее между школами: функции закона стоимости (Маркс) совпадают с функциями рынка (неоклассики):

· обеспечивает сбалансированность, пропорциональность экономики,

· обеспечивает стихийный процесс роста производительности труда (развития производительных сил),

· обеспечивает дифференциацию производителей (санацию производства).

Если Маркс отвечает на вопрос, как спрос и предложение действуют на цену (например, если спрос больше предложения, то цена больше стоимости), то полный анализ требует ответа на вопрос, как цена влияет на спрос и предложение. Ответ на этот вопрос в традиции неоклассической школы исходит из следующих предпосылок анализа: 1) оценка блага дается в отвлечении от производства, т.е. от  затрат труда. Перед нами не стоит и проблема измерения полезности (в «экономикс» найдены такие методы анализа, при которых отпадает необходимость количественного измерения полезности); 2) речь идет о рынке отдельного вида блага, например, рынке зерна, автомобилей, 3) рынок является «совершенным», т.е. имеется значительное количество как производителей (продавцов товара), так и его покупателей. Их так много, что каждый из них в отдельности не может повлиять на цену товара.
2.3 ЦЕНА И СПРОС 
Главным субъектом оценки блага выступает потребитель. Потребитель уже имеет блага. Сегодня он решает, стоит ли наращивать потребление или сокращать его. Кривая спроса обозначается символом D (demant), которая зависит от ряда факторов, но сегодня нас интересует прежде всего зависимость величины спроса от цены. Кривая, показывающая, какое количество блага при прочих неизменных условиях готовы приобрести покупатели по разным ценам в данный период времени имеет отрицательный наклон, что свидетельствует о желании потребителей купить большее количество благ при меньшей цене (рис. 1), если от всех остальных факторов абстрагироваться. Другими словами: здесь наблюдается обратная зависимость: чем выше цена, тем ниже объем спроса. Косвенно кривая спроса отражает конкуренцию покупателей.

На спрос влияют не только цены, но и иные факторы, например, изменение доходов потребителя, их вкусов и предпочтений, распределение дохода между потребителями, цена товара, взаимосвязанного с рассматриваемым товаром. Факторный анализ предполагает выявления влияние каждого из факторов, а затем оценкой их общего результата. В лекции мы зафиксируем конечный вывод: под влиянием ценовых факторов происходит движение вдоль кривой спроса, что отражает изменение величины спроса. Под влиянием неценовых факторов происходит сдвиг (влево или вправо) всей кривой спроса.


Рис.Зависимость величины спроса от цены и от других, неценовых факторов

Из индивидуальных кривых спроса формируется рыночный спрос (путем суммирования по горизонтали по данной цене величины спроса нескольких потребителей, затем счет идет по другой цене и т.д.), аналогичная логика присутствует в формировании рыночного предложения.

2.4 ЦЕНА И ПРЕДЛОЖЕНИЕ

Кривая предложения – кривая, показывающая, какое количество блага при прочих равных условиях готовы продать производители по разным ценам в данный период времени. Кривая предложения обозначается S (supply). Она имеет положительный наклон – прямую зависимость, что свидетельствует о желании производителя продать большее количество благ по более высокой цене (рис. 2). Это подталкивает к расширению производства. 

На предложение блага влияют не только цены на единицу блага, но и цены ресурсов, характер применяемой технологии,  налоги и субсидии, ожидаемая прибыль. Под влиянием цены блага происходит движение вдоль кривой предложения, что говорит об изменении величины предложения. Под влиянием неценовых факторов кривая предложения сдвигается влево или вправо вся кривая предложения.




Рис.2  Зависимость величины предложения от цены

 Равновесная цена. Дефицит и избыток
Интересы продавцов и покупателей диаметрально противоположны, однако в 
[image: image1.wmf]результате действия конкурентных сил происходит взаимодействие спроса и предложения, что приводит рынок в состояние равновесия, устанавливается равновесная цена в точке пересечения кривых спроса и предложения Qe = Qd = Qs.

Равновесный метод анализа в микроэкономике предполагает поиск ситуации, в которой экономическая система находится в состоянии «идеального покоя». Здесь нет стимулов к изменению своего экономического поведения, в точке равновесия экономическое движение прекращается. Для того, чтобы оно началось вновь, должны измениться внешние условия – уровень цен, технология, доходы и предпочтения и т.д. Так рассуждает Экономикс.

Вмешательство государства в рыночный процесс ценообразования путем установления нижнего или верхнего предела цен приводит к дефициту или избытку товаров.
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На сколько может быть велик дефицит? Это зависит от крутизны наклона кривых Д-Д и S-S.  Угол наклона определяется соотношением ΔQ и ΔP, = показателем эластичности спроса и предложения. Числовое значение коэффициента эластичности спроса по цене можно определить по следующей формуле:

                 %  изменение объема спроса товаров

    Э  =  ------------------------------------------------------ 
                                  %  изменения в цене

но размерность этого показателя столь неудобна, что используют безразмерный показатель (ΔQ / Q) : (ΔP / P). Коэффициент эластичности отвечает на вопрос, насколько изменяется спрос при изменении цены на один процент.

Возможны три варианта расположения кривой спроса ΔQ и ΔP (рис.), когда

ΔQ ( ΔP                              ΔQ = ΔP                           ΔQ ( ΔP

Э ( 1                                    Э = 1                               Э ( 1

В данном случае мы сопоставляем абсолютные приросты, дающие разные углы наклона кривой спроса, а надо бы сравнивать относительные величины, т.к. внешний вид графика (угол наклона) не может служить надежным ориентиром для суждения об эластичности (на одной и той же кривой могут участки с разными значениями эластичности).

Обратимся к оценке эластичности с учетом динамики общей выручки. Рисунок 3 и таблица к нему объясняют значение показателя эластичности спроса по цене в реальной практике хозяйствования.

Рис.3  Эластичность и выручка

Различают три участка кривой спроса с различной эластичностью (верхний рисунок). Эластичность ( Э > 1) или неэластичность ( Э < 1) спроса на товар по цене с учетом показателя общей выручки – РQ (нижний рисунок, позволяет дать ряд рекомендаций хозяйствующим субъектам: 1) если спрос эластичен, то снижение цены увеличивает общую выручку, поскольку снижение цены на единицу блага обеспечивает прирост продаж, более чем достаточный для компенсации потерь от снижения цены; 2) когда эластичность равна единице, снижение цены не изменяет общей выручки; 3) если спрос неэластичен, то снижение цены вызовет сокращение общей выручки, т.е. увеличение продаж окажется недостаточным, чтобы компенсировать уменьшение выручки, происшедшей в результате снижения цены на единицу продукции.

Рационально мыслящий производитель старается избегать неэластичного участка кривой спроса: чем больше продукции производится, тем меньше будет возможная цена реализации. Выгоднее двигаться вверх на эластичном участке. Мы это увидим при объяснении механизма поведения монополиста.

Следует также знать, что возможны два предельных значения эластичности спроса по цене (рис.4):





А) Левый график означает, что при любом изменении цены количество товара, на которое предъявляется спрос, остается постоянным. Кривая спроса в этом случае вертикальна и спрос абсолютно неэластичен по цене (если ΔQ=0, то Э=0 согласно формуле ΔQ : ΔР). Это означает, что потребитель готов покупать тот или иной товар почти при любой цене (соль, спички, инсулин, наркотики).

Б) На правом графике кривая спроса горизонтальна, а спрос абсолютно эластичен. Эта кривая характерна для фирмы, находящейся в условиях совершенной конкуренции, когда фирма, выходящая на рынок, своим объемом производства не может повлиять на уровень цен. Цена для фирмы задана рынком.

Примечание 1. Как известно, спрос и цена находятся в обратно пропорциональной зависимости, т.е. с увеличением цены спрос падает. Отсюда очевидно, что Э спроса по цене всегда будет отрицательной величиной, абсолютные приращения ΔQ и ΔР всегда имеют разные знаки. Однако экономисты при расчете эластичности договорилась брать модуль числа.

Примечание 2. Эластичность предложения всегда положительна, в отличие от эластичности спроса. Но темпы роста дохода зависят от значения эластичности. Если Эs(1, то доход с повышением равновесной цены растет быстрее, чем в случае неэластичного предложения. Эту мысль подтверждает рис.7, где показаны три линия предложения  разной эластичностью.





Примечание 3. Различают эластичность спроса по доходу и перекрестную эластичность спроса. Последняя характеризует взаимодополняющие и взаимозаменяющие товары.

ГЛАВА 3. СУЩНОСТЬ РЫНКА 

В экономической литературе нет однозначного определения рынка. Рынок часто воспринимается как синоним хозяйственного механизма, всего воспроизводственного процесса. Экономика, общественное хозяйство, рынок – это в известной мере синонимы с общей причинной основой – ограниченностью ресурсов, разделением труда и обменом продуктами труда. Рынок сегодня рассматривается как тип хозяйственных связей между субъектами рынка, для которого важную роль играют не только прямые, но и обратные связи. 

Выделим следующие, значимые для нашего курса, подходы в трактовке сущности рынка:

- общественная форма организации и  функционирования экономики, при которой обеспечиваются противоречивое взаимодействие производства и потребления;

- экономический процесс, который через предложение и спрос приводит к образованию цены;

- система экономических отношений, возникающих на основе устойчивого взаимодействия товарного и денежного обращения, реального и номинального потоков  в экономике. В характеристике моделей макроэкономики взаимодействию номинальных и реальных потоков мы уделим особое внимание.

Простейшая модель рынка представляется как модель народнохозяйственного оборота, в которой участвуют два объекта и два (три) субъекта. Субъектами рыночной экономики выступают домашние хозяйства (потребители), бизнес (предприниматели) и государство. Взаимодействия субъектов рынка обеспечивают кругооборот их доходов и расходов, а также рыночное равновесие на рынках благ, факторов производства и денег.


3.1  МОДЕЛЬ КРУГОВЫХ ПОТОКОВ
На схеме видно, что потоки реальных товаров и услуг направлены против часовой стрелки, они сбалансированы потоками денежных платежей, направленных по часовой стрелки. Реальный поток - валовой национальный продукт (ВНП,  или  Y = C + I + G + Х n),  денежный поток - валовой национальный доход  (ВПД, или Y = C + S + T). Согласно основным макроэкономическим тождествам  ВНП = ВНД. В этих формулах:  C – товары конечного назначение (потребление),  I – инвестиционные товары (инвестиции),  S – сбережения, G – государственные расходы,  T – налоги, Х n - чистый экспорт. Модель рынка для обеспечения своего равновесия предполагает соблюдение равенства  S = I.

Деньги необходимы не сами по себе, а для обеспечения обмена. Это означает, что в экономике необходимо соблюдение равенства между объемами товарной и денежной массы. Закон денежного обращения гласит: количество денег в обращении должно соответствовать сумме цен всех реализуемых товаров,  или  M*V = P*Q,  где  М - масса денег, V - скорость оборота денег, Р - цены товаров, Q - количество товаров. Нарушение данного закона отрицательно сказывается на всей экономике. В частности, избыток денег вызывает их обесценивание - инфляцию, дефицит денег усиливает бартерный обмен, развивает «черный рынок».

Каждая система – биологическая, физическая, экономическая - стремится к равновесию. Механизмом обеспечения экономического равновесия выступает конкуренция. Теоретическая модель рынка исходит из полной обособленности хозяйственных единиц, а в реальной жизни индивидуальные предприниматели связаны. Так, если в некоторой отрасли часть фирм начинает использовать новую технологию и сокращает потребление сырья, то это приведет к падению цен на сырье.  В этом случае все фирмы данной отрасли окажутся в выигрыше, в том числе и те, которые ровным счетом ничего не сделали для этого. Другой пример: разведение пчел способствует повышению урожая на близлежащих участках, где пчел не разводят.

Но теорию рыночного хозяйства не следует считать универсальной теорией общественных отношений. Более того, рынок имеет и негативные последствия для общества:

- рынок не гарантирует право на труд и отдых, не обеспечивает перераспределение дохода (рынок ориентирован на удовлетворение запросов тех, кто имеет деньги; слабым и беззащитным он может дать не больше, чем свободу умереть от голода);

- рынок не способствует сохранению невоспроизводимых ресурсов, не дает экономического механизма защиты окружающей среды;

- рыночный механизм не способен справиться с монополией;

- рынок не создает стимулов для производства благ коллективного пользования (образование, здравоохранение, общественный транспорт); не обеспечивает фундаментальные исследования в науке;

- кроме того, рынок подвержен нестабильному развитию, кризисам и инфляционным процессам.

Решение перечисленных проблем берет на себя государство. Смешанную экономику стран Запада сейчас регулируют два противоположных по своему характеру регулятора: рынок и государственное вмешательство в рыночные отношения.
3.2 ТИПЫ РЫНКОВ

 Для модели США свойственен товарно-капиталистический рынок с ярко выраженной борьбой за выживание (индивидуализация отношений) и слабой развитостью надэкономических факторов (процветает девиз: "Мое благополучие результат моей деятельности, а не государства"). Немецкая модель называется социально-рыночной экономикой. В ней развиты принципы коллективизма, взаимная требовательность и поиск компромисса, высок уровень государственного воздействия на экономику. Шведская модель является социально регулируемой, это модель с высоким уровнем обеспечения социальных гарантий, ориентацией на устранение существенных различий в доходах. Во французской модели высока регулирующая роль государства (составляются пятилетние планы развития), государство вмешивается в процесс накопления капитала.

В качестве особенностей перехода к рынку в России можно отнести следующие моменты: 1) признание потенциала и возможностей товарного производства и роли предпринимательства во всех его различных формах; 2) признание объективной тенденции к сознательному государственному регулированию, поскольку велика роль надэкономических факторов; 3) реализация социальной устойчивости общества.

ГЛАВА 4. СОВЕРШЕННАЯ И НЕСОВЕРШЕННАЯ КОНКУРЕНЦИЯ

4.1 ИЗДЕРЖКИ, ВЫРУЧКА, ПРИБЫЛЬ
Сущность бухгалтерских издержек. Внешние и внутренние издержки. Соотношение явных, неявных, бухгалтерских и альтернативных (экономических) издержек.

Сущность бухгалтерской и экономической прибыли. Нормальная прибыль как часть неявных (внутренних) издержек. Соотношение нормальной, экономической и бухгалтерской прибыли.
Деление ресурсов на постоянные и переменные. Отличия краткосрочного и долгосрочного периодов. Понятия постоянных, переменных и валовых издержек. Компоненты постоянных издержек (аренда земли, выплата процентов по ссудам, минимальные расходы на содержание оборудования, оплата костяка персонала, расходы на НИОКР, часть амортизационных отчислений) и их график. Компоненты переменных издержек (сырье и материалы, полуфабрикаты, энергия, основная часть заработной платы производственных рабочих, физический износ первого рода, транспортные расходы, налог на добавленную стоимость и другие платежи, определяемые в виде процента от объема продаж) и графики переменных и валовых (общих) издержек. Три периода в динамике переменных и валовых издержек в зависимости от отдачи переменного ресурса (возрастающей, постоянной или убывающей).

4.2 ИЗНОС И АМОРТИЗАЦИЯ
Износ: физический (первого и второго рода) и моральный (первого и второго рода). Амортизация и норма амортизации. Проблема обновления основного капитала в России. Государственная политика ускоренной амортизации.

Средние и предельные издержки в краткосрочном периоде и долгосрочном периоде

Понятие средних издержек. Средние постоянные, средние переменные, средние общие издержки и их графики. Объяснение U-образной формы кривых средних переменных и средних общих издержек. Закон убывающей отдачи, причины и условия его существования.

Сущность предельных издержек, их график. Взаимосвязь предельных издержек со средними переменными и средними общими издержками, их графическая интерпретация. Точка технологического оптимума.

Проблема издержек на российских предприятиях. Высокая материалоемкость производства. Рост сырьевых цен. Влияние курса рубля на издержки. Издержки и налоги. Недогрузка мощностей и средние постоянные издержки. Способы снижения издержек в России.

Особенности издержек в долгосрочном периоде. Долгосрочная кривая средних издержек. Три периода в динамике долгосрочных средних издержек в зависимости от эффекта масштаба производства (положительного или отрицательного — экономии или дезэкономии на масштабах производства, или от действия эффекта постоянной отдачи).

Оптимальный размер предприятия и структура отраслей

Минимальный эффективный размер предприятия. Кривая долгосрочных издержек и структура отраслевых рынков. Отрасли с господством мелких производителей. Отрасли с широким спектром оптимальных размеров предприятия. Отрасли с господством крупных предприятий. Сущность и объективные факторы существования естественных монополий. Государственная политика в отношении естественных монополий.

4.3 СУЩНОСТЬ И УСЛОВИЯ СОВЕРШЕННОЙ КОНКУРЕНЦИИ
Понятие конкуренции. Условия конкуренции и тип рынка. Полиполистические и олигополистические рынки.

Сущность и условия совершенной конкуренции: однородность продукции; малые размеры и многочисленность субъектов рынка; отсутствие барьеров; совершенная информация; невозможность диктовать цену рынку.
Критерий совершенной конкуренции (наличие абсолютно эластичного спроса на продукцию фирмы). График спроса для отдельной фирмы в условиях совершенной конкуренции. Понятия среднего, предельного и общего дохода фирмы, их графики.

Идеальный характер условий совершенной конкуренции. Методологическое и практическое значение теории совершенной конкуренции.

Максимизация прибыли как основной мотив поведения фирмы. Критерий целесообразности производства в долгосрочном периоде (наличие неотрицательной экономической прибыли). Проблема банкротства.

Критерий целесообразности производства в краткосрочном периоде: не превышение убытками размера постоянных издержек. Три принципиальных варианта поведения фирмы в краткосрочном периоде: 1. Производство ради максимизации прибыли. 2. Производство ради минимизации убытков. 3. Прекращение производства. Два способа анализа выбора оптимального объема производства: 1) через сравнение валового дохода и валовых издержек; 2) через сравнение средних издержек и цены. Критические точки деятельности фирмы.

Максимизация прибыли (или минимизация убытков) и правило MC-MR для всех типов рынка. Сравнение предельных издержек и предельных доходов как способ поиска оптимального объема производства. Уточнение правила: MC=MR=P для совершенной конкуренции. Ограничения в действии этого правила.

Равновесие фирмы и отрасли в краткосрочном и долгосрочном периоде. Равновесие фирмы в краткосрочном периоде: пересечение линии спроса и кривой предельных издержек как кривой предложения фирмы.

Суммарное предложение нескольких фирм. Особенности кривой предложения отрасли (восходящая) и кривой отраслевого спроса (нисходящая). Равновесие конкурентной отрасли в краткосрочном периоде. Значение равновесной цены в конкурентной отрасли (для ценополучателей).

Особенности долгосрочного периода в конкурентной отрасли: уровень прибыли как регулятор привлечения ресурсов и процесс формирования долгосрочной нулевой экономической прибыли.
4.4 СОВЕРШЕННАЯ КОНКУРЕНЦИЯ И ЭФФЕКТИВНОСТЬ ЭКОНОМИКИ
Условие долговременного равновесия в конкурентной отрасли и его следствия: оптимальное распределение ресурсов и наиболее эффективное производство. Позитивные стороны совершенной конкуренции: минимальный уровень издержек, эффективное распределение ресурсов, отсутствие дефицитов и избытков, отсутствие сверхприбылей. Недостатки рынка совершенной конкуренции: оптимальна только для сложившейся структуры доходов в обществе (действует в пользу богатых), не помогает решению некоммерческих задач (окружающая среда и т.п.), не приспособлена к условиям научно-технического прогресса.

 Понятие и общие черты рынков несовершенной конкуренции

Предпосылки несовершенной конкуренции. Критерий несовершенной конкуренции (отрицательный наклон кривой спроса на продукцию фирмы). Наличие предела роста валового дохода и пределы монополистического завышения цен. Ускоренное падение предельного дохода фирмы. Изменение условий равновесия по сравнению с рынком совершенной конкуренции: 1. Недопроизводство товаров. 2. Завышение цен. 3. Тенденция к получению экономической прибыли. Причины недопроизводства, завышения цен и экономических прибылей.

Монополистическая конкуренция. Основные черты монополистической конкуренции: множество производителей, низкая рыночная доля, разнородность продукции, низкие барьеры (дифференциация продукта), несовершенная информация.

Дифференциация продукта: сегментация рынка, качественные различия, различия в сервисе, в рекламе. Дифференциация продукта как барьер проникновения на рынок и основной фактор ограничения конкуренции в условиях монополистической конкуренции. Ограниченное влияние на цены. Преобладание неценовой конкуренции в современных условиях.

Оптимизация выпуска фирмой монополистическим конкурентом в краткосрочном периоде, график. Равновесие в долгосрочном периоде: тенденция безубыточности в статическом варианте и к получению экономической прибыли в динамическом варианте (при дальнейшей дифференциации своего продукта).

Экономические последствия монополистической конкуренции (занижение выпуска и завышение цен). Теорема «избыточной мощности». Относительно небольшая степень несовершенства рынка.

Общеэкономическое значение рекламы: ее принципы, позитивные и негативные стороны.

Особенности олигополистического рынка: немногочисленность и крупные размеры фирм; однородность или дифференциция продукта; финансовый барьер и барьер емкости рынка; несовершенство информации (субъективный фактор — политика конкурентов), большая рыночная доля. Рыночная власть фирм-олигополистов.

Дуополия. Модель Курно: олигополистический объем производства, цены и прибыли, кривая спроса на продукцию олигополиста, равновесие Курно. Важнейшие выводы из модели Курно:

1. Особое значение поведения любого из конкурентов для общего состояния дел в отрасли.

2. Олигополия завышает цены и занижает производство слабее, чем монополия, но сильнее, чем монополистическая конкуренция. З.Олигополистическая сверхприбыль ниже монополистической. Три разновидности олигополии: 1) нескоординированная олигополия, 2) картель, 3) картелеподобная структура рынка (лидерство в ценах, ценообразование по схеме «издержки плюс»).

Основные черты монополии: единственная фирма-гигант, уникальность продукции, непреодолимые барьеры, полная информация. Значение барьеров на пути вхождения в монополистическую отрасль: преимущества крупного производства, легальные барьеры, нечестная конкуренция.

Особенности рыночного равновесия (установление оптимального объема производства) в условиях монополии: фирма-отрасль, неэластичный спрос.

Экономические последствия монополии: значительное недопроизводство, завышение цен, монопольные сверхприбыли. Сущность и разновидности ценовой дискриминации. Х-неэффективность.

Принципы антимонопольной политики. Необходимость антимонопольной политики и ее объективные трудности. Антимонопольная политика в отношении естественных монополий: государственный контроль за ценообразованием и объемом производства, максимизация добровольно поддерживаемого уровня производства или обеспечение самоокупаемости (нулевой экономической прибыли). Особенности реформирования естественных монополий в России.

Антимонопольная политика в отношении искусственных монополий. Признаки монополизации и степень концентрации отрасли (индекс Херфиндаля-Хиршмана). Два подхода к регулированию степени концентрации: поведенческий и структурный критерии. Особенности антимонопольной политики в России.

ПОЯСНЕНИЯ К ТЕМЕ

Эволюция конкуренции
Рынок – система, позволяющая сообществу, члены которого преследуют собственные интересы, достичь максимальных при данных обстоятельствах совокупных результатов. Каждая система – биологическая, физическая, экономическая - стремится к равновесию. Механизмом обеспечения экономического равновесия выступает конкуренция. Рынок и конкуренция связаны неразрывными нитями. Ценовая конкуренция с давних времен была ключевым методом конкуренции, а все подходы к трактовке видов и форм конкуренции опираются на роль ценового фактора. Логику конкурентных начал в теории можно обозначить следующим образом:

1). Производитель своим объемом производства может повлиять на уровень цен, но общество уравнивает всех в их возможностях присвоения прибыли (межотраслевая и внутриотраслевая конкуренция, К.Маркс). Причем его модели позволяли показать, что монополия – неизбежный спутник этой конкуренции, следствие естественного процесса концентрации и централизации капитала.

2). Производитель своим объемом производства не может повлиять на уровень цен, хотя может получить дополнительную прибыль путем снижения индивидуальных издержек производства (совершенная конкуренция).

3). Производитель своим объемом производства может повлиять на уровень цен, а общество не может экономическими методами усреднить ситуацию (несовершенная конкуренция, и прежде всего чистая монополия).

Обратимся к неоклассическим моделям механизма функционирования рынка. На поведение бизнеса существенное влияние оказывают различные характеристики рынка и, прежде всего, количество фирм в отрасли, свойства продукта (например, наличие заменителей) и возможность вхождения в отрасль других фирм. Указанные характеристики являются критериями классификации типов рынка (рыночных структур). Различают совершенную (чистую) конкуренцию и несовершенную конкуренцию.

Для фирмы в условиях совершенной конкуренции характерно отсутствие ценовой политики, так как доля каждой отдельной фирмы составляет незначительную часть в общем объеме предложения. Чем меньше отдельные фирмы оказывают влияние на рынок, где они реализуют свою продукцию, тем более конкурентным считается рынок в экономике. Фирма лишь приспосабливается к рыночной цене как заданной величине, но может получать экономическую прибыль путем снижения издержек производства.

Любое производство связано с издержками на него. Задача предпринимателя с этой точки зрения состоит в минимизации издержек и максимизации доходов фирмы. Издержки производства в наиболее общем виде разделяют на постоянные (FC – затраты, не зависящие от количества производимой продукции: – оплата административно-управленческого аппарата, содержание зданий, сооружений, оборудования), переменные (VC – затраты, непосредственно зависящие от количества производимой продукции: покупка сырья, материалов, электроэнергии, рабочей силы). Общие (валовые) издержки (ТС) представляют собой сумму постоянных и переменных издержек. 




Важно в динамике знать средние издержки фирмы – АС, они исчисляются делением общих издержек на всю произведенную продукцию. Предельные (маржинальные) издержки представляют собой дополнительные издержки, необходимые для обеспечения прироста продукции, они важны, так как предприниматель обязан знать, с каким приростом издержек будет связан желаемый прирост продукции. Их сочетание дает ему в конечном счете сигнал, где необходимо остановить расширение производства. Трансакционные издержки – это издержки фирмы на поиск информации, ведение переговоров, представительские расходы и т.д. Они не имеют отношения к непосредственному производству, но без них трудно обойтись, они мощное средство в конкурентной борьбе. Подразделяют издержки и в другом ракурсе, например, различают фактические и вмененные издержки. Вмененные издержки – это затраты, связанные с упущенными возможностями.

Разграничение видов издержек позволяет использовать два метода анализа максимизации прибыли и определения объема производства: первый метод сопоставляет валовую выручку и валовые издержки, второй метод сопоставляет средние и предельные издержки по отношению к цене (рис.4).
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Рис.4 Определение точки максимизации прибыли 

конкурентной фирмой [варианты а) и б)]

Максимальную прибыль дает объем производства в точке Q* (отрезок ВС на верхнем графике). Однако производство имеет смыл продолжить до Q2, т.к. несмотря на убывающий характер прибыли, она  растет по совокупности продукции  (до Q2). Минусами обозначены области убытка, плюсами – прибыли. 

В точке А (точке безубыточности) достигается сбалансированность между издержками и объемом реализации. Экономическая прибыль в точке А и D равна нулю, однако это не означает наличие нулевого дохода предпринимателя, т.к. издержки производства содержат «заработную плату» предпринимателя, так называемую нормальную прибыль. Находясь правее точки А, предприниматель получает прибыль, превышающую нормальную.
Количественно прибыль равна разнице между ценой и издержек производства. Но предпринимателя интересует не только абсолютная величина прибыли, но и относительная – норма прибыли. В условиях свободного перелива капитала из отрасли в отрасль норма прибыли выравнивается и превращается в среднюю прибыль. Тем самым в процессе конкуренции вырабатывается «естественная» (средняя) норма прибыли – размер прибыли, при котором предприниматель не будет постоянно стремиться в любую другую отрасль, поскольку в ней в среднем устанавливается такая же норма прибыли. Монополия вносит свои коррективы в механизм образования и получения прибыли, причем такие, которые  противопоставляют себя всему немонополизированному предпринимательству, так как монопольная прибыль в основном есть результат перераспределения общей прибыли в пользу монополий.

Если подойти к такому рынку с позиции хозяйственного механизма, то совершенная конкуренция представляет собой диктат общества над производством (рыночная цена на рынке молока сформировалась, эта величина для фирмы задана и она ее изменить не может, если не является монополистом). Говорят, что власть такой фирмы над рынком равна нулю. Но если хотя бы один из призраков совершенной (чистой) конкуренции не срабатывает, мы имеем дело с несовершенной конкуренцией и тремя ее формами: чистой монополией, монополистической конкуренцией и олигополией. Масштабы контроля над ценой зависят от формы несовершенной конкуренции.

В оценке монополистического поведения фирмы имеются неоднозначные подходы. Различают «плюсы» и «минусы» монополии как таковой. Главный минус - подрыв рыночной конкуренции. Плюс – прорыв в НТП. В современной экономике конкуренция и монополия сосуществуют и сложно переплетаются.

Для иллюстрации последствий монополизации экономики (и объяснения причин антимонопольного законодательства) рекомендуем использовать такие понятия, как так называемый «излишек потребителя» и общие представления об эластичности спроса по цене. Используя нижеследующий рисунок, покажите, что возможность монополиста оказаться на участке, где спрос эластичен, уменьшает потребительский излишек и представляет собой потери для общества.


P*Q = выручка.

Рис.5 Графическая модель иллюстрации последствий монополизации экономики

Левый график – исходный. Излишек потребителя – разность между суммой денег, которую покупатели были готовы заплатить за определенный объем благ, приобретая их  по ценам спроса, и теми расходами, которые они понесут, приобретая эти блага по равновесной цене. P*Q  -  выручка, которая включает две составные части – издержки производителя и «излишек производителя», или экономическую прибыль. Работая со всей кривой спроса (правый график), монополист стремиться оказаться на эластичной ее части, что увеличивает  излишек производителя за счет уменьшения излишка потребителя (заштрихованная область). Реализуя свое монопольное положение на рынке, монополист идет на установление монопольно высоких цен при устойчивом ограничении масштабов производства.

В условиях «чистой монополии» цена не является заданной величиной. Производитель, сталкиваясь с совокупным рыночным спросом, осознает, что чем больше продукции он произведет, тем меньшей будет возможная цена реализации. Таким образом:
1) Фирма, максимизирующая прибыль в условиях совершенной конкуренции, может контролировать лишь один параметр - объем выпуска продукции.
2) Фирма, максимизирующая прибыль в условиях чистой монополии определяет одновременно значение двух параметров - объема выпуска и цены. Фирма-монополист производит меньше продукции и продает ее по более высокой цене.
Следует разобраться и с иным объяснением монополистического поведения, оно позволяет показать, что цена монополистического товара – единственная точка в пространстве возможностей:  на рис.6 – в точке В.

Р

Рм                                В                       MC = S
Рс                                                А

                      А1

                                                                                    D

                                                        MR                                           Q
Рис.6
MR – предельный доход,

MC – предельные издержки

В точке А:     MR = MC = Pс для совершенной конкуренции,

В точке А1 – в точке пересечения кривых МС и МR   MR = MC для монополии. Точке А1  соответствует цена монополиста Рм, расположенная на уровне точки В.

Гелбрейт Дж.К. «Экономические теории и цели общества». М., 1978, с.96: Монополии «безопаснее контролировать с самого начала не объем производства, но саму цену. Производство же затем устанавливается на уровне, обеспечивающем выпуск продукции по этой цене».

Помимо совершенной конкуренции и монополии нам следует обратиться к анализу и таких рыночных структур, как ОЛИГОПОЛИЯ и МОНОПСОНИЯ.
Монополия на стороне спроса называется МОНОПСОНИЕЙ. Рыночная структура, в которой единственному продавцу противостоит единственный покупатель, называется ДВУСТОРОННЕЙ МОНОПОЛИЕЙ.
Олигополия - в отрасли имеется незначительное количество производителей. В этой ситуации производители могут нести себя различными способами:
а) не учитывать поведение других производителей, как и при совершенной конкуренции;
б) пытаться в сговор с другими производителями.
Частный случай олигополии - ОЛИГОПСОНИЯ, ДУОПОЛИЯ. Дуополия имеет место, когда на рынке есть два продавца. Рыночная структура с несколькими покупателями называемся олигопсонией.
Монополистическая конкуренция связана с дифференциацией продукта. В отрасли может быть много продавцов, но предлагаемые ими товары неоднородны с точки зрения покупателя.
ГЛАВА 5. РЫНКИ РЕСУРСОВ

5.1 ОБЩИЕ ПРОБЛЕМЫ СПРОСА НА ЭКОНОМИЧЕСКИЕ РЕСУРСЫ
Особенности и факторы спроса на ресурсы. Действие закона убывающей отдачи (производительности) от переменного ресурса. Предельный продукт в натуральной и денежной форме, их графики. Предельные издержки на переменный ресурс. Правило равенства предельного продукта в денежной форме и предельных издержек на ресурс (MRP = MRC) как способ определения оптимального спроса на данный ресурс. Оптимальные пропорции использования разных ресурсов: правило равенства предельного денежного продукта каждого ресурса его цене (MRPL=PL и т.п.) как правило максимизации прибыли при использовании комбинации различных ресурсов.

5.2 РЫНОК ТРУДА
Фактор труд и его особая роль в развитии общества. Рынок труда и его субъекты. Цена труда. Сущность заработной платы. Номинальная и реальная заработная плата. Дифференциация уровня заработной платы. Формы и системы заработной платы.

Роль профсоюзов на рынке труда. Модель торга по Хиксу. Неоклассические представления о рынке труда. (Совершенная и несовершенная конкуренция на рынке труда. Сущность и последствия монопсонии на рынке труда: ускоренный рост предельных издержек на ресурс. Рыночное равновесие в условиях монопсонии (заниженность заработной платы и численности занятых, ломанная кривая спроса на труд), график. Последствия господства профсоюзов на рынке труда: завышение заработной платы, занижение занятости, ломаный график предложения. Взаимная монополия на рынке труда. График рыночного равновесия в условиях взаимной монополии. Последствия взаимной монополии). 

Проблемы государственного регулирования рынка труда в России.

5.3 РЫНОК КАПИТАЛА
Капитал предприятия и его структура. Основной и оборотный капитал. Рынок оборотного капитала как типичный рынок ресурсов. Основной капитал: фактор времени и сущность дисконтирования. Текущая дисконтированная стоимость (PDV). Чистая дисконтированная стоимость (NPV). Критерий экономической обоснованности инвестиционного проекта (NPV>0).

Рынок основного капитала: факторы и кривая спроса на инвестиционные ресурсы, взаимосвязь со ставкой процента и предполагаемым доходом. Кривая предложения инвестиционного капитала. Равновесие на рынке основного капитала. Рынок основного капитала как переплетение ресурсных и кредитно-финансовых рынков.

Понятие о проценте. Узкий и широкий подход к категории «процент». Основные теории происхождения процента: марксистское понимание капитала и процента (на базе теории прибавочной стоимости); процент как плод чистой производительности капитала; процент как плата за воздержание (психологический подход как часть теории предельной полезности). Синтез теорий чистой производительности капитала и предельной полезности.

5.4 РЫНОК ПРИРОДНЫХ РЕСУРСОВ
Особенности земли как фактора производства в широком и узком понимании. Классификация природных ресурсов: реальные и потенциальные; возобновляемые и невозобновляемые.

Ограниченность запасов ресурсов и фактор времени. Альтернативные варианты использования: текущее использование (продажа) и консервация. Возможность дисконтирования. Долгосрочное равновесие рынка невозбновляемые ресурсов. Экономический механизм консервации ресурсов и его слабость в России. Предпочтение текущего (экспортного) потребления. Необходимость государственного регулирования использования природных ресурсов.

Рынок возобновляемых природных ресурсов. Основные субъекты аграрного рынка и рентные отношения. Абсолютная неэластичность предложения земли. Дифференциальная рента первого и второго рода. Чистая (абсолютная) рента. Распределение земельной ренты. Соотношение ренты и арендной платы. Равновесие на рынке земли. Цена земли. Проблема частной собственности на землю в России.
ПОЯСНЕНИЯ К ТЕМЕ

Доходы владельцев факторов производства

Доход – это все денежные поступления индивида, домохозяйства, фирмы или другого рыночного субъекта за определенный период времени (неделя, месяц, год). Каждый вид дохода является производным от использования конкретного фактора производства. Получатель дохода – собственник соответствующего фактора производства, или экономического ресурса. Доход владельцев ресурсов одновременно является платой за их хозяйственное применение - платой, которую «вносят» пользователи ресурсов - предприниматели. Таким образом, плата и доход - это «две стороны одной медали». Когда говорят о плате за экономические ресурсы, то обычно выделяют три их вида (труд, землю и физический капитал) и три вида доходов (зарплату, ренту, прибыль). К доходам следует отнести так называемые трансфертные платежи, но поскольку они не являются доходом от использования определенного фактора производства, в данной теме трансфертные платежи не рассматриваются.

Распределение дохода осуществляется на рынках факторов производства под воздействием спроса и предложения и определяется спросом и предложением на рынке потребительских товаров и услуг.

Рынок труда. На этом рынке встречаются предложение труда со стороны рабочих и спрос на труд со стороны нанимателей. В результате их взаимодействия формируется цена труда. Цена труда - это одновременно заработная плата. Различают номинальную и реальную заработную плату (W  и  W/P). Чем  выше реальная заработная плата, тем больше желающих за нее трудиться, тем больше предложение труда, т.е. здесь заключена прямая зависимость:  L = ( ( W / P ), что на графике представлено в виде восходящей кривой. Спрос на труд зависит от большего количества факторов (от величины заработной платы, производительности одного работника, от цены продукта (результата) труда, производительности капитала). Если параметры капитала принять заданными, то производственная функция упрощается: Y = ( (L). Какой вид у этой функции? Она, во-первых, монотонно возрастает; во-вторых, отражает закон убывающей предельной производительности (т.е.  более полога по мере удаления от начала координат). 

Предприниматель будет нанимать работников до тех пор, пока доход, доставляемый еще одним нанятым, будет превышать издержки, связанные с его трудом. Он остановится, когда обе упомянутые величины сравняются. Теперь легко изобразить равновесие на рынке труда, и мы можем его увязать с соответствующим количеством  Y (рис. ...). Равновесие на рынке труда определяет: равновесный уровень реальной заработной платы  (W / Р) о;  равновесный уровень занятости L о;  соответствующий уровень производства Yо.

Рабочая сила как фактор производства — способность человека к труду, совокупность его физических и умственных сил, применяемых в производстве. Реализация рабочей силы происходит в процессе труда, поэтому понятия «рабочая сила», «труд» в качестве человеческого ресурса производства часто отождествляют, хотя это не совсем одно и то же. Труд можно определить как целенаправленную деятельность людей по созданию жизненных благ. Важнейшим его показателем является производительность труда, т.е. его продуктивность, результативность. Благодаря повышению производительности труда экономятся трудовые ресурсы, удешевляется производство, растет богатство общества.

         


                                                                        
Рис.7 Равновесие на рынке труда.

Равновесие на рынке труда определяется предельными величинами: каждая дополнительная единица труда приносит все меньшую величину прироста  у, но пока эта величина прироста положительна, есть смысл увеличивать L. Доход, приносимый последним нанятым работником, определяет уровень заработной платы всех работников данной профессии. Объясняется это предпосылками рынка труда: однородность работников и одинаковая привлекательность работы. На практике ставки заработной платы различаются благодаря неоднородности работников по способностям, уровню подготовки, разной привлекательности работ

Размер зарплаты определяется многими факторами, среди которых можно выделить не только спрос и предложение на рынке труда, производительность труда, но и стоимость рабочей силы, характер труда, степень социализации заработной платы. Стоимость рабочей силы определяется стоимостью средств существования рабочего и его семьи, а также расходами на его профессиональное обучение. Она зависит от исторических и природных условий, традиций в структуре потребностей, достигнутого уровня благосостояния общества и т.д. Особо подчеркнем, дифференциация заработной платы в большой степени определяется различиями инвестиций в человеческий капитал.

Рынок капитала. В системе рыночной экономики рынки факторов являются особым видом рынка. Рассматривая труд, землю и капитал как факторы производства, необходимо обратить внимание  на различие понятий капитал, как фактора производства, и денег, как финансового капитала. Капитал, как фактор производства, включает средства производства, созданные человеком и используемые для производства товаров и услуг. Вместе с тем, механизм ценообразования на рынке физического капитала (средств производства) ныне невозможно отделить от процессов, происходящих на рынке денежного (финансового) капитала. Дело в том, что затраты на приобретение физического капитала называют еще инвестициями, а на рынке финансового капитала происходит согласование весьма противоречивых интересов владельцев сбережений и коммерческих фирм, желающих получить эти сбережения в качестве инвестиций. Особенности ценообразования на факторы производства определяются также ценами конечных продуктов потребления, производимых с помощью этих факторов, а кроме того ценообразование на факторы производства следует связывать с доходами собственников, владеющих этими факторами. На последнее обстоятельство следует обратить особое внимание.
Цена капитального блага, материализованного в средствах производства, и прежде всего - средствах труда.

Спрос на экономические ресурсы специфичен, он оказывается зависимым (производным) главный образом со спросом на продукцию производимую с применением данного ресурса. Спрос на ресурс расширяется или сокращается в зависимости от того, увеличивается или уменьшается спрос на продукцию, в производстве которой используется данный ресурс. В свою очередь это означает, что спрос на капитал определяется нормой прибыли - эффективностью организации или расширения производства.

С другой стороны, спрос на капитал определяется активностью вложения денег в ценные бумаги – уровнем процента. Если процент падает, то спрос на капитальные товары растет - становится выгоднее вкладывать деньги в производство. Инвестиции черпаются из финансового рынка, который и задает ставку процента.

Таким образом, спрос на капитал определяется сопоставлением процента и нормы прибыли. Кроме того, он определяется ценой капитальных ресурсов.

Решения и время. Фактор времени, влияющий на решение, проявляется в неравнозначности одинаковых по номиналу издержек или прибыли, предпринимаемых или получаемой в разное время. Так, например, получить прибыль в размере 100 000 руб. немедленно — это не одно и то же, что получать по 10 000 руб. в год в течение 10 лет, хотя общая прибыль будет такой же. Предпочтение будет отдано скорейшему получению прибыли. Надо учитывать цену самого времени, которая выражается в процентной ставке за хранение денег.
Если   i — процентная ставка, то сегодняшний рубль будет стоить: 1 + i — через один год;
(1 + i)(1 + i) = (1 + i)2 — через два года;
(1 + i)n — через n лет.
И, наоборот, один рубль через п лет может быть получен, исходя из сегодняшней суммы:
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Стоимость в пересчете в текущие цены выражает понижение цены будущего товара по отношению к нынешнему товару. Это понижение будет тем больше, чем выше процентная ставка и чем больше срок сбережений. Чтобы принять долгосрочное решение, следует осуществить операцию по актуализации. Актуализированный доход (Pa), например, получают из выражения:

Pa = ( Ro – Do) + 
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где R — выручка, D — расходы.
Из нескольких возможных решений принимают такое, для которого D максимально.
Решение и неопределенность. Решение практически всегда принимают исходя из нечетко определенного будущего. В этом случае можно пользоваться несколькими критериями для оценки степени неопределенности. Например:
•   критерий Лапласа. Он заключается в том, чтобы вычислить для каждого действия среднюю величину из возможных выигрышей и выбрать действие, которому соответствует наивысшая средняя величина;
•   критерий Уолда. Его смысл состоит в том, чтобы сделать максимальным минимальный выигрыш, то есть выбрать такое действие, которому соответствует наименьшая потеря.
Еще один вариант объяснения дисконтированной стоимости.

Предприниматель осуществляет покупку капитальных товаров, исходя из сравнения ожидаемого дохода, который он получит от использования данного капитального товара, с затратами на его приобретение и эксплуатацию. Каким образом бизнесмен определяет сумму денег, которую следует заплатить за станок сегодня, чтобы через определенный срок иметь желаемый доход? Для определения выгодности вложений в тот или иной объект, предлагаемый на региональном рынке недвижимости, исчисляется дисконтированная сумма будущих доходов, рассчитываемая на основе процентной ставки и коэффициента дисконтирования. 

Дисконтирование – это процедура, с помощью которой вычисляется сегодняшнее значение любой суммы, которая может быть получена в будущем. Соответственно и дисконтированная стоимость - это оценка в текущей стоимости будущих доходов.

Для понимания ее сущности целесообразно обратить внимание на то, что одинаковая сумма денег сегодня и через год имеет разную ценность: будучи положена в банк, первоначальная сумма денег возрастает на величину рыночной ставки процента. Предположим, что сегодня мы инвестируем сумму в I000 рублей при процентной ставке  r – 5 %, или 0,05 в год. Какова будет стоимость вложенной суммы через год? По истечении года мы вернем первоначально вложенную сумму (К = 1000 руб.), а также получим процент (r x K = 0, 05 x 1000 =50). Таким образом, сегодняшние инвестиции в 1000 руб. в следующем году будут иметь стоимость K + r x K  = К x (1 + r) = 1000 х (1+0,05) = 1050.

Можно проделать обратную операцию: определить, какую сумму следует вложить в банк, с тем, чтобы через определенный период получить искомую сумму, например, N рублей. Для этого необходимо, чтобы выполнялись следующее соотношение: если  K х (l + r) = N, то К = N / (1 + r). Отсюда, для того, чтобы через год получить искомую сумму в N рублей (1000 руб.) при r = 5%, надо первоначально вложить в банк

1000 : (1 +0,05) = 952,4 руб. 

(т.е. дисконтированная величина тысячи рублей составит 952,4 руб.). Термин "дисконтирование" связан с тем обстоятельством, что право на некоторую сумму в будущем стоит сегодня меньше номинальной величины этой суммы (сегодняшние блага ценятся выше будущих), или это есть оценка будущих доходов в текущей стоимости.

Дисконтированная стоимость какой-то суммы денег будет тем ниже, чем больше срок, через который вкладчик намерен получить искомую сумму, и чем выше процентная ставка, ибо К = N / (1 + r) t ,   где t - число лет.

Аналогичным образом устанавливается текущая, дисконтированная стоимость любого капитального товара, например, станка, земли, курса акции.

Теперь, когда мы ввели понятие дисконтированной стоимости, покажем, как принимается инвестиционное решение, сравнив цену спроса и цену предложения на ресурс.

Цена спроса (FD) капитального товара - это самая высокая цена, которую мог бы заплатить предприниматель. Она равна дисконтированной стоимости ожидаемого чистого дохода от использования приобретаемого станка. Предприниматель не будет тратить на покупку станка больше этой суммы (цены спроса), ибо в противном случае ему выгоднее вложить деньги в банк под процент.

Цена предложения капитального товара (FS) определяется как сумма издержек производства этого товара и затрат на его реализацию. Как правило, это цена, указанная в прейскуранте (продажная цена).

Теперь легко понять логику принятия фирмой инвестиционного решения. Если цена спроса на капитальный товар превышает его цену предложения, то фирме следует приобретать дополнительные единицы капитального товара (FD>FS).  Если FD < FS , то не имеет смысла, приобретать ни одной дополнительной единицы капитального товара. Если FD = FS, то можно либо приобретать, либо не приобретать дополнительные единицы капитала. (Все рассуждения велись при прочих равных условиях).

В состав рынка финансового капитала входят разные сектора, различающиеся условиями купли-продажи денежного капитала. Такими секторами могут выступать кредитный рынок, рынок акций, рынок долговых обязательств (облигаций). Все сектора рынка капитала подчиняются одним и тем же закономерностям в формировании цены капитала. Эта цена определяется взаимодействием спроса и предложения капитала. Величина спроса определяется, прежде всего, прибыльностью, с которой фирмы могут использовать привлеченные средства. Такая оценка производится на основе дисконтирования. Предложение капитала также зависит от ряда факторов:  чем выше риск инвестирования и больше срок отвлечения средств, тем более высокой платы потребуют владельцы сбережений. Процент – это цена, уплачиваемая собственнику капитала за использование его средств в течение определенного периода времени.

Ставка процента по депозитам показывает упущенную выгоду от альтернативного варианта использования денежных средств. Поэтому при принятии решения относительно способов вложения денег самой простой альтернативой, с которой можно сопоставить свой выбор, является открытие срочного вклада в Сбербанке. Упущенной выгодой служит процент, начисляемый по срочному вкладу в данном финансовом учреждении. Ставку этого процента и следует использовать рядовому обывателю при приведении будущих доходов от альтернативного способа вложения денег к их текущей стоимости. Инвестировать, при прочих равных условиях, необходимо тогда и только тогда, когда ожидаемые доходы будут выше, чем издержки, связанные с инвестициями, а также, если ожидаемые доходы будут выше, чем доход от размещения денег в сберегательном банке.

Рынок акций – это рынок собственного капитала. Ведь средства, полученные от продажи акций, становятся частью средств, которые фирма не обязана никому отдавать и может пользоваться ими по собственному усмотрению сколь угодно долго. Акция, как инвестиционный товар, приобретается ради получения дохода в будущем: акционер обретает право на получение части прибылей фирмы. Выплаты акционерам из прибыли фирмы называются дивидендами. Если фирма получает большие прибыли, то рыночная цена ее акций (курс акций) может подняться значительно выше той номинальной суммы, которую акционеры некогда реально уплатили за право владеть такими ценными бумагами. Поэтому владение акциями может быть довольно выгодным делом.

Рента представляет собой регулярную плату предпринимателя (арендатора) владельцам земли и других природных ресурсов за использование их собственности. Величина земельной ренты определяется в первую очередь спросом на землю, ограниченностью сельскохозяйственных земель вообще, лучших и средних по качеству земель, в частности. При этом рента различна в зависимости от плодородия различных участков земли, местоположения участков к рынкам сбыта продукции, производительности добавочных вложений капитала в землю. Земли с лучшими характеристиками приносят большую ренту.

Земельная рента всегда вызывает споры в обществе, так как положение ее неоднозначно. Для арендатора она является платой за главный сельскохозяйственный ресурс и входит в издержки производства; для землевладельца – это обычный доход на вложенный в землю капитал;  для общества  — своего рода дань, которую выплачивают землевладельцам покупатели сельскохозяйственной продукции.

Процент — это плата предпринимателя (заемщика) любому физическому или юридическому лицу (кредитору), которое предоставило ему капитал. Это может быть банк, ссудивший предпринимателю деньги на покупку средств производства; любой арендодатель, сдавший в аренду принадлежащие ему хозяйственные постройки, оборудование. В приведенных примерах процент будет выступать в разных формах: ссудный процент  (доход банка),  процент  держателя облигации,  арендная плата  (доход арендодателя). Что же касается предпринимателя, то для него все названные формы окажутся платой за привлеченный (заемный или арендованный) капитал.

В составе прибыли различают экономическую и нормальную прибыль. Нормальная прибыль – это вознаграждение (плата) предпринимателю за расходование его предпринимательских способностей за то, что он оплатил и собрал вместе все необходимые факторы производства, организовал их хозяйственное функционирование и взял на себя ответственность и риск за их эффективное использование. По определению, нормальная прибыли - составная часть вмененных издержек. Экономическая прибыль – это остаток общей выручки от продажи продукции над расходами производства, это результат всей хозяйственной деятельности фирмы (предприятия), она подлежит процессу распределения и использования.
Экономически важно иметь представление не только о массе получаемой прибыли, но и знать относительный уровень прибыли фирмы, или рентабельность производства. Рентабельность характеризует конечный результат деятельности фирмы за определенный период и определяется величиной полученной прибыли по отношению к функционирующему капиталу фирмы. Максимальная прибыль и высокая рентабельность являются движущим мотивом, целью деятельности фирмы. Росту рентабельности фирмы служит рациональное распределение ее прибыли. Валовая прибыль распределяется по следующим направлениям финансовых взаимоотношений: 1) уплата федеральных и местных налогов, они относятся к первоочередным платежам из прибыли; 2) рентные платежи. С их помощью изымается устойчивая добавочная прибыль, которая возникает при осуществлении производства в лучших природных условиях; 3) уплата процентов за пользование кредитом; 4) выделение резервного капитала и резервных фондов, призванных обеспечить стабильность производственных процессов; 5) формирование специальных фондов: фонда накопления, фонд потребления (из этого фонда выплачиваются премии, единовременные пособия, дополнительная заработная плата), фонд средств социальной сферы.

Кроме распределения дохода по факторам производства (функциональное определение дохода), различают распределение дохода по его величине. При этом речь идет не только об уровне распределения среднедушевого дохода, но и о проблеме взаимосвязи интересов бизнеса и труда. Размеры доходов собственника средств производства и наемной рабочей силы (прибыли и заработной платы) связаны обратной зависимостью (чем меньше издержки на заработную плату, тем больше размеры прибыли), поэтому уровень оплаты труда во все времена был главным пунктом разногласий наемного работника с хозяевами производства, что нашло разную трактовку в экономических школах. 

Если исходить из традиции К. Маркса, то взаимоотношения между наемной рабочей силой и предпринимателем регулируются ОНЗТ - общественно необходимыми затратами труда. Рабочий получает заработную плату соответствующую его стоимости (ОНЗТ на производство средств существования рабочего и семьи). Прибыль предпринимателя - составная часть цены товара, а в основе цены все те же ОНЗТ. Наемный рабочий и предприниматель делят между собой одну и ту же величину: вновь созданную стоимость, но предприниматель всегда в выигрыше, поскольку побеждает тот, у кого сила и власть, в чьих руках собственность. 

Согласно неоклассическому подходу, доходы, получаемые владельцами факторов, являются социально справедливым, так как труд и капитал совместно участвуют в создании продукта и каждый получает долю, пропорциональную своему вкладу (рис. .8..). Таково неоклассическое представление объективной обусловленности заработной платы. Это не мешает им утверждать, что полная занятость есть норма рыночной экономики и поэтому государство не должно вмешиваться в проблемы рынка труда. Но в этом случае заработная плата - абсолютно гибкая величина и для борьбы с безработицей достаточно снижения заработной платы (это увеличит величину спроса на рабочую силу). Согласно этой точке зрения, главным регулятором рынка труда выступает цена труда, безработица является добровольной, а причина безработицы заключена в отказе работников трудиться за более низкую заработную плату.

Несмотря на разное обоснование сущности заработной платы, обе школы дают основание для вывода, что предприниматели и наемные работники одинаково нужны друг другу. Первые обеспечивают вторых возможностью зарабатывать средства к жизни. Работники же "снабжают" предпринимателей своей рабочей силой, обеспечивая тем самым условия для получения прибыли. Кроме того, именно они составляют основную массу потребителей товаров и услуг. На макроуровне занижение заработной платы отрицательно сказывается на доходах бизнеса, так как сокращение покупательной способности трудящихся уменьшает сбыт продукции, а следовательно, и доходы предпринимателей.


Рис. 8 Неоклассическое представление объективной обусловленности заработной платы.

Y= f ( K, L ). При делении Y, K, L на L  получим  f ( k, 1), или f (k ). Тангенс угла наклона касательной к кривой f ( k ) в точке M представляет собой предельную производительность капитала, следовательно, размер отрезка WN показывает ту долю продукта, производство которой приписывается капиталу. Тогда долю рабочей силы можно представить как остаточную величину:  OW = ON – WN . Аналогично рассуждая, можно построить кривую  f ( l ),  тогда доля капитала будет представлять собой остаточную величину. В итоге, в представлении неоклассиков, труд и капитал вознаграждаются на основе соответствующих предельных производительностей, каждый получает «справедливую» долю.
Противостояние школ отражает объективную реальность в наличии разногласия между трудом и капиталом. Способ разрешения определяется доктриной, социально приемлемой для общества. На практике урегулирование интересов происходит через демократическую процедуру принятия решения.

Регулирование заработной платы осуществляется на основе действующих в каждой стране законов, которые принимает государство, и которое способствует разрешению конфликтов между наемными работниками и работодателями. Государство, в частности, может определять необходимый минимум заработной платы, а также основные тарифные и квалификационные стандарты, служащие ориентирами для предпринимателей. Индивидуальные трудовые контракты заключаются на определенный срок между отдельными работниками и администрацией фирмы. Коллективный договор - между администрацией формы и производственным персоналом. Высшей формой договоров является генеральное соглашение между правительством, объединениями работодателей и профсоюзов.

Неоднозначная трактовка рынка труда связана также с оценкой роли профсоюзов. Так, неоклассическая традиция рассматривает профсоюзы как сугубо негативное проявление, как наличие монопольной власти на рынке труде, в то время как сторонниками социального партнерства предполагается сотрудничество различных групп и слоев населения для достижения общих целей, согласование интересов работников и работодателей для обеспечения социального мира. Дж. Хикс предложил модель торга — модель поведения участников договорного процесса при ведении переговоров о повышении заработной платы (рис. 9...).




Право на стачку (локаут) является непременным атрибутом торга. Предположим, что ОА - это минимально установленный правительством уровень заработной платы, на которую согласны предприниматели без всяких условий. ОМ - заработная плата, на которую согласен профсоюз. Чтобы избежать стачки, обе стороны идут на компромисс с тем большей готовностью, чем больше вероятная продолжительность стачки. Готовность к уступкам предпринимателя и профсоюзов отражают их кривые поведения.

Другие аспекты рынка труда (безработица и социальная политика) будут рассмотрены в разделе макроэкономика.

ГЛАВА 6.  ПРЕДПРИЯТИЕ КАК ГЛАВНЫЙ СУБЪЕКТ МИКРОЭКОНОМИКИ

Экономическая природа предприятия. Признаки классификации предприятий. Крупный и малый бизнес. Местоположение фирмы. Издержки производства. Прибыль предприятия. Налогообложение предприятия.

ПОЯСНЕНИЯ К ТЕМЕ
 Экономическая природа предприятия.

Есть ли разница между предприятием и фирмой? Прежде чем ответить на этот вопрос, определим, что такое предприятию»

Проблемы включения индивидуального труда в общественный осуществляются в рамках предприятия, т.к. по мере усложнения товарного мира не индивид, а предприятие выступает в роли совокупного первичного товаропроизводителя. Но однозначного подхода в трактовке предприятия нет. Согласно одному из них, в основу критериального признака положено разделение труда, согласно другому - в качестве критерия принят анализ особенностей кооперации труда в пределах обособленной хозяйственной единицы. Мы будем исходит из следующего:
Разделение труда является основой формирования производственных единиц, обусловливая их обособленность и целостность (масштабы производства при этом не играют определяющей роли). Но предприятие - историческая категория, это экономическая форма функционирования производства, которая характеризуется специфическим единством технического базиса, организацией производства, труда и управления. Исходным пунктом выявления природы предприятия является анализ особенностей кооперации труда.

Анализ простой кооперации, мануфактуры, фабрики показывает, что непосредственной причиной перемены формы организации производства выступают изменения в техническом базисе. При этом на определенном этапе формируется новый тип кооперации, основанный на внутреннем разделении труда. А это и означает возникновение качественно новой экономической формы производства, которая определяется как предприятие.

Кооперация, выступая системообразующим фактором предприятия, оформляет его не только в виде технологического и организационного единства, но и ведет к обособлению кругооборота экономических ресурсов, позволяет реализовать экономический интерес.

Отсюда, с точки зрения технико-организационного единства предприятие - это экономически обособленный субъект хозяйствования, выступающий звеном обобществленного производства и представляющий кооперацию во внутреннем (единичном) разделении труда.

Однако с точки зрения функционирования и места предприятия в рыночной экономике, удобнее следующее определение предприятия. Это такой хозяйствующий субъект, который: I) основан в соответствии с действующим законодательством страны (юридическое лицо); 2) занимается предпринимательской деятельностью (субъект хозяйственно обособлен); 3) функционирует на принципах коммерческого расчета (субъект экономически обособлен).

В этом определении акцент сделан на обособленность предприятия, где подчеркивается, что все предприятия, независимо от форм собственности, их размеров обладают рядом общих родовых: признаков. Формы проявления экономической обособленности предприятий: обособление экономических ресурсов; осуществление воспроизводства за счет результатов хозяйственного оборота; наличие специфических экономических интересов и их реализация.

Это определение подходит и для фирмы, хотя, строго говоря, понятие «фирма» и «предприятие» не синонимы. Официальная статистика большинства развитых стран различает эти понятия (число предприятий значительно превышает число фирм). Так, современный концерн объединяет предприятия различных отраслей промышленности, связанных между собой технологически (кроме того, в концерн могут входить предприятия торговли, сферы услуг, финансового бизнеса, научных: разработок и т.д.). Цель такого объединения - исследование преимуществ вертикальной и горизонтальной интеграции, стремление не зависеть oт конъюнктурных колебаний рынка. И наоборот, конгломерат объединяет совершенно не связанные друг с другом предприятия, что позволяет использовать (находить) преимущества на рынке на основе диверсификации.

В этом примере в термин «предприятие» вкладывается технико-организационная сторона обособленности, а в качества фирм будут выступать концерн, конгломерат, для которых xapaктерна экономическая обособленность. Но любое предприятие может выступать не только в роли технико-организационного обособленного эвена, но и экономического. В этом случае в традиции западной экономической мысли это первичное звено народного хозяйства называют фирмой, в российских условиях сохраняется термин предприятие.

Рассмотрим взаимосвязь понятий «фирма и рынок».

Фирма трактуется как система, альтернативная рынку. Внутри фирмы отношения регулируются не рыночными сигналами, а командами в условиях иерархической системы. Рынок предполагает обособление средств производства, фирма обеспечивает их концентрацию. На рынке господствуют косвенные методы контроля, внутри фирмы - прямы». Рынок исключает диктат, он основан на экономических стимулах; фирма, наоборот, предполагает единоначалие, она основана нa административных формах управления. А если это так, то граница развития фирмы (ее оптимальный размер) определяется чертой, на которой уравновешиваются (соизмеряются) рыночные издержки и издержки административного механизма (Р.Коуз).

Фирма нуждается в объективном контролере - рынке, который дополняет административный механизм. Но и рынок нуждается в фирмах, именно они дают необходимый для развития рыночной экономики достаточный набор товаров и тот излишек, который покрывает издержки по вовлечению в рыночный оборот производств, сохраняющих конкурентную среду.

Предприятие - субъект рыночных отношений. Для предприятия рынок - система конкурентно-состязательных отношений, определяющая характер хозяйственного поведения предприятия, формы и методы организации осуществляемого производства, реализацию его целей.
С одной стороны, рыночная среда оказывает самое активное воздействие на хозяйственное поведение предприятий, а с другой - предприятие оказывает воздействие на рынок. Хозяйственное поведение предприятий формируется под воздействием как внутренних, так и внешних факторов. К внешним факторам отнесем рынок, к внутренним - размер, структурная организация, распределение прав собственности и контроля.

Экономическое поведение первичного звена народного хозяйства определяется условиями, в которые его поставило общество.
Признаки классификации предприятий.
В экономике любой страны функционирует множество различных предприятий. Все они могут быть разделить на определенные группы по нескольким признакам.
1.Отраслевая принадлежность фирмы. 
2.Специализация предприятий. 
3.Номенклатура продукции фирмы.

4.Тип организации производства на предприятии. 

5.Территориальная  принадлежность.
6.Размеры фирм или степень концентрации производства. 
Наиболее простым и удобным измерителем масштабов производства является количество выпущенной продукции (услуг). Этот показатель подходит для сравнения размеров предприятий, выпускающих однородную продукцию, например: угольные шахты или атомные электростанции.
Определенные трудности возникают при оценке объемов продукции многопродуктовых фирм. В этом случае возникает необходимость использовать стоимостные показатели. Однако даже при равной численности работников и одинаковой их технической вооруженности масштабы производства ювелирной фабрики в десятки раз превысят объемы продукции хлебозавода. Тем не менее, такой способ классификации фирм на малые, средние и крупные применяется достаточно часто. Так, в Германии к предприятиям малого бизнеса относят фирмы с годовым объемом производства (оборотом) до 25 млн. марок.
Наиболее распространенным признаком группировки фирм по их размерам является численность работников.
Однако численность персонала, так же как и показатель объема продукции, не позволяет дать исчерпывающей характеристики величины предприятия. Эти два показателя не отражают техническую вооруженность труда, а, следовательно, и производственный потенциал фирмы. Для более полной оценки размеров фирмы необходимо также использовать показатель стоимости основного капитала предприятия.

Размеры фирмы оказывают существенное влияние на результаты ее работы, уровень эффективности производства и перспективы дальнейшего развития.
Крупный и малый бизнес.
В ряде стран мира на крупных фирмах сконцентрирована значительная часть капитала и производства. В обрабатывающей промышленности США на долю 200 крупнейших фирм приходится около 50% всего капитала и примерно 60% объема продукции. В России 2% крупных предприятий (на каждом из которых занятость составляется более 5 тыс. чел.) производят 40% всей промышленной продукции и получают половину прибыли этой отрасли.
Укажем на основные преимущества крупного предпринимательства:
1. Специализация, утилизация отходов, преимущества в использовании научно-технических достижений и сокращение управленческих расходов приносят крупной фирме дополнительную прибыль. Эта дополнительная прибыль возникает как за счет расширения масштабов производства продукции, так и в результате снижения издержек на изготовление и реализацию каждого изделия.
2. Крупное предпринимательство обладает определенными преимуществами на товарном рынке, рынках финансовом и транспортных услуг. Обычно крупная фирма занимает более выгодные позиции в конкурентной борьбе. Она заполняет значительную часть рынка товарами своего профиля, ей более доступны кредиты и транспортные услуги. Кроме того, крупные фирмы имеют широкие возможности для маневрирования ценами и использования всего арсенала маркетинговых инструментов: исследование рынка, цен, конкурентов, реклама, организация сбыта.
Преимущества крупного производства не являются универсальными и постоянными. Причем они проявляются неодинаково на фирмах разных отраслей экономики. Со временем действие некоторых из них затухает, и необоснованное расширение производства может привести к отрицательным последствиям. Бюрократизация, многоступенчатость управленческой лестницы, ослабление координации и контроля работы фирмы приводят, в конечном счете, к снижению эффективности производства, которое выражается в росте издержек производства единицы продукции.
Известно, что размеры любою предприятия имеют две границы: верхнюю и нижнюю. Верхний уровень достигается тогда, когда дальнейшее увеличение размеров фирмы приводит к росту затрат в расчете на единицу продукции. Нижняя граница характеризует минимальный эффективный размер фирмы. Он представляет собой такой объем продукции, при котором предприятие может в долгосрочном периоде добиться самых низких издержек на единицу продукции (услуги).
Для предприятий различных отраслей производства расположение этих границ неодинаково. Так, в мясной и мебельной промышленности расстояние между фазами производства настолько велико, что здесь могут длительное время сосуществовать крупные и малые фирмы.
Совершенно иная ситуация складывается в машиностроении, автомобилестроении, металлургии и других отраслях. Издержки производства одного автомобиля или одной тонны металла в течение длительного времени снижаются одновременно с ростом объема производства продукции. Поэтому в этих отраслях промышленности преобладает крупный бизнес.
В розничной торговле, сфере услуг, пищевой, текстильной, обувной промышленности верхняя и нижняя границы размеров предприятий близки друг к другу. Отрицательный эффект масштаба - рост издержек производства единицы продукции вследствие увеличения объема производства достигается здесь быстро. Поэтому в этих отраслях малые фирмы оказываются порой даже более эффективными, чем крупные.
Следовательно, в условиях развивающейся экономики крупные предприятия должны обязательно сосуществовать с малым бизнесом. Мировой опыт показывает, что развитие малого предпринимательства позволяет успешно решать целый ряд важных народнохозяйственных задач.

Основные преимущества малого бизнеса заключаются в следующем:
Во-первых, малые предприятия могут гибко и оперативно приспосабливаться к изменяющемуся спросу населения, учитывать индивидуальные вкусы и запросы потребителей.

Во-вторых, малый бизнес вносит существенный вклад в ускорение научно-технического прогресса. В США и европейских развитых странах малые предприятия выполняют 50-60% всех научно-технических разработок. Известно, что они играют важную роль в развитии электроники, кибернетики и информатики.
В-третьих, малое предпринимательство позволяет решать проблемы занятости населения. В России оно заметно смягчило последствия структурной перестройки.
В-четвертых, малые предприятия служат развитию крупного бизнеса. Автомобильные, электротехнические и авиакосмические крупные фирмы обычно окружены сотнями малых предприятий. Они поставляют своим партнерам комплектующие узлы, детали полуфабрикаты, оперативно приспосабливают их ассортимент к потребностям своих заказчиков.
Эффективной формой сотрудничества крупного и милого бизнеса выступает франчайзинг. При данной системе крупная головная фирма предоставляет малому предприятию за плачу исключительное право использовать свою торговую марку, при необходимости выделяет малому бизнесу кредит на льготных условиях, оказывает различного рода консультационные услуги, сдает  ему в аренду оборудование и т.д. Подобная система оказывается выгодной как головной фирме, так и малым предприятиям.
В-пятых, малый бизнес развивается как одно из основных направлений разгосударствления экономики. Это частные, индивидуальные фирмы, товарищества и общества, производственные кооперативы, участниками (членами) которых являются негосударственные организации и физические лица.
В-шестых, малые предприятия выступают в качестве самостоятельных участников рыночных отношений. Они служат формированию конкурентной среды, преодолению монопольного положения крупных государственных предприятий и объединений.
Общее количество малых предприятий в российской экономике по сравнению с другими странами явно недостаточно.
Определенный недостаток российского малого предпринимательства заключается также в том, что несовершенна его отраслевая структура. Основная часть малых предприятий оказалась сконцентрированной в торговле и общественном питании (40,5%). Непосредственно в сфере материального производства (промышленность и строительство) занято менее 20% малых фирм.
Существует много причин, которые порождают трудности в работе малых предприятий. К ним относятся отсутствие постоянного законодательства и механизма его реализации, опыта, традиций, специалистов и т.п. Но основная причина заключается в том, что зарождающееся в России малое предпринимательство не получает до сих нор достаточной государственной поддержки.

Важным средством реализации программ поддержки малого бизнеса являются федеральные и муниципальные фонды его поддержки.

 Местоположение фирмы.
Уровень эффективной работы фирмы находится в непосредственной зависимости не только от специализации производства, его организации и масштабов предприятия. Существенное влияние на результативность деятельности фирмы оказывает место ее размещения.
Выбор места размещения предприятия не всегда является совершенно свободным и независимым решением. При постройке электростанции, угольной шахты или кирпичного завода учредитель фирмы заранее определяет место, где имеются природные источники энергии или сырья. При окончательном выборе места размещения фирмы необходимо, прежде всего, опираться на экономические факторы и обоснования. Так фирмы, производящие продукцию оборонного назначения обычно располагают подальше от государственных границ. При создании предприятий легкой и текстильной промышленности важно учитывать социальную структуру трудоспособного населения. В некоторых случаях при выборе местоположения фирмы решающую роль играют местный патриотизм и другие мотивы.
В системе экономических факторов выбора местоположения фирмы в качестве основных выступают:
- во первых, масштабы спроса на продукцию предприятия. Они зависят от насыщенности местного рынка данным видом товара, численности, половозрастного состава населения, его доходов, климата, уровня культуры, национальных традиций и религиозной принадлежности жителей региона;
- во вторых, обеспеченность материальными ресурсами. Деревообрабатывающий комбинат строится вблизи лесозаготовительных предприятий, кирпичный завод возводится рядом с местом добычи глины, а тепловая электростанция - недалеко от месторождения каменного угля;
- в третьих, наличие трудовых ресурсов, состояние рынка рабочей силы. Это предполагает оценку уровня занятости населения, общего образования и квалификационной подготовки работников, трудовых традиций и состояния дисциплины, влияния профсоюзов и криминагенной обстановки;
- в четвертых, сформировавшийся уровень оплат труда работников в месте размещения фирмы. Известно, что свободный капитал, прежде всего, устремляется в те регионы, где имеемся дешевая рабочая сила. Но такой подход может оказаться ошибочным. Опыт отдельных фирм показывает, что затраты на обучение и переподготовку низко квалифицированной рабочей силы часто превышает величину экономии заработной платы. Особенно важно учитывать этот фактор при выборе местоположения предприятия за пределами своей страны;
- в пятых, состояние инфраструктуры - уровень развития вспомогательных и обслуживающих производств - энерго-, газо- и водоснабжения, коммунально-бытовых служб, информационных систем, средств связи, медицинских и образовательных учреждений. Особое значение имеют транспортные условия - состояние дорожной сети, возможности использования автомобильного, железнодорожного, водного, воздушного и трубопроводного транспорта;
- в шестых, особенности внутригосударственных и международных налоговых систем. Различия в налогообложении доходов фирм могут, как стимулировать, так и сдерживать приток капиталов национальных и иностранных инвесторов. Определенную роль в движении производственных ресурсов играет неодинаковых размер таможенных пошлин. В России ставки общегосударственных (федеральных) налогов одинаковые, но имеются существенные отличия в структуре и размерах местных налогов - республиканских, областных, муниципальных. Естественно, что при прочих равных условиях размещать новое предприятие выгоднее там, где эти ставки самые низкие;
- в седьмых, особые условия сбыта товаров и услуг. Каждый товар предъявляет свои специфические требования к размещению фирм, занимающихся его продажей. Внутри жилых кварталов обычно располагаются магазины, реализующие товары повседневного потребления (продовольствие), в центре населенного пункта (массива) находятся предприятия, торгующие товарами периодического (среднесрочного) спроса (одежда, обувь), а крупные специализированные магазины по продаже товаров длительного пользования размещаются, как правило, на окраине города.
Выбор местоположения фирмы включает четыре основных этапа. Основная задача первого этапа заключается в том, чтобы сформулировать минимальные требования (обеспеченность ресурсами, климат) к местоположению предприятия. На втором выявляются возможные районы, где минимальные условия могут быть выполнены. Третий используется для оценки зависящих от местоположения фирмы результатов и затрат. Наконец, на четвертом этапе определяются возможности получения наибольшей прибыли в зависимости от расположения фирмы. На данном этапе могут быть использованы оптимистические и пессимистические оценки величины прибыли.
 Издержки производства
Важность освоения категории издержек связана с такой важнейшей категорией рыночной экономике, как прибыль.
В экономической литературе закрепился бухгалтерский подход к прибыли и издержкам, который предполагает суммирование денежных затрат на производство товара. Это находит отражение в бухгалтерских счетах. Однако данный подход оторван от учета положения с распределением ресурсов в экономике, с одной стороны, и от возможностей каждой фирмы выбирать оптимальный вариант для применения ресурсов с другой. Поэтому, рассматривая данную категорию, следует обратить внимание на экономический подход определения издержек и прибыли.

Затраты, которые не могут быть за относительно короткий промежуток времени ни увеличены, ни уменьшены с целью увеличения или уменьшении объема выпуска продукции называются постоянными затратами.
Явные денежные и неявные альтернативные издержки, связанные с обеспечением постоянных затрат называются постоянными издержками.
Помимо постоянных затрат, фирмы несут также переменные затраты, которые могут быть быстро  и без любых  трудностей подвергнуты изменению, по мере изменения объема выпуска продукции. Издержки, связанные с обеспечением переменных затрат, называются переменными издержками.
Различие между переменными и постоянными затратами является основой для разграничения двух переменных горизонтов: краткосрочными временными интервалами и долгосрочными временными интервалами.
Краткосрочный временной интервал. Временной горизонт, в рамках которого объем выпуска продукции может регулироваться только с помощью изменения объемов переменных затрат, в то время как постоянные затраты остаются неизменными.
Долгосрочный временной интервал. Временной горизонт, величина которой достаточно для того, чтобы дать возможность изменяться как постоянным, так и переменным затратам.
Постоянные издержки не следует путать с безвозвратными издержками. Безвозвратные издержки осуществляются фирмой раз и навсегда и не могут быть возвращены даже в том случае, когда фирма полностью прекращает свою производственную деятельность в данной сфере.
Рассмотрим более детально вопрос о производстве и издержках на краткосрочных  временных интервалах.
Бухгалтерские издержки - это стоимость фактически израсходованных фирмой ресурсов в ценах их приобретения.
Для более обоснованного принятия экономических решений фирме необходимо определять не только явные, но и неявные (вмененные) затраты.            Вмененные издержки представляют собой величину, которая утрачивается или теряется, когда выбор одного альтернативного варианта требует отказа от другого.
Неявные издержки не входят в платежи фирмы другим предприятиям или физическим лицам. Например, собственник земли не платит ренту, однако, обрабатывая этот участок самостоятельно, отказывается тем самым от сдачи ее в аренду и от возможного дополнительного дохода. Специалист, занимающийся индивидуальной трудовой деятельностью, не нанимается на фирму и не получает там заработную плату. Наконец, предприниматель, вложивший свои денежные средства в производство, не может внести их в банк на депозитный вклад и получать проценты.
По экономической природе неявные издержки являются вероятностными. Они не отражаются в бухгалтерских документах. Их важно учитывать, когда производственные ресурсы оказываются ограниченными, чтобы выбрать наиболее выгодный вариант деятельности.
Экономические издержки - это сумма явных (бухгалтерских) и неявных (вмененных) издержек.
Классификация издержек на бухгалтерские и экономические необходима для определения бухгалтерской и экономической прибыли,
Чтобы ориентироваться в графиках, характеризующих деятельность фирмы, приведем общепринятые сокращения: 

Q - объем выпуска; 

TС - валовые (полные) издержки:
ТFС - полные постоянные издержки, FС - постоянные издержки; 

TVС - полные переменные издержки; VС - переменные издержки; 

МС - предельные издержки; 

АFС - средние постоянные издержки; 

АVС - средние переменные издержки;

АТС - средние полные издержки; 

Формулы: 

ТС= ТFС +ТVС;      

AVC = АТС / Q;

АТС = ТFC / Q;

ATC = TC / Q;

                            изменения в ТС

                             изменения в Q
Особенность кривых издержек заслуживает комментария. Кривая предельных издержек пересекает кривую средних переменных издержек и кривую полных издержек в их низких точках. Это не просто совпадения, а результат соотношения, которое можно назвать правилом предельных и средних: кривая предельных издержек пересекает кривые переменных и средних полных издержек в точке ее минимума.

Разобравшись с издержками, остановимся на проблеме выручки фирмы. 

1. Под обшей выручкой фирмы (TR) принимается полная выручка от реализации всех Q единиц товара:
TR= Р х Q,   где TR - общая выручка; P - цена реализации: Q - количество единиц товара
2.
Средняя выручка (AR)
TR\Q=РхQ \ Q=Р, т.е. средняя выручка равна цене единицы товара.
3.
Предельная выручка (MR) - это приращение общей выручки, соответствующее приращению количества выпускаемой продукции:
MR=∆TR / ∆Q
Если все выпускаемые фирмой товары реализуются по одной и той же величине (цене), то выручка от реализации дополнительной продукции представляет собой сред​нюю выручкуAR, равную цене товара Р. Если цена товара не зависит от объема выпуска фирмы (при изменении объема выпуска цепа остается неизменной), то предельная цена выпуска равна выручке от реализации дополнительной единицы товара:
MR=AR=P
В условиях несовершенной конкуренции мы имеем ситуацию:
МR< АR=Р
Попробуем теперь с помощью известной нам концепции выручки и издержек определять условия максимизации прибыли. Очевидно, фирма стремится максимизировать разности между общим доходом и общими издержками. Производство каждой дополнительной единицы продукции увеличивает общие издержки на величину предельных издержек (МС), но одновременно повышаем и общую выручку на величину предельной выручки (МR). Пока предельная выручка больше предельных издержек, общая прибыль попытается, и фирма увеличивает объем производства. Как только предельные издержки превышают предельную выручку, общая прибыль снижается. Следовательно, величина прибыли достигнет своего максимума при таком выпуске продукции Q при котором: предельная выручка (МR) = предельным издержкам (МС).

Рассмотрев поведение фирмы в коротком периоде, перейдите к характеристике издержек на долговременном этапе, когда все ресурсы фирмы  и все издержки фирмы являются переменными.

Анализ издержек - это средство для выработки рациональных решений. Специфика анализа долговременного периода здесь в том, что следует учитывать размер предприятия, его эффектом масштаба. Он проявляется при построении кривой долгосрочных затрат (АТСL), или так называемой плановой кривой.
Каждая кривая соответствует предприятию, размеры которого больше предыдущего. Долгосрочная кривая средних издержек проходит по касательной к числу всех возможных кривых краткосрочных средних издержек.
Кривая долгосрочных издержек имеет дугообразную форму, это объясняется тем, что за фазой увеличивающегося эффекта масштаба сразу действует фаза убывающего эффекта масштаб, а цены на ресурсы не изменяются при расширении на фирме производства
Изменение цен на ресурсы и технологии.
Изменение пен на ресурсы и использование улучшенной технологии воздействует на кривые издержки фирмы. Соотношение между новыми и старыми кривыми издержек зависят от степени, в которой изменяются цены на ресурсы, а также от возможной ей замены одного ресурса на другой в долгосрочном плане. Если стоимость ресурсов увеличивался, кривая издержек смешаемся вверх. Уменьшение цен на ресурсы отражается перемещением издержек вниз. Улучшение технологии также может сместить кривую издержек вниз. Это связано с тем, что улучшение технологии предполагает возможность использования меньшего количества ресурсов для производства данного объема продукции. Однако новая технология может потребовать применения более дорогостоящих оборудования и рабочей силы. Фирмы применяют новую технологию в том случае, если таким образом они снижают свои издержки производства. Потому новая технология  потенциально может переместить кривую долгосрочных издержек вниз.

 Прибыль предприятия (фирмы)
Получение прибыли - это конечный результат деятельности любой фирмы. Формирование рыночных отношений повышает роль и значение прибыли:
1)  прибыль относится к основным показателям оценки результатов работы фирмы. Она отражает эффективность использования производственных ресурсов;
2)  прибыль выступает в качестве базы налогообложения и источника налогов, дивидендов и других платежей;
3) прибыль используется на расширение и совершенствование производства, материальное поощрение работников и на социально-культурные мероприятия.
Прибыль (П) - это разница между выручкой от реализации продукции (услуг) (ВР) и общими издержками фирмы (Ио):
П = ВР – Ио.
На основе этой формулы рассчитывается балансовая, или операционная, прибыль фирмы (П6). Располагая данными о цене (Р) и издержках на одно изделие (Ие), можно определить величину прибыли в расчете на единицу продукции (Пе):
Пе = Р - Ие.
Величина балансовой прибыли фирмы находится в зависимости от нескольких факторов. Назовем среди них основные:
1)  объем произведенной и реализованной продукции;
2)  величина издержек производства и реализации фирмы;
3)  уровень качества продукции (услуг).
Существенное влияние на размеры балансовой прибыли оказывает уровень цен на товары и услуги фирмы. На большинство товаров и услуг фирмы самостоятельно разрабатывают и согласовывают их с покупателями. Для что го необходимо иметь данные по ценам на потребляемую и реализуемую продукцию, анализировать их структуру и динамику, прогнозировать уровень цен па аналогичные товары и их заменители у конкурентов. Не менее важно изучать пластичность спроса и предложения товаров в зависимости от изменения цен.
Показатель балансовой (операционной) прибыли характеризует реальную величину превышения доходов над расходами, или бухгалтерскую прибыль фирмы.
Бухгалтерская прибыль - это разница между выручкой от реализации продукции и бухгалтерскими (явными) издержками фирмы.
Для внутрифирменного анализа определенный интерес представляет расчет экономической прибыли.
Экономическая прибыль представляет собой разницу между выручкой от реализации и экономическими (явными и неявными) издержками, или бухгалтерская прибыль минус неясные издержки.
Вполне нормальным считается, если экономическая прибыль фирмы оказываемся равной нулю. В этом случае величина фактически полученной предприятием бухгалтерской прибыли позволяет полностью перекрыть неявные (вмененные) издержки. Это означает, что фирма получает прибыль, которую она могла бы иметь при самом выгодном альтернативном варианте использования своих производственных ресурсов. В то же время отдельные фирмы стремятся извлекать экономическую прибыль за счет более эффективного, чем при любых других вариантах, применения ресурсов.
Балансовая прибыль, как и другие ее разновидности, есть абсолютный показатель, характеризующий сумму превышения доходов над расходами фирмы. Однако абсолютная величина прибыли не дает всесторонней и исчерпывающей опенки результатов работы предприятия.
Два предприятия имеют одинаковую балансовую прибыль. На этом основании можно сделать вывод, что оба эти предприятия достигли одинаковых результатов, т.к. размеры полученной ими прибыли совпадают. Однако равная сумма прибыли была получена этими фирмами при разных масштабах производственных ресурсов и издержек. Поэтому для оценки эффективности работы предприятия следует использовать показатели, отражающие не только абсолютную величину выгоды, но и относительную степень прибыльности фирмы. С этой целью рассчитываются показатели уровня рентабельности (Р) путем сравнения прибыли с основным и оборотным капиталом (К), общими издержками (Ио) или оборотом средств (выручки от реализации - ВР) фирмы.
Каждый из трех показателей рентабельности отличается от двух других не только уровнем и особенностями расчета, но и имеет свою специальную сферу применения.
Для оценки результативности работы фирмы как единого рыночного субъекта применяется показатель нормы рентабельности капитала (Рк). На многих фирмах западных стран данный показатель достигает 15%. при существенных различиях по отраслям производства и отдельным предприятиям.
Норма рентабельности, определяемая по отношению к общим издержкам фирмы. используется при оценке прибыльности отдельных видов продукции (услуг). Эти данные особенно необходимы при выборе направлений ассортиментных сдвигов и установлении цен на изделии и услуги.
Определение уровня рентабельности по отношению к обороту (Ро) имеет практическое применение преимущественно в торговых и других организациях, занимающихся посреднической деятельностью.
Балансовая прибыль фирмы подлежит распределению. Основные принципы действующей системы заключаются в следующем:
1) в механизме распределения прибыли решающая роль принадлежит собственнику предприятий, предпринимателю, членам товарищества, участникам акционерных и других обществ, производственных кооператоров, государственным структурам;
2) государство воздействует на распределение прибыли с помощью системы налогообложения доходов, образования резервных и других специальных фондов;
3)  система распределения прибыли предусматривает определенную очередность начислений и взносов. Первоочередными являются налоги и другие платежи в федеральный и местный бюджеты, проценты по долгосрочным кредитам. (Источником средств для уплаты процентов по краткосрочным  кредитам является себестоимость продукции);
4)  чистая (нечто) прибыль (ЧП) остается после внесения первоочередных платежей (ПП). ЧП=БП-ПП
В условиях становления рыночных отношений на многих предприятиях возникает стремление направлять преобладающую часть чистой прибыли на выплату дивидендов, поощрительных вознаграждений. паев и т.п. Такая тенденция ведет к сокращению размеров инвестиций. Предприятия удовлетворяют свои краткосрочные, текущие интересы. Это неизбежно повлечет в дальнейшем научно-техническое отставание, снижение конкурентоспособности товаров на международном и внутреннем рынке, сокращение масштабов прибыли.
Одним из первоочередных направлений распределения балансовой прибыли фирмы являются налоговые платежи в бюджет. Налог на прибыль выступает одной из составных частей системы налогообложения предприятий.
Налогообложение предприятий.
Налогообложение предприятий - это система отчисления денежных средств из прибыли или доход фирмы в бюджет в соответствии с законодательством страны. Налоги - обязательные платежи. Их уплата носит принудительный характер.
Система налогообложения выполняет несколько важных функций:
1)  способ концентрации денежных средств в бюджете с целью обеспечения финансами государственных расходов;
2)  инструмент государственного регулирования экономического развития страны;
3)  средство контроля доходов и расходов и их перераспределения;
4)  метод стимулирования отдельных направлений и видов деятельности (научно-технический прогресс, внешнеэкономическая деятельность, малый бизнес и т.д.).
Существует три основные системы налогообложения: прогрессивная, пропорциональная и регрессивная.
При прогрессивной системе налогообложения ставки налога возрастают пропорционально увеличению прибыли или дохода предприятия. Эта система используется в ряде западных стран (США. Великобритания) при налогообложении прибыли корпораций. С 1988 г. в США при сумме прибыли до 50 тыс. долл. в год налог составляет 15%,  от 50 до 75 тыс. долл. - 25% и если свыше 75 тыс. долл. -34% прибыли.
Ставка налога в размере 35% от суммы годовой прибыли фирмы считается согласно гак называемому закону Лаффера максимальной. Ее повышение обычно сопровождается резким снижением заинтересованности фирм в развитии бизнеса и, в конечном счете, ведет к сокращению производственно-хозяйственной деятельности.
Пропорциональная система налогообложения предусматривает применение единых ставок налога независимо от величины и динамики прибыли (дохода) предприятия. Данная система действует в России.

При регрессивном налогообложении ставки налога уменьшаются по мере возрастания прибыли (дохода). Например, при годовом доходе 20 тыс. руб. ставка налога равна 33%, а при увеличении дохода свыше 100 тыс. руб. - 28%. Данная система налогообложения стимулирует развитие крупного бизнеса.
Наиболее распространенными в современных условиях являются прогрессивная и пропорциональная системы налогообложения.
По получателям выделяются три группы налогов.
1. Федеральные налоги устанавливаются центральным законодательным органом страны и поступают в федеральный бюджет. К ним относятся налог на прибыль предприятий, налог на добавленную стоимость (НДС), акцизы на отдельные группы и виды товаров, таможенные тарифы и государственные пошлины, транспортный налог и др.
2. Налоги  субъектов Федераций.  Эти налоги устанавливаются республиканскими, областными и краевыми органами власти. В эту группу включаются налог на имущество предприятий, лесной доход, плата за воду, забираемую промышленными предприятиями из водохозяйственных систем.
3. Местные налоги. Эта самая многочисленная группа налогов. Причем значительная их часть взимается только с физических лиц. Для предприятий существенное значение имеют земельный налог, сбор за право торговли, налог на рекламу и некоторые другие.
По характеру деятельности налоги подразделяются таким образом, чтобы стимулировать работу предприятий сферы производства. С этой целью, например, прибыль от производственной деятельности может облагаться по максимальной ставке налога в размере 30%, из которых 11% направляется в федеральный бюджет и до 19% в бюджеты субъектов Федерации. Ставка налога с дохода от посреднической деятельности может составлять 38%, а видеосалоны могут вносить в бюджет 70% прибыли.
По источникам средств налоговые платежи делятся на три группы:
1)  выплачиваемые из прибыли предприятия: налог на прибыль, государственные и таможенные пошлины, некоторые виды штрафов;
2)  включаемые в состав издержек фирмы: налоги на имущество предприятия, земельный, дорожный, платежи за использованные природные ресурсы, регистрационные сборы;
3) налоги, входящие в цену продукции (услуг) сверх издержек и прибыли: налог на добавленную стоимость и акцизы.
Наиболее значимые виды налогов для фирмы - это налог на прибыль, НДС и акцизы.
Налог на прибыль относится к группе прямых налогов. В данном случае прибыль выступает в качестве объекта (базы) налогообложения и источника уплаты налога. Плательщики этого налога - предприятия, обладающие статусом юридического лица. Платит данный налог также филиалы и структурные подразделения фирм, находящиеся на самостоятельном балансе и имеющие расчетный счет в банке.
Налогооблагаемая прибыль фирмы рассчитывается как разница между выручкой от реализации продукции (услуг) без НДС и акциза и себестоимостью. Если предприятие поставляет продукцию па внешний рынок, то из прибыли вычитаются также экспортные тарифы.
При определении прибыли от реализации элементов основного каптала и нематериальных активов учитывается разница (превышение) между продажной ценой первоначальной, или остаточной стоимостью этого имущества.
В состав прибыли (убытка) от нереализационных операций включаются доходы (расходы) от долевого участия фирмы в деятельности других предприятий, от сдачи имущества в аренду, дивиденды и проценты по цепным бумагам, а также суммы, полученные и уплаченные в виде санкций и в возмещение убытков. К внереализационным доходам фирмы относятся также средства, подученные безвозмездно от других предприятий при отсутствии между ними совместной деятельности. Например: по итогам года выручка от реализации продукции предприятия составила 2200 тыс. руб. Себестоимость продукции равна 1200 тыс. руб. Уплачены НДС -200 тыс. руб. и акциз - 100 тыс. руб. Тогда налогооблагаемая прибыль составит 700 тыс. руб. (2200 - 1200 - 200 -100), а налог на прибыль - 210 тыс. руб. (700 х 30 : 100%).
Важным фактором, влияющим на итоговые финансовые результаты фирмы, выступают льготы по уплате налога на прибыль. Эти льготы устанавливаются в трех вариантах:
1)  освобождение отдельных видов затрат, осуществляемых за счет прибыли, от обложения налогом;
2)  освобождение отдельных видов деятельности или предприятия от уплаты налога на прибыль;
3)  снижение ставок налога на прибыль.
Величина налога па прибыль рассчитывается предприятием на основании данных бухгалтерского учета и отчетности самостоятельно, нараставшим итогом с начала года. Уплачивается этот налог ежеквартально из фактически полученной прибыли. Если фирма получает доходы в иностранной валюте, то они также подлежат налогообложению по совокупности с прибылью, полученной в рублях, и пересчитываются по курсу (Центробанка России на день поступления этих средств).
С 1992 г. в России введен налог на добавленную стоимость (НДС). Добавленная стоимость - что разница между выручкой от реализации продукции (услуг) и текущими материальными затратами, отнесенными на издержки фирмы. В состав материальных затрат включаются также все платные услуги.
В настоящее время налог на добавленную стоимость применяется более чем в 40 странах мира. НДС - это разновидность косвенного налога. Он определяется сверх издержек и прибыли, поэтому непосредственно увеличивает цену товаров и услуг. Величина НДС составляет в Германии 14%, в Италии и Франции - 19%, в Великобритании -18% от добавленной стоимости. В России на продовольственные (кроме подакцизных) и детские товары ставка этого налога установлена в размере 10%, а на все остальные товары и услуги - 20% от добавленной стоимости.
Например, выручка от реализации продукции фирмы составила 2200 тыс. руб., а текущие материальные затраты - 1200 тыс. руб. Сумма НДС (при ставке 20%) составит 166,66 тыс. руб. (20% - ставка НДС, 120% - выручка с НДС, 2200 х 20% : 120% – 1200 х 20% : 120% = 166,66 к уплате)).
НДС не оказывает влияния на величину издержек и прибыли фирмы. Предприятия самостоятельно начисляют этот налог, включают его в состав цены товара и вносят в бюджет. Поэтому фирмы заинтересованы в сокращении НДС,  таким путем можно было снизить цену продукции, а тем самым повысить спрос и ускорить реализацию товара.
В группу косвенных налогов, наряду с НДС, входит акцизный сбор.
Акциз - это косвенный налог, взимаемый с покупателя в виде надбавки к цене товара или услуги. Это налог на расходы. К подакцизным товарам в России относятся алкогольные напитки, табачные изделия, легковые автомобили, хрусталь, ковры, ювелирные и меховые товары, бензин и т.д. В некоторых странах акцизы установлены на каждую покупку в розничной торговле.
Акцизы взимаются независимо от величины доходов или расходов фирм и покупателей. Они одинаково распространяются на покупателей с высокими и низкими заработками и доходами. При этом акциз поглощает более высокую долю дохода низкооплачиваемых работников и менее обеспеченных слоев населения.
Косвенные налоги (НДС, акциз), в отличие от прямых (налог на прибыль) не оказывают стимулирующего воздействия на развитие предпринимательской деятельности. Прямые налоги зависят от величины дохода (прибыли) налогоплательщика, а косвенные одинаковы для всех покупателей.
В целях повышения стимулирующей роли налогов важно совершенствовать не только систему их начисления, но и порядок уплаты. При этом в современных условиях необходимость улучшения механизма налогообложения приобретает межгосударственный характер. Это относится как к косвенным, так и прямым налогам.
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Приложение 1
Экономика и ее роль в жизни общества.

Схема 1. Основные значения термина «экономика».



Схема 2 Уровни экономики (многоярусное построение экономики).
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Приложение 2 
Схема1.Модели экономических систем 








Приложение 3

Схема 1 Инфраструктура рынка.
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Схема2.Виды денег.






Схема3.Кругооборот в общественной системе

(кругооборот общественного богатства).
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         Схема 4.Равновесная цена.
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Конкуренция –деловое соперничество, борьба между субъектами рынка за более выгодные условия производства, реализации товаров и услуг.

Конкуренция производителей- это противоборство между производителями товаров за право получения большей прибыли от продажи продукции.

Схема5.Формы конкуренции.
	Формы 

конкуренции.
	Признаки, объединяющие

форму конкуренции.
	Степень

контроля.

	
Совершенная.
	Множество фирм, производящих данный продукт. Полная однородность производимой продукции. Отсутствие ограничений для межотраслевого перелива ресурсов.

Полная информация, т.е. совершенное знание рынка потребителями и производителями
	Отсутствие 

контроля 

за ценами.

	Несовершенная:

1. Монополия 

(чистая).
	Данный продукт производится только одной фирмой (отрасль состоит из одной фирмы).
	Очень высокая степень контроля над ценами.

	2. Монополистическая конкуренция с дифференциацией продукта.
	Множество производителей, много действительных или воображаемых различий 

в продукции.
	Очень слабый контроль над ценами.

	3. Олигополия.
	Относительно небольшое количество фирм, производящих данный вид продукции; 

синоним конкуренции между немногими.

Производится однородная или дифференцированная продукция.
	Частичный контроль над ценами и неценовая конкуренция.
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Обобществление
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Кооперация труда





Товары (суть средства для удовлетворения потребностей) 








Потребительские товары и услуги:


- жизненно-важные потребности (питание, одежда, жилье),


- культурные 


потребности,


- потребности в роскоши








Товары и услуги коллективного пользования:


-поддержание безопасности и порядка,


-социальные услуги (начальное образование, медобслуживание),


-соц. страхование (пенсии, пособия по безработице и др).


-водопровод, э/э, общественный транспорт








Средства производства (инвестиционные товары):


-здания,


-орудия труда,


-сырье, топливо, э/э





Факторы производства





Средства производства





Рабочая сила





Средства труда 





Предметы труда
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Равновесная цена и вмешательство государства в рыночный механизм ценообразования
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Абсолютно неэластичный спрос





Абсолютно эластичный спрос





(Для характеристики эластичности предложения особое значение имеет фактор времени)
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б) через предельные (МС)  и средние (АТС) издержки
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Рис.9 Модель торга по Дж.Р.Хиксу





М





А





О





W/P





=





Р





Q





Р





Q





Q





Р





Q





CD





Q





C





Q





C





Q





МС  ==+==





L0





L





Y





Р





Экономика –


 научная дисциплина, занимающаяся изучением деятельности людей, ее законов и


 закономерностей, условий производства (теоретическая экономика), история экономической мысли, история экономики статистика, экономика труда, 


управления и т.д.)





Экономика –народное


хозяйство 


страны или его часть, 


включающая отдельные 


отрасли, 


регионы, группы стран или всего


 мира





Экономическая теория –


 это наука, которая


 изучает экономическую жизнь общества с  целью 


объяснения устройства 


общественного 


производства на 


различных 


этапах истории





Экономика - это хозяйственная система, обеспечивающая удовлетворение


 потребностей людей и общества путем создания и использования необходимых


 жизненных благ.
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Микроэкономика

















































































































3. Для КОГО производить продукт? Проблема распределения продукта определяет экономическую динамичность системы и ее социальную стабильность





Наличие последнего вопроса объективно обусловлено основным противоречием общественного производства: противоречием между общественным характером производства (в связи с разделением и кооперацией труда) и обособленным характером функционирования субъектов рынка. Поскольку каждое обособленное звено одновременно и производитель, и потребитель, то противоречие принимает форму противоречия между общественным характером производства и обособленным характером потребления





Исторический опыт показывает: какова форма связи производства и потребления, таков и тип общественного хозяйства.





Различают следующие основные модели экономических систем





Смешанная экономическая система





Рыночная экономическая система





Централизованно-управляемая экономическая система





Традиционная экономическая система

































































Наличие гражданского законодательства





Товарные биржи, предприятия оптовой и розничной торговли, аукционы, ярмарки, посреднические фирмы 





Банки ,фонды, фондовые биржи, страховые и др. компании.





Биржи труда





Информационные центры, рекламные агенства, аудиторские и консалтинговые фирмы























Виды денег





Кредитные 





Бумажные 


(казначейские билеты)





Золотые


Серебряные





Полноценные деньги, имеющие стоимость, являются мерой стоимости всех других товаров, выпускаются государством





Знаки полноценных денег, выражающие их стоимость, обращаются с принудительным курсом, заменяют полноценные деньги в обращении, выпускаются государством, золотом не обеспечены.





Знаки стоимости, не имеющие принудительной силы хождения, возникают из функции денег как средства платежа, выпускаются банками, обеспечены золотом, инвалютой.
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Предпринимательские способности
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Избыток





Точка 
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Рыночная цена
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