PAGE  
3

Тема 5. Издержки производства и ценообразование на предприятии.

     План:

1. Понятие и виды издержек производства.

2. Себестоимость продукции.

3.  Классификация затрат по элементам.

4.  Калькулирование себестоимости продукции.

5.  Ценообразование на предприятии.

1. Понятие и виды издержек производства.

   Издержки производства - это затраты производственных факторов на производство и реализацию продукции.

1.1. Явные и неявные (вмененные, имплицитные) издержки.

  Явные издержки (денежные) - все издержки фирмы на оплату используемых факторов производства - труда, земли (естественных ресурсов), капитала, предпринимательских способностей.

  Все явные затраты фирмы в конечном счете сводятся к возмещению использованных факторов производства. Сюда входят: оплата труда - в виде зарплаты, оплата земли - в виде аренды, капитала - в виде расходов на основные и оборотные фонды, предпринимательских способностей как организаторов производства и сбыта.

  Сумма всех явных издержек называется себестоимость продукции, разница между рыночной ценой и себестоимостью - прибыль.

 Неявные (вмененные, имплицитные) - издержки использования ресурсов, являющихся собственностью фирмы. Эти издержки не входят в платежи другим фирмам и лицам. (здание фирмы, которое используется для администрации, а может быть сдано в аренду и приносить доход - здание где мы учимся).

  Чистая экономическая прибыль определяется как разность между доходом от реализации продукции и всеми издержками.

  Бухгалтерская прибыль (финансовая)  - разность между валовым доходом (выручкой) и ее явными издержками. С ней мы и встречаемся на практике.

  Экономическая прибыль - разница между валовым доходом (выручкой) и всеми - явными и альтернативными издержками фирмы.

  Нормальная прибыль - прибыль, равная альтернативным издержкам, вложенным в дело владельцами фирмы. Например, вы вложили в дело 10млн.руб. и получили прибыль 1 млн. или 10%. Если банковская %-я ставка тоже 10%, то полученная прибыль - нормальная, отражающая альтернативные издержки, связанные с возможностью вложения в банк (акции..).

1.2. Постоянные, переменные и валовые издержки фирмы.

  Постоянные (FC) - издержки фирмы, связанные с возмещением производственных факторов, размеры которых не зависят от объема производимой продукции.

  Переменные (VC) - издержки фирмы, связанные с возмещением произв-х факторов, размеры которых зависят от объема производимой продукции.

  К ним относятся: зарплата производственного персонала, платежи за сырье и материалы (а если свое?), топливо, энергию и т.д.

  При прекращении производства - пер-е издержки падают почти до нуля, а постоянные - на прежнем уровне. С расширением производства - ....

  Валовые издержки (TC) - это сумма постоянных и переменных издержек: TC = FC + VC.
Естественно, что при изменении переменных соответственно изменяются и валовые.

Основу постоянных издержек составляют издержки, связанные с использованием основных фондов - основного капитала, а переменных - издержки, связанные с использованием оборотных фондов - оборотного капитала.

1.3. Средние издержки (АС).

  Средние - это издержки, приходящиеся на единицу производимой продукции.
Сравнение их с ценой продукции дает представление о прибыльности фирмы.

  АС рассчитываются путем деления издержек на объем произведенной продукции Q.
Различают средние постоянные (АFC), средние переменные (AVC) и средние валовые (ATC) издержки. Формулы расчета:

AFC = FC / Q             AVC = VC / Q               ATC = TC / Q = (FC + VC) / Q = AFC + AVC
1.4. Предельные издержки фирмы.

  Закон убывающей отдачи - непрерывное увеличение использования одного переменного ресурса в сочетании с неизменным количеством других ресурсов на определенном этапе приведет к прекращению роста  отдачи от него, а затем и к ее сокращению.
  Исключение - переход к более прогрессивной технологии может и повысить отдачу независимо от соотношений постоянных и переменных факторов.

  Закон убывающей отдачи универсален, т.е. применим ко всем видам переменных факторов во всех отраслях - при постепенном введении в производство дополнительных единиц переменного ресурса при условии, что все остальные ресурсы постоянны, отдача от этого ресурса сначала быстро растет, а затем ее прирост начинает снижаться.

 Предельный продукт (МР).

  Прирост продукции за счет увеличения на одну единицу количества переменного фактора называется предельным продуктом этого фактора. 

Предельные издержки - прирост издержек, связанный с выпуском дополнительной единицы продукции, , т.е. отношение прироста переменных издержек (( VC) к вызванному ими приросту продукции (( Q), называется предельными издержками фирмы (МС).       МС = ( VC / ( Q
          Эффект масштаба.

  В краткосрочном периоде, когда издержки производства можно разделить на постоянные и переменные, действует закон убывающей отдачи.
  В долгосрочном временном интервале все издержки выступают в качестве переменных.

При положительном эффекте масштаба - увеличение размеров предприятия ведет к снижению средних издержек, при отрицательном эффекте - к увеличению.
  Причины положительного эффекта масштаба:

· при росте размеров предприятия растут специализация в производстве и управлении, оптимизации эффективности производства;

· более крупное предприятие применяет как правило высокопроизводительное и дорогостоящее оборудование;
· больше возможностей диверсификации производства (расширение номенклатуры продукции), развития побочных производств и продукции на базе отходов основного производства и т.п.
  Причины отрицательного эффекта:

· снижается эффективность взаимодействия между отдельными подразделениями фирмы, теряется гибкость;

· осложняется контроль за руководством фирмы;

· возникают противоинтересы в различных подразделениях;

· увеличиваются издержки на передачу и обработку информации и т.п.

  В разных отраслях эффект масштаба проявляется по-разному.

В отраслях естественной монополии (электро-газо-толиво-водоснабжение) средние издержки достигают минимума при очень большом объеме выпуска продукции, достаточном для удовлетворения рыночного спроса. Их деятельность контролируется государством законодательно и при злоупотреблением своим монопольным положением - карается.

  В ряде отраслей кривые средних долгосрочных издержек  сначала быстро снижаются, а затем достаточно долго находятся на горизонтальном уровне - т.е. отдача от роста масштабов производства является постоянной. На этом рынке могут эффективно работать мелкие и крупные фирмы, например - магазины, ряд фабрик по пошиву одежды и обуви (отличие Калужанки от итальянской - мобильность к моде!), кондитерских и пищевых производств.

2. Себестоимость продукции.

Категория «себестоимость продукции» не учитывает неявные издержки.

Положение «О составе затрат по производству и реализации продукции (работ, услуг), включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг), и о порядке формирования финансовых результатов, учитываемых при налогообложении прибыли» (Постановление Правительства РФ от 5 августа 1992гю № 552) - «Себестоимость продукции (работ, услуг) представляет собой стоимостную оценку используемых в процессе производства продукции (работ, услуг) природных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов, а также других затрат на ее производство и реализацию».

  Себестоимость является ценообразующим фактором. (Д-Р=П)

  Кроме указанных затрат в себестоимость включаются расходы:

· на подготовку и освоение производства;

· обеспечение технологического процесса и организации производства;

· связанные с управлением;

· по обеспечению условий труда и техники безопасности;

· на законодательные выплаты - оплата отпусков, дней выполнения гособязанностей и пр. по КЗОТу;

· отчисления на государственное социальное страхование, в пенсионный фонд и фонд занятости - от фонда оплаты труд, по обязательному медицинскому страхованию;

· на воспроизводство ОПФ, включаемых в себестоимость продукции (амортизация), износ по нематериальным активам.

  В себестоимость не включаются потери и убытки, относимые на счет прибыли и убытков, судебные издержки, штрафы, пени и другие санкции за нарушение правил хозяйственной деятельности.

3.  Классификация затрат по элементам.

  Себестоимость продукции складывается из затрат, которые разнородны: по своему составу и экономическому назначению, роли в изготовлении  и реализации продукции.

  Классификация позволяет: планировать, учитывать и анализировать расходы.

  Основные группировки затрат: по «экономическим элементам» и по «статьям затрат». 

  На основе группировок разрабатываются важнейшие документы: смета затрат на производство и калькуляция себестоимости по отдельным видам продукции.

  Группировка затрат по экономическим элементам ( что и сколько вошло в себестоимость):

· материальные затраты (за вычетом стоимости возвратных отходов);

· затраты на оплату труда;

· отчисления на социальные нужды;

· амортизация основных фондов;

· прочие затраты.

   Материальные затраты - это стоимость:

· приобретаемых сырья и материалов, непосредственно входящих в состав продукции;

· покупных материалов для обеспечения процесса производства (работ, услуг) и упаковки;

· покупных комплектующих изделий и полуфабрикатов;

· приобретенного топлива на технологические цели;

· всех видов энергии (тепла, сжатого воздуха, холода, электрической).

   Отчисления на социальные нужды: государственное страхование (5,4%), пенсионный фонд (28%), обязательное медицинское страхование (3,6%), фонд занятости (2%).

  Прочие затраты: налоги, сборы, отчисления в специальные внебюджетные фонды, платежи по обязательному страхованию имущества, за предельно допустимые выбросы, за услуги связи, ВЦ, за аренду, рекламу и др.

  Себестоимость по элементам затрат отражает в стоимостном измерении общий объем потребленных ресурсов независимо от вида продукции.

4. Калькулирование себестоимости продукции.

  Классификация затрат по статьям расходов в расчете на единицу продукции осуществляется с целью контроля за затратами по местам их формирования.

  Типовая калькуляция содержит следующие расходы:

1)  сырье и материалы;

2)  возвратные отходы (вычитаются);

3)  покупные изделия, полуфабрикаты, услуги промышленного характера сторонних предприятий и организаций;

4)  топливо и энергия на технологические нужды;

5)  расходы на оплату труда работников, непосредственно занятых выпуском продукции;

6)  отчисления на социальные нужды;

7)  расходы на освоение и подготовку производства;

8)  расходы на содержание и эксплуатацию машин и оборудования;

9)  цеховые расходы;

      Итого цеховая себестоимость

10)  общезаводские расходы,

11)  прочие производственные расходы;

 Итого производственная себестоимость

12)  коммерческие (внепроизводственные) расходы.

                                              Полная себестоимость.

   Перечисленные затраты подразделяют:

1)  по признаку участия в производственном процессе - на основные и накладные.

Основные затраты - непосредственно связаны с производством продукции: материальные затраты и зарплата производственных рабочих.

Накладные расходы - затраты на обслуживание производства и управления: общехозяйственные, общепроизводственные, коммерческие.

2)  по признаку зависимости от изменения объема производства - на условно переменные (материальные и зарплата производственных рабочих) и условно постоянные (на управление и обслуживание производства).

3)  по характеру зависимости расходов от данного предприятия -  на «зависимые» (нормы расхода сырья, материалов, топлива, труда) и «независимые» (нормы амортизации, нормы на социальное и медицинское страхование, отчислений в пенсионный фонд и др.).

 по методу отнесения на себестоимость - на прямые (рассчитанные по нормам) и косвенные (на содержание и эксплуатацию оборудования, общепроизводственные, общехозяйственные, коммерческие - распределяются пропорционально основной зарплате производственных расходов или производственной себестоимости всей продукции).

    Общепроизводственные расходы: содержание аппарата управления цеха (с начислениями), прочего персонала, износ МБП, амортизация прочих основных фондов цеха, стоимость товарно-материальных ценностей по содержанию зданий, сооружений, на охрану и безопасность труда.

   Общехозяйственные расходы: содержание аппарата заводоуправления (с начислениями), прочего персонала, износ инвентаря общезаводского назначения, амортизация основных фондов заводоуправления, расходы на командировки, почту, подготовку кадров, налоги, сборы и другие общезаводские платежи.

  Коммерческие расходы - связаны со сбытом продукции: упаковка, хранение, транспортировка, погрузка, реклама (в переделах норм), включая участие в ярмарках, выставках и т.д.

     Главные факторы снижения себестоимости продукции:

· повышение технического уровня производства;

· улучшение организации труда и производства;

· изменение объема и структуры продукции.

5.  Ценообразование на предприятии.

   В рыночной экономике цены различаются по особенностям купли-продажи. 

    Наиболее практикуемые цены следующие:

1)  «Базисная цена» - используется ля определения сорта или качества товара и согласовывается между покупателем и продавцом на переговорах.

2)  «Фактурная цена» - цена купли-продажи - определяется условиями поставки, согласованными в контракте.
3)  «Мировая цена» - определяется в зависимости от вида товара: по одним - уровнем цен страны-экспортера, по другим - ценами бирж, или ценами ведущих фирм мира.
4)  «Номинальная цена» - денежная цена товара в прейскурантах, справочниках, биржевых котировках.

5)  «Оптовая цена» - цены на крупные партии.

6)  «Договорная цена» - цена по соглашению сторон на определенные объемы и сроки поставки, в течение которых она не должна меняться.

7)  «Закупочные цены» - цены на продукцию, поставляемую через посредников - торгово-закупочных и снабженческих организаций. 

  Свободная оптовая цена предприятия на продукцию производственно-технического назначения:                  СОЦП = С + П + НДС + СН , где

С - себестоимость изделия,

П - прибыль от реализации,

НДС - налог на добавленную стоимость,

СН - специальный налог для формирования бюджетного фонда финансовой поддержки отраслей экономики (угольной, сельского хозяйства).

  В СОЦП не менее 45% - налоги.

  Свободная (рыночная) розничная цена при реализации населению продукции производственно-технического назначения - формируется на основе свободных оптовых цен и торговой надбавки:             СРЦ = С + П + НДС + СН + Нс + Нт , где

  Нс - снабженческо-сбытовая наценка,

  Нт - торговая надбавка.

  Свободная (отпускная) цена на товары народного потребления  - устанавливается с учетом НДС изготовителями по согласованию с розничными торговыми и другими предприятиями, реализующими товары населению, а также с посредниками. В них включаются акцизы (на легковые автомобили 30%, спирт 90% и т.д.)

                    СЦ = С + П + НДС + СН + А , где             А - акцизы.

  Закупочная цена на товары народного потребления:   ЗЦ = С + П + НДС + СН + А + Нс

  Свободные (рыночные) цены на отечественные товары народного потребления:

                                                   СРЦ = С + П + НДС + СН +А + Нс + Нт

  Свободные оптовые (отпускные) цены на импортную продукцию:

                                     СОЦимп = Цф + П + Нимп

Цф - фактурная стоимость товара,  П - пошлина,  Нимп - налог на импорт.

  Свободные (рыночные) розничные цены на импортные товары:

                                    СРЦимп. = СОЦимп + Нт = Цф + П + Нимп + Нт

